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Resum

L’objectiu d’aquest article és contextualitzar tedricament el marc social de la
relacioé entre societat i educacié d’enca de la crisi del model de creixement
de I'organitzacié productiva fordista. La reflexio que presentem fa referéncia
a dos aspectes estructurals que condicionen la vida social: les finalitats
“epistemologiques” i econdmiques de la denominada societat del
coneixement (potsfordista) i les implicacions socials que aquest suposat
“nou” model d’organitzacié6 comporta en el moén de les nacions, de les
cultures (i de les llengiies). Es a dir, hom planteja si existeixen vies reals de
resolubilitat pertocant a les cultures i pobles minoritzats dins el context -no
pas nou- de la internacionalitzacié de les relacions economiques i de les
politiques d’homogeneitzacié de I'estat-nacié. Aquests parametres poden
ser significatius per a conceptuar I'educacié com a institucié activa davant
les contradiccions socials i arribar al gliestionament del que s’ha vingut a
denominar ‘racionalisme oligarquic’.

Paraules clau: globalitzacio, estructura social, intercanvi desigual

Abstract

The objective of this article is to set the social frame of the relation in a
context theoretically between society and education since the crisis of the
model of growth of the industrial productive organization. The reflection that
we present makes reference to two structural aspects that condition the
social life: the epistemological and economical purposes of the denominated
society of the knowledge and the social implications that this supposed
“new” model of organization entails in the world of the nations, of the
cultures (and of the languages). That is, we propose if there are real ways of
resolubility corresponding to the cultures and minorities in the context —not
new- of the internationalization of the economic relations and of the policies
of homogenization of the state-nation. These parameters can be significant
to considerer the education as an institution active in the face of the social
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contradictions and the able to question the that has been come to
denominate “oligarchic rationalism’.

Key words: Globalization, social structure and unequal exchange

1. Societat del coneixement i model de creixement

El sistema educatiu, com a reproductor de referents culturals i civics -factors
de legitimacio de cultures politiques-, ha de circumscriure’s en els canvis —i
crisis cicliques— de tendéncia general de les societats industrialitzades. En
els darrers trenta anys, el sistema d’organitzacié social i econdmic
capitalista ha mostrat contradiccions internes que han dut a una
recomposicié del model de societat, el plantejament de la qual té a veure
amb les noves concepcions d’organitzacio del treball i de produccié de béns
(culturals). Aixi, el model educacional ha de fer front als imputs externs
provinents dels requeriments d’un tipus d’economia basada en la demanda
de forca de treball qualitativa. Cal plantejar, doncs, si I'educacié ha
esdevingut un ambit d’aplicacié de 'anomenada economia del coneixement i
quines son les seves caracteristiques i limitacions.

La societat del coneixement o del ‘processament de la informacié i la
comunicacié’ (=societats de serveis i informatitzades) es conceptua a partir
dels anys setanta com a consequéncia del canvi estructural en el model de
creixement dels paisos industrialitzats. Amb tot, no es tracta de la irrupcio
d’'un nou ‘mode de producci®’, sind que, és clar, es tracta de I'emergéncia
d’un nou tipus d’organitzacié social capitalista. AqQuesta nova organitzacié de
concentracio de capital es defineix entre els anys 1968 i 1973, és a dir, en
un cicle curt que ve marcat per una contestacio a la societat de consum i al
seu model ideologic populista i autoritari (cicle de revoltes urbanes europees
i centre i nord-americanes el 1968), i per la nova orientacié econdmica arran
de la crisi energética estructural de 1973.

Alain Touraine a La societat post-industrial (1969 [1971]) ha sistematitzat les
caracteristiques culturals, politiques i ideoldgiques d’aquesta organitzacio
social que es basa en la ideologia tecnocratica (com a neutralitzadora del
reconeixement del conflicte social), en el consum i en la socialitzacio de la
programacié (el socidleg francés parla de ‘societats programades’).
L’acumulacié de capital canvia de tipologia (industrial) i es basa en la
monetaritzaci6 del coneixement, de la informaci6. La societat del
coneixement o societat industrial avangada tracta d’integrar les classes
socials a través de [lalienaci6 que, com Touraine defineix, és una
consequeéncia de les relacions socials i no estrictament d’'un fet econdomic.
L’ambit de decisi6 de la classe subalterna resta determinat per les
necessitats de dominacié de la classe dominant.
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El model de societat i de cultura (processos d’aculturacid) que s’articula a
partir de la segona meitat dels anys setanta i, centralment, als anys vuitanta
i noranta, és consequéncia de la transicié del model de produccié fordista al
postfordista. Mentre que el fordisme —hegemonic a I'Europa Occidental
entre 1945 i 1973- es basava en la relaci6 harmonica entre forces
productives i 'acumulacié de produccio, i, en conseqiiéncia, comptava amb
una demanda constant (relacié oferta-demanda); el postfordisme es basa en
una individualitzacié del procés productiu, no tant en la produccié en série.
Aquest canvi d’estratégia de produccié obeeix a una creixent demanda
flexible que sollicita productes amb valor afegit, és a dir, “manufactures”
amb un suport determinat d’investigacio i d'innovacio (el que es coneix amb
la suma ‘Recerca més Desenvolupament’). El cicle del producte, doncs, és
un factor explicatiu (intern) a I'hora d’establir I'evolucié en el sistema de
I'organitzacié del treball arran de la primera meitat dels anys setanta. El
factor definitori —técnic— en I'evolucié d’ambdds models esmentats és la
centralitat que obté la tecnologia de la informacioé i la comunicacié (TIC), o
telematica, en el model postfordista o postindustrial (propi dels paisos de
I'eix septentrional del planeta). Es a dir, la societat basada en la demanda
de terciaritzacid (serveis) i educacio (capital huma). Per aquesta rad, es
parla de societats neocapitalistes o, també, societats industrials avangades.
Es a dir, societats que estableixen I'acumulacié primaria de capital a través
de la informaci6 i de qualsevol suport que sigui susceptible de produir béns
d’'informacié (bibliografia, premsa, estadistiques, cinema): les noves
mercaderies (='mercaderies coneixement’).

La societat de la informacié s’inscriu en la creixent rellevancia de la
informacié com a valor directriu del coneixement: com a factor decisiu no
unicament de la politica i de la cultura, sin6é també de I'organitzacid social i
econOmica. La caracteristica que explica aquest tipus de societat és la
progressiva substitucié dels mecanismes tradicionals de la societat industrial
(fordista) per les noves formes d’intercanvi basades en la informacié (nova
forgca productiva). Aquesta perspectiva s’ha definit als anys noranta del
segle passat com a consequencia directa de la rapida transformacio dels
sistemes de comunicacio i, ben especialment, arran de la interseccié de la
tecnologia informatica i de les telecomunicacions. Aquesta transformacio es
fa més expansiva a consequéncia de la generalitzacio de la digitalitzacié. La
digitalitzacié acaba amb les diferéncies entre els processos técnics de la
informatica i els mitjans de comunicacio, tot contribuint a formar afinitats o
complementarietats de treball —les sinergies— entre sectors com el de la
industria cultural, la televisio, les telecomunicacions i l'organitzacio del
treball. Aquesta darrera circumstancia, propia de la societat postindustrial,
incorpora la informaci6 com a font primaria (matéria primera) a I'hora
d’emprar el coneixement organitzat (com a bé de capital) i la tecnologia com
a factor intel-lectiu: generador de coneixement. El sector professional
constituent de la produccioé és el cientificotécnic, 'ambit format en la creacio
del models abstractes, la simulaci6 i 'analisi de sistemes. Amb tot, el fet cert
és que la informacié ha esdevingut un elemental fonamental per a explicar
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les principals ldgiques de la nostra societat, i no pas unicament els aspectes
ideologics i culturals, sin6 més generalment els distints sectors de
I'organitzacioé social.

A la década dels anys noranta les questions socioculturals derivades de
'emergéncia de la societat del coneixement esdevenen afer public, tot
implicant agents politics i socials. Aquesta implicacié, no estrictament
técnica o cientifica, evidencia la centralitat dels fets socials derivats de la
informatitzacié al si de les formacions socials: decisions de les noves
politiques tecnologiques i, fonamentalment, impacte en les politiques socials
de cara a les limitacions en l'ocupacio laboral. A nivell geopolitic, I'efecte
sobre el control de la informacié determina, és clar, els acords del Grup de
Paisos denominats ‘Poténcies Industrialitzades’ [G-8], els quals basen llurs
estratégies competitives per decidir ’lhegemonia mundial —com a vessant de
I'economia financera (banca i borsa): ‘capitalisme planetari’ (Aracil, Oliver,
Segura, 1998:403)—1 en l'organitzacid, presa de decisions i gestié dels
fluxos comunicatius i informacionals. Qui té la informacié té el poder
econdmic, com a condicionador de la presa de decisions politiques. No en
va, es vincula la irrupcié de les noves tecnologies a la formacio i
potencialitat hegemodnica dels nous imperis informatius (mercantilitzacié de
la informacid: ‘quota de pantalla’).

En sintesi, les variables que expliquen I'estructura —economica i social- de
la informacié son: ‘industria de la informacié’ (informaci6 com a forga
productiva: telecomunicacions, informatica), ‘economia del coneixement’
(produccio i mercat: oferta-demanda) i ‘societat del coneixement’ (models
sociopolitics, culturals i ideologics).

En consequéncia, la traduccié cultural d’aquest nou cicle productiu duu a
parlar de la industria cultural com a insercié de la creaci6 intel-lectual dins
les xarxes i cadenes de produccio incloses en la societat de la informaci6.
La cultura, doncs, també s’ha traduit en termes de xarxa comunicativa i de
noves tecnologies. Aixi, la telematitzaci6 de la cultura comporta que
'anomenada ‘societat de masses’ (adscrita al sistema de produccié fordista)
i els mitjans convencionals de transmissio cultural, comencin a donar pas a
una ‘nova societat de la informacié’ que intervé directament en els canvis
culturals (estandarditzacié de l'opinié publica) i en les formes de treball i
d’organitzacio.

1En el periode 1982-1995, pel que fa al nombre de societats, els primers paisos eren: El jap6
(de 35 a 62 societats), Estats Units d’Ameérica (de 80 a 53 societats) i Alemanya (de 17 a 23
societats).

152



Educaci6 i Sostenibilitat? Sobre la Societat de la Informaci6 i les Seves
Contradiccions

2. Latransformacio de les estructures sociopolitiques i
empresarials

Alld6 que caracteritza la societat del coneixement —vinculada al sorgiment
d'un Tercera Revolucié Industrial- és precisament I'is del coneixement
concebut com a infraestructura —mitjans técnics— per a produir béns que
puguin acréixer exponencialment la generacié de coneixement (i de
benefici). Aixi, existeix una correlacié entre el coneixement cientific i la
creacio de les bases de desenvolupament econdmic en clau tecnoldgica. Es
tracta del que els economistes (Jordi Vilaseca & Joan Torrent: 2005: 39) han
definit com a emergéncia del ‘paradigma tecnicoecondomic’ per a fer
referéncia a la centralitat del coneixement cientificotécnic, estructurador de
'economia del coneixement, un eix de la qual sén les petites i mitjanes
empreses amb branques especialitzades de produccié [clusters].

Aquest tipus de societat —en el marc de la societat industrial avangada o
postindustrial- indueix alguns autors a parlar de la irrupcié de la informacio
com a valor de canvi en termes de ‘revolucié’. Aquest aspecte, pero, és
polémic ja que aquesta darrera categoria al-ludeix a la transformacié del
model d’estructura sociopolitica. Amb tot, socidlegs com Ulrick Beck, Scott
Lash i Antoni Giddens introdueixen —en el context del reformisme
socialdemocrata— el concepte de ‘modernitzacioé reflexiva’ [1994 (1997)] per
a destacar que en el marc condicionat per les “estructures de comunicacid i
informacid” podem constatar que vivim en un capitalisme “desorganitzador”,
no tant en el sentit de reflexivitat institucional com en el “fi”, i en la crisi de
legitimitat d’institucions i organitzacions. Aquest aspecte es doéna a causa
dels intercanvis socioculturals intensius i extensius que tenen lloc, cada cop
més, fora d’institucions o organitzacions formals. Per aquesta ra6, es tracta
d'un capitalisme descentralitzat, atés que les formes de produccio
tecnologiques necessiten una nova estructura —horitzontal-, amb diversos
centres de decisié autonoms. El que pretén la modernitzacio reflexiva és la
modificacié de normes envers el dirigisme normatiu de la ‘politica simple’:
‘inventar alld politic’. Es a dir, realitzar “una politica creativa i autocreativa
que no conrei ni remogui les antigues hostilitats, ni en derivi els instruments
de poder i els intensifiqui; en lloc d'aix0, es tracta d’'una politica que dissenyi
i forgi nous continguts, noves formes i noves aliances” (1997: 56). La finalitat
és prioritzar la ‘reforma de la racionalitat’ com alternativa al ‘predomini de
I'acci6 tecnocratica i burocratica’.

El nou tipus organitzatiu empresarial pren la forma d’activitat de ‘negoci
electronic’ i d’empresa xarxa (cooperacio de diverses empreses o branques
productives), organitzats en funcié de la divisi6 del coneixement com a
divisio del treball. S’imposa, aixi, una nova forma de proletaritzacié del
conjunt de la forga de treball a través de la qual la societat del coneixement
s’articula d’acord a la demanda del model financer-empresarial. A nivell
practic, aquest fet és el que permet tractar el factor de flexibilitat (formes
retrobades d’economia doméstica a través del teletreball) i 'establiment de
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‘treball en xarxa’ interdisciplinar. S’ha produit aixi un procés simultani de
requalificacié i desqualificacié de la forca de treball. La creixent importancia
del coneixement en aquesta societat fa que adquireixi un paper decisiu la
ma d’obra qualificada. Els que no estan en condicions d’incorporar-se als
grups qualificats es converteixen, cada vegada més, en un exércit de
proletaris dedicats a una gran varietat de serveis o a la reconversio 2
D’altres acaben sent victimes d’una situacié d’atur de llarga durada. En
aquest ultim grup hi trobem una part de Il'antiga classe industrial
treballadora, la menys qualificada, els immigrants i els grups étnics.

Bona part dels estudis disponibles —tal i com apunta Capel-, destaquen
I'existéncia d’aquesta polaritzacié cap a dalt i cap a baix, valida sobretot per
a les ‘ciutats globals’. “Hacia arriba, en relacién con servicios cuaternarios
en general, que atraen a individuos cualificados en finanzas y otras
actividades, en una atraccion que se ve afectada por la jerarquia urbana, es
decir, tanto mas cualificados cuanto mas importante es la ciudad (...). Hacia
abajo, en relacién con esas oleadas de immigrantes poco cualificados que
exige la nueva economia posindustrial” (1997:98).

La reestructuracié de I'economia té els seus efectes pel que fa a la
demanda de fluxos migratoris a nivell global quan es produeix una situacio
de creixent integracié del mercat de treball. Seguint Capel (1997), el que es
preveu és la constitucié de fluxos multidireccionals, d’'uns paisos a d’altres,
que afectaran a segments diferents de la poblacié. Per un costat, s’inclou
aqui tota una série de grups creixentment mobils, tals com directors, gerents
i técnics superiors d’empreses multinacionals o transnacionals; técnics
mitjans i administratius de les mateixes empreses; professionals liberals que
no necessiten homologar o convalidar els seus titols; professors, estudiants
i graduats joves la mobilitat dels quals esta sent estimulada per programes
especifics; jubilats que es dirigeixen cap el sud a la recerca de llocs amb un
clima més benigne i que acaben per establir colonies residencials molt
nombroses, etc. Per I'altre, es tracta, en bona part, d’'una immigracié menys
qualificada, en la que hi ha elevades xifres d’eventuals i aturats, poblacio
sense estudis, majoritariament peons i treballadors no especialitzats,
abocats a ocupar-se en sectors d’activitat econdmica intensiva en ma d’obra
i amb poques exigéncies pel que fa a la qualificacié.

Aixi, lorganitzacié i disposici6 de I'empresa no questiona -ans la
‘modernitza: la impersonalitza— la concentracié i acumulacié de capital (i.e.:
els nous imperis telematics com Microsoft). L'objectiu organitzatiu formal és

2 Anthony Giddens afirmava en un article publicat a El Pais (“Mejorar las universidades
euroepas”, 10/04/06) que en les actuals economies avangades més del 80% de la ma d’obra
treballara en els sectors de produccié de coneixement. Cal alertar, perd, que aquests nous
treballadors qualificats constituira un nou proletariat dedicat a rutines tecnico-administratives
que faran circular informacio, malgrat que certes veus propagandistes del mén de la informatica
i les noves tecnologies la puguin fer passar per coneixement a fi d’envestir aquestes noves
ocupacions d’un estatus superior.
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el de relacionar tecnologies digitals, formacid6 de forgca de treball i
organitzacio en xarxa.

D’altra banda, el model del sistema de treball té efectes en I'organitzacio
social, més difusa, on aparentment no s’expliciten les contradiccions de
classe. En aquest sentit, hom tendeix a identificar la societat actual com
‘andmica’ (concepte formulat pel socidleg contemporani Emile Durkheim)
atesa la manca creixent de valors cohesionadors adregats al conjunt social.

3. Un nou 1984

El fet de plantejar aquesta modalitat de capitalisme —informacional, segons
Manuel Castells— explica la consideracié critica de la modernitzacio
(industrialitzacié i canvi social) com a ‘modernitzacié reflexiva’. Segons
aquest concepte, es tracta d’interpel-lar els agents socials (=moviments
socials alternatius, antiglobalitzadors), politics i econdmics per a definir
I'horitzo, I'orientacié global, de la societat en xarxa (=Internet) i evitar que els
seus beneficis esdevinguin un oligopoli. Per aquesta rad, hom al-ludeix al
‘dret a I'autodeterminacié informativa’ com a sindnim de generacio i gestio
d’'informacié fora de les grans xarxes que dominen el mercat informatic
(sinformatiu). La questié plantejada per aquesta modernitzacié critica és si
la societat del coneixement genera un desequilibri, un desfasament, entre el
‘canvi tecnologic’ i el desenvolupament politic (com a radicalitat
democratica). La questio a explicitar és si “l'ordre” tecnoldgic controla
I'organitzacié politica: sobre quins models pot hipotéticament influir. Val a
dir, com a exemple, que la literatura sociologica de I'escriptor George Orwell
es va avancar davant aquest dilema en la novel-la 1984, contrautopia del
que seria una societat organitzada pels controladors de la informacid, del
llenguatge, de la memoria: de la censura sobre un passat determinat, del
que és i no és noticia, del que ha de ser i no ha de ser sabut i interioritzat.

El model de creixement vigent —basat en el pas del fordisme al postfordisme
(i.e: produccié de la cadena d’automobils)— en el qual s’inscriu la societat del
coneixement, reprodueix actituds convencionals provinents de la societat de
consum de masses. La dita societat del coneixement incorpora a la seva
realitat aspectes com els processos de globalitzacio, dualitzacié social,
integracié transnacional i crisi del pensament (idealitats alternatives al nou
model de societat). Es a dir, la globalitzacié, com a interconnexié mundial
dels centres de decisio i gestio dels recursos, no és un fet sociohistoric nou.
D’enca del procés d’integracié comercial a 'época moderna (ss. XVI-XVIII),
la relacid entre dependéncia econdmica i metropolitzacié de I'excedent
colonial ha pres diverses formes d’explotacid, d’exaccid de I'excedent.
Actualment, la designaciéo de globalitzacié té a veure amb l'efecte de la
informacié i del coneixement d’abast mundial. Amb tot, cientifics socials
critics identifiquen —en la tradici6 de l'historiador Samir Amin (intercanvi
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desigual) i Immanuel Wallerstein (economia-moén)— el fenomen de la
globalitzaci6 amb I'imperialisme econdomic. Per tant, el que anomenen
‘globalitzacio’ és la resultant del procés historic de concentracié de capital,
ara sota la forma del monopoli de la informacié. Aquesta evolucié és el que
ha dut a parlar de ‘multiples formes’ de formacié d’un “Gnic” mercat mundial
(Comas: 2002).

La globalitzacié coetania té a veure amb la generacié de les anomenades
‘empreses globals’, el centre decisié de les quals no és fisic. Sén, segons
Ignacio Ramonet, “una xarxa constituida pels seus elements, que es troben
dispersos per tot el planeta. Cada element s’articula amb la resta com un
meccano i allo que els articula és la pura racionalitat economica, la dinamica
regidora de la qual es planteja essencialment dos objectius: la rendibilitat i la
productivitat” (1999: 84). Aquesta és la logica de I'economia transnacional
emergent que obvia els models politics nacionals i es guia per la logica del
mercat: el mén esdevé un llogaret global.

Aquesta visié pot suggerir que la globalitzacié implica la supremacia de
'economia reduint al minim el pes de la politica. El cert és que I'ascens
d’'una modalitat concreta de I'economia, la liberal, que ha apartat d’altres
formes molt respectables d’intercanvi i economies de petita escala o
d’autosuficiéncia, ens obligaria a precisar a I'hora d’identificar el terme
recorrent, llavors, a I'expressio de “globalitzacié neoliberal”®. Els autors més
critics hi veuen, aixi, la consolidacié d'una segona revolucié capitalista
(Ramonet, 2009); una nova era de conquesta similar a les dels
descobriments i la colonitzacié protagonitzada per les empreses i els grups
industrials i financers privats, capag¢ d’arribar a qualsevol punt del planeta,
passant per sobre tant de la independéncia dels pobles com de la diversitat
dels seus régims politics.

En els ultims anys els moviments financers s’han desenvolupat de forma
espectacular i han perdut paulatinament la seva relacié amb els moviments
de béns, el treball o qualsevol altre tipus d’actiu real. Els fluxos especulatius
han propiciat, paral-lelament, una activa concentracid6 de capital, en la
majoria dels casos, sense trobar cap limit per part dels Estats i els seus
governs. | és que I'economia que actua a nivell mundial segons aquesta
modalitat ha desballestat els fonaments de les economies nacionals i dels
seus Estats per alliberar-se dels limits que imposaven el treball i 'Estat tal i
com van existir en els segles XIX i XX (Beck, 1998).

El liberalisme modern -segons els seus partidaris-, o el neoliberalisme —
segons els seus critics (George i Wolf, 2002)-, s’ha convertit en la forca
ideologica que ha inspirat la globalitzacio, “(...) una version radicalizada del
pensamiento liberal clasico que estima, como éste, que deben reducirse al
minimo las intervenciones econdmicas de los estados en provecho de una

3., - . . .
Viviane Forrester a Una extrafia dictadura demana que no es confongui la globalitzacié amb
la seva gestio ultraliberal en uns moments en els que 'economia governa la politica.
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iniciativa privada que no debe ser sometida a cortapisa alguna” (Taibo,
2002:34). Dit d’'una altra manera, la globalitzacié esdevé una declaracié dels
drets del comerg i dels negocis 4

Alguns autors sostenen que I'hegemonia neoliberal en el procés de
globalitzacié ha erigit una ‘doctrina de pensament Unic’ que representa els
interessos d’un conjunt de forces econdmiques, en particular les del capital
internacional, que en part es va veure formulada i definida al 1944 amb els
acords de Bretton Woods. Els seus motors principals i guardians de la
doctrina, tal i com els defineix Ramonet (2009)-, sén les grans institucions
econdmiques i monetaries —Banc Mundial, Fons Monetari Internacional
(FMI), Organitzacié per a la Cooperacio i el Desenvolupament Economic
(OCDE), I'Organitzacié Mundial del Comerg (OMC), la Reserva Federal dels
EEUU, la Comissié Europea, el Banc Central Europeu-, que, amb els seus
finangaments, “(...) enrolan al servicio de sus ideas, en todo el planeta, a
numerosos centros de investigacion, universidades, fundaciones, los cuales,
a su vez, afinan y difunden “la santa palabra™ (2009:79).

Les propostes neoliberals es presenten com a politiques de lliure mercat
que fomenten la iniciativa privada i la presumpta llibertat del consumidor,
premiant la responsabilitat personal i la iniciativa empresarial com a Unic
motor de riquesa i benestar, a I'hora que es condemna la inoperancia d’'uns
governs incompetents i burdcrates (Chomsky, 2000). L’economia preval,
llavors, sobre la politica. “Los demdas conceptos clave de la ideologia
neoliberal son conocidos: el mercado, cuya “mano invisible corrige las
imperfecciones y las disfunciones del capitalismo”, especialmente los
mercados financieros cuyas “sefias orientan y determinan el movimiento
general de la economia”; la competencia y la competitvidad que “estimulan y
dinamizan las empresas, conduciéndolas a una permanente y benéfica
modernizacion”; el librecambismo sin fronteras, “factor de desarrollo
ininterrumpido del comercio y por tanto de las sociedades”; la globalizacion,
tanto de la produccion manufacturera como de los flujos financieros; la
division internacional del trabajo que “modera las reivindicaciones sindicales
y baja los costes salariales”; la moneda fuerte, “factor de estabilizacion”; la
desregulacion; las privatizaciones; la liberalizacién, etc. Siempre en busca
de “menos Estado”, un arbitraje constante a favor de las ganancias del

4 Per entendre alguns dels principis basics en els que es fonamenta aquesta ideologia us
remetem a la lectura del Informe Lugano de Susan George (2001). En aquest llibre, 'autora va
proposar un joc intel-lectual molt original amb el que els promotors imaginaris d’aquest informe
(els representants de les directrius economiques i politiques del planeta) encarreguen a un grup
d’experts altament qualificats un estudi que els permetés coneixer els graons més debils i els
obstacles als que cal fer front per a la realitzacié hegemonica i incontestable del sistema —tal i
com ho expressava Vazquez Montalban en el proleg del llibre- que no és altre que el
desenvolupament capitalista anomenat globalitzacié. << Bajo este prisma, la presente edicion
del Informe Lugano ofreceria uno de los diagnésticos mas reveladores de las condiciones
objetivas y subjetivas de la situacion del capitalismo y de sus perspectivas de futuro, informe
autocritico en algin punto, pero construido para ratificar la hegemonia del capitalismo (...) >>
(2001:7).
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capital en detrimento de las del trabajo. Y de la indiferencia frente a los
costos ecolégicos” (Ramonet, 2009:80).

El paper de I'Estat en una economia globalitzada esdevé, aixi, residual. No
pot controlar els canvis, ni els fluxos monetaris, d’'informacié o mercaderies.
S’ha quedat sense instruments per oposar-se als mercats, frenar el flux de
capitals o contrarestar I'accié dels mercats que van en contra dels seus
interessos i els dels seus ciutadans. L’intercanvi lliure de capitals i les
privatitzacions massives de serveis publics basics han permés la
transferéncia de decisions capitals (en matéria d’inversions, treball,
jubilacions, salut, educacié, cultura, proteccié del medi ambient) de I'esfera
publica a la privada. | és aixi com la pressié dels lobbies dels grans grups
financers, empresarials i mediatics, amb economies més poderoses que les
de paisos sencers, deixen sentir tot el seu pes sobre les decisions
politiques.

4. Cap a’homogeneitzacié econdomicai cultural

El cosmopolitisme —com a homogeneitzacié dels interessos culturals i
politics legitimada pels estats-nacié— té un fil economic que substitueix les
cultures nacionals per una inventada (invent de la tradicio) cultura i
adscripcio identitaria universalistes.

La situacié derivada de l'aplicacié de la xarxa del coneixement no esgota
velles causes pendents. En efecte, la desigualtat socioeconomica creixent
del planeta, la persistencia de la taxa d’analfabetisme funcional, el
contingent constant de I'exércit de reserva, la taxa de desocupacio (adscrita
a la flexibilitzacié de la plantilla, a la individualitzacié de les relacions socials
de produccid empresari-treballador i als processos de deslocalitzacio
industrial),5 la constataci6 de noves formes de marginalitat i pobresa
(Wacquant, 2007) i I'esgotament progressiu dels recursos naturals del
planeta, demostren que el model ‘horitzontal’ de productivitat, a través del
coneixement, no esgota la vinculacié entre mundialitzacié i creacié d’'un
mercat unic (=d’'una cultura mundialment homologada).

Aquesta situacié ha polaritzat les opinions envers les possibilitats de
transformacioé politica que hipoteticament es poden construir a partir de les
TIC. Aixi, existeix una analisi optimista que defensa com les definides com a
noves tecnologies poden incrementar la participacio politica real a partir
d’'una democracia on hi hagi equitat d’oportunitats i on els actors individuals
organitzin l'accié col-lectiva (increment de la participacié democratica a
través de la ‘democracia electronica’). L’horitzontalitat organitzada s’estén a
'augment de decisié. Aquesta perspectiva, perd, no contempla qui controla i

° La deslocalitzacié és la desubicacio fisica de la produccié (o d'una part de la produccid) en
funcié de les condicions del mercat de treball, és a dir, de I'oferta competitiva del salari
(normalment entre paisos de la ‘periféria’ respecte de paisos del ‘centre’).
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processa la informaci6 —qui en té el monopoli de la codificacié— i
sobrevalora la possibilitat de I'adequacié de la comunicacié a les comunitats
socials i politiques. Es planteja aixi el debat de I'existéncia d’'un contingent
informatiu de nivell huma a través de la xarxa.® O bé, si és I'ndividu qui se
sotmet a Internet. Aquest darrer interrogant sembla que és contemplat pel
corrent d’opinié critic, quan sosté que les TIC sén del tot insuficients (es
consideren un mitja) a I’hora de plantejar un escenari politic alternatiu: “La
visié utopica — afirma D. Resnick a La normalitzacié del Ciberespai (1998)—
d'una agora mundial que revitalitzara la democracia s’ha d’enfrontar a una
dura realitat de judicis i regulacions, de comer¢ i entreteniment, de partits
politics, de grups d'interés organitzats i activistes politics, i més important
encara, a masses ciutadanes indiferents i avorrides. Encara que la
revitalitzacié és possible, és molt més dificil del que hom imaginava” (apud:
A. Batlle, A. Cerrillo, P. Fabra: 2005:74). Segons aquesta orientacié hi
hauria un canvi de forma, perd no pas de contingut, pel que fa a la
continuitat de les modalitats convencionals de domini.

Una semblant opini6 és mantinguda pel periodista i intel-lectual Ignacio
Ramonet a Geopolitica i comunicacio de final de mil-lenni (1999). Pel que fa
a la ‘mutacioé digital’ i als canvis que socialment i laboralment comporta,
Ramonet constata que “ens trobem davant una mutacié tecnologica que ho
canvia tot: la productivitat, la quantitat de persones treballant, la qualitat del
producte i de la feina, la societat, etc. Per aix0 sorgeix la idea de treballar
solament trenta-cinc hores, o vint-i-quatre per setmana, etc. La mutacio
tecnologica produeix tota mena de transformacions, fins i tot en la concepcio
de l'autoritat, en la mesura que el model de xarxa [=interdependéncia]
s’estén per ambits diversos” (1999:69). Aquest canvi també afecta els
ambits de decisid en l'espai planetari: “La mundialitzacié és el fenomen
predominant del nostre moment. La globalitzacié tendeix, d’'una banda, a
crear un mercat Unic, perd d'una altra també mira de crear una cultura
Unica, una homogeneitzacié cultural, en la mesura que cada cop més ens
definim com a ciutadans consumidors o economics, inscrits en un sistema
de produccié, ja que la globalitzacié permet dislocar la concepcié mateixa de
la produccio: es poden fer els estudis d’un producte en un pais, demanar el
capital en un altre, instal-lar les fabrigues en un [de] tercer, situar els
enginyers en un [de] quart, etc. El conjunt dels elements separats permet
una produccié realment mundialitzada, que optimitza cada cop les
instal-lacions i la localitzaci6 de manera que s'afavoreixin tota mena de
beneficis i guanys [...]. Models teorics optimistes pensen que la
mundialitzacié, sumada a Internet, permetra suprimir estats i que donara
peu a una homogeneitzacié” (1999: 65).

6 Cal plantejar la funcié dels agents socials que conceben la xarxa (informatica) per a
contraprogramar i organitzar —i evidenciar— el que hom qualifica ‘caos a la xarxa’. Es una
manifestacié (resposta a I'oligopoli de la informacid) que palesa la possibilitat d’alternativa
social —i politica— a través de les TIC.
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Segons el context apuntat, com afecta I'homogeneitzaci6 econdmica a
I'entorn ecologic i a les comunitats i cultures nacionals pel que fa al
desenvolupament global? Aquest interrogant interpel-la I'economia politica
dels estats davant les contradiccions de les relacions socials i del model de
les democracies formals.

5. Equilibri ecologic i desenvolupament global dels pobles i
comunitats.

L’economia del coneixement es configura com a baula determinant de
'economia transnacional: darrere el model econdmic existeix un model de
creixement i un model de societat. Pel que fa al model de creixement,
aquest ha d’estar en funci6 dels interessos i de I'estratégia de les principals
empreses oligopolitiques: aquestes son les que decideixen, en darrer terme,
la relacié entre productivitat i extraccioé dels recursos. Quan parlem, doncs,
d’'un suposat ‘equilibri’ ecoldgic, hem de tenir préviament en compte el
procés creixent de liberalitzacié dels mercats (I'economia s’independitza de
la regulacié politica) per comprendre que, com apunta Wolfang Sachs
(“L’eficiencia com a forga destructiva. Consequiéncies ecoldgiques de la
globalitzaci6” 2000: 11) “en el model mundial utopic de la globalitzacio
economica la terra apareix com un espai homogeni, universal i permeable,
on el els béns i el capital poden circular sense cap entrebanc. Hom se'l
presenta com un enorme mercat on els factors de produccié es compren
alla on sén més barats (global sourcing) i les mercaderies es venen alla on
atenyen els millors preus (global marketing) [...]". Aixd és el que pretén la
liberalitzacié dels mercats: assegurar pertot, mitjangant la forca de seleccid
de la concurréncia, I'is eficient del capital, del treball, de la intel-ligéncia i
també dels recursos naturals”. Per tant, la globalitzacié, com a mercat Unic
mundial, racionalitza el consum dels recursos, el quals han de ser
seleccionats per a les funcions de reproduccié del domini economic. Per
aquesta rad, no ha d'estranyar que aquesta aparent racionalitzacié o
seleccio es complementi amb una ampliacié i acceleracié de nous recursos.
Nous recursos que s’adaptin a les necessitats productives, a la
deslocalitzacié i a la competitivitat de l'oferta. Aquest escenari demana,
doncs, una desregularitzacié o reglamentacié per part dels estats. El
lliurecanvi ha de ser prioritari entre les empreses transnacionals i son
aquestes, en qualsevol cas, les que regulen el proteccionisme. Aquesta
logica remet a alld esmentat més amunt: “Les noves regles que hom ha
establert tendeixen a convertir les empreses transnacionals en subjectes
sobirans, alliberats d’obligacions envers regions i comunitats politiques. Per
aixd s’elimina qualsevol proteccionisme favorable als estats, perd per a
substituir-lo per un proteccionisme favorable a les grans companyies”
(Sachs: 2000: 19). El que aprecien aquests mots és una concepcié de
treball suposadament eticopolitic: els estats criden “linterés comu” de
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racionalitzacid dels recursos, mentre que les xarxes empresarials
(“cosmopolites”), que no pertanyen a cap territori, no poden ser dominades
per cap acord. En aquest extrem és on cal situar I'economia —xarxa— del
coneixement. Les consequéncies de la polaritzaciéo de I'explotacié del sol
son I'epifenomen del procés de concrecio del poder economic dels paisos
industrialitzats, que acceleren I'extraccié de matéria primera en els paisos
de la “periferia” del capitalisme transnacional. D’aquesta manera es duu a
terme aquella seleccié d’extraccié dels recursos segons la localitzacié
geografica i les necessitats de les empreses multinacionals: “selectiva”
d’acord a l'abaratiment dels costos. Aquest és l'impacte ecoldgic actual:
“Amb la distribucié del poder economic es transforma també la distribucié de
la carrega ambiental en I'espai geografic. Si definim el poder, en un sentit
ecologic, com la capacitat d'internalitzar, per una banda, els avantatges
ambientals i d’externalitzar, per l'altra, els costos ambientals, es pot suposar
gue amb la prolongacié de les cadenes econdmiques s’enceta un procés
que en concentra els avantatges al capdamunt i els desavantatges al
capdavall. Dit d’'una altra manera: els costos ambientals que genera el
procés transnacional de creacié de valor augmentaran especialment als
paisos del sud i de I'est mentre que les economies postindustrials seran
cada vegada més “ecologiques”. De fet, al costat de hombrosos exemples
particulars, avala aquesta interpretacié també tota una série de dades molt
agregades relatives als fluxos materials internacionals. Aixi, la part del
consum total de recursos que es fa a I'estranger és en el cas d’Alemanya el
35%, del Jap6 el 50% i d’Holanda el 70%. Com més petita és la superficie
d’'un pais industrial, més gran sol ser la separacioé geografica entre els llocs
on recau la carrega ambiental i els llocs on recauen els avantatges de
consum” (Sachs: 2000: 19).

Si es vol arribar a una situacié d’'una certa harmonia o ‘equilibri’ del medi
caldra tenir en compte aquesta variable sobre la regionalitzacié mundial de
sobreexplotaciod del sol i vincular aquesta “necessitat” de les agrupacions
econOmiques capdavanteres a una concepcié del creixement que encara
preval sobre la socialitzaci6 del desenvolupament: [IIindex de
Desenvolupament Huma (qualitat de vida). Al capdavall, aconseguir la
relacid no-darwinista social entre ‘natura’ i ‘societat’ vol dir plantejar la
prioritat de les necessitats no-artificials, la qual cosa prioritza, també, la
centralitat de la reglamentacié econdmica de les corporacions per davant
dels interessos del neoliberalisme actual.

Aquest marc internacional planteja la questi6 del cami per arribar al
‘desenvolupament global dels pobles i comunitats’. La lliure circulacio del
capital en nom de la globalitzacid6 permet desplacar-se d’'un lloc a Il'altre
sense necessitat d’establir cap lligam local. Un cop ha espoliat lliurement un
territori pot abandonar-lo sense assumir els costos derivats d’aquesta
explotacié. Hi ha qui veu en aquesta “llibertat de mercats” un nou tipus de
totalitarisme: el  “globalitarisme”  (Garnier, 2006). EI  procés
d’internacionalitzacié a través de la xarxa ha de plantejar si la globalitzacio
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s’orienta cap a I'homogeneitzacié identitaria o si es compatibilitza la
internacionalitzacié econdmica amb la diversitat cultural de pobles o
nacions. La ‘globalitzacié de la cultura’, doncs, ha de ser pensada a través
de I'hegemonia linglistica (actualment hi ha 6.000 llenglies al moén) i
comunitaria (envers els estats nacionals). Ara bé: quines llengtes i quines
cultures s’externalitzen i quines, en canvi, resten subsumides o
substituides? |, en aquest mateix sentit, si existeix una ruptura o manca
d’equivaléncia entre identitat individual i identitat comunitaria, col-lectiva o
nacional. A la base, perd, roman el que cal entendre per cultura (concepcio
del mén, formes de vida transmesa generacionalment a través de la llengua,
de la historia d'un territori, sistema d'organitzacié politica), i si ha de
relacionar-se amb el poble emissor o bé ha d’esdevenir ‘global’ (I'hipoteétic
context postnacional).

Aquests aspectes, de debat vigent, no fan altra cosa que plantejar la
recurréncia a la identitat nacional (de vegades viscuda com a conflicte)
davant la globalitzacié. |, d’altra banda, permeten situar un doble escenari:
qui controla els models de territorialitzacid, de culturitzacié? Per a respondre
aquesta pregunta —com avancen alguns especialistes— cal introduir el
concepte de ‘glocalitzaci®’, terme al-lusiu a la projeccié global de les cultures
nacionals, territorials. De fet, aquest debat reprén [lantitesi entre
‘universalisme’ i ‘localisme’. Es pot ser universal només a partir d’una
determinada consideracio del régim sociolinglistic, cultural, politic...? O bé
la internacionalitzacié és compatible amb llengiies ara com ara subestatals?
El que queda clar, perd, és el nou escenari al qual s’ha d’acarar la
construcciéo de la identitat dins la societat de la informaci6. El nivell
d’incertesa present es palesa perqué, com plantegen I. Mari & I. Tubella:
“els referents de construccio identitaria classics com soén la llengua, la
cultura comuna o l'origen comd perden for¢a i, en canvi, trobem nous
referents d'identificacié més transversals com la familia, I'individu, o la for¢ca
dels projectes personals, elements basics de la construccié de la identitat
col-lectiva i aspectes clau de cohesié en la societat xarxa” (2005: 122). Amb
tot, malgrat aquest nou escenari, la identitat, és clar, roman com a fil
conductor de la condici6 humana: “la condici6 de ciutada —segons Mari i
Tubella— no només té a veure amb el fet que un estat reconegui el dret de
ser-ho, sin6é que sobretot té a veure amb practiques socials i culturals, i amb
les estructures de comunicaci® on aquest ciutada podra formar-se,
comunicar-se, veure's representat o representar-se a ell mateix i defensar i
reclamar els seus drets” (2005: 126).

Aquest context permet esbossar quatre opcions per a les cultures i pobles
sense estat i, en general, quatre vies de models de relacié intercultural:
I'assimilacionisme, la tolerancia, el multiculturalisme i el comunitarisme. Les
dues primeres vies —propies de I'estat nacid (organitzat regionalment) de
planta mononacional (o sense reconeixement politic de I'hipotétic régim de
plurinacionalitat)- es proposen d’anul-lar, assimilar, la cultura “no oficial”
(=detenidora del poder politic de decisid) a la cultura dominant. La gradacio
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entre ambdues és de matis intern, ja que com a maxim es reconeix la
diversitat cultural “sempre que no ocasioni inconvenients”. El reglament
aplicat per aquestes dues vies parteix de 'homogeneitat cultural, a partir
d'una sola cultura i llengua, que resta legitimada, implicitament pel
nacionalisme banal o nacionalisme d’estat. Les altres dues estrateégies
esmentades depenen d'una organitzacié politicoterritorial confederativa o
independent. Es tracta del reconeixement, en peu d’igualtat, de la diversitat
linglistica, cultural i politica, adscrita a cada formacié social o nacional. La
via comunitarista contempla, doncs, la projeccio internacional de les cultures
nacionals. Alain Touraine va plantejar -coetaniament als canvis socials i
culturals dels anys seixanta- el sorgiment de la consciéncia nacionalitaria
(aquest autor parlava de les “conscieéncies regionals”) com a resisténcia a
I’'homogeneitzacio estataltecnocratica (1969 [1971]: 59).

Una questié que subjau a les quatre estratégies nacionalitaries al-ludides és
el gradient de ‘neutralitat’ de I'estat-nacié. Mentre que les dues primeres
accepcions contemplen el ‘lliure joc’ d’interessos dels individus per sobre de
les comunitats nacionals no reconegudes (=neutralitat suposada de I'estat),
les dues opcions finals si que reconeixen la compatibilitat de la territorialitat
cultural, identitaria, amb el pensament liberal. Es tracta, en aquest cas, de
I'aplicacié del liberalisme nacionalitari o definicio de la glocalitzacio: I'individu
s’adscriu a un grup de pertinenga nacional. En conseqiéncia el procés de
mundialitzacié economica no s’identifica amb un marc anacional (Resina,
2005).

Un dels tedrics principals que defensa la compatibilitat entre interessos
individuals i collectius és W. Kymlicka (Ciutadania multicultural: (1995
[1999]). Segons aquest autor, la defensa del multiculturalisme no ha de ser
contraria a la politica identitaria dels paisos receptors de poblacié ni, doncs,
ha de ser incompatible amb la identitat de cada territori. En aquest sentit,
existiria I'ambit de reciprocitat entre cultura propia i interculturalitat. El risc, o
parany, de la multiculturalitat consisteix a promoure un mestissatge
indiscriminat on les cultures dels pobles restarien diluides, anul-lades, a
favor de les cultures estatals. L’estatalitat, contrariament, és un factor
incorporat al neoliberalisme politic i economic.

Aix0 no obstant, Kymlicka, a I'obra citada, apunta: “Tot i que els membres
d’'un nacié (liberalitzada) no comparteixin valors morals, 0 maneres de viure
tradicionals, continuen sentint-se profundament vinculats a la seva llengua i
la seva cultura. De fet, és precisament el fet que la identitat nacional no es
basi en valors compartits, alld que proporciona uns fonaments estables per
a l'autonomia i la identitat individual. La pertinenga cultural ens ofereix un
context d’elecci6 comprensible, i un ferm sentiment d’identitat i de
pertinencga, al qual podem recorrer per afrontar questions sobre els valors i
els projectes personals. | el fet que la identitat nacional no requereixi valors
compartits també explica perqué, per a la teoria liberal, les nacions son les
uniques apropiades. Els grups nacionals proporcionen un marc de llibertat i
d’igualtat, com també un factor de reconeixement i de confianga mutus, que
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poden articular els desacords i els dissens inevitables sobre les concepcions
del bé que es donen en la societat moderna. En la mesura en queé les coses
son aixi, pot considerar-se que els drets diferenciats en funcié del grup que
protegeixen les cultures [minoritzades] son coherents amb els valors liberals
i, alhora, els promouen” (1999: 137).

Les observacions d’aquest tedric del liberalisme comunitari plantegen,
d’altra banda, I'aplicacié de la llei de la subsidiarietat. Es a dir, una
tendéncia metodologica actual apunta que 'adequacié real, territorial, entre
estat i nacié permet la gesti® compatible dels recursos i dels béns
econOmics. La reformulacié de l'organitzacié territorial revertiria en les
politiques publiques de benestar col-lectiu. La governabilitat aniria adrecada
a la capacitat creixent de decisions dels governs locals i subestatals.
Aquesta opcid6 permet especificar potencials ambits d’influéncia
economicopolitics identificats amb les regions econdmiques europees com,
per exemple, 'Euroregié de I'Arc Mediterrani (EURAM).

El desenvolupament global, com hem vist en aquest apartat, no té perqué
identificar-se unidireccionalment amb la via assimilacionista i de ‘tolerancia’,
de les cultures mundials. Aquest aspecte torna a retrotreure el debat en
termes de condicions de possibilitat del desenvolupament harmonic sense
canvi de sistema.

Els programes educatius haurien de tenir en compte aquest context per
adequar els curriculums (en aplicacié del concepte de desenvolupament
equitatiu i autoreferenciat ) a unes relacions entre cultures que
questionessin els processos de minoritzacid a través de la substitucio
linguistica (glotofagia) i d’identitat dels pobles.

3. Cloenda

Pierre Bourdieu és prou explicit a 'hora de constatar les limitacions del
model de creixement aconduit pel capitalisme anomenat ‘desorganitzat’
(organitzacio policentrica, no centralitzada, en xarxa). “[...] Avui s’instaura el
regnat absolut de la flexibilitat, amb les contradiccions per temps determinat
i les interinitats o les reiterades “reestructuracions de plantilla’. Al si de
I'empresa, a través de la concurréncia entre filials autbnomes, entre equips
obligats a la polivalencia i, en fi, entre individus, a través de la
individualitzacié de la relaci6 salarial, que inclou la fixacié d'objectius
individuals; les entrevistes individuals d'avaluacio; I'avaluacié permanent; els
augments individualitzats dels salaris o la distribucié de primes en funcio de
la competéncia o els mérits individuals; les carreres individualitzades; les
estratégies de ‘“responsabilitzacié” tendents a forgar I'autoexplotacid
d’alguns quadres que, tot i ser simples assalariats sotmesos a una forta
dependéncia jerarquica, son alhora considerats responsables de les seves
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vendes, de la seva produccid, de la seva sucursal, del seu magatzem, etc.,
com si fossen “autdonoms”; exigéncia d”autocontrol” que estén la “implicaci¢”
dels assalariats d’acord amb les técniques del “management participatiu”
bastant més enlla del que sén propiament carrecs mitjans de les empreses.
S'hi tracta, és clar, de técniques de sotmetiment racional que, bo i imposant
una sobrededicacié al treball —i no sols als llocs de responsabilitat— i
augmentant-ne la intensitat, tendeixen, al remat, a afeblir les referéncies i la
solidaritat col-lectives.” (2000:10).

El context indicat pel socidleg francés és un retrat de la tipologia actual de
les relacions de produccié que, alhora, té unes traduccions en la dinamica
social: “L’establiment practic del mén darwinia de la lluita de tots contra tots,
a tots els nivells de la jerarquia, que troba els ressorts de I'adhesi6 a la feina
i a 'empresa en la inseguretat, el sofriment i I'estrés, no hauria pogut, sens
dubte, reeixir de manera tan completa sense la complicitat de les
disposicions precaritzades generades per la inseguretat i I'existéncia, a tots
els nivells de la jerarquia i fins i tot als més elevats, especialment pel que fa
als quadres, d'un exercit de reserva de ma d'obra esdevinguda docil per
causa de la precaritzacio i per 'amenaga permanent de I'atur. EI fonament
darrer de tot aquest ordre econdmic que es presenta sota el signe de la
libertat és, en efecte, la violencia estructural de l'atur, de la precarietat i de
'amenaca d'acomiadament que implica: la condicié de funcionament
“harmonic” del model microeconomic individualista és un fenomen de
masses, I'existéncia de I'exércit de reserva dels aturats. Aguesta violéncia
estructural pesa aixi mateix damunt d'allo que hom en diu el contracte de
treball (saviament racionalitzat i apartat de la realitat per la “teoria dels
contractes”). Mai el discurs empresarial no havia parlat tant de confianca, de
cooperacid, de lleialtat i de cultura d’empresa en una época en qué hom
obté tothora 'adhesié fent desapareixer totes les garanties temporals (les
tres quartes parts de les contractacions sén per temps determinat, la
proporcié d'ocupacions precaries no para de créixer, I'acomiadament
individual tendeix a no estar sotmés a cap restriccid) [...]. Entre aquests
col-lectius, associacions, sindicats i partits, caldra reconeixer-li un lloc
especial a l'estat, 'estat nacional o —millor encara— supranacional, és a dir,
europeu (etapa cap a un estat mundial), capa¢ de controlar i gravar amb
eficacia els beneficis obtinguts als mercats financers i, sobretot, de
contrarestar l'accidé destructiva que exerceixen aquests en el mercat del
treball, tot organitzant, amb I'ajuda dels sindicats, I'elaboracid i la defensa de
I'interés public que, es vulga o no, no sortira mai, ni tan sols amb alguna
errada matematica, de la visio de comptable (en un altre temps hom
n’hauria dit de “botiguer”) que la nova fe presenta, a hores d’ara, com la
forma suprema de la realitzacié humana” (idem: 10).

La pregunta és si I'estat és realment capacg de regular el mercat, o si esdevé
un legitimador d’aqueix “moén darwinia” al-ludit. Sovint hem vist com els
Estats han esdevingut auténtics motors d’estratificacié social (Wacquant,
2007). Son els Estats els que obren o tanquen I'accés a una educacié i una
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formacié professional adequades; els que fixen les condicions d’entrada i
sortida del mercat de treball, dels acomiadaments o de les prejubilacions;
els que estipulen les condicions laborals i els criteris de consum; els que
decideixen com es distribueix la riquesa i els béns basics de subsisténcia
(des de l'habitatge, a la salut o als subsidis i ajuts socials); els que
determinen I'Us de Il'espai (mitjangant les politiques de planificacio i/o
relegacié urbana), etc. El procés de globalitzaci6 ha estat acompanyat,
doncs, d'un retrocés general de I'Estat del Benestar que ha afectat a les
politiques redistributives i al debilitament de les xarxes d’assisténcia i
serveis socials, perd també al paper de I'Estat a I'hora de crear
infraestructures aixi com a la seva remissié de molts serveis publics que
s’han acabat privatitzant !

El sistema educatiu hauria de plantejar-se aquest interrogant -a mode de la
definida com a ‘Nova sociologia de I'educacié’ de Paul Willis (relacié entre
escola i treball) i d’Henry Giroux (els ‘professors transformamatius’)
Guerrero Seron (2003), Guadas (2004)- per a reflexionar criticament sobre
el concepte de ciutadania: si és que es reprodueix un model de
funcionalisme, no-conflictivista, o s’opta per una concepcié socialment
autodeterminativa, és a dir, que articuli una democracia participativa des
dels moviments socials i des d’ambits de decisid. En definitiva, un retorn als
postulats culturals i de critica de la ideologia dominant i de l'alienacio
formulats per I'Escola de Frankfurt.
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