riculfura

ARG-XLIV 2 lzevista agropecuaria

¢{, Se exportara | |NG
azucar? 3




...y ahora sus vinos
embotellados en origen WP

presentes en el mundo
entero donde LA MANCHA
ya era conocida.
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calidad
del

vino

editorial

Cada vez se hace més imperiosa la necesidad de exigir un de-
terminado nivel de calidad en todos los productos alimenticios. Esta
calidad, por supuesto, tiene variadas facetas y mdultiples considera-
ciones que, a veces, confunden al publico.

Algunos —quizd por intereses comerciales o influenciados por
tendencias modernistas sin una debida maduracién de concepto—
asocian la calidad a la presentacién de un producto envasado, co-
loracion, atractivos complementarios diversos, etc., todo lo cual
estd no sbélo muy bien, sino que, de entrada, deberia ser exigido
como derivacién a la eficaz aplicacién de unas costumbres y dis-
posiciones legales relacionadas con una auténtica normalizacion
y racionalizaciéon de los productos, por o menos para que todos
sepamos distinguir y se nos facilite la eleccién de los productos que
se ofrecen en venta al publico.

Pero hay otros aspectos de calidad mds relacionados con la
propia idiosincrasia del producto. Los sabores, olores, aromas, cua-
lidades gustativas en general son conceptos cada vez més bdsicos
y “modernos” (aunque son tan antiguos como la civilizacién} a te-
ner en cuenta en la calidad de los alimentos. Pero, al mismo tiem-
po que estas cualidades y caracteristicas intrinsecas de los pro-
ductos, aparecen otros aspectos referidos a su valor nutritivo y a
su sanidad o higiene, consideraciones que entran ya en la jurisdic-
cién de la gastronomia, la medicina... y el fraude.

Todos estos conceptos son mucho mds importantes en los pro-
ductos naturales y consumidos en fresco (frutas, hortalizas, aceite
virgen de oliva, etc.) y de otros cuya elaboracién marcha por vias
naturales.

E! vino es, entre otros, un noble ejemplo de producto “natural”,
que llega a la mesa o a la boca del consumidor como un acompa-
Alante atractivo, nutritivo y ritual de almuerzos, cenas o0 aperitivos.
El vino debe no séblo prevalecer como bebida diaria, sino despertar
de su indolencia en su culpa de haber sido suplantado por extra-
Aas bebidas de las denominadas exdéticas, mucho menos “natura-
les” y aconsejables, en general, que el vino.

Pero el aumento del consumo de vino por persona, que anhela-
mos en Espariia, tiene que ir necesariamente del brazo de una cali-
dad y garantia absoluta.

Los vinos de denominaciones de origen son un aval, al 100 por
100, de esos vinos localizados en zonas, pero constituyen cierta-
mente una minoria.

Los “otros” vinos..., y “todos” en general, deben siempre cum-
plir el requisito a que nos referimos de garantia... y de precio.

Que se consuma mal vino en los bares (en algunos) y que se
paguen precios desorbitados en los restaurantes (en bastantes) en
relacién a las calidades y a los precios en origen estd fuera de
todo derecho.

Nuestros vinos comunes son buenos, sanos y baratos en las
zonas de produccidén. Por lo menos a los viticultores se les paga la
uva a poco precio, y a los bodegueros le pasa igual con el vino.

Sin embargo, estas calidades y precios no estdn equiparados
ante el consumidor.

Aunque se ha conseguido muchisimo concentrando bastantes
responsabilidades con la extendida y reciente practica del embo-
tellado de los vinos comunes y, segun parece, cada vez son meno-
res los fraudes relacionados con el uso de los antifermentos, los
colorantes y el aguado, todavia quedan cosas que hacer en busca
de una total garantia. E} empleo del acido sérbico, aunque autori-
zado, en determinadas condiciones de conservacién del vino, pue-
de ser un ejemplo a tener en cuenta si se quieren mantener los
aromas y las calidades peculiares de nuestros vinos, que son, en
definitiva, la mejor propaganda genérica capaz de hacer elevar ese
consumo unitario de vino en Espafa, por ahora inferior al de Fran-
cia, Italia y Portugal.
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Por Juan ROMERO CALVILLO

Tal vez, para hablar de Vibex-
po 76, Il Salén Monografico de
Vinos, Bebidas e Industrias Afines,
convendria empezar por explicar
la razén de su cambio de fechas,
de su traslado del otono a la pri-
mavera.

Esta mudanza no ha sido capri-
chosa, por el contrario, obedece a
sugerencias de los propios parti-
cipantes en las dos primeras edi-
ciones del Salén. El otoho, esta-
cion de la vendimia, supone para
los productores de vinos época de
intensa actividad. A las faenas de
recoleccién se han unido en las
regiones de tradiciéon vitivinicola
una serie de actos y fiestas que
constituyen casi sus relaciones pu-
blicas. De todo ello se deriva una
actividad que dificultaba la debi-
da atencién a esta nueva manifes-
tacién de creciente interés, Vi-
bexpo, creada con la idea de
abrir puertas a la exportacién de
nuestros vinos, afan en que cons-
tituye un paso adelante, que espe-
ramos sea de decisiva importan-
cia, el | Simposio de Comerciali-
zacién del Vino, que con caricter
internacional se celebrara conjun-
tamente con el tercer Vibexpo.

Pero antes de ocuparnos de
éste, concluyamos con las razones
gue hacian de la primavera época
preferente para expositores dis-
tintos de los bodegueros. Razones
parecidas a las invocadas por és-
tos, preferible alejamiento de las
tareas de la vendimia, hicieron
llegar al comité organizador dis-
tintos fabricantes de maquinaria
enologica. En cuanto a los produc-
tores de bebidas refrescantes de
todo tipo y de cervezas, preferian
exponer sus productos y las posi-
bles novedades registradas entre
los mismos, antes de que empiece



su plena temporada, determinada
por los cal&res veraniegos y no
después de concluida ésta, cuan-
do el consumo empieza a decre-
cer.

| Simposio Internacional sobre
Comercializacién del Vino

Los dias 24, 25 y 26 de mayo
se celebrara el | Simposio Interna-
cional sobre comercializaciéon del
vino, en el mismo Palacio de Ex-
posiciones de la Camara de Co-
mercio de Madrid, donde el dia
anterior habré abierto Vibexpo 76
suUs puertas al publico.

Hemos afirmado que una de las
razones, la primordial, que deter-
minaron el nacimiento del Saldn
Monogréafico de Vinos y Bebidas,
fue el tratar de abrir nuevos mer-
cados a los vinos espaioles. En
esa ‘misma linea debe incluirse el
| Seminario sobre c omercializa-
cién del vino. Nadie podrd negar
razonablemente que este capitulo
no ha estado a la altura, salvo ex-
cepciones, que la calidad de nues-
tros vinos merece. Todo el mundo
sabe que pasaron los tiempos
aquellos de “el buen pafio en el
arca se vende”. En nuestros dias
no basta la calidad para darse a
conocer en los mercados, sobre
todo los de allende las propias
fronteras.

Cuando de vinos se habla es
inevitable la mirada a nuestra ve-
cina Francia, con sus caldos im-
perando a lo largo y a lo ancho
del mundo. No vamos a negar su
categoria, pero es evidente que su
fama no es sélo hija de ésta, sino
de una labor de comercializacion
iniciada hace largos afios, en la
que no se ha cedido un 4pice.

SALON
MONOGRAFICO

DE VINOS, BEBIDAS
E INDUSTRIAS AFINES.

23 al 30 de Mayo,1976.

Pero para comercializar con
eficacia es indispensable el cono-
cimiento de los deseos del consu-
midor en aquellos mercados en
que queremos penetrar, Esto es lo
que entendemos conseguira el
Simposio con la presencia de ex-
pertos conocedores de mercados
de la importancia del Reino Unido,
Japén, Suiza, Estados Unidos vy
del propio Mercado Comuin Eu-
ropeo.

Junto con estos expertos habra
importadores no soélo de los pai-
ses mencionados, sino de otros.
Puede afirmarse que sera crecido
el numero de visitantes extranje-
ros, clientes ya de nuestros vinos
0 que pueden serlo en el futuro.
A titulo anecdético, como muestra
de la afluencia de compradores
gue se esperan de lejanos merca-
dos, citaremos la ediciéon de car-
teles y postales en japonés.

Creemos que también es hora
de que se rompan viejos tabues.
No hace mucho ocup&bamos el
quinto lugar entre los palses pro-
ductores de cerveza. Hay que des-
terrar la leyenda de la falta de ca-
lidad atribuida a la cerveza espa-
fola, de cuya difusién somos los
principales culpables, pues tanto
tiempo relacionados con el turis-

mo, aun no hemos visto a un ex-

tranjero rechazar airadamente una
cerveza nacional y hasta hay mar-
ca que goza de la preferencia
undnime en los mercdos del Le-
jano Oriente. La industria cervece-
ra espaiola hace tiempo que al-
canzé la mayoria de edad y opina-
mos est4d ya en condiciones de
competir internacionalmente, con
tipos muy bien logrados. Otro tan-
to podria decirse de otras bebidas
no alcohdlicas, que, sin duda, pue-

SIMPOSIO
INTERNACIONAL SOBRE
COMERCIALIZACION

DEL VINO.

24-25-26 de Mayo, 1976.
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den encontrar un buen apoyo en
la fama de los citricos espafoles.

E! publico de Vibexpo

Fue crecido el nimero de visi-
tantes en la segunda edicién de
Vibexpo, tanto que no faltaron cri-
ticas de quienes pensaban que la
afluencia correspondfa a una falta
de profesionalidad de la mayor
parte de las personas, 150.872
exactamente, que por alli habian
desfilado.

E!l hecho de que mucho mas de
los dos tercios de dicha cifra co-
rrespondiera a invitaciones distri-
buidas por los organizadores o los
propios expositores basta para de-
mostrar lo infundado de esos re-
celos. 119.027 personas visitaron
Vibexpo, en su segunda edicién,
por invitacién destinada a profe-
sionales de la hosteleria en todas
sus modalidades y otros posibles
compradores, excepto el porcen-
taje distribuido a periodistas, cuya
presencia jamas estorba en mani-
festaciones de este tipo. Sin em-
bargo, nunca es despreciable la

presencia popular, pues la consu-
micién por el publico es la que en
resumidas cuentas puede abrir
caminos ante vinos de regiones
que aun no gozan de la populari-
dad de que podrian disfrutar por
la calidad de sus caldos. No hace
falta citar nombres que estan en
el animo de todos.

Para que Vibexpo no pierda ca-
lor popular, sin que por ello se
deteriore la profesionalidad, se ha
organizado un concurso de cata-
dores de vinos a nivel sencillo. No
se pretende que haya paladares
como los capaces de detectar el
gusto del hierro y el cordoban de
que nos habla Cervantes, sino de
que sean capaces de distinguir
entre el gusto de los vinos de ocho
diferentes regiones. El que de-
muestre asi ser un buen bebedor
recibird un titulo de catador de vi-
nos, y todo el que participe, algun
recuerdo.

S6lo nos resta afladir que espe-
ramos que se realicen ventas im-
portantes, como ha ocurrido en las
otras ediciones del Salén, si bien
el Comité Organizador no ha soli-
citado en ningun caso informacién
sobre estos extremos de las casas

expositoras y las operaciones de
que tiene noticia es porque le han
sido comunicadas por vendedores
o compradores en plan que pode-
mos calificar de totalmente amis-
toso.

El nimero de firmas expositoras
sobrepasa el centenar y la superfi-
cie ocupada por ellas es de més
de 8.000 metros cuadrados. Como
ya es tradicional, se ha convocado
un concurso de pintura, con la ex-
altacién del vino como tema.

Entre las innovaciones de la
nueva edicién de Vibexpo cabe
sefialar el deseo de facilitar al
mAaximo su presencia a los exposi-
tores, para lo que se ha puesto a
disposicién de quienes lo desea-
ran un tipo de “stand” uniforme y
capaz de ser personalizado a gus-
to de su ocupante, en tres distin-
tos tipos, con el objeto de evitar
hasta el maximo posible molestias
y gastos a los concursantes. En
gsta linea de facilitacién debe in-
cluirse la concesioén de plazas de
aparcamiento a los expositores,
que no es pequeiio problema el
aparcar, aun en detrimento del es-
pacio dedicado a exposicién en
anos anteriores.

Sencilla
Robusta

U

EconOmica

FULLA
Llenadora
a depresion

Para todo tipo de botellas

SEITZ IBERICA, S. A.

LOS URQUIZA, 29 Teléf* 267 13 06
Telex 22963 sibe MADRID - 17
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La vid, el vino... y sus problemas

ENTREVISTA

A DON SALVADOR

RUIZ-BERDEJO

Director del I.N.D.0. Instituto Nacional de Denominaciones de Origen, del Ministerio de Agricultura

—¢Cuéles problemas destaca-
rias, por su caracter preferente, en
la actualldad vitivinicola espafiola?

—Estimo que los problemas que
tiene la vitivinicultura actualmente
son varios y distintos, segun las
diferentes caracteristicas del viti-
cultor o elabora, asl, a “grosso mo-
do”, podemos distinguir:

En primer lugar, al viticultor que
vende su uva al vendimiarla: Es
evidentemente el que esta en peo-
res condiciones, tiene que vender
en un momento determinado y no
puede esperar.

En segundo lugar, el viticultor
que es elaborador de su propia co-
secha: estd, en general, en mejo-
res condiciones que el anterior y
el resultado econdbmico de su cam-
pafa dependera del precio del vi-
no durante el afio y de su capaci-
dad de resistencia a vender o de
su habilidad de vender el vino en
el mejor momento.

En tercer lugar, el viticultor in-
tegrado en una cooperativa, que
en conjunto tiene los mismos pro-
blemas que el anterior, dependien-
do, ademas, en parte importante
de las caracteristicas tanto técni-
cas como comerciales de su Co-
operativa.

En cuarto lugar esta el vinicultor
que elabora principalmente uva
comprada y que dependen sus re-
sultados de la marcha de los pre-
cios del vino a lo largo de la cam-
pahia.

En ultimo lugar estan los comer-
ciantes que compran el vino du-
rante la campafa para servirlo a
los mercados de consumo.

Sélo los citados en primer lugar
dependen casi exclusivamente del
precio de la uva y se juega todo
en los dias que dura la vendimia.
Todos los demas dependen del
precio del vino a lo largo de la
campafa, precio este ultimo que

El venenclador de vino de Jerez es siem-
pre admirado en su trabajo. En esta oca-
sién, el entonces ministro de Agricultura,
don Adolfo Diaz-Ambrona, contempla su
habilidad ante la también atenta mirada
de don Alvaro Domecq y don Salvador
Rulz-Berdejo, entonces presidentes de la
Diputacién y del Consejo Regulador de la
Denominaclén de Origen Jerez-Xeres-She-
try y Sanldcar-Manzanilla, respectivamente

varia sensiblemente a lo largo de
la misma y que es a la vez el pre-
cio que esti regulado en las nor-
mas de campafia y hay que tener
en cuenta que el primer grupo no
representa mas del 40 por 100 de
la cosecha.

En lo que va de camparfa y gra-
cias a las inmovilizaciones, que ha
permitido mayor resistencia a la
necesidad de vender los precios
testigos, han ido subiendo gra-
dualmente a lo largo de la misma
de 56 ptas. grado hectolitro a 65,30
pesetas en la primera decena de
abril y actualmente estard segura-
mente por encima de las 67 ptas.,
aun muy por bajo del precio indi-
cativo de 75 ptas.

—La cuestion de excedentes o
de déficit, desde luego, va relacio-
nada a las exportaciones y consu-
mos (vinos de toda clase, alcoho-
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El precio de la uva, en dependencia del precio del vino

e AUMENTAR LA SUPERFICIE DE VINEDO ES UNA LOCURA

e El Estatuto del Vino prevé el control de los precios en

restaurantes

les, etc.) y ademas varia en rela-
cién a las cosechas. ¢ Podrias defi-
nir una linea a seguir que intente
armonizar la politica de plantacio-
nes y producciones con la de con-
sumos ?

—Creo sinceramente que esta-
mos en el momento de que debe
evitarse toda ampliacion de la su-
perficie de vifiedo, haciendo s6lo
replantaciones o sustituciones de
aquellos vinedos viejos o en los
gue se quiera mejorar la variedad,
lo que ya representa un aumento
de cosecha. Aumentar la superfi-
cie plantada y, por tanto, las pro-
ducciones totales es una locura
que llevard consigo la imposibili-
dad de que suban los precios y
por tanto la rentabilidad dei vife-
do y de la empresa vinicola. Tanto
el sector viticultor, primer perjudi-
cado con las nuevas plantaciones,
como la Administracién, que pos-
teriormente acude en ayuda de to-
dos, deben tomar medidas para
evitar que continuen efectuandose
nuevas plantaciones que son la
causa principal que imposibilitan
el que sea rentable la viticultura.

—¢ Por qué se consume en Es-
pafia menos vino, por habitante,
que en Francia e Italia?

—Si, realmente es cierto que se
consume por habitante y afio la ci-
fra que dan las estadisticas, seré
por falta de habito en el espafiol
al consumo de vino en la mesa y
quiza también a que no se ha pro-
pagado lo suficiente que consumir
vino en forma racional no sélo no
es malo, sino que puede ser salu-
dable.

—Los vinos comunes y sencillos
espaiioles son buenos y saluda-
bles. En cambio, en algunos de
nuestros bares y tabernas se ex-
penden vinos que parece no co-
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Nuevas denominaciones de origen

rresponden a la calidad que se de-
be exigir. (Es cierto?

—~Realmente y desgraciadamen-
te es asi y quiza sea una de las
razones que incide en el bajo con-
sumo. Sin embargo, creemos que
cada vez es mas general el crite-
rio de que hay que cuidar la cali-
dad y que la forma de conservar
y aumentar el consumo es ser-
vir unos productos naturales, bien
elaborados y presentados en for-
ma agradable y atractiva.

—Esos mismos vinos, embote-
llados y bajo marca, aparecen en
las cartas de los restaurantes con
precios que, se viene diciendo en
la prensa, son disparatados res-
pecto a los de origen.

—E| Estatuto del vino vigente
prevé la regulacion de los precios
en restaurantes de acuerdo con
los precios en origen, categoria
del establecimiento y demas cau-
sas que incidan en los precios. Ac-
tualmente, un grupo de trabajo for-
mado por los representantes del
sector y de la Administracién esta
estudiando la redaccidén del ante-
proyecto de Decreto que regule la
materia, y es de esperar que, en
plazo breve quede regulada esta
materia.

—¢ Eres optimista de cara al fu-
turo respecto a nuestras exporta-
ciones de vinos? ;Qué tipos de vi-
nos tienen mas “porvenir” expor-
tador?

—No veo razones para no ser
moderadamente optimista. Tene-
mos una materia prima de calidad,
unos precios perfectamente com-
petitivos con los de otros paises
vitivinicolas y unos exportadores
cada vez mas preparados para lu-
char en este mercado tan dificil
que es el del vino. Si somos capa-
ces de hacer una campaiia de pro-

mocioén de nuestros vinos de for-
ma incisiva y constante, nuestras
exportaciones naturalmente au-
mentaran, aunque este aumento
serd de forma gradual. A la segun-
da pregunta es dificil pronosticar,
dependera del pals a que se ex-
porte, a la capacidad econdémica
de los mismos y las circunstancias
del mercado.

—Las Denominaciones de Orl-
gen estan proliferando. Contamos
ya, segin creo, con 24 denomina-
ciones de vinos espafioles. ¢ Crees
que el consumidor espafiol conoce
blen la importancia de la existen-
cia de estos vinos y sabe valorar
la garantia y diversificaciéon que
para el consumo representan?

—No creemos que sea adecua-
da la palabra proliferar. Las Deno-
minaciones de Origen se crearon
en el Estatuto del afo 1932 que
estuvo vigente hasta el afio 1970,
y en estos treinta y ocho afos se
crearon 22 Denominaciones de
Origen. Desde la vigencia del nue-
vo Estatuto hasta este momento,
se han creado dos con carActer
definitivo y estan aprobadas con
caréacter provisional y estudiando-
se sus reglamentos tres mas, lo
que demuestra que la Administra-
cién es muy cauta en la concesién
de una Denominacién de Origen,

—¢Apareceran nuevos Consejos
Reguladores o nuevas Denomina-
ciones de Origen de Vinos en un
préximo futuro?

—Creemos que si, ya que a me-
dida que las zonas vitivinicolas
que aun no reunen las condicio-
nes necesarias para ser una De-
nominacién de Origen las alcan-
cen y los productores y eiabora-
dores de la zona,la soliciten, se
iran concediendo.” Actualmente se
estdn estudiando algunas zonas
que lo tienen solicitado y es posi-
ble que se vayan desarrollando si
reunen los condicionantes a que
antes me referia.

—¢ Tiene establecidas el Institu-
to otras denominaciones de origen
de productos especificos distintos
a los vinos?

—Esta aprobado por Decreto
que el régimen de Denominacién
de Origen puede establecerse pa-
ra los quesos, aceites de oliva y
jamones curados. Se estan estu-
diando los reglamentos de las De-
nominaciones Roncal para quesos,
Borjas Blancas para aceites y Ja-
bugo para jamén, y hay otras so-
licitadas que se estudiaran sucesi-
vamente.
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INDUSTRIALES PERTENECIENTES AL CONSEJO REGULADOR DE
LA DENOMINACION DE ORIGEN MONTILLA-MORILES

1 Antonio Alarcén Constant........ CORDOBA Mayor de Sta. Marina, 14 30 Franclsco Robles Carbonero.. ... Altilos, 14

2 Campos de Cérdoba, S. A.. N Coronel Cascajo. 32 31 Enrique Laguna Naranjo. .. . San Fernando, 1-1.0

3 Carbonell y Cia de Covdoba S A. " Angel de Saavedra. 15 32 Bodegas Luque Ruz ............. Gran Capitan, 15

4 Montes y Cia., S. A. " Dr. Carfos Romero, 17 33 Coop. Agricola Ntra. Sra. Aurora. Ctra. Cordoba-Malaga. Km. 442
5 Moreno, S. A......... » Fuente de la Salud, 2 34 Montimor, S.A. ................ - Ctra. de Montalban, s/n
6 Juan del Pozo Baena . s Reloj. 1 35 Conde de la Cortina............. . Av. M.a Auxitiadora. 1

7 Alfonso Ramiro Rodnguez‘ Camino de Rabanales, 6

8 Bodegas Quintela Luque . N Hornillo, 7 36 Aragény Cia, S.A. .............. LUCENA  Ancha, 31

9 Sanchez Aroca, S. A. ... C.. de la Bodega, s/n. 37 Castroviejo y del Campo. S. L - Ctra de Rute. s/n.

10 Rafael Cruz Conde, S. A. .. Plaza de las Doblas, 7 38 Francisco de Mora Romero ...... - Queipo de Llano. 42

11 Carmen Flores, S. A.. ............ » Doce de Octubre, 6 39 J. Mora Romero {H. Mora Chacén) - Queipo de Llano. 53

40 Hrdos. de Jose Mora Jiménez . ... - Curados, 7

12 Alvear, S. A...... .. ... ......... MONTILLA Av. de M.a Auxiliadora, 1 41 José Mora Cabrera .. - Plaza de Barrer, 53

13 Bellido y Carrasco, S. A. " Damaso Deigado, 17 42 Torres Burgos, S. A » Plaza del Generalisimo. 15
14 J. Cobos, S. A. . Horno, 47 43 Pedro Vibora del Pin: - Av. J. Solis, 4

15 Cia Vinlcola del Sur s A B Burguenos. 5 44 Laureano Aguilar Ecija.......... Quintana. 6

16 Antonio Espejo Rubla " Av. Marquez Vega Armijo. 8 .

17 Tomas Garcia, S. A. . . Llano de Palacio. 7 45 Delgado Hermanos, S.L.......... P. GENIL Primo de Rivera. 5

18 Montialbero, S. A. . » Damaso Delgado, 33 46 Hijos de Enlique Rewna, S.R.C.... » Calzada, 4

19 Montisol, S. A...... Llano de Palacio, 4 . "
20 Gracia Hermanos, S. A José M.2 Alvear, 54 :g ﬂ%ﬁfﬂg:gg%lz::iggi varo ... MOF_”LES gggg%gigg!ﬂ:r‘;' 10
21 Bodegas Montulia, S. A. San Juande Avila, 3 7 TEIETER D EIRETEES BERE e ‘
22 Bodegas Navarro, S. A. . A.y M. Navarro, 1 49 Bodegas MarinLuque...... ..... F.NUNEZ  Pérez Galdos. 2

23 Navarro y del Pino, S. A. A. Fernandez Casado, s;n.

24 Luls Ortiz-Ruizy Ortiz . ......... " Marquez, 1 50 José Luque Campos............. 0. MENCIA  Higueras. 14

25 Carmen Pérez-Barquero y Manjéon d Marquez, 1 51 Bodegas Crismona, S. A. . - Queipo de Llano, 32

26 Pérez Barquero, S. A............ » Av. de Rafael Cruz Conde. 9 52 Juan Sillero de la Rosa, S. A. LA RAMBLA Jose Antonio, 6
27 José Jaime Ruz, S. A, » Av. de Jas Mercedes, s/n. 53 Rodriguez Chiachio, S. L. CABRA Belén, 35
28 Carmen Pérez Garcia .. .. - Tte. Torres del Real. s/n. 54 Coop. Vitiv. "La Puris. Concepcuon © P.GENIL
29 Miguel Velasco Chacén.......... » Burguenos, 5

NOTA. Las firmas que aparecen subrayadas son las que estdn facultadas para exportar vino al extranjero.
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DEUTZ-FAHR
son empresas del grupo industrial aleman Kléckner - Humboldt - Deutz A.G.
iEl mayor fabricante europeo de tractores y maquinaria
agricola de recoleccién!
COMPANIA ESPANOLA DE MOTORES DEUTZ
Avd. de Pio Xll, 100 - Madrid-16 - Tel.: 202 22 40
Sucursales y Distribuidores en toda Espafa.
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EL

MERCADO

DEL
VINO

Si tratamos de ahondar en la
historia acerca de los origenes del
vino, nos atreveriamos a afirmar
que la primera referencia histéri-
ca que se encuentra esta escrita
en el libro del Génesis del Antiguo
Testamento, el cual habla de Noé
como sembrador, cultivador y be-
bedor de vino hace mas de veinte
siglos antes de Cristo. Una leyen-
da de Jerez de la Frontera, encon-
trada en un manuscrito publicado
en 1727, nos cuenta que Noé fue
el primero en traer cepas a Es-
pafa, un siglo o dos después del
diluvio, en el que Noé y su arca
salvaron a la Humanidad.

Hoy, la mayoria de las historias,
sin embargo, estdn de acuerdo
que, probablemente, fueran los
caldeos o los fenicios los prime-
ros que trajeron las vides a Es-
pafa.

Otro sabio que pensé que el
vino era una materia esencial fue
Moisés, que en el Deuteronomio,
del Antiguo Testamento, se refiere
unay otra vez al vino y a las vifias,
y aun introduce en la legislacion
cémo su gente deberia ocuparse
en este intrincado arte.

Se cree que los primeros paises
cultivadores de vides fueron Egip-
to y Armenia, y generalmente se
coincide en que las primeras vides
europeas fueron introducidas por
la provincia espafola de Cadiz,
probablemente por los fenicios,
considerados como los primeros
colonizadores de Espafa. Parece
ser que mas tarde los griegos y los
romanos fueron aficionados a los
vinos espanoles, particularmente a

Por Francisco MORENO ARENAS

Presidente del Sindicato Nacional de la Vid

los de Tarragona y Cadiz, los cua-
les bebian en inmensas cantida-
des, a través de sus respectivos
imperios.

Las vides se divulgaron de Es-
pafia a Francia, Alemania y otros
paises del Norte, probablemente
antes de la dominacién griega en
Espafia. Los vinos procedentes de
estas vides fueron conocidos co-
mo “Vitis vinifera”, una de las es-
pecies mas cultivadas por todo el
mundo. Las vides prosperaron, y
por muchos siglos la “Vitis vinife-
ra” fue la Unica especie cultivada
en Europa. Esto no quiere decir
que la "Vitis vinifera” sea una so-
la clase de vides, sélo en Espafa
hay alrededor de treinta tipos de
vides que entran dentro de esta
categoria.

Es en la edad media cuando
puede decirse que el cultivo y ex-
portacion de la vid se hallan mas
localizados y concretados a una
serie de regiones que llegarian
mas tarde a constituir zonas pre-
ferentemente viticolas. Estas zo-
nas fueron las provincias de An-
dalucia occidental y del Medite-
rrdneo (principalmente Cataluiia),
desde donde, mas tarde, acaba-
rian extendiéndose a las demaéas
regiones.

La importancia del cultivo de la
vid en la época feudal queda po-
tencialmente demostrada, ya que
los cultivos predominantes en
aquella época eran los cereales y
la vid. Los mercados eran redu-
cidos, debido principalmente a la
escasez de comunicaciones, Y

practicamente se limitaban a los
dominios del poder feudal.

Con los descubrimientos de la
técnica y los avances y mejora de
las comunicaciones, los mercados
fueron extendiéndose a otras re-
giones, experimentando un gran
auge el comercio al constituir el
vino uno de los principales ele-
mentos de cambio en aquellas
economias primarias. También
contribuyeron a la expansion del
mercado del vino factores de tipo
religioso, como el “Camino de
Santiago”, ruta permanente de pe-
regrinos que contribuyé a la crea-
ciéon, a lo largo de toda la ruta, de
economias alimentarias, entre
ellas la del vino, para animar el
penoso caminar del peregrino; fac-
tores de caracter folklérico (fies-
tas locales y regionales donde se
exponian y exaltaban, junto con
las costumbres, canciones y bai-
les tipicos del lugar, los produc-
tos del campo, realizdndose im-
portantes transacciones entre los
asistentes) y factores de tipo cli-
matolégico (regiones de clima me-
jor, régimen de lluvias adecuado,
etcétera).

Puede afirmarse que todos es-
tos factores, con los adelantos vy
situaciones propias de esta épo-
ca, persisten en la actualidad vy
contribuyen a un mayor aumento
y perfeccién del mercado del vino,
si bien ahora es un mercado de
diferentes caracteristicas, con ma-
yor numero de oferentes que de-
mandantes, lo cual se da una con-
figuracién y caracteristicas espe-
ciales, y donde el cooperativismo
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constituye una defensa del media-
no y pequeiio productor frente a
los grandes productores y con un
auge actual que puede decirse que
domina méas de un 50 por 100 la
produccioén total.

En la actualidad las regiones
productoras han aumentado de
forma considerable, pudiéndose
casi afirmar que no hay region es-
pafiola donde no exista alguna
produccién de vino, si bien la ma-
yor produccioén esta localizada en
determinadas zonas que, dadas
sus caracteristicas especiales, se
han denominado “Zonas protegi-
das con Denominacién de Origen”,
existiendo en la actualidad 25 de
dichas zonas y habiendo solicita-
do dicha Denominacion de Origen
algunas mas.

La produccién de vino de la
Campana 1974/75 se cifré en unos
33-34 millones de Hls., de los cua-
les 11.290.052 Hils., fueron vinos
acogidos a Denominacion de Ori-
gen.

Pero nuestro pais no sélo es
productor de vinos, sino también
exportador, ya que es uno de los
mayores productores del mundo

(el tercero, después de Francia e
Italia). La imagen del vino espa-
Aol, a través de las Ferias y Expo-
siciones, realizadas por todo el
mundo, unida a la excelente cali-
dad del mismo, ha contribuido a
una mayor demanda de caldos es-
panoles por los restantes paises.
Asi la exportacion de vinos, en la
campana 1974/75, ha sido de 4,5
millones de Hls., figurando prin-
cipalmente como paises recepto-
res la Comunidad Econémica Eu-
ropea, Estados Unidos, Rusia vy
paises africanos. Por lo que se
retiere a la exportacién de vinos
amparados con Denominacién de
Origen, la cifra alcanzada ha sido
de 828.730 Hls., la cual esperamos
sea mejorada en las préximas
campanas.

En cuanto a las ferias y expo-
siciones, en las que Espana par-
ticipa, podemos citar, como mas
importantes, de cardacter interna-
cional, la Semana Verde, de Ber-
lin; el Salén de la Alimentacién,
de Paris; la Semana del Vino, de
Londres; la Feria Internacional Vi-
tivinicola, de Ljubljana; la Feria de

Burdeos; Feria del Campo, en Ma-
drid, etc. En cuanto a las de ca-
racter nacional, podemos citar,
como mas importantes, Hogarho-
tel, Salén de la Alimentacion, de
Barcelona; Vibexpo, en Madrid;
Exposicién de Magquinaria Vinico-
la, en Zaragoza, etc.

Aparte de esto también se ce-
lebran fiestas de exaltacién del
vino y la vendimia en casi todas
las regiones viticolas, destacando
por su interés y vistosidad las
Fiestas de la Vendimia de Jerez,
las de Moriles y Montilia, las de
Rioja y las de la mayor parte de
los pueblos y ciudades de La Man-
cha.

Del 23 al 30 del proximo mes
de mayo se celebrara en la capi-
tal de Espafa, el Ill Salén Nacio-
nal de Vinos, Bebidas e Industrias
Afines, con un simposio de carac-
ter internacional, en el que inter-
vendran destacadas figuras nacio-
nales y extranjeras, aparte la pre-
sencia de una numerosa represen-
tacién de importadores extranje-
ros que pueden facilitar la expor-
taciéon de nuestras excedentes.

Fabrica fundada en 1916

SI LA EXPERIENCIA OFRECE CALIDAD,
BATLLE OFRECE EMPACADORAS

BATLLE presenta para la Campafa 1976
cuatro nuevos modelos de Empacadoras,

disefiados y construidos con
técnica internacional.

la mejor

Modelos: “142”

“Super-162”
“Especial-262”
“Trefil-360”

con Trillo o Triturador.

La Empacadora BATLLE ofrece la paca
perfecta con la mayor rapidez alcanzada.

FABRICA: Freser, 39-41

“EMPACADORAS BATLLE”

Patentes propias

Teléfono: 21 16 00 (5 lineas)
GERONA
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IMAD

o como una buena cabeza
puede mover muchos brazos

..y realizar con tecnologia propia las maquinas e instalaciones
que Vd. necesita.

La tecnologia de IMAD es esa cabeza capaz de realizar con idéntica
perfeccion Molinos de arroz, Silos metalicos, Equipos de elevacion y
transporte, Seleccionadoras, Secadoras, Limpiadoras de grano,

Medidores de humedad...

IMAD es ante todo esa cabeza. Esa tecnologia dinamica que consigue
aportar continuamente nuevos sistemas y mejoras en sus proyectos e
instalaciones. En su organizacion. En su servicio. Ahi estan para
demostrarlo las muchas realizaciones llevadas a buen término por
IMAD, en todo el mundo.

Para proyectar y realizar sus instalaciones no se disperse.

Vaya derecho a la cabeza. Porque IMAD se las dara hechas.

<IMAD>

tecnologia dinamica
Camino de Moncada, 83:85 Telf. 3652250-Valencia-9
teleg.: IMAD-VALENCIA telex:62431-IMAD-E

SILOS SECADORAS EQUIPOS DE LIMPIEZA SELECCION DESIN FECCION
ELEVACION Y TRANSPORTE, MOLINOS ARROCEROS,ETC.
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Por M. M.* LOPEZ ALEJANDRO

—¢En qué ano se fundé el Con-
sejo Regulador “Montilla-Mori-
les”?

—Existe desde primeros de di-
ciembre de 1944, habiendo sido
aprobado el primer Reglamento
por Orden Ministerial del 20 de oc-
tubre de 1945,

—Don Manuel, ;cuéntos anos
como presidente?

—Desde primeros de octubre
del afio 1965,

—c¢Problemas resueltos con su
mandato?

—Fundamentalmente la actual
demarcacién de la Zona de Pro-
duccién, en la que se comprende
la Calidad Superior de la Sierra de
Montilla y Moriles Alto, que fue
posible por la reforma del antiguo
Reglamento con fecha 17 de octu-
bre de 1970, actualmente vigente,
poniéndose al dia las nuevas
orientaciones en materia de deno-
minaciones de origen, de acuerdo
con el patrén francés, que es el
indicativo de los paises de la Co-
munidad Econémica Europea. Es-
te Reglamento va a ser de nuevo
reformado para adaptarlo al del
Estatuo de la Vifia, del Vino y de
los Alcoholes, publicado en 1972
y a las orientaciones del Instituto
anional de Denominaciones de

ENTREVISTA CON

D. MANUEL SANTOLALLA

Origen, organismo que integra a
todos los Consejos Reguladores y
que fue creado por dicho Estatuto.

—¢Préximas metas?

—Una vez que se tenga promul-
gado el nuevo Reglamento a que
antes hacia referencia y en el que,
entre otras cosas, se modifica la
tradicional zona de Calidad Supe-
rior, basada en gran parte en cri-
terios subjetivos para adaptarla a
los puramente objetivos y técni-
cos, la mayor aspiraciéon del Con-
sejo Regulador, independiente-
mente de que se apliquen todos
los preceptos del mismo en todas
sus facetas de control de produc-
cioén, elaboracién, crianza y cali-
dad de los vinos protegidos, es
meta importante promover cémo
desde el aifio 1972 se estad hacien-
do en gran medida una ampliacién
de la capacidad en crianza de
nuestras bodegas que permita
afrontar la comercializacién de
nuestros vinos en las condiciones
que los han acreditado como uno
de los mejores de Espafia.

—¢Fue positiva la campaidia pu-
blicitaria “La eleccién es bien sen-
cilla...?

—A partir de este slogan la pro-
paganda del vino de Montilla-Mo-
riles se proyecta fundamentalmen-

PRESIDENTE DEL CONSEJO
REGULADOR

DE

MONTILLA-MORILES

te hacia su promocién en los mer-
cados Extranjeros, pero la labor
es muy costosa y los resultados no
se pueden nunca esperar a corto
plazo.

—¢Qué pueblos forman la zona
de produccién “Montilla-Moriles”?

—Esta formada por los términos
municipales completos de los pue-
blos de Montilla, Moriles, Montal-
ban, Puente Genil, Monturque,
Nueva Carteya, Dofla Mencia y
parte de los términos municipales
de Montemayor, Ferndn Nuaiez, La
Rambla, Santaella, Aguilar de la
Frontera, Lucena, Cabra, Baena,
Castro del Rio y Espejo. Estando
delimitadas las Zonas de Produc-
cién y Calidad Superior,

—2Qué controles efectua el
Consejo para asegurar al consumi-
dor la calidad de los vinos?

—Desde el tipo de suelo donde
se va a plantar la vifia hasta que el
vino, ya criado, llega al consumi-
dor, todos los pasos estan contro-
lados. Se vigila el tipo de poda
encaminada a la calidad y no a la
cantidad, existiendo un tope limi-
te de produccién por hectarea. Se
vigila también la recogida y trans-
porte de la uva, evitdndose la re-
coleccién de frutos verdes y pro-
curando que, una vez maduro,
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llegue al ladar en las mejores con-
diciones,

La fermentaciéon es observada
por un equipo de Veedores y al
terminar cuando estd el mosto
transformado en vino se toman
muestras del obtenido en cada la-
gar, sometiéndose éstas a un ri-
guroso control analitico y organo-
Iéptico, que deben superar para
obtener el certificado de aptitud,
pudiendo asi pasar a las criade-
ras. El vino que no lo obtiene se
destina a quema. Una vez criado
vuelve a analizarse y pasa por un
grupo de expertos catadores, en-
tre los que tenemos a dos cam-
peones de Espafia de Cata y dos
subcampeones, que autorizan la
comercializacion.

Para la exportacién, el control
es aun mas riguroso, efectuandose
los pasos anteriores con una
muestra previa y con el mismo
vino una vez llenos los contene-
dores.

Por la Seccién de Registros se
controla la cantidad maxima que
se puede extraer de cada envase
de crianza, nunca superior al cin-
cuenta por ciento del vino que se
le asigna a cada tipo de bota, para
no agotar las soleras. Si una bode-
ga inscrita llega a este tope, auto-
maticamente se les cierra la venta
de esas precintas que usted habra
visto en las botellas de nuestros
\Linos.

—Don Manuel, ¢se controla la
cantidad de vino a vender por ca-
da bodega?

—Como le decia antes, cada
bodega tiene un cupo de venta se-
gun su capacidad de crianza. Para
vender tiene que comunicarlo al
Servicio de Inspeccion del Conse-
jo Regulador; si es a granel se
precinta la cisterna y los envases
mas pequefios embotellados y ga-
rrafas llevan una precinta que se
concede segun lo comentado en
su anterior pregunta, que garanti-
za la denominacién del vino, tanto
en Espafia como en el Extranjero.

Esta precinta cumple el mismo
fin que al etiqueta numerada que
se utiliza en otro Consejos Regu-
ladores. De todas formas, todas
las etiquetas deben contar con el
visto bueno del Consejo antes de
ser utilizadas por las Bodegas por
exigir éste una serie de requisitos.

—¢Produccién comparativa de
varios afios?

—La produccién en el afio 1972
fue de 724.000 hectolitos de vino

procedente de una extensién de
vina de aproximadamente 15.552
hectéareas, lo que supone un pro-
medio de 46,55 hectolitros de vino
por hectarea, El aflo 1973 la pro-
duccién fue de 986.566 hectolitros,
con una extensiéon de vifa de
17.913 hectéareas, suponiendo una
produccion por hectarea de 55,07
hectolitros de vino. En el afio 1974,
a pesar de la sequia que padeci-
mos, la cosecha no se resintid
sensiblemente, aunque si fue in-
ferior al ano anterior, pues con
una superficie de viiia de 18.086
hectareas la produccion fue de
887.705 hectolitros de vino, es de-
cir, 49,13 hectolitros por hectarea.
En este ultimo ano de 1975 es
cuando se ha notado la pertinaz
sequia, pues con 18.288 hectareas
de vifa la producciéon ha sido de
722.435 hectolitros, o sea, 39,54
hectolitros por hectarea.

Las previsiones para la campa-
na actual no son muy optimistas,
en razén a la falta de humedad
que viene arrastrando la planta
desde hace dos anos y la poca
lluvia caida hasta la fecha.

—¢Cuanto se exporta?

—Hemos alcanzado la cifra de
quince millones de litros anuales,
cantidad que ha disminuido en los
ultimos anos.

—¢Por altimo, serfior presidente,
hablemos del pleito con Jerez so-
bre la denominacién “Amontilla-
do".

—Con fecha 5 de febrero de
1975, de conformidad con lo esta-
blecido en e! parrafo segundo del
articulo 119 del vigente Reglamen-
to de las Cortes, formulé un ruego
al Gobierno, que se publicé en el
“Boletin Oficial de las Cortes” con
fecha 26 del mismo mes y afio. En
el citado escrito hacia historia de
los antecedentes habidos en este
tema que pudiera resumirse como
el Contencioso Jerez-Montilla. Pa-
ra no extenderme mucho, le repro-
duzco literalmente la parte final de
dicho ruego precedida del resu-
men “Jerez tiene en curso dos
procedimientos judiciales”:

Por el primero, ante la Corte del
Reino Unido, demanda se prohiba
a los vinos de Montilla utilicen en
su comercializacioén el uso de las
palabras “Fino”, *“Oloroso” vy
“Amontillado”.

Por el segundo, ante e! Tribunal
Supremo Espaiol pretende que se
suprima del Reglamento de Monti-
lla el vocablo “Amontillado”. Si lo

segundo era correcto discutirlo y\
precisamente alli, lo primero es
inadmisible no s6lo por pretender
ampararse en los Tribunales de
otro pals que se nos prohiba la
utilizacién del “Amontillado”, sino
porque, de prosperar su demanda,
se nos impediria en el extranjero
también utilizar las palabras “Fi-
no” y “Oloroso” y la situacion que
se crearia irfa directamente en
contra de lo que es indiscutible, el
derecho de los vinos Montillanos
a llamarse “Finos” y “Olorosos”,
cosa que los mismos jerezanos re-
conocen en el folio 18 de su de-
manda ante la Sala cuarta de lo
Contencioso del Tribunal Supre-
mo, donde literalmente dicen, re-
firiéndose a dichas palabras “Fi-
no” y “Oloroso”: “Nada mas lejos
de nuestra intencién que atacar el
uso de dichos términos por los vi-
nicultores de Montilla-Moriles”.

Ruego:

Que el Gobierno tome urgente-
mente las medidas necesarias pa-
ra que por parte de Jerez se desis-
ta del pleito que se sigue en el
Reino Unido para que se prohiba
a los vinos Montillanos la utiliza-
ciéon de los términos “Fino”, “Olo-
roso” y “Amontillado”, dando por
supuesto que el Consejo Regula-
dor de la Denominacién de Origen
“Montilla-Moriles” acatard gusto-
samente la decision que, en su
dia, dicte nuestro Tribunal Supre-
mo, respecto a la palabra “Amon-
tilado”, asi como las disposicio-
nes que la Administracién espafo-
la adopte.

Hasta aqui lo que dije en febre-
ro de 1975, un afo después, es
decir hoy, el Tribunal Supremo ha
dictado sentencia desestimando la
pretensién de Jerez en el sentido
de que la denominacién Montilla-
Moriles fuera privada de la utiliza-
cion del “"Amontillado”; por lo que,
tanto la legislaciéon como la juris-
prudencia espafiola de manera
definitiva e inapelable han ratifi-
cado nuestro derecho a que nues-
tros vinos puedan llamarse como
siempre lo han sido “Finos”, “Olo-
rosos” y “Amontillados”. Sin em-
bargo, y esto es lo inexplicable, y
mas aun profundamente lamenta-
ble, los jerezanos persisten en su
demanda ante la Corte inglesa pa-
ra burlar en el extranjero, ya que
aqui no pueden, a nuestras leyes
y a nuestros Tribunales.

¢ Cree usted que esto se puede
consentir? /
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iALKATHENE ES CALIDAD!

Oficinas Centrales:

Alberto Alcocer, 7. Madrid-16. Tel. 2587005
Planta de produccién:

Puertoliano (Ciudad Real)

Delegacién Cataluna:

Londres, 20. Barcelona-15. Tel. 2507014

Delegacion Norte:
Gran Via, 17. Bilbao-1. Tel. 24 7002

Cubra sus invernaderos con
POLIETILENO ALKATHENE CP-117

POLIETILENO ESPECIAL PARA DOS CAMPANAS AGRICOLAS CONTINUADAS

Si Vd., agricultor que dispone de ¢ Sabia Vd. que el Polietileno
invernaderos, necesita plastico
para proteger eficazmente sus
cultivos, pida a sus proveedores

ALKATHENE fue el primer
polietileno que se fabrico en el
“mundo?

También ALKATHENE ha sido el

POLIETILENO ALKATHENE CP-117 primer polietileno fabricado en

Espana.
‘jAproveche nuestra experiencial

Delegacién Levante:

Cronista Carreres, 9, 8.° D. Valencia-3.
_ /A ) Tels. 229023 - 229004
. Delegacion Centro:
. s . e

7 Capitan Haya, 52, 5.° B. Madrid-20
ALCUDIA Tels. 2797053 - 27077 02

Asistencia Técnica y Desarrollo:
Embajadores, 183. Madrid-5. Tel. 23987 06
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Los vinos de la Mancha

Su problemadtica

No es nuestra intencién realizar
un estudio con profundidad de los
problemas que afectan al sector
vitivinicola de la zona més produc-
tora del pais, sencillamente por ra-
zones de espacio, pero sl intenta-
remos esbozar, al menos los mas
importantes, analizando en el tiem-
po aquellos factores propios y aje-
nos al sector, y que sin duda han
contribuido, positiva o negativa-
mente, en la configuracién de la
situacién actual.

Hasta la década de los anos 40,
el vino se elaboraba practicamente
bajo dos modalidades:

1. Agricultores-cosecheros, que
elaboraban su propia uva, en can-
tidades muy variables (entre 160 y
20.000 His.) y por unos procedi-
mientos rudimentarios, dando lu-
gar a innumerables partidas de vi-
no de muy diferentes caracteristi-
cas, y

2. Bodegueros mas o menos
importantes, que transformaban la
uva comprada a los viticultores o
bien por el procedimiento de “ma-
quila” y que empleando técnicas
algo més avanzadas, obtenfan par-
tidas de vino con cierta uniformi-
dad.

En uno y otro caso, la comercia-
lizacion de los vinos se hacia eli-
giendo “in itu” las partidas por los
almacenistas, que generalmente
expedian el producto al detall en
los puntos de consumo, o bien por
industriales-comerciantes, que re-
expedfian los vinos a puntos mas
lejanos de la meseta, incluso al ex-
tranjero, para su consumo directo
0 para “coupajes”.

Tiempos de taberna, en lo que
el vino no entraba en competencia
con las innumerables bebidas de
hoy, y en los que se hicieron fa-
mosos los blancos de Yepes, Villa-
sequilla, Noblejas, Mora, Villarru-

bia de los Ojos, Daimiel, Manzana-
res, Villarrobledo, tintos de La Ro-
da y Tarancén, claretes de San
Clemente y Mota del Cuervo y un
largo etcétera de pueblos pertene-
cientes a las cuatro provincias
manchegas.

La diversidad de calidades, la
atomizacion de la oferta, y por
otro lado la demanda creciente de
vinos para su transformacién en
holandas y alcoholes para enca-
bezar otros vinos, fueron entre
otros, factores influyentes en un
estancamiento del sector, impi-
diendo toda evolucién légica de
las técnicas de elaboracion y los
sistemas de comercializacion.

Con la aparicién del movimiento
cooperativo se da un paso de gi-
gante, al menos en la homogeniza-
cioén de las elaboraciones y conse-
cuentemente de las partidas de vi-
no, disminuyendo sensibiemente el
namero de ofertantes, pues ya en
1970 existian 200 cooperativas
en las cuatro provincias manche-
gas, con una capacidad aproxima-
da de 7.000.000 de His., quedando
asi eliminadas un numero conside-
rable de pequefias bodegas.

Es obvio resaltar la profunda
transformacion que este hecho ha
originado en toda la vinicultura,
sin ninguna duda, transformacién
positiva, pero creo conveniente
enunciar algunos aspectos concer-
nientes al tema, fruto mas que de
mi propia experiencia, del conti-
nuo cambio de pareceres, consul-
tas y conversaciones con presiden-
tes, Juntas Rectoras, gerentes e
infinidad de socios de las coope-
rativas.

Después de realizar una inver-
sién de varios millones y puesta la
bodega en funcionamiento, ocurre
con frecuencia que, comprobada
la conveniencia de pertenecer a la

Por Jesis MORENO GARCIA

Ingeniero Agrénomo. Director de las Esta-
ciones de Viticultura y Enologfa de Alcazar
de San Juan y Valdepefias. |[.N.I. A.

cooperativa por aquellos agricul-
tores que no lo eran en principio,
se amplia en namero de socios,
que, unido al aumento de produc-
cion por el perfeccionamiento de
las practicas culturales, hacen ne-
cesaria una nueva inversién, a ve-
ces sin tener amortizada la pri-
mera.

Este hecho sitita a las Juntas
Rectoras en una posicion de légi-
ca recesién, que influye, en el me-
jor de los casos, en una disminu-
cién de los gastos de elaboracion,
incluidos los tan importantes de
direccién técnica adecuada y uti-
lizacion de productos enoldgicos.

De esta forma, ademds de in-
fluir en la calidad de los vinos, se
impide salvo excepciones acome-
ter otros programas, como el tan
necesario en esta hora de embo-
tellar los vinos en origen.

En otro orden de cosas, no po-
demos dejar de referirnos a la des-
capitalizacién del sector agrario,
que afecta en alto grado a la Man-
cha y a su vitivinicultura, pues ocu-
rre con frecuencia la venta obli-
gada y masiva de vino, para poder
hacer una derrama entre los so-
cios, que tienen que afrontar in-
cluso los gastos de vendimia.

Como resumen de lo dicho, nos
permitimos mencionar tres accio-
nes que mejorarian sin duda la si-
tuacion:

A) Estudio minucioso por el or-
ganismo que compita, antes de la
creacién de las cooperativas en
una futura fase de embotellado, en
localidades donde existen dos, in-
cluso tres, para evitar duplicidad
de inversiones y esfuerzos.

B) Programar una accién en-
caminada a proporcionar asisten-
cia técnica, mediante becas de
formacién, cursillos de reciclaje,
etcétera.
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C) Capitalizar la agricultura en
general y el sector vitivinicola de
la Mancha en particular, inientan-
do ademas que el ahorro de la re-
gion se invierta en ella misma.

La vocacion viticola de la Man-
cha no creo que se pueda poner
en duda. Unas tierras generaimen-
te calizas, una pluviometria media
de 375 mm., un clima continental
extremado con temperaturas mini-
mas de hasta —15°C y 459 C de
maxima, con una altitud media de
700 metros y una integral térmica
de 2.500/2.700° C, definen un me-
dio en el que la vid se desarroila
Optimamente, razén por lo que ha
sido el cultivo manchego por ex-
celencia.

Decimos conscientemente ha si-
do, pues, por encima de las apti-
tudes del medio, estan los resul-
tados econémicos, y es claro que
el aumento de precio de la uva du-
rante la Ultima década no ha sido
ni remotamente proporcionado al
de los factores de la produccion
(tractores, mano de obra, fertili-
zantes, etc.).

Un cultivo protegido como el
que nos ocupa, desde que se cred
la C.C.E. V., en el ano 1953, tiene
que estar a nuestro juicio comple-
mentado con una politica mas
acortada (coherente, rigida, cone-
xionada entre Ministerios, etc.),
gue la llevada en nuestro pais, de
lo contrario, es mas efectivo y més
l6gico dejar el producto totalmen-
te libre.

Aceptamos lo facil que resulta
la critica de hecho consumado,
pero no haber permitido las plan-
taciones de vifledo en zonas sin
tradicion viticola y con 5.400 kg./
hectarea de trigo en secano, y no
haber realizado importaciones de
vinos y alcoholes en momentos in-
oportunos, no hubiera sido tan di-
ficil, y a buen seguro que la pro-
blematica de los vinos de la Man-
cha y de otras zonas de reconoci-
do prestigio se hubiera paliado
sensiblemente.

Encuentro légico que ante tales
perspectivas el viticultor tome el
camino Unico para subsistir, de au-
mentar los beneficios netos incre-
mentando los ingresos brutos y
por tanto la produccién, que de-
masiado sabemos que por encima
de los limites ya en derimento de
la calidad, empeorando por tanto
la situacion.

A la regulacion de plantaciones
de la udltima campafa, con 2.500
hectareas para todo el pais, como
superficie de nueva plantacién, no
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tendriamos en principio nada que
otjetar si las existencias de bar-
tados en los viveros no hubiera
sido tan masiva, sin duda, por el
acesconocimiento de la posterior
prohibicion del mes de julio.

Este hecho, conocido por los
que de una u otra forma estamos
ligados al sector, ha traido como
consecuencias inmediatas una pe-
ticibn de subvencién por dafnos y
perjuicios de los viveristas a la Ad-
ministracién, y una devaloracion
de los barbados en el mercado,
que de 15/20 pesetas de las cam-
pafias precedentes se han podido
adquirir en la presente a 3 pese-
tas, con una reduccion, por tanto,
de los gastos de plantacion de
una hectarea de vifiedo con pie
americano, de 19.000/27.000 pe-
setas, motivo méas que suficiente
para inducir y acelerar nuevas
plantaciones, que al ponerse sin
permiso previo de las Delegacio-
nes provinciales del Ministerio de
Agricultura, dificultaran y encare-
ceran la confecciéon y revisién del
tan necesario catastro viticola.

Otro aspecto importante y que
puede justificar en cierto modo la
inoportunidad de algunas impor-
taciones de vinos y alcoholes, es
el desconocimiento de existencias,
por la falta de veracidad en las
declaraciones de cosecha.

Diremos en descargo de los co-
secheros y elaboradores, la injusta
utilizacion que de estas declara-
ciones se ha venido haciendo a
efectos fiscales, y no es que aplau-
damos una voluntaria evasion de
impuestos, pero es condiciéon hu-
mana la de no cavarse su propia
sepultura, maxime en el estado de
gravedad econdmica en el que vi-
ve el sector.

En este sentido, estamos asis-
tiendo a una mentalizacién del de-
clarante y a un mejor control de
existencias, desde que el S.E.N.
P. A. interviene en este producto,
comprometiendo nuestra propia
palabra, lo mismo que otros com-
pafieros de la provincia, como pre-
sidentes de las Juntas Locales Vi-
tivinicolas, para el mantenimiento
a ultranza del secreto estadistico,
a cambio de una correcta declara-
cién.

Fruto de este trabajo impopular
y sacrificado ha sido el sensible
aumento de cosecha declarada en
Ciudad Real, en la Gltima campa-
fia, con relacion a la anterior, que
fue realmente superior.

Para terminar este analisis tal
vez desordenado, pero realista, he-

mos de referirnos al consumo de
vinos en nuestro pais.

Cierto que las cifras no sean
exactas, pues las de consumo, sa-
cadas de la cosecha mas importa-
ciones, deduciendo el vino dedi-
cado al alcohol y exportaciones,
adolece de la inexactitud de las
declaraciones a las que antes nos
referiamos, pero incluso haciendo
las estimaciones correctoras opor-
tunas, nos situamos en un consu-
mo de aproximadamente la mitad
del de Francia e ltalia.

Para los vinos espafoles y en
particular para los manchegos, se-
ria fundamental unas campafas
publicitarias encaminadas 3l au-
mento del consumo, poyadas por
una politica coherente de cara al
consumidor, como pueden ser la
revision de los precios del vino en
las cartas de restaurante, entre
otras muchas acciones.

Como resumen de todo lo ex-
puesto y siempre bajo nuestra
apreciacién, nos permitimos enun-
ciar tres grandes directrices que
mejorarian sin duda la vitivinicul-
tura de la Marcha:

1. Capitalizar al viticultor, ela-
borador e industrial vinicola man-
chego, invirtiendo en la regiéon el
ahorro de la misma, con apoyo de
créditos asequibles y agiles, a fin
de eliminar en lo posible la gran
influencia que otras zonas vitivi-
nicolas del pais gjercen sobre ella.

2. Aprovechar en toda su in-
tensidad las cualidades propias de
esta zona, elevando el nivel téc-
nico de las industrias vinicolas,
potenciando al maximo la investi-
gacion aplicada, establecida en la
zona y que conociendo los proble-
mas “in situ” pueda dar solucio-
res concretas en cada caso, divul-
gando resultados e indicando los
caminos a seguir mas indicados.

3. Conseguir que el vino de la
Mancha, que actualmente se bebe
dentro y fuera del pais, sea en la
mayor parte posible embotellado
en origen, quedando aqui por tan-
to los valores afnadidos, necesitan-
do para ello se cumplan los dos
enunciados anteriores, el apoyo
de la Administracién en cuanto a
politicas de producciéon, comer-
cializacién y consumo, y por su-
puesto, de! esfuerzo continuado
de los propios componentes del
sector, que canalizados a través
del Consejo Regulador sitie la
imagen de la Denominacién al ni-
vel que le corresponde y que las
cualidades de la mayorfa de sus
vinos poseen.



PRIORATO Scala -Dei

ENTREVISTA A

Dha. ASUNCION PEYRA DE AMELLER

El Priorato enolégico es una comarca natural, como una delimita-
cién claramente geoldgica, situada en el corazén de la provincia de
Tarragona. El origen de esta comarca, en su aspecto eminentemente
vinicola, que se remonta a las postrimerias del siglo X, puede afirmar-
se que fue debido al gran impulso que los monjes de la Cartuja de
Scala-Dei dieron al cultivo de la vid en tierras sobre las cuales el prior
ejercia jurisdiccion y senorio. De ahi deriva su nombre aplicado indis-
tintamente a la comarca y a Sus vinos.

Asuncién Peyra es propietaria cultivadora de vifedos en Scala-Dei
y entusiasta defensora del vino y las costumbres de esta deprimida
comarca catalana. Desde febrero de 1974 es también vocal del Consejo
Regulador de la Denominaciéon de Origen “Priorato”.

—Refiriéndonos al vino, su prin-
cipal producto, ¢cuél es la proble-
matica actual del Priorato?

—Es una comarca muy depri-
mida en donde la principal y casi
Gnica fuente de ingresos es el vi-
no, cuya producciéon se ha redu-
cido en un 50 por 100 en los ulti-
mos veinte ahos. Los fuertes de-
clives que en muchos casos difi-
cultan extraordinariamente el la-
boreo, las bajas producciones y
la edad de las plantaciones (algu-
ras son aun las efectuadas des-
pués de la invasion filoxérica) son
las causas fundamentales que han
llevado al Priorato a la situacion

stual.

—¢Cuéles son las caracteristi-
cas del vino del Priorato?

—E!l vino genuino “Priorato”
procede de la mezcla adecuada
de las dos variedades tintas Gar-
nacha y Carifena. Es un vino al-
cohdlico (de unos 159), pero rela-
tivamente suave, equilibrado, con
aroma caracteristico y de intenso
color.

—Actualmente, tanto el consu-
midor nacional como extranjero
tiene una marcada apetencia por
los vinos frescos, afrutados y de
baja graduacién. ¢;No le parece

que 159 es una graduacion muy
elevada para un vino de mesa?
—Incluso para la demanda ac-
tual no creo que la elevada gra-
duacién del Priorato sea un de-
fecto, dadas sus otras y mas im-
portantes caracteristicas. No obs-
tante, con nuevas técnicas de cul-
tivo se consiguen Prioratos que
con menor riqueza alcohdlica con-
servan sus deliciosas cualidades.
—c¢Ademas del vino de mesa,
qué otra clase de vinos se elabo-
ran o crian en el Priorato?
—Tenemos excelentes vinos
rancios muy altos para postre o
aperitivo. El vino del Priorato, da-

das las condiciones de clima y
suelo de la zona de produccion,
tiene una marcada tendencia al
enranciamiento, o que en condi-
ciones adecuadas se consigue ya
a partir del cuarto aho.

—E/ Priorato es uno de los po-
cos vinos entre los mas famosos
de Espafia que goza de un con-
tingente con reduccién arancela-
ria para la C. E. E. Es un nombre
con gran prestigio tanto nacional
como internacional. ;:No cree us-
ted que es mas conocido el nom-
bre que el vino?

—Este es el gran problema del
Priorato. Fuera de la zona de pro-

- ¢

-
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duccion y con el nombre de Prio-
rato, se vende mucho vino a gra-
nel que no lo es. Si el consumi-
dor conociese este vino, yo estoy
segura que nuestra produccién
seria insuficiente para abastecer
la demanda y a muy buenos pre-
cios.

—¢Esta muy arraigado el coope-
rativismo en el Priorato? ;Cuéles
son las caracteristicas y capaci-
dad de las bodegas?

—Casi el 90 por 100 de la pro-
duccién, que no llega a los 20.000
hectolitros, estd en manos de co-
operativas. Mi bodega es una de
las pocas particulares existentes
en el Priorato. En los momentos
actuales se observa un cierto mo-
vimiento para establecerse en es-
ta zona, y concretamente en Sca-
la-Dei se ha construido una bode-
ga de 10.000 Hls. de capacidad.

Casi todas se construyeron en-
tre 1920 y 1930, e igualmente la
maquinaria y utillaje son muy an-
tiguos. Debido a la sensible dis-
minucién de fa producciéon de la
zona, la mayoria trabajan al 50
por 100 de su capacidad.

—Teniendo en cuenta la pro-
duccién total del Priorato y la ba-
ja produccién por cepa, no le pa-
rece que una bodega de 10.000
hectolitros es demasiado grande
para esta comarca?

—Ciertamente esta capacidad
parece elevada para el momento
actual. Sin embargo, yo creo que
si al viticultor se le pagase el pre-
cio justo y merecido, a no muy
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(Foto: Jaime Sabaté)

largo plazo, realizando los traba-
jos de sistematizacién adecuados
previos a la plantacion, efectuan-
do replantaciones y utilizando los
portainjertos mas idoneos, se po-
drian elaborar estas capacidades.

—¢Como funciona el Consejo
Regulador?

—£EI Consejo Regulador estéa
realizando un gran esfuerzo para
mejorar la calidad. Con la repre-
sidén del fraude en las bodegas de
la zona y limitrofes que indebida-
mente utilizaban el nombre Prio-
rato se ha conseguido garantizar
la autenticidad del producto al
consumidor que viene a esta co-
marca. La venta de vinos a granel
con el nombre de Priorato en si-
tios mas alejados es de control
muy dificil. En cuanto al vino em-
botellado podemos asegurar que
s6lo es auténtico Priorato aquel
que utiliza etiqueta sellada y nu-
merada por el Consejo Regulador.
Esta labor del Consejo deberia
ser completada con una eficiente
propaganda para la que por des-
gracia no disponemos de fondos.

—Con la entrada en vigor del
nuevo reglamento ya aprobado,
cen qué situacién quedan los co-
merciantes que acogiéndose al an-
tiguo embotellan fuera de la zona
de produccién?

-—De acuerdo con el antiguo
Reglamento se podian embotellar
vinos Priorato en otros lugares de
la provincia fuera de la zona de
produccién, siempre que se acre-
ditase ante el Consejo su proce-

dencia. A los comerciantes que
tenian este derecho, con la entra-
da en vigor del nuevo reglamento,
se les ha dado un plazo que fina-
liza en 1977, para establecer sus
bodegas dentro de la zona de pro-
duccion.

—¢:Coémo se comercializa el vi-
no del Priorato y a qué precio se
esta pagando actualmente?

—La mayoria de las bodegas de
elaboracién venden vino al detall
a un precio minimo de 23 pesetas
litro. Yo lo vendo a 40 pesetas y
aun me parece barato. Los pre-
cios al por mayor oscilan entre
125 y 130 pesetas-hectogrado. Se
embotellan unos 2.000 Hls., 1o que
representa solamente el 10 por
100 de la produccién actual. Hay
un aumento progresivo tanto del
embotellamiento como de la ven-
ta al detall en las bodegas de la
zona.

—c¢Estos precios, son rentables
para el viticultor?

—Los precios al por mayor, a
los que nos vemos forzados a ven-
der por falta de capital, son rui-
nosos para el viticultor. Para juz-
gar estos precios tiene que tener
en cuenta la escasa jproduccién
por cepa y las dificiles condicio-
nes de trabajo de las viias del
Priorato.

—¢Cuenta el Priorato con el
apoyo suficiente por parte de la
administracién, entidades provin-
ciales y del propio I. N. D. 0.?

—Tenemos el apoyo moral, pe-
ro no el econémico. Necesitamos
subvenciones para crianza y co-
mercializacién, actividades ya ini-
ciadas con recursos propios, pero
insuficientes. Ahora tendremos que
sacar parte de la cosecha 73-74
y no podemos reservarla para.
nuestros propios vinos rancios.

—¢COmo ve usted la evolucién
de la viticultura del Priorato a cor-
to y largo plazo?

—Soy muy optimista. El Priora-
to resurgird con tanto o mayor es-
plendor que cuando los cartujos
estaban aqui, siempre que se man-
tenga la unién existente en la ac-
tualidad y la Administracién nos
ayude. El Priorato es una zona
pacifica de gente con mucho ape-
go a su tierra y que hasta ahora
venimos resolviendo nuestros pro-
blemas, aun teniendo motivos muy
justificados para manifestar nues-
tro abandono e intentar que se
nos escuche sin recurrir a la vio-
lencia.

J. A, RUIZ BIRLANGA




§3. Bombas helicoidales para
W estiercol y purin,de alto
P rendimiento

M  ROTA-BRUER

Para completar su equipo de distribucion de estiércol licuado, Ud. necesita una
bomba segura, autoaspirante y capaz de suministrar también liquidos muy
densos sin dificultades. Las bombas helicoidales Rota-Bauer cumplen estas
exigencias por ser seguras en el funcionamiento y por su construccion solida.
Las bombas Rota no tienen valvulas ni clapetas; suministran continuas corkien-
tes de fluido de enormes caudales y alturas de elevacion; se accionan directa-
mente por tractor mediante ejes articulados o forman parte de grupos acoplados
a motores eléctricos. Todas las ejecuciones estan montadas sobre carros esta-
bles y son facilmente transportables.

MONTALBAN SA.

ALBERTO AGUILERA, 13 - TELEFONO 2414500 - MADRID (15)
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Jumilla da nombre a una zona
eminentemente vitivinicola que
comprende los términos de Jumi-
lla, Albatana, Fuentedlamo, Hellin,
Montealegre, Ontur y Tobarra, si-
tuada en la parte norte de la pro-
vincia de Murcia y sur de Albace-

te, en el corazén del Reino de
Murcia.

Sus vinos se encuentran ampa-
rados por la Denominacién de Ori-
gen Jumilla desde enero de 1966.

El bajo nivel pluviométrico de
la zona (240 litros por metro cua-
drado y afo) y su climatologia,
con inviernos y veranos extremos
y rigurosos, hace que los 3.265 vi-
ticultores inscritos en los registros
del Consejo obtengan unos rendi-
mientos muy bajos, no alcanzando
el kilo por cepa, estando autori-
zado unicamente la plantacion de
1.600 cepas por hectarea. Estas
caracteristicas hacen que las uvas
recolectadas adquieran de 13 a 16
grados Beaumé en algunos para-
jes, este reducido rendimiento da
una grandisima calidad, base del
prestigio alcanzado por sus vinos.

Las variedades de uva autoriza-
das por su reglamento son, en tin-
tas: Monastrell, Garnacha tintore-
ra y Cencibel. Y en blancas: Me-
seguera, Airen y Pedro Ximénez.
El 92 por 100 de las 34.479 hecta-
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L0S VINOS

Por Pedro MULET LORENTE

Presidente del C. R. de
la D. O. Jumiila

Reciente auge de las exportaciones

reas de vifiedo registrado en el
Consejo es de la variedad Monas-
trell (de grano pequefio y prieto,
condiciones éstas de gran calidad
en los caldos obtenidos) y de ellas
el 90 por 100 sobre pie franco, de-
bido a que este vifiedo no ha sido
atacado por la filoxera, y tan sélo
en algunos parajes es cultivado
sobre pie americano, condicién
ésta que da un aroma especial y
caracteristico a los vinos de la
zona. Todo vifledo que cumple las
normas fijadas por el Reglamento
de la Denominacién de Origen y
se encuentra dentro de la zona de
produccién, solicita al Consejo su
incorporaciéon; por personal del
Consejo y una vez comprobada la
veracidad de las declaraciones se
inscribe como productor de uva
con destino a esta denominacion.

Cada campafia el Consejo fija
la cantidad méaxima de uva que ca-
da viticultor de la zona puede
aportar a las bodegas inscritas,
por medio de una credencial, que
es renovada anualmente; a cada
bodega de elaboracién se le exi-
ge un ejemplar de esta credencial
con el fin de conocer y controlar
la produccién de uva elaborada.
Una vez terminada la campafa se
toman muestras de cada depésito,
pasando el control analitico y del

comité de calificacién del Conse-
jo, indicando la bodega la canti-
dad de estos vinos que pasan a
crianza o vinos dulces naturales;
con todos estos controles, el Con-
sejo conoce en cada momento la
cantidad de vino que es suscepti-
ble de ser amparado por la Deno-
minacién Jumilla. En las plantas
de embotellado el control es pe-
riddico realizdndose tomas de
muestras de las lineas, exigiéndo-
se el empleo de precinta numera-
da o contraetiqueta.

La vendimia se realiza en unos
sesenta dias, dando comienzo,
aproximadamente, el 15 de sep-
tiembre, este largo periodo es po-
sible gracias a lo accidentado del
terreno, que va desde los 300 a
los 1.000 metros sobre el nivel del
mar, lo que permite un escalona-
miento en la vendimia, que es
aprovechado para conseguir una
mejora en ‘a calidad de la elabo-
racion, evitAndose el calentamien-
to de la vendimia.

La molturaciéon de la uva se rea-
liza mecanicamente y siempre con
separaciéon de raspones, no auto-
rizdndose presiones superiores al
70 por 100 segun el reglamento,
pero el Consejo no autoriza més
del 62 por 100 segun campafias,
para evitar pérdidas en la calidad.




Dado lo meridional de la zona y
la gran riqueza en azucares que
contienen las uvas la mayor difi-
cultad son las elevadas tempera-
turas alcanzadas en los mostos en
fermentacién, pero el gran cono-
cimiento enolégico de los elabo-
radores da solucién a dicho pro-
blema sin menoscabo de la cali-
dad de sus vinos; en esta zona
existen levaduras indigenas que
alcanzan con facilidad los 18 gra-
dos alcohdlicos.

Los vinos de esta privilegiada
zona se dividen en tres grandes
grupos: Jumilla Monastrell, Jumi-
lla y vinos dulces naturales. Los
vinos Jumilla Monastrell deben su
nombre a la obligatoriedad de es-
tar elaborados con uva de la va-
riedad Monastrell en proporcion
superior al 80 por 100, lo que les
confiere una alta graduacién al-
cohélica natural y caracteres es-
peclificos, siendo obtenidos en vi-
fedos seleccionados y controla-
dos en toda su elaboracién.

Los vinos Jumilla, son tintos do-
ble pasta, tintos, claretes, rosados
y blancos, con graduacién media
de 13 grados y obtenidos en las
zonas altas de la Denominacién

Densidad: 990 a 994.

Grado alcohdlico: 13 a 189,

Extracto seco: 24 a 30 gr./I.

Azucares reductores: 2 a 4 gr./|.

Sulfuroso total: 100 a 150 mili-
gramos/litro.

Acidez total: 4 a 6,5 gr./I.

Los vinos tintos Doble Pasta tie-
nen un extracto seco de 30 a 40
gramos/litro.

La crianza de estos vinos se rea-
liza en vasija de roble de tres a
cinco aios que es el tiempo en
el cual se adquiere de ellos su
mayor fragancia y calidad.

Los vinos Jumilla, son muy apre-
ciados en todos los mercados don-
de son introducidos, actualmente
la imagen de vinos de mezcla ha
desaparecido, debido al elevado
grado de comercializacion alcan-
zado en la zona, que ha permitido
en cinco afos que el 84 por 100
de los vinos Jumilla consumidos
en el mercado nacional lo sean
embotellados.

En cuanto a la exportacion cabe
seilalar la enorme aceptacién de
estos vinos en todos los mercados
donde son presentados. El cuadro
siguiente da una idea de la expan-
sién de los mismos.

RESUMEN EXPORTACION

ARNO Botellas Garrafas Granel Total
1971 ... ..o o oo 82.046 104.422 1.023.507 1.209.975
1972 ... ... . o 30.762 541.315 1.792.915 2.364.992
1973 ... ... e e e e 1.289.942 1.437.465 3.849.215 6.576.622
1974 ... ... ... o o o L 2.158.007 1.338.079 4.722.441 8.218.430
1975 ... 1.559.765 1.657.259 5.930.745 9.147.769

en Montealegre, Fuentealamo, To-
barra y los parajes de Varahonda,
Pefias Blancas y Calderoncillo de
Jumilla,

Los vinos dulces naturales de
la zona exigen una técnica espe-
cial en su elaboracién que ha sido
heredada de generacién en gene-
racion y que han sido los que han
dado prestigio a la zona en su
época de esplendor cuando adn
no hablan sido amparados por la
Denominaciéon de Origen, tienen
condiciones especificas de elabo-
raciéon que autoriza rigurosamen-
te el reglamento y las normas dic-
tadas por el Consejo.

La composicién media de los vi-
nos Jumilla es la siguiente:

Color: rojo fuerte en tintos,
guinda en rosados y cafa pélido
en blancos.

Degustacién: afrutado, fuerte de
cuerpo y aterciopelado,

Como se puede apreciar la li-
nea ascendente de exportaciones
continla, a pesar de que debido
a la crisis econémica son pocos
los sectores que han aumentado
las exportaciones, pero creemos
que debemos dicho incremento al
esfuerzo de los exportadores de
la zona y al riguroso control de
calidad que se ejerce sobre los
productos amparados.

Los principales paises importa-
dores son: Suiza, Alemania, Bél-
gica, ltalia, Reino Unido, Francia,
Haitl, Andorra, Noruega, Estados
Unidos, Replblica Dominicana, Ca-
nadéa, Venezuela, Colombia, Pana-
mé&, Guatemala, Checoslovaquia y
Japédn,

Con estas ideas generales cree-
mos haber dado a conocer las ca-
racteristicas de un vino que se va
abriendo nuevos mercados y que
para conocer sus cualidades es
preciso degustar.
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TRABAJE CON
LOS MAS FUERTES
PARA OBTENER
LOS MEJORES
FRUTOS DE LA TIERRA

En trabajos duros solo valen los
medios fuertes, las maquinas fuertes, los
hombres fuertes...

Y, en el campo, todavia mas.

Por eso, los tractores Barreiros son
basicamente fuertes. Para trabajar duro en
todo tiempo, dia a dia, ano tras ano.

A pleno ritmo. Sin fatiga.
Con el maximo rendimiento.

Los tractores Barreiros estan equipados
con motores de gran fuerza, ampliamente
experimentados, que trabajan a bajo
régimen de revoluciones. Poseen una
mecanica robusta y sencilla, que no presenta
el mas minimo problema de mantenimiento.

Tienen los mas avanzados sistemas
técnicos y ofrecen ei maximo confort de
trabajo.

De esta forma, los tractores Barreiros
saben cumplir, a 1a perfeccion, la mision
para la que han sido fabricados: Trabajar
intensamente. Constantemente.

Obteniendo, siempre, los mejores
resultados.

Si usted quiere sacar mas partido
a su trabajo, hagalo con los mas fuertes:

tractores Barreiros, desde 40 hasta
77 CV. HMA.

Obtendra los mejores frutos.

“ CHRYSLER
d> ' ' ESPANA
-

TRACTORES
Tractores de hoy, para toda la vida



YECLA,

bodega de Europa

Murcia dedica al viledo 65.055
hectareas, de 'las que 4.024 corres-
ponden a la uva de mesa. El res-
to es para la vinificacién, la trans-
formacién del producto.

Hay tres puntales extraordina-
rios en la economia vinicola de
esta regién: Jumilla, Bullas y Ye-
cla, ciudad ésta que ostenta de
manera flamante su denominacién
de origen, zona a la que la Direc-
cién General de la Produccién
Agraria ha sefalado como zona
vitivinicola donde poder realizar
nuevas plantaciones.

Y a Yecla me encamino, para
visitar su cooperativa “La Purlsi-
ma”, hoy con casi dos mil socios,
cincuenta y cuatro millones de li-
tros en cabida, cuando la verdad
es que se partié de cero y ni con
bodega se contaba en el momen-
to de su iniciacién.

Abordo en Yecla a don Enrique
Ochoa, director técnico y comer-
cial de “La Purisima”, porque ha-
blar de Yecla y de su vino, es ha-
blar de “La Purisima” y de esos
hombres que hacen posible el
que esta cooperativa hoy por hoy
sirva de ejemplar modelo para el
resto de Espafia.

Por cierto, penetro en Yecla y
como semaforo encuentro una bo-
tella gigante en plena carretera
que es quien habla de la proce-
dencia de ese vino que salta a
cualquier lugar de Espaiia y el ex-
tranjero, y regula a la vez el tra-
fico recomendando prudencia.

—Don Enrique, ¢;qué tiempo al
frente de la cooperativa?

Estamos frente a frente. He crel-
do oportuno romper asi el hilo de
mi entrevista, consciente ademas
de que a ésta habrdn de seguir
otras preguntas més.

—*“La Purisima” fue mi primer
empresa donde presté servicios,
por el afio 1960. Al frente de la
misma, siete afos.

Este enorme complejo vinicola
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fue creado en 1946. Claro que co-
menzé a funcionar algo después,
en 1953. En un comienzo se dis-
ponia de bodegas alquiladas. La
entidad no contaba con un edifi-
cio propio, en 1954 se inaugurarfa
la primera bodega con una capa-
cidad de 2.400.000 litros.

Desde entonces es l6gico pre-
decir aciertos para ella hasta de-
sembocar en la actualidad a la bo-
dega cooperativa que hoy es ca-
paz de albergar 54.000.000 de li-
tros. Dispone de dos plantas em-
botelladoras con los maximos ade-
lantos tecnolégicos, bodegas de
crianza y sistema de elaboracién
totalmente automatizado para los
distintos tipos de vino a obtener.

Hay que hacer constar que, lle-
gar a lo que “La Purfsima” ha lle-
gado se debe mas que nada, jun-
to al tesén de sus hombres, a la
ayuda que otros hombres han sa-
bido proporcionarle, porque a los
préstamos de colonizacién, ayu-
das oficiales llegadas en momen-
tos de apuro a través del Banco
de Crédito Agricola —auln es re-

Por Manuel SORIA

cientisimo el Gltimo de veinte mi-
llones concedido— debe agregar-
seles la de la Banca privada, que
en ningun momento defraudé.

—Hoy, ¢cémo es el panorama
vinicola para Yecla?

—A pesar de que se estan pa-
sando por dificultades en el sec-
tor, el panorama de Yecla no es
muy cruciante debido a que nues-
tra comercializacion es bastante
concreta por la calidad de nues-
tros vinos.

Hasta el extremo, vale la pena
de resaltario asl, de que todos los
afos venden absolutamente toda
la produccién, excepto el caldo
dejado para crianza.

—¢Cémo es la comercializa-
cién hoy en Yecla?

—Hasta la fecha no hemos te-
nido ninguna pega con ella. Nos
va bien.

Esta comercializacién se puede
dividir en cuatro sectores, como
es el mercado nacional a granel,
el embotellado; como es el mer-
cado exterior a granel o el em-
botellado.

En el mercado nacional a gra-
nel, Yecla diferencia vinos de me-
sa, rosados, claretes y tintos y vi-
nos de Coupage tintos, con des-
tino a todas las zonas de Espafa.

En el mercado nacional de vi-
nos embotellados, que también
despachamos a toda Espaiia, sa-
len en botellas de tres cuartos,
con marcas, como minimo, de un
afio de crianza puesto que se dis-
pone de blanco, rosado y tinto de
un afio; blanco, rosado y tinto, de
dos, cuatro y seis aflos.

El mercado exterior a granel se
debe principalmente al vino tinto
de Coupage. Es un gran vino con
un gran extracto seco, con mu-
cho color y mucho sabor a fruta.
Para la obtencién de este vino se
han instalado los sistemas de ter-
movinificacién para la obtencion
de color y componentes. Mercado
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de este vino es Bélgica, Holanda,
Norteamérica, Alemania, Republi-
ca Guinea Ecuatorial, Hungria,
Bulgaria como mercados princi-
pales...

En cuanto al mercado exterior
de embotellados son principal-
mente vinos blancos lo que salen,
junto al rosado y tinto, y practi-
camente a los mismos paises.

En estos mercados se vende
también la clasica sangria. En
cuanto al vino blanco de Yecla,
como su produccién es pequefa,
se destina solamente para embo-
tellar, se supone un total del 5
por 100 solamente en su produc-
cion.

—c¢Esta venta de vinos realiza-
da a Rusia ultimamente, qué ha
podido suponerle a la coopera-
tiva?

—Nos ha supuesto abrir nuevos
mercados y nuevos clientes para
nuestros vinos, que al parecer son
apreciadisimos alli.

Es la primera vez que se reali-
za una campana semejante, aun-
que ya con anterioridad se ha-
bian tenido contacto con los pai-
ses del Este.

Conocemos el numero de dis-
tinciones que estos vinos han
conseguido. Vamos a tratar de
enumerarlos: cinco medallas de
Plata en el segundo Congreso
Mundial de Vinos y Cofnac de Yal-
ta-Crimea, en Rusia en 1970. Tres
diplomas de Honor en el primer
Congreso de Vinos de Budapest
de 1972. Tres medallas de Plata y
un uUnico premio consistente en
medalla de Oro, concedido al vino
de mesa espafol, el Rosado Yecla,
seis afos, en el décimo Certamen
Internacional de la Calidad de Bru-
selas en 1972. Tres medallas de
Oro en el primer Concurso Enolo-
gico Internacional de Milan en
1973. Y, en el cuarto Concurso In-
ternacional de los Vinos de Bratis-
lava, en Checoslovaquia, en 1975,
tres medallas de Plata y diploma

de Honor para el rosado y tinto de
seis anos y para el tinto de postre.
Diploma de Honor por el blanco
suave y otro por el tinto también
suave.

En principio nuestros vinos fue-
ron a concurso por curiosidad y
en los mismos siempre se han ob-
tenido premios. Para nosotros los
certamenes han sido interesantes,
pues sirven para matener y pa-
tentizar y prestigiar la calidad de
un producto. Creo que es muy
importante disponer de un palma-
rés sobre todo con miras a ofre-
cerlo a los paises del exterior,
quiza con mayor motivo que a
nuestro pais.

—cQué opinion le merece el
granel, dado que ustedes, hasta
hoy, so6lo embotellan una cierta
pequena cantidad?

—Si, en embotellado estamos
todavia muy bajo ya que lo hace-
mos solamente con un 20 por 100
de produccién y nuestras miras es
ir en aumento constante, ahora
bien, sobre el granel pienso que
como ventas a mayoristas, para
tipificaciones, existird siempre y
tiene un mercado muy interesan-
te e importante, y que como ven-
ta a consumo directo cada dia va
a mengos, por lo que es probable
con el tiempo desaparezca.

—Sobre su denominacién, so-
bre las denominaciones, ;qué
piensa?

—La denominacion de origen
para los vinos de Yecla, hace po-
co conseguida, supone un pres-
tigio a su calidad y reconocimien-
to y revalorizacion del producto
en los mercados de destino, por
tanto, incrementa la economia ye-
clana, en términos generales las
denominaciones son muy impor-
tantes.

—c¢Pegas del comercio actual
vinicola?

—Las principales que yo enu-
meraria son: que no desarrollamos
el comercio interior ni exterior;

Dor Enrique Ochoa, director técnico y
comercial de 'La Purisima”

en muchos casos, que no se dan
la calidad que nuestros caldos tie-
nen; los excedentes dichosos, que
en realidad serian mucho menos si
se hiciese de antemano una se-
leccién de los vinos de calidad y
se les hiciera desaparecer del
mercado a los deficientes.

—¢Y, para normalizar este co-
mercio entonces...?

—Pues yo desarrollaria el co-
mercio del vino aumentando el
consumo “per capita” que si lo
comparamos con otras naciones
es bajo, presentando vinos ver-
daderamente comerciales y de ca-
lidad, a precios no prohibitivos
para el consumidor. Insistiria, eso
si, en hacer desaparecer del mer-
cado el vino deficiente, y ante to-
do, sobre todo, desarrollaria el co-
mercio exterior al maximo, ya que
nuestros productos pueden com-
petir francamente.

En Yecla se descepa, pero ha
sido para abrir camino en la vifia,
a la maquina, para simplificar tra-
bajos y hacer mas rentable el pro-
ducto. Cuarenta y tantos millones
de cepas dan a Yecla de 70 a 80
millones de kilos de uva, uva que
aunada con la de otras ciudades
murcianas, supone a la capital,
en un aflo normal, disponer de
131.919 Tn., producto que esta
provincia se empefa en comercia-

lizar ano tras afo, conveniente-

mente.
AGRICULTURA - 439




% Seguro Nacional de Gereales
Y... (Una vez hecho el Seguro?...

<Qué debo hacer en caso de que
me ocurra un siniestro?

Declararlo, en el impreso oficial que existe, cuya cumplimentacién es
sencilla, cémo puede comprobar en el modelo de declaracién de
siniestro, que se muestra a tamafio reducido.

o
= ¢QUIEN TIENE
mmasteo o2 acncuivma | SEGURO NACIONAL | POOL DSUE\NTS?)QEES DECLARACION | |2 o
DE CEREALES COASE A S N.* o relerencia do la STOS I RESOSD
SERVICIO NACIONAL DE daclarscidn de Seguro
& E MP :

Cosecha 1.976 SINIESTRO
PRODUCTOS AGRARIOS | [NCENDIO y PEDRISCO |  Sagests, 18 - Madrid - 4
e Todas las Hermandades de
Labradores y Agentes de Seguros.

I. DATO8 DEL AGRICULTOR ASEGURADO 1. DATOS DEL AGRICULTOR ASEGURADO
LUCAR DEL SINIESTRO Prov. T. M. D. N. L. o CLAVE
= ——— 2 T ¢<CUANDO DEBO
‘IESID!NC(A DEL ASEGURADO AGRICULTORES INDIVIDUALES C
cla I Calleyn.*
S L e HACER LA
). DATO8 DEL SINIESTRO —— s AQGRUPACIONES  8INDICALES - DECLARACION DEL
[y v e A r n
] B i Wl Wil == — SINIESTRO?
DETALLE DE LAS PARCBLAS SINIESTRADAS TABACION (DuouLﬂmlW“”"“m Sl Cl siniestro es de pedrisco
LTIVO | PARCHLA === COSBCHA DECLARADA COSBCHA ABAL (Xgsd " )
C:,:‘;'H{.; Fncn plgono cavunal | S0 | i AT e tarcy | s ;’.‘7 dentro de los siete dias siguientes
gt ' al de ocurrencia, y de dos dias si
....................................... —.|.]  se trata de incendio, en cuyo
.......... Caso Se acompaﬁara/ Con la
e -| " comparecencia judicial de dicho
.................................. Cimiestro.
‘ ...... x xR e w40 f aaamnmnnn il P PP P RTVITTTTRITY v - S C'CUANDO VENDRA
ol oo EL PERITO A VER
A D B - MIS TIERRAS?
"""" El Perito tasador siempre le
....................................................................... visitaré antes del dia que Vd.
t e, derors | HONCONS IOk bymdanir ... haya de.c!arado como fecha de
] .. : recoleccidn de sus cultivos.
. e a6 En caso de imposibilidad, Vd.
R aunque puede cosechar, estd
LA, 7 i i - o i e ot e b e i obligado a dejar en cada parcela

dies. & contar

siniestrada unas muestras testigos



que serdn lo suficientemente
claras como para poder efectuar
la tasacién de los dafios.

¢{QUIENES ESTIMAN
LOS DANOS?

La valoracién de los dafios se
realiza por peritos tasadores
cualificados, pudiendo intervenir
en caso de disconformidad un
perito del Cuerpo de Inspeccién

del S.E.N.P.A. que actuaria
como mediador.

¢COMO SE FIJA LA
INDEMNIZACION?

A la valoracién de los dafios se
deducen los siguientes conceptos.

En Pedrisco

e Franquicia del 109, del capital
asegurado en las parcelas
siniestradas.

¢ Deduccién por gastos de
recoleccién y transportes no
efectuados, cuando los dafios
sobrepasen el 50 %/, del capital
asegurado, los que en ningin
caso podrin exceder del 157/,
de dicho capital.

o Se aplicard una detraccién del
5%, del capital asegurado,
cuando el siniestro se produzca
con posterioridad al:

® 15 de Septiembre para trigo
y centeno.

¢ 31 de Agosto para avena y
cebada.

Estas fechas limites serdn
adelantadas en un mes para las
provincias de:

CACERES SEVILLA
GRANADA JAEN TOLEDO

BADAJOZ CADIZ ALMERIA
MURCIA HUELVA MALAGA
CORDOBA C. REAL

En Incendios

e Los peritos determinardn en
cada caso la deduccién que habri
de practicarse por
aprovechamientos, gastos de
recoleccidn y transporte
no efectuados.

¢QUIEN ME
PAGARA LA
INDEMNIZACION
DEL SINIESTRO?

El pago de las Indemnizaciones a
los agricultores siniestrados

se realizard por las Entidades
Coaseguradoras, de acuerdo con
las Condiciones del Seguro
Nacional de Cereales, participando
el S.E.N.P.A. en su tramitacién.




]i"

estasli manos
riegan 150 hectareas

riego por aspersion
®
TEC “I = RAI“ Avda. José Antonio, 63
Telefs. 248 60 39 - 248 62 87
Madrid-13

| SISTEMA FIJO
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LA EXPORTACION DEL RIOJA

Por Carlos GARCIA OGARA

Durante el aflo 1975, a pesar de
la crisis econdmica mundial, nues-
tras ventas al extranjero, cifras
globales, fueron de 14.309.733 li-
tros, lo que supone un aumento
del 10 por 100 con relacién al
afio 1974.

En cuanto a Misiones Comercia-
les se refiere, organizamos, con
la ayuda del Ministerio de Comer-
cio, una magnifica promocién de
vinos de Rioja en Suiza, alquilando
un barco con atraque en los mue-
lles de Lausanne y Ginebra, enfo-
cando la propaganda sobre la idea
de que Espafia era la “invitada de
honor”. Desgraciadamente, por ra-
zones de politica internacional,
que coincidieron con los primeros
dias de octubre y por indicacion
de nuestro embajador en ese pais,
tuvimos que cancelar esta promo-
cion. Pero no todo se perdio, ya
que pudimos vender, a buen pre-
cio, mas de 350 botellas de las 22
firmas que acudian a dicho certa-
men.

Esto en principio fue prove-
choso, ya que nuestra meta es
conseguir prestigiar méas el Rioja
con nuestros embotellados y susti-
tuir el granel por éstos.

En cuanto a promociones dentro
de Espana, debemos agradecer al
Ayuntamiento de San Sebastian su
colaboracién en Alimentacién 75,
en la que Rioja tenia un puesto de
honor exclusivo, con ventas du-
rante el certamen que alcanzaron
la cifra de 32.500 botellas y aparte
nuestras bodegas realizaron con-
tactos comerciales de mucho in-
terés.

VENTAS Y PROYECTOS
PARA 1976

En los tres primeros meses de
este afo las ventas, con relacién
al aflo pasado, se han incrementa-
do en mas del 20 por 100, totali-
zando 5.072.379 litros.

Nuestro primer desplazamiento

ha tenido lugar en Alimentaria 76,
de Barcelona, en el que conjunta-
mente con el Consejo Regulador
disponiamos de un stand. Los con-
tactos comerciales han sido, en mi
opinién, muy interesantes, desta-
cando las solicitudes del grupo
aleman para la representacién de
nuestros vinos en ese pais y si-
guiendo a continuaciéon Bélgica,
Suiza y Dinamarca.

Me es grato sefalar que la or-
ganizacién de este certamen ha
sido muy efectiva y auguro para el
afio 1978 un éxito que superaréd
seguramente las Ferias de Francia
y Alemania.

En cuanto a promociones se re-
fiere, tenemos planeado del 20 al
27 de abril una Mision Comercial
a Nueva York; del 26 de mayo al
6 de junio, una promocion de Rio-
ja en el sur de Estados Unidos y
Puerto Rico; para junio o julio,
una promocién en Venezuela y
Colombia; para septiembre estare-
mos presentes en lkofa, de Mu-
nich; en octubre organizaremos
una promocién en Suiza y otra en
Inglaterra y, finalmente, acudire-
mos a Alimentacién 76 de San
Sebastidn en los primeros dias de
noviembre.

Naturalmente, los frutos de es-
tas misiones comerciales se refle-
jaran en un aumento de ventas
para 1977, pero de todas las for-
mas, si nuestra politica de ventas
se mantiene, casi puedo asegurar
que alcanzaran los 20 millones de
litros en el exterior.

Aunque, como podréan ver, nues-
tro esfuerzo se basa en los palises
del Mercado Comin, de Europa en
general, Estados Unidos y algunos
palses de América del Sur, nues-
tra idea para 1977 es atacar firme-
mente Japdn y el gran Continente
de Africa, sin dejar los palses co-
munistas, que pueden ser también
un mercado potencial muy de te-
ner en cuenta.
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Plictran

*

Plictran proporciona el medio
de controlar los acaros durante largo plazo.
Entre las muchas ventajas que brinda Plictran* estan
las siguientes: 1. Plictran controla los acaros incluso los
resistentes a otros acaricidas. 2. Plictran es muy eficaz.

3. Plictran protege tanto cuando hace calor como en tiempo
frio. 4. Plictran es estable, y se conserva sin degradarse.
Plictran es uno de los numerosos Productos Agroguimicos
de Dow que contribuyen a que Vd. obtenga una
mayor produccion.

n * ZELTIA AGRARIA.SA. Ferraz, 17-2° MADRID

* Marca Registrada — The Dow Chemical Company Insecticidas CONDOR.S.A. Villanueva, 13 MADRID
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UTILIZACION

DE SEMBRADORAS
DE PRECISION

EN EL GIRASOL

El cultivo del girasol ha alcan-
zado en Espafia un réapido incre-
mento. En un principio la sembra-
dora utilizada fue, e incluso hoy
dia se sigue empleando, la de ce-
reales, aungue posteriormente, ya
nan salido al mercado otras sem-
bradoras que distintamente son
utilizadas para siembras de gira-
sol, maiz, garbanzo, habas, remo-
lacha, etc.

En este trabajo vamos a reali-
zar un estudio comparativo entre
la sembradora de cereales y una
sembradora de precision para
siembra de girasol, pensando en
que los hibridos de esta oleagino-
sa se tendra que imponer en un
futuro mas o menos cercano y ello
requerird una siembra muy ajusta-
da, teniendo en cuenta el alto pre-
cio de esa semilla. Es, pues, un
problema que muy pronto se le
planteara al agricultor y que, con
aste trabajo, es nuestra intencion
ayudarle en las previsiones de
maquinaria y programaciéon de
cultivos, tomando como ejemplo
una explotacién tipica de la cam-
vifa de Andalucia.

Para ello hemos considerado
una sembradora a chorrillo de 18
chorros como sembradora de ce-
reales.

En cuanto a las de precisién
hemos consignado dos tipos.

* Doctor ingeniero agrénomo. Jefe del
Departamento Nacional de Plantas Olea-
ginosas. C.R.1.D. A. 10 de CORDOBA.

** Ingeniero agréonomo. Equipo de Eco-
nomia del Departamento.

Por Manuel DE LEON LOPEZ*
y Pedro RUIZ AVILES **

A B o]
Valor de adquisiciéon (1) ... ... ... ... ... V,=60.000 V', =285.000 b”¢=240.000
Afos de vida ... ... e e e e 6 8 8
Horas de trabajo anuales ... ... ... ... 300 150 150
Valor de desecho ... ... ... ... ... ... ... 7.5 % 10 % 10 %
Valor amortizable ... ... ... ... ... ... ... 925 % 90 % 90 %
Deducimos entonces los siguientes:
Gastos tijos
Intereses (anuales) ... ... ... ... ... ... 8 % Va 8 % V'v 8 % V"¢
Alojamiento (anual) ... ... ... ... ... ... 1 % V, 1 % V' 1 % V'
Seguro (anual) ... ... ... ... ... ... ... ... 1 % Va 1 % Vb 1 % Ve
Gastos variables
92,5 90 90

Amortizacion (anual) ... Va V'y V'

. 100,6 100,8 100,8
Conservacion (anual) ... ... ... ... ... ... 3 % Va 3% Vb 3 % V'
Reparacion (anual) ... ... ... ... ... ... ... 8 % Va 8 % Ve 3 % V¢

Total coste anual:

100 100 100 100,6 100 100

8 1 1 90 3 8
Vo | — +—+—+ +—t—
100 100 100 100,8 100 100

8 1 1 90 3 8
Vie| —+ —+—+ +—+—
100 100 100 1008 100 100

8 1 1 92,5 3 8
Vo | —+ —+—+ +—+—

Cuyo resultado es:

218,5
60.000 = 21.850 pesetas anuales
600
258
85.000 = 27.444,5 pesetas anuales
800
240.000 = 700.400 pesetas anuales
800

(1) Los precios asignados son para 18 chorros en la sembradora de cereales;
cuatro filas en la sembradora de precisién y seis filas en la neumaética.
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COSTE DE UNA
HECTAREA

DE SIEMBRA

Y LABORES
COMPLEMEN-
TARIAS

446 - AGRICULTURA

COSTE DE UNA HECTAREA DE SIEMBRA Y LABORES COMPLEMENTARIAS

1. Con sembradora de cereales
Tiempo invertido en sembrar una hectdrea: 1 hora.

a) Con semilla hibrida:

Pesetas
Coste debido a la maquina sembradora ... 72,8
Coste de la semilla: 12 kgs. a 36 ptas /kg. . . 432,0
Aclareo y escarda: 22 horas peon a 70 ptas /hora 1.540,0
COSTE TOTAL ... ... ot ot i e i et i i e e s 2.044,8
b) Con semilla hibrida:
Pesetas
Coste debido a maquina sembradora ... ... 72,8
Coste de la semilla: 12 kgs. a 120 ptas. /kg 1.440,0
Aclareo y escarda: 22 horas peén a 70 ptas. /h 1.540,0
COSTE TOTAL ... ... o0 o i e v e e e e e 3.052,8
2. Con sembradora de precision mecénica
Tiempo invertido en sembrar una hectarea: 1,3 horas.
a) Con semilla normal:
Pesetas
Coste debido a la maquina sembradora: 1829 X 1.3 ... ... 237,7
Coste debido a la semilla: 5 kgs. a 36 ptas./kg. ... ... ... ... 180,0
Aclareo y escarda: 12 horas pedén a 70 ptas./h. ... ... ... ... 840,0
COSTE TOTAL ... ... oo ol ot i e e e e e e e 1.257,7
b) Con semilla hibrida:
Pesetas
Coste debido a la maquina sembradora ... ... ... ... ... ... 237,7
Coste de la semilla: 5 kgs./h. a 120 ptas./h. ... ... ... ... 600,0
Aclareo y escarda: 12 horas pe6on a 70 ptas./h. ... ... ... 840,0
COSTE TOTAL ... ... .. oot cr e er e e e s 1.677,7
3. Sembradora de precisibn numérica
Tiempo invertido en una hectéarea: 0,9 horas.
a) Con semilla normal:
Pesetas

Coste debido a la maquina sembradora ... ... ... ... ... ...
Coste de la semilla: 4 kgs. a 36 ptas./kg. ... ... ... ... ... ...
Aclareo y escarda: 8 horas a 70 ptas./h. ...

COSTE TOTAL ... ... ool ool v i e e e e e e

b) Con semilla hibrida:

Coste debido a la maquina sembradora ... ..
Coste de la semilla: 4 kgs./ha. a 120 ptas/kg
Aclareo y escarda: 8 horas peén a 70 ptas./h.

COSTE TOTAL ... oi cth i e it e e e i e e e

sin subvencion
465
144
560

1.169

Pesetas
sin subvencién

465
480
560

1.505

Como la sembradora de cereales lleva tractor de ruedas y las de precisién oruga,
hallamos sus costes horarios: sea A el de ruedas de 4,5 CV., y B el oruga de 60 CV.

A B
Valor de adquisicion ... ... ... ... ... ... ... ... Va = 240.000 V's = 450.000
Anos de vida ... ... . e e e e e e 6 8
Horas de trabajo anuales 1.700 1.200
Valor de desecho ... ... ... ... ... oo oo e Ll 15 % 20 %
Valor amortizable ... ... ... ... oo ceo e e ol 85 % 80 %




Gastos fijos A B8

INIBIOSES ... ... vit vt i i e e e e 8 % Va 8 % V"b
Alojamiento ... ... ... ... . e 1 % Va 1 % VP
SEGUID i v cei et e e e e e e e s 1.5% Va 1.5% Vv
Gastos variables
80 80
i 6n anual ... ... ... oo e e Va V'e
Amortizacién a 1006 1008
0,125 Kgs. P (CV)
Combustible i « 7 (ptas./l) 34.900 120.800
CV. h. 0,88 (kg./l.)
% %
Lubricantes anuales ... ... ... ... ... cei eer eer eee el gxa g\\jb
Conservacion anual ... ... ... a b
onser I 8 Va 8 Vv
Total coste anual:
8 1 1,5 85 3 3 8
Va ( + — + — + — 4+ — 4+ —— 4+ 84.900)
100 100 100 100,6 100 100 100
8 1 1,5 80 3 3 8
V'p ( + — 4+ — 4+ — 4+ — 4+ —— 4 120.800)
100 100 100 100,8 100 100 100

que resulta un coste horario Cn = 104,8; C'n = 227 ptas.

Si el sueldo del tractorista es de 80 ptas./hora, el coste horario de! tractor y ope-
rario es:
Cm = 184,8 ptas; Cra = 307 ptas.

y los costes utilizando ambas maquinas serdn los que figuran en los dos préximos
cuadros.

RESUMEN DE COSTES CON SEMILLA NORMAL

Sembradora Sembradora
Sembradora  de precisién neumatica
de cereales mecanica sin subv.
Coste debido a la maquina ... ... ... ... 72,8 2377 465
Coste de la semilla ... ... ... ... ... ... ... 432 180 144
Aclareo y escarda ... ... ... ... .. 1.540 840 560
Traccién (tractor) ... ... ... ... ... ... ... 184,8 399 399
“ TOTAL COSTES ... ..o oo i i e L. 2.439,6 1.656,7 1.568
i
RESUMEN DE COSTE CON SEMILLA H!BRIDA
Sembradora Sembradora
Sembradora  de precisién neumaética
de cereaels mecanica sin subv,
Coste debido a !a maquina ... ... ... ... 72,8 2377 465
Coste de la semilla ... ... ... ... 1.440 600 480
Aclareo y escarda ... ... ... ... ... ... . 1.540 840 560
Traccién (tractor) ... ... ... ... ... ... .. 184,8 399 399
TOTAL COSTES ... ... ... ... ... ... ... 3.937.6 2.076,7 1.904

Con lo que se deduce la utilidad de la siembra de precisién para los cultivos
de las explotaciones andaluzas.

Uno de ellos es una sembrado-
ra de precision mecanica de cua-
tro hileras y la segunda es una
maquina de precision neumética
de seis hileras.

Vamos a considerar una explo-
tacion de secano de 250-300 Ha.,
en la que se sigue una alternativa
en que entra el cereal con el 50
por 100 de la superficie, y el resto
leguminosas, remolacha, girasol,
etcétera.

Considerando que la finca po-
sea sOlo sembradora de cereales
para sembrar todo, el tiempo de
utilizacién sera el doble de si po-
see dos maquinas, una para ce-
reales y otra de precisién.

Por otra parte, al tener dos ma-
quinas, el tiempo de uso de la
sembradora de precisiéon sera 1,3
veces el de cereales, a igual an-
chura de trabajo, para sembrar la
misma superficie de terreno, da-
do el mayor tiempo que precisan
para realizar la operacién.

Establece tres casos:

A) Que el propietario posea
unicamente la maquina de cerea-
les.

B) Que disponga de dos, la
de cereales y otra de precision.

C) En que la segunda maqui-
na sea de precisién, pero neuma-
tica.

En el caso de A el propietario
habrla de sembrar el girasol con
la sembradora de cereales y en
los By C con la precisién.

Establecemos a continuacién
entre los costes originados en las
mismas para sembrar una hecta-
rea de girasol.

Sea A la sembradora normal, B
la de precision y C la neumaética.
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Mc Cann

Final de rally

Empacadoras y remolques Linea Roja”New Holland Santana
para cosechar triunfos cada ano.

Ha sido una excelente carrera.

Como todos los afos, “linea
Rojo” llego vencedor a la meta.

Y esto es posible porque ade-
mds de disponer de la mds comple-
ta gama de empacadoras y re-
molques para pacas de pajo vy
forraje, demuestra su exclusividad y
superioridad sobre lo marcha.

Los remolques “linea Roja’ son
los Unicos en el mundo que con un
sélo hombre, recogen, cargan or-
denadamente, descargan apilando,
- y recargan, grocias a
~SU sistema exclusivo

» que ahorra
tiempo y
trabajo.
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PP\
) Son maquinas

Cuya potencia
es el resultado de
: una perfecta sincro-
nizacién de diseiio y del equilibrio
absoluto entre sus elementos funda-
mentales (siega, alimentacidn, em-
pacado, recogida, transporte vy
apiladol.

Esto permite alcanzor una com-
pleta regularidad de trobajo, un
alto rendimiento y mayor duracién
de las mdquinas.

Durante todo el proceso “Linea
Roja” New Holland Santana se
mantiene en primera linea, demos-
trando ser también, primera poten-
cia mecdnica.

Conspl‘re .
al concesionario
de suzona.

SANTRANA 12 POTENCIA




ESPANA,

Por Rafael GOMEZ MENDIZABAL

Ingeniero Agrénomo

PRODUCTORA DE AZUCAR

(Habra exportaciones este ano?

Est4d en el animo de todos, y
desde estas pdaginas se ha insisti-
do, la gran potencia productiva de
azucar que puede ser Espafa. En
la campafia que estd terminando
se han hecho 850.000 Tn. de azu-
car (25.000 Tn. son de cafia). Ha-
bida cuenta las hectareas donde
se ha cultivado la remolacha en
secano, el resto ha ocupado me-
nos del 6 por 100 de los tres mi-
llones de hectareas de regadio
que tiene Espafia.

La préxima campafia, en que se
ocuparé el 7 por 100 del regadio,
la produccion de azlcar serd de
1.100.000 Tn. y cuando lleguemos
a una cifra normal de ocupacién
del regadfo por la remolacha (10
por 100), y no tenemos muchos
cultivos donde elegir, la produc-
cibn de azicar puede ser de
1.600.000 Tn.

Nuestro consumo actual es de
cerca de 1.000.000 de Tn. Esto
quiere decir que dispondremos pa-
ra comerciar de un montante de
500.000 Tn.

Parece l6gico, en primer lugar,
que por lo menos, y en los palses
de los que doy datos asl ocurre,
haya un stock del 25 por 100 del
consumo, es decir, unas 300.000
toneladas. En C. E. E. estos stocks
son del 80 por 100.

El resto l6gicamente habra que
explotarlo, lo que parece maés 16-
gico que volver a reducir superfi-
cies hasta un 4 por 100 del rega-
dfo y volver a hacer importaciones
costosfsimas.

Voy a considerar el caso de
cinco palses netamente importa-
dores de azlcar (algunos también
importan algo). Dos de ellos (Es-
tados Unidos y Japén) muy des-
arrollados y otros tres (Arabia,
Irak e Irdn) exportadores de pe-
tréleo.

En los cuadros sefialo el total
de importaciones y exportaciones

RESUMEN DE NUESTRA BALANZA DE PAGOS

AROS
ESTADOS UNIDOS 1971 1972 1973 1974
Importaciones:
Semlllas, nueces y almendros oleagl-
nosos ... . . ... 11.290.000 11.572.000 11.800.000 21.715.000
Maquinaria, excepto Ia eléctrlca ... 10.104.000 12.456.000 12.918.000 19.220.000
Carbén, coque y briquetas ... ... ... 4.350.000 3.555.000 2.920.000  5.870.000

Elementos y compuestos orgénicos. 2.793.000 3.845.000 4.061.000 6.636.000
Azicar y preparados ... ... ... ... ... — — — —
Total Importaclones ... ... ... ... ... 54.000.000 69.360.000 90.540.000 137.370.000

Exportaclones:

Calzado ... ... ver eee wee wee ... 8.857.000 12.272.000 10.774.000 11.500.000
Frutos y legumbrea ver ene eve wee . 3.735.000 4.546.000 4.520.000  4.621.000
Vestuario ... ... . ... 1.780.000 2.514.000 2.086.000 1.807.000
Petréleo y productos petrollferos ... 1.140.000 1.360.000 2.682.000 2.231.000
Azucar y preparados ... ... ... ... ... 118.000 134.000 135.000 168.000
Total exportaciones ... ... ... ... ... 31.540.000 40.000.000 41.887.000 47.866.000

Unidades expresadas en miles de pesetas.

AROS

JAPON 1971 1972 1973 1974
Importaciones:
Hierro y acero ... . 1.550.000 1.478.000 2.125.000 3.362.000
Aparatos cientfficos 1otogréﬂcos ép-

ticos, relojerfa ... ... .. .. 1.305.000 1.904.000 2.529.000 2.953.000
Maquinaria no eléctrica ... ... ... ... 1,182.000 2.549.000 3.244.000 3.747.000
Azlcar y preparados ... ... ... ... ... — 2.700 2.000 5.800
Total importaciones ... ... ... ... ... 7.769.000 11.326.000 14.561.000 20.100.000
Exportaciones:
Pescado y preparados ... ... ... ... 1.536.000 2.132.000 1.921.000 3.066.000
Café, té, cacao y especies ... ... ... 323.000 27.000 —_ 41.000
Maquinaria no eléctrica ... ... ... ... 268.000 232.000 281.000 348.000
Azlucar y preparados ... ... ... ... ... —_ 21.200 28.000 5.500
Total exportaciones ... ... ... ... ... 2.773.000 3.378.000 4.350.000 6.103.000
Unidades expresadas en miles de pesetas.
AROS

ARABIA 1971 1972 1973 1974
Importaciones:
Practicamente todo es petréleo
Total Importaciones ... ... .o ... 17.525.000 22.036.000 29.406.000 109.765.000
Exportaciones:
Carrocerias, chasls, bastidores ... ... 39.300 — — —
Barras y varillas de hierro y acero ... 33.500 14.000 — —
Gas natural . Cre e e e e e 24.000 — — —
Aceite de oliva —_ 27.000 41.000 42.000
Automoéviles ... ... ... vov vev s e 5.000 63.000 — —
Azucar y preparados 110 1.100 1.400 500
Total exportaciones ... ... ... ... ... 215.000 238.000 304.000 731.000

Unidades expresadas en miles de pesetas.
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Desde 1896 . . . .

(RIOJA-ESPANA)

EL RIOJA que deleita al mundo

ﬂ%m‘loﬁ 3

eTTeS

Apartado 4 - HARO RIOJA

310279

Tels. (941) 31 02 94
Telex: 37049 VISE E

que Espaiia tiene con esos palses,
las partidas mas importantes en
nuestro comercio, y su balance
azucarero.

— Como queda dicho antes, no
a la vista el tremendo déficit en
la balanza con estos paises. Con-
cretamente en 1974 con Arabia tu-
vimos un desequilibrio de 109.000
millones de pesetas. Este déficit,
a lo que parece, no es exclusivo
con estos pafses sino en el balan-
ce global de la balanza espaiola.
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— Incluso estos paises que no
son netamente productores de
azicar (por unas causas O por
otras no producen la mitad de lo
que consumen) tienen unos stoks
del 25 por 100 de su consumo
anual. '

— Como queda dicho antes no
producen ni la mitad de su con-
sumo, unos porque no se dedican,
la verdad es que vendiendo tanta

soja y maiz no les debe quedar

para més, y otros por falta de
técnica.

— Las cantidades de azicar y
preparados que les vendemos son
ridiculas comparadas con otras
partidas. Concretamente a Esta-
dos Unidos no le vendemos précti-
camente azucar, sino preparados.

— Con los dos paises desarro-
llados se observa que las impor-
taciones y exportaciones de las
distintas partidas, incluso el azui-
car, se mantienen con una cierta



AROS
IRAK 1971 1972 1973 1974
Importaciones:
Précticamente todo es petréleo
Total importaciones ... ... 2.156.000 2.544.000° 3.530.000 15.827.000
Exportaciones:
Papeles de imprenta y de escribir ... 62.000 — —_— 115.000
Maquinas mecénicas de manutencion. 64.000 30.000 43.000 —
Automéviles . e e s 61.000 — —_ —
Barcos ... ... -—_ 1.594.000 2.648.000 —_
AzGcar y preparados —_— 7.000 — —_
Total exportaciones ... ... ... ... ... 678.000 2.251.000 3.435.000 1.127.000
Unidades expresadas en miles de pesetas.
AROS
IRAN 1971 1972 1973 1974
Importaciones:
Practicamente todo es petrbleo
Total importaciones ... .. . 4.587.000 4.274.000 7.393.000 14.994.000
Exportaciones:
Barras y varillas de hlerro y acero. 524.000 31.000 229.000 218.000
Telas metélicas y enrejados 122.000 — —_ —_
Aceite de soja ... ... ... ... ... . . 120.000 —_ 109.000 431,000
Aceite de oliva ... ... ... ... ... — 315.000 —_ —_
Azucar y preparados ... ... ... ... ... —_ — 4.000 —_—
Total exportaclones vt eee eee we. ... 4540000 1.146.000 1.658.000 2.013.000
Unidades expresadas en miles de pesetas.
BALANCE AZUCARERO EN ESTOS CINCO PAISES
Expor-
PAISES-ANOS Produccién Importacién  tacién Consumo Stocks
Estados Unidos
1972 .. 5.723.000 4.952.000 755 10.618.000 2.580.000
1973 ... ... ... ... 5.729.000 4.835.000 3.900 10.632.000 2,428.000
1974 ... ... ... ... 5.399.000 5.250.000 62.000 10.325.000 2.646.000
Japén
1972 ... ... ... ... 595,000 2.754.000 10.000 3.249.000 607.000
1978 ... ... ... ... 624.000 2.445.000 49.000 3.294.000 334.000
1974 ... ... ... ... 626.000 2.853.000 18.000 3.336.000 459.000
Arabla
1972 ... ... ... ... sin 154.000 — sin
1973 ... ... ... ... datos 163.000 — datos
1974 ... ... ... ... 66.000 —
Irak
1972 ... ... ... ... 16.000 210.000 — 325.000 62.000
1973 ... ... ... ... 20.000 474.000 — 350.000 205.000
1974 ... ... ... ... 20.000 392.000 —_ 400.000 218.000
Irén
1972 ... ... ... ... 598.000 107.000 — 870.000 87.000
1973 ... ... ... ... 650.000 303.000 — 900.000 140.000
1974 ... ... ... ... 524,000 608.000 —_ 887.000 384.000

regularidad, es un comercio de
acuerdos, donde la venta de azu-
car tenila que venir incluido en
uno de elios.

Por el contrario, en los palses
petroliferos, donde tan grande es
el desnivel de la balanza, las ex-
portaciones que les hacemos son
muy regulares. En principio pare-
ce que compran lo que sea para
amortiguar el déficit.

Asl, por ejemplo, Arabia com-
pra a Checoslovaquia en los afios
1972, 1973 y 1974 las cantidades
de 78.000, 100.000 y 16.000 Tn.,
respectivamente. Checoslovaquia,
a pesar de ser méas pequefio que
Espaia, tuvo en estos aflos una
producciéon pareja a la nuestra y
exportd.

Iran compra a la India en estos
mismos afios, cero, 22.000 vy
142.000 Tn. India exporta a estos
palses, no sé si en las cantidades
en que le sobra azlicar o en las
cantidades necesarias para enju-
gar su déficit.

— Finalmente, y supongo que
eso es un mercado, Espafia com-
pra petréleo, pero vende una can-
tidad respetable también.

Hay otros muchos paises, entre
los que se cuentan los del cuarto
mundo, que tampoco producen
azticar —en 1974 las importacio-
nes netas fueron de 5.663.000 Tn.
en Asia, 1.850.000 Tn. en Europa
y 1.718.000 Tn. en Africa.

Hay mercado para el azucar. En
Esparfia hay azucar, supongo que
habré técnica para vender. Si ade-
mdés hay ganas de vender no debe
el azlcra ser un problema —el
kilo de azicar es més barato en
Espafia que en muchos de los pal-

| ses exportadores—.
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técnica mas
| cdepurada para
una agricultura
| mas exigente

ALFA, un nombre de prestigio internacional, garantiza, desde ahora, la mas completa serie de
maquinas agricolas para terrenos de cultivo intensivo: praderia; horti-fruticultura; superficies
dificiles, etc. Cada maquinaria agricoFa ALFA esta estudiada con el esmero reconocido de esta
firma para obtener el maximo rendimiento de cada cultivo y terreno.

ALFA pivision AGRICOLA

1 motosegadoras, o C/.AmaiiaF,3y5

2 motoazadas, Teléfs. 717574 y 716978
. EIBAR (Guipu )

3 motocultores «<ALFA Ferrari», e

4 motocavadoras,
5 tractores articulados «ALFA Ferrari»,
6 atomizadores y pulverizadores.
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DEMOSTRACION

DE MAQUINARIA
DE SIEMBRA

DE REMOLACHA

Por Juan GUIA

UN GRAN AVANCE TECNICO

El 28 de abril se celebr6 en la
finca “La Blanca”, del término de
Alcdzar de San Juan, propiedad
de los hermanos Huertas, una de-
mostracién de siembra de preci-
sién y con semilla monogermen.

Se habia preparado enfrente de
cada uno de los cuadros en los
gue las maquinas estuvieron tra-
bajando, siembras con semilla ge-
nética monogermen S. E. S., reali-
zadas con un mes de anticipacion,
para ver como quedaba en esta
finca la siembra realizada con ca-
da una de las maquinas. El efecto
del frio y heladas se habian hecho
notar y en su conjunto estaban las
plantitas bastantes atrasadas aun-
que si se notaban diferencias en-
tre las siembras realizadas con
unas u otras maquinas. Como me-
jores siembras citamos las reali-
das con Schmotzer y con Mono-
sem, y dentro de las neumaticas a
las realizadas con Nodet. Para
Ciudad Real parece muy intere-
sante la sembradora de precisién
en lomos de AIMCRA-BARRIOS,
prototipo espafol disefiado por el
doctor ingeniero agrénomo Galan.
Sembrar en lomos es habitual en
muchos términos municipales de
la regién.

Asistieron a la demostracion,
don Eduardo Ameijide, gobernador
de la provincia, buen defensor del
cultivo de remolacha; don Pablo
Quintanilla, subdirector general de
la Producciéon Vegetal y presidente
de la Comisién Nacional Remola-
chera; don Joaquin Serna, delega-
do de Agricultura, y otras autorida-
des. De la Agrupacién Provincial

Remolachera estaba su presiden-
te, don Fernando Barrera, y de
otras varias provincias se habian
desplazado representaciones de
los agricultores.

Esta produccién de remolacha-
azucar que tan importante es en
los regadios de nuestro pals, ne-
cesita del esfuerzo de todos para
buscar mercados fijos, por su-
puesto fuera, y asi poder seguir
creciendo. El conseguir que de los
tres millones de hectdreas de re-
gadio con que cuenta Espafig,
150-200.000 se pongan de remo-
lacha no representa, creemos, nin-
gun éxito. Nuestra potencia pro-
ductiva evidentemente pide maés.
Por de pronto, canalizar la produc-
cién actual es empeio que nos de-
beria de estar ocupando ya, tanto
a los agricultores como a los in-
dustriales, y sin embargo parece
que estas gestiones de ventas van
con relativa lentitud.

Las demostraciones de técnica
aplicada parecen ser un buen ca-
mino a seguir. Seria fundamental
ver empefiados y preparados para
extender buena técnica a los ser-
vicios correspondientes de las
Agrupaciones Sindicales de culti-
vadores, Hermandades, Servicios
de Extensién Agraria, etc. Hora es
de que los agricultores exijan este
nivel técnico de servicios, impres-
cindible hoy, a sus organizaciones,
para obtener rentabilidad, y que
junto con el precio estimulante,
constituye el secreto de la estabi-
lidad y fuerza econdémica de un
sector.

La producclén
Real va en aumento. En 1974 se obtuvie-
ron 100.000 toneladas. En 1975 se llegé a
275.000 toneladas. Para este afio se es-
pera superar las 500.000 toneladas de ralz

remolachera de Cludad

LA PREPARACION
DE

LOS SUELQS,
IMPRESCINDIBLE
PARA

LAS SIEMBRAS
DE PRECISION
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PARA NAVEGAR EN EL MUNDO DE L0S
NECOCIOS o
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Una reforma
agraria
en marcha

Pc: Pablo Luis PLO ALONSO

® El Puno peruano: 800.000 habitantes, con una
tasa de mortalidad infantil del 95 por 100

® Contradiccion de la politica capitalista:
apropiacion privada de la produccién social

® Desde ias C.A.P. (Cooperativas Agrarias de

Produccion) a las S.A.1.S. (Sociedades Agrarias
de Interés Social)

i

Bienvenidos a

"Puno

f



Puno es un departamento situa-
do al sur del Perd, en su regién
altiplanica, junto al lago Titicaca,
formando frontera con Bolivia.

Su topografia alterna entre mon-
tafias y planicies o pampas. Con
pobre hidrografia en cuanto a rios
se refiere; rica, sin embargo, por
las aguas de los lagos Titicaca,
Arapa y algunas lagunillas disemi-
nadas.

Su clima es seco durante nue-
ve meses y lluvioso los otros tres
que restan del afio.

Puno, en realidad, es el lugar
donde poca gente puede vivir (es-
td4 situado a un promedio de
4.000 m. s. n. m.), aunque aqui ha-
biten cerca del 7 por 100 de la
poblacion total del Peru.

Los 800.000 habitantes del de-
partamento se reparten del si-
guiente modo: 76 por 100 viven en
el campo y el 24 por 100 en pobla-
ciones de mas de 5.000 personas.
El promedio de vida se sitia en-
tre los cuarenta y cinco y cincuen-
ta afios. El indice de crecimiento
demogréafico es de 3,5 por 100
anual. Cerca de la mitad de la po-
blacion tiene menos de veinte
anos. La mortalidad infantil es del
95 por 100. De alta tasa emigrato-
ria, no bien calculada, pero esti-
mada en un 8 por 100 entre los
censos de 1961 y 1972,

Dentro del anterior marco de-
mogréfico, dado en porcentajes y
nimzros indices, vive una reali-
dad oprimente y oprimida. Sé que
son palabras dichas y oidas con
variedad de matices y cargas sen-
timentales all4 en los paises més
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0 menos considerados como des-
arrollados, pero con las indicacio-
nes que pueda hacer desde aca

invito a los lectores a “leer” la
vida del campesino punefio a par-
tir de la descripciéon que en este
articulo trataré de plasmar.

Puno antes de la actual
reforma agraria

Con la conquista de los espa-
foles se .derrumba un sistema pro-
ductivo basado plenamente en el
campo y dividido en cultivos y
pastoreo.

Conforme el precapitalismo mer-
cantil de Espafa se iba desarro-
llando en su relacién con las tie-
rras recién conquistadas, aqui se
fue asentando el feudalismo, tipico
europeo de aquella época, y se
acentud la “necesidad” de explo-
tar minas que proporcionasen me-
tales nobles capaces de susten-
tar el comercio peninsular con
Europa y las guerras expansionis-
tas de entonces.

Las minas estaban ahi, la fuer-
za de trabajo la “proporcionaron”
los indios, s¢lo restaba llevar el
producto a la metrépoli. Con el
cambio en el sistema productivo
fue transforméandose el sistema de
tendencias de la tierra. Las que
antes pertenecian al Inca (rey del
Tahuantinsuyo) y su estado pasa-
ron a poder del rey espafol; las
dedicadas al mantenimiento de los
sacerdotes de! Sol, a manos de la
Iglesia, y las de las comunidades
campesinas (ayllus), a los enco-
menderos. Pero esto fue algo pau-

latino, segun se fortalecian los
mestizos y criollos, gentes nacidas
en tierras peruanas y ques no con-
cebian por qué debian estar su-
jetos a leyes y poderes de manda-
tarios asentados en otras tierras.

La ayuda de Inglaterra, paralela
al decaimiento del imperio hispa-
no, fue decisiva para la emancipa-
cién de América Latina, pero no
menos interesada. La corona in-
glesa puso sus 0jos en las rique-
zas por explotar y a ellas se lanzé
con el mismo afan que antes alen-
tara a los espafioles. En Peru, con-
cretamente, hizo cultivar algodén
en la costa y producir lana en la
sierra. Asl en Puno, ademas de los
auquénidos que tradicionalmente
posee, entraron los ovinos y vacu-
nos, fuentes de lanas y cueros
abastecedores de las industrias
textiles inglesas.

Pero no eran extranjeros los
propietarios, ellos eran los criollos
que conquistaron la independen-
cia. Los extranjeros aprovecharon
su situacion de potencia industrial
emergente 'para adquirir la materia
prima y vender sus productos ela-
borados, es decir, Inglaterra se de-
dicé en el Peru al comercio, de tal
manera que controlaba entera-
mente el mercado. Para ello insta-
16 Iineas ferroviarias que unian el
interior .del Perd con los centros
costeflos .de exportacién. Lineas
que hoy dia siguen cumpliendo la
misma funcién,

Con esta breve descripcion his-
térica podemos comprobar dos
hechos que condicionan entera-
mente la actividad campesina de
nuestros dias en Puno. E! primero
es la concentracién de la tierra en
pocas manos; alguno de los gran-
des latifundios llegd a tener cerca
de 100.000 hectéareas, estando en
poder de unas 30 familias las tres
cuartas partes del terreno aprove-
chable del departamento. El se-
gundo hecho es la caracteristica
de extraccion de productos que le
ha dado el comercio implantado
por Inglaterra y, posteriormente,
por Estados Unidos y otros palfses
occidentales.

La rerorma agraria de 1969

Con el derrocamiento del Go-
bierno de Belaunde el 3 de octu-
bre de 1968 asumen el poder las
fuerzas armadas cargadas de un
espiritu nacionalista, ideologia no
definida ni a derecha ni a izquier-
da y deseos de transformar el pals
en todos los sectores laborales.




Uno de estos sectores fue el
agrario. Para ello se publicé una
ley que expropiaba las tierras a
aquellos hacendados que no las
trabajasen directamente o que tu-
viesen tierras abandonadas o mal
aprovechadas y con bajo rendi-
miento productivo. Los beneficia-
rios eran los jornaleros o peones
que mas bien podian ser conside-
rados como colonos de la hacien-
da. También eran beneficiadas al-
gunas comunidades campesinas,
s6lo aquellas que estuviesen den-
tro de los limites de las haciendas.

En el primer caso se formaron
las Cooperativas Agrarias de Pro-
duccién (C. A, P.); en el segundo,
las Sociedades Agrarias de Inte-
rés Social (S. A. I. 8.). Actualmente
existen en Puno 11 S, A, I. 8., 16
C. A. P. y se han adjudicado 10
unidades agrarias a personas in-
dividuales. En total, las hectéreas
expropiadas y adjudicadas, des-
pués de siete afios de reforma, pa-
san el millon y medio, es decir,
quedan tierras que no las ha afec-
tado la reforma agraria y que su-
man una extensién aproximada de
dos millones. La reforma, segln
ley, debe terminar para el préximo
ano de 1976.

A los antiguos dueflos de las
tierras expropiadas se les ha deja-
do, siempre que hayan presentado
un recurso con tal fin, una exten-
sién de 150 hectéareas en plan de
produccién. Quienes poseen cam-
pos por debajo de ese limite y
los minifundistas, quedan como
estaban antes.

Todas las tierras adjudicadas a
los campesinos fueron valoradas
por el estado junto con el ganado,
maquinarias, edificios y demaés

elementos de las haciendas. Esto
es lo que constituye la llamada
deuda agraria, deuda que ha de
ser pagada por los campesinos
asociados, o beneficiados de la

reforma, a partir del quinto ano
de adjudicacion y antes de que
transcurran 20 aflos desde el co-
mienzo de la misma. La estrategia
seguida en este punto na sido la
de que el estado ha adelaniado el
valor de la valuacion a los anti-
guos propietarios pagéndoles la
mitad en efectivo y la otra ‘mitad
en bonos industriales. Con ello se
ha contenido un cierto trasvase de
capitales al sector industrial, con-
siderado como base de una poli-
tica desarrollista.

Antes de la valoracién de las
tierras no pocos terratenientes op-
taron por la venta de sus medios
productivos y del ganado. Esta fue
actitud generalizada en todo Perd,
Es asi que el ganado vacuno exis-
tente en el departamento antes de
la reforma quedd reducido a me-
nos de la mitad de las cabezas,
mermando con ello las posibilida-
des de arranque inicial de las
nuevas empresas agrarias.

Con la presente reforma de nue-
vo se ha reestructurado la tenen-
cia de la tierra. En opinién de un
representante de un organismo
oficial al que tuve ocasion de es-
cuchar en una conferencia, sigue
existiendo el monopolio sobre la
tierra; antes eran terratenientes,
ahora —y hasta el final de la re-
forma— los beneficiarios sdlo al-
canzara al 20 por 100 de las fami-
lias campesinas, es decir, un 80
por 100, cerca de 500.000 perso-
nas quedan desatendidas por una
reforma que podia haber tenido
visos auténticamente revoluciona-
rios. La idea del representante an-
tes aludido es que el monopolio
sobre la tierra permanece, mien-
tras que su socializaciéon se ha
efectuado en un minimo grado.

Esto serla, a grandes lineas, los
predmbulos que nos ayuden a
comprender la actual situacion
agropecuaria de esta zona pe-
ruana.

Algunas caracteristicas de la
estructura econémica

Es inevitable enmarcar la situa-
cién agraria dentro de la propia
estructura econdémica de la que
forma parte. Desligarla seria per-
der de vista las posibilidades del
crecimiento agro-econémico y nho
llegar a calibrar con mayor exac-
titud el momento que atraviesa.

Sirvanos para ello dar un repa-
so a las caracteristicas generales
que tiene la economia punefa.

A) Los sectores econdmicos
no se complementan en sus acti-
vidades. La desarticulacién entre
ellos no permite una planificacién
integral que capacite el desarrollo
regional.

Ya hemos visto que una de las
pautas econémicas determinantes
del desarrollo es la extraccién,
histérica, de las materias primas.
Precisamente el comercio sigue
cumpliendo el rol de desabastecer
a las posibles industrias manufac-
tureras que podria haber. Este he-
cho se acompafa de otro paralelo:
son nulas las inversiones en el
sector industrial, al menos en pro-
yectos de gran envergadura.

Con este panorama una mera
clasificacién de los sectores eco-
némicos segtin su VBP nos da el
siguiente orden: 1) sector agrope-
cuario, con predominancia de la
ganaderia, debido méas que nada
al valor que genera posteriormen-
te en su tratamiento industrial, 2)
sector industrial, unas diez veces
inferior al primero, 3) minero,
4) pesquero (infimo), 5, artesanal,
y como sector no productivo, pero
si “filtrador” de la plusvalia de los
demas, se encuentra el comercio,
cuyas ganancias le colocan en se-
gundo o tercer lugar.

B) La divisién técnica del tra-
bajo es escasa. Se echa en falta
la presencia de técnicos interme-
dios, cercanos a los trabajos de
las capas productivas que capaci-
ten a éstas para mejorar la pro-
ductividad.

Son pocos los ingenieros agroé-
nomos —el censo del 72 sefiala 48
personas dedicadas a los servicios
agropecuarios— que trabajan en
orientar las labores del trabajador
directo. Aun asl, se piensa supe-
rar tal dificultad con la formacion
de técnicos, tipo mando interme-
dio, especialistas en las diversas
ramas productivas de la region.
Los primeros estaran listos para el
afio 1977, pero deberdn salvar un
fuerte obstaculo: la escasa exis-
tencia de medios técnicos y ma-
quinaria, sobre todo en el campo.

C) La canalizacién de la plus-
valia y excedente econdémico, tie-
ne sus cauces en el monopolio
comercial de siete grandes causas
mercantiles y del propio Gobierno.

Los grandes comerciantes, pre-
ocupados tradicionalmente de
acaparar mercancias, son quienes
vienen regulando volimenes y
precios. Actualmente el estado se
muestra como competidor en este
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terreno. La afirmacién de un capi-
talismo estatal es necesariamente
imperiosa, dada la caracterizacion
social del pais: semicolonial y de-
pendiente del sistema capitalista
mundial, el imperialismo, pero al
mismo tiempo dominado interna-
mente por una clase burguesa
aliada al mismo.

La caracteristica comercial de
Puno como zona extractiva de ma-
terias primas no es sino la reduc-
cién a un departamento de lo que
viene aconteciendo en todo el
pais desde la expansién imperia-
lista iniciada el siglo pasado y
afirmada en el presente. De otro
lado la politica desarrollista im-
plementada en el actual proceso
necesita de la obtencién de capi-
tales suficientes como para res-
paldar una produccién industrial
que posibilite cierta estructura
econémica nacional, dando menos
campo a los conglomerados trans-
nacionales. Es con éstos, respal-
dados por los gobiernos sede de
las matrices, con quienes esta en-
tablada la competencia industrial,
en unos casos, extractiva en otros
y comercial en algunos.

De ahi que Puno, carente de in-
dustrias ‘manufactureras, sea es-
cenario actualmente de tal compe-
tencia comercial, perjudicando di-
rectamente lo que de positivo po-
dia haber adquirido la reforma
agraria.

Ahi tenemos, pues, las tres ca-
racteristicas econdémicas principa-
les de Puno. Determinantes de la
situacion social, compleja, y con
pocas alternativas de solucién al
interior de un sistema capitalista.
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Quisiera anotar el sentir de mu-
chos pensadores latinoamericanos
ante la vista de las reformas agra-
rias efectuadas en varios paises
del subcontinente. Para ellos, y
personalmente comparto su opi-
nién a través de la constatacion
de los hechos, dichas reformas no
son més que la expresién de la
politica seguida por el capitalis-
mo. Este se ha visto atrapado en
una de sus contradicciones princi-
pales: la apropiacién privada de
la produccién social.

Uno de los modos de prolongar
el sistema capitalista tapando esta
contradiccién ha sido la de repar-
tir parte de las tierras entre los
campesinos que formaban las ca-

CUADRO NUM. 1

zados; b) se ha posibilitado una
mayor produccion agraria al po-
ner las condiciones objetivas para
que los nuevos “propietarios”
acrecienten los intereses de ga-
nancia; c) se ha dado una imagen
de progresismo politico realizando
estas reformas cuando la realidad
de las mismas responden a intere-
ses de la burguesfa imperialista y
nacional.

Sin temor a pecar de cliché, es-
ta politica se realizé con anterio-
ridad en los palses occidentales.
Repasemos un poco la historia y
descubriremos estos mecanismos
del capitalismo industrial cobmo se
han desarrollado en las naciones
europeas, por ejemplo, permitien-
do con ello el crecimiento de los
medianos propietarios agricolas y
asegurandose de ese modo los
brazos sobrantes del campo inser-
tados en las industrias urbanas.

Tenencia de la tierra

A partir de esta visiébn general,
necesaria para una comprension
cabal de algo tan concreto como
la agricultura del departamento
de Puno, nos introducimos en una
breve apreciacién de los elemen-
tos mas descollantes que confor-
man la estructura agraria puneiia.

El total de la superficie agrope-
cuaria en el departamento es de
6.738.616 hectareas y la del mis-
mo departamento de 7.238.244, es
decir, el 93 por 100 de la superfi-
cie est4d dedicada al sector agro-
pecuario.

DISTRIBUCION DE LA SUPERFICIE AGROPECUARIA SEGUN CONDICION
DE USO EN PUNO. ARO 1973

Area cultivada:
— S€CANO0 ... ... i et eer e s

— regadio ... ... ... ... ... ..o
En descanso ... ... ... ... .o ion e e e e e

Pastos naturales ... ...

BOSQUeS ... ... ... el e e e e e e e

Otros ... ... ...

Hectareas %
..... 109.252,8
13.285,2 122.538 1,82
96.464 1,43
..... 3.957.900 58,73
1.772.114 26,30
789.600 11,72

FUENTE: "Andlisis regional de Puno”. |

pas de colonos o siervos de los
hacendados. Lo conseguido con
esta medida no es poco: a) se ha
ampliado el mercado con nuevos
compradores de aquellos produc-
tos que comenzaban a estancarse
en un stock peligroso econdmica-
mente para los palses industriali-

. N. P, 1974,

Observamos coémo el 2,35 por
100 estd dedicado al cultivo y el
resto para ganaderia, bosques y
otros. Aunque no se saben los da-
tos precisos sobre la distribucion
segun la tenencia de la tierra, es
tacil suponer que el terreno dedi-
cado al cultivo serd maximo en los




CUADRO NUM. 2

DISTRIBUCION DE LA TIERRA POR ESTRATOS. CIFRAS EN HECTAREAS

Num. de
unidades Extensién
ESTRATOS agropec. Superficie promedio
Menos de 1 ... ... ... ... ... ... ... ... 50.750 19.886 0,39
125 o i e e e e e e e e 43.166 95.456 2,21
510 ... ol el e e e e e e e e 8.475 55.804 6,60
10-50 ... ... ool e 6.418 125.998 19,63
50-100 ... ... oo i e e e e e e 1.088 73.334 67,40
100-1.000 ... ... ... . e e e e 2.009 593.980 295,65
1.000-2.500 ... ... .. ceh s e ae e e 310 462.693 1.492,55
2500 y Mas ... ... .o e en e e e 270 2.137.868 7.918,02
Tamano no declarad 250 — —_
Unidades agrarias ... ... ... ... o0 oon ool 5.083 — —

FUENTE: “Evaluacién de recursos naturales”. ONERN-CORPUNO, 1965.

CUADRO NUM. 3

ESTRUCTURA TENENCIA DE LA TIERRA, 1973. CIFRAS EN HECTAREAS

ESTRATOS Propied. Superficie  Ext. prom.  Observaciones
O-1 ... ..o ol 5.426 2.873,84 0,52 tipica agric.
1-5 .. 12.131 32.947,13 2,7 mixta
5-10 . 4.381 31.041,15 7,08 mixta
10-50 3.625 72.135,37 19,89 ganadera
50-100 453 32.386,63 71,49 ganadera
100-1.000 464 109.102,72 235,13 ganadera
1.000 y més 53 79.431,76 2.407,02 ganadera

FUENTE: "Anélisis...”. . N. P., 1974,

minifundios y 'minimo en los lati-
fundios. La razén que avala este
aserto es la propia necesidad que
tiene la gente de cultivar sus pro-
pios alimentos, o sea, producir
para subsistir.

En cuanto a la estructura misma
de la tenencia de tierras podemos
observar al comparar los cuadros
2 y 3 que sigue siendo la misma
para los afios 1961 y 1973.

Es obvio que no se encuentran
declaradas todas las unidades
agrarias que en ese entonces exis-
tfan, pero son las suficientes como
para darnos una idea de lo que
queremos ‘manifestar. Asimismo,
en el cuadro nadm. 3 nos encontra-
mos con que no todas las unida-
des agrarias estan incluidas en el
mismo, pero sirve como elemento
de comparacion.

Este Ultimo cuadro se hizo en
base a las declaraciones juradas
del afio 1973. Al comparar los dos
cuadros podemos observar perma-
nece la misma estructura. Los lati-
fundios, pocos, acaparan el mayor
porcentaje de las tierras, tanto en
1961 como en 1973. Para 1975 la
estructura aproximada que se da

CUADRO NUM. 4
TIERRAS AFECTADAS Y ADJUDICADAS,

1975

Superficie
ENTIDAD hectareas

11 SAIS

16 CAP
10 adjudicaciones individ. ... 1.131.815

Adjudicaciones al final del

presente aflo ... ... ... ... 442.245
TOTAL ... ... ... ... ... ... 1.574.060
Quedan sin afectar ... ... ... 2.601.842

Fuente: Informes publicos de SINAMOS.

CUADRO NUM. 5
DISTRIBUCION DE LA TIERRA SEGUN

en cuanto a la tenencia es la que
manifiesta el cuadro num. 4; aqui
hemos de hacer la salvedad de
que sélo se refieren las cifras a
las tierras que han sido afecta-
das y adjudicadas por la presente
reforma agraria.

Como sabemos de antes, so6lo
el 20 por 100 de las familias cam-
pesinas estaran beneficiadas por
la reforma agraria cuando ésta
concluya en 1976, llegando las
afectaciones al 30 por 100, apro-
ximadamente.

Pero no resulta la cosa asi de
simple. Hemos de tener en cuen-
ta que las tierras del departamen-
to son bien pobres, tanto las afec-
tadas, aunque menos, como las no
afectadas. Veamos, por ejemplo,
los resultados de un estudio técni-
co realizado en 1965 sobre una
muestra de tierras que abarcan
una extensién de 1.388.182 hecta-
reas.

No requiere mayor explicacion,
en este caso las cifras hablan por
si solas. No obstante, sin la pre-
tension de cubrir con un rasgo mas
el panorama de por si negro, creo
conveniente aclarar que el pasto
que se domina natural sélo puede
aprovecharse tres meses al aiio,
los meses de lluvias, durante el
resto del tiempo la sequedad de
los mismos es impresionante.

En unos cuantos cuadros hemos
comprobado cémo la reforma
agraria, en lo referente a tenen-
cia de tierras, no ha tocado nada,
su estructura sigue siendo la mis-
ma que anteriormente, sélo se ha
de reconocer que actualmente
hay unos cuantos mas que se be-
nefician del uso de la misma.

Medios técnicos que se usan

De todos es conocido que una

de las causas determinantes de

POSIBILIDADES DE USO EN PUNO

Hectareas % POSIBILIDADES DE USO
65.461 4,71 Puede llevarse a cabo con relativo éxito agricultura de
secano.
100.271 7,22 Agricultura de secano muy restringida.
151.677 10,92 So6lo puede cultivarse papa amarga.
79.430 5,72 Solo es posible mejorar los pastos naturales.
519.158 38,06 Sélo pueden utilizarse los pastos en su forma natural.
453.747 33,37 Sin uso posible.
1.388.182 100
FUENTE: “Evaluacién...”. ONERN-CORPUNO, 1965.
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la productividad en el modo de
produccién capitalista es el nivel
alcanzado por los medios técni-
cOs que se usan.

Puno, en este sentido, sufre un
déficit que le lleva a sustituir con
fuerza humana la falta de maqui-
naria precisa para las labores
agropecuarias. Una simple visita
por los campos induce a confir-
mar esta apreciacién. Las herra-
mientas utilizadas son arcaicas en
su mayoria. El arado, por ejem-
plo, es tirado por algin animal
(burro, buey, etc.), pero todavia es
de madera; a alguno le atan un
aguijon de hierro que penetra un
poco mas la tierra. El desmenuza-
miento de los terrenos, tarea har-
to facil con la reja, es realizada
aca en base a una especie de
martillo de mango largo que bam-
bolean a un lado y otro dando en
cada vaivén el golpe preciso so-
bre la tierra.

Son estos detalles los que re-
presentan el contenido de las ci-
fras estadisticas del censo agro-
pecuario de 1972, aan por publi-
car. Como en todos los datos gira-
mos en torno a aproximaciones.
Algunas informaciones indican un
nimero no superior a 30 tracto-
res en todo el departamento. Por
si solo, este dato, puede servir de
indice.

En estudios oficiales que he
podido consultar se habla del fac-
tor climatico como condicionante
de la baja productividad, es cier-
to. Pero cabe preguntarse si las
bajas técnicas empleadas no se-
ran un condicionante superior. Y,
alin sobre esto, puede hacerse
una nueva pregunta: {no sera que
la explotacion casi exclusivamen-
te ganadera de las empresas
agropecuarias no permite la me-
canizacién agraria?, no serd que
el excesivo minifundio impide la
introduccion de maquinaria?, ¢no
serd que los pagos, por diversos
conceptos, al Estado, Bancos, et-
cétera, y que la explotacién co-
mercial merma grandemente los
recursos econémicos?

Soluciones técnicas a los diver-
sos problemas que plantea la pro-
duccién pueden ser factibles, pero
si las mismas no estadn apoyadas
econ¢mica y politicamente, todo
esfuerzo resultara indatil. Porque,
segun parece, no basta decir, tal
como dicen los estudios mencio-
nados, que se utiliza mal el abo-
no, mas bien cabe decir que lo
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especulativo de sus precios (en
los dos ultimos afnos han subido
el 400 por 100) imposibilita al
campesinado su utilizacién; [0 mis-
mo que los incrementos del 300
por 100 en las maquinarias impi-
den una compra rentable de las
mismas dadas las condiciones es-
tructurales. No es s6lo problema
de aprendizaje de técnicas, es al-
go mas grave.

Produccién del sector primario

Para este ano la produccién de
los productos pecuarios significa
el 11,74 por 100 y los agraries el
88,26 por 100 con respecto al to-
nelaje total producido. El valor de
los mismos es el 23,2 por 100 en
los pecuarios y el 76,76 por 100
en los agrarios. Es claro que los
productos mas rentables son los
pecuarios, a pesar de que en este
afilo su produccién tuvo una fuer-
te baja, debida sobre todo al des-
censo de la poblacién pecuaria.
El afo 1968, por ejemplo, habia
10.909.200 cabezas de ganado,
contando ahi aves y cuyes por
cerca de 600.000 unidades; mien-
tras que en 1972 descendio la ci-
fra a 7.285.115, entre ellos algo
mas de un millén de aves y cuyes.

“Es indudable que los condicio-
nantes técnicos y demogréficos
de este departamento peruano in-
fluyen negativamente en la pro-
duccién. En semejantes circuns-
tancias cualquiera puede compro-
bar que la productividad no avan-
za de acuerdo a las necesidades
que tiene la poblacién.

r}f J:’ v
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Quisiera abandonar por un mo-
mento el lado técnico del asunto
para fijarme en los aspectos hu-
manos. Unas palabras como estas
no son capaces de hablar toda la
realidad vista. La subalimentacion
estd presente en todos los rinco-
nes del departamento (rincones =
clases populares). La falta de ca-
lorias en la alimentacién se ase-
meja a las noches heladas que
la misma gente sufre. Alguien me
decia: “Los muchachos que estu-
dian secundaria no pueden pres-
tar atencién mas allad de diez mi-
nutos en una clase que dura cin-
cuenta... Los métodos pedagdgi-
cos pueden ser excelentes, pero
la alimentacién es la base de los
mismos, asf que nos encontramos
con resultados deplorables”. Y
mejor no hablar de las gentes del
campo, pues me siento incapaz
para poder transmitirles la gran
pobreza que acé se vive.

Entiendo que hubiese sido ne-
cesario comparar las produccio-
nes .del departamento con las que
se dan a nivel nacional. No tengo
a mano datos que puedan presen-
tarse para tal fin; sin embargo,
tengo entendido que por hectéarea,
y para cualquier producto, aca se
dan rendimientos bastante mas
bajos que en otras zonas del pais.

Es necesario, asimismo, apun-
tar una constante de los dltimos
anos en todo el pais: la importa-
cion de alimentos es un rubro ne-
cesario para el Perl. Lo que ante-
riormente se decia acerca de las
plantaciones de algodén impues-
tas por los ingleses y de los gran-




des fundos productores de caila
de azdcar, es un grave handicap
en este sentido. Muchas opiniones
de organizaciones populares ha-
blan de la necesidad ineludible de
cambiar el tipo de cultivos coste-
nos que actualmente existen por
otros tan necesarios y vitales co-
mo los alimenticios. Dificil cam-
bio dado que los actuales produc-
tos son exportables y, por tanto,

CUADRO NUM. 6

dirigente requieren de semejante
“status” comercial.

Naturalmente esto repercute ne-
gativamente en la economia de
Puno. El cuadro numero 6 es fiel
en cuanto a los productos agrico-
las que aca se producen, como
se ve son insuficientes para cual-
quier dieta alimenticia; los déficit
de la misma se suplen con impor-
taciones del exterior y el interior

COMPOSICION DE LA PRODUCCION AGROPECUARIA EN 1972

Produc- Valor

PRODUCTO cion Tn. % Pr. kg (en miles) %o
Carne vacuna ... ... ... ..o eer ver aen 4.700 1,43 26,48 124.500 5,13
Carne ovinos ... ... ... .o eer een s 5.900 1,80 26,00 153.400 6,32
Carne porcinos ... ... ... ... ... ... 1.800 0,55 20,62 37.116 1,53
Carne alpacas ... ... ... ... cov ven oen 3.375 1,03 11,2 37.800 1,55
Carne aves ... ... ... ..o oo e ... 275 0,08 35,94 9.884 0,40
Leche ... ... 17.610 5,38 4,5 79.245 3,26
Huevos ... ... ... ... ... 75 0,02 26,26 1.970 0,08
Papa ... ... ... 241.550 73,85 4,00 966.200 39.85
Quinua ... 4.888 1,49 3,30 16.136 0,66
Cafihua ... ... ... . ... o 2.288 0,69 3,00 6.864 0,28
Cebada ... ... e e e e 9.814 3,00 3,00 29.442 1,21
Café ... ... ... ... 5.700 1,74 13,00 74.100 3,05
Naranja ... ... ... 24.000 7,33 32,00 768.000 31,67
Lana ... ... ... ... e oLl 3.454 1,05 23,33 80.582 3,32
Fibra alpaca ... ... ... ... ... ... ... 1.630 0,49 24,00 39.120 1,61

TOTAL ... ... ... ... ... oo o ... 327.0589 100 2.424.358 100

FUENTE: . N.P., 1974.

creadores de divisas imprescindi-
bles a la deteriorada balanza co-
mercial. Los intereses de la clase

del pais, pero a precios tales que
no son coherentes con los ingre-
sos que la poblacion tiene.

Hay ciertas experiencias, posi-
tivas, de reducida escala, que tra-
tan de implementar el cultivo de
pequeifios huertos familiares en
base a las técnicas de invernade-
ros. Estas experiencias se reali-
zaron bajo la iniciativa de una or-
ganizacién religiosa, de este hace
cinco afos si no son mas, sin em-
bargo, es recién que los organis-
mos oficiales se interesan en las
mismas y aun con el recelo propio
que la burocracia tiene hacia lo
“nuevo”. Los resultados de éstas,
vienen siendo, como digo, positi-
vos. No son solucién ciertamente
a los problemas que la escasa
produccién agraria presenta a la
alimentacién del departamento,
pero si permiten el enriquecimien-
to de la misma al menos durante
cuatro meses anuales.

En referencia a los productos

pecuarios su importancia radica

en el valor potencial de los mis-
mos. La elaboraciéon de la lana,
cueros, leche, etc., proporciona
nuevos ingresos en las ramas in-
dustriales. La Unica pega es que
tales industrias no existen en el
departamento, no siendo, pues, su
beneficiario. La lana, principal-
mente, es hilada en las ciudades
de Arequipa y Lima en un minimo
porcentaje, la mayor parte de este
producto es exportado al extran-
jero a precios irrisorios, dada la
competencia de las fibras sintéti-
cas. Aqui, como con los alimen-
tos, privan otros intereses que no
son los populares.

Estructura agro-administrativa

Algunas caracteristicas sociales
para Puno hablan de la existencia
exuberante de funciones borucra-
ticas. La capital del departamento
(48.000 habitantes) no es sino una
ciudad donde las oficinas son los
mayores centros de trabajo. Las
leyes acartonadas de la Republi-
ca obligan a un trasiego constan-
te de papeles; por ahi se oye de-
cir que uno de los ingresos fisca-
les ‘mas fuertes provienen del de-
nominado “Papel sello sexto”, im-
preso necesario para cualquier
asunto oficial.

Para el sector en el que esta-
mos interesados, la cosa se com-
plica. La implantacion de la re-
forma agraria ‘ha traido consigo
una nube de funcionarios que han
copado el campo desde todos los
puntos de vista. Ellos dicen y des-
dicen, hacen y deshacen, proyec-
tan y anulan. Si las cooperativas
trataban de ser un avance social
en la produccién y distribucién
ahora no les queda mas remedio
gue reconocer su estructura neta-
mente capitalista, donde hay un
grupo (dominante) de administra-
dores y un grupo de campesinos
(asalariados). Los primeros, aun
pensando bien de ellos, tratan de
llevar las empresas agrarias por
caminos hace mucho tiempo tran-
sitados en otras latitudes, es de-
cir, los caminos generadores de
plusvalia. Naturalmente que la ley
de reforma agraria prevé la exis-
tencia de asambleas donde los so-
cios tienen voz y voto para decidir
lo que méas les conviene a ellos,
pero la experiencias viene demos-
trando que la voz de los gerentes
es més voz y el voto mas voto.

Ultimamente aparecen en los
diarios ciertos articulos que cri-
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tican la situacion administrativa
del departamento. Lo cierto es que
en todas las regiones agrarias del
pais hay quejas sobre la adminis-
tracién por manejos, abusos, fal-
ta -de atencién real al campesino...
Puno, como digo, no escapa a es-
ta problematica nacional, pero si
cabe —por ser un departamento
lejano al centro administrativo-de-
cisorio— sus problemas se acen-
tuan hasta extremos no sospecha-
dos.

Dentro de la estructura confor-
mada por el director regional, in-
genieros, gerentes, administrado-
res, etc., ocurren las cosas mas
inverosimiles. Hace poco hubo
una compra masiva de sementa-
les ovinos, pues bien, 5.000 “se-
mentales” estaban castrados. Es-
to motivd la remocién de sus
puestos de altos dirigentes, el
pueblo no se enterd de la transac-
cién comercial ni supo las causas
por las que cambiaron al director
regional de agricultura. Realmen-
te el pueblo, al que tedricamente
se le da el papel de base del pro-
ceso revolucionario, permanece en
la inconsciencia del rol que esta
jugando o que le hacen jugar.

Otro de los aspectos adminis-
trativos es el econémico. El Ban-
co Agrario del Pera es el encar-
gado de este sector. Sélo diré que
sus balances fin de afio son po-
sitivos, justo en estos afos cuan-
do se ve completamente necesa-
rio capitalizar los campos con
créditos a largo plazo y de bajos
intereses tales que ayuden real-
mente al campesino. Mas o menos
se sabe que una parte sustancial
de los fondos crediticios provie-
nen del BIRF o de AID, entidades
que prestan, a titulo de ayuda pa-
ra los paises subdesarrollados,
con intereses del 6 y 7 por 100;
estos préstamos los encauza el
Banco de Reserva del Perd, vy, a
su vez, los presta al Banco Agra-
rio con un sobreinterés del 2 por
100; es decir, al campesino esos
créditos le llegan con intereses
del 8 6 9 por 100. Es claro que en
una economia planificada los au-
ténticos beneficiados deberian ser
las fuerzas productoras. Esto es
un botén para demostrar que el
liberalismo econdmico sigue per-
maneciendo alld donde no quiere
reconocerse que existe.

Uno piensa en la autogestiéon
como factor integrante de un au-
téntico proceso socialista. Al pa-
recer tal elemento queda archiva-
do para mejores tiempos.
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Ingresos por habitante

Los males vienen de lejos, no
son apariciones actuales de los
problemas sucintamente presen-
tados. Apuntaba al principio cau-
sas histéricas que con el tiempo
se reforzaron y crearon una com-
pleja situacién que hoy es irreso-
luble si no se cuenta con los inte-
reses mas netamente populares.

Si termino revisando los ingre-
sos por habitante es por concre-
tar de alguna manera lo anterior-
mente dicho, sobre todo para re-
afirmar algo que no se oculta a los
ojos de un visitante pasajero de
esta zona:. la clase campesina,
creadora de la -mayor riqueza en
el departamento es la mas rele-
gada a la hora de una distribucién
de bienes.

Como comprobamos en el cua-
dro nimero 7 hace mas de veinte
afios que no ha variado la renta
“per capita”, ndice que en ver-
dad oculta io que es la auténtica
realidad. Para una mayor aproxi-

CUADRO NUM. 7

RENTA POR HABITANTE EN EL
DEPARTAMENTO DE PUNO

AROS Renta
1954 ... ... .o e e e 2.356
1955 ... ... . e e 2.446
1956 ... ... oo o ol s 2.018
1957 ... i e e e s 1.773
1958 ... ... oo oeen e e 1.866
1959 ... ... .o e e s 1.990
1960 ... ... oo oer aee e 2.173
1970 ... .0 el e e e 3.000 (+ —)
1973 ... o e e e e 3.000 (+ —)

Fuente: ONERN-CORPUNO, 1965; I.N.P.,
1974,

CUADRO NUM. 8

NIVELES DE INGRESO MENSUALES DE
LA P.E.A. ANO 1972, CIFRAS EN SOLES

NIVELES DE
INGRESO/HASTA P.E. A. %
0-249 ... ... ... ... ... 177.087 80,40
250-1.999 ... ... ... ... 30.261 13,80
2.000-3.999 ... ... 7.108 3,25
4.000-5.999 ... ... ... 3.692 1,70
6.000-7.999 ... 1.104 0,50
8.000-9.999 ... ... ... 346 0,17
10.000-14.999 ... 247 0,11
15.000-19.999 ... ... 77 0,04
20.000-24.999 ... ... 35 0,01
25.000-29.999 ... ... 8 0,003
30.000-34.999 ... ... 6 0,002
35.000 y mas ... ... 30 0,01

Fuente: Elaborado sobre censo 1972.

macién presento el cuadro nume-
ro 8.

Recordando que la poblacion
econdémicamente activa del sec-
tor agropecuario es de 150.856,
personalmente no me cabria duda
que todos ellos quedan incluidos
en el nivel de ingresos 0-249 so-
les mensuales, naturalmente que
de ahi se ha de excluir a quienes
ostentan <cargos administrativos.
Pero aun hay algo mds, he leido
en algun informe que en esta zo-
na el 78,4 por 100 de la poblacién
—casi coincidente con el 80 por
100 de la poblaciéon que es cam-
pesina— no participan en el mer-
cado de alimentos, es decir, tie-
nen autoconsumo. Sin comenta-
rios.

;Dénde esta el futuro?

Estoy seguro que cualquier cam-
pesino acostumbrado a trabajar
duro durante toda su vida no pue-
de hablar de lo que es trabajo en
el campo si no conoce situaciones
como la del agro punefio. Lo que
he expuesto es una minima parte
de lo que he visto, de lo que me
han hablado, conocerlo en profun-
dida es preguntarse ;doénde esta
el futuro?

Creo que no es necesario expli-
citar conclusiones, al menos aque-
llas que puedan sacarse de un
articulo necesitado de puntualiza-
ciones que pueden tomarse de es-
tudios amplios y profundos sobre
la agricultura en el Perd. Esta, no
mas, es la aproximaciéon a una
zona de este inmenso pals, 0 sea,
algo que puede abrir los ojos a la
[lamada explotacién humana, cu-
yas causas se descubren en las
condiciones internas y externas
al pais o, dicho de otra manera,
en la dependencia econbtmica a
la que esté sujeto Perd desde pal-
ses llamados industrializados, sean
americanos, europeos o asiaticos.
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Utilice hilo de empacar (Baler Twinge), e
2 hilo de agavillar (Binder Twine)
producidos por PAULAR, con rafia de

POLIPROPILENO

bajo la marca

[Shdgro

Con todas sus grandes ventajas: liviano de peso,
imputrescible, tan fuerte como el alambre, econo-
mico, sin_peligro_para el ganado, y con mejores
resultados en el agavillado y empacado a maquina
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CALIDAD DEMOSTRADA

2 de cada 3 instalaciones

han sido realizadas con silos
Prado

La tecnologia mas avanzada.

Disefios realizados por los mas modernos
métodos de computacion electrénica.
Aceros especiales y materiales de alta re-
sistencia.

El servicio mas completo.

Estudio de sus necesidades, calculos,
proyecto técnico, montaje, servicio de
asistencia... PRADO se ocupa de todas las
fases de la obra, con un completo servicio
siempre al lado del cliente (8 Delegaciones
en Espana y Concesionarios y Distribuidores
en el extranjero).
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Las posibilidades de eleccion mas am-
plias.

Silos desde 43 m3 hasta 6.592 m3 (este
altimo, exclusivo entre los fabricantes euro-
peos). Modelos de todas las capacidades,
para almacenar cualquier producto agricola.

Los plazos de entrega mas reducidos.
{En sb6lo semanas! Con las méaximas ga-
rantias que usted pueda exigir... y sin
demoras de ningln tipo. Constltenos.
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cronica desde

Las revistas cientificas y una
serie de reportajes en TV. E. han
puesto de actualidad uno de los
paises mas atractivos de nuestro
planeta, Venezuela, a la que Cris-
tobal Colén, cuando la divisé por
primera vez, llamé Tierra de Gra-
cia.

Ademas de la importancia de
sus recursos naturales, entre los
que destaca el petréleo, la feraci-
dad de sus bosques y sus tierras,
hay una serie de puntos vitales
que centran la atencién del visi-
tante; desde el blanco mirador de
la Sierra Nevada, al interminable
verde de Canaima, 0 el violento
contraste de los arrecifes de Los
Rogues.

La orografia venezolana se en-
cuentra salpicada de los llamados
parques y monumentos naciona-
les. Los primeros son regiones
relativamente extensas, con poco
grado de explotacién u ocupaciéon
humana y que estan protegidos
por disposiciones especiales. En
la actuaildad hay en Venezuela 17
parques nacionales, que ocupan
una superficie de mas de 2,5 mi-
llones de hectéareas, lo que repre-
senta el 2,8 por 100 del territorio
nacional. Entre ellos podemos
mencionar el de Canaima, Guato-
po, El Avila, Yacumbu, etc.

* Licenciada en Ciencias Econdmicas.
** Doctor Ingeniero Agréonomo.

Indias guaicas en
el alto Orinoco
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Las
selvas
venezolanas

Canaima, un paraiso perdido en la selva

Por Isabel DE FELIPE *
y Julian BRIZ **

El Salto Angel: Espectacular caida a mas de mil metros
de altura

Un paseo en canoa por el rio Carrao, de aguas ennegrecidas
y tumultuosas

La agricultura venozolana: Un gran porvenir y una mayor
responsabilidad




A su vez, los monumentos na-
cionales son lugares similares a
los parques, pero con dimensio-
nes mucho menores. Existen en el
pais nueve monumentos natura-
les, que ocupan unas 50.000 hec-
tareas. Entre los mas conocidos
tenemos Las Tetas de Maria Gue-
vara, Morros de San Juan, Cerros
de Matasiete y Guayamuri.

El viaje desde Madrid resulta
ciertamente mondtono, aunque tie-
ne la ventaja de que se aprovecha
la noche para el salto del océano.
Partimos en un Stper DC-8 de Ibe-
ria y la primera escala es en San
Juan de Puerto Rico, donde un so-
focante calor humedo nos invade,
durante la corta escala.

En la sala de transito tratamos
de mitigar el calor con un refres-
co tropical y surge la charla sobre
esta hermosa isla, que los nati-
vos llamaban Borinque. Es real-
mente curioso observar como la
sociedad puertorriquefia constitu-
ye el punto de friccion o de mez-
cla, segun se mire, de dos cultu-
ras, la sajona y la hispana. Tal vez
en ninguna otra parte del conti-
nente americano se viva de forma
tan palpitante este debate, que se
est4d plasmando en réplicas y cri-
ticas de los grupos mas naciona-
listas.

Como hecho anecdoético, deba-
jo de un letrero escrito en inglés,
habian manuscrito la siguiente fra-
se: “jHasta qué grado de colonia-
lismo hemos llegado que no po-
demos expresarnos en nuestro
idioma castellano!” Creemos, no
obstante, que esta situacién, en
parte, es muy aplicable a nuestro
propio pais, donde cada vez re-
sultan mas frecuentes los barba-
rismos hasta en los medios de di-
fusién oficiales, sin que por el

contrario haya una reacciéon ade-
cuada para la pureza del idioma.

Embarcamos rumbo a Caracas,
y en una hora escasa tomamos
tierra en el aeropuerto de Simédn
Bolivar, junto al mar y al pie de la
serie de montafias que separan a
la capital venezolana de esta par-
te de costa; la zona llamada de
Maiquetia.

El Salto Angel: Caida desde
1.005 metros de altura

La ruta hacia Canaima atravie-
sa gran parte de la sabana, sobre-
volando el rio Orinoco, el mayor
de Venezuela, y con una pequefia
escala en Puerto Ordaz, nucleo
industrial a juzgar por ta cantidad
de factorias que se observan en
las proximidades del aeropuerto,
y que segun nos comentan ha sur-
gido de la noche aila mafiana, gra-
cias a la riqueza del subsuelo.

Ademas del espectaculo que
ofrece la visién de la sabana du-
rante las dos horas largas de via-
je, lo que realmente es impresio-
nante es la panoramica del Salto
Angel, que el avién, un DC-9 de
Avensa, bordea en un alarde de
audacia.

Este salto fue descubierto en
1937 por el explorador estadouni-
dense Jimmy Angel, de quien de-
riva su nombre actual, mientras
que los indigenas lo llamaban
“Churun-Meru”. Es una de las ma-
ravillas del mundo, pues esta con-
siderado el salto mas grande exis-
tente, ya que se despeila desde
la meseta de Auyantepuy a una
altura de 1.005 metros, en una ver-
dadera nube de bruma.

Preparando el viaje
a los saitos de Yurl

Canaima: Un remanso
paradisiaco en plena selva

Situado al borde del lago don-
de golpean las aguas del rio Ca-
rrao, se encuentra el campamento
Avensa y naturalmente la pista de
aterrizaje, unico punto de contac-
to con la civilizacién. La urbaniza-
cion consiste en una serie de pe-
quefias cabafias esparcidas a lo
largo de la playa, de finas arenas
blancas salpicadas de cocoteros.

Este remanso de paz estd in-
cluido en el parque nacional del
mismo nombre, que es una parte
del llamado Escudo Guayanés. En
Su mayor parte estd cubierto por
espesas selvas de gran variedad
de éarboles, alternando con espa-
ciosas sabanas. Este 4rea es fa-
mosa por la abundancia de orqui-
deas, entre las que se citan maéas
de 500 especies, destacando la

~~ de Nacar (Catasetum pilea-
tum) y la orquidea del Orinoco
(Catleya-superba).

El parque nacional de Canaima,
con una superficie de un millén
de hectareas, dispone de una flo-
ra anica en el mundo, hasta el
punto de que de las 826 especies
colectadas en el Auyantepui 116
son nuevas para la ciencia y el
77 por 100 sélo se han encontra-
do en este tepui.

El pequefio lago de Canaima
sirve como un pequefio reposo a
las aguas del rio Carrao, que vuel-
ven nuevamente a verterse a tra-
vés de una serie de rapidos suma-
mente peligrosos para la navega-
cion. Es obligada una gira por el
lago, bordeando los siete saltos
del Hacha. Hay nifios jugando en
las playas, parejas paseando a la
sombra de las palmeras y hasta
algun grupo echando la partida al
dominé y a las cartas.

Gran variedad de péjaros tropi-
cales, con vistosos colores, vuelan
constantemente entre las palme-
ras y arbustos; papagallos, tuca-
nes, azulejos, periquitos pueden
verse posar alrededor de las ca-
banas contribuyendo a sofisticar
aun més el ambiente.

En los saltos de Yuri

En las primeras horas de la ma-
fiana, cuando los rayos del sol ini-
cian el despertar de la selva, par-
timos en jeep para hacer un reco-
rrido por el rio Yuri. EI ambiente
es francamente agradable en el
grupo formado esencialmente por
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El popular “pan
de cazabe”, alimento bésico de los
indigenas selvéticos

venezolanos, &vidos en conocer
las entrafias de su pals. Recorre-
mos varios kildmetros de sabana,
para evitar la catarata del lago de
Canaima, y llegamos a un par de
caroas que manejadas por indios
giuaicas nos llevaran a lo largo del
rio.

Las aguas son negras, debido
a la composicidén ferruginosa de
las tierras que atraviesan, y que
han dado el nombre a la exética
laguna Negra. Nos deslizamos tra-
tando de evitar los troncos que
de vez en cuando aparecen, v ob-
servando las orillas, donde una
espesa maleza las hace practica-
mente impenetrables.

De vez en cuando vemos unos
pequefios tuneles o corredores
que llegan hasta el rio, y que se-
gun nos explica el guia son pues-
tos de observacion de fierras o
simplemente bebederos. El calor
himedo nos empapa, aunque afor-
tunadamente por esta época no
hay que temer el acoso de los
mosquitos, que suponen una ver-
dadera tortura en la época de las
lluvias.

Llegamos al fin a un pequefio
claro, donde amarramos las ca-
noas, y a través de un pequefio
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corredor abierto entre la maleza,
caminamos tierra adentro durante
media hora hasta llegar a una pe-
guefa cascada, donde tomamos
un pequefio descanso. Continua-
mos a través de la exuberante ve-
getacién, apartando con frecuen-
cia las lianas colgantes y saltando
sobre las ralces de esta marafa
tropical, vamos bordeando el rio
hasta llegar a una pequefa playa,
de arenas rojizas, donde un bafo
en las templadas aguas del rio
Yuri nos reconforta de este aplas-
tante calor tropical. Sobre la are-
na de la playa se aprecian perfec-
tamente huellas, que algin exper-
to asegura son de pantera.

Regresamos por el mismo co-
rredor a las canoas, y adentrando-
nos en uno de los afluentes del
rio, nos llevan a visitar unas fa-
milias de indios guaicas que habi-
tan en dos cabafas, en un claro
junto a la orilla. La vivienda se
limita a un simple techado de ho-
jas de palmera, unas hamacas
colgando del techo y un pequefio
hogar donde se asa un poco de
carne, y al lado hay una torta de
yuca (pan de cazabe), alimento ba-
sico en estas zonas. Resulta lla-
mativo un pequeiio altar, donde
hay un cuadro de Nuestra Sefiora

| del Perpetuo Socorro, y un par de

indigenas de rodillas en silencio.
En el otro cobertizo, una mujer
que aparenta unos cuarenta afios
esta hilando algodén con un huso,
junto a ella un hombre pule unas
puntas de flechas, y un perro nos
ladra insistentemente como intru-
SO0S que sSOmos.

Remontando de nuevo el rio, en
el que apenas hay fauna por su
composicion ferruginosa, nos cru-
zamos con una serpiente de agua
que se desliza suavemente sobre
la superficie, y sin novedad, re-
gresamos al campamento al atar-
decer, con la sensacion de haber
vivido un dia plenamente venezo-
lano.

Caracas: la ciudad que
ignora al peatén

Escondida tras una barrera de
montantias, que hay que atravesar
mediante una serie de taneles, en
el camino desde Maiquetia; la ca-
pital venezolana es un verdadero
salpicadero de contrastes, bulli-
ciosa y alegre.

El enclave geografico es real-
mente atractivo, asentada en las
laderas de las montafias y a lo lar-

go del valle, el avance industrial
y la sociedad de consumo han
surcado la ciudad con una serie
de pistas a varios niveles, que ali-
geran el congestionado tréfico, pe-
ro de otra parte, apenas queda
sitio para el sufrido peatén. En es-
ta marabunta de automoviles, he-
mos observado, tal vez por pura
casualidad, a varios peatones cru-
zar los pasos de cebra santiguén-
dose, actitud recomendable tam-
bién en muchas ciudades espafio-
las.

Sin embargo, no por ello he-
mos de sacar la impresion de que
resulta una ciudad inhéspita, sino
todo lo contrario. El carécter de
sus gentes, sus barrios residencia-
les (Florida, Castellana, Country
Club, etc.), las plazas y callejas
del casco antiguo de la ciudad,
tienen todo el sabor castizo que
podemos encontrar en las viejas
ciudades espafiolas. La ciudad co-
lonial del centro caraquefio, que
alberga calles como Traposos y
Jacinto, donde se encuentra la
casa de Simén Bollvar, el héroe
nacional. La catedral, de rancio
aspecto colonial, el Pante6n Na-
cional, el Capitolio, iglesias y mu-
seos cierran el ciclo de interés pa-
ra el turista més exigente.

La ciudad moderna se refleja en
el centro de Simén Bolivar, con
dos enormes torres de 32 pisos,
a cuyo pie se encuentra la Plaza
de Espafa; con fuentes, pasos
subterraneos y gran profusién de
tiendas. Una vista panoramica
(cuando las nubes [o permiten),
puede obtenerse desde el Pico
Avila, al que puede accederse a
través de un teleférico.

La proximidad de las playas, is-
las y lugares de recreo, permiten
a sus moradores aprovechar los
ratos de ocio, existiendo también
una patente aficion taurina, que
comparten con las carreras de ca-
ballos o las peleas de gallos, en-
tre otras actividades.

No queremos dejar de mencio-
nar, por lo insoélito que resulta, la
llamada colonia Tovar. Es un pe-
quefio pueblo, situado en el valle
de Humboldt, al que se llega por
una pintoresca ruta, y que fue co-
lonizado hace, aproximadamente,
ciento treinta y tres anos, por in-
migrantes alemanes. Su acento, su
arquitectura y sus costumbres, a
las que afiaden un exquisito arte
culinario y de artesania, lo con-
vierten en uno de los puntos de
interés dentro del cinturén turisti-
co de la ciudad.



Al anochecer, las luces de las
colonias en las faldas de los mon-
tes, muchas de ellas de familias
humildes, imprimen un sello origi-
nal a esta ciudad activa y enigméa-
tica del Caribe.

Agricultura venezolana

Acontece con frecuencia que
cuando un pals dispone de una
fuente de riqueza tan importante
econémica y politicamente como
es el petréleo, se dejan en el tin-
tero otras fuentes o actividades,
que son vitales para la economia
y cuyo desarrollo exige la méaxima
urgencia.

Este es el caso de Venezuela,
cuya agricultura alcanza ya unas
cotas de desarrollo muy acepta-
bles, pero con unas grandes po-
sibilidades de incrementarse tan-
to en rendimientos como en exten-
sién, a lo que hemos de unir la
creciente demanda de alimentos a
nivel nacional e internacional.

Los ingresos extraordinarios que
estd suponiendo el petréleo se
destinan a fomentar el empleo de
otras fuentes de riquezas, es lo

que en frase del embajador vene-
zolano, en Madrid, se ha consa-
grado como “sembrar el petréleo”.

Como pals tropical, los cultivos
de mayor importancia, como pue-
de apreciarse en el cuadro num, 1,
son el café, cacao y tabaco, que
en general han venido experimen-
tando un gran incremento Ultima-
mente. Hay que destacar también
la importancia de la cafa de azu-
car y las bananas.

En un plano inferior, el conjun-
to de los cereales viene aumen-
tando su peso, al haber alcanza-
do en 1974 las 836.000 Tn., y en
ese mismo afio el malz ha supues-
to 500.000, y el arroz, 293.000.
Mandioca y patatas tienen tam-
bién niveles significativos, que-
dando en otro plano el mani, algo-
dén vy frijoles.

La floreciente agricultura tiene
el compromiso de abastecer una
poblacién que en 1974 superaba
los 12 millones de habitantes (cua-
dro nam, 2) con un incremento del
44 por 100 sobre 1963, aunque co-
mo se advierte en ese mismo cua-
dro la produccién alimentaria ha
alcanzado una tasa bastante ele-
vada (77 por 100 de incremento

en 1974 sobre 1963), lo que da un
optimismo fundado en cuanto a
los niveles de abastecimiento.

Otros I[ndices bdsicos que nos
reflejan en parte la situacién eco-
némica del pals, desde el prisma
del consumidor esencialmente, nos
viene dado por el Indice del coste
de vida, que en el afio 1973 ha ex-
perimentado un 10,6 por 100 de
incremento sobre 1970, lo que in-
fiere una cierta estabilidad, com-
parado con el ambiente que se
respira en el resto del mundo. Los
indices de precios han tenido una
repercusién mas notoria, especial-
mente a nivel minorista, aunque
dentro de unas cifras relativamen-
te estables.

Concluyendo, pues, y aun sin
haber profundizado en el tema
agricola y aun sin mencionar as-
pectos como el ganadero y el fo-
restal, de suma importancia, pode-
mos afirmar que este pals tan her-
manado al nuestro, con unos va-
lores humanos y una tradicién tan
similar, tiene un futuro francamen-
te esperanzador y halagliefio, al
combinar su disposibilidad de re-
cursos naturales y el pueblo idé-
neo para administrarlos,

CUADRO NUM 1
SUPERFICIE RENDIMIENTO PRODUCCION
(Miles de Has.) (Kg./Ha.) (Mlles de Tm.)
PRODUCTO 1961-65 1972 1973 1974 1861-656 1972 1973 1974 1961-65 1972 1873 1974
Cereales . . . .. 523 537 559 588 1.178 1.264 1.373 1.421 616 679 768 836
Arroz céscara . . 79 65 113 102 1.714 2.521 2.671 2.865 136 165 302 293
Maiz........ 441 465 439 457 1.083 1.089 1.035 1.094 477 506 454 500
Patatas . . . . . 14 13 - 12 12 7.958 8.484 9.989  10.081 113 109 124 125
Yuca Mandioca. 27 41 34 38 12.081 7.835 8.036 8.553 324 318 272 325
L e gumbres se-
cas . . .. .. 95 97 78 107 466 372 386 . 392 44 36 30 42
Frijoles secos . 83 83 67 95 463 355 377 388 38 30 25 37
Mani con césca. — 18 10 20 —_ 809 789 850 —_ 14 8 17
Algoddén (sin
desm.) ..... — 56 59 70 — 1.017 1.020 1.086 — 57 60 76
Cafa de azucar. 55 70 75 75 62516 78.729 74877 76.538 3.468 5.476 5.623 5.748
Bananas . . ... 44 51 46 48 17.142 19.547 19.707  20.964 749 997 902 1.000
Café verde . ... 330.200 276.629 272.461 272.000 171 146 242 221 56.497 40406 65926  60.000
Cacao grano . . 70.000 67.408 70.346 72.000 278 248 271 292 19.445 16.718 19.081 21.000
Tabaco bruto . . 6.573 8.913 9.087 9.500 1.368 1.407 1.478 1.520 8.990 12,537 13.434 14.436
Fuente: FAO.
CUADRO NUM 2
CONCEPTO Unidad 1963 1974 1975 1976 1967 1968 1969 1970 1971 1972 1973 1974
Poblacién ... ... ... ... ... Millones 8,5 8,8 9,1 9,4 9,7 10,4 10,4 10,7 111 11,5 11,9 12,3
Poblacién ... ... ... ... ... Indice 100 103 107 110 114 118 112 126 130 135 139 144
Produc. alimenticios ... ... Indice 99 107 112 119 124 131 141 149 151 153 161 176
Precios alim. mayota. ... Indice —_ —_ 93 94 95 97 98 100 104 107 113 —_
Precios alim. minosta. ... Indice —_ 93,8 95,5 95,8 94,7 95,9 98,7 100 103,5 109,6 116,8 —_
Coste de vida AO Indice - 90,9 92,4 94 94 95,2 95,5 100 103,3 1064 110,6 —
Fuente: FAO.
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La tierra tiene sed

Transformar un secano en regadio o explotar éste racionalmente, es un reto permanente que la agricultura
tiene planteado. Donde existe este problema, estd Bomba Prat, aportando el respaldo de una rigurosa investigacion,
una avanzada tecnologia y la fecunda experiencia de 87 afios en el sector.

Su serie QH de electrobombas centrifugas, cuenta con las caracteristicas idoneas para obtener los mas 6ptimos resultados
en los riegos por aspersion. Sus curvas de rendimiento asi lo garantizan.

Las series de bombas sumergidas SUM-A, SUM-E y SUM-L, son imprescindibles para la elevacion de aguas procedentes de
pozos y su impulsién hacia los campos. Bomba y motor forman un solo cuerpo estanco sumergible, que se sustenta
por su propia tuberia. Esta simplicidad de instalacion, asi como sus altos indices de rendimiento, las hacen sumamente rentables.

La duracién y el mantenimiento de todas ellas, estdn garantizadas por un servicio de asistencia técnica que dispone de
mas de 60 talleres en Espafia.

Pida informes sobre la nueva generacion de Bomba Prat, a su proveedor habitual
o en nuestras oficinas

SUCURSALES
BARCELONA 10 Caspe, 28 3175804 3175878 Telex 51174 BPB.E SEVILLA-1 O'Donnell, 26 Acc. 228956 218060 Télex 72038 BPSE-E
VALENCIAZ  Pirez Pupol. 8 3225258 3216825 Télex 64063 BPVA.E MADRID-10 Carranza, 25 4451028 4951024  Télex 43762 BPMD.E
e e Waksman, 64 307 05 16 LACORUNA  Juan Florer, 62 250808 262754 Tewx 82197 BPLC-E
) ) BILBAO-9 Elcano, 1 bis 4238474 4243003 Telex 31085 BPBLE
ZARAGOZA Francisco de Vitoria, 2022 228534 216644  Tétex 58156 BPZAE VALLADOLIO  ves fisal 3 20992
Apartado N© 4026

CENTRAL

BADALONA Crra. Tiana, s/n. Apartado NO 16 389 5500 (8 lineas)  Télex 59536 PRAT-E



FORMAS

DE MEDICION DE NIVEL
DE INDUSTRIALIZACION
AGRARIA

Por Jaime PULGAR ARROYO

Uno de los problemas que se
presentan indudablemente en mu-
chos casos, y para el que hasta
ahora no existe solucién satisfac-
toria, consiste en determinar un
procedimiento objetivo de fécil
medicion, y no sujeto a oscilacio-
nes en las magnitudes o pardme-
tros que sirvan para su fijacion,
para calcular el nivel de industria-
lizacién agraria de una zona geo-
gréfica determinada.

Existen una serie de factores
que intervienen en la consecucion
del nivel de industrializacién, cua-
les son el nimero de industrias,
el nimero de actividades indus-
triales que se desarrollan, la po-
tencia de motores instalada, la
energia consumida en las activi-
dades industriales, el valor afiadi-
do industrial, el nGmero de perso-
nas empleadas en la industria, la
inversién efectuada en instalacio-
nes industriales y algunas magni-
tudes méas que podrian citarse,
todas ellas causa o consecuzancia
del desarrollo industrial. No obs-
tante, si, como se pretende, se tra-
ta de obtener, seglin antes se ha
indicado, un indice que sea fécil-
mente calculable y medible den-
tro de lo posible, en forma algu-
na no sometido a alteraciones co-
yunturales que puedan alterar ra-
dicalmente su significacién, las
variables que pueden utilizarse se
reducen extraordinariamente.

El autor de este trabajo ha rea-
lizado ya algunos intentos, para
la obtencién de un indice que mi-
da el nivel de industrializacién
agraria, habiendo empleado para
ello magnitudes como el nimero

A

de industrias, el grado de dliversi-
ficacién industrial, en lo que afec-
ta al nimero de actividades indus-
triales que se practican en una
zona determinada, y la potencia
total instalada en las industrias.
Los resultados obtenidos, aun
siendo bastantes coherentes con
la realidad esperada, son critica-
bles en bastantes aspectos; por
un lado, el ndmero de industrias
es una magnitud de escasa signi-
ficacién si no se relaciona con la
capacidad total instalada y la di-
mension media industrial, y por
otro, hay un aspecto a mi enten-
der decisivo que debe ser con-
siderado en la determinacién de
los futuros indices, que es el del
grado de estacionalidad de las in-
dustrias a lo largo del afio.

Los ensayos efectuados a que
antes he aludido en la determina-
cién de un Indice para esta finali-
dad fueron en su dia comenta-
dos por distinguidos ingenieros vy,
como consecuencia, el autor de
este trabajo ha pensado en dar
una nueva orientaciéon a la deter-
minacién del citado indice, ba-
sandose fundamentalmente en el
concepto que se considera deci-
sivo: el consumo potencial de
energfa que pueden efectuar en
el ano las industrias.

No cabe duda que un mayor
consumo potencial de energia
eléctrica para uso industrial re-
presenta un mayor grado de in-
dustrializacién, lo cual lleva impli-
cada l6égicamente una correlacion
positiva con el empleo de mano
de obra, la importancia de las ins-
talaciones industriales, el mayor
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consumo de materia prima y, en
definitiva, la obtencién de una ma-
yor produccién bruta industrial.

Basado en los principios ante-
riores, se propone a continuacion
una forma de operar, que condu-
ce a la determinacién de un [ndi-
ce de industrializacién que, ade-
més, incluye una ponderacién de
la calidad de la industrializacion,
en lo que afecta al grado de uti-
lizacién de las industrias a lo lar-
go del afio.

Indice real de Industrializaclén

Una primera magnitud que se
va a tratar de determinar es el
indice real de industrializacién,
que medira el nivel de industriali-
zacién agraria, sin considerar to-
davia el grado de estacionalidad
de las industrias.

Consideremos las siguientes
magnitudes <con sus correspon-
dientes significaciones:

N, =Potencial total de una acti-
vidad industrial i, en una zona de-
terminada, hallada como suma de
las potencias de todas las indus-
trias de la actividad industrial, de-
nominada por el subindice i, y me-
dida en CV.

d,=Cifra media representativa
del numero de dias de trabajo al
afio, que desarrolla la actividad
industrial i en la zona geogréfica
afectada por el estudio.

Si definimos el indice de indus-
trializacién real por el total de la
energia consumida al afio por to-
das las actividades industriales
Qque se ejercen en una zona geo-
gréfica delimitada, y se supone,
por ejemplo, que la duracién me-
dia de la jornada es de ocho ho-
ras, el consumo total de energia
al aflo que pueden realizar las fé-
bricas pertenecientes a la activi-
dad industrial i, serfa:

N, X d; X8 %X 60X60 CV

La misma cantidad expresada
en Kv-h. serla, evidentemente:

N;X 0,736 X 8 X d, Kv-h.

El indice de nivel de industria-
fizacién agraria (NIA), se obten-
dria sumando las energlas consu-
midas por todas las n actividades
industriales existentes en la pro-
vincia, y tendria por tanto el va-
lor siguiente:
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l=n
NIA= % 8 X 0,736 X N di =
I=1

i=n
8 X 0,736 Ny X di =
j=1

i=n
= 588 X £ Ny X di Kv-h
=1

Indice de estacionalidad
de la Industrializacién

Es evidente que el valor maéxi-
mo que podria alcanzar el Indice
NIA en una situacién concreta,
definida por un conjunto de in-
dustrias ya instaladas, serla cuan-
do el periodo de funcionamiento
de las industrias cubriera la tota-
lidad del! afio, es «decir, que se
tratara de industrias permanentes
y por tanto de estacionalidad nu-
la, siendo por ello d,=365 dias.
Se obtiene asi un valor méaximo
del I[ndice NIA que serla:

jmn

(NIA)max, = 5,88 X 385 X T Ny Kv-h.

=1

El indice de estacionalidad e se
define como relacién entre el va-
lor del indice NIA real, hallado en
el apartado anterior, y el valor del
(NIA)mx. que anteriormente se aca-
ba de determinar. De acuerdo con
ello, el mencionado indice seria:

jmn
NIA 5.88|E Ni X dy
=
o= = =
i=n
{N1A)max. 588 x 365 X T N;
f=1
j=n
1 Z Nixd
=1
= X =
f=n
365 I N
i=1
i=n
1 T Nixd
I=1
= X
365 N

i=n
En la ualtima expresién N=Z
i=1
N, representa la potencia instala-
da en todas las industrias exis-
tentes en la zona geogréafica con-
siderada.

Indice ponderado
de industrializacién

La comparacién entre los indi-
ces NIA reales, calculados para
varias provincias o zonas distin-
tas, puede inducir a falsas deduc-
ciones sobre la aparente igualdad
entre dos indices de dos zonas di-

ferentes, ya que un indice NIA

puede resultar de un conjunto de
industrias todas permanentes o,
como caso extremo, de un nume-
ro total de industrias que todas
sean estacionales. La primera in-
dustrializacién, conseguida con
industrias permanentes, tiene mu-
cho mayor interés tanto a efectos
sociales como por la regularidad
en el suministro de energla eléc-
trica. Ei grado de ocupacion de
mano de obra es mucho més uni-
forme y conveniente en el primer
caso, en el que abundardn los
obreros fijos sobre los de carécter
eventual. Por parte del suministro
de energia eléctrica, también es
maés favorable en el caso de las
industrias permanentes, ya que en
él serdn mucho menos acusados
los méaximos o puntas del consu-
mo, frente a las industrias estaclo-
nales en las que es probable que
se superpongan en varias activi-
dades las épocas de més activa
utilizacion, con la légica conse-
cuencla de producirse fuertes ti-
rones en el consumo de energla
eléctrica.

Por todo lo anterior resultarla
més conveniente, a mi juicio, para
apreciar simultdneamente la ca-
lidad de la industrializacién, afec-
tar al indice NIA real, del coefi-
ciente e, que se ha denominado
indice de estacionalidad, y que
en cierto modo es un factor que
mide la adecuacién de la indus-
trializacion a unas Optimas exi-
gencias sociales y energéticas.

El Indice definitivo, ponderado
con el Indice e, resultaria enton-
ces en la forma que a continua-
cién se propone:

1
(NIA)e = X (NIA) =

X

I=n i=n
X IE1N1Xda xX588X £ Ny di=
= | =1

5,88 i=n ¢
= ( z Nnng]
365 N j=1

La anterior expresién tendrd un
nimero muy elevado de cifras, por
lo que para su facil manejo de-
bera ser dividida por una poten-
cia de 10, cuyo exponente més
adecuado ser& definido por la
practica, y que probablemente po-
drfa ser 6.

El indice propuesto debe ser
ensayado en el caso de las diver-
sas provincias espafiolas, lo cual
se propone hacer el autor en un
futuro préximo, esperando poder
publicar para conocimiento del
lector interesado en el tema los
resultados obtenidos.




NUESTRA EXPERIENCIA
AVALA NUESTRA TECNICA
desde1
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SALONES ESPECIALIZADOS
FRANCESES

MATIC

Parls, del 15 al 22 de noviembre, 1976.

El 6.° MATIC, Salén Internacional del Material y de las Téc-
nicas para la Industria y el Comercio de la Carne, tendra lugar
del lunes 15 al lunes 22 de noviembre de 1976, en el marco de
INTERAL. (Biena! Internacional de Alimentacién y Técnicas).

MATIC-76 ofrece, pues, a los profesionales, un panorama com-
pleto de los materiales y de las técnicas para la industria y el
comercio de la carne.

Para cualquier informacién complementaria, pueden dirigirse a:
MATIC
42, rue du Louvre
75001, Paris. Francia.

QUOJEM

Paris, del 3 al 6 de octubre, 1976.

El QUOJEM, Salén Internacional Profesional de {a Ferreterla,
Herramientas, Jardineria, Drogueria y Menaje, abrird sus puertas
en Parls, en el Parque de Exposiciones de la Porte de Versailles,
del 3 al 6 de octubre de 1976.

Se pueden ya destacar las caracteristicas dominantes de esta
nueva edicién:

— Secciones de jardineria, droguerfa y menaje.

— Presencia masiva de ferreterias para la construccion.

— Presencia de practicamente toda la produccién francesa
de herramientas.

— Aumento de la participacién extranjera.

Para cualquier informacion, pueden dirigirse a:

QUOJEM
42, rue du Louvre
75001, Paris. Francia.

Il CONGRESO NACIONAL
DE CORROSION Y PROTECCION

Zaragoza, del 17 al 21 de mayo 1976

Se va a celebrar en Zaragoza, en el Palacio de la Feria de
Muestras (Gran Via), el Il Congreso Nacional de Corrosién y
Proteccion.

El programa cientifico provisional abarca los siguientes temas
generales en que se agrupan las comunicaciones del Con-
greso:

— Corrosién marina.

— Metales y aleaciones resistentes a la corrosién.

— Corrosién por factores simultaneos quimicos y mecénicos.
— Corrosién en la industria quimica y petroquimica.

— Corrosién en la construccién y obras publicas.

— Corrosién en la industria de la energla.

— Recubrimientos protectores organicos e inorganicos.




|IX CONGRESO
INTERNACIONAL
NORCOFEL

DIJON
3 . 5 novembre 1976

PROGRAMA DEFINITIVO DEL IX CONGRESO NORCOFEL

EQUILIBRIO DEL MERCADO DE FRUTAS Y LEGUMBRES
PLAZA DE LOS PRODUCTORES Y DE SUS ORGANIZACIONES

1. Balance de la situacion zctual (en los palises industrializados
y en los paises en desarrollo).

a) Condiciones y cosles de preducclion
Factores de produccién (estructuras de explotacion,
mano de obra, inversiones).

Medios de produccién (fertilizantes,
tamiento, energfa, etc.).

productos de tra-

b) Condiciones y costes de distribucién

Embalaje, preembalaje,
largas distancias).

transportes
Agrios,

Factores técnicos:
(principalmente transporte
manzanas, platanos...

Factores econdémicos: andlisis de las estructuras.

c) Demanda e intercambios

2. Investigacién del! equilibric del mercado: Elementos de una
politica de calidad.

a) — Pianteamiento de lz produccién (rentabilidad de las
fincas).

— Estructuras de produccién.

Aspectos cuantitativos: superficies y rendimientos.
Seleccién y especializacién en funcién de las exigencias de
la demanda.

Productos en estado fresco:
Productos destinados a la transformacién:
Punto de vista de los productores:

— Técnicas de produccion (lucha integrada —mecanizacién—,
gula de las buenas practicas cultivadoras).

b) Planteamlento de la distribuclén

— Influencia de la normalizaciéon de los productos sobre
el mejoramiento de la distribucién.

— Normalizacién de los embalajes y racionalizacién de
la manipulaciéon y del transporte. '

c} Planeamiento de la demanda y de los Intercambios

— Intercambios de
tadas.

informaciones y medidas concer-

3. Conclusiones (vias y medios)

Programas concertados de investigacian técnica y econé-
mica, de formacién e informacién.

Estructuras profesicnales e interprofesionales a-escala na-
cional e Internacional.

INFORME GENERAL

Cemunicacliones

Cada pals que participe tiene la posibilidad de enviar a la
Secretarfa del Congreso para el 2C de junio, a mas tardar,
para cada uno de los temas que figuran en el programa, una
nota de intervencidbn que sera comunicada al conferenciante
encargado de la conferencia introductiva correspondiente. Estas
notas podran leerse o resumirse en sesidn a condicion de que
la comunicaciéon oral no pase de tres minutos.

Las conferencias introductivas deberdn transmitirse a la Se-
cretaria antes del 1 de septiembre, en una de ias lenguas ofi-
ciales de! Congreso: francés, aleméan, inglés, espanol.

| CONGRESO MUNDIAL DE CUNICULTURA

Los dias 31 de marzo y 2-3 de abril se celebré en Dijon,
Francia, el primer Congreso Mundial de Cunicultura, con asis-
tencia de mas de 300 participantes y durante el cual se pre-
sentaron 82 ponencias.

Una de las decisiones llevadas a cabo fue la constitucién
del "World Rabbit Scientific Association”, o sea Asociacién
Mundial de Cunicultura Cientifica.

Espafia se vio honrada con una de las tres vicepresidencias
en la persona de! Dr. Jaime Camps, Gerente de Productos
Cunicolas de Gallina Blanca Purina.

CICLO DE CONFERENCIAS SOBRE
EL TABACO

Se ha celebrado en Madrid, en el Edificio de Eurobuilding,
durante los dfas 22 y 23 de abril, un ciclo de conferencias so-
bre el tabaco, organizado por Tabacalera, S. A., en colabora-
cién con la Agrupacién de Cultivadores de Tabaco.

El programa de conferencias ha sido el siguiente:

1. Tabacos negros. Objetivos fundamentales de su cultivo,
encaminados a la obtencién de un incremento en la com-
bustibilidad y empobrecimiento del contenido de nicotina.

2. Tabacos rubios. Objetivos fundamentales de su cultivo,
encaminados a la obtencién de un incremento en la com-
bustibilidad y empobrecimiento del contenido de nicotina.

3. Tabacos negros. Rendimiento agricola.

4. Tabacos rubios. Rendimiento agricola.
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CRONICA
DE LA MANCHA

476 - AGRICULTURA

LOS VITIVINICULTORES
NO ESTAN DE ACUERDQG,
PERO...

Por supuesto que los vitivinicultores manchegos (de Ciudad
Real, Toledo, Albacete y Cuenca) no quedaron de acuerdo con
la decisién gubernamental de fijar el precio de garantia del
vino en 63 pesetas. Ellos pedian 78, considerando la subida de
la vida y los nulos beneficios del sector. Pero han de confor-
marse, naturalmente, aunque siempre quedan a la espera de
que se reconsidere el asunto, si bien ya no podra tener efecto
en la préxima campafa, y para la siguiente ya se vera qué vien-
tos soplan para los viticultores y los vinicultores, que tantas fa-
tigas pasan...

E! vino es, salvo rarisimos afios, un permanente motivo de
preocupaciones. No se bebe cuanto debe beberse y, de otra
parte —quizd lo principal—, el costo en origen se multiplica
tanto, que cuando llega al consumidor no tiene éste fuerzas para
comprarlo, aunque si que le gustaria consumirlo. Viejo es el
tema, sin que se le haya logrado una solucién... ;Por qué la
botella de vino que sale de una bodega valiendo cuatro duros
llega a valer en el restaurante doce, dieciséis, veinte, cuando no
méas?...

Ahi estad el “quid”, mas que en cualquier otro argumento: la
enorme desproporcién entre origen y destino, que perjudica al
sector y le hace vender menos hectolitros, teniendo los coseche-
ros que entregar sus producciones para fas alcoholeras... Los
vitivinicultores piden un precio de garantfa aceptable, pero a la
vez una vigilancia extrema para que el precio al publico consu-
midor no se desborde mas, que ya lo estd demasiado.

;Se podran algun dia arreglar las cosas como se pide?...

GRAN FINCA AGRICOLA
ADQUIRIDA
POR UN BANCO

En el Campo de Montiel, la finca que pertenecié a un noble
titulo pasé recientemente a manos de una entidad bancaria, que
la trabaja y le extrae la debida riqueza. Mucho pan sale de
ella, colaborando asi para que no nos falte este alimento Unico.

Si el campo es rentable, lo es mejor cuando las propiedades
son extensas y las explotan empresas o particulares que no les
escatiman el dinero que necesitan. Esto se viene demostrando

en los ultimos afos.
Juan DE LOS LLANOS




Jubilacién en régimen auténomo

Quiero me contesten a la siguiente consuita:

Un agricultor, en régimen auténomo, que ha estado
cotizando bastantes afios en {a Seguridad Social como
tal y sigulendo todavia cotizando, qulere saber que
si se coloca ahora en una empresa no agraria en una
ciudad, tilene derecho a una jubilacién dentro de va-
rios aios, en la cual se tenga en cuenta los afios co-
tizados en (a Seguridad Social agraria.

En la actualiadd este agricultor tiene cincuenta y
nueve afios. (A qué edad tiene derecho a jubilarse y
qué paga podria percibir.

En el caso consultado, no estan muy de acuerdo las Mutua-
lidades, y es posible que el Auténomo de la Mutualidad Agraria
tuviese dificultares para ingresar en otra Mutualidad Industrial.

Dada su edad de cincuenta y nueve afos, lo mas prudente
es seguir cotizando como hasta ahora, ocultando si trabaja en
otro sitio, pues a los sesenta y cinco afios puede jubilarse, y si
lleva diez, cotizando podria cobrar el mé&ximo que para enton-
ces, claro esta, no se sabe a cuanto ascendera.

Muy recientemente, se ha acordado que esa pensién sea su-
perior a las 4.800 pesetas mensuales.

Mauriclo GARCIA ISIDRO
Abogado

Molinos de viento'para riegos

Tengo una pequefia explotacién en el sur de Espafia,
donde el aire estd presente casl continuamente y como,
ademas, he tenido la fortuna de efectuar un espectacu-
lar alumbramiento de agua, que me produce un caudal
de 70 I./s. a 7 m. de profundidad, muy superior al
que necesito para atender 20 has., quisiera me orien-
ten de casas que puedan suministrar e instalar el ade-
cuado molino que me permita regar.

Al final se le enumeran las firmas que actuaimente podrian
suministrarle una bomba accionada por molino de viento.

En todo caso debe de tener usted en cuenta que aunque
estime la presencia de viento casi continua en la finca donde
desea instalar el molino, para poder regar correctamente se vera
obligado a construir una balsa reguladora, pues ademas los
caudales suministrados por este tipo de bombas son pequeiios,
muy inferiores al alumbrado por usted.

Por todo ello, deberia estudiar antes detenidamente si no serfa
mas conveniente instalar un grupo motobomba diesel, o eléc-
trico si tiene posibilidades de acometida.

Casas suministraodras de aeromotores:
Talleres Colominas. Enriqueta Ortega, 19. ALICANTE.
Talleres CIMA. Ctra. Castellén, s/n. ZARAGOZA.

Arturo ARENILLAS ASIN
Ingeniero Agrénomo

Legislacion sobre aguas subterraneas

Son varias las veces que he lefdo en su secciéon de
Consuitas de AGRICULTURA las referentes a aprove-
chamiento de aguas superficiales. Yo les agradeceria
que me Informasen lo que hay legisiado sobre perfo-
raciones en fincas proplas para el aprovechamiento de
aguas subterraneas.

También me interesaria saber qué obras hay sobre
los impuestos en la agricuitura.

Como contestacién la consuita que se nos formula, referen-
te al aprovechamiento de aguas subterraneas en fincas propias,

le transcribo textuaimente e! articulo nom. 23 de la Vigente Ley
de Aguas.

ART. 23

El duefio de cualquier terreno puede alumbrar y apropiarse
plenamente por medio de pozos artesianos y por socavones 0
galerias las aguas ‘Gue existen debajo de la superficie de su
finca, con tal que no distraiga o aparte aguas publicas o priva-
das de su corriente natural.

Cuando amenazare peligro de que por consecuencia de las
labores del pozo artesiano, socavén o galeria se distraigan o
mermen las aguas publicas o privadas, destinadas a un servicio
publico o a un aprovechamiento privado preexistente, con dere-
chos legltimos adquiridos. El alcalde, de oficio, a excitacién dei
Ayuntamiento en el primer caso, o mediante denuncia de los
interesados, en el segundo, podra suspender las obras.

La providencia del alcalde causard estado si de ella no se
reclama dentro del término legal ante el gobernador de la pro-
vincia, quien dictaminara la resolucién que proceda, previa au-
diencia de los interesados y reconocimiento y dictamen pericial.

Miguel MARTIN MACHUCA
Dr. ingeniero de Minas

Germinacion de los huesos de aceituna

Ruego a usted me contesten a la sigulente consulta:

— Procedimienios para conseguir una répida ger-
minaclén (es decir, una aceleraciéon de la germinacién)
en semillas tipo aceltuna, datil, etc., tanto en semillero
como en laboratorio.

— S| no les fuera facil respondor a esta consulla,
biblicgratia sobre el tema, nos Interesaria conocer la
bibliografia en cualquier caso. O blen, organismos o
entldades & las que nos podamos dirigir.

— Las semillas de aceituna tienen, en general, un bajo poder
germinativo. Normalmente se eligen huesos de aceitunas bien
maduras, pudiendo ser de olivos sivestres o de variedades cul-
tivadas como la Arbequina.

— Para conseguir una r&pida germinacién, los huesos, pre-
viamente limpios de pulpa y grasa, se someten a distintos trata-
mientos, que pueden ser quimicos o mecanicos, con el fin de
facilitar la permeabilidad del endocarpio. Entre los tratamientos
quimicos podemos citar:

1.2 Mantenerlos en una lejia alcalina de concentracién 0,5-1
por 100 durante una-tres horas, efectuando seguidamente suce-
sivos lavados con agua.

2° Sumergirios durante dos o tres dias en agua acidulada
con acido sulfurico al 2 por 100 y lavado posterior.

Como medios mecanicos lo mas aconsejable es fracturar li-
geramente e! hueso o despuntar el &pice, cuidando en todos
los casos, no dafar la almendra.

— Una vez tratados por alguno de los procedimientos ante-
riores, los huesos se siembran a finales de verano o principios
de otoflo en ciimas calidos, mientras que en climas frios, se pro-
cederd a la siembra a finales de invierno o principio de prima-
vera, para que al llegar los frios, las plantas tengan un desarroyo
mayor.

Blbtlografia sobre el tema

— J. M. Ortega Nieto: Olivos de semilla. Sus posibilidades en
la obtencion de variedades selectas. INJA, 1948,

— P. Cadahia Cicuendez: Plantacién y poda del olivo. S. N. D.
1963.

— F. A. O.: Mejoramiento de! cultivo del olivo.

— M. Battaglini: Métodos tradicionales de propagacién del oli-
vo. | Seminario Oleicola Internacional. Perugia-Spoleto-1967.

— H. T. Hartman: E! olivar en California.
— A. Morettini. Olivicultura.
Luisa FRIAS
Perito Agricola del Estado
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LIBROS Y REVISTAS

FOLLETOS VARIOS

Han tenido entrada en nuestra editorial
lietos editados por Extensién Agraria:

los siguientes fo-

Tripticos:

— Normas de calidad para limones destinados al mercado in-
terior.

— Normas de calidad para mandarinas destinadas al mercado
Interlor.

— Oidio de las cucurbitaceas.

— Normas de calidad para naranjas destinadas al mercado In-
terlor.

— Normas de calidad para ajos.

— Rompevientos para el ganado.

— Normas de calidad para la miel.

— Normas de calidad para pomelos destinados al mercado
interior.

— Variedades de trigo de origen mejicano.

— Las etiquetas de los productcs fitosanitarios.

— Variedades de habas de verdeo.

— La raza vacuna retinta.

Dipticos:

— Las caldas.

— Prevencién de incendios en el hogar.
— Las vitaminas.

— Flores tempranas.

HOJAS DIVULGADORAS
DEL
MINISTERIO DE AGRICULTURA

Hemos recibido en nuestra redaccién las siguientes hojas
divulgadoras del Ministerio de Agricultura:

— Num. 4-70 HD:
Benedi.

— Ndm. 17-17-68 HD: La alimentacién de la oveja.—Isidro
Sierra Alfranca.

Las moscas.—José Manuel Hernandez

PUBLICACIONES

Han tenido entrada en nuestra editorial las siguientes publi-
caciones de formatos y tamanos diversos:
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— "Centros y Agencias de Capacitaciéon y Extensién Agraria”.

— "Agricultura Audoise”. Chambre d'Agriculture ot la Société
Centrale d'Agriculture de I'’Aude. Nouvella Série, 1976. Nu-
mero 137.

— "“Agricultura Técnica”. Instituto de Investigaciones Agro-
pecuarias. Ministerio de Agricultura. Santiago de Chile.
Octubre-diciembre 1975.

— “Revue de I'Otan”, num. 2. abril 1976.

— “Rivista di Agricoltura Subtropicale e Tropical”. Instituto
Agronémico per I'Oitremare. Firenze. Anno LXIX, num. 7-
9/10-12.

— Veterinarski Archiv. Journal of the veterinary Faculty Uni-
versity of Zagreb.

RESENAS DE LIBROS

Radiestesia psiquica, por J. M.®
Pil6n de Bernabé. (21 X 14
centimetros), 190 pags. Mundi-
Prensa. Madrid, 1976.

El Padre Pil6bn es ya un per-
sonaje conocido dentro del
mundo de la parapsicologla, a
través de sus multiples activi-
dades, tales como: ponente en
varios congresos de parapsico-
logla, conferenciante en diver-
sos centros culturales y univer-
sitarios, protagonista de varias
apariciones en la pantalla, es-
critor de articulos sobre radies-
tesia en revistas especializadas,

etcétera.
Con todo este prolegbmeno, estd bastante justificada la
buena calidad de este libro, tema cuyo autor domina a la

perfeccién.

Hace una brevisima alusiéon, en un pequefio capitulo, a la
radiestesia agricola, estudiando las posibilidades de aplicacién
de esta ciencia en el campo agropecuario.

Demanda de tractores de rue-
das en la agricultura espafio-
la, por Jos¢ M.® Bergillos Ma-
drid. (22 X 16 cms.), 126 pa-
ginas. Escuela Técnica Supe-
rior de Ingenieros Agrénomos.
Cérdoba.

JOSE M BEAGILLOS MADRMD

D8 WG MEBONOND

Publicacién que nos llega del
Departamento de Economia y
Estructura Agraria de la Escuela
Superior de Ingenieros Agréno-
mos de Coérdoba.

Estudio de investigacién, que corresponde a la tesis doc-
toral del autor y que ha sido sintetizado en este libro. Cons-
tituye una interesante aportacién para lograr un mejor cono-
cimiento de nuestra demanda de inversién en tractores agrico-
las de ruedas.

El tema posee un particular interés si consideramos que la
cifra invertida en tal concepto por la agricultura espaficla en
1973 super6 los siete mil millones de pesetas.




La oferta de algodén en los

regadios espafoles, por An-
tonio Velasco Rueda. (22 X
16 cms.), 129 péags. Escuela

Técnica Superior de Ingenie-
ros Agrénomos. Coérdoba,
afio 1976.

ALIE QA

ANTONIO VELASCO

Se aborda en este trabajo el
andlisis de diversas variables
econdmicas que inciden en el
cultivo del algodén, tales como
precio de fibra, coste de reco-
gida, necesidades de mano de
obras, coste, arrendamiento, et-
cétera, como condicionantes de la superficie sembrada de al-
godén, haciendo una consideracién particular para cada una
de las provincias algodoneras de Andalucia y Extremadura.

Asimismo, se ofrecen series cronolégicas de datos relativos
al cultivo del algodén que serdn de utilidad para los interesa-
dos en esta materia.

E! asoclacionlsmo agrario, por
Antonio D. Soldevilla. Prélo-
go de Juan J. Sanz Jarque.
(21 X 14 cms.), 22 pags. Va-
lladolid, 1976.

H. ASOCIACIONISMU
AGRARIO

La agricultura asociativa o de
grupo es un tema de gran ac-
tualidad, tanto en el ambito
nacional como internacional. Y
quizd podriamos decir que el
futuro de nuestra agricultura de-
pende en un tanto por ciento
- bastante elevado en estimular

Pritees
JUAN L SANT JARGUS

los vinculos de unién de nuestros productores agricolas, favo-
reciendo las Cooperativas, Asociaciones, etc., a fin de desterrar
de una vez para siempre el individualismo.

Antonio D. Soldevilla, asiduo colaborador de nuestra revista,
es una de las personalidades mas destacadas del agrarismo
espafiol contempordneo y en particular del movimiento coope-
rativo agrario.

Estamos seguros que esta obra enriquecera de modo nota-
ble la literatura cientifica sobre la materia y cumplirda un gran
servicio de utilidad practica en favor de la agricultura y del
campo.

El prélogo de Sanz Jarque avala, al mismo tiempo, el interés
de los textos editados.

Raza vacuna plrenaica. Evolu-
cién, situacién actual y pers-
pectivas, por Tedfilo Belzu-
negui. (17 X 23 cms.), 195 pa-
ginas. Fotos a color. Diputa-
cién. Foral de Navarra. Pam-
plona, 1975.

Libro oportuno porque nos
llega en una época en la que
nuestro ganado autéctono tien-
de a desaparecer y, lo mas in-
quietante es que no se haya
tomado conciencia todavia del
problema, hoy que estd tan de moda hablar de la contamina-
cién y del exterminio de las especies salvajes.

Se estudia con detalle la evolucién, la situacién actual y las
perspectivas de la raza pirenaica, con afdn de perfeccién, sin
prisas y tratando de obtener una sintesis de los aspectos maés
Importantes del tema.

La obra viene completada con una serie de gréaficos, cuadros
estadisticos, mapas y fotos a color de la susodicha vacuna.

La HORTICULTURA, la FRUTICULTURA, exigen un Abono Organlco que

reuna estas cualidades:

Retenga

la
humedad

Perfecta
aireacion

Es un Abono Orgéanico y
ala vez un Substrato.de
Cultivo.

DISTRIBUIDOR:

OMPOoSIcion
uniforme

HUMER S.L.
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SEVILLA
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SECCION DE ANUNCIOS BREVES )

EQUIPOS
AGRICOLAS

“ESMOCA”, CABINAS
METALICAS PARA TRAC-
TORES. Apartado 26. Teléfo-
no 200. BINEFAR (Huesca).

CABINAS METALICAS
PARA TRACTORES “JOMO-
CA”. Lérida, 61 BINEFAR
(Huesca).

INVERNADEROS

“GIRALDA”, Prida-Hijos.
Roque Barcia, 2. Bda. Bella-
vista. Apartado 516. Teléfo-
nos 690168 - 690171, SE-
VILLA-14.

MAQUINARIA
AGRICOLA

Molinos trituradores marti-
llos. Mezcladoras verticales.
DELFIN ZAPATER. Caudi-
llo, 31. LERIDA.

Cosechadora de algodén
BENPEARSON. Modelo stan-
dard, dos hileras, rendimiento
medio, 0,4 Ha/hora. Servicio
de piezas de recambio y man-
tenimiento. RIEGOS Y CO-
SECHAS, S. A. General Ga-
llegos, 1. Madrid-16.

PESTICIDAS
INDUSTRIAS AFRASA,
Poligono Industrial Fuente

del Jano. Ciudad de Sevilla, 57
Paterna (Valencia). Insectici-
das, fungicidas, acaricidas,
herbicidas, abonos foliares, fi-
tohormonas, desinfectantes de
suelo.

PROYECTOS

Francisco Moreno Sastre,
Dr. Ingeniero Agrénomo. Es-
pecialista en CONSTRUC-
OIONES RURALES. Proyec-
tos y asesoramiento agricola.
Alcal4, 152. Madrid-2.

PERIAGRO, S. A. Proyec-
tos agricolas. Montajes de rie-
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go por aspersién. Nivelaciones.
Movimientos de tierras. Elec-
trificaciones agricolas. Cons-
trucciones. Juan  Sebastidn
Elcano, 24, B. Sevilla.

“AGROESTUDIO”, Direc-
cibn de explotacién agro-
pecuarias. Estudios. Valora-
ciones. Proyectos. Rafael Sal-
gado, 7. Madrid-16.

SEMILLAS

Forrajeras y pratenses, es-
pecialidad en alfalfa varie-
dad Aragén y San Isidro.
Pida informacién de pratenses
subvencionadas por Jefaturas
Agronémicas. 690 hectareas
de cultivos propios ZULUE-
TA. Teléfono 82 0024. Apar-
tado 22. TUDELA (Navarra).

RAMIRO ARNEDO. Pro-
ductor de semillas ndmero
23. Especialidad semillas hor-
ticolas. En vanguardia en el
empleo de hibridos. Apartado
21. Teléfonos 132346 vy
1312 50. Telegramas ‘“Semi-
llas”, CALAHORRA (Lo-
groiio).

SEMILLAS DE HORTALI-
ZAS, Forrajes, Pratenses y
Flores. RAMON BATLLE
VERNIS, S. A. Plaza Pala-
cio, 3. Barcelona-3.

PRODUCTORES DE SE-
MILLA, S. A. PRODES.—
Maices y Sorgos Hibridos -
TRUDAN - Cebadas, Avenas,
Remolacha, Azucarera y Fo-
rrajera, Horticolas y Praten-
ses. Camino Viejo de Siman-
cas, s/n. Teléfono 23 48 00.
Valladolid.

CAPA ofrece a wusted las
mejores variedades de “PA-
TATA SELECCIONADA DE
SIEMBRA"”, precintada por
el Instituto Nacional para la
Produccién de Semillas Se-
lectas. APARTADO NUME-
RO 50 TELEFONO 21 70 00.
VITORIA.

URIBER. S. A. PRODUC-
TORA DE SEMILLAS nu-
mero 10. Horticolas, legumi-
nosas, forrajeras y pratenses.
Predicadores. 10. Tel. 22 20 97.
ZARAGOZA. ‘

SERVICIO AGRICOLA
COMERCIAL PICO. Produc-
tores de semillas de cereales,
especialmente cebada de va-
riedades de dos carreras, aptas
para malterias. Comercializa-
cién de semillas nacionales y
de importacién de trigos,
maices, sorgos, horticolas, fo-
rrajeras. pratenses, semillas de
flores. bulbos de flores, pata-
tas de siembra. Domicilio:
Avda. Catalufia, 42. Teléfo-
no 292501. ZARAGOZA.

VIVERISTAS

VIVEROS VAL. Frutales.
variedades de eran produc-
ciébn. ornamentales y jardine-
ria. Teléfono 23. SABINAN
(Zaragoza).

VIVEROS SINFOROSO
ACERETE JOVEN. Especia-
lidad en Arboles frutales de
variedades selectas. SABINAN
(Zaragoza). Teléfs. 49 y 51.

VIVEROS CATALURNA.
Arboles frutales, nuevas va-
riedades en  melocotoneros,

nectarinas, almendros flora-
cién tardia y fresas. LERIDA
y BALAGUER. Soliciten ca-
tdlogos gratis.

VIVEROS J U A N SISO
CASALS de 4rboles frutales y
almendros de toda clase. San
Jaime, 4. LA BORDETA (Lé-
rida). Teléfono 20 19 98.

VIVEROS ARAGON. Nom-
bre registrado. Frutales. Orna-
mentales. Semillas. Fitosani-
tarios BAYER. Tel. 10. BI-
NEFAR (Huesca).

LIBROS

COMERCIALIZACION DE
PRODUCTOS AGRARIOS,
por Pedro Caldentey.

EL TRACTOR AGRICO-
LA, por Manuel Mingot.

RIEGO POR GOTEO, por
J. Negueroles y K. Urit.

OLIVAR INTENSIVO, por
J. A. Martin Gallego.

MANUAL DE ELAIOTEC-
NIA, varios autores (en co-
laboracién con FAO).

OLIVICULTURA MODER-
NA. Varios autores (en co-
faboracién con FAO). Edito-
rial Agricola Espafiola, S. A.
Caballero de Gracia, 24. Ma-
drid. Tel. 221 16 33.

VARIOS

UNION TERRITORIAL
DE COOPERATIVAS DEL
CAMPO. Ciudadela, 5. PAM-
PLONA. SERVICIOS CO-
OPERATIVOS: Fertilizantes y
productos agricolas. Comer-
cializacién de uva, vino, mos-
tos. Piensos compuestos “CA-
CECO”.

LIBRERIA  AGRICOLA.
Fundada en 1918; el mé4s com-
pleto surtido de libros nacio-
nales y extranjeros. Fernan-
do VI, 2. Teléfs. 4190940 y
419 13 79. Madrid-4.

Contra la Mixomatosis del
conejo utilice Végonyor. Pe-
decil, contra el pedero de
ovejas. Viiioska, contra hela-
das de vifias y frutales. J.
Ortiz  Osés. TARDIENTA
(Huesca).

SE VENDE POTRA DOS
ANOS Y POTRO UN ANO,
raza espafiola media corta. Ra-
z6én, M. J. J. Robina. LLERE-
NA (Badajoz). Teléfono 374.

OCERCADOS REQUES.
Cercados de fincas. Todo tipo
de alambradas. Instalaciones
garantizadas. Montajes en to-
do el pafs. Plaza de las Des-
calzas, 4. Tel. 925-80 45 63.
TALAVERA DE LA REINA
(Toledo).



