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ANGEL PERez

DEUTZ-FAHR informa a sus concesionarios sobre los
proyectos futuros para el mercado de cosechadoras

eutz-Fahr es una marca histo-
rica en el mercado de las co-
sechadoras, con un prestigio

notable forjado durante muchos afios
gracias a un producto muy competiti-
vo y un servicio eficaz. Hace unos
meses, en lo que supone una apuesta
decidida por este producto, desde la
sede central del Grupo Same Deutz-
Fahr en Italia se anuncié la firma de
un acuerdo de fabricacién con la em-
presa finlandesa Sampo-Rosenlew,
especializada en la produccién de co-
sechadoras.

De esta forma, la conocida gama
de producto con que cuenta en la ac-
tualidad Deutz-Fahr se ird ampliando
en los proximos meses con nuevos
modelos, dirigidos a distintos seg-
mentos, con un nivel tecnolégico, si
cabe, ain mayor.
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NUEVA ANDADURA

Deutz-Fahr convoco en
Tordesillas (Valladolid) y
Manzanares (Ciudad Real)
a sus concesionarios para
presentarles los nuevos
planes que tiene la marca
para el negocio de las
cosechadoras. La gran
novedad es el acuerdo de
fabricacion establecido con
la empresa finlandesa
Sampo. En ambas citas y
junto con los responsables
de la filial
ibérica, estuvo
el Director de
la Division de
Cosechadoras
del Grupo
Same Deutz-
Fahr, Aldo
Carozza.

Con el fin de explicar los objeti-
vos de este nuevo proyecto y mostrar
las primeras novedades de producto,
Same Deutz-Fahr Ibérica organizo, a
mediados del mes de mayo en Torde-

sillas (Valladolid) y Manzanares
(Ciudad Real), sendas jornadas con
sus concesionarios que comerciali-
zan cosechadoras en nuestro merca-
do. Los asistentes se mostraron, en li-

neas generales, muy satisfechos con
los nuevos proyectos. El negocio de
las cosechadoras Deutz-Fahr les ha
venido resultando muy rentable, no
s6lo por la venta directa de unidades,
sino también por el repuesto y la
asistencia técnica que requieren las
més de 3 500 unidades de la marca
que atn trabajan en los campos espa-
floles.
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Director General de Same Deutz-Fahr Ibérica

“HAY NEGOCIO CON LAS COSECHADORAS”

| Director General de la filial ibé-

rica de Same Deutz-Fahr hizo un
desglose de las posibilidades que se
les abren a los concesionarios de ma-
quinaria agricola, y en especial los
que trabajan también con este produc-
to. “Queremos seguir ofreciendo ne-
gocio para el futuro y lo hay con las
cosechadoras’, dijo Eloy Galvan. Se-
gan sus datos, este mercado en Espa-
fia alcanz6 un volumen de algo mads
de 150 millones de euros en 2003. Se
vendieron unidades nuevas por unos
72 millones, usadas por 18 millones,
recambios por 30 millones, servicio
por 27 y ‘varios’ por 6 millones de eu-
ros. La marca Deutz-Fahr y su red de
concesionarios puede aglutinar alre-
dedor de un 10% del total.

El Director General de la filial
ibérica considera que el negocio de las
cosechadoras es muy especifico, y to-
das las marcas en €l presente han pa-
sado sus momentos de dificultad. Para
Deutz-Fahr, el reto ahora es iniciar
una fase de crecimiento, gracias al
acuerdo de fabricacién firmado con la

empresa Sampo, y que lleva a Eloy
Galvan a situar a finales de este afo
en el 8% la cuota de mercado de las
cosechadoras Deutz-Fahr, y en un
14% en 2008 después de una progre-
sion paulatina. “Queremos ir pisando
poco a poco, pero con firmeza. Tene-
mos unos cimientos solidos, que son
unos clientes muy satisfechos después

FELIX PASCUAL

de 40 anos de presencia en el merca-
do espafiol con una imagen de marca
muy destacada. Y otro activo es nues-
tra Red de Concesionarios, que ase-
gura un recambio rdpido y una asis-
tencia con personal especializado”.

Los planes de futuro trazados por
la filial ibérica arrancan con el lanza-
miento del modelo 5585, ya fabricado
conjuntamente con Sampo, y conti-
nuardn con el desarrollo de los mode-
los ya conocidos y la introduccion de
otras novcdades, que cuentan con la
gran ventaja que supone formar parte
del accionariado de un especialista en
la fabricacién de motores adaptables a
cosechadoras, como es Deutz AG. “El
Grupo Same Deutz-Fahr tiene en es-
tos momentos el 24% y quiere llegar
hasta el 30%, lo que nos coloca en
una posicion ventajosa respecto a
otras marcas. El motor es y seguird
siendo un elemento clave porque su
correcta construccion, para que cum-
pla con las Directivas actuales y futu-
ras, conlleva unos costes altisimos”,
afirmé Eloy Galvin.

Director Comercial de Cosechadoras

“Il. A GAMA COMPLETA YA ESTA EN PROYECTO”

élix Pascual, Director Comercial

de Cosechadoras de Same Deutz-
Fahr Ibérica, analizé los motivos que
han llevado a la marca Deutz-Fahr a su
situacion actual en el mercado de cose-
chadoras en Espaiia. Una vez efectuada
una lectura de los acontecimientos, se
apoy6 en una serie de datos para ani-
mar a los concesionarios a seguir apos-
tando por este negocio.

Desglosé los datos globales en Es-
pafia durante 2003, que muestran un
volumen total de cosechadoras nuevas
vendidas de 581 unidades. “Las seis
marcas de la competencia inscribie-
ron en total 73 modelos distintos”, ex-
plicé Félix Pascual. “Nosotros, con
solo dos modelos, en el iiltimo trimes-
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tre del pasado afio superamos el 12%
del total”, anadid.

Basidndose en que el mercado es-
pafiol oscila entre las 550 y 650 uni-
dades anuales, la estimacién de venta
se sitda en 120 unidades, un objetivo
que pueden conseguir “por tradicion,
calidad, durabilidad, imagen de mar-
ca y valor residual de usado”. “Sola-
mente debemos recoger el fruto de
nuestra tradicion y buen trabajo que
diariamente desarrollamos”, agrego.

El Director Comercial pidié a los
concesionarios que “aceleren” el pro-
ceso que acaban de iniciar, porque “la
competencia nos ha olvidado como un
competidor de peligro y eso nos benefi-
cia”, subrayd. “La gama completa que

todos hemos solicitado tantas veces yua
estd en proyecto y el modelo 5585 HT
solamente es la punta de un iceberg” .
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ALDO CAROZZA

Director de la Division de Cosechadoras

del Grupo Same Deutz-Fahr

“SAMPO, EL SOCIO JUSTO”

Exponer los motivos que han lle-
vado al Grupo Same Deutz-Fahr
a elegir a la empresa Sampo-Rosen-
lew como su partner para la fabrica-
cién de los nuevos modelos de cose-
chadoras, fue el eje de la intervencion
de Aldo Carozza ante los concesiona-
rios espanoles de Deutz-Fahr. El di-
rectivo italiano dejo claro que Sampo
no es un proveedor, sino un socio del
que poseen el 5% del capital con una
opcién de compra prioritaria. “Esta-
mos convencidos de haber elegido el

socio justo, que cree en este produc-
to”, aseguré Aldo Carozza. A lo largo
de los préximos meses, irdn surgien-
do hasta siete nuevos modelos de co-
sechadoras exclusivos para Deutz-
Fahr.

La eleccion de Sampo esta basada
en varios aspectos decisivos. El pri-
mero de ellos es que se trata de una
empresa historica, fundada en 1853,
con una dilatada trayectoria en el sec-
tor de las cosechadoras que arranca en
1957 cuando comercializa su primer

modelo. En la actualidad, su cuota de
mercado en los mercados escandina-
vos alcanza el 50%. Otra caracteristi-
ca muy valorada es que se trata tam-
bién de una empresa familiar, al igual
que Same Deutz-Fahr muy respetuosa
con los principios de solidez y flexibi-
lidad que rigen en el Grupo.

También es fundamental que
Sampo que no estuviera presente en
los mercados de mds ‘tradicién’ para
las marcas del Grupo italiano y que
cuente con una gama de producto que
“no es competidora, sino complemen-
taria”, lo que les va a permitir cubrir
el 80% de la oferta en Europa.

De momento, los planes para
2004 son determinar la fiabilidad del
producto, del servicio de recambio y
de la asistencia técnica, tres pilares
que han permitido a Deutz-Fahr du-
rante muchos afos ganarse un papel
relevante en el mercado espanol.

SAMPO, CASI MEDIO SIGLO EN LA FABRICACION

Sampo es una empresa finlandesa, fundada
en 1853. Su llegada al mundo de las
cosechadoras se produce en 1957, cuando
culmina la fabricaciéon de su primer modelo e
inicia una produccién que ahora le llevara a
sacar al mercado unidades Deutz-Fahr. En 1991,
el hasta entonces Director, Mr Prihti, adquiere la
empresa a la familia propietaria del negocio y

agrorécnica

DE COSECHADORAS

consolida su presencia, no soélo en el sector
agricola, sino en otros ambitos industriales.
Los datos econémicos de 2003 muestran
una facturacion de 60 millones de euros, la
mitad procedente de la produccion de
cosechadoras. El beneficio superé el millon de
euros y las inversiones en la planta de
cosechadoras alcanzaron los 12 millones.
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La gama de cosechadoras Deutz-Fahr es ampliamente
conocida en el mercado espaniol. Miguel Angel Menéndez,
como Director de Marketing de la filial ibérica, aprovecho

la ocasion para dar un repaso de los modelos que se
seguirdn comercializando y se ocupo también en destacar
las ventajas que ofrece la nueva 5585 HT.

5585 HT

EL PRIMER PRODUCTO
DE LA NUEVA ETAPA

El primer fruto del
acuerdo de colabora-
cién con Sampo es la
ampliacion de la co-
nocida Serie 55, con
el modelo mas grande,
5585 HT, que viene a cubrir el espacio que quedaba vacan-
te en la extensa oferta de cosechadoras de Deutz-Fahr de 5
y 6 sacudidores.

Con motor de 250 CV y depésito de grano con una ca-
pacidad de 8 100 L y una altura de descarga de 4 m, cuenta
con un dispositivo de corte dirigido a profesionales, con
anchuras de trabajo de 4.20 a 5.70 m.

Entre las numerosas ventajas que ofrece estd maquina
destaca el sistema de trilla en tdindem de elevado rendimien-
to, con un tambor adicional para obtener un flujo uniforme de
la cosecha, logrando una pre-separacion de hasta el 40%. Sus
6 sacudidores son de grandes dimensiones, con cuatro esca-
lones altos y una superficie total de 5,80 a 6.30 m’. La bande-
Jja de grano de caja patentada con dos cribas ajustables de ac-
ci6n opuesta ofrecen una superficie de separacion de 4.10 m*
y, opcionalmente, existen cribas ajustables eléctricamente.

Un concepto que histéricamente ha ido ligado a las co-
sechadoras Deutz-Fahr ha sido su sencillo mantenimiento.
Y este nuevo modelo no es una excepcioén. Vuelve a desta-
car la facilidad de acceso y de limpieza de todos los com-
ponentes, como es el caso de los tornillos sin-fin de llenado
y descarga del tanque, que cuentan con un dispositivo que
permiten su comoda extraccion.
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5530 ECTRON
SEGUIRAN APOSTANDO POR ELLA

No es un modelo nuevo, pero los buenos resultados
permiten a los responsables de la marca seguir apostando
por ella para el mercado espanol. Es una cosechadora de 5
sacudidores, con una superficie del céncavo de trilla de
0.82 m* y un reducido consumo del motor. El tubo de des-
carga se sitda en posicion baja, dispone de cuatro velocida-
des de transporte y también destaca por su sencillez de
mantenimiento.

5670 (Serie 569)
UNA MAQUINA DE FUTURO

Dirigida a maquileros y grandes profesionales, dicen de
ella sus responsables que incorpora lo bueno de sus predece-
soras y ademds aflade mejoras decisivas para un scgmento
que estiman muy importante, con un equipamiento que in-
cluye, entre otros
elementos, un sis-
tema de nivelacién
en laderas, y un
control del cabezal
en pendientes, lo
que prdcticamente
la convierte en una
alternativa a los
modelos especifi-
cos para laderas.
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