B mercado de cosechadoras

RECUPER

Durante la campaiia de 2002-03, en el periodo ¥ NS

octubre a septiembre, que es el que

habitualmente se considera, se ha producido de

nuevo un aumento de las ventas de

cosechadoras de cereales, pasando de 519 a
588, 0 sea 69 unidades mds, lo que significa un

incremento del 13.3%.

omo en la campafa anterior,
tres marcas dominan el mer-
cado: New Holland, con 188

unidades, 27 més que en la campafia
anterior, John Deere, con 178, que su-
pera en 14 unidades las ventas del pe-
riodo 2001-02, y Claas con 161 (aun-
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que una de las unidades incluidas en
la estadistica como ‘nueva’ ya se en-
cuentra descatalogada), lo que incre-
menta sus ventas en 23 unidades.

Las demds empresas que comer-
cializan cosechadoras también han in-
crementado sus ventas, salvo Deutz-
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Fahr que, como consecuencia de los
cambios en su linea de fabricacién, ha
pasado de 38 a 23 unidades en la cam-
pana que acaba de finalizar. Bien es
cierto que todos los modelos vendidos
en esta campaia son diferentes de los
que fueron su oferta tradicional.

aiio 2002 afio 2003
MARCA hm.ﬂmmmmmmmm
CASE IH 3 9 1 13
CLAAS b 3 2 5 4 11 48 62 15 ] 4 161
DEUTZ-FAHR ] 2 13 4 3 23
JOHN DEERE 20 1 1 7 8 13 51 65 11 1 178
LAVERDA ] 5 5 4 ] 16
MASSEY FERGUSON 2 1 2 2 ] ] 9
NEW HOLLAND 4 2 1 5 3 9 47 83 26 7 ] 188
Total
aiio 2001 | aiio 2002
o CASE H ‘ l ' |
(LAAS 6 3 6 3 2 13 34 48 14 2 7 138
DEUTZ-FAHR ] 2 2 3 4 2 11 b 7 38
JOHN DEERE 6 3 2 2 3 5 2 54 43 15 5 4 164
LAVERDA q 1 2 13
MASSEY FERGUSON 1 3 4
NEW HOLLAND 2 2 5 1 5 3 15 4] 4 30 12 1 161
Total

DICIEMBRE 2003

agrorécnica



B mercado de cosechadoras

Campaiia 2002-03 | Campaia 2001-02
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MASSEY FERGUSON
Total MASSEY FERGUS
NEW HOLLAND
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La evolucion de las ventas a lo
largo de la campaiia anterior en nues-
tro pafs pone de manifiesto el fuerte
incremento que se produjo en el mes
de junio.

LOS MODELOS DE
REFERENCIA

Para Case IH, la llegada de los
nuevos productos del grupo CNH Ie

Evolucion del mercado de cosechadoras de cereales
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ha ofrecido mejores oportunidades:
cuatro nuevos modelos con los que in-
crementa notablemente su presencia
en el mercado que llega a las 13 uni-
dades.

En Claas, la Medion 340, con 44
unidades vendidas, 2 mas que en la
campana anterior, sigue siendo el mo-
delo estrella. Por otra parte, se aprecia
una caida en las ventas en su modelo
mds grande, la Lexion 480, que pasé
de 20 a 10 unidades, y las subidas en
los modelos Lexion 440 y Medion
340.

Entre los modelos vendidos por
Deutz-Fahr hay que destacar el 5530
H Electrén, con 11 unidades, y el mo-
delo 5670 H, con 8.

John Deere parece que consolida
su oferta y algunos de sus modelos
empiezan a diferenciarse, como el
1450 que llega a las 36 unidades; en la
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gama alta hay que destacar las 28 uni-
dades vendidas de la 9560.

Laverda mantiene su progresion
pasando de 13 a 16 unidades, con po-
cas diferencias en el nimero de unida-
des vendidas entre los 9 modelos que
pone en el mercado.
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! !h03 se vendieron
69 unidades nuevas
mas respecto al ano
anterior, lo que
supone un
incremento
del 1318%

Massey Ferguson también sube
pasando a 9 maquinas vendidas en la

I mercado de cosechadoras

campaia, siendo la MF-7242 Activa
la mas vendida, con 4 unidades.

Por dltimo, New Holland sigue
dominado el mercado, tanto por el ni-
mero de modelos que ofrece como por
las ventas totales alcanzadas, y algu-
nos de sus modelos han sido y conti-
ndan siendo la referencia. Esta es el
caso de la TC 56 Hydro, con 48 uni-
dades, aunque ha perdido mercado
respecto a la campaiia anterior en la
que se llegaron a las 69. La causa de
este descenso es la entrada en el mer-
cado de la nueva serie CS, con los
modelos 540 y 560, de los que se ven-
dieron 25 y 16 unidades respectiva-
mente. Posiblemente, dada la abun-
dante oferta de New Holland, con mo-
delos de disefio més reciente, se vaya
produciendo una renovacién en linea
como ya este afio se ha puesto de ma-
nifiesto

En conclusién, un buen afio para
todos, dentro de un mercado muy
competido y en el que ninguna empre-
sa, grande o pequeiia, estd dispuesta a
ceder.l
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Con su gama completa de boquillas, TeeJet responde a las necesidades
de la pulverizacion, incluyendo el control de la deriva. La alta precision

de sus boquillas con orificios de ceramica, acero inoxidable y polimero
le permite responder a todo tipo de aplicaciones.

Al y AIC TeeJet: Boquilla por aire inducido, con una buena reparticion
y un tamafio de gota grueso a una presion entre 2 y 8 bar. Mejor control
de deriva entre 2 y 5 bar. Codificacion de colores de norma ISO: Visiflo
| Modelo AIC integrada a la tuerca y la junta para un montaje mas fcil.
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 control de la deriva entre 1y 3 bar.

Turbo TeeJet: este diseio patentado permite una distribucién uniforme .
y un control de deriva excelente. Su gama de utilizacion amplia entre
1y 6 bar es ideal para trabajar con ordenadores de regulacion, Mejor

»

(XR y XRC TeeJet: la boquilla més adaptada para cada tipo de aplicacion. |
Su presion minima de 1 bar le permite producir un tamafio de gota que
resiste a la deriva sin disminuir el niimero de impactos sobre la vegetacion.
 Modelo XRC integrada Ia tuerca y la junta para un montaje mas facil
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