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P O R T
EI moderno Parque de Exposiciones de
Lisboa (FIL) volverá a ser el escenario,

del 5 al 8 de diciembre, de la feria
agrícola portuguesa AGROTEC. La

organización corre a cargo de varias
asociaciones de fabricantes locales,
que han programado una serie de
actividades con el fin de atraer al

certamen al mayor número posible de
expositores y visitantes extranjeros.

os mercados euro-
peos más importan-
tes para la industria

portuguesa de la maquinaria

agrícola son, por este orden,

España, Francia y Alema-

nia. Por este motivo, y en

colaboración con el Institu-

to de Comercio Exterior de

Portugal (ICEP), la organi-

zación de AGROTEC selec-

cionó las que, a su juicio,

son las publicaciones técni-

cas más importantes de ca-

da país -Profi International

(Alemania), Material Agri-

cole (Francia) y ^ ^ ^^ ^^^i

^ ^^^ (España)- para visitar las
instalaciones de los principales fabri-
cantes lusos de maquinaria agrícola.

Dos intensas jornadas de trabajo
para recorrer Portugal, desde Braga
hasta Sintra, visitando y conociendo
muy de cerca el proceso productivo
de, posiblemente, las seis marcas más
importantes de este país.

Todas ellas tienen muchas cosas
en común, como su interés en el
mercado español, preferentemente
en la comunidad gallega. Pero todas
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Santarem, el moderno Par-
que de Exposiciones de la
capital lusa acogerá la terce-
ra edición de esta feria, co-
mo ya hiciera con la ante-
rior, celebrada a finales de
enero de 2000. Como ase-
gura Manuel Martha, presi-
dente de la Asociación Por-
tuguesa de^ Automóviles
(ACAP), el cambio de fecha
no es del agrado de la orga-

nización y se ha debido a la disponibi-
lidad del recinto. "Qui^rís sc^a ntc^j^^r
en e,lero/febrero, t^ nsí h^utc,r-cmu^.c de
hacerlo en /c, pró.rimn e^^lícirin ", seña-
ló.

ellas hicieron gala de un denodado

afán por demostrar la calidad cre-

ciente de sus productos, argumento

que consideran decisivo para abrirse

al exterior.

La segunda edición de AGRO-
TEC contó con 80 expositores en
35 000 m= de exposición en dos pabe-
llones. La organización confía para
este año en superar esas cifras e inclu-
so ampliar el certamen con la ocupa-
ción de un tercer pabellón.

n TERCERA EDICIÓN

Lisboa se consolida como el esce-
nario de AGROTEC. Después de que
la primera edición tuviera lugar en
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s la empresa portuguesa
portuguesa con mayor

volumen de fabricación
dentro del sector agrícola y
la única que en la actualidad
tiene filial en España (Lloc
D'Urgell-Lleida), donde só-
lo se dedica a la comerciali-
zación de sus productos.
Tiene además otras filiales

GALUCHO, la más arande
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en Alemania y en el propio Portugal, concretamente en

Albergaria-A-Velha, para el mercado norte.

Fundada en 1920 por José Francisco Justino, Galucho si-
gue manteniendo claros rasgos familiares, a pesar de su cre-

ciente internacionalización,
que se inició en los años 70'.
Su completa oferta está en
constante evolución gra-
cias al Departamento de
Calidad, donde seis perso-
nas desarrolla nuevas tec-
nologías, con prototipos de
nuevas máquinas y remo-
delación de otras. Así, des-

de la década de los 90' tiene la certificación ISO 9002.
Además de la división agrícola, Galucho fabrica y co-

mercializa equipos para el transporte de mercancías por

carretera.

PULVERIZADORES ROCHA, especialista en viticultura

Pulverizadores Rocha,
Lda. es una de las tres

compañías que forman el
Grupo Rocha, también pre-
sente en otros sectores in-
dustriales.

La empresa fue creada
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en 1946 y está especializada en el área vitivinícola. En la
actualidad, fabrica unas 3 000 máquinas anuales, si bien
tiene previsto la ampliación de sus instalaciones ante la
posibilidad de incrementar la producción. Con el objeto
de asegurar la calidad de sus productos, se encargan de fa-

bricar todas las piezas que
los componen, para así evitar
la dependencia de proveedo-
res y cumplir con rigurosi-
dad los plazos de entrega es-
tablecidos.

Su departamento de I+D,
formado por tres personas, está en constante evolución, y
prueba de ello es que toda la cadena de producción ha si-
do normalizada. El próximo reto de la empresa, en el que
está trabajando actualmente, es un nuevo equipo pulveri-
zador con una capacidad de 12 000 L.
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HERCULANO, el principal fabricante europeo de remolques

^ una de las grandes em-
Epresas agrícolas portu-
guesas. Fue creada en 1969
y de^de 1997 pertenece al
Grupo Ferpinta. Tiene dos
áreas de negocio, agrícola e
industrial, y es el principal
fabricante europeo de re-
molques, con unas 2 200
unidades al año. A pesar de
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contar con unas instalaciones amplias, éstas se han queda-
do peyueñas y tienen en proyecto realizar unas importan-
tes obras de mejora y ampliación, que no paralizarán el
proceso productivo.

Cuenta, aproximadamcntc,

con el 33% de cuota de mer-

cado en Portugal. En 19R6

comenzó el capítulo cxpur-

tador, con España como uno

de sus principales 'merca-

dos objetivo'. De hecho, Ile-

gó a crear cn Salamanca una

filial ya desaparecida.

Herculano es también
una de las empresas fundadoras de AGROTEC, feria cn la
que tiene un especial interés y donde cuenta con uno dc
los espacios expositores más espectaculares, donde mos-
trará el elevado nivel de calidad de sus productos.

AGROVIL, prestigio en el mercado ibérico

os productos de Agrovil
Lson plenamente conoci-
dos en el mercado español,
sobre todo en la zona noro-
este. De hecho, uno de los
premios otorgados en la úl-
tima edición de la feria de
Silleda, celebrada en marzo,
fue para su picadora de maíz
multilíneas modelo AMG
300L, que permite indepen-
dizar la dirección de avance
con respecto a la orientación
de las líneas de siembra.
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Además de la división agrícola, la empresa cuenta

también con un negocio propio de fundición. Esto además
permite seguir la evolución del proceso productivo de

cualquier de sus máquinas prácticamente desde el primer

tornillo. No obstante, solamente el ^0% de las piezas fa-

bricadas sc destina a la pro-

ducción propia. Agrovil cstá

a punto dc cumplir 30 años

en la comercialización dc

maquinaria agrícola y, aun-

que no fuc hasta 1993 cuan-

do inició un control cxhaus-

tivo de laprodurcicín, sus

responsablcs cifran cn

100 000 cl número total dc

máquinas fabricadas.

Dispone dc una gran planta
donde se fabrican los pro-

ductos `de temporada', junto al espectacular área de fun-
dición; en otra zona también próxima a Braga tiene ima
segunda planta donde fabrica los productos 'de campa-
ña'. En el momento de nuestra visita, la máquina prota-
gonista era el rotocultor, de los que fabrican I S00 uni-
dades en tres meses y en 25 modelos diferentes.
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JOPER, liderazgo en cisternas

Empresa de marcado talante familiar, creada por Joao
Pereira y actualmente dirigida por su nieto M. Jorge.

Es líder en el mercado portugués de cisternas y
ción llega a los 11 millones
de euros, con una importan-
te presencia en el mercado
español, en zonas como Ga-
licia, Cataluña, sur de Extre-
madura y provincia de
Huelva.

Su producción anual es
de unas 6 000 máquinas,
dcstacando los rotavatores

omix fue fundada en
T1924 y desde 1997 es
propiedad, en un 75°Io, de la
misma familia que rige la
empresa Joper. Dispone de
una gama de producto total-
mente homologada en Espa-
ña y desde 1997, al igual
que Joper, cuenta con el Di-
ploma de Excelencia PME
otorgado por las autoridades

su factura-

(2 200 ud/año), remolques (600) y cisternas (160). Es
la empresa extranjera con mayor presencia en el merca-
do español de rotocultores, sólo superada por los prin-
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cipales fabricantes na-
cionales.

Joper es una empresa en
claro crecimiento, como de-
muestra el 22% logrado en
2001. En 1999 inauguró una
delegación comercial en el
norte de Portugal (Braga)
para refozar su presencia en
la zona.

TOMIX, aprovechamiento de sinergias
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portuguesas. Desde ese año, junto con Joper aprovecha si-
nergias que permitan el consiguiente ahorro de costos y el
mejor aprovechamiento de las inversiones. Así, compar-

ten la delegación comercial
de Braga, encargada del
norte de Portugal.

Desde su fundación, To-
mix no ha renunciado a la
inversión en mejoras cuali-
tativas y nuevos conceptos
tecnológicos a través de un
departamento específico,
con el objeto de ofrecer a
sus clientes productos y ser-

vicios del más alto nivel de calidad, lo que ha permitido a
la empresa seguir creciendo sin renunciar a la obtención
de beneficios. n
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