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MARIANO MARAVER

«El consumidor
espanol
de frutas
v hortalizas,
no es de segunda
clase»

Mayor calidad en los produclos,
mejor presentacion, y controles mas
duros en el acceso de las materias
primas a los mercados mayoristas,
son algunas de las cuestiones mas
importantes planteadas por el Direc-
tor General de Politica Alimentaria,
Mariano Maraver, durante su inter-
vencién en las Il Jornadas sobre Dis-
tribucion celebradas los dias 24 y

25 de octubre en el seno de Euroc-
gro Q0 y que contaron con la pre-
sencia de destacados expertos en el
sector de las frutas y hortalizas. El
represeniante del Ministerio de Agri-
cultura considera igualmente indis-
pensable que los exportadores y las
empresas en general que operan en
este sector hagan un esfuerzo para
tratar de ofrecer al piblico nacional

ay empresas

capaces de

ofrecer

productos de
calidad y presentacion
en el exterior a buenos

recios que han dado

E} espolgo al mercado
interior.

| consumidor
nacional, por un
producto bueno,
puede pagar
igual que el resto de la
gomunidod. Hay que
exigir el cumplimiento
de la politica de
normalizacién.
los ayuntamientos,
deberian tomar cartas
en el asunto.
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Bulbos Espana,
S.A.

Representante general en exclusiva para
Espana, de empresas:

Souverein Bulb Export

(Miembro del Grupo K&M)
Bulbos seleccionados y tratados.
Gladiolos - Lilium- Liatris - Tulipanes
Iris - Anémonas - Freesias
y otros bulbos.

Plantas de: Paniculata y Gerberas.
Nuestros bulbos se desinfectan con
Sportak y Sumisclex.

Crisantemos con y sin raiz:

Cultivo especial todo el ano invernadero.
Cultivo normal en invernaderos.
Cultivo normal al aire libre.
Plantas de gran calidad enraizadas en la
misma caja que se sirve al cliente

Markman Cultures,

Esquejes clavel con raiz:
SIM - HIBRIDOS - MINIS SPRAY DIANTHINIS.
Resistentes al Fusarium.

Ademas suministramos esquejes con raiz
y plantas meristemo de la firma:
gmond & Zn - Limonium

Colaborador de

IBERICA PLANTAS, S.A.

Produccién en Malaga esquejes de clavel.
Los mejores productos de Holanda,
para los floricultores de Espana.
Servimos pedidos a primeros y mediados
de todos los meses del ano.

Para informaciones,
precios e intrucciones de cultivo.

Bulbos Espafia, S.A.

Mariano Pifiero Martin P.O. Box 96

C/.Solano, 6 2200 AB Noordwyk

(Pozuelo Alarcén) Holanda

28023 Madrid Tel. 1719-10300 (oficina)

Tel.(91) 711 01 00 Tel. 2240-13367 (privado)
711 69 50 Télex: 39049

Fax: (91) 711 87 44 Fax: 2240 - 14005

Souverein Bulb Export

n el sector de las
frutas y hortalizas
funcionan estructuras
cooperativas de
entidad suficiente para
operar tfambién en los
mercados nacionales.
Si son capaces de hacerlo en
el exterior, no hay razones
para que ese mismo trabajo
no lo hagan en los mercados
nacionales.

una oferta de condiciones similares
en calidad o la que se hace paro
los consumidores en ofros estados
de la Comunidad.

«El consumidor espafiol, -sefala
Mariano Maraver-, no es un ciudo-
dano de segunda categoria a efec-
tos de la demanda de productos de
frutas y verduras frescas». Hay que
tener en cuenta que dos terceras
partes de la produccion nacional de
frutas y hortalizas se consumen en
Espaia. Ello deberia ser razén sufi-
ciente para que las empresas que
operan en este sector tomen con-
ciencia de la situacién y dejen de
estar de espaldos a esta realidad.

Nadie duda que las empresas es-
paiolas han logrado en paises de
la Comunidad una fuerte posiciéon
de competitividad porque ofrecen
calidad, presentacion, etc... tal co-
mo requieren los consumidores de
esos paises. Pero, no se ha hecho
lo mismo de cara al mercado nacio-
nal y eso es una deficiencia a supe-
rar con urgencia. Hay diferencias
entre los precios que se pagan en
paises de la CE por un determinado
producto y los que se reciben en el
mercado espanol. Pero, también ho-
bria que partir de que en muchos
casos la oferta nacional ha sido fun-
damentalmente de destrios. Yo ten-
go el convencimiento de que el con-
sumidor espafol puede pagar un
precio igual al que existe en ofros
Estados de la CE si a la vez se le
ofrece un producto de calidad y con




Eunoagra

Verglora

la debida presentacién.

sQUE MEDIDAS SE PUEDEN
ADOPTAR PARA LOGRAR QUE LA
OFERTA NACIONAL DE FRUTAS Y

HORTALIZAS MEJORE EN CALIDAD
Y PRESENTACIONZ?

Son muchas y afectarian a todos
los segmentos del proceso desde el
campo a los mercados mayoristas.
Pero, tampoco son un secrefo para
nadie.

Desde la Direccion General de Po-
litica Alimentaria, tenemos las cosas

claras y actuvariamos en esa direc-

cién si tuvieramos competencias en
ello. Consideramos indispensable
un mayor control a los mayoristas en
los mercados de ese tipo. Hay que
exigir el cumplimiento de la politica
de normalizaciéon como primer paso
a todos los demds. A pesar de las

medidas adoptadas por la Adminis-

tracién Central, la realidad es que
luego eso no se cumple en cada

mercado. los Ayuniamientos debe-

rian tomar cartas en el asunto, pero
no se deciden a ello, posiblemente
por miedo a que los mayoristas

amenacen con un desabastecimien-

to de mercados si se endurecen las
condiciones. Nosolros estariamos

dispuestos a que funcionase una es-
pecie de Soivre nacional para con-

trolar la calidad de las entradas de

produclos en los mercados mayoris-

tas.

sEL SECTOR SE QUEJA DE QUE
ESTAMOS Y QUE SE VA A
INCREMENTAR LA INVASION DE
PRODUCTOS DESDE OTROS
ESTADOS DE LA CE E INCLUSO
DE TERCEROS PAISES?

La importancia de productos de fru-
las y verduras es algo normal a par-
tir de esas deficiencias que he sefa-

lado existen en el sector nacional.
los productos importados en este

sector posiblemente tengan un pre-

cio superior a los que se ofrecen
desde la produccién nacional. Pero

se han esforzado por una mejor pre-

sentacién  controles de  calidad,
efc... lo que les hace apetecibles a

los consumidores espafioles. En con-
secuencia no es exirafo ese aumen-
lo en la demanda de esos produc-

tos. Es el resultado de haber hecho
mal las cosas.

2EXISTEN SOLUCIONES A CORTO
PLAZO PARA FRENAR ESTA
DINAMICAZ

Hay soluciones que suponen en
Unos Casos mayores inversiones vy,
en olros, simplemente un esfuerzo
de coordinacion.

En primer lugar se hace indispensa-

ble una mayor coordinacién entre
las empresas que operan en deslino

y los mercados en origen. En el sec-
tor de las frutas y hortalizas funcio-
nan estructuras cooperativas de enti-

dad suficiente para operar también
en los mercados nacionales. Si son
capaces de hacerlo en el exterior,
no hay razones para que ese mismo
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al alcance de los mas exigentes

ayor calidad
en los
productos,
mejor
presentacion y controles
més duros en el acceso
de las materias primas a
los mercados mayoristas
son algunas de las
cuestiones mas
importantes planteadas
por el director general
de Politica Alimentaria,
Mariano Maraver.
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Invernaderos tuneles 7, 8, 9,20 y 12 m. Bitanel de 12, 14 y 16 m. y multitineles con paredes
rectas con anchos muitiplos de 6,40.

invernaderos

C/. del Mar, 5; 17600 FIGUERES; Tel.972/504058; Fax: 972/670047;
Ctra. Nac. I, Km. 720,1;17458 FORNELLS [Gironal; Tel.972/476410
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onsidera
indispensable
que la
horticultura de
exportacién trate de
ofrecer al piblico
nacional una oferta de
condiciones similares en
calidad a la que se hace
para los consumidores
en otros estados de la
Comunidad.
«El consumidor espafiol,
no es un ciudadano de
segunda categoria»
a efectos de la demanda
de productos de frutas
y verduras frescas .

trabajo no lo hagan en los merca-
dos nacionales.

A nivel de los mercas, resulta indis-
pensable que mejoren delerminadas
instalaciones de tecnologia blanda,
trigorificos, redes de frio, elc., que
en definitiva van a repercutir sobre
las condiciones y calidad del pro-
ducto que se oferte. Se frata de un
proceso que deberia ir desde la
produccion en origen a destino y
que cada parte asumiera su respon-
sabilidad con una perspectiva a me-
dio plazo lejos de los beneficios del
dia que son pan para hoy y proble-
mas para manana. Ningdn segmen-

to de la cadena en frutas y hortali-

zas deberia estar de espaldas a las
nuevas exigencias de la demanda.

sPOR DONDE PASA EL FUTURO
DE LA DISTRIBUCION EN FRUTAS
Y HORTALIZAS EN EL MERCADO
NACIONAL?

Es evidente que las grandes super-

ficies van a seguir aumentando su
cuola en este mercado. Pero no se
deberia dejar de un lado el papel

que va a seguir jugando también el
establecimiento medio y las propias
tiendas tradicionales. Hoy es un sec-
tor donde mandan este tipo de esta-
blecimientos. Los minoristas, a través
de sus organizaciones, deberian ser
también interlocutores cuando se ha-
bla de distribucién en el futuro para
las frutas y hortalizas y deberia ade-
cuarse un tipo de oferta a esta de-
manda.
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Es una enlrevista realizada por:
VIDAL MATE

Especialista en socioeconomia
agraria, explica en exclusiva para
cada nimero de nuestra Revisla,
aspectos del panorama agrario en
nuesiro pais.

SOBROM"

Para mantener el rendimiento de sus cultivos:

* BROMO-GAS

98% Bromuro de metilo + 2% Cloropicrina (13690 N.R.)

* TERR-O-GAS

67% Bromuro de metilo + 33% Cloropicrina (13691 N.R.)

/AN
ATOCHEM

eff aquitaine

Aseguran su tranquilidad
y una recuperacion rapida de su inversion.

ATOCHEM ESPANA, S.A.
Avda. Burgos, 12-7° Edif. Mapfre 28036 Madrid
Tel. 91 /767 24 33. Tix: 22742. Fax: 91 /766 22 30
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