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En este nmero 100 de Hor- 
ticultura me gustaría comen- 
tar mis impresiones sobre la 
sección de horticultura «des- 
de los Estados Unidos. Fue- 
ron casi cuatro años no sólo 

de escribir sino también de 
recibir la respuesta de  los 
lectores. Y debo decir que 
fueron ellos la fuerza moiriz 
de  esta sección: las cartas, 
las llamadas, los comentarios 
lanzados al vuelo cuando 
coincidíamos en éste y en el 
otro lado del Atlántico. 

En las 
fotografias, 

las ferias 
comerciales 

((a la 
americanaw. 

Cuando había surgido la 
idea «ya que estás en los Es- 
tados Unidos, por qué no es- 
cribes sobre la Horticultura 
americana?», parecía dema- 
siado ambicioso: era un país 
demasiado grande. Hablar 
de todo un poco y de nada 
en concreto. Y ¿por qué no?, 
Le di la vuelta a la propues- 
ta: ya que estaba en los Esta- 
dos Unidos, pues, qué mejor 
oportunidad para conocer la 
Horticultura americana a 
fondo que tener que escribir 
sobre ella? 

Empect preguntando a los 
expertos. Así el primer artí- 
culo fue una entrevista al 
profesor Allan Armitage, del 
departamento de Horticultu- 
ra de la Universidad de 
Georgia. El nos presentó el 
panorama: este inmenso país 
comprende muy diversas zo- 
nas climáticas, diversas tipo- 
logías y muy diversas socie- 
dades. Todo ello implica una 
amplia red de distribución, 
desde los principales estados 
productores: Florida, Cali- 
fornia, Michigan, Ohio y Te- 
xas hacia los centros consu- 
midores del nordeste del 
país. Nos enteramos de que 
el principal estado productor 
era California, seguido por 
Florida y algunos de los esta- 
dos del Oeste Medio, como 
Michigan y Ohio. También 
de que los principales culti- 
vos eran la planta de tempo- 
rada, y dentro de ella el Im- 
patiens; en cuanto a planta 
de contenedor, la poinsettia, 
y respecto a flor cortada, to- 
davía las rosas y de que se 
está potenciando el mercado 
de las plantas «de especiali- 
dad», como la aquilegia, el 
astilbe, las campanulas o el 
liatris. 

Nos dimos cuenta rápida- 
mente de las características 
diferenciales principales en- 
tre Europa y los Estados 
Unidos. Por ejemplo, en Eu- 
ropa la planta de contenedor 
es mucho más importante 
que la planta de  temporada. 
También nos dimos cuenta 
de los problemas comunes: 
los problemas en el sur de 
Europa (Francia, Espaa, 
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Los viveros. 
En la fotografía 

superior Izq., 
Classlc Groundcovers. 

Athens. Georgia. 
En la fotografía 
superior dcha., 

O levee Products. 
I(t1anta. Georgia. 

En la fotografía central, 
Wilbur Mull, 

propietario de 
Classic Groundcovers, 

con el profesor 
Pokorny, 

especialista 
en sustratos 

de la Universidad 
de Georgia. 

En la fotografía 
inferior, 

Natural Beauty. 
Orlando. Florida. 

Portugal, Grecia) son simila- 
res a los del sur de los Esta- 
dos Unidos: climáticos, y 
además sus mercados no son 
tan fuertes como en el norte. 
Pero lo importante fue saber 
que la horticultura ornamen- 
tal americana estaba en bue- 
na forma y que teníamos mu- 

cho que aprender. 

Bueno, ya teníamos el pun- 
to de partida. El resto era fá- 
cil: se trataba de salir a la 
calle y ver lo que había. Así, 
en el transcurso de estos 
años, visité viveros. La in- 
dustria viverista en los Esta- 

dos Lnidos engloba a un 
conjunto de actividades dis- 
tintas: viveristas propiamen- 
te dichos, diseñadores de jar- 
dines y empresas de mante- 
nimiento, garden centers, 
distribuidores y agentes y 
ventas por correo. Entre los 
viveros visitados estaban Hi- 
nes y Monrovia, en Califor- 
nia; diversos viveros en Ari- 
zona; algunos en Florida; y 
por supuesto, en Georgia, 
donde tenía mis cuarteles ge- 
nerales, a la vez que intenta- 
ba acabar con el doctorado. 

Asistí también a varios con- 
gresos de Horticultura y 
también a la Conferencia In- 
ternacional sobre Planteles 
en Orlando (Florida), orga- 
nizada por la revista Grower- 
Talks y a la que acudieron 
más de 400 profesionales de 
27 países distintos. 

También fui a algunas fe- 
rias comerciales, como Gre- 
enTECH en Long Beach, Ca- 
lifornia, calificada como la 
mayor feria de jardinería y 
paisajismo de los Estados 
Unidos; o SNA en Atlanta, 
la gran feria del sur con 
1.200 expositores. En ellas vi 
los productos aue estaban 
«de moda», y me di cuenta 
de había un tema común 
para todas las empresas nor- 
teamericanas: el de la con- 
servación del agua. Las em- 
presas se habían hecho eco 
de las necesidades actuales, 
bien sea forzadas por la ad- 
ministración o bien para ac- 
ceder a un nuevo mercado, 
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Conferencias 
y congresos. 

En  la fotografia superior, 
sesión de paneles 

en el congreso nacional 
de ciencias horticolas 

en Pennsylvania. 
En la fotografia central, 

conferencia internacional 
sobre planteles. 

En la fotografia inferior, 
lucha biológica 

en una administración 
«verde». 

era la traducción literal del 
término inglés «Xeriscape». 
Primero fue un artículo en el 
nmero 67 en abril de 1991. 
Después vinieron las Ilama- 
das desde España, todas con 
un objetivo común: «mánda- 
nos información». Después 
vino el libro de la serie Com- 
pendios de Horticultura. 

Cuando en 1990 Samaranch 
anunció que Atlanta era la 
ciudad ganadora de los Jue- 
gos Olímpicos del 96, no se 
hablaba todavía de Xerojar- 
dinería: Atlanta vendía tec- 
nología avanzada y la Uni- 

, versidad de Georgia Tech 
(Instituto de Tecnología de 
Georgia), situada en Atlan- - ,. 
ta, y una de las mejores uni- 
versidades del mundo a nivel 
de tecnologías avanzadas, no 
sólo era el motor del proyec- 
to sino también iba a con- 
vertirse en la primera villa 
olímpica ajardinada siguien- 
do las pautas de la Xerojar- 
dinería. 

En la década del medio am- 
biente y bajo una administra- 
ción «verde» como la de Bill 
Clinton, las cosas han cam- 

By biado en los Estados Unidos: - las regulaciones sobre el uso 

distinto del tradicional, crea- 
do a raíz de las continuas 
restricciones. Así, las nuevas 
especies y variedades, tanto 
de plantas como de semillas, 
llevaban la etiqueta de 'resis- 
tente a la sequía', los mate- 
riales de riego ofrecían nue- 
vas formas de optimizar el 

consumo del agua, y se pre- 
sentaban una gran difusión 
de materiales para el ahorro 
del agua, desde materiales 
para mulching hasta hidroge- 
les. 

Y de aquí surgió el gran 
tema: la Xerojardinería, que 

de pesticidas, la agricultura 
sostenible, la protección de 
los trabajadores, y el Trata- 
do de Libre Comercio Nor- 
teamericano (NAFTA). Los 
productores están preocupa- 
dos. No s6lo las legislaciones 
que les obligarán a cambiar 
sus sistemas de cultivo (reci- 
claje de soluciones nutriti- 
vas, limitación del uso de 
pesticidas), sino también por 
la competencia de sus veci- 
nos de abajo, México, que 
hasta ahora era tan solo un 
mercado potencial y un su- 
ministrador de mano de obra 
barata. 

Muchos temas tratados y un 
objetivo común: aprender. 
No he pretendido dar solu- 
ciones sino describir una 
nueva manera de hacer las 
cosas. Soluciones no, porque 
no siempre es aplicable aquí 
lo que vemos fuera: existen 
características muy particu- 
lares en cada zona, más en 
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agricultura, donde no sólo es 
la mano de obra, las redes 
comerciales, el coste de los 
combustibles, la presencia de 
suministradores, sino tam- 
bién el clima, la calidad del 
agua y otros factores de es- 
caso control incluso en culti- 
vos protegidos. La informa- 
ción lleg6 a punto y fue reco- 
gida a punto. Pero por qué 
aprender de fuera?. La in- 
formación que nos llega de 
países más desarrollados 
ejerce una influencia consid- 
erable. A todos nos gusta sa- 
ber qué hacen los otros, pero 
si además ellos lo hacen me- 
jor, la curiosidad se transfor- 
ma casi en una necesidad 
para autosuperarnos. Pero 
¿realmente ellos lo hacen 
mejor?. Probablemente a su 

manera si. Pongamos un 
ejemplo: la primera vez que 
fui a visitar un vivero en los 
Estados Unidos me sorpren- 
dió no encontrar grandes sis- 
temas computerizados en es- 
tructuras sofisticadas sino 
estructuras muy sencillas, 
pocos técnicos, pero eso si, 
muchos especialistas en 
«marketing» y abogados. Son 
maneras distintas de hacer 
las cosas. Lo que viene de 
fuera debe pasar por el ta- 
miz del sentido comn. Incor- 
poremos nuevos métodos de 
producción y sistemas de  co- 
mercialización que nos ayu- 
den a ser mas competitivos, 
pero no olvidemos, que pese 
a todo, aquí somos diferen- 
tes!. 

.itr 

En la fotografia superior, el umulching)), utilizado en 
Xerojardineria para conservar el agua. En la fotografía inferior, 
Post Properties, en Atlanta. 
Una urbanización xerojardinada. 

- - - - - - 
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