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Resumen del contenido:

La Administracion Tributaria es uno de los principales usuarios de la informacion contable
en las sociedades no cotizadas. En este sentido, la relacion entre dicha administracion y la
empresa estd basada en gran medida en la informacion contable que ésta iltima ofrece, ya que
el cdlculo de la carga impositiva se encuentra vinculado a la cifra de los resultados contables.
De este modo, existe un conflicto de agencia entre la Administracion Tributaria y los agentes
internos que controlan el proceso de elaboracion y revelacion de informacion contable, basado
en las asimetrias informativas existentes entre ambos agentes. Por ello, dicha administracion
debe crear incentivos que conduzcan al cumplimiento de las obligaciones fiscales, lo cual, a su
vez, podria redundar en la mejora de la calidad de la informacion contable suministrada por la
empresa. Dicho incentivo se materializa en la posible amenaza de inspeccion fiscal por parte de
la Administracion Tributaria, con los consiguientes costes economicos y de pérdida de reputa-
cion que soportaria la empresa en el caso de que dicho litigio se iniciase. A pesar del indudable
interés que suscita la relacion Administracion Tributaria versus empresa, no existen en Canarias
estudios que analicen el papel del control que ejerce dicha administracion sobre la calidad de la
informacion contable.

De esta forma, el objetivo del presente trabajo es analizar la incidencia del riesgo de litigio
fiscal percibido en la calidad de la informacion contable ofrecida por las empresas a partir del
andlisis de una muestra de sociedades domiciliadas y auditadas en Canarias entre los arios
1998-2002 (400 observaciones empresa-aiio). Los resultados obtenidos reflejan una incidencia
estadisticamente significativa de la amenaza de inspeccion fiscal percibida por las empresas en
la calidad de la informacion contable revelada, de manera que a medida que aumenta la percep-
cion de dicho riesgo fiscal la informacion publicada por las sociedades canarias posee un menor
nivel de manipulacion de los resultados y, consecuentemente, una mayor calidad.

Palabras clave: litigio fiscal, impuestos, manipulacion contable, conservadurismo contable.

I. INTRODUCCION para la Administracién Tributaria, sobre todo
si se trata de factores que pueden ser con-
Para la Administracion Tributaria resul- trolados por ella.

ta de especial interés que las empresas

divulguen una informacion contable de cali-
dad, por cuanto las magnitudes contables se
erigen como punto de partida para la deter-
minacion de la base imponible de ciertas
figuras impositivas que gravan la renta
empresarial (impuesto sobre beneficios o
impuesto sobre la renta de las personas fisi-
cas). Por esta razon, el estudio de los facto-
res que inciden sobre la calidad de la infor-
macion contable deberia considerarse como

un aspecto especialmente trascendente

La relacidon entre la politica fiscal y la
calidad de la informacién contable ha sido
analizada en la literatura, partiendo de la
premisa de que las actuaciones tributarias
pueden erigirse en un claro factor condicio-
nante de ciertas practicas ejercidas por los
directivos con la finalidad de minimizar la
carga impositiva soportada e incrementar
asi los flujos de caja bajo su control (e.g.,
Dhaliwal y Wang, 1992; Boynton, Dobbins y
Plesko, 1992; Klassen, Lang, y Wolfson,
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1993; Harris, 1993; Jacob, 1996). La inte-
rrelacion anterior adquiere un mayor prota-
gonismo en el caso de las empresas no coti-
zadas (Ball y Shivakumar, 2005), por
cuanto, a diferencia de las cotizadas, la con-
tabilidad no cumple un papel de control de
la actuacion de los directivos por parte de
los accionistas. En efecto, el diferente entor-
no contractual en el que operan este tipo de
empresas conlleva que, a diferencia de lo
que ocurre en las empresas cotizadas, la
informacién contable esté mas influenciada
por factores tales como los asociados al re-

parto de dividendos o a las politicas fiscales.

Las interrelaciones entre el ambito
contable y el fiscal proporcionan un incen-
tivo para actuar sobre la informacién con-
table al objeto de reducir la carga impositi-
va, de manera que en la politica elegida
para la divulgacion de este tipo de informa-
cién podrian prevalecer los objetivos fisca-
les frente a los de utilidad. Tal como indi-
can Coppens y Peek (2005), este tipo de
comportamiento podria darse, en mayor
medida, en aquellos paises en los que las
normas contables y las fiscales presentan
una alta sintonia, por lo que en tales paises
las empresas no cotizadas podrian manipu-
lar sus resultados al objeto de reducir su
carga impositiva. No obstante, esta ten-
dencia a supeditar los objetivos fiscales a
los informativos puede venir limitada por el
riesgo de litigo percibido por la empresa en
su relacion con uno de los grupos de inte-
rés mas influyentes en el contexto conside-
rado, la Administracién Tributaria. En este
sentido, sefialan Cao y Narayanamoorthy
(2005) que el riesgo de litigio puede afec-

tar a las empresas de modos diversos, ya

que en caso de que el litio efectivamente se
produzca, podrian generarse costes no sélo
de tipo econdmico, sino también en térmi-

nos de pérdida de reputacién.

De este modo, el objetivo del presen-
te trabajo se concreta, precisamente, en
analizar como la calidad de la informacién
contable se ve afectada por el riesgo de liti-
gio percibido por aquellos que detentan el
control sobre el proceso de elaboracién y
suministro de este tipo de informacion ante
la percepcion de una amenaza de inspec-
cion fiscal. Mas concretamente, a partir de
una muestra de empresas auditadas y
domiciliadas en la Comunidad Autonoma
de Canarias durante el periodo 1998-2002
(400 observaciones empresa afio), con-
trastamos como afecta el citado riesgo de
litigio fiscal percibido a la calidad de la
informacion contable, medida tanto a tra-
vés de la manipulacidon como del conserva-

durismo contable.

En este sentido, la manipulacién con-
table puede ser definida en los términos en
los que se expresan Healy y Wahlen
(1999), es decir, como la alteracion del
performance divulgado por parte de los
directivos de las empresas con el fin de con-
fundir a los accionistas y a otros agentes
econdmicos con intereses en la empresa o
con la intencién de influenciar sobre los con-
tratos que estan basados en la informacion
contable. Por su parte, el conservadurismo
contable puede ser definido, en linea con
Basu (1997), como la diferente velocidad
con la que las pérdidas econémicas se incor-
poran al resultado contable, en comparacion

con las ganancias.
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El resto del trabajo se estructura de la
siguiente forma. En el segundo apartado
abordamos los planteamientos tedricos que
justifican la incidencia del riesgo fiscal perci-
bido sobre la calidad de la informacién con-
table. Posteriormente, en el tercer y cuarto
apartado describimos los aspectos metodo-
légicos que configuran el estudio empirico
para el estudio de la incidencia de la percep-
cién del riesgo de litigio fiscal sobre la mani-
pulacidon y el conservadurismo contable, res-
pectivamente, analizdndose en cada uno de
tales apartados, los resultados alcanzados.
Por ultimo, exponemos las principales con-

clusiones del trabajo.

II. ARGUMENTOS TEORICOS

A) LA CALIDAD DE LA INFORMACION
CONTABLE: ESTANDARES CONTABLES
VERSUS INCENTIVOS

Desde una perspectiva contractual,
una empresa puede ser contemplada como
un nexo de acuerdos disefiados para mini-
mizar los costes contractuales (Coase;
1937). En el referido contexto, la contabili-
dad financiera se erige en instrumento basi-
co para el establecimiento y control de las
relaciones de agencia entre los diferentes
agentes involucrados en la marcha de la
empresa. En este sentido, para que la infor-
macién contable pueda cumplir con dicho
cometido es necesario que cuente con
determinados atributos de calidad que la
conviertan en un mecanismo valido y eficaz
capaz de sustentar a largo plazo las relacio-

nes anteriores.

Si bien es cierto que la calidad de la
informacion contable no es un concepto uni-
voco, buena parte de los estudios realizados
para el analisis de la misma se centran en la
variable resultado y mas concretamente en
sus diferentes atributos, como su persisten-
cia, su capacidad predictiva, su tendencia a
la manipulacién, su oportunidad, su relevan-
cia o su nivel de conservadurismo (Fre-
driksson, 2006).

De manera reciente, la literatura conta-
ble ha profundizado en dos de estas dimen-
siones, sobre todo a raiz de los Ultimos
escandalos protagonizados por algunas
empresas americanas y europeas, la propen-
sién a la manipulacién de los resultados con-
tables y su nivel de conservadurismo. La
manipulacién del resultado contable puede
ser definida como la alteracion del perfor-
mance divulgado por parte de los agentes
que controlan el proceso de elaboracion y
suministro de informacion contable con el fin
de confundir a los accionistas y a otros agen-
tes econdémicos con intereses en la empresa
o con la intencién de influenciar sobre los
contratos que estan basados en la informa-
cién contable (Healy y Wahlen, 1999). En
esta misma linea, Watts y Zimmerman
(1990) establecen que la manipulacion del
resultado ocurre cuando los directivos ejerci-
tan su discrecionalidad sobre las cifras con-
tables con o sin restricciones. En ausencia de
beneficios esperados derivados de la mani-
pulacion, los directivos, a quienes se presu-
pone una conducta racional, no llevarian a
cabo practicas de gestién o manipulacién de
los resultados contables. Para que dichas

practicas tengan éxito, los directivos deben
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percibir la existencia de asimetrias informa-
tivas que, de otra parte, no puedan ser facil-
mente identificadas por el resto de usuarios

de la informacion contable.

Junto a esta dimension, otro reciente
cuerpo de trabajos ha analizado la calidad
de los resultados contables de acuerdo a
otro atributo, su nivel de conservadurismo,
entendido éste, en linea con Basu (1997),
como la diferente velocidad con la que las
pérdidas econdmicas se incorporan al resul-
tado contable, en comparacién con las
ganancias. Para que el resultado contable
sea oportuno deberia reflejar a tiempo toda
la informacién que fluye al mercado de capi-
tales. No obstante, tal como sefialan Garcia-
Lara y Mora (2003) si bien es cierto que un
mercado informado reconoce los efectos de
los hechos econémicos en el momento en
que éstos se producen, el resultado contable
puede no reflejar dicha informacién de
forma inmediata. En el referido contexto, la
oportunidad puede ser contemplada desde
una doble perspectiva, oportunidad en el
reconocimiento de las pérdidas y oportuni-
dad en el reconocimiento de las ganancias.
No obstante cabe esperar, en linea con Ball
y Shivakumar (2005), una menor demanda

por parte de los inversores para el reconoci-

miento oportuno de las ganancias'. De este
modo, la incorporacién oportuna de las pér-
didas econdémicas al resultado contable y el
retraso en la incorporacion de las ganancias
hasta el momento de su realizacion efectiva
se relacionan con el concepto de conserva-

durismo del resultado contable.

Mas concretamente, existen dos acep-
ciones diferentes del término conservaduris-
mo, el conservadurismo del balance?, tam-
bién conocido en la literatura anglosajona
como conservadurismo ex ante, y el conser-
vadurismo del resultado o conservadurismo
ex post (Ball, Kothari y Robin, 2000). El pri-
mero es concretado por Feltham y Ohlson
(1995) en una infravaloracion sistematica
de los fondos propios. El segundo, introduci-
do por Basu (1997), se refiere a un atributo
que captura la tendencia de los contables a
retrasar la incorporacién al resultado conta-
ble de las buenas noticias en relacion con las
malas, al requerir para la incorporacion de
las primeras un mayor grado de verificacion.
De acuerdo con la asimetria anterior, los
resultados contables reflejan mas rapida-
mente las malas noticias que las buenas®. Es
decir, cuanto mayor sea el grado de verifica-
cion requerido para la incorporacién en los

estados financieros de las buenas noticias

" Ball et al. (2005) senalan que los directivos tienen mayores incentivos para revelar informacion oportuna sobre las
ganancias economicas no realizadas que sobre las pérdidas no realizadas (pueden realizar las ganancias mediante la venta).
Esta tendencia asimétrica de los directivos conllevara una demanda por parte de los agentes externos de mecanismos capaces
de compensarla.

? El ratio capitalizacion-fondos propios viene utilizandose en la literatura precedente como un subrogado del conserva-
durismo del balance.

’ Ball y Shivakumar (2005) destacan que la exigencia que impone la definicion de conservadurismo de Basu es preci-
samente que la reduccion del resultado contable refleje necesariamente una pérdida econdmica contemporanea, lo cual resulta
una diferencia fundamental con otras acepciones diferentes del término. Los citados autores contintian sefialando que una empre-
sa puede retrasar el reconocimiento de sus ingresos o sustraer un valor constante de éstos en cada periodo, con independencia de
cuales sean las ganancias y pérdidas econdmicas realmente acaecidas, lo cual no constituye prueba de conservadurismo en el
sentido atribuido al término en el presente trabajo.
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en relacion a las malas, mayor sera el nivel
de conservadurismo®. En esta linea, diversos
trabajos han contrastado que el conserva-
durismo es una importante cualidad de la
informacion contable (e.g., Basu, 1997;
Givoly y Hayn, 2000; Giner y Rees, 2001;
Holthausen y Watts, 2001; Ryan y Zarowin,
2003; Garcia Lara y Mora, 2003; Garcia Lara
y Mora, 2004; Raonic, Mc Leay y Asimako-
poulos, 2004).

Tomando como referencia los dos atri-
butos anteriormente sefialados, el analisis de
la calidad de la informacién contable ha dado
lugar a una extensa literatura que ha profun-
dizado en sus principales factores condicio-
nantes. Asi, buena parte de la misma se ha
centrado en los estédndares contables como
factor determinante de dicha calidad (e.g.,
Barth, Landsman y Lang, 2005; Barth,
Landsman, Lang y Williams, 2006).

No obstante, en linea con lo indicado
por Burgstahler, Hail y Leuz (2004) los
estandares contables generalmente propor-
cionan suficiente flexibilidad a las empresas,
puesto que ademas de que su aplicacidon
conlleva juicios subjetivos, el proceso de
medicidn asociado a la elaboracion de infor-
macion contable supone el uso de informa-
cion privada. En este sentido, los agentes
internos que controlan la informacion o insi-
ders pueden, bien usar la flexibilidad resul-
tante para la comunicacion de informacion
relevante sobre la verdadera actuacién eco-
némica llevada a cabo por la empresa, o

bien hacer uso de esta discrecién para la

consecucion de sus propios intereses, aun
cuando éstos difieran o se alejen del verda-
dero objetivo de la informacién contable:
mostrar la imagen fiel del patrimonio, la
situacion financiera y los resultados alcanza-

dos por la empresa.

En este sentido, Ball, Robin y Wu
(2003) encuentran importantes diferencias
en la calidad de la informacidon contable,
medida en funcién de su oportunidad y su
grado de conservadurismo en paises some-
tidos a estandares contables similares
(Hong Kong, Malasia, Singapur y Tailandia),
lo que lleva a estos autores a concluir que
las normas contables por si solas no deter-
minan los atributos de la informacién conta-
ble. En este contexto, los incentivos que
dirigen la actuacion de los encargados de la
elaboracion y suministro de informacion
contable estédn llamados a desempefiar un
papel fundamental en los estudios sobre los
determinantes de la calidad de los informes
contables, a pesar de la escasa atencidon que
éstos han recibido en el debate contable
internacional. Por tanto, la calidad de la
informacién contable es una funcién deter-
minada de forma enddgena por las deman-
das del mercado, las influencias politicas y
los incentivos de las partes implicadas en su
elaboracion (e.g., Ball et al., 2003; Ball,
Kothari y Robin, 2000; Ball, Robin y Wu,
2000; Raonic, MclLeay y Asimakopoulos,
2004; Bushman y Piotroski, 2005).

En esta misma linea, Lang, Raedy, and

Wilson (2006) examinan las caracteristicas

* Junto a ello, Basu (1997) también encuentra una menor persistencia de las pérdidas en relacion a las ganancias.
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de la informacién contable para empresas
extranjeras que cotizan en mercados ameri-
canos. Utilizando como medidas de calidad
la propension a la manipulacién de los resul-
tados contables, asi como la oportunidad en
el reconocimiento de las pérdidas econdmi-
cas, los autores anteriores proporcionan evi-
dencia de que las firmas extranjeras que
cotizan en mercados de Estados Unidos pro-
porcionan una informacién contable de
mayor calidad en relacién a las domiciliadas
en dicho pais, a pesar de que ambas vienen
sometidas a un entorno regulador y afrontan
un riesgo de litigio similar. En esta misma
linea, Leuz, Nanda y Wisocky (2003) exami-
nan la relacion de la proteccion legal de los
accionistas y la calidad de la informacion
contable medida en funcién de la tendencia
a la manipulacién del resultado contable en
empresas cotizadas de 31 paises. Mas con-
cretamente, basan su analisis en la conside-
racion de que los accionistas controladores
tienen incentivos para obtener beneficios
privados, si bien la capacidad de tales accio-
nistas para llevar a cabo acciones de expro-
piacién (disminuyendo asi la calidad de los
informes contables) estara limitada en aque-
llos paises donde existe un importante grado
de proteccion de los accionistas minoritarios,
ya que dichos propietarios pueden tomar
acciones legales Unicamente si la expropia-
cién es detectada, al presumirse que los
controladores manipulardn la informacién
contable con el fin de ocultarla. En sus resul-
tados, Leuz et al. (2003) constatan una rela-
cion negativa entre la calidad de la informa-
cion contable, medida en funcién de Ia
tendencia a la manipulacién del resultado
contable y el grado de proteccion legal de los

accionistas minoritarios.

No obstante, la persistencia de diferen-
cias en la calidad de la informacién contable
que no pueden ser explicadas tomando uni-
camente como referencia el entorno institu-
cional como mecanismo de gobierno corpo-
rativo externo, ha originado el nacimiento
de otro grupo de estudios que han analiza-
do la interrelacion entre determinados atri-
butos de calidad de la informacién contable

y ciertos instrumentos de control interno.

En esta linea, un reciente cuerpo de
trabajos analiza cdmo estos Ultimos vienen
ejerciendo una notable influencia en la cali-
dad de los datos contables. Asi, Beekes,
Pope y Young (2004) examinan la relacion
entre la calidad de la informacién contable,
medida por la oportunidad de los resultados
y su nivel de conservadurismo, y la compo-
sicion del consejo de administracion para
una muestra de empresas en el Reino
Unido, proporcionando evidencia de que la
presencia de consejeros no ejecutivos miti-
ga la tendencia optimista de los directivos
en el reconocimiento de las noticias que flu-
yen al mercado de capitales. Mas concreta-
mente, sus resultados revelan que aquellas
empresas con una mayor presencia externa
en el consejo de administracion son mas
proclives a reconocer las malas noticias en
los resultados contables de modo mas opor-
tuno. Sin embargo, aquellas entidades
cuyos consejos comprenden una proporcion
relativamente alta de consejeros externos
no muestran mayor nivel de conservaduris-
mo con relacion al reconocimiento de las

buenas noticias.

En relacion con la incidencia de la

estructura de propiedad en la calidad de la
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informacién contable, Azofra, Castrillo y
Delgado (2003) abordan la relacién exis-
tente entre el primer nivel de concentra-
cion de propiedad y la manipulacién conta-
ble en 109 empresas cotizadas espafiolas,
concluyendo con la existencia de una
mayor manipulacién cuanto mayor es la
concentracion de propiedad en manos del

principal accionista.

Por su parte, Garcia-Lara y Mora
(2005) encuentran que las empresas ameri-
canas con mecanismos fuertes de gobierno
corporativo, concretados en su escaso nivel
de blindaje y la baja implicacion del
Consejero Delegado en las decisiones del
consejo, son mas conservadoras que las
empresas con gobierno débil. En general,
los resultados alcanzados son consistentes
con la idea de que las estructuras de gobier-
no fuertes, es decir, aquellas que protegen
los intereses de los agentes externos tien-
den a favorecer una informacién contable de

mayor calidad.

En funcidén de lo dicho anteriormente,
cabe resaltar que las normas contables,
junto con los mecanismos de gobierno
externos e internos han venido condicionan-
do la calidad de los informes contables. Mas
concretamente, tal como se ha puesto de
manifiesto en parrafos precedentes, tanto el
entorno institucional como las propias fuer-
zas del mercado constituyen elementos
capaces de condicionar la calidad de los
informes contables al generar determinados
incentivos susceptibles de dirigir la conduc-
ta de los directivos en relacion a la politica
adoptada por éstos para la divulgacion de

informacion contable corporativa.

B) LA CALIDAD DE LA INFORMACION
CONTABLE EN LAS EMPRESAS NO
COTIZADAS

La literatura previa ha sefialado que
las empresas no cotizadas pueden tener
menos problemas de agencia que las coti-
zadas, al estar las acciones o participacio-
nes de este tipo de entidades en manos de
aquellos sujetos que controlan el proceso
de toma de decisiones (Fama y Jensen,
1983). Ello implica que los costes de agen-
cia de este tipo de empresas puedan ser
reducidos de forma efectiva a través del
control directo de la actuacion de los accio-
nistas y mediante la utilizacion de medidas
de actuacion subjetiva. No obstante, en las
empresas no cotizadas también existen
conflictos de agencia entre los agentes
internos y otros grupos de interés, tales
como acreedores, empleados e incluso la
propia Administracion Publica. Ahora bien,
el hecho de que este tipo de empresas acu-
dan de forma prioritaria a la financiacion
bancaria, asi como el diferente entorno
contractual en el que operan, conlleva que,
a diferencia de lo que ocurre en las empre-
sas cotizadas, el modo de resolucion basico
de tales asimetrias informativas no sea
mediante el acceso a la informaciéon conta-
ble publica, sino a través de la utilizacién de
canales informativos de caracter privado.
Asi pues, el hecho de que las empresas no
cotizadas acudan en menor medida a la
informacion contable publicada en los esta-
dos financieros al contratar con los diferen-
tes grupos de interés, implica que dicha
informacién estd mas influenciada por otro
tipo de factores tales como los asociados al

reparto dividendo o a las politicas fiscales.
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Ciertamente, los estudios que analizan
la calidad de la informacidon contable en
empresas no cotizadas son mucho mas
escasos. A este respecto, cabe destacar el
trabajo de Burgstahler, Hail, Leuz (2004),
que proporciona evidencia de que el origen
fundamental de los recursos financieros y el
entorno institucional en el que opera una
empresa tiene una influencia sistematica en
los incentivos que ésta tiene para revelar
una cifra de resultados que refleje la autén-
tica actuacion econémica llevada a cabo por
la empresa. En linea con lo indicado por
estos autores, ambos factores influencian,
de una parte, el modo en el que se resuel-
ven las asimetrias de informacion con los
diferentes grupos de interés y, de otra, el
papel que la informacién contable juega en
el proceso. Por su parte, en el contexto de
las empresas britanicas, Ball y Shivakumar
(2005) analizan la calidad de la informacién
contable de las empresas cotizadas y no
cotizadas, concluyendo que las segundas
muestran una informacién de menor cali-
dad, a pesar de que el marco regulador con-
table y de auditoria es similar en ambos
contextos. Los autores anteriores atribuyen
estas diferencias al modo de resolucién de
las asimetrias de informacion en cada uno

de los supuestos anteriores.

Junto a tales estudios, Coppens y Peek
(2005) analizan la calidad de la informacion
contable de ocho paises europeos, llegando
a la conclusion de que en ausencia de pre-
siones de los mercados de capitales, las
empresas tienen todavia incentivos para
disminuir la calidad de sus informes conta-

bles, manipulando su cifra de resultados.

En este sentido, Ali y Hwang (2000)
examinan la relacion entre la calidad de los
informes contables y determinados factores
especificos del entorno, tales como, el grado
en el cual las reglas fiscales influencian las
medidas de la contabilidad financiera, la
implicacion del sector privado en el proceso
de normalizacion y la orientacién del siste-
ma financiero hacia la banca o hacia los
mercados de capitales. Tales autores
encuentran que la calidad de los resultados
es menor cuando las reglas fiscales influen-
cian de modo significativo las medidas de la
contabilidad financiera. El resultado se
muestra consistente con la idea de que las
reglas fiscales vienen influenciadas por
objetivos politicos, sociales y econdmicos
mas que por las necesidades informativas
de los inversores. Por su parte, Ball y
Shivakumar (2005) argumentan que uno de
los principales objetivos de la informacién
contable de las empresas no cotizadas es la
fijacion de la carga impositiva. Finalmente,
Coppens y Peek (2005) encuentran que en
aquellos paises en los que las normas con-
tables y las fiscales presentan una alta sin-
tonia las empresas no cotizadas manipulan
sus resultados al objeto de reducir su carga

impositiva.

Mas concretamente, Coppens y Peek
(2005) sefialan dos factores que podrian
explicar cdmo los incentivos relacionados
con la fiscalidad podrian condicionar los atri-
butos de la informacién contable. En primer
lugar, el aumento en el uso de dicha infor-
macion tanto en los contratos como para la
comunicacién con los diferentes grupos de
interés podria implicar una reducciéon de las

practicas de manipulacién de resultados
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inducidas por la politica fiscal, ya que los
contratos basados en cifras contables y la
determinacion de la carga impositiva crean
incentivos asociados a la politica de divulga-
cion de informacidn contable de signo con-
trapuesto. En segundo lugar, los incentivos
asociados a la fiscalidad tendran una mayor
influencia en aquellos paises en los que exis-
te un importante grado de alineamiento
entre la normativa contable y la fiscal.

Asi, en el caso de Espafia, si bien es
cierto que mientras el resultado contable es
una magnitud obtenida de acuerdo con los
principios de contabilidad generalmente
aceptados, y consecuentemente, concebida
para proporcionar a los grupos de interés
externos (inversores, acreedores y regula-
dores) informacién relevante relativa a la
actuacion economico-financiera de la
empresa, la base imponible se determina de
acuerdo con la normativa fiscal. No obstan-
te, a pesar de esta aparente separacion, el
resultado contable es tomado en nuestro
pais como punto de partida para el calculo
de la base imponible y en consecuencia del
impuesto sobre sociedades devengado. De
este modo, el hecho de que la base imponi-
ble y los métodos para su calculo vengan
ligados al resultado contable ha influenciado
en este Ultimo. Esta relacién entre la norma-
tiva contable y la fiscal plantea un claro dile-
ma a los encargados de elaborar los estados
financieros, que en ocasiones se encuentran
ante la disyuntiva de conceder prioridad a
los objetivos fiscales (minimizando el
impuesto devengado y consecuentemente la
cuota a satisfacer a la Hacienda Publica) o
bien anteponer los objetivos informativos y
de utilidad, maxime cuando no es posible

satisfacer ambos al mismo tiempo.

Si bien es cierto que la citada relacion
entre el ambito contable vy el fiscal proporcio-
na un incentivo a los encargados de la elabo-
racion y suministro de informacion contable
encaminado a priorizar los objetivos fiscales
aun a costa de sacrificar los de caracter
informativo y de utilidad, dicha tendencia
puede verse limitada por el riesgo de litigio
percibido por la empresa. En este sentido, la
influencia que la Administracién Tributaria
puede ejercer en el proceso de elaboracion y
suministro de informacion contable de las
empresas no cotizadas se materializa en uno
de los principales riesgos de litigio que pue-
den afrontar dichas empresas: el derivado
de la amenaza de una inspeccioén fiscal por
parte de la Administracion Tributaria. De esta
forma, la razon para ofrecer una informacion
contable de calidad por parte de la empresa
puede depender en gran medida de la capa-
cidad para imponerla por parte de los grupos
de interés con los que la empresa se relacio-
na, asi como de la probabilidad de que en
caso de no proporcionarla su conducta sea

detectada y sancionada.

En este sentido, Cao y Narayana-
moorthy (2005) sefialan que el riesgo de liti-
gio puede afectar a la conducta directiva de
modos muy diversos. No obstante lo ante-
rior, la importancia de este riesgo en la
investigacion sobre los determinantes de la
calidad de la informacién contable se deriva
de los costes tanto directos como indirectos
que éste puede suponer para la empresa y
sus directivos. Dichos costes pueden tradu-
cirse no sélo en desembolsos econémicos,
sino también en términos de pérdida de
reputaciéon. Asi, los directivos tendran

potentes incentivos a modificar su conducta
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al objeto de evitar los costes asociados al
riesgo de litigio cuando tales costes sean lo
suficientemente relevantes, todo lo cual
redundara en un incremento de la calidad de

la informaciéon contable.

Todo ello nos lleva a delimitar el obje-
tivo principal del presente trabajo, esto es,
analizar si la percepcidon por parte de la
empresa de una amenaza de litigio con uno
de los grupos de interés mas influyentes se
erige como un mecanismo de control de la
actuacion directiva en relacidon a la politica
adoptada por éstos para la revelacion de
informacion contable corporativa. Mas con-
cretamente, se trata de analizar si la per-
cepcidn por parte de la empresa de un ries-
go de litigio con la Administracién Tributaria
adquiere un papel determinante en el nivel
de calidad de la informacién contable de las
empresas no cotizadas. Al objeto de dar
adecuado cumplimiento al objetivo anterior

se plantea la siguiente hipotesis:

Hipdtesis: El aumento en el riesgo de
litigio percibido por la empresa asociado a
una posible inspeccién fiscal incide en una
mayor calidad de la informacién contable

divulgada por la empresa.

III. RIESGO DE LITIGIO FISCAL Y
MANIPULACION CONTABLE

A) ASPECTOS METODOLOGICOS

Entre las distintas formas existentes
para llevar a cabo la manipulaciéon de los
resultados contables, los ajustes por deven-
go estan considerados como los mas atrac-

tivos para los directivos, al ser menos costo-

sos y transparentes que, por ejemplo, la
realizacion de cambios contables que exigen
su justificacion en los estados financieros
(Alcarria y Gill, 2004).

Pero tal como sefiala Young (1999), no
todos los ajustes por devengo ejercidos por
los directivos deben ser considerados como
practica de manipulacién del resultado, por
lo que se hace necesario llevar a cabo una
adecuada descomposicion de los ajustes por
devengo totales en dos componentes: los
discrecionales y los no discrecionales. No
obstante, segun sefiala el mismo autor, la
naturaleza no observable de ambas magni-
tudes hace imposible la medicién directa de
los ajustes por devengo discrecionales, por
lo que diversos autores han llevado a cabo
la estimacién del componente discrecional
realizando, a partir de los ajustes por de-
vengo totales, un modelo de expectativas
del no discrecional. De esta manera, para la
adecuada deteccion de los ajustes por
devengo discrecionales es de especial rele-
vancia la eficacia con la que estos modelos
aislan el componente no discrecional, ya que
sera el componente no explicado de dichos
modelos (residuos) el que se considerara

discrecional.

Asi pues, en la misma linea de los tra-
bajos precedentes que centran su estudio en
el analisis de la manipulacién de los resulta-
dos contables, en este trabajo se ha utiliza-
do como proxy de las préacticas de manipula-
cién contable los ajustes por devengo que se
derivan de las decisiones asociadas al reco-
nocimiento de los gastos y los ingresos a lo
largo del tiempo. Mas concretamente, el

modelo utilizado es el especificado por Jones
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(1991) y modificado posteriormente por

Dechow, Sloan y Sweeny (1995).

En este sentido, para la obtencion de la
variable enddgena (ajustes por devengo dis-
crecionales), el modelo de Jones original®
(1991) plantea, inicialmente, una regresion
en la cual los ajustes por devengo totales
(DT) se comportan como variable dependien-
te, mientras que la variacion en los ingresos
por ventas (AVTAS) y la cuantia de inmovili-

zado material (AFM) se utilizan como varia-

bles independientes o explicativas. A través
de la variacién en los ingresos por ventas se
pretenden controlar los devengos del circu-
lante calificados como normales (devengos a
corto plazo), mientras que el importe bruto
del inmovilizado material controla los deven-
gos no discrecionales correspondientes a los
gastos por provisiones a largo plazo y la
amortizacion del inmovilizado correspondien-
te al ejercicio (devengos a largo plazo). De
esta forma, la especificacion del modelo de

Jones original seria la siguiente:

DT, 1 AVTAS, AFM,
AT =a, F +a, +a, .AT +¢&, (Ec. 1)
ir-1 it-1 it-1 ir-1

Siendo:

DTy Devengos totales de la empresa i en el afio t, definidos como la variacion (entre el afio
t-1 y el afio t) en el activo circulante minorada por la variacién en inversiones financie-
ras temporales y tesoreria, menos la variacion en el pasivo circulante minorada por la
variacion en las deudas financieras, menos el gasto en provisiones a largo plazo y amor-
tizacion del inmovilizado.

AVTAS;,: Variacion del ingreso neto por ventas para la empresa i entre el afio t-1 y el afio t.

AFM;;: Importe del activo fijo material bruto de la empresa i en el afio t.

ATy g: Activo total de la empresa i en al inicio del afio t.

gy Término de error para la empresa i en el afio t.

Segun el modelo propuesto por Jones
(1991), la estimacién minimocuadratica de
la regresidn Ec. (1) proporcionara la cuan-
tia de los ajustes por devengo no discre-
cionales, mientras que los residuos de la

misma recogeran los ajustes por devengo

discrecionales, que es precisamente la
variable enddgena del modelo final. Es
decir, los devengos discrecionales son cal-
culados por diferencia entre devengos
totales (DT) y devengos no discrecionales

(DND), divididos ambos (con el fin de evi-

° El modelo original de Jones (1991) se ha convertido en un referente fundamental en los estudios de manipulacion con-
table, y en el presente estudio es aplicado, en su version de cortes transversales, en el apartado relativo a la robustez de los resul-

tados obtenidos.
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tar problemas de heterocedasticidad) por

el activo total al principio del periodo
o DT,
Devengos discrecionales (DD) = S
AT.

Por otro lado, aunque el modelo de
Jones original lleva a cabo la estimacion de los
parametros de la regresion Ec. (1) conside-
rando una serie temporal para cada empresa,
DeFond y Jiambalvo (1994) proponen® la rea-
lizacion de la estimacion de los coeficientes y
la correspondiente obtencidon de los residuos
(ajustes por devengo discrecionales) median-
te cortes transversales sectoriales, es decir,
realizando la regresién Ec. (1) para cada ano
y sector diferenciado en el estudio. La estima-
cion mediante cortes transversales, realizada
también en este trabajo, es la metodologia
mas utilizada en la literatura reciente sobre
manipulacién contable (e.g., Gaver, Gaver y
Austin, 1995; Becker , DeFond, Jimbalvo y
Subramanyan, 1998;
manyam, 1998; Teoh, Welch y Wong, 1998a,
1998b; Beneish, 1997; Peasnell,
Young, 2000, Garcia y Gill, 2004).

DeFond y Subra-

Pope y

Por su parte, Dechow et al. (1995) pro-

it-1

DND;,

(ATjt-1), tal y como se especifica en la

ecuacion 2.

— (Ec. 2)
AT,

al considerar que en este Ultimo existe una
tendencia a obtener medidas de ajustes por
devengo discrecionales erréneos cuando la
discrecion es ejercida sobre la cifra de ven-
tas. Mas concretamente, sefialan dichos
autores que el modelo de Jones asume, tanto
cuando se estiman los parametros como en
la obtencién de los ajustes por devengo dis-
crecionales, que la discrecionalidad no es
ejercida sobre la cifra de ventas. Sin embar-
go, el modelo modificado por Dechow et al.
(1995) considera que, en la obtencién de los
ajustes por devengo discrecionales, toda la
variacion de las ventas a crédito son debidas
a la manipulacion contable del resultado. De
esta manera, el modelo propuesto por
Dechow et al. (1995) (en adelante, modelo
de Jones modificado) supone la obtencién de
los ajustes por devengo discrecionales a par-
tir de la sustitucion de los parametros esti-

mados en la regresion Ec. (1) en la siguiente

ponen una modificacion al modelo de Jones, ecuacion:
DT, 1 AVTAS., — AD, AFM.
DDit = v 6’20 1 it ity , it (Ec. 3)
AT, AT, AT, AT,
Siendo:
AD: Variacién de los derechos de cobro comerciales de la empresa i entre el afio t-1 y el afio t.

* DeFond y Jiambalvo (1994) intentan, con su propuesta, evitar los problemas de la estimacion llevada a cabo por Jones
(1991). Tales problemas estan asociados, de una parte, con la necesidad de disponer de un considerable niimero de observacio-
nes para cada empresa (con el fin de no ser eliminada del estudio), y de otra, con la asuncién de que los datos son estacionales.
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De este modo, el modelo de Jones
modificado, ampliamente aplicado en la lite-
ratura reciente sobre manipulacién de los
resultados contables, implica, a tenor de lo
sefalado en este apartado, que para deter-
minar la medida de los ajustes por devengo
discrecionales debera realizarse la regresién
Ec. (1) para cada afio y sector diferenciado
en el estudio, para seguidamente, y en vir-
tud de la sustituciéon en la Ec. (3) de los
parametros estimados mediante tales
regresiones, obtener la cuantia de tales
ajustes por devengo discrecionales, que
serd la variable enddgena final en nuestro

estudio.
B) DETERMINACION DE LA MUESTRA
La determinacion de la muestra parte

de las 146 empresas no financieras domici-

liadas en la Comunidad Auténoma de

Canarias que fueron auditadas en todos los
afos del periodo 1998-2002 de las cuales se
eliminaron 66 empresas que no presenta-
ban un informe de auditoria calificado como
Aprobado. Asi pues, la muestra final queda
formada por un total de 80 empresas. Con
el fin de aplicar el modelo de Jones modifi-
cado, es preciso obtener la informacién de
las variables requeridas (ecuaciones 1 y 3)
para cada sector y afo diferenciados. Esta
informacion fue recopilada de la base de
datos SABI, de tal manera que el nimero de
empresas obtenidas que cumplen los crite-
rios anteriores por afio y sector son los que
se muestran en la Tabla 1. En dicha tabla se
puede apreciar que, dado que hemos inclui-
do como criterio el hecho de que fueran
empresas auditadas en todos los afios obje-
to de estudio, el nUmero de empresas de
cada sector es el mismo para todo el perio-

do considerado.

TABLA 1
DISTRIBUCION SECTORIAL DE LAS EMPRESAS

SECTOR 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | Total
Agricultura, ganaderia y pesca 9 9 9 9 9 45
Industria 14 14 14 14 14 70
Construccion 19 19 19 19 19 95
Comercio y servicios 38 38 38 38 38 190
Total observaciones 80 80 80 80 80 400

La muestra estd compuesta por 80 empresas no financieras, auditadas, con informe favorable y domi-
ciliadas en la Comunidad Auténoma de Canarias entre 1998 y 2002.

Para tales empresas se realizan cuatro
regresiones (una por sector) para cada uno
de los afios diferenciados, con el fin de obte-
ner los parametros requeridos para la

obtencion de los ajustes por devengo discre-

cionales siguiendo la metodologia enunciada

anteriormente.

En la Tabla 2 se muestran los estadisti-
cos descriptivos de los ajustes por devengo

discrecionales estimados a través del mode-
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lo de Jones modificado. En dicha tabla se

aprecia que tanto la media como la media-

na estan proximas a cero a lo largo de todos

los afios objeto de estudio.

TABLA 2
ESTADISTICOS DESCRIPTIVOS DE LOS AJUSTES
POR DEVENGO DISCRECIONALES ESTIMADOS (DD)

1998 1999 2000 2001 2002

Media 0.001 0.006 | 0.005 0.030 0.009
Mediana -0.034 | -0.119 | -0.027 | -0.024 | -0.010
Desviacion 0.369 1.067 | 0.441 | 0.331 0.202
Minimo -0.645 | -2.111 | -0.549 | -0.382 | -0.488
Maximo 1.012 6.256 3.187 1.794 0.524

La muestra estd compuesta por 80 empresas no financieras, audita-
das, con informe favorable y domiciliadas en la Comunidad Auténoma de
Canarias entre 1998 y 2002. Para la determinacion de los ajustes por deven-
go discrecionales (DD) se ha seguido el modelo de Jones modificado por

Dechow et al. (1995).

C) DEFINICION DE VARIABLES Y
ANALISIS DESCRIPTIVO

Con el fin de contrastar el riesgo de liti-
gio fiscal en el nivel de manipulacién de los
resultados contables, se define como varia-
ble enddgena el valor absoluto de los ajustes
por devengo discrecionales (Ab[DD]J;) (e.g.,
Warfield et al., 1995; Becker et al., 1998,
Bartov et al.,, 2000; Klein, 2002; Garcia y
Gill, 2005).

RLF =

_|RN -(DT - DND) - BI

A su vez, como variable explicativa se
incorpora, como medida representativa del
riesgo de litigio fiscal percibido por la empre-
sa (RLF), a través de una variable proxy que
se obtiene por diferencia entre el resultado
(antes de impuestos y de la manipulacion
contable) y la base imponible, de manera que
cuanto mayor se aleje dicho resultado (antes
de la manipulacién) y la base imponible suje-
ta a gravamen, el directivo de la empresa
percibird un mayor riesgo de inspeccion fis-

cal, tal como se refleja en la ecuacién Ec. (4).

(Ec. 4)

Siendo:

AT

t-1

RLF: Variable proxy del riesgo de litigio fiscal percibido en el afio t.

RN: Resultado neto en el ano t.

DT: Devengos totales en el afio t.

DND: Devengos no discrecionales en el afo t.

BI: Base imponible en el afio t.
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De acuerdo con Plesko (2004), las dife-
rencias entre las reglas contables y fiscales
pueden conducir a diferencias en el resulta-
do elaborado de acuerdo a criterios conta-
bles y el proporcionado a las autoridades fis-
cales. En linea con lo indicado por dicho
autor, mientras las diferencias entre el resul-
tado contable y la base imponible han exis-
tido desde siempre, tales diferencias han
comenzado recientemente a utilizarse para
la realizacion de diversos tipos de estudios,
tanto en el ambito puramente fiscal como en
otros que trascienden a este. En el referido
contexto, el contenido informativo de tales
diferencias es apuntado de modo recurrente
por diversos trabajos. Asi, Mills y Newberry
(2001) obtienen evidencia de que las dife-
rencias entre el resultado contable y la base
imponible se relacionan con los incentivos
de los directivos a manipular la cifra de
resultados. Por su parte, Plesko (2004)
sefala que las autoridades fiscales analizan
estas diferencias al objeto de detectar posi-
bles elusiones. En este sentido, senala
Kelley (2005) que las empresas afrontan
costes importantes a medida que crece la
diferencia entre el resultado contable y la
base imponible, concretados en forma de
mayor propension a intervencion por parte
de las autoridades fiscales, la percepcion de
unos resultados con una menor persistencia
asi como en forma de una mayor regulacion.
Lo anterior no implica que la diferencias
anteriores vengan Unicamente explicadas
por la existencia de practicas tendentes a la
manipulacion de los resultados, ya que la
divergencia de criterios entre el ambito con-
table y fiscal o el aprovechamiento de las
ventajas fiscales tales como la aplicable a

las empresas que operan en nuestra comu-

nidad a través de la Reserva para
Inversiones en Canarias podrian explicar
también la separacién entre resultado con-
table y base imponible. No obstante, no
cabe duda que tales diferencias pueden ser
interpretadas por las autoridades tributarias
como un indicador con contenido informati-
vo en relacién con el nivel de calidad de la

informacién contable.

Por lo que respecta a las variables de
control, con el fin de analizar la posible inci-
dencia de otras variables corporativas en la
manipulacién del resultado contable, se ha
introducido la variable TAM; para controlar la
posible correlacion negativa entre el tamafio
de la empresa y la manipulacién contable
(e.g., Christie, 1990; Peasnell, Pope y Young,
2000); dicha variable se ha medido a través
del logaritmo de los ingresos de explotacion
al principio del afo t. Por otro lado, con el fin
de determinar la posible relacion positiva
entre manipulacion contable y nivel de
endeudamiento, se incorpora la variable
END; (e.g., Peasnell et al., 2000; Azofra et
al., 2003), que mide el nivel de endeuda-
miento de la empresa obtenido a partir de la
relacion entre el valor contable de la deuda
financiera y el total de activos al principio del
afio t. Por Ultimo, el efecto del performance
de la empresa en la manipulacién contable
(e.g., Kothari, Leone y Wasley, 2005) es ana-
lizado a través de la variable ROAj, que mide
la rentabilidad econdmica a través de la rela-
cién entre el resultado antes de extraordina-
rios, intereses e impuestos del afo ty el acti-
vo total neto a principio del afio t.

Los estadisticos descriptivos, asi como

la matriz de correlaciones de las variables
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consideradas se muestran en la tabla 3. En
dicha tabla, se observa que tanto la media
como la mediana del valor absoluto de los
ajustes por devengo discrecionales presen-
tan valores reducidos. Por su parte, en rela-
cién con la medida de riesgo fiscal percibido,
se aprecia que la media se sitla en -0.335,
mientras que la mediana asciende a -0.368,

lo que pone de manifiesto una leve asime-

tria hacia la izquierda en la distribucién de
los valores referidos a esta variable.
Ademas, se puede apreciar cémo la matriz
de correlaciones no muestra valores eleva-
dos entre las variables independientes,
hecho que nos permite suponer que sea
improbable la presencia de problemas de
multicolinealidad en la especificacion de los

modelos de regresion.

TABLA 3
ESTADISTICOS DESCRIPTIVOS Y MATRIZ DE CORRELACIONES

Estadisticos descriptivos

Ab (DD) RLF ROA END TAM
Media 0.291 -0.335 0.078 0.694 9.439
Mediana 0.179 -0.368 0.064 0.522 9.363
Desviacion 0.484 0.932 0.092 1.775 0.866
Minimo 0.004 -3.512 -0.064 0.051 6.609
Maximo 2.659 2.348 0.378 1.536 11.697

Matriz de correlaciones

Ab (DD) RLF ROA END TAM
Ab (DD) 1

RLF -0.409 1

ROA 0.013 0.390 1

END -0.011 0.604 0.587 1

TAM -0.144 0.006 0.113 -0.005 1

Definicion de variables:

Ab (DD), valor absoluto de los ajustes por devengo discrecionales. RLF;, proxy del riesgo de liti-
gio fiscal percibido, medida como la diferencia entre el resultado (antes de impuestos y de deven-
gos discrecionales) y la base imponible de la empresa i en el afio t. ROA;, mide la rentabilidad
econdmica a través de la relacion entre el resultado antes de extraordinarios, intereses e impues-
tos del afio t y el activo total neto a principio del afio t. END;, relacién entre el valor contable de
la deuda financiera y el total de activos al principio del afio t. TAM;, logaritmo de los ingresos de
explotacion, en miles de euros, al principio del afo ¢ .

La muestra al estd compuesta por 80 empresas no financieras, auditadas, con informe favorable
y domiciliadas en la Comunidad Auténoma de Canarias entre 1998 y 2002.

D) RESULTADOS

Como primera medida de la calidad de

la informacién contable, se toma el nivel de

manipulacién de los resultados, de forma
que especificamos un modelo de regresion
que permita contrastar la incidencia del

nivel de riesgo de litigio fiscal percibido en la



CAROLINA BONA SANCHEZ, JERONIMO PEREZ ALEMAN Y DOMINGO JAVIER SANTANA MARTIN

manipulacién de los resultados contables.

De esta manera, el modelo de regresion

propuesto es el siguiente:

Ab(DD) = a, + B,RLF + B,ROA + B,END + B,TAM + u (Ec. 5)

El contraste del modelo recogido en la
Ec. (5) se presenta en la tabla 4. Como se
observa, se obtiene que la relacién entre el
riesgo de litigio fiscal percibido y la manipu-
lacion contable medida a través de los
devengos discrecionales es negativa y esta-
disticamente significativa, lo que implica que
a medida que aumenta la amenaza de una
inspeccidn fiscal, aumenta la calidad de la

informacion contable a través de la reduc-

cién de la discrecionalidad directiva con res-
pecto a los resultados divulgados. De esta
forma, los resultados obtenidos se encuen-
tran en consonancia con la hipdtesis plante-
ada, y por tanto, muestra que la Admi-
nistracion Tributaria cumple un papel de
control ante la actuacion discrecional de los
directivos con respecto a la informacion
ofrecida sobre los resultados contables cor-

porativos.

TABLA 4
RIESGO DE LITIGIO FISCAL Y MANIPULACION CONTABLE EN LA EMPRESA CANARIA.
MODELO DE JONES MODIFICADO

RLF

-0.345"
(-12.02)

ROA

0.324
(1.14)

END

0.093™"*
(5.53)

TAM

-0.091™"*
(-3.66)

Constante

0.992™**
(4.02)

Dummies sectorial

SI

R? ajustado

0.288

F

23.31™

N© observaciones

386

Definicion de variables:

Ab (DD), valor absoluto de los ajustes por devengo discrecionales. RLF;, proxy del riesgo de litigio fis-

cal, medida como la diferencia entre el resultado (antes de impuestos y de devengos discrecionales) y la

base imponible de la empresa i en el afio t. ROA;, mide la rentabilidad econédmica a través de la relacién

entre el resultado antes de extraordinarios, intereses e impuestos del afio t y el activo total neto a principio
del afio t. ENDj, relacién entre el valor contable de la deuda financiera y el total de activos al principio del
afio t. TAM;, logaritmo de los ingresos de explotacién, en miles de euros, al principio del afio t .

La muestra al estd compuesta por 80 empresas no financieras, auditadas, con informe favorable y
domiciliadas en la Comunidad Auténoma de Canarias entre 1998 y 2002.

Kk kk %k
’ ros

Estadistico t entre paréntesis.

: Estadisticamente significativo al 1,5 y 10 por ciento, respectivamente.
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E) ANALISIS DE ROBUSTEZ

A pesar de la amplitud de estudios
que, tal como se ha indicado anteriormen-
te, han utilizado el modelo de Jones modi-
ficado para la determinacién de los deven-
gos discrecionales de las empresas, son
diversas las metodologias que han surgido
para su cuantificacion. Con el fin de anali-
zar la robustez de los resultados alcanza-
dos, hemos realizado la regresién del
modelo especificado en el estudio conside-

rando el modelo original de Jones (1991)

quien propone la regresidon recogida en la
Ec. (1).

Una vez determinados los devengos
discrecionales y efectuada la regresion de
la ecuacion Ec. (5), que aparece recogida
en la tabla 5, se aprecia cdmo los resulta-
dos no sufren variacion alguna con respec-
to a los analizados anteriormente, ni en
cuanto al signo ni en cuanto a la significa-
tividad de las distintas variables, por lo que
se alcanzan las mismas conclusiones apun-

tadas en el analisis de resultados.

TABLA 5
RIESGO DE LITIGIO FISCAL Y MANIPULACION CONTABLE EN LA EMPRESA CANARIA.
MODELO DE JONES (1991)

RLF -0.329
(-11.87)
0.107
ROA
(0.39)
0.095™"
END
(5.84)
-0.091™""
TAM
(-3.80)
0.999™"
Constante
(4.19)
Dummies sectorial SI
R? ajustado 0.287
F 23.09™"
N©O observaciones 386

Definicion de variables:

Ab (DD), valor absoluto de los ajustes por devengo discrecionales. RLFj, proxy del riesgo de litigio fis-

cal, medida como la diferencia entre el resultado (antes de impuestos y de devengos discrecionales) y la

base imponible de la empresa i en el afio t. ROA;, mide la rentabilidad econédmica a través de la relacién

entre el resultado antes de extraordinarios, intereses e impuestos del afio t y el activo total neto a principio

del afio t. ENDj, relacién entre el valor contable de la deuda financiera y el total de activos al principio del

afio t. TAM;, logaritmo de los ingresos de explotacién, en miles de euros, al principio del afio t .

La muestra al estd compuesta por 80 empresas no financieras, auditadas, con informe favorable y

domiciliadas en la Comunidad Auténoma de Canarias entre 1998 y 2002.

kkx kx ok
’ 1o

Estadistico t entre paréntesis.

. Estadisticamente significativo al 1,5 y 10 por ciento, respectivamente.
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IV. RIESGO DE LITIGIO FISCAL Y CON-
SERVADURISMO CONTABLE

A) ASPECTOS METODOLOGICOS

De acuerdo con lo establecido por
Watts (2003b) las diferencias en el grado de
verificacién requerido para la incorporacion

de las pérdidas y ganancias econdmicas al

resultado contable pueden determinarse, en
primer lugar, mediante la observacion de
unas y otras cuando acontecen y posterior-
mente, analizando si existen diferencias en
su velocidad de incorporacion al resultado
contable. Basu (1997) propone un modelo’
de regresion para identificar los componen-
tes transitorios de las pérdidas y las ganan-

cias en el resultado contable:

ARN, =a, + ,DARN,_, + a,ARN, , + a;DARN, | xARN, , + ¢, (Ec. 6)

Siendo:

ARN¢: Variacion en el resultado entre el afio t-1 y t, deflactado por el valor del activo total al principio

del afo t.

DARNg_;: Variable dicotémica que toma el valor 1 si el cambio en el incremento del resultado entre el

afio t-2 y t-1 es negativo y cero en otro caso.

De esta manera, la oportunidad en el
reconocimiento de las ganancias es medida
por el coeficiente ay. Un reconocimiento
oportuno de las ganancias implica que se
reconozcan como transitorios ciertos com-
ponentes positivos del resultado que tienden
a revertir en el futuro, lo cual implicara que
ay sea menor que cero. Asimismo, el reco-
nocimiento no oportuno de las ganancias,
difiriéndose su incorporacion al resultado
hasta el momento en el que se materialice
en un incremento de los flujos de caja,
implicard que las ganancias sean reconoci-

das como componentes positivos persisten-

tes del resultado contable, y que por tanto
tienden a no revertir.

Asimismo, el reconocimiento oportuno
de las pérdidas econdmicas implicara que
sean registradas como decrementos transi-
torios del resultado contable, revirtiendo por
tanto en el futuro. Este hecho supondra que
ay + a3 sea menor que cero. Asi pues, la
hipotesis de que las pérdidas sean reconoci-
das de manera mas oportuna conllevara que
a3 sea menor que cero.

En funciéon de lo antedicho, se extiende
el modelo de Basu (1997) mediante la incor-

poracién de una variable dummy que es

" El propio Basu (1997) propone un modelo alternativo, planteando un test de asociacion resultados-rentabilidad del que
se deriva la principal medida de conservadurismo del resultado utilizada en los trabajos precedentes. No obstante, al requerirse
como variable esencial la rentabilidad del mercado bursatil, no es posible su aplicacion en el presente estudio, puesto que las
entidades no sometidas a cotizacion carecen de una medida de capitalizacion. Asimismo, Ball y Shivakumar (2005) proponen
otro modelo para la medicion del conservadurismo contable, de aplicacion tanto a empresas cotizadas como no cotizadas, pero
su utilizacion resulta incompatible con nuestra medida de riesgo de litigio, por cuanto ciertas variables del modelo adquieren

valores nulos.
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igual a 1 si el riesgo de litigio fiscal percibi-

do es superior a la mediana y cero en otro

caso, para lo cual proponemos la siguiente

especificacion:

ARN, = o, + , DARN, | + a,ARN, | + a,DARN, | x ARN, | +
+a,DRLF + a,DRLF x DARN, |, + a,DRLF x ARN, | + (Ec. 7)
+ 0, DRLF x DARN, | x ARN,_, + ¢,

Siendo:

DRLFj: variable dicotémica que toma el valor 1 cuando la el riesgo de litigio fiscal es superior a la

mediana y 0 en cualquier otro caso.

En relacion a la proxy del riesgo fiscal
debemos tener en cuenta que es necesario,
al igual que en el caso de la manipulacion,
eliminar el efecto del conservadurismo en

dicha variable, quedando definida de la

RLF =

Siendo:

forma que exponemos en la ecuacion 8, en
la que se aprecia que el riesgo de litigio fis-
cal percibido vuelve a expresarse como dife-
rencia entre una magnitud de resultado y la

base imponible:

(RN - DT) - BI (Ec. 8)

AT,

t-1

RLF: Variable proxy del riesgo de litigio fiscal percibido en el afio t.

RAIM: Resultado antes de impuestos y manipulacion contable en el afio t.

DT: Devengos totales en el afio t.

BI: Base imponible en el afio t.

En la ecuacién Ec. (7) el coeficiente ay
captura la oportunidad en la incorporacion
de los componentes positivos al resultado
en aquellas empresas con un riesgo de liti-
gio percibido inferior a la mediana, mientras
que la agregacion de los coeficientes oy y ag
captura ese mismo efecto para aquellas
entidades en las que el riesgo de litigio fis-
cal es superior a la mediana. Conse-
cuentemente, ag medira el efecto incremen-
tal en la oportunidad de las ganancias entre

ambos tipos de firmas.

De modo anélogo, la oportunidad en la
incorporacion de los componentes negativos
al resultado contable en las empresas con
riesgo de litigio percibido inferior a la media-
na se obtiene por la agregacién de los coe-
ficientes ay y a3, mientras que para las que
tienen un mayor riesgo se obtendra por la
agregacion de los coeficientes ay, a3, agy
az, por lo que el efecto incremental de la
incorporacion de las pérdidas entre ambos

tipos de empresas sera la agregacion de ag

y ay.



CAROLINA BONA SANCHEZ, JERONIMO PEREZ ALEMAN Y DOMINGO JAVIER SANTANA MARTIN

B) ANALISIS DESCRIPTIVO

Los estadisticos descriptivos relativos a
las variables continuas y dicotomicas del
modelo se muestran en la tabla 6. Con rela-
cién a las variables continuas (panel A), la
media del incremento del resultado neto
deflactado alcanza un valor de 0.06 para las
empresas que perciben un mayor riesgo de
litigio fiscal, mientras que las que soportan
un menor riesgo han obtenido una cifra de

0.007. Asimismo, la media del resultado

neto deflactado del afio anterior alcanza en
las empresas de mayor riesgo de litigio un
0.009, mientras que para las de menor ries-
go tal incremento del resultado asciende a
un 0.04. Por lo que respecta a las variables
dicotdmicas, se observa que aproximada-
mente que el 45% de las observaciones pre-
sentan incrementos del resultado neto del
presente ejercicio negativos, correspondien-
do aproximadamente un 57% de éstas a
aquéllos casos en los que el riesgo de litigio

es superior a la mediana.

TABLA 6

ESTADISTICOS DESCRIPTIVOS

Panel A. Variables continuas

ARN; ARN¢-1
Riesgo de Riesgo de Riesgo de Riesgo de
Iitigig alto Iitigig bajo | ot Iitigig alto Iitigic? bajo | 1ot
Media 0.06 0.007 0.07 0.009 0.005 0.007
Mediana 0.04 0.00 0.0009 0.006 0.004 0.005
Desviacion 0.08 0.07 0.07 0.047 0.043 0.045
Minimo -0.23 -0.17 -0.23 -0.12 -0.11 -0.12
Maximo 0.33 0.59 0.59 0.16 0.17 0.17
Panel B. Variables dicotomicas
DARN, DRLF
Riesgo de Riesgo de Total Riesgo de Riesgo de
litigio alto litigio bajo litigio alto litigio bajo
| Porcentaje 56.48 43.52 44.90 50.75 49.25

Definicion de variables:

ARNy, Variacidn en el resultado entre el afio t-1 y t, deflactado por el valor del activo total al principio

del afio t. ARN¢_q, Variacion en el resultado entre el afio t-2 y t-1, deflactado por el valor del activo total al

principio del afio t. DARN¢._y: Variable dicotdmica que toma el valor 1 si el cambio en el incremento del resul-

tado entre el afio t-2 y t-1 es negativo y cero en otro caso. DRLFj: variable dicotémica que toma el valor 1

cuando la el riesgo de litigio fiscal percibido es superior a la mediana y 0 en cualquier otro caso

La muestra al estd compuesta por 80 empresas no financieras, auditadas, con informe favorable y

domiciliadas en la Comunidad Autonoma de Canarias entre 1998 y 2002.

C) RESULTADOS

El modelo de Basu (1997) (Modelo 1 de
la tabla 7) alude a la oportunidad en la

incorporacion de los componentes positivos

y negativos del resultado para la totalidad
de la muestra. El coeficiente ay de la varia-
ble ARN¢_1, indicativo de la oportunidad en
la incorporacién de los componentes positi-

vos alcanza uno de los valores esperados
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(0.0002) y es estadisticamente significativo,
por lo que no se aprecia que en las empre-
sas canarias se estén reconociendo ganan-
cias transitorias. Ello es indicativo de la falta
de oportunidad en la incorporacién de las
ganancias al resultado, y por tanto, de la
existencia de conservadurismo con los com-
ponentes positivos del mismo. Por su parte,
el coeficiente que representa la oportunidad
en la incorporacion de los componentes
negativos, que viene dada por la agregacion
de los coeficientes oy y a3 (-0.176) es nega-

tivo y estadisticamente significativo, ya que,

tal como se habia predicho, a3 es menor que
cero. Dado que a) es practicamente igual a
cero, el diferencial entre la oportunidad de
las pérdidas y las ganancias es (en valor
absoluto) de 0.176. Todo ello evidencia que
el resultado contable incorpora las pérdidas
de forma mas oportuna que las ganancias;
mas concretamente, existiendo, por tanto
conservadurismo contable tanto con las
ganancias, retrasando su incorporacion al
resultado hasta que se produzca el conse-
cuente incremento de los flujos de caja, y
con las pérdidas, incorporando las mismas al

resultado de forma oportuna.

TABLA 7

RIESGO DE LITIGIO FISCAL Y CONSERVADURISMO CONTABLE EN LA EMPRESA

CANARIA. MODELO DE BASU (1997)

Modelo 1 Modelo 2
0.013 0.008
DARNt-1, (1.59) (0.75)
0.0002 -0.051"
ARNi-s (0.52) (-1.94)
_ .17 EZ T3 _ .1 EX3
DARN;.;,* ARN. ‘()_3 566) (0_ ) 23)
0.005
. (0.47)
DRF * DARN.; ( _00' 01083)
o,
DRF * DARN¢.; * ARN;. ('_00' 00011)
-0.005 -0.005
Constante (-0.94) (-0.76)
R’ ajustado 0.05 0.057
F 7.527 4,327
NO observaciones 388 388

Definiciéon de variables:

ARN¢, Variacion en el resultado entre el afio t-1 y t, deflactado por el valor del activo total al principio
del afio t. ARN¢. g, Variacion en el resultado entre el afio t-2 y t-1, deflactado por el valor del activo
total al principio del afio t. DARN¢.: Variable dicotémica que toma el valor 1 si el cambio en el incre-
mento del resultado entre el afio t-2 y t-1 es negativo y cero en otro caso. DRLF: variable dicotémi-
ca que toma el valor 1 cuando la el riesgo de litigio fiscal es superior a la mediana y 0 en cualquier
otro caso. La muestra al estda compuesta por 80 empresas no financieras, auditadas, con informe favo-
rable y domiciliadas en la Comunidad Auténoma de Canarias entre 1998 y 2002.

RHHEX, ¥, Estadisticamente significativo al 1,5 y 10 por ciento, respectivamente.
Estadistico t entre paréntesis.
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En el modelo extendido de Basu (1997)
gue se propone en el Modelo 2 de la tabla 7,
referido a la interaccion del riesgo de litigio
fiscal percibido con las variaciones del resul-
tado positivas y negativas, se hara referen-
cia a la oportunidad de las pérdidas, ya que
como expone Ball y Shivakumar (2005),
existen al menos tres razones para no cen-
trar la atencién en el reconocimiento oportu-
no de las ganancias. En primer término, los
directivos tienen un mayor incentivo a reve-
lar de forma oportuna sobre ganancias eco-
nomicas realizadas que sobre pérdidas no
realizadas; en segundo lugar, tanto las nor-
mas como la practica contable favorecen la
asimetria en el reconocimiento de las pérdi-
das y las ganancias, en virtud del principio
de prudencia. Finalmente, en la literatura
parece existir un acuerdo generalizado
sobre el hecho de que la oportunidad en el
reconocimiento de las ganancias no es tan
relevante en la contabilidad como lo es la
oportunidad de los componentes negativos.

Asi pues, teniendo en cuenta tales acla-
raciones, se aprecia en el Modelo 2 que los
coeficientes que miden la oportunidad en la
incorporacion de las pérdidas en las empre-
sas con menor riesgo fiscal percibido (ay +
a3) alcanzan un valor significativo de -0.22
(-0.051-0.169), poniendo de manifiesto la
existencia de una actuacién oportuna por
parte de los directivos en la incorporacién de
las pérdidas y de una mayor velocidad en la
incorporacion de estas Ultimas al resultado
contable. Sin embargo, a pesar de que el
coeficiente de a7 es negativo (-0.001), no se
puede afirmar que exista un efecto incre-
mental en la incorporacion de los componen-

tes negativos para el caso de las empresas

que perciben un mayor riesgo fiscal, ya que
el valor obtenido no es estadisticamente sig-
nificativo. Por tanto, mediante la ampliacion
del modelo de Basu (1997) propuesto, no se
ha obtenido evidencia empirica que permita
afirmar que, desde la perspectiva del con-
servadurismo contable, la calidad de los
resultados divulgados por los directivos de
las empresas canarias sea mayor para aque-
llas entidades que perciben un mayor riesgo

de litigio fiscal.

V. CONCLUSIONES

La informacién contable se erige como
una base fundamental en muchas de las
relaciones contractuales que tienen lugar
entre la empresa y los distintos agentes
econdmicos con intereses en la organiza-
cion, entre los que se encuentra la
Administracion Tributaria, para quien resulta
de especial relevancia la adecuada determi-
nacion del beneficio contable, variable fun-
damental para la definicion de la carga

impositiva que soporta la empresa.

Con relacién a ello, la literatura ha
venido destacando la existencia de incenti-
vos vinculados a la Administracion Tributaria
que podrian determinar los niveles de cali-
dad de la informacion contable, principal-
mente en aquellos paises en los que existe
un alineamiento entre la normativa contable
y fiscal. Tales incentivos adquieren una
mayor relevancia en el caso de las empresas
no cotizadas, por cuanto la informacién con-
table cumple un papel diferente al que toma
entre las empresas cotizadas, vinculado en
mayor medida al control, por parte de los

accionistas, de la actuacion directiva. De



RIESGO DE LITIGIO FISCAL Y CALIDAD DE LA INFORMACION CONTABLE EN LA EMPRESA CANARIA

esta forma, Ball y Shivakumar (2005) argu-
mentan que la fijacién de la carga impositi-
va toma una especial relevancia en las

empresas no cotizadas.

En este sentido, aunque en principio
podria pensarse en la posibilidad de que
exista un claro interés por parte de los
directivos por actuar sobre la cifra de re-
sultados con el fin de minimizar la carga
impositiva, no cabe duda de que tales com-
portamientos dependeran, entre otras cues-
tiones, de la probabilidad percibida de que
tales conductas sea detectadas y sancio-

nadas.

Asi pues, la relevancia de la medida del
resultado contable para la Administracidon
Tributaria como consecuencia de la inciden-
cia de dicha magnitud para la determinacién
del impuesto que grava la renta empresa-
rial, asi como la escasez de investigaciones
empiricas que centren su atenciéon en las
empresas no cotizadas, se erigen como
motivaciones esenciales de este trabajo,
cuyo objetivo ha consistido en analizar como
afecta el riesgo de litigio fiscal percibido por
los directivos sobre la calidad de la informa-
ciéon contable divulgada por parte de las
empresas domiciliadas en la Comunidad
Autonoma de Canarias, siendo, a este res-
pecto, el primer trabajo que se ocupa de
esta problematica en nuestra regién.

La incidencia del riesgo de litigio fiscal
sobre la calidad de la informaciéon contable
ha sido analizada a partir de dos atributos
relacionados con dicha calidad: la manipula-
cién contable y el conservadurismo. De este
modo, a pesar de que mediante la medida

del conservadurismo contable no se obtie-

nen datos estadisticamente significativos
que evidencien una relacion entre el riesgo
de litigio fiscal percibido y la calidad de la
informacidon contable, si se puede concluir
con la existencia de una relacion negativa y
estadisticamente significativa entre el nivel
de riesgo de litigio fiscal percibido y el nivel
de manipulaciéon contable ejercida por los
directivos, en consonancia con la hipotesis
que argumenta una influencia positiva de
dicho riesgo sobre la calidad de la informa-
cién contable divulgada por las empresas

canarias.

Tales resultados presentan claras impli-
caciones politicas y econdmicas, ya que a
partir de ellos pueden configurarse actuacio-
nes tributarias que tomen en consideracion
cuadles son los incentivos de los directivos
para incrementar la calidad de la informa-
cion contable. Mas concretamente, se ha
constatado cémo su actuacion reguladora y
supervisora ejerce una funciéon de control
sobre la calidad de la informacién financiera
divulgada por la entidad, sirviendo dicho
control como incentivo para mejorar la cali-
dad de los datos contables de las empresas
no cotizadas y para una mas correcta deter-

minacion de la carga impositiva.
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