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Resumen: 
 
Actualmente, la pandemia de la COVID-19 ha causado muchos cambios 

tanto en lo que respecta a la salud humana, así como también a las 

actividades económicas del país. La dura situación económica, causó 

graves repercusiones en las tasas de empleo. Antes de decretarse el estado 

de emergencia, el desempleo entre marzo y diciembre del 2019 era, en 

promedio el 4%, tras la cuarentena pasó a ser de 13,3% que representa un 

total de 700 mil personas en el desempleo. Con respecto a este difícil 

panorama, las personas han visto como una salida viable, el 

emprendimiento, a fin de mantener o incrementar sus ingresos. Vivarelli 

(2014) emplea el concepto de emprendedores con actitud defensiva para 

escaparse del desempleo, dándose un “refuge effect” (Thurik et al., 2008). 

Por ello, según Díaz & Cancino (2014), las personas ven a este tipo de 

emprendimiento como una estrategia de supervivencia a fin de aumentar 

sus ingresos. 

       Actualmente, se evidencia dos grupos de desempleados. Por un lado, 

las personas que estaban desempleadas antes de la pandemia, son aquellos 

generados por la propia estructura económica. Por otro lado, el desempleo 

a causa de la pandemia, se deriva por las estrictas políticas de cuarentena 

que se adoptaron y la significativa limitación en el desarrollo de las 

actividades económicas. 

       En general, las afectaciones de la pandemia han obligado a las personas 

a reinventarse, especialmente a los desempleados, y en un ambiente de 

incertidumbre económica y sanitaria, el número de emprendimientos de 

estos puede crecer. La probabilidad de emprendimiento de los 

desempleados puede diferir en función de su naturaleza: desempleados 

permanentes y desempleados por cuarentena. Los desempleados 

permanentes muy probablemente no tienen ahorros y tienen dificultad de 

acceso a financiamiento, lo que podría estar incitándoles al subempleo o la 

informalidad. Los desempleados por cuarentena podrían buscar estabilidad 

en un nuevo empleo o ver al emprendimiento como una salida al 

desempleo, e invertir sus ahorros o seguros de desempleo como inversión 

inicial.  

. 
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       El presente estudio se desarrolla en el marco de la pandemia en la que hubo un alto nivel de despidos, y debido a esto, 

las personas ven al emprendimiento como una forma viable de mejorar su situación. Debido a lo mencionado anteriormente, 

el objetivo de este estudio consiste en analizar los factores que influyen en la intención de emprender de los desempleados 

en Ecuador y los factores que influyen en la necesidad de apoyo para emprender. Además, se busca explicar el papel del 

emprendimiento en una crisis. Para ello, se utiliza la información recolectada con la “Encuesta para evaluar los efectos de 

la crisis sanitaria sobre los trabajadores” diseñada por el Departamento de Economía Cuantitativa (DEC) y Departamento 

de Matemática (DM) de la Escuela Politécnica Nacional. En este estudio, se diferencia entre los desempleados a causa de 

la covid-19 y las personas que estaban desempleadas antes de la cuarentena.  

       Para determinar las respuestas a los objetivos planteados, se hará uso de la metodología Probit, la cual permite 

identificar las características de los individuos que influyen sobre la probabilidad de respuesta, para lo cual se procede a 

estimar el modelo descrito de la siguiente manera: el modelo uno, toma como variable dependiente la intención por 

emprender y se analiza por los dos tipos de desempleado (desempleado a causa de la cuarentena, desempleado permanente). 

Para la estimación de los modelos, se consideran los factores demográficos, familiares y financieros, que influyen en la 

intención de las personas por emprender en tiempo de crisis 

       En general, se observa que, los factores que se relacionan con la intención de emprender (edad, escolaridad, situación 

financiera), tienen un efecto significativo a la hora de determinar el comportamiento de los desempleados en una situación 

de crisis.  

Tabla 1: Resultados de las estimaciones por tipo de desempleado 

Var Dependiente: Var dependiente: 

 Intención Emprender Intención Emprender 

 
Desempleado 

por Cuarentena 

 

Error 

 

E.Marginales 

Desempleado 

Permanente 

 

Error 

 

E.Marginales 

De18a24años 0.609 (0.384) 0.0465 -0.394 (0.470) -0.0634 

De25a34años 0.751* (0.360) 0.0504** -0.131 (0.454) -0.0224 

De35a45años 0.973* (0.401) 0.0555*** 0.336 (0.488) 0.0456 

De45a60años 1.078** (0.386) 0.0557*** 0.106 (0.480) 0.0163 

genero -0.242 (0.158) -0.0218 -0.0379 (0.143) -0.00613 

Primaria 6.574*** (0.846) 0.0962***    

Secundaria 6.706*** (0.764) 0.844*** -3.653*** (0.265) -0.760*** 

Superior 7.033*** (0.780) 0.974*** -3.828*** (0.272) -0.661*** 

Situación_pareja 0.308 (0.180) 0.0250 0.609** (0.232) 0.0827** 

Miemb_hog 0.120* (0.0481) 0.0106* 0.0769 (0.0410) 0.0124 

Npercep_ingreso -0.296** (0.0925) -0.0260** 0.100 (0.0922) 0.0162 

IndConFinanc -1.623** (0.626) -0.143** 0.152 (0.801) 0.0245 

AumentadoGastos 0.189 (0.185) 0.0162 -0.149 (0.195) -0.0247 

DisminuidoGastos -0.0251 (0.184) -0.00224 -0.0756 (0.181) -0.0124 

Tiene_deudas 0.0289 (0.229) 0.00257 0.0397 (0.209) 0.00640 

Necesi_prestamo 1.089*** (0.168) 0.156*** 1.222*** (0.165) 0.228*** 

Capacitaciones 0.0620 (0.103) 0.00545 0.0543 (0.0758) 0.00877 

Tiene_ahorros 0.313* (0.195) 0.0233* 0.115 (0.191) 0.0178 

Seguro_medico -0.120 (0.202) -0.0113 -0.0326 (0.184) -0.00533 

Nacionalidad -0.0244 (0.357) -0.00211 0.0575 (0.521) 0.00965 

NoIng_AntCuarentena -1.400* (0.579) -0.324 -0.244 (0.241) -0.0419 

IAumentadoCuarent -0.741 (0.561) -0.117    

IDismCuarent [0;50]% -0.281 (0.274) -0.0289 -4.962*** (0.312) -0.987*** 

IDismCuarent [0;100]% -0.425 (0.229) -0.0361 -5.047*** (0.310) -0.988*** 

Ingreso2.5SBU 0.417* (0.186) 0.0326* 0.515 (0.305) 0.0638* 

IngresoMayor2.5SBU 0.769* (0.489) 0.0383** -0.730* (0.362) -0.172 

 * p<0.05, **  p<0.01,  *** p<0.001 
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       En cuanto a la magnitud de los efectos marginales de cada variable, en la tabla 1 se puede visualizar cuáles son los 

factores que tienen un mayor impacto sobre la probabilidad de que una persona desempleada tenga intención de emprender. 

Para el caso de los desempleados, queda en evidencia la necesidad de capital, ya que la variable de préstamo aumenta la 

intención por emprender, de un 15,6 pp para los desempleados por cuarentena y de 22,8 pp para los desempleados 

permanentes. Se marca la diferencia en el nivel educativo y los ahorros para los dos tipos de desempleados, ya que, para 

los nuevos desempleados el tener una educación superior aumenta la intención en 97,4 pp con respecto a los que no la 

tienen, esto les permite tener mayor ingreso y por ende ahorrar, lo que aumenta la intención de emprender en 2,33 pp. Por 

el contrario, para los desempleados permanentes, el tener una formación básica representa mayor intención por emprender, 

y la condición de desempleado no le permite tener ingresos y por tanto no disponer de ahorros, lo cual explicaría la no 

significancia estadística.  

       En conclusión, es evidente la necesidad de políticas que impulsen a la actividad emprendedora, es decir, generar 

productos de crédito diferenciados para grupos de personas identificados. Además, crear oportunidades a través de 

capacitaciones y un entorno óptimo para emprender. 
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