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Resumen: El presente trabajo tiene por objetivo determinar la importancia del Organo de
Solucién de Diferencias de la OMC dentro de las negociaciones sobre el acceso a los mercados
internacionales. El area que se esta investigando es el funcionamiento de la OMC especialmente,
coémo esta resuelve las diferencias entre paises, especialmente teniendo en cuenta el analisis de
costo-beneficio que se incurre. La investigacion se lleva a cabo a través de la revision de fuentes
primarias y secundarias con un enfoque cualitativo y comparativo asi como perspectiva analitica
y descriptiva. El resultado que se obtuvo después de estudiar dos casos especificamente en
Ecuador, nos muestra cdmo el organismo proporciona buenas oportunidades de desarrollo
comercial a nivel mundial con ahorro de recursos. Se recomienda que los paises hagan
conciencia y permitan que estos organismos les asesoren al momento de tomar decisiones y
resolver conflictos en bldsqueda de un comercio mas eficaz y eficiente.

Palabras claves: Ecuador, Organizacion Mundial del Comercio, comercio internacional, 6rgano
de diferencias, negociaciones.

Abstract: The purpose of this paper is to determine the importance of the WTO Dispute
Settlement Body in the negotiations on international market access. The area under investigation
is the functioning of the WTO, especially how it resolves the differences between countries,
especially taking into account the cost-benefit analysis that is incurred. The research is carried
out through the revision of primary and secondary sources with a qualitative and comparative
approach as well as an analytical and descriptive perspective. The result obtained after studying
two cases specifically in Ecuador, shows us how the organism provides good opportunities for
commercial development worldwide with resource savings. It is recommended that countries
raise awareness and allow these agencies to advise them when making decisions and resolve
conflicts in search of a more efficient and effective trade.

Key words: Ecuador, WTO, international trade and dispute settlement body, negotiations.

Introduccion

En el mundo de hoy, gran porcentaje de la poblacion esta arraigada a las distintas
dindmicas que el comercio les ofrece, tanto internacional como localmente (Grasstek, 2013,
pag. 21). En las ultimas décadas, el comercio se ha ido desarrollando a un ritmo no antes visto,
gracias a la sinergia que ha surgido con la tecnologia y la globalizacion. Con la ayuda de estas
tendencias el comercio ha tenido mayor alcance y aceptacion en términos generales. Un claro
ejemplo es el siguiente: hipotéticamente un comerciante en Estados Unidos, a quien
llamaremos “John” vende celulares a “Pablo” en Ecuador y viceversa, de modo que
manteniendo una relacién ganar-ganar ambos tratan de abrir sus mercados a mejores
oportunidades tomando en cuenta los intereses de cada uno y negociando sus condiciones.
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Con este ejemplo se refleja que asi como el comercio no solamente existe entre
personas, existen dichos individuos que pertenecen a una nacién y por esta naturaleza actuan,
de manera automatica, en representacion de la misma. Es asi que este simple intercambio
también implica el intercambio entre naciones o paises. Se desearia que las actividades
comerciales sucedieran de manera espontanea y pacifica, sin embargo en algunos casos por,
I6gicamente, perseguir y defender los intereses de una nacion, surgen conflictos. Por ellos, para
que pueda existir una manera mas organizada y eficaz de tratar el comercio entre paises, existe
la Organizacion Mundial del Comercio (OMC).

La OMC es uno de los organismos de mayor relevancia a nivel mundial ya que
pretende ayudar a establecer acuerdos legales mundiales que velen por el bienestar y la armonia
comercial entre cada pais. Esta organizacion actualmente se conforma de 164 miembros que
participan en el comercio mundial y 20 paises observadores, los cuales no tienen voz ni voto
pero pueden formar parte de las negociaciones, basandose en los acuerdos firmados por estos
paises miembros. Aunque la OMC esta conformada por varios componentes, este articulo
académico se enfocara en el mecanismo de solucidn de diferencias. Ademas se analizara la
forma mediante la cual, la organizacion deberia gestionar los diferentes conflictos y por
consecuencia, penas en el comercio internacional. A pesar de que algunos de los gobiernos no
estan de acuerdo con las obligaciones de la OMC y piensan que pueden omitir estas reglas con
impunidad, todas estas normas se han creado bajo consenso y al ser miembros estan
intrinsecamente obligados a honrarlas y se deben seguir sin excepcion.

Por dicha relevancia del Organo de Solucién de Diferencias de la OMC con respecto a
las negociaciones con los mercados internacionales surge la oportunidad de exponer la
necesidad que tienen los paises de incorporar las normas o reglas que la OMC pone a su
disposicién, tomando en cuenta los multiples efectos que podrian darse en la toma de malas
decisiones de los diferentes gobiernos. Sin embargo, surgen algunas preguntas a partir de lo
antes establecido, las mismas que se pretenderan responder a lo largo de este articulo. Por
ejemplo, ¢Conocen todos los paises la importancia del Organo de Solucion de Diferencias de la
OMC? ¢Qué pasaria si los paises no se rigen bajo las decisiones ofrecidas por la OMC?, (En
qué afecta a los mercados de un pais con respecto a otro?

La respuesta se dara desde una perspectiva analitica y descriptiva dando a conocer el
poder de decision que tiene esta organizacion al momento de intentar penetrar a mercados
extranjeros. El estudio se llevara a cabo a través de la revision de fuentes primarias
esencialmente, y secundarias de ser necesario, con un enfoque tanto cualitativo como
comparativo ya que tomaremos en cuenta disputas anteriores entre paises. Este analisis tendra
como fin determinar aspectos positivos y negativos de los distintos casos a revisar, y se
denotardn conclusiones y recomendaciones que sean pertinentes.

Revision de la Literatura
Origen de la OMC

Las economias nacionales estan intimamente relacionadas con el comercio
internacional. Esta relacién se la puede percibir mas como consumidor, ya que al momento de
comprar algun producto, la mayoria son fabricados en mercados internacionales. Por ejemplo,
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la empresa Dell cuenta con una presencia global de 11 fabricas alrededor del mundo, una puede
ser ensamblada en Brasil pero sus componentes tal vez fueron disefiados en China, India o
Malasia (DELL Company, 2007). Otro claro ejemplo es Apple, una de las empresas mas
conocidas a nivel mundial, por la gama de productos e innovacion que posee. Apple disefia
todos sus productos en California pero fabrica y ensambla en China ya que si se lo fabricara en
Estados Unidos sus costes resultarian mas elevados y han optado por, no solamente
internacionalizar la manufactura sino que también la produccion de bienes y servicios (Apple,
2012). Sin embargo, gracias a los distintos intereses que cada comerciante persigue, y esta
dinamizacion del mercado que se produce por iniciativas individuales de caracter espontaneo es
que, el crecimiento del comercio se puede ver reflejado en los mercados globales y en las
distintas normas establecidas por la OMC.

Este organismo nace el 1 de enero de 1995, y es una de las mayores reformas al
comercio internacional desde la Segunda Guerra Mundial. Inicialmente se consagro6 con el
nombre de GATT! y antes de este nombre tuvo un intento fallido de ser concebido como
Organizacién Internacional de Comercio (OIC). Siendo GATT tuvo un sistema ordenado y
fructifero mediante rondas de negociaciones comerciales, sin embargo en el afio 1980, el
sistema necesitaba una reestructuracion lo cual condujo a la Ronda de Uruguay que dio lugar a
la creacion de la OMC (Grossman, 2010, pag. 138).

En el afio 2004, la OMC aprob6 las Normas de Procedimiento del Parlamento y en 2008
se llevo a cabo la primera etapa de institucionalizacién de la misma. Pero hay una regla que
establece a los parlamentarios deben reunirse al menos una vez al afio y ellos no tuvieron
ninguna reunion durante 2007, 2009 y 2010, lo que significa que la OMC se hizo mas débil. Sin
embargo, en 2011, en la Conferencia de Ginebra en la cual conceptualizan la dimension
parlamentaria en un campo de multiples niveles, pero si nos referimos a un campo de mdaltiples
niveles, es demasiado general y para una mejor comunicacion y transparencia entre los paises
deben ser mas especifico (Grossman, 2010, pag. 142).

Es relevante tomar datos historicos como referencia que sirva de punto de partida para
conocer con mayor detenimiento como era la estructura de la OMC y su sistema politico. Esta
organizacion nace en los afios 1986-1994 siendo resultado de las negociaciones mantenidas en
la Ronda Uruguay teniendo como marco tedrico anteriormente el GATT y obligan a los
gobiernos de los paises a garantizar su sistema politico mediante la notificacion de sus politicas
comerciales a la OMC (Organizacion Mundial del Comercio, 2016). Estas instituciones
desempefian un papel importante no solo para la generacidn presente sino, también para las
futuras generaciones, que son quienes tienen en sus manos el bienestar del pais optando por
mejores decisiones, teniendo siempre en cuenta las posibles consecuencias que podrian
presentarse. Otro aspecto importante es la legitimidad, la OMC deberia tener la autoridad y
validez en toda regla o castigo que se aplican, ya que se necesitan para equilibrar los diferentes
intereses y necesidades de cada pais, es cierto que no se puede establecer normas que
complazcan a todos los paises, pero lo que trata esta organizacion es que exista un balance en
todas las situaciones que tienen que hacer frente y nadie salga afectado a causa de terceros.

Ecuador y la OMC

L GATT por sus siglas en ingles se conoce al: “General Agreement on Tariffs and Trade”.

Revista mensual de la UIDE extensién Guayaquil 3



INNOVA Research Journal 2017, Vol 2, No. 2, 1-12.

El mundo y la globalizacion han sido factores clave que han contribuido en la evolucion
alcanzada con respecto a la relacion entre Estados. El pasado GATT y la actual OMC, han
contribuido a dispersar las fronteras estatales y reducir la posibilidad de que estas
organizaciones tienen el control de sus gobiernos. Estas normas comerciales internacionales
han sido disefiadas para facilitar las diferentes normas y reglas llevando a cabo transacciones
comerciales relacionadas con los exportadores e importadores de bienes y servicios mediante la
mejora del bienestar de algunos paises (Bouzas & Ffrench-Davis, 2000).

La Organizacion Mundial de Comercio desempefia un papel fundamental en las
relaciones comerciales entre las naciones. Se ofrece muchas alternativas para las negociaciones
con un proposito especifico, el cual es aplicar cualquier tipo de restriccion en el comercio
internacional ayudando al desarrollo del crecimiento econémico y politico de cada pais por
ejemplo: reducir los aranceles del camaron para que permita a los paises en desarrollo mejorar
sus importaciones (Organizacion Mundial del Comercio, 2016) . Teniendo en cuenta que al
reducir esos aranceles también pueden afectar indirectamente a todas las personas que viven
dentro de una misma nacion.

Ecuador, nacién que ha formado parte de la OMC desde 1995, y que particip6 como
uno de los 21 paises que sin haber formado parte de la Ronda Uruguay, fue el primero que
decidié negociar su ingreso a la OMC sin ser parte del GATT (EI Comercio, 2015). Inici6 su
proceso dentro de los parametros que habian sido aplicados para mas de cien paises adheridos
al Acuerdo General. Sin embargo, durante el proceso se ajustd nuevas normas que estaban en
vigencia para lograr ser parte de la OMC, siendo asi parte de una lista de mas de veinte paises
como China, Rusia o Arabia Saudita que buscaban ser parte de un nuevo sistema multilateral
del comercio. Un elemento favorable para Ecuador, es que registraba una importante
concentracion en lo que respecta a mercados de exportacién, Estados Unidos fluctuaba entre el
38% y el 42% mientras que la Unidn Europea registré el 17% como mercados de destino de
exportaciones ecuatorianas (Ramirez, 2002; Cristian, 2003). Sin embargo, uno de los
principales objetivos de la OMC es que exista comercio sin discriminacion en el mundo, por
ende, los paises miembros tienen la obligacion de cumplir las normas, en el caso de Ecuador ha
respetado y resuelto sus distintos casos de diferencias en los cuales como reclamante y
demandado ha tenido 3 casos y como tercero 32 casos (OMC y Relaciones Exteriores, 2015).

Sistema de solucion de diferencias

El proceso de solucién de diferencia dentro de la OMC es la piedra angular en los
convenios multilaterales ya que brinda la estabilidad de una economia mundial a todos los
paises miembros. Este sistema esta basado en normas y reglas que deben ser honradas por los
paises, puesto gque sin este organismo la relacion comercial seria menos eficaz. Dentro de las
normas que se establecen, también se establecen plazos para ultimar el procedimiento adoptado
por un grupo especial miembros de la organizacion, el cual es el encargado de aprobar o
negarlas. Cabe mencionar ademas que existe la posibilidad de apelar, en cuestiones de Derecho.

Se debe enfatizar que una de las prioridades de la OMC es resolver las diferencias, mas
no dictar sentencia, la mayoria de veces mediante la celebracion de consultas. En Enero de
2008 solo en 136 de los 369 casos planteados se habia llegado al final del procedimiento, y el
resto la mayoria de los casos habian notificado una prolongacion, que al final quedé inconclusa
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(OMC y Relaciones Exteriores, pag. 57). EI mecanismo de este sistema era considerado como
ineficaz, consumista e innecesario ya que se perdia tiempo y recursos sin dar por hecho el
término de las distintas disputas.

Esta organizacion recurre al érgano de diferencias cuando se estima que otros miembros
infringen las normas comerciales, ya sea entre paises desarrollados o en desarrollo. Al
momento de infringir las normas comerciales, los paises que son parte de la organizacion deben
respetar los procedimientos convenidos y las normas que ya han sido establecidas. Uno de los
problemas mas comunes frente a una diferencia surge en el momento en el cual un pais adopta
una medida que otro u otros miembros de la OMC consideran como infraccion, originando
conflictos de intereses sobre las normas establecidas y es en ese momento la OMC actua,
siendo intermediario entre ambas partes.

En el GATT, ya existia un proceso de solucion de diferencias pero no con plazos fijos,
es por eso que en muchos de los casos pasaba mucho tiempo sin llegar a una respuesta
definitiva, por ejemplo en el caso “Modificacion de la Ley de proteccion de Calidad del Aire,
de los Estados Unidos” tuvo una duracion de 5 afios desde 1990, que fue la iniciacion del
procedimiento y por motivos de una mala administracion, las disputas se demoraban muchos
afos en llegar a un acuerdo (Organizacion Mundial del Comercio, 2016). Sin embargo, en el
acuerdo de la Ronda Uruguay se desarrollaron actividades mas estructuradas de acuerdo al
tiempo que deberia tomarse en resolver una diferencia, con plazos flexibles para las diversas
etapas del proceso (Organizacion Mundial del Comercio, 2016).

Como procedimiento regular se inicia con una solicitud de celebracion de consultas, en
el que el Gobierno del pais presenta el caso y expone sus objeciones, ambas partes estan
obligadas a mantener consultas durante 60 dias con la finalidad de negociar una solucion que
beneficie a ambos. Segun las estadisticas se logra resolver el 46% de las diferencias presentadas
y solo tres cuartas partes de ellas dan lugar a concesiones. La evidencia refleja que la mayoria
de las diferencias planteadas se dan entre los paises desarrollados como Alemania y EEUU
mientras que los paises considerados en desarrollo por otro lado, tienen poca experiencia en
solucion de diferencias; China participa cada vez mas activamente en solucion de diferencias en
calidad de terceros, tratando de obtener experiencia con el sistema (Busch & Reinhardt , 2004).

Como resolver las diferencias entre paises

El Organo de Solucion de Diferencias se ha ido desarrollando de manera mas eficiente
estableciendo nuevas normas y plazos para vigilar la aplicacion de las resoluciones teniendo la
potestad de autorizar nuevos cambios con el fin de mejorar el proceso. Este Organo consta de
algunas etapas, en el grafico No.1 podemos observar cuéles son y a continuacion se detallaran
en qué consiste cada etapa con sus respectivos plazos.

Para resolver una diferencia, se desarrolla a través de tres etapas principales: consulta,
etapa contenciosa formal y si es necesario aplicacion. Todo caso empieza en la etapa de
consultas y, su plazo méaximo es de 60 dias. Es por ello, que antes de adoptar cualquier medida,
los paises involucrados deben reunirse para dialogar con el propoésito de tratar de resolverlo por
su cuenta. Una vez agotado este recurso de manera no fructifera, se puede solicitar al Director
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General de la OMC que acttie como mediador, entre los paises involucrados con el fin de Ilegar
a un acuerdo mutuo que beneficie a ambas partes (OMC y Relaciones Exteriores, pag. 58).

Fases del sistema de solucién de

diterencias de la OMC

1 Consultas
@ Grupo especial ---

3 Adopcién por OSD --
4 Aplicacion

Grafico 1: Fases del Sistema de Solucion de Diferencias de la OMC
Fuente: (OIC, 2016)

En la segunda etapa, una vez hecho el intento de la consulta entre los paises, y no
habiendo Ilegado a una solucion satisfactoria, el pais reclamante puede pedir que se establezca
un grupo especial. El grupo especial es aquel que, en un plazo no mayor a 45 dias, ayuda al
Organo de Solucion de Diferencias a tomar medidas acerca del caso en cuestion. Por Gltimo, si
no se pudo llegar a un acuerdo en la segunda etapa, la tercera es la aplicacion de la resolucion.
En este momento del proceso, se sugiere recurrir a medidas mas drasticas con la parte
demandante ya que se asume que no estaria colaborando en el cumplimiento de acuerdo y se
daria por terminado el caso (OMC y Relaciones Exteriores, pag. 59).

La situacion de la OMC es cada vez mas preocupante debido a que algunos paises como
México, Hong Kong y China estan en contra de las diferentes normas que la OMC tiene para el
libre comercio, anotando una victoria importante para los paises mas poderosos y mas ricos. Si
ellos no tienen apoyo, su sistema de solucion de diferencias se disminuye ain mas y, deben
encontrar la manera de velar por el bienestar comun en el comercio internacional y cambiar la
ideologia de estar a favor del pais mas rico y tratar de ser mas neutral en el proceso de toma de
decisiones de las politicas y de las penalidades. Este tipo de mecanismo es muy Gtil y
productivo, pero solo si se sabe analizar las medidas necesarias con respecto a los diferentes
niveles econdmicos y politico que existe entre paises. (Bello, 2006).

Costo- Beneficio sobre el 6rgano de diferencias
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Uno de los factores importantes que se deben tomar en cuenta al momento de presentar
una solucion de diferencias es el costo-beneficio. Analizar el posible costo que implica dicho
proceso, que por lo general dura un afio en concluir, mas un afio de implementacion y un poco
menos de un afio en caso de surgir desacuerdos entre las propuestas que propone cada pais. No
solo es el costo- beneficio en la parte econdmica sino también con respecto al tiempo. Ambas
partes deben poner en una balanza los posibles costos econdmicos que obtendrian en caso de
litigar y por otra parte, el costo incurrido. La inversién aproximada asciende a los cientos de
miles de délares y en algunos casos millones de dolares. Por esta razon los paises involucrados
deben ser asesorados por abogados externos?, los cuales pueden ser privados o del Centro de
Asesoria Legal de la OMC para que de acuerdo a su caso puedan tomar la mejor decision
(CEPAL, 2008).

Por otra parte, existen otras alternativas para presentar reclamos ante la OMC y pueden
resultar menos costosas como por ejemplo: los buenos oficios, la conciliacion y la mediacion.
Son procesos de forma voluntaria en los que se, requiere que ambas partes estén de acuerdo.
Por la naturaleza de estos procesos, se puede recurrir a ellos en cualquier momento y debe
existir confidencialidad; la OMC ofrece estos servicios algunas veces de forma voluntaria sin la
necesidad de una solicitud previa.

Otro mecanismo alternativo y el mas utilizado es el Arbitraje. Este mecanismo al igual
a los previamente mencionados; de tipo voluntario y requiere el acuerdo entre las partes sobre
las reglas de procedimiento. Una de las ventajas principales del arbitraje es que las partes tienen
la libertad de establecer reglas o normas ajustadas a sus propios intereses sin el requisito que un
tercero que intervenga.

Ademas, existen alianzas estratégicas en las cuales el pais reclamante puede solicitar
una alianza con otro Miembro de la OMC para que la presion con respecto al otro pais sea mas
fuerte, también puede apelar a la ayuda de organizaciones no gubernamentales, a nivel
internacional o regional siempre y cuando las medidas no afecten los intereses sociales entre
paises, como el medio ambiente o la salud humana (CEPAL , 2008).

Metodologia

El enfoque metodoldgico de este estudio es cualitativo. Se pretende comparar casos
especificamente de Ecuador en los afios 2002-2010, que estén relacionados con las diferentes
disputas que se hayan presentado, analizar las perspectivas y diferentes puntos de vista con que
la OMC aplic6 normas, resoluciones o sanciones. También se pretende analizar por qué los
paises desarrollados son los que presentan un mayor numero de casos de diferencias a
comparacién de los paises en desarrollo asi como reflejar cuales son las posibles implicaciones
de no tomar en cuenta las normas establecidas por la OMC en mercados internacionales. Mas
adelante, se analizaran las posibles conclusiones y recomendaciones para poder fortalecer el

2 Los abogados externos deben tener algunas caracteristicas especificas, debe ser un
profesional independiente que no tenga relacion alguna con el caso en cuestion y que
preste sus servicios a los clientes que libremente lo contraten. El pago a estos abogados se
realiza por una remuneracion periddica dependiendo sea el caso. Algunos ejemplos de
abogados: CONSULEGIS S.A., SUAREZ Consultoria.
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poder que deberia tener la OMC frente a los gobiernos de los demas paises cumpliendo con el
principal objetivo de garantizar que el comercio internacional sea equitativo y sostenible para el
crecimiento econémico y desarrollo mundial.

como reclamante como demandado como tercero

Ecuador
> Ver mapa 3 caso(s): 3 caso(s): 32 caso(s):
DS27, 05237, D5182, 05191, DS58, D5152, D5156,
D5335 05303 DS165, Ds207, D5231,

D5246, D5270, DS366,
05369, DS381, DS394,
D5395, D5398,
DS400, D5401,

. : . . D5413, D5429,
Tablal: Diferencia en que participa o ha participado Ecuador. 5430, ps434, ps43s,

Fuente: (Organizacion Mundial del Comercio, 2016) DS438, DS441, DS444,

05445, DS453, D5456,

. D5457, D5458, D5461,
Analisis de los Resultados DS467, DS504

Antidumping (EEUU — ECUADOR)

Uno de los casos mas relevantes en los que Ecuador ha solicitado la intervencion de la
OMC es el del dumping del camardn, teniendo como demandado a Estados Unidos. La disputa
consiste en el alza de impuesto que Estados Unidos le aplica al camar6n ecuatoriano en el
mercado al darse cuenta que en otros mercados se esta vendiendo el mismo producto a un
menor precio del que ellos lo comercializan, lo cual trajo como consecuencia una competencia
desleal.

La disputa empieza en el 2004, cuando Estados Unidos realiz6 una investigacion sobre
los precios en los que se comercializaba el camardn en los mercados norteamericanos, en la
cual Ecuador, Brasil, India y Tailandia estaban exportando camarones a precios inferiores del
costo real. Por esta razon EEUU decidié imponer un arancel a sus importaciones ya que el
margen de dumping para Ecuador era de hasta el 4.48% (ICTSD, 2007).

A partir de este acontecimiento, el 17 de noviembre de 2005, Ecuador solicité a la OMC
que: (1) Estados Unidos redujera el precio al producto tomando en cuenta la intervencion del
Departamento de Comercio de los Estados Unidos que propuso la revocacion los aranceles
antidumping del camardn procedente del Ecuador, y (2) que se permita el ingreso del camarén
sin aranceles al mercado estadounidense. Tomando en cuenta los intereses de ambos paises en
materia de exportaciones, la OMC permiti¢ el fallo favorable al Ecuador por el caso “Estados
Unidos y medidas antidumping ”, dandole un plazo prudencial no mayor a 6 meses para que

Revista mensual de la UIDE extensién Guayaquil 8



INNOVA Research Journal 2017, Vol 2, No. 2, 1-12.

puedan establecer un procedimiento de normas antidumping segun la OMC (Diaz & Regalado
Eduardo, 2001).

La presencia del sistema de diferencias de la OMC desarrolla un papel primordial al
momento de tomar decisiones, en el caso de Estados Unidos, es uno de los principales socios
comerciales para Ecuador como se puede observar en el grafico 1, dentro de la inversién
extranjera Estados Unidos es el segundo pais que invierte directamente a Ecuador con el
16.6%, siendo Holanda el primero en la lista (79.3%). En el momento que decidié Estados
Unidos subir aranceles sin previo aviso, no solo iba a afectar a Ecuador sino a la economia
mundial. Tomando en cuenta que Estados Unidos es uno de sus principales socios
exportadores, a ambos les conviene tener una muy buena relacién bilateral y poner fin a este
caso de diferencias para que a futuro puedan negociar mejores oportunidades. El caso concluye
cuando la OMC le otorga un plazo a Estados Unidos para reivindicarse y establecer un arancel
acorde a lo establecido con Ecuador.

INVERSION EXTRANJERA DIRECTA: PAISES DE ORIGEN

2016.1T
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Panama; 5.0
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Holanda; 793
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Grafico 2: Inversion Extranjera Directa: Paises de Origen
Fuente: (Banco Central del Ecuador, 2016)

Teniendo en cuanta la relacion comercial que existe entre Ecuador y Estados Unidos,
siendo paises en desarrollo y desarrollado respectivamente, existe la posibilidad que el pais con
mayor poder se sienta con derecho de mandar sobre el otro, creando relaciones comerciales
inequitativas entre en los paises miembros. Aunque no hay que negar que los paises
desarrollados por su economia y mejor administracién tienen mayor poder, el rol de la OMC, es
crear una atmosfera equitativa y sin discriminacion alguna. Al ser la mediadora debe optar por
buenas decisiones que velen por la economia del mundo manteniendo la paz en las relaciones
bilaterales internacionales.
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Salvaguardia de tableros de fibra de madera (ECUADOR- CHILE)

En el caso anterior, Ecuador desempefio el papel de Reclamante, ahora analizaremos el
caso de Ecuador desde la posicion de Demandado para cual presentaremos “Medida de
salvaguardia definitiva sobre las importaciones de tableros de fibra de madera de densidad
media”. La disputa empieza cuando Chile solicit6 a la OMC a la celebracién de consulta con
Ecuador por el motivo de las importaciones de tableros de fibra de madera.

Segun cifras de (Banco Central del Ecuador) las exportaciones de madera no tienen un
gran peso en el comercio exterior del pais pero representaron ingresos aproximadamente por
185 millones de dolares en el afio 2013, siendo la madera uno de los productos mas cotizados y
con mejor desenvolvimiento dentro del mercado ecuatoriano. No obstante, lo que originé la
aplicacion de la salvaguardia fue de la empresa ecuatoriana Aglomerados Cotopaxi S.A. la cual
tiene un porcentaje de 45% en la rama de produccion nacional de madera (ElI Comercio, 2015).

Chile aseguré que no hubo amenaza de dafio grave pero Ecuador no demostrd el método
por el cual se deberia administrar y asignar las importaciones entre paises proveedores, asi
como tampoco dio a conocer las medidas de las provisiones anteriores. Por este motivo,
después de realizar dicha investigacion, se impuso la medida de salvaguardia definitiva que
como consecuencia inminente afect a Chile. La OMC establecid que se hicieran consultas
entre los paises afectados y en el caso que no llegaran a una solucion mutuamente satisfactoria
en un plazo de 60 dias, Chile tendria la potestad de solicitar la intervencién de abogados
externos para poder resolver el conflicto, o tienen otra la opcidn de direccionarlo a otras
organizaciones para dar por terminado el caso. (OMC y Relaciones Exteriores, 2015).

Las provincias con mayor nimero de plantaciones de madera en general son Los Rios,
Esmeraldas, Cotopaxi, Guayas y Manabi. Por otro lado, con respecto al mercado internacional
de teca , Ecuador se encuentra entre los primeros paises exportadores en competencia con
Colombia , Costa Rica y Panama aunque los principales exportadores se encuentran en Africa y
Asia (Biggs, 2003).

Conclusiones y Recomendaciones

El mundo de hoy, requiere una coordinacién mucha mas eficiente en el sentido
macroecondémico y en la distribucidn de recursos mas eficaces, para mejorar la produccion y el
manejo en sus distintas relaciones econdémicas y sociales. Los paises siempre estan en busca de
mejores oportunidades y nuevas formas de negocios, es por eso que la globalizacion ofrece una
interconectividad con accesos a mercados potenciales como son los de los paises desarrollados.
De esta manera, se diversifica el comercio mundial de una forma mas dindmica y asi obtener
un nivel de productividad mayor en las relaciones de negocios con los demas paises.

Los paises no son inmunes a la globalizacién y a los efectos de las economias
interconectadas, haciendo hincapié en el caso de Ecuador , que tiene algunas limitantes como la
crisis economica y la inestabilidad juridica para poder expandirse en el mercado extranjero , no
impiden que Ecuador pueda mejorar en proyectar una buena imagen antes los demas paises
para que otros paises deseen invertir y puedan abrir sus horizontes a nuevos retos , teniendo el
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antecedente de relativo éxito que es el caso del banano con Estados Unidos , teniendo como
principal exportador a Estados Unidos , una potencial mundial.

La OMC en Ecuador ha desempefiado un papel altamente significativo, al mencionar
anteriormente dos de los varios casos en que se ha visto involucrado y por ellos se puede,
concluir que ha sido de gran aporte para el comercio ecuatoriano, incrementando el desarrollo
tecnologico vy la sostenibilidad en el campo econdmico y politico.

Existen algunas criticas sobre la OMC y muchos paises tienen la ideologia de que esta
organizacion contribuye al incremento de la desigualdad y pobreza a nivel mundial. La
democracia es una palabra relativa dentro de un pais, ya que no en todos los paises existe la
libre expresion y que el pueblo pueda elegir sobre sus intereses, sin embargo, al no tener
derecho sobre sus decisiones los sistemas de gobierno pueden variar de un pais a otro. Es por
eso que la OMC tiene muchos casos de solucion de diferencia provenientes de paises en
desarrollo, ya que los paises desarrollados toman ventaja del poder que tienen e imponen
aranceles y restricciones sin darse cuenta que afectan a los mercados internacionales.

Para poder garantizar que el comercio internacional sea equitativo y sostenible se
necesita de cooperacion de todos los paises miembros. Desafortunadamente no todos los paises
internalizan las normas que este organismo les pone a su disposicion, pero el cambio esta en
manos de las futuras generaciones, que deben fortalecer el sistema y la participacion de la
OMC en los distintos paises del mundo y estar dispuestas a tomar decisiones que promuevan el
buen vivir la paz y armonia en el comercio internacional.
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