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neowalrasiano, con el maodelo Arrow-
Debreu, los trabajos de Hicks, Lange y
Patrinkin, ha absorbido cierta versidn de

INTRODUCCION

La ensefianza tradicional de la teorfa
econdmica ha creado un abismo entre la
micro y la macroeconomia, pareciendo
dos mundos separados, donde la primera
se ocupa del empresario, el consumidor,
el equilibrio general mediante agregacién
de unidades individuales, y la sequnda
de los graves problemas del desempleo,
la inflacién, etc. Esta separacién es errd-
nea pues no permite comprender que el
enfoque neocldsico de las unidades indi-
viduales apunta también a los grandes
problemas macroecondmicos, ast como
impide ver las posibilidades e implicacio-
nes que para la teorfa de la firma tiene
toda la visién macroeconbmica dejada
por Keynes y desarrollada por Kaldor,
Kalecki, Joan Robinson, etc. Metodo-
lbgicamente, la separacién entre micro y
macroeconomia resulta ser falsa, pues lo
que tenemos en el fondo es la competen-
cia entre dos programas de investigacién
cientffica-seqin J, Lakatos-en competen-
cia frente a la crisis del paradigma mar-
shalliano: el programa Neowalrasiano y

Keynes y ha presentado una macroeco-
nomfa que estd enmarcada en la légica
del programa ; asf mismo, los trabajos de
Clower y Leivonjhufvud han batallado
contra el dominio del programa neowal-
rasiano, basados en el famoso cap. 12 de
la Teorfa General de Keynes, del cual se
pueden inferir situaciones que relacionan
la incertidumbre, las fallas de informa-
cién del sistema de precios como infor-
macién para los empresarios, los desequi-
librios comao sello general de esta forma
de ver los problemas econémicos, con las
perspectivas de un empresario individual
situado en condiciones no competitivas,
dando origen con los trabajos de David-
son, Eichner y Wood, a una especie de
Microeconomfa que compite poderesa-
mente con la Microeconomifa “oficial”

neocldsica. (2)
Al hacer por tanto, una comparacién

entre el empresario neocldsico vy el em-
presario postkeynesiano, en e fondo esta-
mos enfrentando los desarrollos que las
légicas investigativas diferentes han plan-
teado en el estudio de las decisiones de
precio y produccién de la firma. La con-

el programa Keynesiano(l ). El programa  ( 1) Ver E, Roy Weintraub, Microfound-
*M.A. en Economfa de la Southern Illinois ations, Cambridge University Press.
University 1980, p. 15
**Magister Universidad Nacional ( 2) E.R.Weintraub, op, cit, p 48 - 54
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cepcién neowalrasiana estd signada por
la bisqueda del equilibrio en la formade
analizar los fenémenos econémicos,
mientras que los desarrollos postkeyne-
sianos se enmarcaron mds en los proble-
mas del desequilibrio o las fallas sistemd-
ticas del sistema y su incidencia en las
unidades individuales de produccién,
Claramente se ve por tanto, que no exis-
te en sentido estricto una “micro” y una
“macro”’ sino la lucha de dos concepcio-
nes y métodos que explican tanto los fe-
némenos “macro’. Comolos “Micro”(3).

INCERTIDUMBRE Y RIESGO

Para comprender las diferencias entre el
empresario neocldsico y el postkeynesia-
no es necesario aclarar los conceptos de
incertidumbre y riesgo, pues ello marca
una diferencia esencial en el comporta-
miento de la firma. La teorfa neocldsica.
siempre habrfa analizado el largo plazo
bajo el supuesto de que las expectativas
se cumplfan, las decisiones econémicas se
tomaban con base en lo que habfa sucedi-
do en el pasado reciente y a lo que los
hombres hacran en el momento de toma
de decisiones, Asf, los modelos de creci-
miento uniforme a largo plazo fueron el
resultado de esta manera de enfocar es-
tos problemas.

Keynes en su poco conocida obra “Trea-
tise on money'’, empezd a criticar la no-
cién de riesgo que manejaba la teorfa
neccldsica, donde el cdlculo de probabi-
lidades eliminaba o reducra la incerti-
dumbre. En esta forma se eliminaban los
factores subjetivos de modelo, se facili-
taba la presentacién matemd4tica y se bo-
rraban las turbulencias del mundo real
en las ventas de los empresarios neocldsi-
cos (4). Lo anterior era romper el nexo

entre la teorfa y la prdctica, en una eco-
nomia monetaria, donde la preferencia
por liquidez era un indicador de la des-
confianza de las personas en el futuro,
expectativas que no podran ser cuantifi-
cadas en el esquema matemdtico del cdl-
culo de probabilidades, El proceso de
acumulacién y crecimiento econdmico
estd ligado necesariamente a decisiones
que ligan el presente con el futuro afec-
tando la produccién, el empleo, la inver-
sién, la liquidez, etc. A diferencia del
empresario neocldsico, donde las decisio-
nes de inversién dependerfan de las con-
diciones que impone el mercado, la tasa
de interés y la productividad marginal
del capital, en la visién postkeynesiana,
aparece un factor subjetivo que es el “es-
prritu animal” de los empresarios que
obliga a los capitalistas a acumular para
no perecer, reflejado en la ecuacién de
Cambridge, donde la tasa de beneficio
depende de la tasa de acumulacién y la
propensién a ahotrar de los capitalistas
(5).

La existencia del dinero implica por tan-
to la incertidumbre, no es posible la pre-
dictibilidad perfecta y las decisiones de
los empresarios se verdn afectadas por la
forma como vean el futuro, su deseo ¥
capacidad para soportar la incertidumbre
v la incidencia de factoresinstitucionales,
Iqualmente los consumidores no toma-
rian sus decisiones con base en un esque-
ma hipotético de las funciones de utili-
dad sino al deseo de consumir sus ingre-
sos y su control sobre aquella porcién
gue no serfa consumida,

La teorfa neocldsica ha tratado de estu-
diar la firma neocldsica en condiciones
de competencia imperfecta e incertidum-
bre, pero manteniendo los supuestos de
maximizacién de beneficio, como puede

(3) Ibd, cap.V

reciarse en los trabajos de Agnar Sand-
( 4) Ver Paul Davidson, Money and Real ® bai "

World, Policopiado U. Nal P. 12 {( 5) P.Davidson, op cit, p. 15
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mo y H. Leland (6). A pesar de ello, el
modelo neocldsico se sigue enmarcando
en la visidn del equilibrio, con ecuacio-
nés, incégnitas, donde no interesan tan-
to los mecanismos de cambio, En la pro-
puesta postkeynesiana, al andlisis puede
partir del desequilibrio, ¢on una interac-
ciéh de fuerzas que tampoco deban con-
ducir necesariamente a otro equilibrio,
enfoque que J. Robinson le ha llamado
“modelo histérico” (7). Partiendo de la
teorfa general, los ajustes en este proce-
so de cambio, se hardn mas a partir de
cantidades que de precios, al contrario
de la visién neocldsica,

ESTRUCTURA DE COSTOS Y PRE-

CIOS DE OFERTA

El empresario neocldsico opera a partir
de una dotacién inflexible de recursos,
pero con un capital “gelatina’’ que lo
puede acomodar en el corto plazo a la
situacién del mercado. Tiene una funcién
de produccién con infinitas posibilidades
técnicas de acuerdo a la sustituibilidad de
factores, Se supone que opera con rendi-
mientos decrecientes a escala, por lo que
se curva de CVMe tendrd la formade U
v la oferta en el corto plazo vendrd dada
por aquella porcién de la curva del costo
marginal que exceda a los CVUME mini-
mos, Por tanto, su politica de fijacién de
precios de oferta en el corto plazo, ven-
drd determinada exclusivamente por el
costo marginal (curva SS en el grdfico)

El equilibrio vendr4 en el punto donde el
IMG = Cmg, situacién que maximizard

(6)

(7

Ver Oliver E. Williansen, ;Firms and
Markets, Policopiado p. 187

Esto es esencial para comprender la
légica diferente en los dos programas
de investigacién, pues es todauna for-
ma de razonar. Ver P, Davidson, op,
cit, p. 26

Fig. 1

beneficios, no importa si se opera en
competencia perfecta o imperfecta. Debe
destacarse que en largo plazo, el precio
de oferta no coincidird con el de corto
plazo, pues debe cubrir los CMT mini-
mos (Sélo AS de la curva, i las de las in-
dustria son iguales), En el largo plazo, no
podrdn haber beneficios extraordinarios
y en el caso de la competencia perfecta-
mente la empresa operard sdlo con bene-
ficios normales en el punto A que es el
optimo técnico en lo referente a la utili-
zacidn de la planta.

En el caso del empresario posttkeynesia-
no, se opera en un mercado imperfecto,
con liderazgo de precios, donde se hereda
una capacidad dada de la planta del pa-
sado, con coeficientes fijos de produc-
cién, donde no hay una gama infinita de
posibilidades de produccién sino apenas
un punto, que representa una sola tecno-
logia asequible de acuerdo al pasado de
la firma, su experiencia y su conocimien-
to (8); como la empresa opera con una

(8

Pueden suponerse técnicas ‘‘vecinas",
pero adn asf surgen relaciones entre
el precio del producto y las tecnolo-
gras intensivas en capital o mano de
obra, que no permiten la elasticidad
neocldsica, Ver Harcount y P. kenyon
Price and investment decision. Poli-
copiado U, Nal parte III
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capacidad heredada del pasado inmodi-
ficable en el corto plazo, como las ventas
son desconocidas, no es posible experi-
mentar con precios de oferta, la empresa
fijard precios en forma tal que suministre
un beneficio “normal de acuerdo a los
costos de oportunidad de 1a inversién y
para financiar la capacidad de expansién
de la empresa en forma tal que al menos
mantenga su cuota en el mercado. Opera-
rd la empresa con costos constantes para
un nivel de planta dado, por tanto. la
curva de CVMe serd horizontal y coinci-
dird con la curva del CMg hasta los nive-
les de mdxima utilizacién de capacidad.
Pero el precio de oferta serd uno solo, se-
gin un mark - up sobre los costos - que
sequn Kalecki-dependerd del grado de
monopolio en la industria y la incidencia
de los sindicatos (9). A su vez, este gra-
do de monopofio se verd afectado por el
grado de apertura de la economia pues
la mayor competencia internacional hace
mas sensible la empresaal mercado mun-
dial y sus estructuras de precios (10). En
el grdfico, el precio de oferta de corto
plazo serfa Po y la produccidn que se fi-
jarfa como objetivo seria OQs puesen el
punto A el precio minimo de oferta cu-
brirfa los costos totales promedios, in-
clurdo el beneficio normal. La curva de
CTME representa las combinaciones po-
tenciales de pracio y produccién que ren-
dirfan un beneficio normal, observese
aqui que la curva de CMg no determina
la oferta, el empresario postkeynesiano
trabaja con un margen de beneficio dado
por el mark - up, no existe el subastador
neoclasico pues la produccién se ofrece

(9) Ver Michael Kalacki, Ensay os escogi-
dos sobre dindmica de la economia
capitalista, FCE. Cap V - Costos v
Precigs.

(10) Ver S. Weintraab. The Level in the

open economy, Policopiade.
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con anticipacién de mercado, y la firma
prefiere no trabajar con plena ocupacién
pues desea tener un margen de operacién
que le permitaatender variaciones repen-
tinas en la demanda ¢ invadir territorios
ajenosde acuerdo alacompetencia (11).

T
|
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1
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Fig. 2

Resulta notorio que en el empresario
neacldsico, el tiempo no juega mayor
papel, ignora las incidencias en el largo
plazo, que puede tener el hecho de que
el precio sea menor que el CTME en el
corto plazo, la resistencia de los consu-
midores a una futura alza de los mismos,
El empresario neocldsico asume que los
precios se los fija la demanda corriente,
sin mayor incidencia en los mismos,

EXPECTATIVAS DE LOS EMPRESA-
RIOS

El problema de las expectativas de corto
plazo es enfrentado por el empresario
neocldsico con un objetivo: maximizar
sus beneficios (IMg=CMagq). En esta for-
ma, sus decisiones de inversién dependen
bdsicamente de las condiciones de la de-
manda, y las decisiones del pasado no a-
fectan el presente,

El empresario postkeynesiano no maxi-
miza beneficios pues no sabe cuanto va
a vender, solo lo conoce ex-post, Como
tiene influencia sobre los precios, trata
de fijar un volimen standard de produc-
cién y un mark - up tal que le asequre los

(11)

Harcourt y Kenyon, op, cit, P. 452



beneficios ‘‘normales’, Asf las decisio-
nes de inversién estdn asociados a las de-
cisiones de precios. Supondremas - para
fines de considerar las decisiones en el
largo plazo sobre la inversién- que el pre-
cio de oferta de largo plazo (POLP)
vendrd dado por los costos variables pro-
medios mas los costos suplementarios
medios, que incluyen los beneficios nor-
males de los empresarios mds los demds
costos fijos. Se presentarian dos situa-
ciones:
a. Que el empresario adivine correcta-
mente el punto de demanda efectiva.
En este caso el productor neocldsico
encontrarfa que su IMg= CMgq y no
modificaria sus decisiones de produc-
cién, El empresario postkeynesiano
tampoco modificaria sus decisiones
de produccién, pues a ese nivel, las
ventas deben garantizar un flujo de
beneficios normales que le permita
cubrir los dividendos de los accionis-
tas y la financiacién de la inversién,
Pero las incidencias en el largo plazo
para los dos empresarios son diferen-
tes. En el caso del empresario neocld-
sico, las decisiones de inversién van a
depender del precio de oferta de lar-
go plazo- que difiere del de corto pla-
zo en relacién con el precio de la de-
manda,

Si el precio del mercado resulta supe-
ricr al POLP, los beneficios logrados
son mayores a los esperados, la tasa
de beneficio lograda en base a losren-
dimientos futuros descontados sobre
el stock de capital serd mayor, lo cual
estimularia la demanda de bienes de
capital, elevando la rentabilidad de
esta industria, aumentando la influen-
cia de capitales a ella, hasta que la ta-
sa sea la “‘normal”’, A su vez la eleva-
cién del precio de oferta de los equi-
pos reducirfa la rentabilidad extraor-

dinaria del empresario neocldsico a
niveles normales. Si el precio de mer-
cado es inferior al POLP la rentabili-
dad seria inferior vy sucederia un pro-
ceso contrario, Lo que se debe desta-
car aqul, es que no hay una relacién
tnica entre las expectativas de corto
plazo y el crecimiento a largo plazo
de la firma,

Para el empresario postkeynesiano,
si lag expectativas de corto plazo son
correctas, como su precio de oferta
de corta plazo es el mismo de largo
plazo, no hay ninguna razdén por la
cual incremente la inversion por enci-
ma de los niveles de reposicién actua-
les. Por tanto, su inversién neta serd
nula, pues espera que el mafiana sea
igual al presente, Para variar de acti-
tud necesita que sus opiniones sobre
el mafiana sean diferentes al presen-
te (12).

. Que el empresaric se equivogue en

sus expectativas

Las decisiones de produccidn a corto
plazo, se tomarfan para el empresario
neocldsico, (ver fig, 3) dependiendo
de la relacién del precio de mereado
sobre el costo primo marginal. Si el
precio OP, resulta mayar que al nivel
escogido de OQ, la produccién se in-
crementarfa hasta OQ, si el precio re-
sulta inferior OP2 la produccién se

CMyg
P1 /
1
|
S o
P2 W(?Mt
|
o
) -1 L
R QQ,Q

Fig. 3

(12)

P. Davidson, op cit, p. 45
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reduciria hasta OQ4, como ya sefiala-
mos en el caso anterior, las decisiones
a largo plazo serdn de acuerdo al pre.
cio de oferta de largo plazo.

Para el empresario neokeynesiano, si
el precio de demanda (Dp) excede al
de oferta (Sp) la produccién se incre-
menta y en caso contrario, se dismi-
nuye (ver fig. 4). Las decisiones a lar-
go plazo dependerdn de las expectati-
vas acerca de la evolucidn del precio
de demanda respecto al POLP (Sp).
Si son favorables (Dp> POLP), la in-
version se hard para incrementar la ca-
pacidad instalada- originando una cur-
va quebrada de los costos medios to-
tales (13). Si las expectativas son ne-
gativas, puede ocurrir desinversion.
despidos y plantas fuera de servicio,

Q)

Pero la forma como se ajustan las va-
riables a estas expectativas fallidas va-
rfan en los dos empresarigs :

1, Para el caso del neocldsico, optard
por buscar precios que agoten los
mercados, ¥ en este caso, el ajuste
vendrd por la via de la flexibilidad
de los precios.

2. Para el postkeynesiano quedan dos
dos alternativas: a) sequir con el
mismo juicio dejando que lasvaria-
ciones en la demanda se cubran a-

(13)

Ver Harconrt y Kenyon op cit p, 460

8/Economicas CUC

ceptando variaciones en el nivel de
inventarios ; b) mantener el mismo
precio y vender lo que pueda, mo-
dificando la programacién de la
produccién de acuerdo al ritmo de
salida de los productos como en el
caso de la industria de maquinas
herramientas, automdviles, etc,
donde el almacenamiento es muy
costoso. Observemos que la alter-
nativa 1) solo seria aplicable en la
realidad en la industria de produc.
tos perecederos y productos de
moda, donde es necesario someter-
se al precio del mercado antes que
afrontar pérdidas por inventarios,

ESTRUCTURA DE COSTOS A LARGO
PLAZO Y LA POLITICA DE UTILIZA-
CION DE PLANTAS.

En el largo plazo el empresario neocldsi-
co puede construir el tamano deseado de
la planta, puesto que en ellargo plazo to-
dos los factores son variables. La curva de
costo fijo medio desaparece ya que la
empresa puede variar las cantidades usa-
das por periodo de tierra, maquinaria,
trabajo y cualquier otro recurso,

El largo plazo es concebido comouna se-
rie de situaciones alternativas de corto
plazo donde la firma puede colocarse en
cualquiera de ellas. Si se observa la situa-
cién de la firma en un momento dado,
se estd en una situacién de corto plazo.
En el largo plazo la firma puede cambiar
la situacién del corto plazo es decir pue-
de construir cualquier tamano alternati-
vo de planta, o pasar de un tamaiio a
otro.

La escala de planta que se construird de-
pende del nivel de produccidn por perio-
do que se desea alcanzar en el largo pla-
zo, Cualquiera que sea la produccién la
firma querrd producir al costo medio mds
bajo posible para esa produccién,

La curva de costo medio a largo plazo



Pesos pi
wnidad

muestra el menor costo unitario posible
para producir distintos niveles cuando la
firma tiene tiempo para construir cual.
quier escala deseada de planta. En esa
forma una firma puede construir a largo
plazo un nimero ilimitado de tamafos
de planta posibles, Para cada tamafio
concebible habrd otro infinitesimalmente
mayor o menor, Lacurva de costo medio
alargo plazo (CML)es la curva envolven-
te de las curvas de costo medio a corto
plazo (CMC). Ver figura No. (5).

Las curvas de CMC indican la capacidad
productiva en un momento dado. En el
eje vertical se determina la produccién
por perfodo de un bien por, cen lo cual
no hace sino sumarse en el tiempo capa-
cidades productivas de equipo con eda-
des diferentes,

MCt

CMC4 /,//’ CML

=

c2 CMC4

X poe pesiodo

Fig. 5

Para una produccién dada, el costo to-
tal a largo plazo, y el CML resultan mi-
nimos cuando todos los factores usados
se usan en una proporcién tal que el
producto marginal fisico por peso gasta-
do en uno es igual al producto marginal
sico por peso gastado en cualquier
otro factor usado.
Para el andlisis del caso del empresario
postkeynesiano, se trata de una empresa
Irder que opera en un mercado oligo po-
Ii'stico en un ambiente caracterizado por
la interdependencia empresarial, Se su-
pone que la empresa solo produce un ar-

ticulo y que los medios de produccion
en el corto plazo son fijos, lo mismo que
los coeficientes de insumo producto que
estdn determinados por la técnica de pro-
duccion de cada tipo de planta. La em-
presa tiene costos unitarios de produc-
¢cién constantes hasta cuando se utiliza
plenamente la capacidad de cada tipo de
planta. El objetivo del empresario post-
keynesiano ya no serd maximizar los be-
neficios, como en el caso neocldsico, si-
no maximizar el valor de las ventas. Se
supone que la empresa retiene el mayor
volimen de utilidades y que la mayor
parte de las inversiones proviene de re-
cursos internos.

La tasa de utilizacién de la capacidad de
la planta depende del nivel de la deman-
da. En condiciones de incertidumbre la
firma puede planear ex-ante una subuti-
lizacién de su stock de equipo de capital
previendo cambios fortuitos en la de-
manda, pues no querrd que los aumentos
repentinos en los pedidos lo cojan si una
capacidad extra para acomodarse a ellos.
La firma debe decidir sobre el precio y
la capacidad instalada utilizada.

La firma estd interesada en mantener su
mark - up, puesto que el precio debe co-
rresponder a las expectativas de deman-
da y debe ademds suministrar suficientes
utilidades aretener para financiar los pla-
nes de inversidn,

El empresario tiene una capacidad de
planta que seria la suma de capacidades
anteriores. Tiene ademds expectativas so-
bre precios, salarios, impuestos.

Se supone que las decisiones sobre pre-
cios y gastos de inversién se toman al
principio del perfodo y se mantienen en
el largo plazo.

Estos supuestos permiten establecer la
curva de costo marginal esperado (CME)
para los tipos de planta existente. (Ver fi-
gura 6). Esta es una funcién escalonada,
donde cada escaldén muestra la cantidad
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de producto que debe proveerse con ca-
da capacidad adquirida en el pasado, OA
por ejemplo indica el producto que debe
proveerse con la mds reciente capacidad
adquirida, resultado de los planes ante-
riores, AB, BC, etc, indican la produccién
que debe proveerse con capacidades ins-
taladas mucho mds viejas. La demanda
(dd) estd superpuesta sobre la funcidn
de costo marginal esperado (CME).

La relacién entre la expectativa de ven-
tas v la expectativa de precios es trazada
como una lfnea casi vertical que expresa
la independencia relativa de las cantida-
des sobre un rango menor de precios,
(Ver figura 6).

PE

Precio

esperad)
CME |

Ep2
EP1[
EPa

Fig. 6

La existencia del dinero implica por tan-
to la incertidumbre, no es posible la pre-
dictibilidad perfecta y las decisiones de
los empresarios se verdn afectadas por la
forma como vean el futuro, su deseo y
capacidad para soportar la incertidumbre
y la incidencia de factores institucionales.
Igualmente los consumidores no toma-
rian sus decisiones con base en un esque-
ma hipotético de las funciones de utili-
dad sino al deseo de consumir sus ingre-
sos ¥y su control sobre aquella porcidn
que no serfa consumida.
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Si el precio es EP1 en la figura (6) con la
capacidad instalada mds reciente se pro-
veerd la cantidad de producto OA, ¥ con
la planta que le sigueen “edad” se suplird
la cantidad de producto AB.

Al hacer por tanto, una comparacién
entre el empresario neocldsico y el em-
presario postkeynesiano, en d fondo esta-
mos enfrentando los desarrollos que las
1égicas investigativas diferentes han plan-
teado en el estudio de las decisiones de
precio y produccién de la firma.

6, CONCLUSIONES

1, El programa de investigacién neowal-
rasiano y el keynesiano se pueden
aplicar tanto a nivel macro como mi-
croecondmico,

2. La aplicacién del programa keynesia-
no a las unidades productivas origina
una teoria de la firma de corte post-
keynesiano que muestra mayor grado
de realismo que el empresario neocld-
S1CO.

3. La estructurade costos del empresario
neocldsico supone funciones de pro-
duccién con perfecta sustitucion de
factores, infinitas posibilidades técni-
cas y de los precios de oferta vienen
determinadas por el costo marginal.
El empresario postkeynesiano parte
de una estructura productiva hereda-
da de los errores del pasado, donde el
tilempo es importante, con coeficien-
tes fijos técnicos y apenas con pocas
posibilidades tecnoléqgicas. La fija-
cién del precio de oferta dependerd
del grado de monopolio (mark - up)
v buscard garantizar un margen para



financiar su crecimiento. Este serd
beneficio ‘‘normal’’ que no puede ser
explicado en el analisis neocldsico.

. Las decisiones de produccién en el
corto plazo, se verdn definidas por la
relacidn entre el precio de demanda
y el costo marginal para el caso del
empresario neocldsico. La tasa espe-
rada de retorno financiero solo inci-
de en las decisiones de largo plaze. El
empresario neocldsico trata siempre
de maximizar sus beneficios en el
corto plazo,

Para el caso del empresario postkey-
nesiano, sus expectativas de corto pla-
zo van conectadas al largo plazo, To-
mar decisiones de produccién con ba-
se al precio de demanda y su precio
de oferta de largo plazo. Cambiard
sus niveles de inversion solo si las
condiciones de oferta y demanda fu-
turas son diferentes de las presentes.
El empresario postkeynesiano no es
maximizador de beneficios a corto
plazo, trata de garantizar un mdrgen
de beneficio “‘normal’’ que le permi-
ta su continuidad en el negccio.

. Aunque la teorra neocldsica de la fir-
ma ha hecho intentos serios de exa-
minar fenémenos nuevos como las
deudas de propiedad, los costos de
transaccién, etc, sus consideraciones
globales y metodolégicas sobre el pa-
pel del dinero en una economia mo-
netaria, con incertidumbre y expec-
tativas la incapacita para reflejar con
mayor certeza los problemas de la ac-
tualidad como son los fenémenos de
oligopolios, integracién vertical y ho-
rizontal, conglomerados y factores
institucionales, que alteran esencial-
mente las posibilidades teéricas de
la visibn matemdtica y equilibrante
pero simplista de la teoria neocldsica.
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Informacion
General

PROGRAMA DE ESPECIALIZACION
EN FINANZAS Y SISTEMAS

DURACION
Tres (3) semestres

HORARIO
Presencial parcial en jornada nocturna
Talleres y Seminarios: Sibados

METODOLOGIA
Tedrico-practica con apoyo de sistemas
de computacién
Nota: No requiere cursos de nivelacion

TITULO QUE SE OTORGA
Especialista en Finanzas y Sistemas

INFORMES
Oficina del Programa de Post-grado
Teléfono 328547
Direccion: Calle 58, Carreras 54 y 58
Barranquilla
Apartado Aéreo 50366
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