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POLITICA INSTITUCIONAL Y DESARROLLO ECONOMICO EN
MEXICO

Dra. Danielle Tomta®®
Mtro. Césaire Chiatchoua®

Resumen.

La idea del presente trabajo parte del hecho de que los paises del mundo estan buscando
cada dia la manera de convertir su aparato productivo mas eficiente y competitivo. En los
ultimos anos, varios paises han limitado la participacion del Estado en el proceso de
asignacion de recursos economicos, sin embargo, hay que mencionar que la reduccion del
esta participacion del Estado ha sido reemplazada en la mayor medida por politicas
institucionales a favor del desarrollo econémico del pais. Independientemente de la posicion
economica que ocupa un pais o una region, que consiste en el respecto de los derechos de
propiedad, las condiciones de acceso al sistema judicial para la superacion de diferencias
comerciales, y los mecanismos de creacion y aplicacion de las leyes. En Meéxico, se pude
darse cuenta del impacto que la Ley de inversion extranjera ha tenido sobre el desarrollo y el
crecimiento del sector manufacturero del pais.

Palabras Clave: LIE, Inversion, Pymes, Finanzas.
Abstrac.

The idea of the present work leaves from the fact that the countries of the world are looking
for every day the way to turn their more efficient and competitive productive apparatus. In the
last years, several countries have limited the participation of the State in the process of
allocation of economic resources, nevertheless, is necessary to mention that the reduction of
the this participation of the State has been replaced in the greater measurement by
institutional policies in favor of the economic development of the country. Independently of the
economic position that occupies a country or a region that consists of the respect to the
property rights, the conditions of access to the judicial system for the overcoming of
commercial differences, and the mechanisms of creation and application of the laws. In
Mexico, | could realize impact that the Law of foreign investment has had on the development
and the growth of the manufacturing sector of the country.

Keywords: LIE, Investment, Pymes, Finances.

Classification JEL: 038, R58.
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Introduccion

Para comprender el crecimiento econdmico mundial, no basta con analizar las
politicas economicas de las ultimas décadas o los choques externos a los que se ha visto
expuesta una region o un pais. Es necesario ir mas alla y considerar los factores persistentes
gue han afectado el desempefio economico regional a lo largo de su historia, entre otros la
geografia, los recursos naturales, la distribucion del ingreso, etc. Entre los principales
factores causantes del desempeno econdmico latinoamericano, pese a la ejecucion de
reformas econdmicas, se cita el papel que han tenido las instituciones en el crecimiento
econémico regional. De alli, el interés en analizar el impacto que ha tenido esta politica
institucional en el desarrollo econémico de México. Cabe mencionar gue uno de los objetivos
de cada gobierno es vela por el bienestar de su pueblo, y para lograrlo, es importante disenar
politicas con el afan de satisfacer estas necesidades por medio de inversiones,
infraestructuras, centros de salud y de proteccion, por no mencionar gue algunos.
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Con el fin de evaluar mejor ese impacto de la politica institucional sobre el desarrollo
economico, el presente trabajo se estructura en tres sesiones principales. La primera
contempla una breve revision de la politica institucional, analizando los fundamentos tedricos
y su clasificacion. La segunda sesion analiza de manera tedrica el concepto de desarrollo
economico y su relacion con la politica institucional. En la tercera sesion se hace un analisis
tomando un ejemplo de politica institucional (Ley de Inversion Extranjera) y su impacto sobre
un sector de la economia (sector manufacturerao).

1. La Politica institucional

El papel del Estado en el proceso de desarrollo ha cambiado sustancialmente durante
las Ultimas decadas. Segun la concepcion de los economistas clasicos que predominaba en
los decenios de los 50s y 60s, la participacion del gobierno era predominante para estimular
el traspaso de los factores de produccion desde sectores ftradicionales con baja
productividad, baja tecnologia y rendimientos decrecientes a sectores modernos de alta
productividad y rendimientos crecientes.®® En otras palabras de la agricultura hacia la
industria, y de los sectores rurales a los sectores urbanos.

Se observaba rigideces en cuanto a estas transferencias: falta de una infraestructura
adecuada, falta de informacion y carencia de mercados. Por lo tanto y de acuerdo a esta
tendencia, el mercado por si solo no era capaz de promover el crecimiento y era necesario
contar con la intervencion del Estado. Ademas de cumplir con sus funciones soberanas (por
ejemplo, seguridad, justicia, educacion y salud), el Estado actuaba en la vida econdmica a
través del control directo de la produccion y distribucion de una gran cantidad de bienes y
servicios.

*® Montes-Llamas. G. (2000) “Las reformas institucionales y €l desarrollo del sector rural Latinoamericano.”
Pontificia Universidad Javeriana. Seminario Internacional. Bogota, Colombia. Disponible en la World Wide
Web:http://biblictecavirtual.clacso.org.ar/ar/libros/riave/paneles/montes. pdf
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En diversos paises, el Estado era también responsable de administrar instituciones
financieras, y de controlar los flujos de comercio y de capital entre la economia nacional y el
resto del mundo®®.La cuestion del Estado pone un énfasis especial sobre el papel que juegan
las instituciones para explicar los resultados politicos o econémicos que se estudian. De
hecho, el institucionalismo surge como una reaccion a los enfoques tedricos gue privilegian al
individuo como el responsable de la forma en que operan los sistemas. Este afirma que el
conjunto de instituciones existentes es el que determina el accionar de los individuos, no al
reves. Tambien se consideran como parte de la corriente institucionalista a los que intentan
explicar como surgen y evolucionan las instituciones.

En este contexto “instituciones” se refiere a las reglas, los mecanismos de aplicacion y
las organizaciones relacionadas con las transacciones economicas (Banco Mundial, 2001).
Entre otros elementos, la institucionalidad consiste entonces en el respecto de los derechos
de propiedad, las condiciones de acceso al sistema judicial para la superacion de diferencias
comerciales, y los mecanismos de creacion y aplicacion de las leyes.

Lo anterior varia de un pais a otro, dependiendo de la combinacion de varios factores:
los factores estructurales con dimensiones sociales, politicas y culturales especificas y los
factores ciclicos que pueden ser relativamente transitorios.

1.1 Fundamentos Teoricos de la Politica institucional

En el debate tedrico sobre el origen y el cambio institucional, sobresalen los enfoques
histérico, sociologico y de eleccion racional (Hall y Taylor 1996).

El institucionalismo histérico: se refiere a procedimientos formales e informales,
rutinas, normas y convenciones incrustadas en estructuras organizacionales de la comunidad
politica o del mercado (como lugar). Dichas instituciones son el resultado de luchas de poder
entre actores que presentan mayores o menores grados de asimefria en su acceso a los
recursos. En este enfoque, las ideas y su difusion juegan también un papel importante en la
determinacion de los resultados politicos o econdmicos. Ademas, en muchos casos, dichos
resultados son consecuencias no previstas por los actores que lograron imponer su arreglo
institucional.

Hablando del cambio institucional dentro de este marco histérico, hay que mencionar
gue la estabilidad institucional se explica como una resistencia al cambio, impuesta por las
mismas instituciones que limitan las opciones de reforma que estan a disposicion de los
actores. De hecho, distintas trayectorias institucionales se explican por condiciones
heredadas del pasado. Por gjemplo, las capacidades del estado en determinado momento
historico pueden afectar las opciones de politica publica en un momento posterior.

“ N Diaye, S (2001). “Importancia de las reformas institucionales: Africa y la Mundializacion” Editorial 18
Finanzas & Desarrollo.
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Sin embargo, siempre queda abierta la posibilidad de que ocurra algun cambio
institucional importante, especialmente durante crisis econémicas o politicas.

El institucionalismo socioldgico: define a las instituciones como sistemas de simbolos,
mapas cognitivos y patrones morales que proveen "marcos de significado” para guiar la
accion humana. Posee una fuerte dimension cognitiva pues reconoce que las categorias y
modelos mentales son indispensables para la accion/respuesta y para la
interpretacion/reconocimiento del mundo que nos rodea. Este enfogue sugiere que las
instituciones no soélo condicionan el comportamiento humano sino gue afectan las
preferencias e identidades de los individuos. Desde este punto de vista, el de lo
culturalmente especifico, las organizaciones adoptan nuevas instituciones cuando éstas
aumentan la legitimidad social de las mismas, segun lo que es considerado socialmente
apropiado.

.1,2010,pp.47-60
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El institucionalismo de la eleccion racional: es el mas influyente en la academia
norteamericana y define a las instituciones como aquellos arreglos que proveen certeza,
informacion, facilitan la coordinacion y, consecuentemente reducen costos de transaccién. La
sociedad encuentra en ellas mecanismos que estructuran las opciones de los individuos,
guienes a su vez actuan como agentes racionales haciendo analisis sobre costo/beneficio y
se comportan estratégicamente para maximizar su bienestar. Para los racionalistas, es la
interaccion estratégica la que determina los resultados politicos o economicos, y las
instituciones son el resultado de un acuerdo voluntario entre los actores relevantes, en
contraste con el enfoque historico. Las instituciones existentes son el producto de un proceso
de seleccion competitivo donde sélo las que ofrecen mas beneficios a la sociedad pueden
persistir.

De lo anterior, se puede decir que independientemente de los paises, que sean
emergentes o mas avanzados, las instituciones encuentran sus bases de muchas teorias, en
otras palabras, en la politica institucional de un pais, estas presente los tres enfogues antes
citados.

1.2 Clasificacion la politica institucional

Hay distintos tipos de instituciones de acuerdo con su formalizacién en la ley (Ayala,
2001), segun el nivel de jerarquia (Williamson, 2000) y por area de analisis. Desde esta
perspectiva, Ayala (2001) las clasifica: instituciones formales e instituciones informales.

Dentro de las primeras, engloba aquellas instituciones que representan reglas escritas
en las leyes y reglamentos creados expresamente por los individuos para encarar problemas
especificos de coordinacion economica, social y politica. Asimismo, sefiala que la aplicacion
y cumplimiento de estas es de caracter obligatorio requiriendo de un poder coercitivo para
hacerlas cumplir por lo que estas instituciones estan referidas al ambito del orden publico.
Por otra parte, refiere a las instituciones informales como aquellas reglas no escritas que se
acumulan con el paso del tiempo y se enmarcan en los llamados usos y costumbres.

i
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Tanto los paises de ingresos altos como de ingresos bajos recaen en instituciones
informales, principalmente, para facilitar las transacciones. Sin embargo, estas instituciones
son relativamente mas importantes en paises pobres donde las instituciones formales son
menos desarrolladas.

Ademas, las personas pobres en los paises desarrollados estan frecuentemente
limitadas de la disponibilidad de las instituciones formales. Por su parte Williamson (2000)
propone una clasificacion basada en diferentes niveles hereditarios con una alternativa para
la clasificacion a lo largo de la formalidad de las instituciones.

Tabla 1. Clasificacién de las instituciones segun jerarquias

Nivel ! Ejemplos Frecuencia de cambio | Efecto
| |
rellgiizﬁ;:!;e: I3 ' Instituciones, principalmente Horizontes demasiado | Define la forma
.+ | informales, tales como: largos, (de 100 a2 1000 | de las conductas
estructura social | oy - . i
FHg B tra1j|13|ﬂnesérn?rmas anos), pero dp;ueder; carnlb[ar | de sociedad por
sacisdad (il 1) . sociales X0geNos en tiempo de stock o crisis | si mismas
|
In.llatm_mu:ines I Principalmente nglﬂE Horizonte largo (de 10 a 100 Bodnciel megio
relacionadas alas | formales, que definen los afios) . Qlobal
reglas del juego | derechos de propiedad y el institucicnal
| sistema juridico. Exdgenos y
Endogenas
) Definicion de reglas del _
Instlm_:cnnes | gobiemao ha':'a las Horizonte de plazo medio Guru:luq:p:a 2
relacionadas al | estructuras privadas de un - construccion de
. ; I f , (de 1 a 10 anos) I Ly
juego (nivel 3) | pais y relaciones organizaciones
| confractuales, por gjemplo:
Contratos, acuerdos.
; Exdgenos .
Instituciones | . . :
I ' Reglas relacionadas a la ‘Ajuste a precios y
relacicnadasala @ o b . |
asignacion de | @signacion de recursos, p/e: | Horizontes dE. corto plazoy | productos e
mecanismos (nivel | cﬂntfulde flujos deFap|taI, continuos | Incentivos a
4) . regimenes comerciales y acuerdos.
' sistemas de seguridad
' social.

Fuente: Jutting basado en Williamson, (2000}

Los diferentes niveles de instituciones son presentados en la tabla anterior y mas que
exclusivos estan interconectados. Los niveles mas elevados imponen restricciones sobre los
niveles mas bajos y existe una retroalimentacion de los niveles mas bajos a los mas altos.
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Segun el ultimo enfoque, la literatura clasifica a las instituciones de acuerdo a las
diferencias entre varias areas de analisis. Las 4 categorias mas usadas en la literatura son:
Instituciones economicas: los autores, normalmente dan lugar a las reglas que definen la

produccion, la asignacion y distribucion de los bienes y servicios, incluyendo los mercados,
(Bowles, 1998).

Instituciones politicas: los estudios de instituciones politicas emplean, usualmente,
variables que dan detalles sobre elecciones, reglas electorales, tipos de sistema politico,
composicion de los partidos de oposicion y de gobierno, medidas de control, de equilibrio y
estabilidad politica (Beck et al, 2002).

Instituciones legales: Los estudios relacionados a leyes e instituciones remiten al tipo
de sistemas legales, la definicion y aplicacion de derechos de propiedad y herencias.

Instituciones sociales: se enfocan a acceso a la salud, educacion y acuerdos a
seguridad social, y éstos tienen un impacto sobre la igualdad de géneros y como gobernar,
de manera mas general, la relacion entre los actores econdomicos.

Como se ha mencionado, se nota una diversidad de opinion con respecto a la
clasificacion de las instituciones. La siguiente seccion relaciona de manera tecrica la politica

institucional y el desarrollo economico.

1. Desarrollo Econémico y politica Institucional

Segtn la tipologia desarrollada por Arvind Subramanian y Dani Rodrick™, el alcance del
analisis de las instituciones es amplio, esto abarca instituciones de creacion de mercado que
salvaguardan derechos de propiedad, instituciones de legitimacién de mercado que
proporcionan la asistencia social y el seguro, organizan la redistribucion y manejan el
conflicto y instituciones que regulan y estabilizan el mercado.

Este alcance de analisis es cbviamente muy importante y recientes estudios empiricos
apoyan la teoria desarrollada en particular por Douglass North, premio Nobel de Economia,
gue las instituciones son vitales para el desarrollo economico y las diferencias en calidad de
estas instituciones contribuye a la explicacion de huecos de desarrollo debido a su efecto
sobre el funcionamiento de los mercados. Con respecto al mercado de producto, determinan
el grado de presion competitiva y esfuerzos de innovacion.

Al el mercado de trabajo, influyen en reorganizaciones asi como entradas y salidas.
Via mercados financieros, tienen un impacto sobre la asignacion de capital y la financiacién
de inversion y desarrollo.

Por lo tanto, no es sorprendente que el papel de las instituciones es prominente en el
analisis de las causas de la crisis financiera y de su sumamente alto costo en términos de
desarrollo economico y en las lecciones que estan siendo dibujadas de las interrupciones
recientes del sistema financiero.

*% Subramanian, A; Rodrik, D. (2009). “Instituciones y Desarrollo Econdmico” Peterson Institute for Internacional
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En una evaluacién econométrica efectuada por el Banco Interamericano de Desarrollo
se senala que el 60% de la brecha entre el ingreso de los paises latinoamericanos y los
paises desarrollados es atribuible a la calidad de la estructura institucional (BID, 2000). La
importancia de este factor es ain mayor cuando se compara la situacion con la de Asia
sudoriental, puesto que es la causa de hasta un 80% de la diferencia en terminos de
ingresos.

La institucién con la mayor gobernabilidad puede explicar las altas tasas de desarrollo
economico como lo mencionan Kaufmann, Kraay y Mastruzzi (2003). Varios autores han
analizados la influencia de los derechos politicos y de propiedad en el crecimiento econémico
en numerosos paises y han llegado a la conclusién de que el respecto a la ley tiene un efecto
significativo en el ingreso promedio v en el ingreso del 20% mas pobre de la poblacian,
mientras que la participacion politica parece no influir mayormente en los ingresos (Dollar y
Kraay, 2000). Esta dltima conclusién es limitada, dado que un buen sistema democratico, la
responsabilidad administrativa pueda ser controlada por los votantes, podria reducir la
corrupcion, mejorar la funcion publica y , por tanto, realizar el crecimiento economico
(Adsera, Boix y Payne, 2003).

La calidad de la estructura institucional pueden también afectar los conflictos sociales.
Rodrik senala que existe una relacién entre los chogues de origen externo, el conflicto social
y el desarrollo. Por cierto, cuando se producen choques externos que suelen afectar a
algunos sectores y favorecen a otros, la existencia de una estructura institucional débil no
permite manejar el conflicto proveniente de la distribucion de beneficios, lo que lleva a
postergar posiblemente los programas necesarios para enfrentar la situacion, entre otros un
ajuste fiscal o una depreciacion del tipo de cambio real (Rodrik, 1999 y Gaviria y otros, 2000).

En cuanto al mercado de trabajo, generalmente se reconoce que las instituciones
rigidas tienen un impacto negativo a largo plazo. Sin embargo a corto plazo, las rigideces
fuertes en reglas de redundancia causan una disminucion del empier:: y, por G-DI'IEEEUEI'IEIE[
un pequefio aumento del paro cuando las condiciones econémicas se deterioran™. En este
sentido, Djankov et al. (2002) afirman que la deficiencia de calidad de la estruﬂtura
institucional y el desarrollo econdmico son los efectos de la excesiva burocracia, el poder
discrecional y la corrupcion (es un grave problema que afecta la legitimidad del sistema y
hasta la viabilidad del regimen democratico) producidos en el tamano del sector informal.

Algunos estudios revelan sobre la magnitud del sector infarmal, que sus principales
determinantes son la discrecionalidad en la politica tributaria, las regulaciones del mercado
laboral y la eficiencia del sector publico™.

ot Moyer, C. (2009), "Challenges and strategies for promoting economic growth™ Institutional Arrangements and
Economic Growth, Mexico.

1 Johnson,S; Kaufmann, D; y Zoido L,P. {1998) "Regulatory Discretion and the unofficial economy. The
American Economic Review, Vol B8 No.2,pp.387-392.

Loayza M. (1897). "The economics of the informal Economic” Policy Research Working Paper Series 1727, The
World Bank, Washington DC.
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2. Politica Institucional en el Desarrollo economico: ejemplo de la ley de Inversion
Extranjera Directa en el desarrollo del sector manufacturero

El proceso de liberalizacion en México ha pasado por muchas etapas, eso empezo con el
modelo de Industrializacion por medio de la Sustitucién de Importaciones (ISl), para luego
legar a las firmas de los Tratados de Libre Comercio (TLC) que empezd con la entrada de
Mexico a la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) pasando por las diferentes leyes de
inversion extranjera, lo que le abrira la puerta al mundo exterior. Durante esta sesion, se
analizara el impacto de las politicas institucionales a favor de la ley de inversion extranjera
sobre el desarrollo economico del sector manufacturero.

3.1 El marco regulatorio: Ley de inversion extranjera

La historia de la liberalizacién econdmica mexicana se ha visto afectada por la adopcion
de politicas institucionales a traves de la publicacion de dos leyes en materia de inversion

extranjera.

Uno de los componentes del proceso de globalizacion econémica es la |ED, las
posibilidades que ésta genera para las distintas economias son numerosas: la
internacionalizacion de la economia domeéstica, la creacion de empleos, el contacto con
nuevas ideas, tecnologias y practicas de trabajo que pueden establecerse en el pais receptor
de la inversion, son solo algunos de las ventajas que ofrece (Ramirez; 2002). Asi, su decision
es producto de un complejo proceso que difiere en muchos aspectos de las decisiones que
determinan la decision de inversion local.

A diferencia de inversion extranjera indirecta que es un inversion de cartera, se habla
de IED cuando una empresa ubicada en un determinado pais realiza una inversion directa en
el mercado de un tercero, ya sea adquiriendo una empresa existente en el mercado o en su
defecto procediendo a crear una nueva entidad. Williamson (1990) precisa que una actitud
gue limite la entrada de la |IED se considera una insensatez. Tales inversiones pueden
aportar capital necesario, tecnologia y experiencia, ya sea produciendo bienes necesarios
para el mercado nacional o contribuyendo a nuevas exportaciones. La adquisicion de la
tecnologia y su difusion promueve el crecimiento de la productividad.

Muchos paises han adoptado politicas a favor de la atraccion de la inversion
extranjera. Mexico no se ha quedado atras en ese proceso, adoptando dos leyes que han
afectado de manera profunda toda su economia en general y el sector manufacturero en

particular.

La primera ley llamada “Ley para Promover la Inversion Mexicana y Regular la
Inversion Extranjera” fue publicada el 9 de Marzo de 1973 en el Diario Oficial de la
Federacion (DOF). Veinte afos despueés, se reformula esta ley y lo llaman ley de inversion
extranjera y es publicada en el DOF del 27 de diciembre de 1993. Esta ultima ha sufrido
reformas por decretos publicados en el DOF el 12 de Mayo de 1995, el 17 de Junio de 1995,
el 24 de Diciembre de 1996, el 23 de Enero de 1998, el 19 de Enero de 999 y el 4 de Junio

de 2001.
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El reglamento de la Ley de Inversion Extranjera (LIE) y del Registro Nacional de
Inversiones Extranjeras esta precisado por las disposiciones de la ley publicada en el DOF el
8 de Septiembre de 1998.

De interés publico y de observancia general en la Republica, la ley de 1973 tuvo como
objeto promover la inversion mexicana y regular la inversion extranjera para estimular un
desarrollo justo y equilibrado y consolidar la independencia economica del pais.

Al comparar las dos leyes, se puede decir que su diferencia resulta en el hecho de que
la LIE de 1993 eliminan las restricciones sectoriales y los requisitos de desempeno, excepto
para las actividades reservadas, que contenia la Ley para Promover la Inversion Mexicana y
Regular la Inversion Extranjera de 1973. Gomez y Aguilar (2005) mencionan que la ley de
1993 es una ley en linea con el consenso de Washington de desregular y permitir el
funcionamiento lo mas libre posible de los mercados, y eso ha permitido la entrada al flujo de
bienes y servicios y capitales procedentes del exterior. Los flujos de capitales procedentes
del exterior ha afectado el desarrollo econémico en todos sus sectores, unos mas que otros,
es el caso del sector manufacturero.

3.2. Sector manufacturero mexicano

El sector manufacturero en Mexico es considerado como el principal motor del
crecimiento economico y desarrollo industrial del pais por lo que resulta valioso presentar de
manera breve el sector manufacturero y su contribucion al desarrollo econémico nacional.
Este desarrollo economico nacional se puede evaluar en términos de productividad o de su
crecimiento. La politica industrial y de comercio exterior de México ha girado en torno a la
promocion de las exportaciones manufactureras en los Ultimos anos debido al peso que ha
tenido este sector en la economia. Debido a lo anterior, distintas vanables se vieron
alteradas: la demanda (consumo, Formacion Bruta de Capital Fijo (FBKF), exportaciones), la
oferta (produccion, importaciones), la estructura productiva, el empleo y la productividad de
este sector.

A principio de los anos ochenta, el cambio generd resultados favorables, pero
conforme fue pasando el tiempo, y sobre todo con la entrada en vigor del TLCAN, se
presenta una desvinculacion entre la politica industrial y la situacion real del sector,
observandose la carencia de objetivos y estrategias de politica industrial que respondan a las
necesidades del proceso laboral de la industria en México, en todas las regiones del pais.

La politica econémica del pais ha dejado rezagado el sector con un desfasamiento
entre las principales variables macroecondmicas y los requerimientos de esta industria al
nivel sectorial y regional. A pesar de lo anterior, el sector manufacturero no ha perdido su
lugar dentro del desarrollo econémico nacional.

A continuacion, se analiza la contribucion de este sector al crecimiento econdmico
mexicano de 1980 a 2005 y eso con el fin de ver su evolucion a lo largo de estos 25 anos,
poniendo énfasis en las siguientes variables: el Producto Interno Bruto (PIB), las
importaciones, las exportaciones y el empleo. Este marco temporal se escogio con el fin de
observar y analizar el comportamiento de los flujos de IED antes y después de la segunda
reforma de la ley de inversion extrajera.

La participacion del sector manufacturero al PIB nacional representa un promedio de
18%, lo que viene siendo muy relevante considerando que se trata de un solo sector.
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La variacion de los promedios anuales del PIB manufacturero a lo largo de mas de 25
anos releva que este variacion llegé a su punto mas bajo en 1983 con un -8,42% para luego
crecer hasta llegar a su punto mas elevado en 1996, o sea tres anos después de la segunda

reforma de la ley de inversion extranjera.

Hablando del empleo en este sector, la productividad del trabajo ha sido mejor en
comparacion con el numero de personas empleadas del mismo sector. De 1980 a 2006 la
productividad del trabajo ha sido siempre mayor, salvo en los anos 1980 a 1982 y de 1997 a
1998. Por fin, en cuanto al analisis relativo a las exportaciones e importaciones del sector
manufacturero mexicano, las variaciones porcentuales de los promedios anuales presentan
una balanza comercial con excedente durante los periodos de 1982-1985, de 1986-1988 y de
1994 a 1997. Los resultados de un estudio realizado por Tomta (2009) revelaron la
presencia de una derrama tecnoldgica en terminos de aumento de la productividad del
trabajo en el sector manufacturero debido a los flujos de |ED que llegaron a México a traves
de las empresas transnacionales.

De todo lo anterior, queda claro que un pais 0 una regidn gque tiene sus politicas
institucionales bien asentadas de acuerdo a las necesidades de sus ciudadanos es sin lugar

a duda un pais exitoso.

Conclusion.

Muchos factores persistentes que han afectado el desempefo econdmico regional a lo
largo de su historia, entre otros la geografia, los recursos naturales, la distribucion del
ingreso, efc. Las instituciones se postulan como uno de estos factores, de alli el Estado ha
puesto un especial énfasis sobre el papel que juegan las instituciones para explicar los
resultados politicos o economicos que se estudian. De hecho, el institucionalismo surge
como una reaccién a los enfoques tedricos que privilegian al individuo como el responsable
de la forma en que operan los sistemas. Independientemente del nivel econémico de un pais,
la institucionalidad consiste entonces en el respecto de los derechos de propiedad, las
condiciones de acceso al sistema judicial para la superacion de diferencias comerciales, y los
mecanismos de creacion y aplicacion de las leyes.

La aplicacion de buenas politicas institucionales vienen acompanadas por un buen
desarrollo economico, desarrollo que se repercute en todos los ambitos de economia, con
mejores trabajos, elevacion del nivel de vida de la poblacion, mejores infraestructuras
acompanadas de nuevas tecnologias que permitiran a las empresas adquirir ventajas
competitivas.
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