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Titulacao escolar
e mercados profissionais

Odaci Luiz Coradini

Introducio

O objetivo do presente texto consiste na apresentacgao de resultados
do exame das relagdes entre titulagdo universitaria, ocupagao profissio-
nal e posi¢ao social, particularmente no que tange a categorias social-
mente dominantes no Brasil das ultimas décadas. Utilizando como fonte
de dados empiricos os microdados dos censos de 1970 a 2000, sdao con-
frontados os titulos universitarios com os destinos ocupacionais € com o
respectivo rendimento do trabalho principal. Conforme a hipotese geral
perseguida, como os usos sociais dessa titulagao universitaria se inscre-
vem numa diversidade de mercados e de relacoes diferenciadas com a
estrutura de poder, por um lado, ocorre o crescimento da proporc¢ao da-
queles que tém ocupacgao de “elite”, ou de gesto e comando, que abrange
quase todos os titulos universitarios. Por outro lado, a forte polivaléncia
dos usos da titulacdo universitaria resulta também na grande quantidade
dos que exercem alguma ocupagdo com rendimento inferior ao daquele
da categoria correspondente a respectiva titulagdo escolar.

Segundo uma das principais elaboragdes conceituais a respeito das
relagdes entre o mercado escolar e o de trabalho, de Bourdieu e Boltans-
ki (1975), os descompassos entre os mesmos resultam da autonomia re-
lativa do campo escolar frente ao campo econdmico e das conseqiientes
diferencgas de interesses e de temporalidades. Isso cria a possibilidade de
diferencas entre as “propriedades pessoais, como o diploma” e “as ca-
racteristicas do cargo, cuja mudanga depende da economia” (Bourdieu e
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Boltanski, 1975: 98-103). Por outro lado, além das estratégias e lutas in-
dividuais e coletivas pela valorizagdo da titulagao escolar ou, entdo, dos
cargos, existem possibilidades variadas de reconversao social e profis-
sional. Nesses processos de reconversdo, mais generalizados nas situa-
¢oes de inflagdo de titulos e crise de mercado, os setores e profissdes de
representagdo, que sdo mais indeterminadas, contariam com mais possi-
bilidades (Bourdieu, 1978). No entanto, nas condigdes estudadas, a for-
te polivaléncia nos usos sociais e profissionais abrange quase todos os
titulos escolares, ndo se restringindo, portanto, aqueles cujas profissdes
correspondentes sao mais indeterminadas.

Em trabalhos posteriores, particularmente naquele dedicado ao es-
tudo das relagdes entre escolarizagdo e “elites” (Bourdieu, 1989) sao
propostos alguns instrumentos analiticos que podem sinalizar para
avangos significativos nesse sentido. Trata-se, mais diretamente, da pro-
posicdo conforme a qual na divisdo das instituigdes universitarias um
dos polos corresponde ao maior grau de autonomia e capacidade de im-
posi¢do de critérios técnicos e éticos especificamente escolares e, por
outro lado, as origens e qualidades sociais e a estrutura de capital herda-
da dos alunos (Bourdieu, 1989: 213; 1984). Apesar da relativa autono-
mia do campo escolar, os usos sociais da titulagao escolar estao subordi-
nados a estratégias de reproducao que remetem a outras esferas e institu-
icdes. Dentre essas esferas e instituigdes estdo incluidas o grupo famili-
ar, a organizacao empresarial, as burocracias publicas ou privadas, as
corporacdes em geral e, particularmente no que tange aos grupos social-
mente dominantes ou a “elite”, o capital de relagdes sociais e as afinida-
des de estilos de vida (Bourdieu, 1989: 450-481). Apesar de que, nessa
perspectiva teodrica, o capital escolar esteja associado a determinada
“competéncia técnica”, sua realizacdo social depende da “competéncia
social” e, portanto, das modalidades de inser¢@o de seu portador em di-
ferentes mercados especificos. Por outro lado, particularmente no que
tange ao mercado escolar e dos servigos de algumas profissoes, trata-se
de um “mercado regulado”, cuja configuragdo depende do confronto de
interesses investidos nos organismos publicos e da representagdo dos in-
teresses organizados envolvidos. Nessas condigdes, as chances de um
produto ou servigo ser controlado pelo Estado num grau maior depende
da “opinido mobilizada” no sentido de que esse controle seja indispen-
savel (Bourdieu e Christin, 1990: 66). Portanto, as condi¢des particula-
res de cada caso dependem das respectivas configuragdes de interesses
em confronto.

Além dos respectivos mercados, também sdo pressupostas como
condicionantes dos usos sociais da titulagdo escolar, as relagcdes com po-
si¢des socialmente dominantes. Porém, mais que algum grupo predefi-
nido e delimitado substantivamente, o problema analitico consiste nas
posicdes ou o “campo de poder”, cuja “estrutura define-se pelo estado
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das relagoes de forca entre espécies de capital” (Bourdieu, 1989:
373-375). No que tange especificamente as relagdes entre posi¢ao social
e o campo escolar é necessario considerar ainda os efeitos da existéncia
ou ndo de algum setor especifico dirigido explicitamente a formacao de
elites. Casos como o da Franga tém como uma das principais caracteris-
ticas a de manter um setor de ensino (as “grandes escolas”) explicita-
mente voltado para a formacao de “elites” (que serve, inclusive, de base
empirica para as principais formula¢des de Bourdieu, 1984; 1989;
Bourdieu e Saint Martin, 1987). Nesse caso, a “competéncia técnica”
especifica adquire contornos proprios, que acaba se manifestando numa
maneira de ser, mas que ndo deixa de constituir uma “competéncia”, as-
sociada a determinada escolarizagdo, embora tendo o capital cultural de
origem e o capital de relagdes como condi¢do de realizacdo. Desse
modo, tanto a relativa autonomia do campo escolar e sua bipolarizacdo
entre as “grandes” e as “pequenas” escolas, como entre o polo mais as-
sociado ao capital escolar (cientifico ou cultural) e suas regras e ética
proprias e, por outro lado, as “escolas de poder” (Bourdieu, 1989: 213 ¢
Bourdieu e Saint Martin, 1987) sdo o resultado dessa configuracao espe-
cifica. No que tange a escolarizag@o de “elites”, além de um conjunto de
institui¢des especificamente dirigido a isso, suas relagdes com o Estado
e uma concepgcao carismatica de autoridade (Garrigou, 2001: 234-235),
isso resultou na tensdo entre a pretensdo de formacdo de “elites” gesto-
ras do Estado e o modelo anglo-saxdo das business schools. Ocorre que
no caso em pauta, ao se tratar de uma configuragdo historica “periféri-
ca”, tanto o problema das relagdes da titulagdo escolar com a posicao
social como aquele do processo de profissionalizagao tém outras bases.
Se por outro lado ndo existe algum setor do ensino superior
explicitamente dirigido a formacao de elites, por outro, como os dados
apresentados adiante indicam, boa parte dos portadores de titulos
universitarios, em diferentes areas do conhecimento, mantém posigdes
homologas ou semelhantes.

Isso vai ao encontro dos resultados do estudo de Karady (1991) das
relagdes entre os estudos juridicos e a reproducao das elites hungaras.
Para Karady (1991: 109), a razao das intensas relagdes entre descenden-
tes da nobreza e os estudos juridicos decorrem das afinidades entre as
carreiras juridicas e as atividades publicas. O direito constitui uma
“competéncia genérica’ afim com esse tipo de atividade. Além disso, no
periodo mais recente, frente a inflagdo de titulos escolares, o diploma
em direito conta com a vantagem de ndo conduzir exclusivamente a um
determinado mercado (como a medicina), permitindo, assim, reconver-
soes e escolhas profissionais alternativas conforme cada conjuntura.
Mas, além dessa polivaléncia socio-profissional da formacao juridica,
sua expansao estaria vinculada também a “heranga profissional”, atra-
vés da transmissdo familiar de parte das competéncias e do capital de re-
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lagdes sociais (Karady, 1991: 120). Essas proposigdes vao ao encontro
das constatagdes quanto aos usos sociais do direito em sociedades peri-
féricas de Dezalay e Garth (América Latina, Filipinas), particularmente,
devido a posi¢@o dos juristas como mediadores no sistema de patrona-
gem estabelecido entre o poder local e as elites internacionais (Dezalay
e Garth, 2008: 50; 2002). Porém, no caso em pauta, se por um lado, fica
evidente que a polivaléncia nos usos sociais e profissionais da titulagao
escolar tem nas ocupacgdes de “elite”, ou de comando e gestdo, um de
seus fundamentos, por outro, isso esta muito longe de se restringir ao di-
reito. Inclusive, os portadores de titulos em direito, de graduagdo ou de
mestrado ou doutorado, constituem um dos poucos casos de evolugao
no sentido da maior correspondéncia entre o titulo escolar e a ocupacao.

Essas perspectivas quanto aos usos sociais da titulagdo escolar e
suas relagdes com posicoes sociais dominantes ou de “elite” confluem
com algumas proposigdes basicas do credencialismo. Uma dessas con-
fluéncias entre perspectivas baseadas no credencialismo e proposigoes
de Bourdieu, como destacado inclusive por Brown (2001: 27-28) con-
siste, em primeiro lugar, na importancia central da cultura geral e do ca-
rater simbolico das credenciais no recrutamento de “elites”. A segunda
conseqiiéncia importante ¢ a énfase na diversidade de formas que as cre-
denciais podem tomar nas burocracias privadas ou publicas e no estabe-

. . . -1
lecimento de prerrogativas e regras profissionais .

Quanto aos problemas relativos a definicdo de mercado, a proposi-
¢do de “mercados multiplos”, visando incorporar os “fatores economi-
cos, culturais e estruturais” (Zelizer, 1992: 10)* pode constituir um ins-
trumento analitico importante. Além de mercados como aquele de “ado-
¢do de criangas”, esse esfor¢o na definicdo das bases de mercados espe-
cificos resultou, também, em estudos de mercados de trabalho parti-
culares, como aquele em que operam os “cacadores de talento” para car-
gos de direcao de empresas. Mais que outros mercados de trabalho, tra-
tar-se-ia de um “mercado particular”, onde, além da competéncia direta-
mente profissional, é a personalidade dos candidatos que ¢ avaliada,
apos uma sele¢do mais geral. Além das empresas demandantes, os pro-
prios escritorios de “cagadores de talento” contribuem para definir o
mercado de “quadros dirigentes” (Gautie, Godechot e Sorignet, 2005).

No que tange a nogdo de “profissdo”, deve ser considerado que, in-
clusive, os proprios esquemas de coleta e organizacao dos dados utiliza-
dos estao fortemente baseados em classificagdes profissionais ou ocupa-

1 Para uma discussao mais geral sobre as relagoes entre titulagao escolar e pre-
rrogativas e credenciais profissionais e sociais, ver particularmente Collins
(1979), Brown (2001) e Weber (1984: particularmente 242-248.

Para um balango mais geral desses esfor¢os de redefinicao do conceito de
mercado, com uma perspectiva propria, pode ser consultado Fligstein
(1996).
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cionais®, o que implica numa série de problemas técnicos e analiticos,
dentre os quais, aquele das relagdes entre as classificagdes censitarias e as
demais categorias sociais. Nao caberia entrar aqui na questao da tradi¢ao
norte-americana que pretende apreender a profissionalizagdo através de
um conceito e as criticas suscitadas. Para o que esta em pauta é necessario
destacar que ndo se trata de negar os eventuais processos mais gerais de
“profissionaliza¢do”, mas considera-los como algo que deve ser tomado
em suas condig¢des e configuragdes particulares e concretas. Isso implica
em apreender os eventuais processos de “profissionalizagdo” sem excluir
suas relagdes com determinados campos ou esferas e respectivos recursos
sociais, sejam aqueles associados ao grupo familiar, as relagdes com as
politicas de Estado, e com diferentes mercados, como ja indicado para o
caso dos juristas no caso da Franca (Boigeol e Dezalay, 1997). Isso vai ao
encontro da proposi¢ao de tomar a “profissdo” como “mercado fechado”,
ou seja, como “monopoliza¢do de um determinado segmento de mercado
de trabalho visando controlar a incerteza da relagdo salarial ou mercan-
til”. Assim, se “profissdes” podem ser “distinguidas como uma espécie
do género ‘mercado fechado’, é pelo peso especifico -e nao pela natureza-
de diversos componentes do jogo social onde se investem arranjos e desa-
rranjos das identidades e das regras que protegem suas fronteiras” (Para-
deise, 1988: 12 ¢ 20. Grifos no original). Sendo assim, apesar de situagdes

as mais diferenciadas quanto a processos e a graus de profissionalizagdo e
de determinagdo de prerrogativas profissionais, isso ndo pode ser direta-
mente atribuido ao titulo ou a formagao escolar enemao tipo de atividade.

Como ja mencionado, a hipotese mais geral perseguida ¢ a de que,
nas condigoes estudadas, um dos principais responsaveis pela polivalén-
cianos usos da titulagdo escolar € a ocupacgao de posigao socialmente do-
minante, ou de “elite”, como meio de acesso ou de legitimacao de posi-
¢oes de comando e gestdo, de boa parte dos portadores dessa titulacdo.
Por outro lado, um outro dos principais responsaveis pela polivaléncia
ocupacional sdo as condi¢des sociais e profissionais desfavoraveis de ou-
tra boa parte dos portadores de titulagdo universitaria, cuja ocupagao e
rendimento econdmico estao abaixo da média dos que exercem alguma
ocupacao conforme a defini¢do formal do curso concluido. Na passagem
datitulacdo escolar para a ocupagao efetiva se interpde uma multiplicida-
de de mercados que incluem aqueles de postos de comando e gestao de
empresas privadas ou publicas, de servi¢os profissionais com base em di-
ferentes estruturas organizacionais e aqueles mercados mais fortemente
dirigidos politicamente, tais como o magistério de ensino fundamental e
médio e os servigos burocraticos subalternos.

3 Para uma discussao mais geral das condigdes de utilizagdo das classifica¢des
profissionais na analise socioldgica ver Merllié (1983) e sobre a nogdo de
“patrao” nos censos franceses, ver Zarca (1993).
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1. O material empirico utilizado e as principais constata¢des

Como ja foi mencionado, as principais fontes de material empirico
utilizadas consistem nos microdados dos censos de 1970 a 2000. Apesar
de sua generalidade, esse material fornece alguns indicadores relevantes
para o exame das relagdes entre titulagao escolar, ocupagao profissional
e rendimentos. Dentre as variaveis mais diretamente utilizadas desta-
cam-se o tipo do ultimo curso concluido (em 58 categorias para cursos
de graduag@o e de mestrado ou doutorado € uma para os sem curso supe-
rior) e as ocupagdes profissionais (no caso, agrupadas em 37 categori-
as). Visto que, para os censos foram mantidas as antigas classificagdes
profissionais apos as alteragdes no decorrer do periodo, é possivel
acompanhar a evolu¢do numa série temporal significativa.

Ao confrontar o titulo escolar mais alto obtido com a ocupagao de-
clarada no censo, no periodo de 1970 a 2000, a primeira constatagao
mais geral ¢ a relativamente baixa proporg¢do daqueles em que ha corres-
pondéncia entre ambos. Apenas alguns poucos titulos, de graduacao ou
de mestrado ou doutorado, em medicina, odontologia, direito e os cur-
sos militares superam os sessenta por cento em 2000 e algo semelhante
ocorre com os demais periodos. Além disso, embora para alguns titulos
escolares com menor grau de determinagdo da profissao, especialmente
os de licenciatura, a ocupagao tomada como correspondente nao seja ex-
clusiva, mais da metade dos titulos tem menos da terga parte de seus por-
tadores na respectiva ocupagdo. Para a maior parte dos casos, a propor-
cdo daqueles cujo titulo escolar coincide com o respectivo agrupamento
ocupacional situa-se entre 30% e 60%, apesar da relativamente forte
dispersdo. A segunda constatagdo mais geral ¢ a de que essa propor¢ao
daqueles em que ha correspondéncia entre as prescri¢des formais ou a
disciplina do titulo escolar universitario, de graduagao ou de mestrado
ou doutorado, e a ocupagao declarada tende a diminuir ou, ento, a se
manter estavel, mas, em geral, ndo aumenta, no periodo considerado.

A terceira constatagdo geral ¢ a de que o aumento dos portadores de
um determinado titulo escolar em algumas categorias ocupacionais ten-
de a ser maior. Dentre essas categorias com maior crescimento desta-
cam-se trés que podem ser consideradas como componentes de grupos
dirigentes ou “elites”, a saber: os agrupamentos dos empregadores e
proprietarios em geral, dos diretores e gerentes de empresas privadas e
dos diretores e chefes na administragdo publica®. Portanto, trata-se de
categorias socialmente dominantes, uma das quais se caracteriza pela
propriedade de capital econémico, um segunda pela gestdo do capital
econdmico e, por fim, uma terceira pela detencao de algum tipo de capi-
tal politico. Para alguns titulos universitarios, particularmente aqueles
de nivel de mestrado ou de doutorado, uma outra categoria especifica de

4 Para detalhes da composi¢do desses agrupamentos, ver IBGE (2003: Docu-
mentagao).
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“elite” que tende a aumentar no decorrer do periodo, em condigdes espe-
cificas e de modo variavel, ¢ a dos professores de ensino superior. Uma
quarta constatagao geral ¢ o forte aumento da proporgao daqueles com
ocupagoes subalternas, que tendem a se concentrar ainda mais entre os
com titulag@o escolar com menor valor economico (como os de licencia-
tura) ou, entdo, em cursos com maior heterogeneidade e, portanto, poli-
valéncia (como os de direito, de administragdo, dentre outros).

Sendo assim, somente os portadores de alguns poucos titulos uni-
versitarios t€m uma propor¢ao com forte predominancia daqueles cujo
destino profissional mantém relagdes formalmente mais diretas com as
prescrigoes do curso. Dentre esses se destacam os com graduagdo em
odontologia, em medicina e em enfermagem. A situagao dos graduados
em farmacia, apesar da proximidade como area de conhecimento, ¢ mui-
to diferente, variando entre menos de uma quinta parte a cerca da meta-
de. Por outro lado, os graduados em engenharia civil tém uma propor¢ao
de pouco mais da metade, que tende a diminuir no periodo. Os gradua-
dos em direito mantém uma proporg¢ao de correspondéncia ainda menor,
mas como ja mencionado, ha uma tendéncia de crescimento, tanto para
os com apenas graduagao, como para os com mestrado ou doutorado. Os
graduados em arquitetura e urbanismo tém uma propor¢ao um pouco
mais alta, de pouco mais da metade, mas também com tendéncia de di-
minuicdo e os graduados em teologia também t€m decréscimo, de modo
semelhante aos graduados em medicina veterinaria. Por fim, os gradua-
dos em cursos militares mantém uma proporgao de correspondéncia um
tanto mais alto, mas também com decréscimo e muitas oscilagdes no pe-
riodo. Como parece evidente, nos casos de propor¢do mais alta de co-
rrespondéncia entre o titulo e a ocupacdo, em geral, se trata de pro-
fissdes com mercado mais delimitado e com prerrogativas profissionais
mais estabelecidas. Mesmo assim, com algumas excegdes, perto da me-
tade dos portadores da maior parte dos titulos ndo exerce alguma ocu-
pacao formalmente enquadrada na respectiva categoria ocupacional.

Por outro lado, dentre a grande quantidade de portadores de titulos
com baixa correspondéncia com a ocupagdo declarada destacam-se: os
graduados em agronomia, em outros cursos de ciéncias agrarias -que
nao agronomia ou medicina veterinaria-, em psicologia, engenharia elé-
trica, engenharia mecanica, engenharia quimica, em outros cursos de
graduagdo em engenharia, ciéncias da computacdo, estatistica, geolo-
gia, ciéncias contabeis e atuariais, ciéncias econdmicas, comunicagao
social e, por fim, os cursos de licenciatura em geral. Para esses ultimos,
na maior parte dos casos, em torno de um terco dos respectivos portado-
res de titulagdo, embora com muitas variagdes para baixo, € constituido
de professores de ensino de 2° grau e uma parte menor de ensino de 1°
grau.
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Ao tomar separadamente aqueles com titulo de mestrado ou douto-
rado a proporgao de correspondéncia com a ocupagdo diminui em detri-
mento de outras ocupagdes, particularmente aquela de professor de ensi-
no superior. Assim, aqueles com mestrado ou doutorado em ciéncias
agrarias mantém uma proporcao de cerca da ter¢a parte como agronomos.
Algo semelhante ocorre com aqueles com mestrado ou doutorado em en-
genharia e os com outros titulos de mestrado ou doutorado em ciéncias
exatas e tecnologicas -que ndo os de engenharia. A exemplo dos titulos de
graduagio, as principais excegdes com aqueles com mestrado ou doutora-
do ocorrem com os em medicina e em direito, com alta proporgao de cor-
respondéncia entre o titulo e a ocupagdo, embora em grau bem menor que
os apenas graduados.

Algumas categorias profissionais baseadas nas classificagdes cen-
sitarias podem ser tomadas em seu sentido de atividade ou ocupagdo ou
enquanto indicador de condig@o ou de posigao social, com base em dife-
rentes recursos. No que tange as posicdes socialmente dominantes, esse
¢ o caso, particularmente, do agrupamento de ocupagdes sob a etiqueta
de empregadores ¢ proprietarios em geral, cujo recurso principal, evi-
dentemente, esta na posse de determinado montante de capital economi-
co. Um segundo agrupamento de ocupagdes que se destaca nesse senti-
do ¢ aquele dos administradores e gerentes de empresas privadas, que,
se por um lado, pode estar fortemente associado a categoria dos empre-
gadores e proprietarios em geral, por outro, também pode conter carac-
teristicas proprias, inclusive, porque tem nas atividades ou ocupacdes
relativas a gestdo e controle sua principal razao de ser, além das diferen-
cas quanto ao rendimento, como indicado adiante. Por fim, um terceiro
agrupamento socialmente dominante, ou de “elite”, que se destaca ¢
aquele dos diretores e chefes na administracdo publica, cujo principal
recurso tem como base algum tipo de capital politico. Como no Brasil,
quantitativamente, a quase totalidade dos cargos com poder de decisao
“politica” (com exce¢ao daqueles com base em processos eleitorais) tem
como critério de recrutamento a “indicagdo” ou cooptagdo, ¢ de supor
que sua principal base esteja no capital politico associado com algum
tipo de engajamento ou em outros critérios de cooptagdo e “indicacdo”,
cujas particularidades, evidentemente, os dados utilizados ndo tém con-
di¢des de apreender. Em todo caso, apesar das evidentes fortes clivagens
e diferencas internas nesses agrupamentos ocupacionais € na
comparacao entre si, podem ser tomados como representativos das
categorias com posicao social mais alta, em suas relacdes com os usos
da titulagdo escolar.

Como os dados expostos a seguir evidenciam, ha uma tendéncia
geral, embora ndo univoca, no sentido da associagdo entre titulagao
universitaria e posi¢cao socialmente dominante e de comando adminis-
trativo e politico, que abrange crescentemente a maior parte dos titulos,




Titulacdo escolar e mercados profissionais 247

com relativa independéncia do conteudo da respectiva disciplina ou area
de conhecimento. Dito de outro modo, na diversidade de mercados em
que esses titulos escolares se inscrevem, um dos polos ¢é representado
pelos seus usos na perspectiva de posigdes social e politicamente
dominantes.

Ao tomar conjuntamente esses trés agrupamentos ocupacionais so-
cial e politicamente dominantes, como seria de esperar, o extremo do
po6lo mais diretamente associado ¢ representado por categorias como
aqueles com mestrado ou doutorado em administragdo, em outros cur-
sos de engenharia -que ndo engenharia civil, mecanica, elétrica e eletrd-
nica e quimica e industrial-, com graduagdo em administragdo, propa-
ganda e marketing, ciéncias econdmicas, dentre outros. Em sintese, em
geral, nesse polo se situam os formados em cursos das engenharias ou
das chamadas ciéncias sociais aplicadas tém entre a quinta parte a quase
metade como componente de algum dos trés segmentos de “elite” em
pauta.

No que tange aos formados em administragdo ou em economia,
como se trata de cursos dirigidos a formacao de gestores, a grande quan-
tidade de administradores e gerentes de empresas privadas nao poderia
ser definido como incongruéncia relativamente ao titulo, mas o mesmo
ndo poderia ser concluido da grande quantidade dos classificados como
empregadores e proprietarios em geral ou como diretores e chefes na ad-
ministra¢do publica. Algo semelhante ocorre com os portadores de ou-
tros titulos universitarios, como os das engenharias.

Por outro lado, ao tomar pelo pélo de menor proporgao nessas trés
categorias de “elite”, uma primeira constatagao que se depreende € a pe-
quena quantidade de titulos universitarios em que ha ocorréncia de algu-
ma proporcao significativa daqueles classificados nas mesmas. Além
daqueles sem curso superior, se sobressaem apenas os portadores de al-
guns titulos universitarios da area médica, como os graduados em odon-
tologia, em enfermagem e com graduag@o ou mestrado ou doutorado em
medicina, além de outros cursos na area de ciéncias humanas, ou com
mercado profissional mais circunscrito, tais como os graduados em teo-
logia, com mestrado ou doutorado em letras e artes, com cursos milita-
res de nivel superior, com graduagdo em biblioteconomia, em letras,
com mestrado ou doutorado em direito e em alguns outros cursos de li-
cenciatura. Todos os demais titulos t€ém, no minimo, a décima parte em
ocupagoes profissionais em uma das categorias de “elite” (como defini-
das acima). Como fica evidente, os poucos casos de menor propor¢ao no
pertencimento a essas categorias consistem em profissdes mais estabe-
lecidas e exclusivas ou, entdo, cursos associados a condigdes sociais
mais baixas, como os de licenciatura, o que pode ser constatado, inclusi-
ve, através do montante de rendimento, como indicado adiante. Isso, no
entanto, ndo exclui a participacdo significativa, de mais da décima parte,
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nessas categorias de “elite” dos portadores de titulos de uma série de
cursos de licenciatura ou formalmente dirigidos para a formagao de pro-
fessores de ensino de 1° ou 2° grau, tais como pedagogia, filosofia, cién-
cias e estudos sociais, quimica, dentre outros. Isso também nao exclui
alguns titulos escolares que remetem a profissdes mais estabelecidas e
exclusivas, mas cujos portadores podem estar, simultaneamente, inseri-
dos em outros mercados, como € o caso dos graduados em estatistica,
com quase a quinta parte como integrante de alguma das trés categorias
de “elite”, em geologia, em agronomia, dentre outros.

Um outro conjunto de constatacdes que se depreende ¢ relativo as
tendéncias quanto a evolucao no periodo analisado dessas proporcdes
de portadores de titulagdo universitaria em categorias ocupacionais de
“elite”. O primeiro ponto a destacar é que ndo ocorre alguma tendéncia
de formagdo de algum tipo de curso especializado na formagao de “eli-
tes”. Apesar da forte participagao de cursos como os de administracao e
de economia, ndo ocorre algum acréscimo significativo nesse sentido.
Assim, aqueles com mestrado ou doutorado em administragdo tiveram
uma tendéncia de diminuicao nas trés categorias. Algo semelhante ocorre
com os graduados em administracdo, enquanto os graduados em ciéncias
econdmicas se mantém no mesmo patamar, com diminui¢cdo daqueles
graduados em ciéncias econdmicas e contabeis. Simultaneamente, sur-
giram novos cursos e titulos proximos, como graduagao em propaganda
e marketing, com mais da terca parte dos titulados como componentes
da “elite”. No que tange as engenharias, mesmo para 0s cursos mais tra-
dicionais, como o de engenharia civil, ocorre a manutengao da propor-
¢do de componentes da “elite” em torno da quinta parte, € por outro
lado, surgem novos cursos de engenharia com propor¢des mais altas.
Esse ¢ o caso, dentre outros, dos graduados em engenharia mecéanica,
com cerca da terca parte, da engenharia quimica e industrial, da engenha-
ria elétrica e, particularmente, dos outros cursos de engenharia -que nao
engenharia civil, mecanica, elétrica e eletronica e quimica e industrial-
também com mais da terga parte com ocupagao em alguma das categori-
as de “elite”. Algo semelhante ocorre com os graduados em agronomia,
cuja propor¢ao de componentes da “elite” se mantém relativamente es-
tavel, mas, enquanto isso surgiram outros cursos proximos, como os
classificados como outros de ciéncias agrarias -que ndo agronomia e
medicina veterinaria- com propor¢ao de componentes de alguma das ca-
tegorias de “elite” muito mais elevada. Um processo semelhante ocorre
com varias outras areas, com a diversificagao ¢ oferta de novos titulos,
como, na area de jornalismo, comunicag¢ao social, com alta proporgao de
componentes da “elite” e, inclusive, na area de letras e artes, com outros
cursos de graduacao em letras e artes, com quase a quinta parte dos por-
tadores do respectivo titulo como administradores e gerentes de empre-
sas privadas.
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Mas, além daqueles cujo destino ocupacional corresponde com as
prescrigoes do titulo escolar e daqueles nas ocupagdes socialmente mais
dominantes, em geral ocorre uma altissima dispersao quanto ao destino
ocupacional. Praticamente a totalidade dos titulos escolares em analise
tem boa parte, embora variavel para cada caso, de portadores cujo destino
ocupacional abrange quase todos os trinta e sete agrupamentos profissio-
nais utilizados para classificagdo. Ou seja, se trata de diversos mercados
para cadatitulo e, em boa parte dos casos, equivale a ocupagdes social ou,
pelo menos, economicamente inferiores a posi¢ao da respectiva catego-
ria prescrita pelo titulo escolar.

Porém, como as classifica¢des profissionais utilizadas pelas fontes
tém forte carater setorial, estando mais centradas no tipo de atividade que
nas condigdes de seu exercicio e inclusive, por se tratar de agrupamentos
uma forma de indicar para seu significado quanto a posi¢ao social é rela-
ciona-las com osrecursos econdmicos. Na inexisténcia de indicadoresre-
lativos a0 montante do patrimonio, essas categorias ocupacionais podem
ser relacionadas com o rendimento médio do trabalho principal, o que
contribui, inclusive, para especificar as diferencas de valor de mercado da
titulag@o escolar. Porém, uma melhor especificagdo requer um primeiro
exame global do rendimento médio dos portadores de cada titulo escolar
para, entdo, enfocar as diferencas entre os portadores de cada titulo con-
forme seu destino ocupacional.

2. Titulacio escolar, destinos ocupacionais e
rendimento econdémico

O exame da hierarquizagao dos titulos escolares através do montan-
te de rendimento do trabalho principal pode ser operacionalizado através
da comparacao dos titulos entre si, tomando o valor médio do conjunto
dos portadores de cada titulo independentemente dos diferentes merca-
dos em que se insere. Esse valor pode ser tomado, inclusive, como indica-
dor indireto da hierarquizagao escolar, pelo menos no que tange a sua di-
mensao mais econdmica. Mas a comparagao também pode tomar cada ti-
tulo separadamente, em confronto com as diferentes ocupagdes em que
seus portadores se inscrevem. Além dos respectivos mercados restritos a
cada titulo, isso pode constituir um bom indicador das diferencgas econd-
micas internas e, por outro lado, dos diferentes significados quanto a po-
si¢do social. Isso porque os portadores de um mesmo titulo podem estar
em ocupagoes e rendimentos mais proximos de posi¢des socialmente do-
minantes, na respectiva profissao (que também esta inserida numa estru-
tura profissional e social socialmente hierarquizada) ou em ocupacdes
social ou economicamente inferiores aos que exercem a ocupagao corres-
pondente ao titulo escolar.

Ao comparar o montante de rendimentos do trabalho principal para
cada titulo universitario no periodo de 1970 a 2000, a primeira constata-
cdo geral que se depreende ¢ a de que apesar das fortes variagdes em ter-
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mos absolutos (devido, inclusive, as dificuldades técnicas de atualizagao
monetaria)’, as respectivas posi¢des se alteram muito pouco. Além disso,
muitas dessas pequenas variagdes podem ser atribuidas ao aparecimento
de novos cursos e respectivos titulos e as reformulagdes e desdobramen-
tos de cursos antigos. Uma outra constatagdo geral ¢ que a altissima dife-
rencga entre o titulo mais bem remunerado e aquele que ocupa a ultima po-
si¢do se mantém relativamente constante. Deixando de lado os sem curso
superior, a diferenga entre o titulo do topo e o tlltimo titulo universitario é
de 4,66 vezes em 2000, sendo que o titulo que ocupa a posi¢ao inferior ex-
trema se aproxima da média de rendimento daqueles sem curso superior.
Essadiferencaéde 3,73 vezesem 1991, de 5,20 vezes em 1980 e, por fim,
4,94 vezes em 1970.

Uma outra constatacao € a de que, embora o grau do titulo (gradua-
¢do oumestrado ou doutorado) tenha algum peso, a posi¢cao quase nao de-
pende da area de conhecimento, com excegao da situacao geralmente in-
ferior dos cursos de ciéncias humanas e dos cursos dirigidos a formacao
de professores de ensino de 1° e 2° grau. Portanto, mais que a area, a posi-
¢d0 ou o montante de rendimento esta mais diretamente associada com os
respectivos mercados ocupacionais. Assim, ao tomar os titulos melhor
posicionados no topo, em geral se trata de cursos nas areas de ciéncias so-
ciais aplicadas (graduagdo ou mestrado ou doutorado em administracao,
direito, economia), nas engenharias em geral, os titulos mais valorizados
naareade satde ou ciéncias bioldgicas (medicina), nas ciéncias agrarias e
cursos militares de nivel superior, dentre outros. Porém, ao tomar o extre-
mo oposto, aquele das médias de rendimento do trabalho principal mais
baixas, a principal caracteristicacomum ¢ a de que, em sua maior parte, se
trata de cursos de licenciatura e bacharelado, de todas as areas de conheci-
mento. Ou seja, a principal caracteristica comum ¢ ter o magistério de en-
sino fundamental e médio como principal mercado, independentemente
da area de conhecimento. Além desses cujo mercado principal € o magis-
tério pré-universitario se destacam também o curso de teologia, cujo mer-
cado é muito especifico e aqueles de cunho pratico com mercado restrito,
como biblioteconomia, ciéncias da computagao, dentre outros.

Se porum lado as diferengas entre os titulos escolares quanto ao ren-
dimento médio do trabalho principal sdo extremamente acentuadas e as
respectivas posigdes tendem a se manter no decorrer do periodo, por ou-
tro, as variagdes entre os portadores do mesmo titulo® sdo ainda mais
acentuadas. Como seria excessivo tomar cada um das quase seis dezenas
de titulos, podem ser enfocados alguns casos exemplares, daqueles que
ocupam posi¢des extremas quanto as diferencgas entre os titulos compara-
dos entre si, para examinar mais detalhadamente suas diferengas internas

5 Os valores monetarios sdo o resultado da conversao da moeda brasileira do
periodo para o ddlar norte-americano.

6 Essa grande quantidade de titulos impossibilita, inclusive, a exposi¢do das res-
pectivas tabelas especificas nos anexos.
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quanto as variagdes no rendimento médio do trabalho principal e os mer-
cados especificos que compdem os destinos ocupacionais.

Tomando inicialmente os portadores de titulos que ocupam posi-
¢des extremas no polo do maior rendimento do trabalho principal, os com
mestrado ou doutorado em administragao se distanciam um tanto relati-
vamente as caracteristicas médias do conjunto de portadores de titulagao
universitaria. Uma caracteristica especifica consiste na maior associacao
com o universo empresarial e, particularmente, com os administradores e
gerentes de empresas privadas (35,67% dos com mestrado ou doutorado
em administragdo), a exemplo daqueles de economia. Por outro lado, ha
uma menor quantidade de professores de ensino superior (8,62%), com-
parativamente aos demais portadores de titulo de mestrado ou doutorado.
Mesmo assim, uma primeira constatacao geral que se impde relativamen-
te aqueles com titulo de mestre ou doutor em administracdo é que, apesar
de pouco mais da terca parte em que ha correspondéncia entre o tituloe a
ocupacao de administrador e gerente de empresas privadas, ocorre uma
enorme dispersdo quanto ao destino ocupacional. Além dos mencionados
administradores e gerentes de empresas privadas e de professores de ensi-
no superior, se destacam também os empregadores e proprietarios em ge-
ral, que ocupam o topo das médias de rendimento. Por outro lado, mais da
metade dos portadores do titulo de mestre ou doutor em administragdo se
enquadram em dezenas de outros agrupamentos que nao aquele confor-
me as prescri¢des do titulo ou, entdo, que equivalem a posi¢des de coman-
do. Todas essas categorias de ocupagdes tém rendimento inferior.

Ao confrontar com aqueles que tém somente a graduagdo em admi-
nistracao, além da forte diferenca na média do rendimento, ficam eviden-
tes as diferengas quanto ao destino ocupacional. Nesse caso também os
administradores e gerentes de empresas privadas representam boa parte,
de mais de um quinto, bem como os empregadores e proprietarios em ge-
ral, com quase a décima parte, mas a proporcao de professores de ensino
superior ¢ insignificante. Por outro lado, a quantidade daqueles em ocu-
pagodes subalternas, com rendimento médio abaixo daqueles da categoria
dos administradores e gerentes de empresas privadas ¢ muito maior, com
bemmais dametade. No caso, as diferengas entre o rendimento médio dos
empregadores e proprietarios em geral ¢ maior em confronto com os ad-
ministradores e gerentes de empresas privadas. Por outro lado, a maior
parte dos graduados em administracdo tem ocupagdo com rendimento
médio abaixo da respectiva categoria ocupacional dos administradores e
gerentes de empresas privadas, com destaque para aqueles com fungdes
burocraticas e de escritdrio, com quase um quinto do total, e ocupagdes do
comércio e atividades auxiliares, com uma quantidade ainda maior e com
rendimento ainda menor.

Ao tomar os portadores de outros titulos das chamadas ciéncias so-
ciais aplicadas que se situam no po6lo do rendimento médio mais alto os
resultados nao diferem muito desse padrao. No caso daqueles com mes-
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trado ou doutorado em direito, que mantém uma das posi¢des das mais al-
tas quanto ao rendimento médio, a maior parte tem ocupagao em carreiras
juridicas, cujo rendimento médio esta bem abaixo de uma série de outras
ocupagoes que absorvem boa parte dos portadores desse titulo, particu-
larmente os empregadores e proprietarios em geral, diretores e chefes na
administragdo publica, administradores e gerentes de empresas privadas
e, inclusive, dos professores de ensino superior. Mesmo assim, boa parte
daqueles com mestrado ou doutorado em direito tem rendimento médio
muito abaixo daqueles com carreiras juridicas, numa série extensa de ati-
vidades, com destaque para as de seguranca publica. Ao tomar aqueles
com apenas graduacdo em direito essas tendéncias se tornam ainda mais
fortes. Nesse caso a média de rendimentos ¢ bem mais baixa e quanto ao
destino ocupacional, ocorre adiminuicao das carreiras juridicas, que con-
tinuam a representar mais da metade, com rendimento médio bem infe-
rior as categorias de “elite”, ou seja, empregadores e proprietarios em ge-
ral, e administradores e gerentes de empresas privadas e diretores e chefes
na administragdo publica. Por outro lado, a quantidade daqueles em ocu-
pacdes com rendimento inferior as profissdes juridicas aumenta, com
destaque para as ocupagdes do comércio e atividades auxiliares, de segu-
ranga publica e ocupagdes mal definidas.

No caso das ciéncias econOmicas, também, essas tendéncias sao
muito semelhantes. Ao tomar os com mestrado ou doutorado em ciéncias
econdmicas e contabeis, apenas a quinta parte esta incluida entre os eco-
nomistas, contadores e técnicos em administragcdo, com rendimento mé-
dio bem abaixo dos empregadores e proprietarios em geral, diretores e
chefes na administra¢ao publica e administradores e gerentes de empre-
sas privadas, que absorve mais da quinta parte e fungdes burocraticas e de
escritorio, mas bem acima dos professores de ensino superior, que nesse
caso tém uma propor¢ao mais alta. Mas nesse caso também uma boa parte
tem ocupag@o comrendimento bem inferior aquele conforme arespectiva
categoria do titulo escolar, como as ocupagdes do comércio e atividades
auxiliares e ocupagdes mal definidas. Ao tomar aqueles com somente
graduacdo em economia essas tendéncias se aprofundam. O rendimento
médio se reduz para pouco mais da metade daqueles com mestrado ou
doutorado, os administradores e gerentes de empresas privadas absorvem
mais da quinta parte e os ocupados como economistas, diminuem, con-
juntamente com o respectivo rendimento médio e os professores de ensi-
no superior quase desaparecem. Por outro lado, os empregadores e pro-
prietarios em geral aumentam muito, tendo a melhor faixa de rendimento
médio, seguidos pelos diretores e chefes na administragdo ptblica. No
extremo oposto também aumentam muito as ocupac¢des com rendimento
médio bem abaixo dos economistas, tais como as ocupagdes do comércio
e atividades auxiliares.

Ao tomar os titulados em cursos de areas mais técnicas também es-
sas tendéncias se mantém, com algumas variagdes. No caso daqueles com
mestrado ou doutorado em engenharia, que possuem um dos rendimentos
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médios mais altos, pouco mais da quarta parte tem ocupagao como engenhei-
ro, com rendimento médio bem abaixo dos empregadores e proprietarios em
geral, dos diretores e chefes na administrag@o publica e dos administrado-
res e gerentes de empresas privadas. Mas, mesmo nesse caso, embora em
menor grau, uma parte significativa, de quase metade, tem ocupacéo com
rendimento médio muito inferior a respectiva categoria dos engenheiros
e, inclusive, dos professores de ensino superior, como ocupagdes do co-
mércio e atividades auxiliares, de defesa nacional e seguranga ptblica e
ocupagdes mal definidas. Ao tomar aqueles com apenas graduacdo em
engenharia mecanica o grau de polivaléncia nos usos do titulo escolar au-
menta muito, embora o rendimento médio nao esteja muito distante dos
anteriores. Os ocupados como engenheiros equivalem a menos de uma
terca parte, com rendimento médio muito abaixo das categorias de “eli-
te”, como os empregadores e proprietarios em geral. Mas nesse caso tam-
bém, quase a terga parte dos portadores do titulo de graduagao em engen-
haria mecénica tem alguma ocupacgao com rendimento médio inferior aos
ocupados como engenheiro, com maior concentracdo em ocupagoes da
industria em geral e ocupagdes do comércio e atividades auxiliares.

Com os graduados em engenharia civil ocorre algo muito semelhante,
apesar da maior quantidade dos que t€ém ocupagdo equivalente ao titulo,
como engenheiro, que chega a metade, mas com rendimento médio bem
abaixo de outras categorias. Dentre essas se destacam os empregadores ¢
proprietarios em geral e os administradores e gerentes de empresas priva-
das. Quase umaterca parte tem alguma ocupagao com rendimento superior
ao dos engenheiros. Por outro lado, a quinta parte tem alguma ocupagao
com rendimento inferior aquele dos engenheiros, particularmente em
fungdes burocraticas e de escritorio e em ocupagdes do comércio e ativida-
des auxiliares. Os graduados em engenharia elétrica e eletronica apresen-
tam um grau de dispersdo e de diferenciacdo ainda maior, com pouco mais
da terga parte com ocupagao de engenheiro e com rendimento médio bem
inferior ao dos empregadores e proprietarios em geral. Os com ocupacao
cujo rendimento médio ¢ inferior ao dos engenheiros passa da terga parte,
com maior concentragdo nas ocupagdes da indistria em geral ou em ocu-
pagdes como matematicos, estatisticos e analistas de sistemas. Os gradua-
dos em engenharia quimica e industrial, bem como em outros cursos de en-
genharia, seguem esse mesmo padrdo, com apenas pequenas variacoes.

Os cursos de engenharia também mantém um eixo de oposigao in-
terna no qual num polo se posicionam aqueles titulos com carreira mais
determinada, como engenharia civil, e no polo oposto, uma série de cur-
sos diversificados, em geral de criagdo mais recente e com grau de profis-
sionalizagdo muito menor ¢ mais intensamente associados com catego-
rias ocupacionais de “elite”. Esse é o caso daqueles classificados como
outros cursos de graduagdo em engenharia. A quantidade de ocupados
como engenheiros € muito pequena, com rendimento médio bem abaixo
deuma série de outras ocupagdes exercidas por portadores de algum titu-
lo de engenharia. Dentre esses se destacam os empregadores e proprieta-
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rios em geral, que representam mais do dobro daqueles cuja ocupacgao &
de engenheiro e os administradores e gerentes de empresas privadas, com
uma quantidade ainda maior, ou seja, mais da quinta parte, além das ocu-
pacdes mal definidas. Por outro lado, mais da terca parte dos portadores
de algum titulo de engenheria tem ocupacdo com rendimento médio me-
nor que o dos engenheiros, particularmente nas ocupagdes do comércio e
atividades auxiliares. Com o conjunto de cursos classificados como ou-
tros de ciéncias exatas e tecnoldgicas (exclusive graduagdo em engenha-
ria) ocorre algo semelhante, apesar do rendimento médio bem abaixo dos
demais e com grau de dispersao ocupacional e de rendimento médio ainda
maior.

Essa posicao de “franja” menos profissionalizada de alguns titulos
ocorre também nas demais areas, como nos cursos classificados como
graduacao em outros cursos de ciéncias biologicas e da satide, situados no
polo oposto, ou seja, aquele correspondente ao menor rendimento médio.
Nesse caso, mais da terca parte exerce alguma ocupacao auxiliar de medi-
cina e odontologia, com rendimento médio mais baixo e outro tanto como
médicos, dentistas e assemelhados. Isso ndo exclui outra proporgao rela-
tivamente alta de pertencentes a categorias de “elite”, como a dos empre-
gadores e proprietarios em geral e administradores e gerentes de empre-
sas privadas e, por outro lado, também a participacdo alta em ocupagdes
comrendimento médio inferior aos médicos, dentistas e assemelhados.

Ao tomar os titulos escolares vinculados as ciéncias agrarias ocorre
algo muito semelhante, com o acréscimo da associagdo de parte dos por-
tadores desses titulos com as atividades e a propriedade agropecuaria.
Daqueles com mestrado ou doutorado em ciéncias agrarias, menos da ter-
ca parte ¢ formada por agronomos, bidlogos, veterinarios e assemelha-
dos, com rendimento abaixo da média do conjunto dos portadores desse
titulo. Outro tanto ¢ formado por professores de ensino superior, comren-
dimento mais alto, mas inferior & uma série de outras categorias, tais
como os administradores e gerentes de empresas privadas e os emprega-
dores e proprietarios em geral. Por outro lado, a quinta parte tem alguma
ocupacao com rendimento médio inferior aos agronomos. Ao tomar os
que tém apenas a gradua¢ao em agronomia, além do rendimento médio
menor, a proporcao de agronomos, bidlogos, veterinarios e assemelhados
se mantém praticamente a mesma, mas aumenta muito a quantidade de
empregadores e proprietarios em geral e de administradores e gerentes de
empresas privadas, com rendimento muito acima. Por outro lado, mais da
terca parte tem alguma ocupagido com rendimento inferior ao dos agrono-
mos, com fortes varia¢des, particularmente em fungdes burocraticas e de
escritorio. Para os graduados em outros cursos de ciéncias agrarias -que
nao agronomia e medicina veterindria-, novamente, fica evidente uma
“franja” de menor grau de profissionalizacao e maior polivalénciado titu-
lo, além do menor rendimento, que os situa no pélo do menor rendimento.
Nesse caso apenas uma pequena parte exerce ocupagao na respectiva ca-
tegoria, com rendimento muito inferior ao dos empregadores e proprieta-
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rios em geral, cuja proporcdo se aproxima daqueles, dos administradores
e gerentes de empresas privadas, mas também daqueles com ocupagao na
propria esfera de atividade, ou seja, na agropecuaria e producao extrativa
vegetal e animal e ocupagdes mal definidas e, inclusive, ocupagdes do co-
mércio e atividades auxiliares e diretores e chefes na administragao publi-
ca. Por outro lado, mais da quarta parte dos portadores desse tipo de titulo
tem ocupacao com rendimento inferior ao darespectiva categoria de agrono-
mo ou assemelhado, particularmente, em fungdes burocraticas e de escrito-
rio e como professor de 2° grau. Para os graduados em medicina veterinaria
os resultados sdo praticamente os mesmos.

Nesse poélo constituido pelo rendimento médio mais alto se situam
também alguns dos poucos titulos que mantém um alto grau de profissio-
nalizagdo e, portanto, de menor polivaléncia ocupacional. Embora se tra-
te especialmente de titulos escolares ligados a medicina, mais que a area
de conhecimento, a principal caracteristica comum € o maior grau de au-
tonomia, regulamentagao e controle profissional. Como ja foi menciona-
do, trata-se, particularmente, dos cursos de medicina (graduagao ou mes-
trado ou doutorado) e, por razoes distintas, dos cursos militares de nivel
superior e, ja numa situacao intermediaria quanto ao rendimento médio,
de cursos como os de odontologia e de geologia, dentre outros.

No caso daqueles com mestrado ou doutorado em medicina, trés
quartas partes tém ocupagao como médico e mais da décima parte como
professor de ensino superior, que equivale a rendimentos médios um tan-
to mais baixos aos daqueles. Os empregadores e proprietarios em geral e
os administradores e gerentes de empresas privadas tém participagdo bem
menor, embora com rendimento médio muito alto. Por outro lado, a pro-
por¢ao daqueles com ocupagao com rendimento médio menor que aquele
dos médicos ¢ bem menor, embora com muitas variagdes quanto as ocu-
pacdes e ao rendimento médio. Ao tomar aqueles com apenas graduacao
em medicina, que também ocupam uma posicao extrema no pélo corres-
pondente ao rendimento médio mais alto, a propor¢ao daqueles ocupados
como médicos € ainda maior, com quatro quintos, com rendimento médio
préximo do topo e a quantidade de professor de ensino superior € insigni-
ficante. A proporg¢do de empregadores e proprietarios em geral aumenta,
a exemplo dos administradores e gerentes de empresas privadas. Mesmo
assim, boa parte tem ocupagdo com rendimento médio bem abaixo da-
quele da respectiva categoria dos médicos. No caso dos graduados em
odontologia, apesar da semelhanca com os médicos quanto ao grau de
profissionalizacdo, o rendimento médio € muito mais abaixo. A propor-
¢do daqueles com ocupagao na propria profissao, como ja mencionado, €
a mais alta e os empregadores e proprietarios em geral e demais compo-
nentes da “elite” € baixa.

Quanto aqueles com cursos militares de nivel superior, o alto grau
de correspondéncia entre as prescrigdes do titulo escolar e a ocupacao,
evidentemente, decorre do controle burocratico tanto da formag¢ao como
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da carreira. Mesmo assim, a propor¢ao daqueles com ocupacgdes de defe-
sa nacional e seguranga publica ndo passa muito da metade, com rendi-
mento médio bem inferior a uma série de outras ocupagdes com partici-
pacao significativa dos portadores desse tipo de titulo, o que, certamente,
pode estar fortemente associado com as fases do ciclo de vida. Esse € o
caso dos empregadores e proprietarios em geral, diretores e chefes na ad-
ministragdo publica e, particularmente, daqueles com ocupagdes dos
transportes e comunicagdes, além dos administradores e gerentes de em-
presas privadas e ocupacdes mal definidas. Nesse caso aqueles com ocu-
pagdes com rendimento médio inferior a propria categoria € menor, mas
que ndo deixa de ser significativo, com quase a décima parte.

Passando para o p6lo oposto, aquele dos rendimentos médios mais
baixos, hd um conjunto de situagdes diferenciadas. Uma primeira divisao
que seressalta ¢ aquela entre os cursos de licenciatura e os demais. Os cur-
sos de licenciatura, por defini¢do, abrangem todas as areas de conheci-
mento, pelo menos daquelas que fazem parte do ensino nos niveis
pré-universitarios. Quanto aos demais, hd uma série de cursos e respecti-
vos titulos que, em sua maior parte, consistem em cursos técnicos de apli-
cacdo imediata, em geral, com mercado economicamente menos impor-
tante que os do polo de rendimento mais alto, mas com boa parte nio ne-
cessariamente menos regulamentada em termos profissionais. Esse ¢ o
caso, particularmente, de cursos como servigo social, no extremo inferior
do rendimento médio, seguido por outros com posi¢do mais proxima da
intermediaria, como psicologia, farmécia, ciéncias contabeis e atuariais,
comunicag¢ao social, ciéncias da computacdo, medicina veterinaria e es-
tatistica, dentre outros. O curso que ocupa a posi¢ao extrema inferior
quanto ao rendimento médio, com excecao daqueles de licenciatura, o de
teologia deve ser considerado como um caso especial, visto que a maior
parte dos portadores desse titulo escolar tem como destino ocupacional
um mercado instituido pelas igrejas, com suas regras e condigdes pro-
prias. Mas, mesmo nesse caso, pouco mais da metade dos portadores do
titulo exerce alguma ocupagdo como religioso, enquanto a quinta parte
tem rendimento superior ¢ mais da quarta parte tem alguma ocupacao
com rendimento inferior.

Isso, no entanto, ndo exclui as fortes diferencas internas, entre os
portadores de um mesmo titulo, cujas ocupagdes podem abranger dife-
rentes mercados e condigdes de atuagdo. Para tomar apenas alguns casos
exemplares: a maior parte dos graduados em servigo social se classifica,
em termos ocupacionais, como “cientista social”, o que, apesar de estar de
acordo com as prescri¢des burocraticas, ndo deixa de constituir uma si-
tuacdo muito ambivalente. Mesmo assim, uma parte significativa exerce
ocupagodes socialmente melhor posicionadas e com rendimento superior
aos “cientistas sociais”, como os empregadores e proprietarios em geral
-apesar de bem abaixo daqueles da mesma categoria no po6lo do rendi-
mento médio superior- e administradores e gerentes de empresas priva-
das. Por outro lado, quase a terga parte dos portadores desse titulo tem al-
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guma ocupagao com rendimento médio inferior aquele da respectiva ca-
tegoria dos “cientistas sociais”, particularmente em fungdes burocraticas
e de escritorio e em ocupagdes do comércio e atividades auxiliares. Com
os graduados em enfermagem ha um maior grau de profissionalizacao,
tanto no sentido das prerrogativas e regulamentacdo do mercado como
correspondéncia da ocupagdo com as prescrigdes do titulo. aem mais da
metade tem ocupagdo na respectiva categoria dos médicos dentistas e as-
semelhados. Mas isso ndo elimina a existéncia de quase adécima parte em
ocupagoes com rendimento médio mais elevado e, por outro lado, mais da
quinta parte com rendimento médio inferior, particularmente em ocupa-
¢oes auxiliares da medicina e odontologia. Com os graduados em biblio-
teconomia ocorre algo muito semelhante

Os graduados em psicologia tém maior grau de associagdo com ca-
tegorias com posicao social superior. Com menos da metade classificada
na respectiva categoria de “cientista social” -que, apesar de oficial, tam-
bém nesse caso comporta um alto grau de ambivaléncia-, tem mais da
quinta parte em ocupacdes com rendimento mais alto, particularmente
como administradores e gerentes de empresas privadas, e empregadores e
proprietarios em geral. Por outro lado, quase a terga parte exerce ocupa-
cdo com rendimento inferior a respectiva categoria de “cientista social”,
particularmente em fungdes burocraticas e de escritorio € em ocupagdes
do comércio e atividades auxiliares. Os graduados em farmacia nao dife-

rem muito desse padrao, a exemplo daqueles com graduagdo em medici-
na veterinaria e em arquitetura e urbanismo.

Os graduados em comunicacdo social tém uma das menores pro-
por¢des de correspondéncia entre a titulagao e a respectiva categoria ocu-
pacional, sendo que menos da quinta parte esta incluida no agrupamento
dos escritores ¢ jornalistas, enquanto uma quantidade maior tem ocupa-
¢do com rendimento mais alto, particularmente como administradores e
gerentes de empresas privadas e empregadores e proprietarios em geral.
Por outro lado, mais da metade dos portadores desse titulo exerce alguma
ocupacao com rendimento médio inferior ao da respectiva categoria dos
escritores e jornalistas, particularmente em ocupagdes do comércio e ati-
vidades auxiliares, fungdes burocraticas e de escritério e como artistas e
ocupacdes auxiliares. A situag@o dos graduados em propaganda e marke-
ting aprofunda algumas dessas tendéncias, apesar das diferencas de ren-
dimentos médios. Nesse caso, como profissao menos formalizada e mais
diretamente associada ao universo empresarial, a categoria ocupacional
com maior concentragdo ¢ a dos administradores e gerentes de empresas
privadas, com quase a terca parte, com forte participagdo também de ou-
tras ocupagdes com posicao social mais alta, como os empregadores e
proprietarios em geral. Por outro lado, a maior parte dos portadores desse
titulo exerce ocupagdes com rendimento inferior a média, particularmen-
te como ocupacdes do comércio e atividades auxiliares, que representam
mais da quinta parte e fungdes burocraticas e de escritorio. Apesar da
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distancia quanto a area de conhecimento, a situa¢ao dos graduados em es-
tatistica ¢ muito semelhante. O mesmo se aplica aos graduados em ciéncia
da computagao e, num grau ainda mais elevado, aos graduados em cién-
cias contabeis e atuariais, com menos da terga parte em ocupagoes da res-
pectiva categoria dos economistas, contadores e técnicos em adminis-
tracdo e mais de um quinto em ocupagdes com renda mais alta, particular-
mente como administradores e gerentes de empresas privadas e emprega-
dores e proprietarios em geral. Por outro lado, quase metade tem rendi-
mento inferior a respectiva categoria dos contadores, com maior concen-
tragdo em fungdes burocraticas e de escritorio, que absorvem a quinta
parte.

Quanto aos titulos de cursos de licenciatura, sua posi¢ao no rendi-
mento médio depende diretamente do grau de associagdo com o magisté-
riode ensino de2°e, particularmente, de 1° grau e, por outro lado, da parti-
cipagdo em outros mercados. Ao tomar os graduados em ciéncias, no ex-
tremo do polo do rendimento mais baixo daqueles com alguma titulagio
universitaria, mais da terga parte tem como ocupagao o magistério de 1?
grau ou equivalente, particularmente de 5* a 8" série e de 2° grau. Mas,
mesmo nesse caso, uma parte exerce ocupagoes que representam posicao
social dominante, como empregadores e proprietarios em geral e admi-
nistradores e gerentes de empresas privadas, apesar de que com rendi-
mentos bem inferiores aos homologos com titulagao escolar mais valori-

zada. Ao tomar os graduados em pedagogia os resultados sdo muito se-
melhantes, apesar da maior participacdo daqueles com atividades auxi-
liares de ensino e dos administradores e gerentes de empresas privadas.
No caso do curso de pedagogia, essa associagdo com ocupagdes do ma-
gistério de ensino de 1° e 2° grau tem o efeito de posicionar inclusive
aqueles com mestrado ou doutorado no p6lo dos rendimentos mais bai-
xo0s, apesar da diferenga frente aos apenas graduados.

Algo muito semelhante ocorre com os de letras, os quais, tanto os
apenas graduados como aqueles com mestrado ou doutorado, situam-se
no polo do rendimento mais baixo. No caso dos graduados em letras, mais
dametade tem ocupagdo de professor de 1° ou 2° grau, que equivale as fai-
xas mais baixas de rendimento dentre os portadores desse titulo. No que
tange aos com mestrado ou doutorado em letras a principal diferenga € a
participagdo dos professores de ensino superior, com a quarta parte, que
equivale a proporcdo de professores de 2° grau, com forte diferenga quan-
to ao rendimento médio, € a menor participacdo dos professores de 1°
grau.

Dentre os portadores de titulos de cursos de licenciatura, os gradu-
ados em fisica s20 os que mais se distanciam do extremo inferior de ren-
dimentos, superando, inclusive, o rendimento médio de alguns portado-
res de titulos de mestrado ou doutorado, como os de pedagogia. Porém,
isso esta diretamente relacionado com a menor propor¢ao de professo-
res de ensino de 1° e 2° grau, e maior de professores de 2° grau, mas, par-
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ticularmente, maior participacdo das categorias com rendimento médio
mais alto. Além dos professores de ensino superior, trata-se especial-
mente dos administradores e gerentes de empresas privadas, matemati-
cos, estatisticos e analistas de sistemas, empregadores e proprietarios
em geral e, inclusive, em fungdes burocraticas e de escritorio.

Quanto aos demais cursos de licenciatura, as tendéncias sdo muito se-
melhantes aquelas constatadas para os demais titulos cujos portadores tém
o ensino de 1° e 2° grau como principal mercado e destino ocupacional.

Consideracoes Finais

O tema central desse artigo, ou seja, a relagdo entre titulagdo esco-
lar, ocupagdo profissional e posicao social, esta inserido numa discussao
mais ampla. Trata-se do problema dos efeitos da escolarizagdo formal
nas condigdes e nos trajetos individuais. Esse problema tem sido trata-
do, principalmente, pelos economistas, em geral com a utilizagdo de es-
quemas analiticos derivados da teoria do capital humano. Além da mo-
delacdo matematica caracteristica, esses esquemas analiticos pressup-
tem determinadas concepcdes de mercado, escolar e de trabalho, sendo
que o tema central de investigacdo tende a se circunscrever nas relagoes
entre investimentos escolares e retorno econémico.

Nao caberia contrapor-se a esse tipo de esquema analitico, decorren-
te de determinada teoria econdmica, baseado mais diretamente na eco-
nometria, a partir de uma perspectiva sociologica. Trata-se de funda-
mentos tedricos e epistemologicos proprios e, portanto, de objetos de es-
tudo distintos. Sendo assim, mais que algum contraponto com a econo-
metria, o presente artigo pretende propor e apresentar evidéncias de
outras dimensdes e problematicas relativas as relagdes entre escolariza-
¢do, mercado de trabalho e posigdo social. O principal ponto de partida
para tanto ¢ a hipotese de que as relagdes entre titulagdo escolar, ingres-
so e carreira no mercado de trabalho e posicéo social sdo mais comple-
xas que a idéia de algum mercado universalizado, abstrato e unidimensi-
onal. Do mesmo modo que a titulag@o escolar pode comportar diferentes
significados e principios d hierarquizacao, a condicdo e o exercicio pro-
fissional estdo associados com diferentes condicionantes e usos sociais
dessa titulagdo.

Como os dados apresentados evidenciam a polivaléncia nos usos
sociais e profissionais da titulacdo escolar, medida através do grau de
correspondéncia entre o titulo e a respectiva ocupagio, ¢ muito alta. Sdo
poucos os titulos universitarios em que seus portadores tém mais da me-
tade exercendo alguma ocupacio correspondente e, por outro lado, esse
grau de polivaléncia, em geral, tende a aumentar no periodo considera-
do. Para tanto, mais que a area de conhecimento dos cursos, o que é de-
terminante sao as possibilidades de usos sociais diferenciados dos titu-
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los, seja em alguma ocupagdo acima ou, entdo abaixo, da respectiva ca-
tegoria ocupacional.

Conforme a principal hipotese explorada, essa forte polivaléncia
decorre das relagdes dos portadores de titulagdo universitaria com a “es-
trutura de poder”. Mais especificamente, por um lado, a ndo correspon-
déncia entre o titulo escolar ¢ a ocupagao depende das relacdes com po-
si¢oes de “elite” e as respectivas ocupacdes de comando e gestdo econd-
mica e politica. Por outro lado, além dessas posi¢des de “elite” e das
ocupagdes mais centradas na respectiva profissdo prescrita no titulo,
boa parte dos portadores de titulagdo universitaria exerce alguma ocupa-
¢do com rendimento inferior aquele da ocupacao correspondente ao titu-
lo. Ou seja, se por um lado, boa parte exerce alguma ocupagao com ren-
dimento superior aquele auferido pelos que exercem a ocupacgao corres-
pondente a profissdo, por outro, outra parte, pelo menos em termos ocu-
pacionais e econdmicos, encontra-se em posi¢ao inferior. Sendo assim,
isso vai ao encontro da hipotese de que os portadores de cada titulo uni-
versitario tém diferentes mercados como destino ocupacional, sendo
suas relagdes com a estrutura de poder ¢ a respectiva posi¢ao social um
condicionante geral.

Como decorréncia da abordagem adotada, centrada na analise de
relacdes objetivas entre indicadores e excluindo qualquer consideragao
substantiva ou normativa, somente foram incluidos na analise aqueles
problemas com possibilidade de tratamento empirico. Isso, a primeira
vista, pode resultar na impressao de um carater descritivo do tratamento
do material empirico. Mas esse esfor¢o visa evitar qualquer tipo de en-
saismo, ou de prescritivismo, muito comum no estudo desse tipo de
tema. Isso, no entanto, ndo exclui os limites das fontes disponiveis de
material empirico.

Para a exploragdo das hipoteses em pauta foram utilizadas algumas
fontes censitarias cujos limites, especialmente seu alto grau de generali-
dade, nao permitem uma melhor especificacdo dos demais condicionan-
tes dessa polivaléncia, para além das relagdes entre titulacao, ocupacao
e rendimento. Somente com a inclusdo de fontes mais especificas € pos-
sivel apreender as diferentes modalidades e estratégias praticas que po-
dem estar na base das relagdes entre o mercado escolar e a ocupagio pro-
fissional e as respectivas origens e trajetos profissionais e sociais. Ao
que tudo indica, essas modalidades podem abranger desde aqueles usos
da titulagdo escolar de cunho mais estatutario da titulagdo escolar, como
legitimacao simbdlica de posi¢des de comando, como base de credenciais
e acumulagdo de capital de relagdes, meio de reconversao profissional e
social, dentre outras. Mas, mesmo sem essas informagdes mais especifi-
cas, aquilo que foi possivel demonstrar com as fontes disponiveis pode
ser indispensavel para novas formulagoes do problema.




Anexo Tabla: propor¢ao dos portadores de titulacio universitaria exercendo ocupac¢ao correspondente,
em categorias com rendimento médio superior e inferior em 2000

Curso mais alto concluido

Agrupamentos de categorias ocupacionais

% de portadores
do titulo escolar
que exercem
ocupacio
correspondente

% em categorias
ocupacionais
com
rendimento
superior

% em categorias
ocupacionais
com
rendimento
inferior

Odontologia - Graduagdo

médicos, dentistas e assemelhados

90,85

4,93

4,22

Medicina - Graduagdo

médicos, dentistas e assemelhados

79,37

5,77

14,87

Medicina - Mestrado ou Doutorado

médicos, dentistas ¢ assemelhados

74,99

4,95

20,06

Enfermagem - Graduagdo

médicos, dentistas e assemelhados

68,31

9,85

21,84

Direito - Mestrado ou Doutorado

magistrados, advogadios e assem.

65,45

9,93

24,62

Militar

ocupagdes da defesa nacional e segur.publica

62,12

28,50

9,38

Arquitetura e Urbanismo - Graduagao

engenheiros, arquitetos e assemelhados

60,01

19,06

20,93

Direito - Graduagio

magistrados, advogadios e assemelhados

58,42

12,79

28,79

Medicina Veterinaria - Graduagdo

agronomos, bidlogos, veterinarios e assem.

57,55

26,56

15,90

Biblioteconomia - Graduag@o

outras ocupagdes técnicas, cientificas e assem.

52,94

15,49

31,56

Servigo Social - Graduag¢do

cientistas sociais

52,92

16,82

30,26

Farmaécia - Graduag@o

quimicos, farmacéuticos, fissicos e assem.

51,91

39,90

8,19

Teologia - Graduacdo

religiosos

51,39

21,72

26,89

Engenharia Civil - Graduacao

engenheiros, arquitetos e assemelhados

50,80

28,36

20,84

Educagéo Fisica - Graduagao

ocupagdes de prestacdo de servigos e agropecudria por
conta propria

49,96

41,78

8,26

Psicologia - Graduagao

cientistas sociais

46,79

23,84

29,37




Geologia - Graduagao

quimicos, farmacéuticos, fissicos e assem.

Ciéncias da Computagdo - Graduagao

matematicos, estistis. e analistas de sistemas

Fisica - Graduagao

professores de ensino de 2° grau

Outros de Ciéncias Biologicas e da Saude - Graduagao

ocupagdes auxiliares da medicina e odontologia

Engenharia Elétrica e Eletronica - Graduagdo

engenheiros, arquitetos e assemelhados

Administragdo - Mestrado ou Doutorado

administradores e gerentes de empresas privadas

Geografia - Graduagao

professores de ensino de 2° grau

Historia - Graduagao

professores de ensino de 2° grau

Agronomia - Graduagao

agronomos, bidlogos, veterindrios e assem.

Outros de Ciéncias Bioldogicas e da Saude - Mestrado ou
Doutorado

médicos, dentistas e assemelhados

Ciéncias Contabeis e Atuariais - Graduagio

economistas, contadores e técnicos em administragao

Matematica - Graduagdo

professores de ensino de 2° grau

Engenharia Mecanica - Graduagao

engenheiros, arquitetos e assemelhados

Ciéncias Agrarias - Mestrado ou Doutorado

agronomos, bidlogos, veterindrios e assem.

Letras - Graduagao

professores de ensino de 2° grau

Engenharia - Mestrado ou Doutorado

engenheiros, arquitetos e assemelhados

Biologia - Graduagdo

professores de ensino de 2° grau

Letras e Artes - Mestrado ou Doutorado

professores de ensino de 2° grau

Quimica - Graduagao

professores de ensino de 2° grau

Engenharia Quimica e Industrial - Graduacao

quimicos, farmacéuticos, fissicos e assemelhados

Administragdo - Graduagio

administradores e gerentes de empresas privadas

Propaganda e Marketing - Graduagéo

ocupagodes do coméreio e atiidades auxiliares




Ciéncias Economicas e Contébeis - Mestrado ou Doutorado

economistas, contadores e técnicos em administracdo

Comunicagdo Social - Graduag¢do

escritores e jornalistas

Estatistica - Graduagdo

matematicos, estististicos ¢ analistas de sistemas

Filosofia - Graduacao

professores de ensino de 2° grau

Outros de Ciéncias Exatas e Tecnologicas (exclusive
graduac@o em engenharia)

engenheiros, arquitetos e assemelhados

Ciéncias - Graduagio

professores de ensino de 2° grau

Pedagogia - Mestrado ou Doutorado

ocupagdes auxiliares do ensino

Ciéncias Econdmicas - Graduagio

economistas, contadores e técnicos em administracdo

Outros de Ciéncias Humanas e Sociais - Mestrado ou
Doutorado

cientistas sociais

Pedagogia - Graduagdo

ocupacdes auxiliares do ensino

Outros de Ciéncias Agrarias - Graduagio

agronomos, bidlogos, vet.c assem.

Artes - Graduagdo

artistas e ocup. afins e auxiliares

Outros de Ciéncias Exatas ¢ Tecnologicas (exclusive
mestrado ou dout.em engenharia)

professores de ensino de 2° grau

Ciéncias e Estudos Sociais - Graduagdo

professores de ensino de 2° grau

Outros cursos de Graduagdo

professores de ensino de 2° grau

Formacao Professores Disciplinas Especiais - Graduago

professores de ensino de 2° grau

Outros cursos de Mestrado ou Doutorado

professores de ensino de 2° grau

Outros cursos de Engenharia - Graduagdo

engenheiros, arquitetos e assem.

Outros de Letras e Artes - Graduagdo

professores de ensino de 2° grau

Outros de Ciéncias Humanas e Sociais - Graduagdo

professores de ensino de 2° grau

Fonte: IBGE - Microdados do Censo de 2000.
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Resumo

O texto tem como objetivo a apresentacdo de resultados do exame
das relagdes entre titulagdo universitaria, ocupagao profissional e posi-
¢do social no Brasil das tltimas décadas. Utilizando como fonte os mi-
crodados dos censos, ¢ confrontada a titulagao universitaria com os des-
tinos ocupacionais e o rendimento do trabalho principal. Conforme a hi-
potese geral, como os usos sociais da titulagdo universitaria se inscre-
vem numa diversidade de mercados e de relagdes diferenciadas com a
estrutura de poder, por um lado, ocorre o crescimento da propor¢ao da-
queles que t€ém alguma ocupacio de “elite”. Por outro lado, a forte poli-
valéncia dos usos da titulagao universitaria resulta na grande quantidade
daqueles que exercem alguma ocupagdo com rendimento inferior ao da-
queles da categoria ocupacional correspondente ao titulo. A area de co-
nhecimento tem pouca importancia para tanto, ao contrario das possibi-
lidades de usos da titulagdo em alguma posicao de comando ou, entdo,
abaixo da respectiva categoria profissional.

Palavras-chave: Titulacdo universitaria ¢ mercado de trabalho.
Titulag¢do universitaria e grupos dirigentes. Titulagdo escolar e posi¢ao
social.
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Abstract

This paper has as main goal to present the relations between higher
education degrees, professional occupation, and social position in Bra-
zil in recent decades. Using census microdata as source for empirical
data, higher education degrees are confronted with occupational positions
and with the revenue in the main job. According to this paper’s general
hypothesis, since the social uses of higher education degrees are imbed-
ded in a myriad of markets and differentiated relations with the structure
of power, on the one hand there is a growing rate of those who have an
“elite” occupation. On the other hand, the strong diversity in the uses of
higher education degrees also results in the great number of people deta-
ining an occupation with lower revenue than those in the occupational
category corresponding to that degree. The field of knowledge has little
relevance in that case, contrary to the possibilities of using such degree
in a position of power or below that respective professional category.

Key words: Higher education degree and professional market.
Higher education degree and rules groups. School degree and social
position.




