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RESUMEN

Segiin las principales teorias al respecto, el objetivo tltimo de la reestructuracién indus-
trial es la reposicién de las tasas de beneficio que venian deteriordndose desde mediados de
los afios sesenta. Sin embargo, la rentabilidad industrial apenas ha recibido atencién desde
una perspectiva geogréfica. Este articulo presenta un primer balance del proceso de reestruc-
turacién de la industria manufacturera en las provincias espafiolas, clasificindolas en fun-
cién del aumento/disminucién de su nivel de rentabilidad entre 1977 y 1991 y de su
aportacién a la formacién del excedente bruto de explotacién en la industria espafiola.
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ABSTRACT

Main theories about industrial restructuring acknowledge that its first objective is the
recovery of profit level, decreasing since mid sixties. However, industrial profit level hasn’t
been a major research topic in Geography. This article contents a provisory balance of
manufacturing reestructuring in Spanish provinces, gathered according to increasing/decrea-
sing profit-level between 1977 and 1991 and according to their participation in the aggregate
profit of Spanish industry.
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Las profundas mutaciones registradas en la industria durante los dltimos veinte afios han
recibido la atencidn de gedgrafos y economistas desde una amplia variedad de puntos de
vista. Gracias a la perspectiva que proporciona el tiempo transcurrido desde el shock petro-
lero de 1973, en la actualidad parece existir un amplio consenso entre los diferentes especia-
listas acerca de la naturaleza de tales mutaciones, a las que se reconoce un caricter estructu-
ral y no meramente coyuntural o pasajero. De esta constatacién han surgido términos como
cambio industrial o reestructuracion industrial, con los que se pretende identificar y deno-
minar un vasto conjunto de modificaciones de todo orden que han sentado las bases de un
nuevo modelo de organizacién de la actividad industrial en los terrenos productivo, empre-
sarial, tecnoldgico, laboral, comercial y, por supuesto, territorial.

Un repaso por la amplisima bibliograffa tedrica existente en torno a esta reestructuracién
industrial permite deducir que numerosos autores reconocen en ella como fin dltimo la
recuperacién o reposicién de las tasas de beneficio o rentabilidad que venian deteriordndose
desde, al menos, mediados de la década de los sesenta, como consecuencia de las dificulta-
des crecientes para la reproduccién del modelo de acumulacién propio del perfodo fordista
(Stohr, 1986; Palazuelos, coord., 1988, Palazuelos y Alburquerque, coords., 1990; Caravaca
y Méndez, 1995). En efecto, Ferrfo (1987) cita un estudio de la O.C.D.E. segin el cual la
rentabilidad industrial decrecié un 47% en Alemania y un 68% en el Reino Unido entre
1955 y 1976, mientras Méndez (1993) asegura que los procesos de reestructuracién deben
entenderse «... como estrategias convergentes para asegurar la revalorizacién del capital y
una mayor tasa de ganancia» (p. 69). Por tanto, la caida tendencial de beneficios en la
industria es considerada a la vez como manifestacidn final de los problemas estructurales del
fordismo y como causa de la remodelacién radical de todo el entramado productivo, habida
cuenta de que el funcionamiento de una economia de mercado se dirige precisamente hacia
la busqueda de rentabilidad, la cual «... constituye un aspecto fundamental a la hora de
evaluar los resultados de las unidades productivas» (Segura y otros, 1989, p. 311).

Si se admiten estas premisas acerca de la relacién dindmica entre reestructuracién indus-
trial y crisis/recuperacién de los beneficios, resulta sorprendente la escasa o nula atencién
que se ha dedicado a la evolucidn de la rentabilidad en la bibliograffa de origen geogrifico
disponible sobre el cambio industrial, al menos para el caso espafiol. Variables como el
ndmero de establecimientos fabriles, el empleo, el valor afiadido bruto, los costes salariales,
la productividad o la inversién han sido utilizadas con profusién como elementos explicati-
vos y demostrativos del proceso de reestructuracion, tanto a nivel agregado del pafs como en
su desglose regional, provincial o local, mientras la rentabilidad se ignora a pesar de que
todas las modificaciones introducidas en los esquemas organizativos de la industria tras la
crisis del fordismo se encaminan, implicita o explicitamente, a estimular el crecimiento de
unos beneficios mermados por los acontecimientos de la segunda mitad de los afios setenta.

A la hora de explicar esta laguna de la investigacién geografica sobre la industria
espafiola’ pueden esgrimirse diversos argumentos. En primer lugar, el innegable poder
explicativo de las variables més tradicionales, en particular del empleo, que proporcionan
una panordmica ciertamente impresionante acerca de la virulencia de la crisis industrial. A

1 Se trata de una cuestién que resulta adn mds llamativa si se tiene en cuenta que en Portugal son pioneros
los estudios de J. Ferrdo acerca de la variacién regional de las tasas de beneficio de 1a industria manufacturera (Ver
a este respecto Ferrdo, 1982; Ferrdo y Jensen-Butler, 1984; Ferriio, 1987).
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continuacién, €l interés preferente y razonable de los gedgrafos por las manifestaciones
espaciales de la reestructuracién (descentralizacién productiva, segmentacidén geografica de
los ciclos de produccidn, sistemas productivos locales, industrializacién periférica, trayecto-
ria de la industria metropolitana, declive de las viejas regiones industriales, difusién de las
innovaciones tecnoldgicas...) parece eclipsar al motivo o fundamento dltimo que las justifi-
ca, esto es, la recomposicion de las tasas de beneficio. En tercer lugar, debe mencionarse la
cronica ausencia de fuentes estadisticas territorializadas que permitan calcular la rentabili-
dad de la industria mas alld de los datos para el agregado nacional: sobre este particular
volveremos mds adelante.

Como consecuencia de todo esto, para conocer la trayectoria de la rentabilidad industrial
en Espaiia es preciso recurrir a la produccidn bibliogrifica de los economistas, a pesar de
que este tema tampoco ha atraido su atencién de forma preferente o prioritaria. Ahora bien,
estos estudios no se limitan a la descripcién y explicacién del comportamiento de las cuentas
de resultados de las empresas industriales espafiolas, bien en su conjunto o diferenciando
sectores, sino que en los dltimos afios han incorporado la dimensién territorial, como se
desprende de la proliferacién de aportaciones, todavia parciales, inconexas y muy limitadas
en su alcance temporal, en torno a la rentabilidad manufacturera en las regiones espafiolas.
De este modo, el balance de sectores que recuperan/pierden los niveles de rentabilidad
previos a la crisis y superan con éxito/fracaso el proceso de reestructuracién se va enrique-
ciendo con idéntico saldo regional. No resulta ajena a esta reciente eclosién de los andlisis
de la rentabilidad industrial regional la creciente difusién y utilizacién de la Central de
Balances del Banco de Espafia como fuente estadistica aplicada al estudio de la situacién
econémico-financiera de las empresas no financieras del pafs, pese a que se trata de una
fuente poco apropiada para el analisis territorial, como tendremos ocasién de comprobar.

A partir de estas constataciones preliminares, este trabajo presenta un balance provincial
del proceso de reestructuracién industrial en Espafia desde la Sptica de la rentabilidad
considerando el conjunto del perfodo 1977-1991, que incluye tanto la fase de crisis como la
de recuperacién. Con este propésito de fondo, en un primer apartado se plantean dos
problemas estrechamente vinculados: las variables utilizables en la medicién de la rentabili-
dad y las fuentes estadisticas disponibles. En segundo lugar se resumen las conclusiones de
los trabajos disponibles sobre rentabilidad industrial en las regiones espafiolas. A continua-
cién presentamos algunos resultados originales obtenidos en una reciente investigacion®
sobre la evolucién de la rentabilidad industrial provincial, para terminar con unas sugeren-
cias sobre nuevas lineas de trabajo en Geografia Industrial relacionadas con el estudio de la
rentabilidad.

1. EL ESTUDIO TERRITORIAL DE LA RENTABILIDAD INDUSTRIAL: CONCEPTOS Y FUENTES

La Encuesta Industrial del ILN.E. mide el beneficio a través del llamado excedente bruto
de explotacion (EBE, en adelante), definido como la diferencia entre el valor afiadido bruto

2 Este trabajo resume algunos de los resultados obtenidos en el proyecto de investigacion titulado «Reestiuc-
turacién industrial y excedente bruto de explotacion en Espafia (1977-1991): andlisis provincial y sectorial»,
elaborado por el autor en el Departamento de Geograffa de la Universidad de Salamanca entre octubre de 1994 y
septiembre de 1996 gracias a una beca postdoctoral de investigacién concedida por la Direccién de Politica
Cientifica del Gobierno Vasco.
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al coste de los factores (VAB cf) y los costes de personal (CP), es decir, EBE = VAB cf -
CP. Segin esta formulacién, el EBE viene a representar la renta residual que le queda a la
empresa después de hacer frente a todos los gastos necesarios para sostener la explotacién,
esto es, los costes de personal y los consumos intermedios, puesto que no debe olvidarse que
VAB cf = PT - Cl, siendo PT la produccién total y CI los consumos intermedios soportados
por las empresas industriales, que la Encuesta Industrial divide en materias primas, energia
y servicios adquiridos. Con esa renta, la empresa debe remunerar a los propietarios del
capital y financiar sus inversiones y amortizaciones. Por tanto, el EBE no es un simple concepto
financiero o contable, sino una magnitud puramente econémica que refleja la capacidad de
generacién de riqueza en funcién de un determinado volumen de inputs y de trabajo.

A partir de esta magnitud inicial, denominada también resultado econdmico bruto de la
explotacion (Maroto, 1989; Ramirez y Rosell, 1994) o beneficio bruto (Lucas y Gonzélez,
1993), los economistas extraen otras magnitudes relativas derivadas, mds precisas pero de
dificil célculo territorializado. En particular, deben destacarse la rentabilidad econdmica
(RE = (BN + GF) / ANM, siendo BN el beneficio neto —o beneficio bruto menos amortiza-
ciones—, GF los ingresos financieros y ANM el activo neto medio o total de recursos de que
dispone la empresa para producir, tanto propios como ajenos) y la rentabilidad financiera
(RF = BNT / PNM, donde BNT es el beneficio neto total después de impuestos y PNM el
patrimonio neto medio de la empresa o activos disponibles para producir que son propiedad
de la empresa). La rentabilidad financiera ha sido reivindicada como la medicién mds
precisa y auténtica de la rentabilidad porque se aproxima mds al objetivo de la empresa
como entidad maximizadora del beneficio, al explicitar la retribucién destinada al propieta-
rio del capital (Segura y otros, 1989).

Sin embargo, las fuentes estadisticas al uso imposibilitan en la préctica el cdlculo de
estas rentabilidades a escala regional y, sobre todo, provincial. La Central de Balances del
Banco de Espafia (CB, en adelante), pese a ser utilizada con profusién para estudios a tales
escalas, resulta inadecuada para ello, segiin reconocen sus propios responsables (Ortega,
1994). La CB contiene informacién econémica y financiera muy precisa sobre la actividad
residente de empresas que operan en Espafia y que remiten sus datos al banco emisor de
forma voluntaria siguiendo un cuestionario-modelo comiin. Por tanto, la CB no tiene cardc-
ter de muestra estadfstica ni sectorial, ni dimensional ni territorial, lo que introduce sesgos
en su composicién: el peso de las empresas piblicas y las grandes empresas es excesivo,
toda vez que las empresas de mds de 500 empleados suman entre el 87% y el 92% del VAB,
el empleo y las ventas y el grado de cobertura en industrias fundamentales como la alimen-
taria, la quimica o la de material de construccién es bajo. Pero lo que invalida su aplicacién
territorializada es el hecho de que la asignacién geogrifica de los datos se realiza segiin el
domicilio social de la empresa y no segtin la localizacién de los establecimientos producti-
vos. De ello derivan desviaciones notorias, puesto que segin esta fuente la Comunidad de
Madrid generarfa el 54% del VAB industrial espafiol, cuando la Encuesta Industrial (EI) o
la Renta Nacional de Espafia y su Distribucién Provincial (RNEDP) no le reconocen més
del 12,3%. Ademds, la cobertura regional de la CB es muy desigual, alcanzando el 85% del
VAB en Madrid y el 32% en el Pais Vasco, frente a un 0,6% en Extremadura, un 4,6% en
Murcia y un 7,2% en Castilla y Leén. Por dltimo, los datos mds antiguos disponibles en la
CB se remontan a 1983, de modo que resultan iniitiles para estudios de cierta amplitud
temporal.
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Descartada la CB para un estudio sisterndtico de &mbito provincial y que incluya la fase
de crisis, sélo cabe recurrir a la EI o la RNEDP. La EI sélo estd disponible desde 1978 y de
ella dnicamente cabe extraer el EBE por sectores y comunidades auténomas, dado que su
versién publicada no incluye informacién de alcance provincial. Tampoco las tabulaciones
adicionales que se pueden solicitar al LN.E. cubren esta laguna porque, entre otros motivos,
no se facilitan datos provinciales para los sectores delegados, que en 1990 sumaban el 23%
del empleo, el 35% del VAB y el 42% del EBE de la industria manufacturera espafiola. Sélo
Ia RNEDP cumple los requisitos fundamentales para un trabajo de este tipo porque abarca la
totalidad del perfodo 1977-1991, porque contiene los datos necesarios para el cilculo del
EBE y porque incorpora el detalle provincial. En efecto, la RNEDP ofrece, para cada
provincia y sector industrial, los datos de produccién total (PT), valor afiadido bruto (VAB)
y costes de personal (CP). Como PT = CI + VAB, siendo CI los consumos intermedios,
éstos pueden ser calculados de forma derivada (CI = PT - VAB), del mismo modo que el
EBE puede obtenerse a partir de la expresién EBE = VAB - CP. Las limitaciones principales
de la RNEDP, aunque asumibles en comparacién con las demas fuentes, son su cardcter
bianual y su limitada desagregacién sectorial (10 ramas manufactureras), que ademds ha
cambiado en 1983, lo que obliga a enlazar las series 1977-1981 y 1983-1991 mediante
procedimientos estadisticos como el propuesto por Garcia, Goerlich y Orts (1994).

La variable utilizada en el apartado 4 para evaluar los resultados provinciales de la
reestructuracion industrial manufacturera (sin energfa ni agua) es la evolucién del cociente
EBE/PT, que aparece como Unica medicién posible, con los datos de la RNEDP, de una
magnitud esencialmente relativa como la rentabilidad, puesto que relaciona el excedente
obtenido con el volumen total de actividad generado en la industria.

2. EXCEDENTE, BENEFICIO Y RENTABILIDAD EN LA INDUSTRIA DE LAS REGIONES
ESPANOLAS: ESTADO DE LA CUESTION

Desde una optica agregada, el comportamiento de la rentabilidad industrial espafiola
desde 1975 ha seguido las siguientes fases, segilin la totalidad de autores consultados:
descenso hasta alcanzar el minimo en 1982, tibia recuperacién inicial en 1983 y 1984,
crecimiento intenso de los excedentes hasta 1988, mdximo de rentabilidad en 1989 y co-
mienzo de una nueva fase recesiva, con un descenso atenuado hasta 1991 y muy intenso en
1992 y 1993. Esta periodizacién se puede trasladar a la mayoria de los sectores manufactu-
reros. Entre ellos, los mejores resultados corresponden a las industrias de material de
transporte terrestre, maquinaria mecdnica, eléctrica y electrénica, quimica y caucho y plas-
ticos, mientras la siderurgia, la confeccién y el textil atraviesan dificultades y las industrias
de papel, madera y alimentacién quedan en una posicién intermedia.

Pese a las serias dificultades para una correcta territorializacién de los datos de 1a CB y
a su dispar grado de cobertura en cada regién, menudean en los dltimos afios los estudios
sobre la rentabilidad industrial (agregada y por sectores) de las distintas Comunidades
Auténomas espafiolas, que resefiamos a continuacién. Los manuales de economia de las
regiones espafiolas publicados por Espasa-Calpe desde 1990 incluyen casi siempre un
capitulo o un epigrafe dedicado al andlisis econdmico-financiero de la empresa; otras publi-
caciones como los monogrificos dedicados por Papeles de Economia Espafiola a cada una
de las Comunidades Auténomas o los nimeros de Economia Industrial que pasan revista al
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sector manufacturero de las regiones suelen incluir también trabajos o referencias al respec-
to. Debe advertirse que la bibliograffa que hemos podido manejar no es igualmente abun-
dante ni detallada para todas las Comunidades, lo que genera inevitables desigualdades en el
tratamiento que podemos otorgar a cada una de ellas. De hecho, no haremos referencia
alguna a Castilla-La Mancha, Extremadura, Canarias y Baleares.

Alcald, Garcia y Martin (1996), con datos de la CB para el perfodo 1983-89 encuentran
en ANDALUCIA una rentabilidad econémica inferior al promedio nacional a causa del
excesivo endeudamiento de sus empresas, corroborando un trabajo de Avila y Villalba
(1993) basado en la misma fuente.

Alegre, Espitia y Polo (1988) y Espitia y Polo (1991), recurriendo a datos de unas 200
empresas industriales de la CB para los afios 1985-1988, confirman que las rentabilidades
econdmica y financiera de las empresas de ARAGON en los bienios 1985-1986 y 1987-
1988 son crecientes y superiores a la media nacional. Con datos de conjunto para el periodo
1983-1989, Alegre y otros (1991) fundamentan los mejores resultados y rentabilidades de la
empresa industrial aragonesa en unos salarios medios inferiores y en una productividad del
trabajo superior a la media nacional.

Arias y Vdzquez (1988) y Vizquez y Herndndez (1991) se limitan a hacer referencia a
los resultados de las empresas industriales piiblicas radicadas en ASTURIAS (en particular,
de ENSIDESA) que, tras un periodo de pérdidas maximas entre 1980 y 1983, mejoran entre
1984 y 1988 hasta obtener beneficios en 1989 por vez primera desde 1977. Sin embargo, en
1990 vuelven los niimeros rojos con el cambio de tendencia de la economia espafiola, la
caida de los precios finales y la pérdida de cuota de mercado ante la penetracién de
productos sidertrgicos extranjeros (Cuervo y Vazquez, 1990; Vézquez, 1992).

Go6mez y Olavarri (1988), a partir de la EI, encuentran en CANTABRIA un cociente
EBE/VAB inferior a la media nacional tanto en 1978 (41%-43%) como en 1985 (45%-
50%), en la linea apuntada por del Rio (1984), quien alerta acerca del descenso del ahorro
empresarial cdntabro y del consiguiente aumento del endeudamiento. Pérez (1991) se hace
eco de la mejora del cociente EBE/VAB entre 1984 y 1988, pasando del 42,9% al 46,8%, a
costa de la reducci6n porcentual de los costes de personal.

Azofra y Martinez (1988), con datos de la CBBE para 72 empresas referidos al periodo
1983-1986, sefialan que las firmas de CASTILLA Y LEON disfrutan de mayor rentabilidad
econdmica y financiera que las espafiolas. Sin embargo, parece que esta aventajada situacién
se ha deteriorado con el paso del tiempo. En efecto, Vicente (1988) afirma que, con datos de
la RNEDP, los beneficios por empresario y por trabajador no agrario en 1985 eran un 20%
inferiores a la media nacional. A su vez, Azofra (1994), con datos de la CB, encuentra en la
region una rentabilidad econdémica inferior a la media nacional.

Baiges, Petitb6 y Bosch (1988) y Petitbé y Bosch (1990) analizan la evolucién de los
componentes de la produccién industrial en CATALUNA durante el perfodo 1978-1986. La
mayor participacién de los consumos intermedios hasta 1985, debida a los costes energéti-
cos, no ha comprimido el EBE (16,4% de PT en 1978 y 19,5% en 1986), sino que el
sacrificio ha corrido de nuevo a cargo de CP, que del 22% de 1978 ha pasado al 18,1% de
1986. De esta forma, mientras el excedente por trabajador se multiplicaba por 3,85 entre
ambas fechas, el salario por trabajador lo hacfa por 3,62. El cociente EBE/VAB ha pasado
del 30% de 1977 al 25% de 1981 y al 32% de 1985, atribuyendo los autores la recuperacién
a la reduccién del empleo, sobre todo en sectores y empresas marginales.
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Las referencias al caso de GALICIA escasean, hasta el punto de que Martinez Barbeito
(1992) solamente apunta, sin aportar evidencia empirica, que la pequefia y mediana empresa
industrial gallega disfruta de beneficios porcentualmente superiores a su homéloga espafiola.

Para el caso de MADRID, Garcfa Delgado y Mufioz Cidad (1991) encuentran un
cociente EBE/PT algo inferior al conjunto nacional en 1986-1987 a causa de sus
elevados costes de personal, explicables por la especializacién en sectores intensivos
en empleo cualificado y bien remunerado (electrénica, quimica, instrumentos de preci-
sién, maquinaria de oficina...). Garcia Delgado (1992) corrobora esos resultados para
1988 y 1989, con la légica compresion del EBE hacia niveles algo inferiores al prome-
dio nacional.

Ferndndez Valbuena (1988, 1989, 1991) obtiene para la industria en MURCIA un
cociente CP/VAB inferior a la media nacional en los periodos 1978-1985 y 1986-1990, de lo
cual deduce un EBE superior en unos cinco puntos al promedio y con una tendencia
expansiva en ambas fases. Sin embargo, el mismo autor reconoce que el cociente EBE/PT es
inferior en Murcia que en Espafia (14,5% frente a 16,5%) debido al mayor consumo de
bienes intermedios y a la menor productividad de la industria murciana, de modo que la
rentabilidad de ésta termina siendo inferior a la nacional a pesar de sus menores costes
salariales. Egea (1989), con datos de 67 empresas de la CB para el periodo 1984-1987,
afirma que la rentabilidad econdmica de la empresa murciana, aunque crece en estos afios,
no lo hace tanto como la espafiola y permanece por detrés de la media.

Elorz, Villanueva y Huerta (1991), en un estudio més completo basado en datos de la CB
para el perfodo 1982-1989, encuentran que la empresa industrial de NAVARRA obtiene una
rentabilidad econémica y financiera superior a la media nacional durante los periodos de
expansidn, mientras que en las fases recesivas sus resultados caen por debajo del promedio:
por tanto, la empresa navarra obtiene menores beneficios en 1982 y 1983, superiores entre
1984 y 1987 e inferiores de nuevo en 1988-1989. Los autores seflalan también que la via
navarra para superar los adversos resultados de la fase de crisis consistié en la adopcién de
una estrategia pasiva de moderacién salarial y reduccién de plantillas, de modo que CP ha
perdido peso en el VAB a favor del EBE en cuantia superior a la media nacional. Es mas,
segin Camara y Huerta (1988), el cociente EBE/PT crecié del 11,4% de 1982 al 12% en
1984 y el EBE/VAB pasé del 35% al 38% entre 1982 y 1985, mientras que el VAB/PT se
reducia del 33% al 30%.

Debe lamentarse la ausencia casi total de referencias sobre la rentabilidad industrial en
una regidén de tan larga tradicién fabril como el PAIS VASCO. Segtin Castillo (1988), la
relacién beneficios/ventas para una muestra de empresas industriales vascas registré la
siguiente evolucién: -2,7 (1983); -3,8 (1986) y -0,3 (1987). Es decir, se aprecian a la vez las
dificultades para el ajuste de la industria vasca, muy especializadas en los sectores mds
afectados por la crisis, y el proceso de mejorfa comun al conjunto de la industria espafiola.

Navarro (1991) ratifica los resultados de otros estudios genéricos sobre el Valle del Ebro
puesto que la aportacién del EBE a PT en la industria de LA RIOJA supera en més de tres
puntos la media nacional, tomando datos de la EI. Con todo, la tendencia desde 1985 es
hacia una cierta reduccién de este valor a causa de la mayor participacién de los costes de
personal, con la consiguiente redistribucién del VAB en favor de las rentas del trabajo. Debe
también destacarse la superior generacidn de VAB en la industria riojana frente a la espafiola
y sus inferiores costes laborales.
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Goémez Sala y Ayela (1992), con datos de la CB para el perfodo 1985-1989, observan un
comportamiento de los beneficios en la empresa de la COMUNIDAD VALENCIANA
paralelo al de la empresa espafiola, con ripido crecimiento hasta 1987 y un lento declive
postertor. Las rentabilidades econdmica y financiera siguen trayectorias semejantes y supe-
ran siempre la media nacional.

Huerta (1992), en un estudio fundado en datos de la EI y la CB, analiza conjuntamente
las regiones del VALLE DEL EBRO: La Rioja, Navarra y Aragén. Entre 1982 y 1985 el
EBE gana entre cuatro y ocho puntos en PT, en paralelo al retroceso de CP. Sin embargo,
habida cuenta de que el cociente VAB/PT ha disminuido ligeramente, el aumento relativo
del EBE no procede de una mayor eficiencia productiva o capacidad competitiva, sino de
una medificacidn, en detrimento del trabajo, de los mecanismos de distribucion de la riqueza
generada por la industria, proceso comdn al conjunto de la industria manufacturera espafiola.
Con todo, sus empresas industriales son capaces de aportar mds VAB a PT que la media
nacional y disfrutan de menores costes laborales unitarios (o cociente entre coste de personal
por empleado y productividad del trabajo) lo que redunda en resuitados econémicos y
financieros superiores a la media nacional.

Petitbd, Yagiie y Dones (1992), en un estudio integrado sobre el ARCO MEDITERRA -
NEO (Catalufia, Comunidad Valenciana y Murcia), encuentran un cociente EBE/PT supe-
rvior en Catalufia e inferior en Murcia, con la Comunidad Valenciana en un nivel intermedio.
Se constata, ademds, que los sectores industriales con un EBE/PT superior a la media
industrial de cada regidn presentan productividades aparentes del trabajo también por enci-
ma de la media regional, sobre todo en Catalufia y la Comunidad Valenciana. Del mismo
modo, se detecta una tendencia genérica que relacionarfa Jos sectores en los que el Arco
Mediterrdneo estd especializado respecto a Espafia con la presencia de cocientes EBE/PT
superiores a la media nacional.

A modo de colofdn, debe ser citado el estudio del MICYT (1993), por ser el dnico (de los
que hemos podido consultar) que dedica un apartado a la comparacidn entre todas las
Comunidades Auténomas, partiendo de datos de 2.870 empresas industriales no energéticas
proporcionados por la CB. Aunque los resultados deban tomarse con suma cautela por
motivos ya conocidos, la rentabilidad econémica en 1990 superé la media nacional (12,7%)
en Andalucia, Aragdn, Asturias, Baleares, Canarias, Castilla y Ledn, Castilla-La Mancha,
Catalufia, Galicia, Murcia y Valencia y fue inferior en el resto de las regiones.

Toda la exposicién anterior dibuja un mapa regional de la rentabilidad industrial concor-
dante, en lineas generales, con el nuevo mapa econdmico-regional dibujado en Espafia tras
la crisis de los afos setenta, aunque se detectan algunas discrepancias de interés. Salvando
las omisiones y las diferentes metodologias aplicadas por los diversos autores, los datos de
excedente, beneficio y rentabilidad colocan de nuevo al Valle del Ebro (La Rioja, Navarra y
Aragdn) y al Mediterrdneo (Catalufia), a la cabeza del dinamismo industrial espafiol. En este
punto debemos dejar constancia de la ausencia de andlisis especificos para Baleares, que
deberian confirmar estos positivos resultados de las regiones mediterrdneas. Murcia, con un
resultado inferior al promedio nacional, ratifica las dudas existentes sobre su adscripcién
indiscutida a los dmbitos mds expansivos de la economia regional espafiola. La Comisa
Cantdbrica exhibe sus debilidades fabriles también desde la perspectiva de la rentabilidad
mientras que, de nuevo, Galicia obtiene resultados (sumamente matizables y mejorables)
que impiden homologarla sin més con la tradicional triada regional del declive industrial en
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Mapa 1
Tipologfa de provincias ganadoras-perdedoras y progresivas-regresivas entre 1977 y 1991
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Fuente: elaboracién propia a partir de RNEDP.

Espafia. Las restantes regiones obtienen, en conjunto, resultados por debajo de la media
nacional. Andalucia y Castilla y Le6n ven cémo los indicadores de rentabilidad justifican su
limitada capacidad de desarrollo industrial y su desdibujado papel en el panorama manufac-
turero nacional. La Comunidad de Madrid, por dltimo, es la tinica regién con un cociente
EBE/PT por debajo de la media nacional a la que se reconoce un papel trascendente en la
recuperacién de la industria espafiola entre 1985 y 1991. A falta de otras investigaciones,
estos datos indicarian la existencia de un modelo particular de reestructuracién industrial
metropolitana en el que la recomposicién del excedente no estaria refiida con la redistribu-
cién de las rentas en favor del trabajo a través de unos salarios elevados que se compensa-
rian con incrementos sostenidos de productividad.

3. RENTABILIDAD Y REESTRUCTURACION INDUSTRIAL EN ESPANA (1977-1991): UN
BALANCE PROVINCIAL

Todo este esquema regional definido a partir de los datos de la Encuesta Industrial y,
sobre todo, de la Central de Balances y limitado a la fase de recuperacion posterior a 1985
puede ser completado y matizado a escala provincial, considerando ademds la fase prece-
dente de crisis. Con el cociente EBE/PT como herramienta interpretativa y tomando presta-
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da la propuesta terminoldgica de Benko y Lipietz (1992), consideraremos ganadoras a las
provincias cuya industria manufacturera presente en 1991 un cociente EBE/PT superior al
de 1977 y perdedoras a las que presenten un cociente inferior, toda vez que las primeras
habrian conseguido culminar con éxito la reestructuracion al recuperar los niveles de bene-
ficio previos a a crisis, mientras que en las segundas se habria prolongado la caida de la tasa
de beneficio. Este primer criterio clasificador se cruza en el mapa 1 con el cardcter progresi-
vo o regresivo de cada provincia: son progresivas las provincias que han logrado incrementar su
participacién en la formacién del EBE manufacturero nacional entre ambas fechas y regresivas
las que han perdido cuota de EBE. Se obtienen asi cuatro grupos de provincias: ganadoras-
progresivas, ganadoras-regresivas, perdedoras-progresivas y perdedoras-regresivas.

Las 28 provincias ganadoras definen una serie de corredores y &mbitos geogréficos bien
delimitados:

a) El Arco Mediterrdneo, desde Barcelona hasta Murcia, prolongado en Andalucia por
las provincias de Granada, Mélaga y Cidiz.

b) El Valle del Ebro Medio, formado por La Rioja, Navarra, Zaragoza y Huesca.

c) El corazén fabril castellano leonés, integrado por Valladolid, Palencia y Burgos, con
Avila como pasarela hacia el foco madrilefio.

d) La provincia de Madrid.

e) Una parte de la Cornisa Cantébrica, concretamente las provincias de Guipizcoa y
Cantabria, menos dependientes de la gran siderurgia pesada.

f) La préctica totalidad de Galicia, excepto Pontevedra.

g) El Valle Alto del Guadalquivir, con Cérdoba y Jaén. Este corredor se adentra en
Castilla-La Mancha por la N-IV, incorporando a la provincia de Ciudad Real. Ade-
més, Andalucia oriental se distingue como amplio conjunto de provincias ganadoras,
al unirse Cérdoba y Jaén a Milaga y Granada.

h) Las dos provincias canarias.

Las 22 provincias perdedoras componen también una serie de unidades espaciales bien
perfiladas:

a) Toda la frontera hispano-portuguesa, desde Pontevedra hasta Huelva, con la tnica
excepcién de Lugo e incluyendo también a las provincias contiguas de Ledn y
Sevilla.

b) Las provincias de Castilla y Leén y Castilla-La Mancha que bordean o estdn mds
préximas a Madrid, a saber, Segovia, Soria, Toledo y Guadalajara. Avila es 1a dnica
excepcidn en este conjunto.

¢) El traspafs del corredor mediterrdneo, con Albacete, Cuenca, Teruel y Lérida. Tam-
bién pueden incluirse aquf las tres provincias del litoral mediterrdneo que no culmi-
nan la reestructuracién industrial, esto es, Gerona, Baleares y Almerfa.

d) Los dos ejemplos manifiestos de declive industrial asociado a la metalurgia basica
pesada, es decir, Vizcaya y Asturias, a los que se suma Alava. Conviene llamar la
atencién sobre la gigantesca cesura que conforman las provincias perdedoras desde
Asturias hasta Sevilla a lo largo de la N-630, aislando a las provincias ganadoras
gallegas del resto de territorios expansivos.
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Cuadro 1

RESULTADOS DEL ANALISIS SHIFT-SHARE DEL E.B.E. MANUFACTURERO EN LAS PROVINCIAS

ESPANOLAS ENTRE 1977 Y 1991

Efecto proporcional positivo

Efecto proporcional negativo

Efecto diferencial positivoe

Albacete
Avila
Baleares
Burgos
Castellén
Cérdoba
Gerona
Granada
Jaén
Lérida
Lugo
Milaga
Navarra
Orense
Palencia
Las Palmas
La Rioja
S.C. Tenerife
Teruel
Toledo
Valladolid
Zaragoza

Alicante
Barcelona
Cantabria

Murcia
Valencia

Efecto diferencial negativo

Almeria
Badajoz
Caceres
Cadiz
La Corufia
Cuenca
Guadalajara
Ledn
Madrid
Pontevedra
Salamanca
Segovia
Sevilla
Soria
Zamora

Alava
Asturias
Ciudad Real
Guipiizcoa
Huelva
Huesca
Tarragona
Vizcaya

Fuente: elaboracién propia a partir de datos de la RNEDP.

Nota: el efecto neto total es positivo en las provincias progresivas y negativo en las provincias regresivas.
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La correspondencia entre las 28 provincias ganadoras y las 30 provincias progresivas
resulta, aunque imperfecta, bastante clara, lo mismo que sucede entre las 22 provincias
perdedoras y las 20 provincias regresivas. Por consiguiente, la redistribucién del EBE
manufacturero espafiol favorece a las provincias del Arco Mediterrdneo, que conecta con
otro de los grandes focos expansivos (Andalucfa oriental) a través de Almeria y Albacete,
provincias perdedoras-progresivas que mejoran sus posiciones en un entorno €xpansivo,
como sucede en Baleares, Gerona y Lérida. En idéntica situacién se encuentra Teruel, que
da continuidad al d4mbito mediterrdneo en direccidén al Valle del Ebro medio, también
reforzado en este perfodo y que se prolonga por La Rioja hacia el niicleo castellano més
vinculado a la N-620. Tanto Avila como Zamora parecen obtener algiin beneficio de su
ubicacion entre este foco castellano y dos areas ganadoras como Madrid y Galicia, 1o mismo
que sucede con Pontevedra en esta tltima regién. El retroceso relativo de Madrid parece
redundar en beneficio de algunas provincias de su entorno (Avila, Guadalajara, Toledo). Las
provincias cantdbricas, Alava incluida, vuelven a manifestar una crisis estructural de la que
solamente escapa Cantabria, la menos ligada al modelo siderometaltigico. La frontera hispa-
no-lusa queda de nuevo en evidencia como macroespacio regresivo, desde Salamanca hasta
Huelva, destacando también la debilidad que acusa el tradicional tridngulo fabril andaluz
Sevilla-Huelva-Cadiz. Todos estos resultados permiten a las 20 provincias ganadoras-pro-
gresivas pasar del 43% al 51,6% del EBE nacional mientras las 12 perdedoras-regresivas
caen desde el 19,7% al 13%. Las 10 provincias perdedoras-progresivas suben desde el 8,2%
al 10,2% y las 8 ganadoras-regresivas pasan del 29% al 25%. En cualquier caso, se aprecia
perfectamente que las provincias ganadoras concentran mds de las tres cuartas partes del
EBE manufacturero total en 1991.

El andlisis shift-share aplicado a los valores absolutos del EBE manufacturero total
correspondientes a 1977 y a 1991 para las cincuenta provincias espafiolas (cuadro 1) permite
relacionar los resultados obtenidos por cada provincia con su particular estructura industrial
y con sus condiciones locacionales y territoriales especificas. La estructura industrial de la
mayorfa de las provincias espafiolas (37 casos) en 1977 predisponia a un aumento de la
relacién EBE/PT en 1991. Los efectos proporcionales negativos se concentraban en provin-
cias muy ligadas a las industrias pesadas, como la metalurgia de base (Cornisa Cantébrica,
Valencia) o la quimica (Barcelona, Tarragona, Murcia, Huelva, Ciudad Real). Ahora bien,
este panorama inicial que abocaba a muy pocas provincias al descenso del nivel de exceden-
te se ve condicionado por el efecto diferencial, que mide la particular evolucién industrial de
cada provincia en funcién de su capacidad para atraer o generar actividad, para aprovechar
las rentas de situacidn o para explotar las ventajas de su estructura sectorial. En este sentido,
todas las provincias con efecto diferencial positivo, menos una, son progresivas, y todas las
provincias con efecto diferencial negativo (salvo cuatro), son regresivas, de modo que este
efecto diferencial demuestra un peso determinante en la formacién del efecto neto total. Se
justificarfa la creciente importancia que se atribuye desde la Geografia y la Economia
Industrial a la dimensién territorial y a las condiciones locales a la hora de comprender y
explicar la vertiente espacial de la reestructuracién, que parece depender entonces de facto-
res més complejos que la mera composicién inicial de la estructura productiva.

Asf se entiende que una serie de provincias perdedoras a pesar de su efecto proporcional
positivo (Albacete, Toledo, Teruel, Lérida, Gerona, Baleares) logren aumentar su participa-
cién en el EBE nacional gracias al apoyo del efecto diferencial positivo que se deriva de su
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ubicacién en torno a provincias muy dindmicas o con un alto grado de concentracién
industrial que ha generado procesos de difusién en favor de dreas menos congestionadas, lo
que les ha permitido multiplicar las ventajas de su estructura productiva inicial. Las otras
provincias perdedoras-progresivas (Almerfa, Guadalajara, Zamora y Pontevedra) se empla-
zan también junto a dreas expansivas, pero deben su buen resultado final simplemente a la
inercia positiva asociada a su estructura industrial y no al aprovechamiento activo de sus
rentas de situacién.

Las provincias de la Ruta de la Plata (desde Leén hasta Sevilla, exceptuando a Zamora)
son un claro ejemplo de cémo una posicién marginal respecto a los principales ejes de
desarrollo puede dar al traste con una aceptable disposicién sectorial inicial. En todas ellas,
el efecto diferencial negativo neutraliza al efecto proporcional positivo, lo que demuestra su
incapacidad para seguir el ritmo normal de evolucién marcado por los sectores en que estin
especializadas. Las provincias de Cuenca, Segovia y Soria se encuentran en idéntica situa-
cién y desaprovechan también las posibilidades inherentes a su proximidad a provincias
expansivas como Valladolid, Burgos, Valencia, Zaragoza o Madrid. Las restantes provincias
perdedoras-regresivas (Asturias, Vizcaya, Alava y Huelva) padecen la conjuncién de las des-
ventajas de su composicién sectorial intensiva en sectores en declive con una acentuada incapa-
cidad local para contrarrestar este lastre mediante resultados favorables en otras ramas, de
acuerdo con los caracteres bdsicos que definen a los espacios industriales declinantes.

En esta misma linea, La Corufia, Madrid y Cédiz (ganadoras-regresivas) presentan un
efecto diferencial negativo capaz de contrarrestar el efecto proporcional positivo, de modo
que las posibilidades de expansion ligadas a las favorables condiciones sectoriales de partida
quedan mermadas o diluidas por falta de aprovechamiento local suficiente. Ademds, s6lo
una provincia ganadora pierde peso en el EBE nacional a causa, exclusivamente, del efecto
proporcional: se trata de Murcia. Tanto Tarragona como Guiptizcoa, Huesca y Ciudad Real
retroceden por efecto de la combinacién de efectos proporcional y diferencial negativos,
acusando tanto el lastre de la quimica pesada o la metalurgia como la incidencia particular-
mente virulenta de la crisis de excedentes de ambos sectores en estas provincias y sus
propias dificultades para mejorar resultados en otras actividades. Esta combinacién pone en
evidencia a Murcia, Tarragona, Ciudad Real y Huesca como provincias ganadoras-regresi-
vas encuadradas en espacios dindmicos, mientras que el caso guipuzcoano se explica mejor
en funcién del deterioro industrial vasco.

Mérito especial reviste el buen resultado obtenido por las provincias de Barcelona,
Valencia y Alicante, porque su localizacién en un eje dindmico y en crecimiento, su propio
dinamismo end6geno y su capacidad para especializarse en sectores rentables les han permi-
tido superar los negativos condicionantes estructurales iniciales. En la misma situacién se
encuenira Cantabria, que parece contrarrestar los problemas de la industria pesada aprove-
chando su posicién entre las regresivas Vizcaya y Asturias y buscando especializarse en
otras actividades mds rentables. ,

Las demds provincias ganadoras disfrutan a la vez de efectos proporcionales y diferen-
ciales positivos, lo que quiere decir que atinan una estructura industrial predispuesta al éxito
de la reestructuracién con un comportamiento relativo que mejora el promedio nacional.
Esta trayectoria tan s6lida es patrimonio de las provincias gallegas interiores, del Vaile del
Ebro medio, del ndcleo industrial castellano-leonés (junto con Avila), de Andalucia oriental
(excepto Almeria), de Castellén y de las provincias canarias.

139



Este panorama presenta algunas novedades signficativas respecto a los resultados de los
trabajos presentados en el apartado anterior y también respecto al mapa del reciente dinamis-
mo industrial espafiol tal como ha sido definido a través de otras magnitudes econémicas.

La Cornisa Cantdbrica muestra un comportamiento menos critico de lo esperado, pues no
todas sus provincias son perdedoras y regresivas. Esta condicién queda reservada a las més
dependientes de la siderurgia pesada (Asturias y Vizcaya), a las que se suma Alava, cuya
vitalidad no se confirma en este terreno. Por su parte, Guiptizcoa y, sobre todo, Cantabria,
obligan a matizar, via rentabilidad, su adscripcién a la Espafia industrial en decadencia.
También llama la atencién el hecho de que las provincias interiores de Galicia obtengan
mejores resultados que las litorales, mas industrializadas.

a)

b)

d)
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En el Arco Mediterraneo, el éxito industrial parece concentrarse en Barcelona y la
Comunidad Valenciana, mientras que las demds provincias (Lérida, Gerona, Tarra-
gona, Murcia y Baleares) encuentran algunas dificultades bien para culminar la
reestructuracién, bien para seguir el ritmo agregado de crecimiento del EBE. Algo
semejante sucede en el Valle del Ebro, donde Huesca y Teruel permanecen rezagadas
respecto a las provincias riberefias del rio, esto es, Navarra, La Rioja y Zaragoza, que
forman una unidad territorial compacta y expansiva.

La cuestién de la prolongacién del dinamismo mediterraneo hacia Andalucia Oriental
permanece abierta a la vista del contraste entre los resultados titubeantes de Murcia,
Almeria y Albacete y el excelente balance que presentan Granada, Mdlaga, Cérdoba
y Jaén, mds llamativo si cabe dada la regresion de Sevilla, Cadiz y Huelva.

En la Meseta, el verdadero protagonismo corresponde a las provincias centrales de la
N-620 (Burgos, Palencia y Valladolid) que ratifican su reciente vitalidad industrial y
llegan a conectar con Madrid a través de Avila, otra provincia con un balance
sorprendente. Estas cuatro provincias, junto con Cantabria, La Rioja, Navarra y
Zaragoza, parecen dar cuerpo a un espacio industrial con notorio éxito reestructura-
dor que se individualiza en el interior del tridngulo Madrid-Pais Vasco-Catalufia o en
el entorno de estas tres regiones vy en el que destacan precisamente las provincias
mejor comunicadas con estos focos industriales tradicionales. Este éxito contrasta
con los resultados de Madrid y su traspafs castellano-manchego, que arrojan una
sombra de duda acerca de la naturaleza de la reorganizacién de la industria en el 4rea
de influencia directa de la capital y de su capacidad para vertebrar un espacio
industrial competitivo.

Desde una perspectiva mds general, los mejores resultados corresponden a las provin-
cias ubicadas en el entorno de los focos industriales més tradicionales (muy en
particular en el entorno vasco y asturiano) y en las cuales el desarrollo de la actividad
manufacturera es mas reciente. Por el contrario, las provincias mds industrializadas
(con las notables excepciones de Barcelona y Valencia) y muchas de las que apenas
tienen significado a escala nacional (sobre todo al oeste de una linea imaginaria Irin-
Algeciras) muestran notables dificultades para recuperar su nivel de rentabilidad o
para aumentar su participacién en el EBE.



4. CONCLUSIONES: EL ESTUDIO DE LA RENTABILIDAD COMO NUEVA HERRAMIENTA
INTERPRETATIVA PARA LA GEOGRAFIA INDUSTRIAL

Los resultados que acabamos de presentar, en la medida en que confirman cuestiones
bien conocidas y cuestionan otras no menos establecidas, ponen de manifiesto la oportuni-
dad de plantear y practicar una geografia de la rentabilidad como via para progresar en el
conocimiento de la reestructuracién industrial en Espafia. Naturalmente, no se han agotado
aquf las posibilidades de este nuevo enfoque, que puede aplicarse a aspectos sectoriales, a la
titularidad y tamatfio de las empresas, a la comparacién de los valores del cociente EBE/PT
entre distintas industrias y entre distintas provincias o regiones... Sin pretensién ninguna de
exhaustividad, indicamos algunas cuestiones de interés basadas en el estudio geogréfico de
la rentabilidad industrial que pueden enriquecer el acervo de conocimientos disponible.

* ;Qué relacién existe entre la estructura sectorial de la industria en una regién/
provincia y su nivel de rentabilidad o el éxito/fracaso de su proceso de reestructura-
ci6n? ; Determina la primera al segundo o las condiciones locales de cada sector o del
conjunto de la industria pueden modificar los resultados presumibles a priori?

* Fn esta misma linea, del mismo modo que, tanto segin el empleo como segin el
VAB, existen dreas especializadas en determinados sectores fabriles como conse-
cuencia de peculiares ventajas locacionales, ;existen dreas cuyas ventajas comparati-
vas conducen a rentabilidades industriales superiores al promedio nacional o regio-
nal? En caso afirmativo ;cudles son los factores explicativos de esas ventajas? ;Se
trata de cuestiones sectoriales, territoriales, de la oferta de factores, de la capacidad
de innovacién...? ;Pueden definirse estrategias que conduzcan a zonas concretas a
una posicién permanente de sobrebeneficio?
La relacién positiva e interactiva observada entre el comportamiento de la rentabili-
dad y de la inversion (Bergés, Ontiveros y Valero, 1989; Mato, 1989; Azofra y
Ferndndez, 1992; Cuervo, 1992; Estrada y Vallés, 1994; Ramirez y Rosell, 1994)
debe estimular investigaciones sobre la vertiente territorial de esta cuestion. ;Las
dreas mas/menos dindmicas desde el punto de vista de la inversién son aqueﬂas
donde la rentabilidad es méas/menos elevada? ;Los ritmos temporales de la inversién
industrial en las diferentes regiones-provincias espafiolas se corresponden con las
oscilaciones ciclicas del nivel de rentabilidad? En consecuencia, ;qué relacién existe
entre el comportamiento territorial de la rentabilidad y la aparicién de nuevos ejes de
desarrollo y de regiones industriales en declive? ;Tienen las modificaciones en el
mapa econémico regional espafiol justificacién via rentabilidad? De ser asi jcudles
han sido los mecanismos que explican el deterioro/expansion de la rentabilidad de
cada dmbito espacial?

* ;Tienen las dreas que albergan sistemas productivos locales niveles de rentabilidad
superiores a la media? De ser asi jsobre qué factores se asientan esos beneficios
extraordinarios? Esta misma cuestién puede aplicarse de forma comparativa al par
dreas metropolitanas-dreas rurales con desarrollo industrial reciente, con objeto de
avanzar en la cuestién de la nueva centralidad industrial de las grandes ciudades.

* ,;Cémo se reparten los incrementos netos de rentas derivados de las ganancias en
productividad o en el peso del VAB sobre la produccién total? ;Benefician al capital
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o al empleo? ;Cudl es la variabilidad territorial de este tema? ;Puede establecerse una
tipologia de provincias-regiones en Espafia segiin su modelo social (reparto favorable
al trabajo) o empresarial (reparto favorable al capital) de reposicién de la rentabili-
dad y distribucién de las rentas?

* Puesto que se ha constatado una rentabilidad superior en las PMEs (Segura y otros,
1989; Arriaga y Robredo, 1994; Ocafia, Salas y Vallés, 1994; Salas, 1994), parece
pertinente indagar si en las dreas/sectores donde este tipo de empresas tienen mayor
peso relativo se observa un mayor nivel de beneficios en la industria.

* Las diferentes clasificaciones sectoriales utilizadas (segtn el nivel de demanda, se-
gun la intensidad tecnoldgica, segin la utilizacién de los factores productivos), cuya
aplicacidn a los estudios industrial-territoriales es frecuente ;pueden ser corroboradas
desde el punto de vista del nivel de beneficios?

Las investigaciones orientadas a responder a estas y otras muchas preguntas pueden
ensanchar los horizontes de la Geograffa Industrial y fundamentar mejor sus actuales dmbi-
tos de interés, apoyando desde nuevos dngulos las conclusiones y resultados ya establecidos.
Ahora bien, las nuevas respuestas pueden también plantear contradicciones e interrogantes
adicionales cuya resolucién requerird, sin duda, de renovados esfuerzos por parte de los
estudiosos del cambio industrial en Espafia.

BIBLIOGRAFIA

ALCALA OLID, F.; GARCIA ROA, J. y MARTIN MESA, A. (1996): «La financiacién de
la empresa andaluza». Revista de Estudios Regionales n° 44, pp. 257-291.

ALEGRE, L.; BERNE, C.; GALVE, C. y HUERTA, E. (1991): «La empresa industrial
aragonesa (1984-1989)». Papeles de Economia Espafiola. Economia de las Comunida-
des Auténomas n° 10. Aragon, pp. 244-257.

ALEGRE, L.; ESPITIA, M. y POLO, Y. (1988): «Resultados de la empresa aragonesa y
medidas de politica industrial». Economia Industrial n® 263-264, pp. 27-34.

ARIAS FERNANDEZ, AM. y VAZQUEZ GARCIA, J.A. (1988): «Asturias: crisis y
declive industrial». Economia Industrial n° 263-264, pp. 35-49.

ARRIAGA FANO, JM. y ROBREDO VILLALUENGA, J. (1994): «Evolucién financiera
de la empresa espafiola y comparacién internacional». Situacién n® 2/94, pp. 161-195.

AVILA CANO, A.J. y VILLALBA CABELLO, F. (1993): «La empresa». En MARTIN
RODRIGUEZ, M. (dir.) (1993): Estructura econdmica de Andalucia, pp. 259-282.

AZOFRA PALENZUELA, V. (1994): «Perfil econémico-financiero de las empresas». Pa-
peles de Economia Espafiola. Economia de las Comunidades Auténomas n° 14. Castilla
y Ledn, pp. 433-447.

AZOFRA PALENZUELA, V. y FERNANDEZ ALVAREZ, AL (1992): «Beneficios em-
presariales, autofinanciacién e inversién». Papeles de Economia Espafiola n° 52-53, pp.
315-330.

AZOFRA PALENZUELA, V. y MARTINEZ BOBILLO, A. (1988): «Anilisis econémico-
financiero comparado entre la empresa castellano-leonesa y la empresa espafiola».
I Congreso de Economia Regional de Castilla y Ledn. Junta de Castilla y Le6n. Sala-
manca, vol. 2, pp. 10-27.

142



BAIGES, J.; BOSCH, J. y PETITBO, A. (1988): «Notas sobre el sector industrial en
Catalufia». Economia Industrial n® 263-264, pp. 167-188.

BANCO BILBAO-VIZCAYA: Renta Nacional de Espafia y su Distribucién Provincial
(1987, 1989, 1991). Servicio de Estudios del Banco Bilbao-Vizcaya. Bilbao.

BANCO DE BILBAO: Renta Nacional de Espaiia y su Distribucion Provincial (1977,
1979, 1981, 1983, 1985). Servicio de Estudios del Banco de Bilbao. Bilbao.

BANCO DE BILBAO (1978): Renta Nacional de Espaiia y su Distribucién Provincial.
Serie Homogénea 1955-1975. Servicio de Estudios del Banco de Bilbao. Bilbao.

BENKO G. y LIPIETZ, A. (1992): Les régions qui gagnent. Districts et réseaux: les
nouveaux paradigmes de la géographie économique. P.U.F. Paris.

BERGES, A.; ONTIVEROS, E. y VALERO, F.J. (1989): «Financiacién de la empresa
espafiola: evolucion reciente». Papeles de Economia Espaiiola n° 39-40, pp. 240-263.

BOSQUE, L. y MENDEZ, R. (coords.) (1995): Cambio industrial y desarrollo regional en
Esparia. Oikos-Tau. Barcelona, 551 pp.

CAMARA ZORZANO, M* J. y HUERTA ARRIBAS (1988): «La empresa industrial nava-
rra: resultados (1986)». Economia Industrial n° 263-264, pp. 247-252.

CARAVACA BARROSO, 1. y MENDEZ GUTIERREZ DEL VALLE, R. (1995): «Efectos
territoriales de la reestructuracién productiva en Espafia». Ciudad y Territorio-Estudios
Territoriales n° 106, pp. 715-744.

CASTILLO, J. del (1988): «Evolucién de la industria vasca y andlisis de 1a politica 1r1dus~
trial». Economia Industrial n° 263-264, pp. 253-265.

CUERVO, A. (1992): «Evolucién de los excedentes empresariales». Papeles de Economia
Espariola n° 52-53, pp. 304-314.

CUERVO, A. y VAZQUEZ, J.A. (1990): «Astunas recuperacién con ajustes pendientes».
Papeles de Economia Espafiola n° 45, pp. 117-134.

EGEA KRAUEL, C. (1989): «Estructura interna de la empresa murciana». Papeles de
Economia Espafiola. Economia de las Comunidades Auténomas n° 7. Murcia, pp. 279-
288.

ELORZ, M.; VILLANUEVA, M. y HUERTA, E. (1991): «La empresa industrial navarra:
estructura y resultados (1982-1989)». Economia Industrial n°® 279-280, pp. 241-262.
ESPITIA ESCUER, M.A. y POLO REDONDQ, Y. (1991): «Posicionamiento y perspecti-
vas de futuro de la industria aragonesa». Economia Industrial n°® 279-280, pp. 29-39.
ESTRADA, A. y VALLES, J. (1994): «Inversién y financiacién empresarial en Espafiax.

Ekonomiaz n° 30, pp. 110-123.

FERNANDEZ VALBUENA, S. (1988): «Una aproximacién a la industria de la Regi6n de
Murcia». Economia Industrial n° 263-264, pp. 235-246.

FERNANDEZ VALBUENA, S. (1989): «La industria de la regién de Murcia». Papeles de
Economia Espafiola. Economia de las Comunidades Auténomas n° 7. Murcia, pp. 256-
278.

FERNANDEZ VALBUENA, S. (1991): «La industria murciana 1985-90: crecimiento sin
desarrollo». Economia Industrial n® 279-280, pp. 225-240.

FERRAO, J. (1982): «Variagao regional das taxas de lucro da inddstria transformadora em
Portugal (1971)». Finisterra n® 33, pp. 111-152.

FERRADO, J. (1987): Indiistria e valorizagao do capital. Uma andlise geogrdfica. Centro de
Estudos Geogréficos. Universidade de Lisboa. Lisboa, 444 pp.

143



FERRAO, J. y JENSEN-BUTLER, Ch. (1984): «The Centre-Periphery Model and Industrial
Development in Portugal». Development and Planning D: Society and Space n° 2, pp.
375-402.

GARCIA, S.; GOERLICH, F.J. y ORTS, V. (1994): «Macromagnitudes bdsicas a nivel
sectorial de la industria espafiola: series histéricas». Economia Industrial n° 299, pp.
213-245.

GARCIA DELGADO, J.L. (1992): «Madrid: un comprometido compds de espera». Papeles
de Economia Espafiola n° 51, pp. 298-318.

GARCIA DELGADO, J.L. y MUNOZ CIDAD, C. (1991): «La industria de Madrid de la
segunda mitad del decenio de 1980». Economia Industrial n° 279-280, pp. 207-224.
GOMEZ PORTILLA, P. y OLAVARRI R. (1988): «La industria en la Comunidad Auténo-

ma de Cantabria». Economia Industrial n° 263-264, pp. 89-112.

GOMEZ SALA, I.C. y AYELA PASTOR, R.M. (1992): «Financiacién y rentabilidad de la
empresa valenciana, 1985-1989». En MARTINEZ, J.A;; PEDRENO, A. y REIG, E.
(dirs.): Estructura econdmica de la Comunidad Valenciana, pp. 291-324.

GONZALEZ LAXE, F. (coord.) (1992): Estructura econémica de Galicia. Espasa-Calpe.
Madrid, 741 pp.

HUERTA, E. (1992): «La industria». En SERRANO SANZ, J.M.* (dir.): Estructura econd-
mica del Valle del Ebro, pp. 231-254.

LUCAS MUELAS, P. y GONZALEZ ROMERO, A. (1993): «Rentabilidad de la inversién
y recursos propios en la empresa industrial. Andlisis en funcién de la propiedad y del
sector». Economia Industrial n° 293, pp. 19-36.

MAROTO ACIN, J.A. (1989): «Evolucién de la rentabilidad y de sus factores explicativos».
Papeles de Economia Espariola n° 39-40, pp. 376-396.

MARTIN RODRIGUEZ, M. (dir.) (1993): Estructura econdmica de Andalucia. Espasa-
Calpe. Madrid, 717 pp.

MARTINEZ BARBEITO, J. (1992): «La pyme en la economia gallega». En GONZALEZ
LAXE, F. (coord.): Estructura econdmica de Galicia, pp. 589-606.

MARTINEZ SERRANO, J.A.; PEDRENO MUNOZ, A. y REIG MARTINEZ, E. (dirs.)
(1992): Estructura econdmica de la Comunidad Valenciana. Espasa-Calpe. Madrid, 522 pp.

MATO, G. (1989): «Inversion, coste de capital y estructura financiera: un estudio empiri-
cox». Moneda y Crédito n° 188, pp. 177-201.

MENDEZ GUTIERREZ DEL VALLE, R. (1993): «Descentralizacién econémica y nuevas
localizaciones industriales». BEn VVAA: Integracién y revitalizacion regional.
XIX Reunion de Estudios Regionales, pp. 51-76.

MENDEZ GUTIERREZ DEL VALLE, R. y CARAVACA BARROSO, L. (1993): Procesos
de reestructuracién industrial en las aglomeraciones metropolitanas espafiolas. Minis-
terio de Obras Piiblicas y Transportes. Madrid, 232 pp.

MINISTERIO DE INDUSTRIA, COMERCIO Y TURISMO (1993): Informe sobre la in-
dustria espaiiola, 1991. Centro de Publicaciones del MICYT. Madrid, 618 pp.

NAVARRO PEREZ, M® C. (1991): «La industria en La Rioja: situacién actual y perspecti-
vas». Economia Industrial n°® 279-280, pp. 279-290.

OCANA, C.; SALAS, V.y VALLES, J. (1994): «Un anlisis empirico de la financiacién de
la pequefia y mediana empresa manufacturera espafiola: 1983-1989». Moneda y Crédito
n° 199, pp. 57-96.

144



ORTEGA ORTEGA, M. (1994): «La Central de Balances del Banco de Espafia. Una fuente
de informacién sobre las empresas no financieras espafiolas». Economia Industrial n°
299, pp. 121-135.

PALAZUELQS, E. (coord.) (1988): Dindmica capitalista y crisis actual. La quiebra del
modelo de acumulacion de postguerra. Akal Universitaria. Madrid, 410 pp.

PALAZUELOQS, E. y ALBURQUERQUE, F. (coords.) (1990): Estructura econémica capi-
talista internacional: el modelo de acumulacién de posguerra. Akal Universitaria. Ma-
drid, 351 pp.

PARELLADA, M. (dir.): Estructura econdémica de Catalufia. Espasa-Calpe. Madrid.

PEREZ GONZALEZ, P. (1991): «La industria en Cantabria: entre el atraso y la desindus-
trializacién». Economia Industrial n° 279-280, pp. 97-128.

PETITBO, A. y BOSCH, J. (1990): «El sector industrial». En PARELLADA, M. (dir.):
Estructura econdmica de Catalufia. Espasa-Calpe. Madrid, pp. 225-249.

PETITBO, A.; YAGUE, M* J. y DONES, M. (1992): «Articulacién del sector industrial en
el eje mediterrdneo espafiol». En VELARDE, J.; GARCIA DELGADO, J.L. y PEDRE-
NO, A. (dirs.): Ejes territoriales de desarrollo: Espafia en la Europa de los noventa, pp.
347-399.

RAMIREZ ALESON, M. y ROSELL MARTINEZ, J. (1994): «Estimacién econémica de la
inversion, financiacién y rentabilidad de la empresa espafiola». Ekonomiaz n° 30, pp. 68-
109.

RIO, L. del (1984): «Estructura industrial de Cantabria». Economia Industrial n° 238, pp.
89-93.

SALAS FUMAS, V. (1994): «Economfa y financiacién de la empresa espafiola segiin su
tamafio». Situacién n° 2/94, pp. 197-212.

SEGURA, J. y otros (1989): La industria espafiola en la crisis (1978-19684). Alianza
Editorial. Madrid, 542 pp.

SERRANO SANZ, J.M? (dir.) (1992): Estructura econdmica del Valle del Ebro. Espasa-
Calpe, Madrid.

STOHR, W.B. (1986): «Cambios estructurales en la industria y estrategias de desarrollo
regional. Aproximaciones a un marco conceptual». Estudios Territoriales n° 20, pp. 179-
201.

VAZQUEZ GARCIA, J.A. (1992): «La economia asturiana: en la encrucijada de los nuevos
ajustes». Papeles de Economia Espafiola n° 51, pp. 169-181.

VAZQUEZ GARCIA, JA. y HERNANDEZ MUNIZ, M. (1991): «Industria asturiana: la
segunda reconversién». Economia Industrial n° 279-280, pp. 49-65.

VICENTE PERDIZ, J. (1988): «La industria castellano-leonesa». Economia Industrial n°
263-264, pp. 121-133.

VELARDE, J.; GARCIA DELGADO, J.L. y PEDRENO, A. (dirs.) (1992): Ejes territoria-
les de desarrollo: Espaiia en la Europa de los noventa. Economistas Libros. Madrid, 534
PP.

VVAA (1993): Integracidn y revitalizacion regional. XIX Reunion de Estudios Regionales.
Asociacién Castellano-Leonesa de Ciencia Regional. Salamanca.

145



