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Planta láctea de COVAP en Pozoblanco, Córdoba

Tras el éxito del X aniversario de las

Jornadas T^cnicas el pasado año, de-

dicadas al productor con el tema Coo-

perativismo Agrario, COVAP ha inno-

vado este año dirigiéndola^ hacia su

otro cumpo de hatalla: la industria y el

consumidor linal.

Lati empretias a^roalimentaria^ se

encuentran en un proce^o continuo de

toma de decisiones: intensificar o no

las producciones ganaderas, comer-

cializar animales o producto trantifor-

mado, invertir en instalacioneti mo-

dernas y eficientes, asegurar la sani-

dad y la calidad de los productos, re-

lacionarse con la distribución, hacer

marca propia o de la distribución y

además en el caso de las cooperativas

como COVAP, trabajar con los socios

en tema^ relacionados con su forma-

ción, la continuidad en la empresa fa-

miliar o lo^ servicios de sustitución

para permitir a muchas familias dis-

frutar del necesario descanso semanal

o anual, según comentó en su ponen-

cia Tomás Aran^*uez, presidcnte de

esta cooperativa.

2o Ganadería

Pero ante estos riesgos e incerti-

dumbres se abre también un amplísi-

mo ahanico de po^ibilidades, yuc

pueden Ilevar a buscar nuevos canl-

pos de demandados por la sociedad:

nuevos productos, nuevos formatos,

mayor atención a sus necesidades

(salud, bienest^u-. ... ) yue ofrecen a

las empresas que yuieran trabajar por

esa vía.

Unas interesantes ponencias
A lo largo de la Jornada se trataron

temas muy diversos y de total actuali-
dad en esta amplia temática.

Carlos Pérer, del Catitillo, Presidente

del Consejo General de la OMC reali-

zó su intervención sobre las negocia-

ciones en el marco de la O.M.C. anali-

zó las diferentes Rondas de negocia-

ción celebradas hasta la fecha, hacien-

do hincapié en la de Cancún celehrada

en ^eptiembre del pasado año. En su

opinión, el fracaso de la misma fue

debido principalmente a las elevadas

expectativas no conseguidas, algo yue

se ^olucionaría con una mayor solida-

ridad desde los países desarrollados

hacia los paíties en vías de detiarrollo.

José Luis Nueno, profesor del IESE.
centró su intervención en el acto de la
compra y los criterios y los impulsos
que motivan ^rl consumidor en el mo-
mento de gastar sus recursos económi-
co^.

Juan Antonio Corbal^ín, de la Con-
sultoría Makeateam, realizó unu inte-
resante comparación entre la gestión



de una empresa y la evolución de un

cquipo deportivo, muy aplaudida por el

numeroso público asistente.

Por tíltimo, Miguel Ibarrola, Consejero

I^ele^^ado del Grupo Zena expuso cómo

la situ^^ción social cn nuestro país y Ivs

nucvos h^íhitos dc vida nos inducen a

variar nuestras costumbres a la hora de

la comida. Zena sigue ganando cuota de

mercado clía a día cn este mercado aún

cn crccimirnto.

Proyecto COVAP
I_a cooperativa sigue creciendo. En eti-

tos momentos se traba_ja cn las vbras del

nucvo mataclcro para las h•es especies,

con sala de despiecc y acondicionamien-

to cle carne^ para su embarquetado: asi-

mismo continúa la ampliacicín de la in-

dustria cárnica del cerdo ibérico y el

nuevo cenh-o de tipificación y cebo de

terneros. Estas h•es obras se espera que

roncluyan entre Mayo (cebo de terne-

ros) y ortubre (I^is ou•as dos), para aco-

ger a todos aquellos ganaderos que se

han yucrido incrnporar, en estas activi-

clades, a la Coopcrativa.

También la nueva fábrica de piensos se
terminarí a principios de 2006, aunyue
cuntinúa su ritmo normal de obra.

F.stas cuatro inversiones supondrán

una cu^intía superior a los 40 MM euros,

que sumaclos a lo invertido anteriormen-

tc representará un total de más de 85

MM euros.

De igual forma, y en la línea de cola-

boracicín con otras cooperativas del en-

torno. Covap ha plasmado recientemen-

tc un acuerdo de colaboración con OVI-

POR Cooperativa Ganadera de Huelva,

con objeto de avanzar en el proceso de

comcrcializar mejor sus producciones.

Covap busca dos objetivos claros, la

implantarión y lu riqueza en nuesh^o te-

rritorio, sin olvida la garantía sanitaria,

la calidad y la travahilidad. Para ello ha

firmado recientemente un acuerdo con

el Colegio Médico de Córdoba, porque

segím asegw•ó "el bienestar es nuestro

compromiso".

Además pretenden formar equipos de

sustitución para los ganaderos para me-

jor^u^ su calidacl de vida. "incidimos en

la formación de lus ganaderos, que

aprendan de su oticio".

En definitiva, trabajo y perseverancia.
EI año que viene, más.

COVAP: nuevos retos, nuevas oportunidades^

COVAP incrementa un 9%
su cifra de negocio
Todos los indicadores económicos

han presentado importantes avances
y según aseguraron el presidente y el
director general de la cooperativa, To-
más Aranguez y Miguel Ángel Díaz-
Yubero, en la presentación de resulta-
dos del pasado 12 de febrero, se ha
proseguido según el plan 2000-2004.

"Nuestro proyecto sigue su activi-
dad, refrendado por un convenci-
miento de todos los que estamos en él
y va orientado hacia la implantación
y riqueza en nuestro ten•itorio".

Covap incrementó en 2003 un 9 por
ciento su cifra de negocio, un 29%
los resultados de explotación, un 17°Io
EBITDA, respecto al cash flow un
15% y el beneficio antes de impues-
tos se vio incrementado en un 25%.

Para 2004 Covap pretende invertir
cerca de 30.0On euros, que se reparti-
rían de la siguiente forma, 4.454 oara
la nueva fábrica de piensos, 2.133 en
la industria láctea, 18.343 en el nuevo
matadero y la ampliación de la indus-
tria de ibérico, 3.740 en el centro de

Tomás Aranguez y Miguel Ángel Díaz-Yubero en
la presentación de los resultados del ejercicio
2003 de COVAP

tipificación de terneros y 674 en otras inver-
siones. El pasado año Covap invirtió 56.252
euros.

Evolución principales magnitudes
(cifras en miles de euros)
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CIFRA
177.304 192 912 9%INGRESOS

RESULTADO
4.518

.

8155 29%EXPLOTACIÓN

E.B.I.T.D.A. 9.863

.

11.508 17%

CASH FLOW 10.107 11.596 15%

BENEFICIO
ANTES DE 5.383 6.739 25%

IMPUESTOS

FONDOS
59.597 80265 10%PROPIOS .
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