El Hipersector

en cifras

La telefonia movil en Espaiia es el mercado de

Telecomunicaciones de mayor crecimiento, con cifras

superiores al 50% en los ultimos afios

L3 telefonia movil.
Evolucion del

mercado

D e los siete millones de ter-
minales registrados al
final del ano pasado, en 1999
se espera pasar de losdiez millo-
nesde usuariosyen elano 2001,
las previsiones optimistas cal-
culan que se pueden alcanzar

tar su crecimiento segtin su cober-
tura vaya aumentando.

Lasituacion de competenciaen
este mercado hahecho quelos
precios estén a la baja. Aparte
de los terminalesy el precio de
inicio delservicio, que estan sub-
vencionados por los operado-
res, llegandoa casilagratuidad
de la suscripcion, entre el pre-
cio de los terminales y de las
tarjets incluidas en el paquete
de oferta, las tarifas también
siguen una tendencia a la baja.
Se ha hecho un estudio consi-
derando una “cesta de la com-
pra” de servicios maviles seg-
mentadaen clientes residenciales
vempresas, y distinguiendo en
cada segmento usuarios inten-
sos, medios o ligeros. La evo-
lucion de las tarifas en todos
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