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Introducción 

 

Se puede hacer una primera  aproximación a las  principales características de la economía 

aragonesa contemporánea con base en el análisis de su especialización productiva y del 

ámbito espacial en que dicha economía ha estado principalmente integrada. Ambos aspectos, 

como veremos más adelante, están claramente relacionados. La economía aragonesa ha 

mostrado hasta mediados del siglo XX una especialización agraria que ha podido 

compatibilizar posteriormente con una nueva especialización industrial. Ha contado con un 

alto grado de apertura al exterior, hasta el último cuarto del siglo XX casi restringida al 

mercado interior español, y ha mantenido una constante vinculación comercial especial con 

Cataluña  su principal socio comercial. Si hasta mediados del s. XIX la economía aragonesa 

estuvo integrada en una región económica nucleada por Barcelona, la posterior articulación 

del mercado interior español mantuvo la relevancia de la estrecha relación comercial de 

Aragón con Cataluña, que ha proseguido durante el reciente proceso de internacionalización 

de la economía española. El comercio catalano-aragonés que inicialmente estuvo basado en la 

complementariedad productiva, ha tendido desde las décadas finales del siglo XX a 

transformarse en un modelo intraindustrial, en el que predomina el intercambio de bienes 

manufacturados (Germán, 2012).  

En el contexto de la constante elevada integración económica  entre Aragón y Cataluña, que 

implica intercambio de bienes y de factores productivos, dado que las transferencias de éstos 

últimos se tratan en otros capítulos, en este texto vamos a centrarnos exclusivamente en las 

relaciones comerciales contemporáneas entre ambos territorios (Germán y Pinilla, 1990). 

 

Durante siglos, la economía aragonesa se configuró como una economía agraria integrada 

dentro de un espacio más amplio nucleado por Barcelona. Así, la consolidación de esta región 

económica, que consistió para Aragón desde finales del siglo XVII en una creciente 

especialización productiva agraria -triguera y lanera fundamentalmente- dirigida hacia el más 

diversificado mercado costero catalán.  Ésta, se consolidó tras la Guerra de Sucesión (con la 

integración institucional de la Corona de Aragón en la de Castilla y la supresión de aduanas 

interiores) y perduró durante los dos siglos siguientes. Se formó de esta forma, una economía 

exportadora agraria aragonesa con ausencia de capital comercial  local, sustituido desde la 

segunda mitad del siglo XVIII especialmente por compañías comerciales catalanas  (Torras, 

1982 y 1991; Pérez Sarrión, 1994 y 1996; Gómez Zorraquino, 1988 y 1996). 



DTECONZ 2016-04: L. Germán & V. Pinilla 

 

4 

Tras la Guerra contra los ejércitos napoleónicos (1808-1812) se reanudaron las relaciones de 

complementariedad económica de Aragón (crecientes especialización agropecuaria extensiva 

y comercialización triguera y lanera) con el núcleo central barcelonés, apoyadas desde 1820 

en la nueva política proteccionista cerealista. A mediados de siglo se estimaba el excedente de 

grano aragonés en medio millón de cahices de grano, extrayéndose desde la provincia de 

Zaragoza unos 200 mil (29 mil Tm.) hacia Cataluña (Nougués, 1848; Madoz, 1850).  

 

Hacia la articulación del mercado interior español. 

 

Durante la segunda mitad del siglo XIX la creciente integración del mercado interior español, 

especialmente apoyada en la construcción de la red ferroviaria, tendió a acelerar el cambio de 

la orientación espacial de la economía española: las regiones económicas tendieron a 

disminuir  su autonomía económica en beneficio de una mayor inserción en el crecientemente 

integrado mercado interior español.  

Si hasta casi mediado el siglo XIX, la creciente comercialización de granos aragoneses 

complementaba los aportes harineros castellanos hacia Cataluña, las ventajas de localización 

que posibilitó la creación de la nueva red ferroviaria, a partir de los años sesenta, potenciaron 

el desarrollo en Zaragoza de la nueva especialización fabril harinera y la creciente 

comercialización de su producción hacia el Principado (Germán, 2002). En 1863, el núcleo 

harinero zaragozano representaba el 13,7 % de la capacidad fabril española en ese sector. El 

informe de la Comisión provincial de Agricultura, Industria y Comercio (CAIC) de Zaragoza 

en La crisis agrícola y pecuaria (1887-1889), (tomo II, p. 416), indicaba que la producción 

harinera zaragozana en los años setenta en vísperas de la crisis "solo para Barcelona atendía a 

un consumo de cerca de mil sacos diarios" (en torno a cien toneladas diarias). En 1880 la 

exportación zaragozana de harinas a través de la línea de la Compañía Norte se situaba en 

torno a las 27.500 Tm. (lo que supondría durante ese año, con 300 días hábiles, una media 

diaria en torno a las 92 Tm.). El saldo comercial triguero aragonés (en realidad de las 

provincias de Zaragoza y Huesca) comercializado por la compañía Norte hacia Cataluña en 

1881 alcanzó en torno a las 23 mil Tm. de harina y otras 20 mil Tm. de trigo). 

Cuadro 1. Evolución del tráfico ferroviario de la Línea Zaragoza-Barcelona (Cia Norte), en 1879-

1881. Provincias de Huesca y Zaragoza. (toneladas) 
 

  1879 1881 

 Expedido Llegada Saldo Expedido  Llegada  Saldo 

 

Cereales 31.708 23.778 7.930 40.885 20.607 20.278 
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Harinas 19.523 906 18.617 23.309 558 22.751 

Azúcar 1.718 5.558 -3.840 1.586 5.324 -3.738 

Forrajes 3.822 1.232 2.590 4.381 1.449 2.932 

Aceites (grasas) 1.039 1.277 -238 2.028 1.337 691 

Bebidas (vinos) 38.375 5.246 33.129 98.149 17.029 81.120 

Combustibles 878 11.391 -10.513 1.010 13.586 -12.576 

Lanas y Algodones 2.756 1.373 1.383 2.640 1.716 924 

Tejidos 1.393 3.571 -2.178 1.444 4.187 -2.743 

Metales 1.435 5.489 -4.054 1.711 4.803 -3.092 

Material. Construc. 4.880 6.151 -1.271 7.026 8.420 -1.394 

 

TOTAL 117.671 84.665 33.006 196.177 107.635 88.542 
 

Fuente: Cia. Norte, Datos Estadísticos... Elaboración propia. 

 

Así mismo, la llegada de la plaga filoxérica a Francia abrió en los años setenta una 

oportunidad comercial vitivinícola para España, que fue muy intensamente aprovechada por 

aquellos territorio, como Aragón, mejor comunicados por vía ferroviaria o marítima con el 

país vecino. En Aragón, la superficie dedicada al viñedo se expandió con celeridad para 

aprovechar el incremento de la demanda y precios (Pinilla, 1995). Así, en 1881, las 

exportaciones ferroviarias aragonesas de vinos a través de la compañía Norte suponían casi la 

mitad de su tráfico total (estimado en casi 200 mil Tm. anuales). La situación para las 

exportaciones vinícolas aragonesas se deterioró notablemente a partir de 1891, con la 

finalización del tratado comercial con Francia, que dispensaba favorables condiciones para la 

entrada del vino de otros países, y el reemplazo de las importaciones de éstos por las de su 

colonia argelina (Pinilla y Ayuda, 2002).  

En conjunto, a finales de los setenta la economía agroalimentaria aragonesa mostraba una 

gran complementariedad productiva con otras zonas: exportaba productos agrarios y 

transformados agroalimentarios (especialmente vino, harina y cereales…) e importaba 

combustibles y productos manufacturados y contaba con un saldo comercial (en tonelaje) 

positivo. 

 

Crisis agraria finisecular y desestructuración productiva. 

 

Durante la crisis agropecuaria finisecular (1880-1895), que afectó al continente europeo como 

consecuencia de la llegada de productos agrarios y alimentos de ultramar a precios menores 

que los de buena parte de los productores europeos, se produjo la desestructuración de la 

complementariedad productiva entre la economía aragonesa y la de su principal mercado, 

Cataluña. La crisis comercial agravada por la política de tarifas ferroviarias supuso una 
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creciente acumulación de excedentes que no pudieron comercializarse (Germán y Forcadell, 

1988). Desde la reforma arancelaria de Figuerola en 1869, que posibilitó la importación de 

trigos foráneos, el creciente consumo barcelonés de trigos y harinas fue complementado con 

importaciones de granos del exterior y el crecimiento de un moderno núcleo costero harinero  

en S. Martí de Provençals, próximo a Barcelona. En 1900 el peso de la capacidad productiva 

fabril harinera zaragozana sobre el total español, se redujo al 3,5 %, frente al aumento de la 

capacidad de Barcelona (que pasó del 3,8 % en 1863 al 13,5 % en 1900). 

Los años ochenta y casi toda la década de los noventa (hasta 1897), en plena depresión 

agropecuaria, fueron años de estancamiento comercial. El nivel de tonelaje de 1881 -expedido 

en Aragón por la compañía ferroviaria Norte- ya no volvió a recuperarse hasta 1898. Desde 

1898 a 1903 tuvo lugar un importante crecimiento del tráfico, vinculado al auge económico 

intersecular que vivió la economía zaragozana. En este periodo, el saldo comercial de Aragón 

en el tráfico de la compañía  Norte –en la Línea Zaragoza-Barcelona- se mantuvo positivo 

hasta final de siglo. La base exportadora aragonesa agroalimentaria se debilitó, aunque frente 

a la decadencia comercial del complejo triguero-harinero, el vitivinícola mantuvo sus 

posiciones  (Germán, 2000). 

 

Cuadro 2. Tráfico ferroviario de la Cia. Norte en la línea Zaragoza-Barcelona, 1879-1930. Tm. 



DTECONZ 2016-04: L. Germán & V. Pinilla 

 

7 

 

Fuente: Germán (2000), a partir de Cia. Norte, Datos Estadísticos… 

 

 

Proteccionismo y recomposición de las relaciones comerciales entre 1900 y 1936. 

 

A lo largo del primer tercio del siglo XX, la economía aragonesa llevó a cabo un significativo 

cambio técnico agrario e inició un verdadero proceso de industrialización, protagonizado por la 

recuperación de su especialización productiva agroalimentaria. De esta forma recuperó los 

niveles de comercialización exterior de productos y transformados agrarios  previos a la 

depresión agraria finisecular. No fue ajena a esta recuperación la política proteccionista 

aplicada desde 1891 (Pinilla, 1995; Germán 1990).  

El análisis del tráfico ferroviario de mercancías así nos lo muestra. De las dos principales líneas 

que atravesaban en este periodo el territorio aragonés (la de Norte y la de MZA) solo contamos 

con las series del tonelaje transportado por Norte: ellas nos muestran un fuerte crecimiento 

comercial: entre 1902 y 1930 se triplicó el tonelaje transportado en la línea Zaragoza-Barcelona 

de Norte. De nuevo, se comercializaron al exterior productos agrarios (cereales, creciente peso 

de los forrajes...) y transformados agroalimentarios (se recuperaron y se diversificaron los 
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mercados harineros, apareció la nueva especialidad azucarero-alcoholera, creció con 

sobresaltos el sector aceitero....). Durante las dos primeras décadas de siglo, especialmente, 

estas agroindustrias, apoyadas en un paralelo proceso de cambio técnico agrario, crecieron 

notablemente propiciando un integrado proceso de industrialización local que exigió crecientes 

inputs intermedios (abonos para el cambio agrario, combustibles fósiles, materiales de 

construcción/ cementos,...).  

Durante los años veinte, asistimos incluso a una cierta diversificación de la oferta industrial 

aragonesa, ya no solo limitada en 1930 a la exportación de productos alimentarios y vinculada a 

otros subsectores (material móvil, productos químicos,...). Desde el lado de las importaciones, 

la economía zaragozana continuó como importadora neta de combustibles (carbón), materias 

primas industriales (materiales de construcción, abonos, metales), bienes de inversión 

(transformados metálicos) y bienes de consumo no alimentario (especialmente textiles,...). El 

avance en el proceso de industrialización zaragozano propició ya la consolidación en esta fase 

de un creciente saldo total de tonelaje deficitario. Este déficit se basó, sobre todo, en las 

crecientes demandas de productos intermedios y energéticos que consumía dicho proceso de 

diversificación industrial, Germán (2000). 

Cuadro 3. Tráficos ferroviarios Cia. Norte Línea Zaragoza-Barcelona, por productos. Miles de Tm.  

 1902 1915 1930 

 Expedido Llegada Saldo Expedido  Llegada  Saldo Expedido  Llegada  Saldo 

Cereales 43,7 36,9 6,8 77,1 53,2 23,9 110,9 59,8 51,1 

Forrajes 13,6 5,8 7,8 48,4 14,2 34,2 41,7 5,0 36,7 

Remolacha 38,7 57,7 -18,9 75,7 87,5 -11,8 167,7 207,5 -39,8 

Harinas 5,0 3,5 1,5 19,9 6,4 13,5 52,4 8,2 44,2 

Azúcar 18,8 11,7 7,2 47,0 36,4 10,6 34,8 6,7 28,2 

Bebidas (vinos) 60,0 6,7 53,3 15,5 18,3 -2,8 19,1 16,2 2,9 

Aceites (grasas) 1,2 4,0 -2,8 4,3 4,4 -0,1 8,5 9,3 -0,8 

Materiales 

Construcción 
9,8 33,8 -24,0 20,9 40,0 -19,1 49,1 116,3 -67,2 

Lanas y  

Algodones 
3,9 2,5 1,4 4,7 2,7 1,9   * 

Metales 3,6 16,4 -12,8 9,3 22,7 -13,4 14,7 42,9 -28,2 

Abonos       48,6 79,0 -30,4 

Productos  

Químicos 
      18,4   9,7    8,7 

Combustibles 3,1 67,2 -64,1 3,8 106,5 -102,7 12,0 115,1 -103,1 

Tejidos 2,2 4,8 -2,6 2,9 5,2 -2,3 5,2 8,4 -3,2 

Papel y Cartón       2,9 5,4 -2,5 

Material móvil       49,3 40,5 8,9 

          

TOTAL 232,7 298,0 -65,2 391,2 482,5 -91,2 696,3 838,1 -141,8 

Fuente: Cia. Norte, Datos Estadísticos... Elaboración propia. 

* En 1930 aparecen conjuntamente "Lanas y Algodones" con "Tejidos". 
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Durante el primer tercio del siglo XX, en el contexto del fuerte crecimiento del tráfico 

interregional de mercancías se produjo una creciente vinculación comercial  de la economía 

aragonesa con otros mercados  regionales distintos del mayoritario catalán, especialmente del 

noreste peninsular: la cornisa cantábrica (que le suministraba carbón y metales), Madrid y 

Valencia. 

Tras la guerra civil y la difícil década de postguerra de retroceso productivo, también se 

produjo una reducción en los tráficos mercantiles. El tráfico de las expediciones de la línea 

férrea Zaragoza-Barcelona de Norte que había alcanzado en 1930 en torno a las 700 mil Tm. se 

había rebajado en 1945 a unas 450 mil Tm. 

 

Nueva especialización industrial aragonesa protagonizada por el Metal. 

 

Durante la segunda mitad del siglo el avance del cambio estructural y de la industrialización en 

Aragón –crecientemente concentrada en Zaragoza- logró diversificar su especialización 

productiva: pasó de economía agraria a economía agraria e industrial, lo que posibilitó su 

incorporación al grupo de Nuevas Regiones Industriales de España, denominación con la que se 

conoce a los territorios que en esos años experimentaron ese cambio en la especialización 

productiva (Germán, 2016)
1
.  El sector industrial aragonés mostró desde entonces un creciente 

protagonismo de las industrias de bienes de equipo (Metal…) frente al descenso de las de 

bienes de consumo. Asimismo, se produjeron importantes novedades en el perfil industrial 

aragonés: desde finales de los sesenta se perdía la especialización en la Industria Alimentaria y 

creció con fuerza la nueva especialización en el subsector del Metal (en Productos Metálicos y 

Maquinaria). Esta consolidación de la especialización metalúrgica se afianzó desde los años 

ochenta con la implantación en el entorno de Zaragoza de la factoría de General Motors y de un 

importante complejo de automoción  (Germán, 2007). 

Hasta el último cuarto del siglo XX, la economía aragonesa siguió concentrando sus relaciones 

comerciales en el mercado interior peninsular, y se mantuvo el protagonismo del mercado 

catalán. Las  sucesivas Tablas Input-Output elaboradas en Aragón desde 1972 nos ofrecen 

evidencias claras en este sentido. Durante dicha década, la economía aragonesa mostraba un 

alto grado de apertura  al exterior -casi restringida al ámbito peninsular-  y Cataluña era su 

principal socio comercial: seguía siendo el mejor cliente del campo aragonés (en 1978 

                                                 
1
 Se considera aquí que un territorio regional está especializado en un determinado sector productivo, cuando el 

peso relativo de éste sobre el conjunto del sector en España, supera al peso relativo de su población sobre el total 

de la población española. 
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concentraba allí más de la tercera parte de sus exportaciones agrarias), si bien en esa década los 

intercambios industriales, especialmente de bienes intermedios eran ya sus principales partidas 

tanto exportadoras (más del 35 % del valor total de dichos bienes se dirigían a Cataluña) como 

importadoras. 

 

Cuadro 4. Distribución espacial del comercio exterior aragonés interindustrial de bienes 

intermedios industriales (1972-1992). %. 

 
 1972 1978 1985 1992 

 EX. IM. EX. IM1. EX. IM. EX2.  IM.  

Cataluña 35,3 20,6 35,9 22,9   16,0 18,9 

Madrid 12,5 7,8 15,3 8,1   8,4 5,6 

País Vasco 7,9 18,9   9,8 22,0   7,93 16, 

C. Valenciana 12,0 5,2 12,0 8,0   6,9 4,1 

Rioja 0,8 1,5   1,4   1,6   - - 

Navarra 2,3 2,0 s. d. s.d.   - - 

ESPAÑA 94,8 84,6 90,8 88,3   64,9 57,1 

EXTRANJERO 5,2  15,4 9,2  11,7   35,1 42,8 

   
1 Total de importaciones  del sector industrial aragonés al exterior  (incluye S. Agrario y Servicios) 

2 Exportación total de bienes industriales (intermedios y finales).  

3  Incluye País Vasco, Navarra y Rioja. 
 

Fuente: TIO Aragón. 

 

Desde la óptica catalana, a mediados de los setenta, Aragón era el segundo socio comercial de 

Cataluña (tras la Comunidad Valenciana): Aragón acogía el 14 % de las exportaciones 

catalanas (un 31% de ellas eran alimentos) y los envíos desde Aragón suponían el 18 % de las 

importaciones del resto de España a Cataluña (un 55% de dichos envíos eran productos 

agroalimentarios). El saldo comercial era favorable a Aragón (Parellada, 1978). 

Con todo, el comercio exterior de Aragón durante esta década, muy concentrado en España, fue 

globalmente deficitario. 

 

1980-1990. Creciente internacionalización de la economía aragonesa. 

 

Durante los años ochenta, especialmente con la llegada de General Motors, la economía 

aragonesa aceleró su proceso de internacionalización. Si en 1978 el comercio de bienes de 

Aragón con el extranjero todavía representaba menos del 10 % del total, tanto de sus compras 

como de sus ventas, a principios de  los noventa  ya superaba  el 30 %.  
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Cuadro 5. Balanza comercial y peso (%) del comercio internacional de la economía aragonesa 

(1972-1992). 

 
 1972 1978 1985 1992 
 EX. IM. Saldo EX. IM. Saldo  EX. IM. Saldo EX.   IM.    Saldo 

Resto de España 79 84 -5,0 262 278 -15,9 641 628 13 809 910 -101 

Extranjero  5 10 -5,2 26 25 1,5  191 130 61      375 400 -25 

Total  84 94 -10,2 289 303 -14,4 832 758 74 1184 1311 -127 

  

Resto España 94,0 89,6  90,8 91,8  77,0 82,8  68,3 69,5 

Extranjero 6,0 10,4  9,2 8,2  23,0 17,2  31,7 30,5 

Total  100 100  100 100  100 100  100 100 

 

*Datos en miles de millones. Solo incluye el comercio de bienes (S. Agrario e Industrial). No incluye el saldo de 

utilización de los Servicios. 

 Fuente: TIO Aragón. 

 

El estudio dirigido por Oliver (2003) sobre el comercio interregional español finisecular nos 

ofrece la mejor aproximación cuantitativa de la muy especial relación comercial existente entre 

Aragón y Cataluña a finales del siglo XX. En  1995-98, la economía aragonesa –junto a las CC. 

AA. del Valle del Ebro y Cataluña- presentaba el mayor grado de apertura comercial 

interregional del conjunto de comunidades autónomas españolas y un  grado de apertura 

internacional próximo al de Cataluña, lo que la calificaba como la economía regional española 

con mayor apertura total  al exterior. En Aragón, el peso de su comercio internacional en 1995-

98 seguía suponiendo solo el 33% del total de su comercio exterior. 

 

Cuadro 6. Grado de apertura del comercio exterior de CC. AA. entre 1995-98*. 

     

 

Interreg. Internac. Total 

 Aragón 127,8 58,1 185,9 

 Cataluña 79,7 62,6 142,3 

 Navarra 106,3 69,0 175,3 

 La Rioja 115,2 31,8 147,0 

 ESPAÑA 61,8 42,0 103,8 

 *Exportaciones+Importaciones/PIB en porcentaje 

 

     Fuente: Oliver dir. (2003: 185). 

   

Del valor total de las exportaciones interregionales de Aragón un mayoritario 60 % se dirigía 

hacia Cataluña; asimismo, de allí procedía el 56 % de las importaciones aragonesas de bienes. 

Por sectores, las exportaciones aragonesas estaban muy concentradas tanto en sector primario y 

alimentario (32 %) como en Transformados metálicos (24 %, de ellos 14 % para Material de 

transporte); la composición de las importaciones  era muy similar, lo que otorgaba a la 
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economía aragonesa un alto grado de comercio intraindustrial. En conjunto, el saldo de la 

balanza comercial entre Aragón y Cataluña se mostraba favorable a la primera. 

 

Cuadro 7. Peso de las  principales Exportaciones e Importaciones interregionales  de Aragón por 

ramas, en 1995-98. %. 

     

 

Export. Import. 

  Sector Primario 18,7 10,1 

  Alimentos, bebidas y tabaco 13,6 17,9 

  Metalurgia  y Productos metálicos 9,8 12,4 

  Material de Transporte 14,1 16,6 

  Maquinaria y Equipos mecánica y electrónica 10,2 7,6 

  

     Fuente: Oliver (2003: 310). 

     

Del total de las exportaciones agroalimentarias aragonesas, se dirigían hacia Cataluña el 69 % 

de los productos primarios y el 61% de los alimentos. Lo mismo ocurría con el 49 % de los 

Productos metálicos, el 51% de la Maquinaria y el 56 % del Material de transporte. Del total de 

las importaciones llegadas a Aragón, procedían de Cataluña el 63 % de los Alimentos 

importados y el 56%  del Material de Transporte. 

La importante relevancia del mercado catalán para la economía aragonesa también lo era a la 

inversa, aunque en menor grado. Aragón era, tras la Comunidad Valenciana, la segunda CC. 

AA. española con la que Cataluña mantenía relaciones comerciales: el 14 % del valor de las 

exportaciones catalanas se dirigían hacia Aragón y el 19 % de sus importaciones procedían de 

allí. Unos porcentajes de comercio interregional, por cierto, muy similares a los que estimó 

para 1975 Parellada (1982), si bien en esa fecha  la composición de las entradas de mercancías 

en Cataluña procedentes de Aragón estaban más centradas en productos agroalimentarios (55 

%) y solo contaban entonces con un 11 % de Transformados Metálicos.  

 

Primera década del siglo XXI: Mayoritaria internacionalización de las exportaciones 

catalanas. Aragón, segundo socio comercial de Cataluña, tras Francia. 

 

A  finales de siglo los pesos relativos del comercio interregional de Aragón y de Cataluña se 

mantenían superiores a los de su comercio  internacional. En ambos casos estos últimos se 

situaban en 1995 en torno al 36 % del valor total de sus exportaciones. En la década siguiente, 

hasta la crisis del 2007, etapa de altos crecimientos tanto del comercio interregional como del 

internacional, Aragón tendió a reducir el nivel de internacionalización de su comercio exterior 
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frente al avance del comercio catalán. Tras la crisis, periodo con bajos crecimientos en el 

comercio interregional y tasas positivas (aunque moderadas) en el internacional,  el peso de los 

mercados internacionales ha avanzado en ambas comunidades. Así, desde la crisis, desde 2009, 

del total de las exportaciones catalanas ya son mayoritarias las internacionales, que representan 

el 60%  del valor total. En el caso aragonés los mercados internacionales suman solo el 42 % 

del valor total de sus exportaciones y se sigue manteniendo el protagonismo del comercio 

interregional. Aragón en 2007 era la segunda comunidad  autónoma española  con mayor grado 

de apertura interregional (C-intereg). 

 

Cuadro 8. Distribución de las exportaciones de Aragón y Cataluña, 1995-2013. 

      

 
ARAGON 

 

CATALUÑA 

  1995 Millones  € % Millones  € % 

 Intereg. 7323 63,5 31462 63,6 

 Internac. 4214 36,5 17974 36,4 

 2000 

     Intereg. 11237 69,0 44669 57,1 

 Internac. 5044 31,0 33538 42,9 

 2006 

     Intereg. 15525 68,9 51560 54,0 

 Internac. 7007 31,1 43880 46,0 

 2013(A) 

     Intereg. 12124 57,8 38558 39,5 

 Internac. 8867 42,2 58957 60,5 

 

      Fuente: C-intereg. 

     

Cataluña ha perdido peso en el  mercado interregional de bienes en el siglo XXI (pasó de 

representar casi el 22 % en 2000 a menos del 18 % en 2013), mientras casi ha mantenido su 

peso en el conjunto de las ventas españolas en el extranjero (ha bajado del 27 al 25%).  En el 

total comercial (interregional más internacional) Cataluña ha perdido peso al bajar su cuota de 

mercado de casi el 24 al 21 %. En contraste, Aragón  ha mantenido su peso en el ámbito 

interregional; pero en el internacional  (donde perdió posiciones a finales de siglo) ha vuelto a 

perder peso en los últimos años, lo que le ha reducido su cuota global de mercado. 

 

Cuadro 9. Evolución  de ventas de mercancías  y cuota  de mercado de CC. AA., 1995-2013. 

 

Ventas (Millones   de   €) 

 

Cuota de mercado  (%) 
 

 

1995 2000 2006 2013 1995 2000 2006 2013 

 INTERREGIONAL 
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Aragón 7323 11237 15525 12124 5,1 5,4 5,5 5,5 

 Cataluña 31462 44669 51560 38558 21,8 21,5 18,2 17,4 

 C. Valenciana 15794 20819 24929 17067 10,9 10,0 8,8 7,7 

 INTERNACIONAL 

         Aragón 4214 5044 7007 8867 6,1 4,1 4,5 3,8 

 Cataluña 17974 33538 43880 58957 26,2 27,4 28,1 25,0 

 C. Valenciana 9861 15255 17741 23609 14,4 12,5 11,4 10,0 

 TOTAL 

         Aragón 11537 16281 22532 20991 5,4 4,9 5,1 4,6 

 Cataluña 49436 78207 95440 97515 23,2 23,7 21,7 21,3 

 C. Valenciana 25655 36074 42670 40676 12,0 10,9 9,7 8,9 

 

          Fuente: para 1995-2006, C-intereg (2008). Para 2013, C-intereg (2015) e ICEX. 

   

Si hasta finales del siglo XX la Comunidad Valenciana era el principal destino de las 

exportaciones catalanas, en este siglo XXI Francia ha pasado a ser  su principal mercado. El 

protagonismo valenciano ha sido superado asimismo por el mercado aragonés y por Alemania, 

que junto con Francia son ahora sus principales socios comerciales. 

 

Cuadro 10. Ranking  de exportaciones de Cataluña, 1995-2013. Millones de euros. 

  

         

  

1995 

 

2000 

 

2007 

 

2013(A) 

1 C.Valenciana 5883,7 C. Valenciana 8145,8 FRANCIA 9933,2 FRANCIA 9893,3 

2 Madrid 4647,3 Aragón 6196,4 Aragón 9392,9 Aragón 8581,6 

3 Aragón 4512,7 FRANCIA 6018,5 C. Valenciana 7506,9 ALEMANIA 6713,1 

4 FRANCIA 3536,4 Madrid 5620,5 Madrid 6301,6 C. Valenciana 6674,8 

5 Andalucía 3388,3 ALEMANIA 4695,6 ALEMANIA 5226,2 ITALIA 4630,3 

6 ALEMANIA 3107,3 Andalucía 3627,4 ITALIA 5054,0 CastillaLaMancha 3777,0 

7 País Vasco 2692,4 ITALIA 3367,1 Baleares 4495,4 PORTUGAL 3632,2 

8 CastillayLeón 2261,2 CastillayLeón 3344,7 Andalucía 4116,1 Madrid 3390,8 

9 ITALIA 1875,7 PORTUGAL 2940,8 CastillaLaMancha 3777,0 Andalucía 3362,6 

10 Canarias 1530,0 País Vasco 2850,2 PORTUGAL 3742,7 REINO UNIDO 3229,8 

         Fuente: C-Intereg 

       

 

 

Gráfico 1. Evolución del peso de los principales destinos de las exportaciones interregionales 

de Cataluña, 1995-2013. %. 
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Fuente: C-Intereg 

        

Desde la óptica de las exportaciones aragonesas, su mercado interregional sigue siendo 

mayoritario y Cataluña se ha mantenido con gran diferencia durante las dos últimas décadas 

como su principal socio comercial, tanto a nivel interregional (ésta representa en torno a la 

tercera parte de dicho comercio) como a nivel internacional, quedando muy relegados los 

siguientes socios comerciales encabezados por la  C. Valenciana.   

Gráfico 2. Evolución del peso de los principales destinos de las exportaciones interregionales 

de Aragón, 1995-2013. %. 

 

Fuente: C-intereg. 
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Cuadro 11. Ranking principales destinos Exportaciones de Aragón, 1995-2010. Millones  €. 

     

 

1995 2002 2010 

 1 Cataluña  2529 Cataluña  3912  Cataluña  5082 

 2 C. Valenciana  1045   C. Valenciana  1659 C. y León  1933 

 3  Alemania   943 P. Vasco  1555 C. Valenciana 1749 

 4 P. Vasco   720 Madrid  1031 Alemania  1368 

 5 Madrid   638 Reino Unido  935 Francia  1288 

 6 Francia   631 Italia  881 Madrid   1274 

 7 Reino Unido  551 Navarra   843 Navarra  1021 

 8 Italia   542 Alemania  807 Italia  966 

 

     Fuente: C-intereg (exportaciones interrregionales) e IAEST (exportaciones internacionales). 

 

Los factores principales que han contribuido a dinamizar los flujos comerciales entre Cataluña 

y Aragón hasta la crisis han sido el crecimiento económico y empresarial de Aragón -

beneficiado de un abundante y barato suelo industrial importante para el desarrollo logístico (la 

plataforma PLAZA inició su actividad en 2002)- y la mejora de las comunicaciones entre las 

dos comunidades (el desdoblamiento de la autovía A-2 en 2004, Fraga-Barcelona), frente al 

déficit de inversiones en el eje mediterráneo (Poveda, 2010). 

 

El saldo comercial interregional de Aragón en este periodo (1995-2009) ha  sido negativo y ha 

estado estrechamente condicionado por el notable déficit que tiene con Cataluña. Este saldo 

negativo interregional apenas es compensado por el pequeño superavit de su comercio 

internacional en ese periodo. 

 

 

Cuadro 12. Evolución del Comercio Interregional de Aragón, 1995-2009. Millones €. 

 

 

Clientes(EX) % Proveedores(IM) % Saldo 

 Cataluña 3927 33,4 6754 46,4 -2827 

 C. Valenciana 1507 12,8 1379 9,5 128 

 País Vasco 1258 10,7 1310 9,0 -52 

 C. de Madrid 1077 9,2 1094 7,5 -17 

 Castila y León 791 6,7 705 7,1 86 

 Navarra 693 5,9 1036 4,8 -343 

 TOTAL Interregional 11764 100,0 14542 100,0 -2778 

 TOTAL Internacional* 6149 

 

5794 

 

355 

  

 

*Elaboración propia a partir de IAEST 

Fuente: C-intereg. 
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Gráfico 4. Comercio interregional de Aragón, 2000-13. Millones de €. 

 

Fuente: C-intereg (2015). 

 

Gráfico 4. Comercio internacional de Aragón, 2000-13. Millones de €. 

 

Fuente: IAEST, según Cámara de Comercio y Agencia Tributaria. 

 

Ambas Comunidades muestran  un perfil predominante de comercio intraindustrial. Sus tres 

principales ramas productivas suman en torno al 40 % del total de sus exportaciones/ 

importaciones. Dos de ellas, Material de Transporte e Industria Agroalimentaria protagonizan 

el comercio exterior tanto de Aragón como de Cataluña (junto con la Industria Química). El 

saldo comercial de la primera rama entre ambas comunidades es favorable a Aragón, mientras 

que en la rama alimentaria el saldo es favorable a Cataluña. Aragón es, en definitiva,  el 

principal cliente y proveedor interregional de Cataluña.  
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Cuadro 13. Comercio interregional de Aragón por productos. Promedio 1995-2009. 

  
      Ranking Exportaciones 

  

Ranking Importaciones 

  Ramas Millon.€ % Ramas Millon.€ % 

Material de Transporte 2745 23,2 Material de Transporte 2142 14,7 

Iª. Agroalimentaria 1300 11,0 Iª. Agroalimentaria 1869 12,8 

Agricultura 1235 10,5 Iª. Química 1753 12,1 

Maquinaria y Equipo Mecánico 1035 8,8 Metalurgia y Productos metálicos 1591 10,9 

Metalurgia y Productos metálicos 927 7,9 Iª Extractivas 1476 10,1 

Iª. Papel, Edición y Artes Gráficas 797 6,8 Agricultura 991 6,8 

Material y Equipo Eléctrico 692 5,9 Iª. Papel,Edición y Artes Gráficas 813 5,6 

Iª. Química 605 5,1 Material y Equipo Electrico 732 5,0 

Iª. Energía,distribución de energía 603 5,1 Maquinaria y Equipo Mecánico 715 4,9 

TOTAL Export. Interregionales 11764 100 TOTAL Import. Interregionales 14541 100 

      Fuente: C-intereg 

     
 

Cuadro 14.Comercio interregional de Cataluña por productos. Promedio 1995-2007. 

  

      Ranking Exportaciones 

  

Ranking Importaciones 

  Ramas Millon. € % Ramas Millon. € % 

Iª Química 8315 19,4 Material de Transporte 3259 13,3 

Iª. Agroalimentaria 7217 16,9 Iª. Agroalimentaria 3843 15,7 

Material de Transporte 4329 10,1 Metalurgia y Productos metálicos 2682 10,9 

Metalurgia y Productos metálicos 3556 8,3 Iª. Química 1982 8,1 

Maquinaria y Equipo Eléctrico 3542 8,3 Iª. Extractivas 1741 7,1 

Iª. Papel, Edición y Artes Gráficas 3004 7,0 Agricultura 1624 6,6 

      TOTAL Export. Interregionales 42798 100,0 TOTAL Import. Interregional. 24529 100,0 

TOTAL Export. Internacionales 33316 

 

TOTAL Import. Internacionales 49554 

 
Fuente: C-intereg (2010: 23). 

     
 

Cataluña ha equilibrado su balanza comercial global en este periodo (1995-2007)), al 

compensar su déficit internacional (16 mil millones de €) con su superávit comercial con el 

resto de España (18 mil). En el periodo posterior a la crisis (2008-2013) –etapa en la que ya el 

valor de las exportaciones internacionales de Cataluña supera al de las interregionales- el 

menor saldo interregional de Cataluña (15,5 mil millones de €) casi ha compensado el déficit de 

su saldo internacional de mercancías  (16,5 mil).  
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Conclusiones 

A lo largo  del texto hemos mostrado las estrechas y constantes relaciones comerciales que 

Aragón, una economía de pequeño tamaño y abierta al exterior, ha mantenido con Cataluña 

durante la contemporaneidad. Éstas prolongaban una tendencia histórica de muy largo plazo, ya   

que también estuvieron presentes con anterioridad a la articulación del mercado interior 

español. El crecimiento económico moderno posibilitó en Cataluña el avance en su 

diversificación productiva, en su industrialización, y el desarrollo de una creciente 

complementariedad productiva y comercial con la economía agraria aragonesa, reforzada con la 

implantación de la moderna red ferroviaria: Aragón seguía exportando cereales y, desde la 

segunda mitad del novecientos, su principal producto procesado (harinas). La crisis agraria 

finisecular, con la llegada masiva de trigos más baratos de ultramar, desestructuró estas 

tradicionales relaciones comerciales entre la costa (catalana) y el  interior.  

Solo a partir de finales del siglo XIX, con el apoyo de medidas proteccionistas, la economía 

agraria aragonesa pudo recuperar su nivel productivo agrario e iniciar un profundo proceso de 

industrialización basado en el complejo agroalimentario (protagonizado ahora por el 

remolachero-azucarero), lo que le permitió recomponer y desarrollar sus complementarias 

relaciones comerciales con Cataluña. 

Durante la segunda mitad del siglo XX el avance del cambio estructural y de la 

industrialización en Aragón –cada vez más concentrada en Zaragoza- logró diversificar su 

especialización productiva: pasó de ser una economía agraria a una economía agraria e 

industrial. Su sector industrial tuvo un creciente protagonismo de las industrias de bienes de 

equipo (Metal…) frente al descenso de las de bienes de consumo. Desde finales de los sesenta 

se perdía la especialización en la Industria Alimentaria y creció con fuerza la nueva 

especialización el subsector del Metal (en Productos Metálicos y Maquinaria), afianzada desde 

los años ochenta con la implantación de General Motors y del importante complejo de 

automoción  y su nueva especialización en Material de Transporte.  Hasta ese momento, la 

economía aragonesa había seguido concentrando sus relaciones comerciales en el mercado 

interior peninsular, y mantenía el protagonismo del mercado catalán.  

A partir de los ochenta, la economía aragonesa aceleró su proceso de apertura e 

internacionalización. A principios  de los años noventa el comercio internacional superaba ya el 

30 % del total de su comercio exterior, alcanzando el 36 % a mediados  de la década, para 

reducirse, sin embargo, al 31 % a finales de siglo, peso que se mantenía en vísperas de la gran 
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crisis (2007) y remontar durante la última etapa depresiva –de fuerte caída del mercado 

interior-  al 42 %. Un nivel de internacionalización  muy inferior al alcanzado por Cataluña en 

esta última etapa, superior al 60 %, cuando en 1995 habían contado ambas comunidades con un 

similar nivel (36 %).  

En este contexto, Cataluña ha seguido siendo, con gran diferencia, el principal mercado exterior 

de Aragón. Desde finales de siglo Aragón ha pasado a ser el  principal destino de las 

exportaciones catalanas, tras Francia, y también su principal proveedor regional. El comercio 

entre ambas economías industriales muestra ya un claro perfil intraindustrial: Material de 

Transporte e Industria Agroalimentaria protagonizan el comercio exterior tanto de Aragón 

como de Cataluña (junto con la Industria Química en ésta). El saldo comercial interregional de 

Aragón en este periodo ha sido crecientemente negativo y ha estado estrechamente 

condicionado por el notable y creciente déficit que tiene con Cataluña, apenas compensado por 

el pequeño superávit de su comercio internacional. 
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