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LOr tor mas

A REDOBI.E DE TAMBOR

Pretendemos presentar a la opi-
nién publica, sobre todo al sector
agrario, a quien siempre contem-
plamos como imagen receptora
prioritaria de nuestros mensajes,
un numero que presta especial
atencidén a la exportacién.

Como siempre, la actualidad del
tema nos obliga a contemplario a
través del prisma de opiniones au-
torizadas en cada una de las prin-
cipales parcelas que componen el
tema genérico, aunque no falten,
en este caso, articulistas que en-
focan el mismo con una visién de
conjunto.

Nuestro actual endeudamiento
ha hecho temblar, ya era hora, a
algunos responsables dirigentes, y
una inquietud general ha sacudido
a la opinién publica, tan mal in-
formada tanto tiempo, de modo
que se espera una general toma
de conciencia del problema y una
puesta en practica de posturas y
acciones que remedien proble-
mas.

Nosotros no somos del todo op-
timistas, toda vez que la gravedad
de la situacién, las dificultades de
resolucion, la falta de costumbre
espafiola de adopcién de inicia-
tivas conjuntas en beneficio de
todos, etc., no hacen ver el inme-
diato futuro con claridad. Sin em-
bargo, somos obedientes, por
nuestra parte, y acudimos a la
lamada de la necesidad de esa
toma de conciencia que se nos
pide y nos unimos al general cla-
mor de que hay que apretarse los
cinturones, poniendo un especial
énfasis en el grito de que hay que
exportar mas.

Un conocido colaborador nues-
tro analiza para nuestros lectores,
a continuacion de esta presenta-
ciéon, ademds de las dificultades
que el cuadro general del proble-
ma presenta y apunta ideas, sin
clvidar nunca el gran peligro que
supondrian unas posturas en ex-
ceso extremistas y austeras que
condujeran a retrocesos irrepa-
rables.

Nosotros, en nuestro papel obe-
diente, seguimos insistiendo a re-
doble de tambor en el lanzamiento
divulgador del S. O. S. de marras,
uniéndonos a una de las recomen-
daciones aludidas al final de su
articulo por Go6mez Barrero, a
quien nos referiamos antes, en
sentido de la exigencia de un tra-
bajo, una entrega y una inteligen-
cia puesta al servicio de la bus-
queda del milagro.

Porque, aunque tengamos que
pedir de nuevo perddén por nues-
tro pesimismo, el heterogéneo
pueblo espanol, desacostumbrado
a muchos realismos y sinsabores,
debe enfrentarse a unas posturas
dificiles en las que hay que saber
perder algo, ceder un poco y ayu-
dar a la colectividad mas que a
uno mismo. La picaresca espafola
de antafo, decia Martin Ferrand
hace poco en la radio, perdura,
pero con posturas y hechos ac-
tualizados. De este modo, y en-
frentado el pueblo espanol con
este grave problema, surge el di-
lema: ;Serd capaz de echarse al
ruedo y salir después por la puer-
ta grande? Mientras tanto, cabe
preguntarse ;quiénes, fuera o den-
tro, son los principales culpables?




LA CARNE DE OVINO
DE CALIDAD
ES EXPORTABILE

El ganado ovino, junto al cabrio,
es considerado generalmente co-
mo una especie ganadera rustica,
capaz de aprovechar recursos ve-
getales pobres y exclusiva de un
pastoreo extensivo, por cierto am-
plio y ancho en Espana.

Sin embargo, diversos motivos
relacionados con una mayor inten-
sificaciéon de los cultivos, nuevas
tecnologias y aprovechamientos
agricolas, asi como las dificulta-
des de encontrar pastores y la
“estampida” de muchos medianos
y pequeios propietarios, han con-
seguido una disminucién del cen-
s0 ovino nacional y, como contra-
partida, la tendencia a que preva-
lezca una ganaderia ovina mas
egspecializada vy tecnificada. Al
igual que en otros sectores pro-
ductivos se tiende a una produc-
cion mayor y de mas calidad, en
paralelo a la demanda, aun a cos-
ta de una reduccién de incentivos
animales o de superficie cultivada.

Esto ha sido posible, en el sec-
tor ovino, gracias a la incipiente
aparicién de unas explotaciones
intensivas de cebo de cordero pre-
coz, estimuladas por la Adminis-
tracién, y a un mayor perfecciona-
miento y atenciones complementa-
rias dedicadas a las explotaciones
extensivas tradicionales.

De esta forma se estan consi-
guiendo unos productos de gran
calidad que tienen alta cotizacién
y demanda en los mercados eu-
ropeos.

En este sentido queremos con-
centrar nuestros comentarios, en

esta ocasion, en las posibilidades
exportadoras de nuestros produc-
tos ovinos de calidad (tipos de
cordero lechal y ternasco, acaba-
do precoz, etc.).

Es tradicional en Espafa la su-
bida de los precios de la carne de
los productos jévenes de ovino y
caprino en los meses de invierno,
en coincidencia con las fiestas
navidefias, y de un descenso de
esas cotizaciones en los meses de
primavera en razén principal a
una fuerte concentracion de la
oferta. Pues bien, son precisamen-
te los meses de primavera cuando
las cotizaciones de los mercados
europeos, ya de por si superiores
a las del mercado interior, suelen
ofrecer alzas significativas, con lo
cual la evolucidon del calendario
de precios en Europa favorece a
nuestras exportaciones.

Por esto extrafia mucho, por un
lado, el poco favorable signo de
nuestra balanza exterior relativa a
carne de ovino y, por otro, que no
se estimulen y aceleren medidas
tendentes a una mejor orientacién
productiva del sector, hoy dia con-
centradas en las ayudas a com-
plejos ovinos y en las primas a la
produccidn de cordero de acaba-
do precoz, cuando caben otros es-
timulos encaminados a las explo-
taciones extensivas viables y a las
concentraciones de rebafos, repo-
sicién de corderas para renuevos,
etcétera, de forma que sea posi-
ble el aprovechamiento con el ga-
nado de los recursos de amplias
zonas hoy dia no eficazmente uti-
lizadas.

EDITORIAL
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OPINIONES

OBJETIVO EXPORTACION:

La dependencia del exterior que padece nuestra
economia es algo suficientemente debatido y que
ultimamente nos ha sido expuesto con un dramatis-
mo absolutamente justificado.

Necesitamos importar no sélo energia para poder
mantener nuestro nivel de actividad, sino importantes
cantidades de materias primas, maquinaria e incluso
alimentos con que satisfacer una demanda interior
qgue se ha situado a los niveles de los dos mil dé6-
lares largos de renta “per capita”.

Sabemos también que nuestras importaciones se
han encarecido, especialmente el petréleo, y que
las partidas con las que veniamos saldando nuestro
déficit comercial, el turismo y las remesas de emi-
grantes, no han sido capaces de hacer frente a l0s
crecientes déficit de nuestra balanza comercial. En
consecuencia, sélo nos quedan dos alternativas, im-
portar menos o exportar mas. La primera solucién
equivale a renunciar al nivel de actividad y de vida
alcanzado por nuestro pais; supone parar las fabricas
por falta de energia con que moverlas, dejar sin
trabajo a gran parte de la poblacién y entrar en la
espiral recesionista que nos conduzca a un nuevo
nivel de equilibrio, a un escalén mas bajo del que
hemos llegado a alcanzar.

La segunda alternativa, la que consiste en expor-
tar mas, es la férmula que se nos viene indicando
como soluciéon deseable y como férmula imprescindi-
ble, si no queremos caer en el sombrio panorama
que apuntabamos mas arriba. Mientras tanto, el pais
esta viviendo del crédito. Nuestro endeudamiento
exterior alcanza ya los 12.000 millones de délares,
cifra dificilmente soportable por nuestra economia y
que es posible se encuentre muy cerca del techo
que esta dispuesta a concedernos la comunidad in-
ternacional.

Es evidente que no podemos seguir endeudéndo-
nos indefinidamente, y que a razén de 3.000 ¢ 4.000
millones de ddlares al aio nuestro limite probable-
mente se pueda calcular en un pequeno puniado de
meses.

Una vez esbozado el panorama, vamos a dete-
nernos en analizar las soluciones y a comentar los
consejos que los responsables de nuestra economia
nos proponen.

Se nos dice: "Hay que exportar”, de lo cual esta-
mos todos convencidos, y “Hay que apretarse el cin-
turén”, lo cual parece menos claramente relacionado
con nuestro problema. Sin embargo, la austeridad
recomendada es perfectamente consecuente con la
primera proposicién, aunque siendo necesaria, en-
tendemos que no es, por si sola, suficiente.

En efecto, algunos pueden argumentar que Si
consumimos menos, las empresas se veran en di-
ficultades para vender su produccién, reducirén tur-
nos o plantillas y alentaremos con nuestra austeri-
dad la temida recesién. Lo que se pretende realmen-
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te con la reduccién del consumo es conseguir que
lo que dejamos de consumir en el interior pueda ser
exportado y nos proporcione los medios de pago
con que financiar las importaciones que nos son im-
prescindibles. De ahi que nuestra austeridad y sa-
crificio deban ir acomparnados de una materializacién
efectiva en exportaciones, pues de otra forma ha-
briamos perdido no sélo el tiempo, sino también una
parte de nuestro nivel de vida.

Seria demasiado ambicioso por mi parte pretender
desarrollar aqui toda una estrategia de la exportacién
espanola, aunque ésta se limitase al sector agrario,
pero siendo el tema de una inagotable actualidad y
trascendencia, he ,querido aportar cuatro sugeren-
cias, que, si bien no agotan el tema, pueden con-
tribuir a tomar conciencia de que, aparte de la aus-
teridad y de las buenas intenciones, es preciso
complementar las declaraciones de principio con
auténticas medidas de eficacia exportadora.

PARA EXPORTAR MAS HAY
QUE PRODUCIR MAS

La primera sugerencia esta refrendada por la 16~
gica aplastante de que nadie puede vender lo que
no tiene. Pero hay mas, suponiendo que de nuestra
produccién habitual destindsemos un mayor porcen-
taje para la exportacién, lo que no podriamos evitar
es que la disminucién de la oferta interna elevase
los precios y esterilizase nuestros esfuerzos por la
via de la inflacién y la pérdida de competitividad
internacional de nuestros precios.

Asi pues, en cualquier caso, es necesario pro-
ducir més, trabajar mas y mejor, como premisa im-
prescindible para poder contemplar una exportacién
beneficiosa, sin derivaciones indirectas indeseables.

Sin embargo, lo que es deseable a nivel global
puede que no sea conveniente a nivel particular, y
los agricultores pueden pensar que un incremento
de la oferta que generan puede traducirse en una
calda ruinosa de precios o en la acumulaciéon de
excedentes invendibles, con lo que se sentiran re-
luctantes a cooperar en esta politica de mayores pro-
ducciones sin las debidas garantias de venta y de
precio.

Esta desconfianza campesina tiene, a su vez, Su-
ficientes apoyaturas en acontecimientos recientes, y
su superacién tiene que venir resuelta de antemano
por una planiticacién previsora de las cantidades que
se pueden comercializar y de la implantacién de la
organizacién necesaria que permita hacer realidad
esas previsiones.

EL BUEN PANO YA NO SE VENDE
EN EL ARCA

La segunda sugerencia estd intimamente relacio-
nada con lo que acabamos de decir. De tal forma




Si, ¢pero como?

que sin la creacién de una infraestructura de servi-
cios comerciales, sin inversién en organizacién de
ventas, en cobertura de riesgos comerciales y poli-
ticos, sin apoyo del sector terciario, nuestras produc-
cione$ o no se venderan o se saldaran sin haber
conseguido por ellas todo el valor afadido que una
comercializacion eficaz puede proporcionarles.

Espafia parece sorda ante las ensefianzas que le
estan dando continuamente los empresarios extran-
jeros que confian en sus riquezas. En el caso del
turismo, como ejemplo mas evidente, nuestro pais
ha puesto lo dificil y lo caro, la infraestructura y la
inversion que exige amortizaciones, mantenimiento y
continuidad, mientras que los tour-operators y las
agencias extranjeras aprovechan todo ese esfuerzo
para traernos los turistas con gastos pagados y ha-
biendo obtenido igual o mayor beneficio por el he-
cho de mantener una oficina abierta en el exterior
con una seforita que habla inglés y que dispone de
una serie de folletos. Todo ello con el agravante de
que en cualquier momento esa senorita puede re-
comendar Grecia o Yugoslavia en lugar de nuestras
playas mediterraneas y dejarnos plantados con nues-
tras toneladas de cemento esperando inutilmente la
llegada de la necesaria divisa.

El ejemplo turistico es significativo y podria ser
trasladado a otros temas, como pueden ser la ex-
portacion de vinos, de aceitunas, etc. Malamente po-
dremos exportar desde la torre de marfil en que si-
tuamos nuestras buenas producciones, mientras los
mercados son trabajados intensamente por competi-
dores que sacan de sus arcas lo mejor de sus panos
para venderlos, sin esperar a que alguien se acerque
a comprarselo, invirtiendo en el exterior en redes
comerciales y en la infraestructura minima de apoyo.

CONSUMIR PRODUCTOS ESPANOLES

No nos estamos refiriendo en este caso a una
politica mas o menos patriotera, en la que pudiera
escudarse una defensa de la mediocridad o de la
incompetencia. Los productos nacionales deben
aceptar la competencia del exterior, pero hay oca-
siones en que nuestras producciones interiores son
mas ventajosas que las extranjeras y son desprecia-
das injusta e irracionalmente por intereses estable-
cidos, por una dependencia tecnolégica impuesta o
por falta de criterio o de informacién adecuada.

Refiriéndome concretamente al caso de la alter-
nativa maiz (importado), cebada (nacional) para la
la alimentacién ganadera, me remito al magnifico
articulo publicado en el numero pasado de abril de
esta misma revista, por Tomas Molina Novoa, y que
expresa perfectamente lo que queremos decir en
este apartado. Exportar mas es también importar me-

nos, y no faltan ejemplos con los que nutrir una abul-
tada lista de importaciones agrarias facilmente sus-
tituibles con producciones autdctonas de similares
rendimientos.

PRODUCIR FUERA

En ocasiones esta sustituciéon de importaciones
0 no seria posible o seria muy costosa. Tampoco en
estos casos se debe abandonar precipitadamente [a
formula que permita defendernos de nuestra depen-
dencia exterior. El sistema de producir en origen, en
lugar de tratar de importar técnicas o cultivos en
destino no es ningun descubrimiento moderno y lo
vienen practicando reiteradamente los paises mas
desarrollados.

Espana dispone de técnicos, agricultores, capita-
les y medios de produccién que puede enviar al ex-
terior para producir sobre otras tierras lo que en
las suyas produciria rendimientos limitados. Para
quien dude que ésta puede ser una férmula de
exportacién eficaz, le ruego que considere méas
detenidamente las anteriores frases, arfiadiendo que
los precios de los terrenos en algunas tierras suda-
mericanas, por ejemplo, son del orden de cien veces
mas baratos que los de anéloga calidad espafiola. Y
esa proporcion no es en absoluto metaférica.

Ya existen algunas timidas experiencias en el
campo de la produccién de carne y de maderas en
los estados brasilefios de Mato Grosso y de Babhia,
experiencias que son bien recibidas por los paises
receptores, de igual forma que nosotros acogemos
con los brazos abiertos las inversiones extranjeras
que nos llegan tan escasamente en los ultimos
tiempos.

Serian inversiones que fomentarian la exporta-
cién, tractores, abonos, semillas, etc. y propiciarian
unas entradas de beneficios que compensarian el
enorme drenaje de divisas que, por ejemplo, tam-
bién Ila importacién de soja nos produce.

RESUMEN

Es evidente que tenemos que exportar para man-
tener el status alcanzado, pero esos buenos deseos
exigen imaginacién, inversién en medios comercia-
les, organizacién de la produccién y garantias de
salida. De otra forma continuaremos lamentando una
situacién cuyo remedio existe, pero que no se im-
provisa.

Si conseguimos el milagro de la exportacién sera
a base de trabajo, entrega e inteligencia, nunca a
base de conocer el problema solamente y de no po-
ner los medios para alcanzarlo.

Jose Carlos GOMEZ BORRERO

AGRICULTURA - 851




Con el "ultra frio”ZANUSSI Vd. mantendra "naturales;’
durante meses, los alimentos en su finca

Si en su explotacion agricola se producen carnes, verduras,
frutas. caza, pesca.... le es imprescindible conservar todos esfos
productos por tanto tiempo ccmo tarde en consumirios

o comercializarlos

En una granja avicola, por ejemplo. existe el momento

en que las aves tienen la edad mas aconsejable para ser
sacrificadas. con el problema de que. a partir de ese momento,
deja de ser rentable mantener vivos los animales. La solucion esté
en el Congelador ZANUSSI. En él podran conservarse

todas las aves ge se sacrificaron en la edad de maxima
rentabilidad y esperar. en perfectas condiciones. la ocasion

de ser comerciatizadas.

El “ultra-frio” de los Congeladores ZANUSSI es la solucion
correcta a cualquiera de los problemas de conservacion. Permite
congelar alimentos frescos, platos cocinados y conservar
productos ya congelados.

Con el Congelador ZANUSSI Vd. podréa realizar compras masivas
en la mejor época, obteniendo mejores precios. El “ultra-frio”
ZANUSSI le economizard tiempo y dinero y la fatiga de muchos
viajes hasta los centros de distribucién.

Son ventajas dignas de tomarse en cuenta por quienes producen
alimentos para su consumo o para comercializar, poseen

una finca o viven cerca de un centro productor. El "ultra-frio”
ZANUSSI esta para ayudarle.

=
|H"l ZANUSSI la avanzada del frio

ibelsa
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EXPORTACION

de productos agrarios

Las exportaciones agrarias
pierden terreno
respecto a las industriales

Los agricultores necesitan
un mayor espiritu comercial

Hay que producir
lo que el‘mercado demanda

El 21,46 por 100 de la
produccion agraria se exporta

Juan José ZABALLA
Subdirector General de
Ordenacién de Exportaciones
Agrarias.

Ministerio de Comercio

La exportacién espafiola de pro-
ductos agrarios constituye la méas
tradicional de las exportaciones es-
pafiolas, y durante muchos afos ha
sido la principal fuente de ingresos
de divisas para nuestro pais.

Sin embargo, su significacién
respecto a la exportacién total se
ha ido reduciendo, conforme pro-
gresaba la industrializacién en Es-
pafa, siguiendo, por tanto, un pa-
ralelismo con la disminucién de la
participacion de la agricultura en
el PIB. Efectivamente, la evolucién
de la parte del producto interior
bruto generada por la agricultura
ha pasado del 22,91 por 100 en
1960 al 12,7 por 100 en 1973. En
este Ultimo afo la participacion de
la industria en el PIB fue ya del

*35,5. Es decir, que la industria tuvo

una participacion equivalente a 2,79
veces la agricultura.

DEPENDENCIA DEL EXTERIOR

Por lo que se refiere a la partici-
pacién de la agricultura respecto a
la exportacién total, ha pasado del
60,80 por 100 en 1960 al 29,93 en
el afo 1973.

Segun datos del Instituto Nacio-
nal de Estadistica, que recoge el
informe de la OCDE sobre la eco-
nomia espaiiola, la produccién fi-
nal agraria fue de 422,2 mil millo-
nes de pesetas y la exportacion de
productos agricolas y alimentarios




de 90,6 mil millones de pesetas.
Es decir, que el 21,46 por 100 de
la produccién agraria se destina a
la exportacion.

Proporcion similar alcanza la
produccion industrial: si tenemos
en cuenta tan so6lo las industrias
manufactureras (prescindiendo, por
tanto, de la construcciéon y gas vy
electricidad), observamos que se
destina a la exportacion el 23,70
por 100 de la produccién indus-
trial.

Esto supone ya unos porcentajes
muy considerables de dependen-
cia de nuestras actividades pro-
ductivas respecto de los mercados
exteriores, y condiciona en gran
medida el desenvolvimiento de
nuestra economia a la situacion de
la coyuntura de los mercados exte-
riores.

LOS PRODUCTOS
PERECEDEROS

Si tenemos en cuenta que una
de las caracteristicas de nuestra
exportacion agraria es la de que,
aproximadamente, el 60 por 100 es-
ta constituida por productos pere-
cederos, y, por anadidura, de los
llamados “de aperitivo y postre”,
no considerados como de primera
necesidad, tenemos una razon de
la gran elasticidad-renta de nues-
tra produccién agraria. Efectiva-
mente, la demanda de este tipo de
bienes aumenta de modo mas que
proporcional con el nivel de renta
de los paises que son nuestros
principales clientes, y de ahi su
gran sensibilidad a las oscilacio-
nes de la coyuntura, mayor aun
que a las variaciones de los pre-
cios.

Esto, que por una parte puede
tener el factor positivo de permi-
tir beneficiarnos del alto nivel de
renta de nuestros vecinos eu-
ropeos, supone el serio inconve-
niente de una excesiva dependen-
cia de los paises de Europa occi-
dental, y en particular de los de la
CEE, que son los clientes natura-
les de nuestra exportacion de fru-
tas y hortalizas en fresco. Segun
datos del comercio exterior de Es-
pafa de la Direccion General de
Aduanas, durante el ano 1975 las
exportaciones a los paises de la
CEE de dichos productos, com-
prendidos en la seccion |l del Aran-
cel de Aduanas, supusieron 39.411
millones de pesetas, frente a una
exportacion total de estos produc-
tos de 49.253 miliones, lo que re-
presenta que un 80 por 100 exac-
tamente fue destinado a los pai-
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ses de la Comunidad Econdémica
Europea.

... Y DEPENDENCIA DE LA CEE

Considerando fos 24 primeros
capitulos, que integran las cuatro
primeras secciones del Arancel,
veremos que en 1975 se dirigieron
a la CEE productos por valor de
62.547 millones de pesetas, que re-
presentan el 62,2 de la total ex-
portacion agraria, que alcanzo la
cifra de 100.548 millones.

De aqui se deduce una conse-
cuencia logica, y es que al ampliar
el panorama y considerar no sélo
productos tan perecederos como
las frutas y productos vegetales en
fresco, de la seccion |l del Aran-
cel, sino también conservas, vinos,
aceites y otros productos prepara-
dos, se observa una menor depen-
dencia de la CEE, al tratarse de
productos con un mayor “radio de
accion” que el corto impuesto na-
turalmente a los productos pere-
cederos.

Asi, por ejemplo, en aceites y
grasas tan sélo van al Mercado Co-
mun el 41,12 por 100 de nuestras
exportaciones; en vinos y demas
bebidas alcohdlicas, el 52,83, y en
conservas y demas preparados ali-
menticios, el 46,98 por 100.

Resulta, por lo tanto, que un ele-
vado porcentaje de nuestra expor-
tacion de productos agrarios esta
constituida por productos en fres-
co, no de primera necesidad, de-
pendientes en exceso de un solo
mercado.

CONCENTRACION
DE LA OFERTA

Al coincidir en el mercado can-
tidades grandes de un producto, si
la cosecha es superior a la normal
—Ilo que depende en gran medida
de factcres climatolégicos y de las
variaciones en la superficie cultiva-
da, sobre todo en productos de
cultivo anual—, se originan acumu-
laciones de mercancias en destino
y grandes descensos en los pre-
cios. Aungue se han hecho nota-
bles avances, tanto en materia de
regulacion de envios como en la
conservacién de mercancias en
camaras frigorificas, no son estos
sistemas suficientes para poder co-
locar las grandes producciones que
en ocasiones originan el hundi-
miento de los mercados.

A esto hay que anadir como fac-
tor permanente, pero que se acusa
mas en estas circunstancias de co-

sechas abundantes, la excesiva
cantidad de productos que se ven-
den en consignaciéon, que natural-
mente son 10s que peor pueden de-
fender el precio, al carecer de
comprador fijo, y de marca algu-
na que les una al comprador y es-
tablezca una relacion de clientela,
dificultades estas que se ven agu-
dizadas cuando concurren gran-
des cantidades de mercancia remi-
tida en pequenas partidas por un
gran numero de pequenos expor-
tadores.

Se hace, por tanto, necesaria,
mas aun, imperiosa, una mejor co-
mercializacion.

HACIA UNA MEJOR
COMERCIALIZACION

El Il Plan de Desarrollo para el
cuatrienio 1972-75, en su volumen
dedicado a la agricultura, decia en
su pagina 257 lo siguiente:

“Hasta ahora la mayor preocupa-
cion ha sido producir mas y mejor,
pero casi de espaldas a las nece-
sidades del consumo y olvidando
que en una sociedad en desarro-
llo el valor anadido de la comercia-
lizacion supone cada vez mas una
mayor proporcion del valor final.
Este espiritu comercial es el que
se necesita inculcar cn los agri-
cultores, a través de las medidas
e incentivos oportunos.”

El camino parece claro:

— Hace falta orientar fa produc-
cion agricola a lo que el mercado
demanda, y esto teniendo en cuen-
ta la demanda global, compuesta
por el mercado interior y el exte-
rior, evitando la acumulacion de
“stocks” no exportables, de carac-
ter permanente o estructural.

— Hay que ir a una potencia-
ci6n de los exportadores mediante
uniones entre ellos que permitan
la creacion de fuertes unidades de
exportacion que mejoren su posi-
ci¢én negociadora frente a los im-
portadores extranjeros, y una me-
jor ordenacion de nuestras expor-
taciones, tendiendo ademas a pre-
paraciones mas acabadas, con me-
jor clasificacién, elaboracién y pre-
sentacion, y en general mayor valor
anadido.

— Hace falta una mejor comer-
cializacion, con mayor agresividad.
que tienda al establecimiento de
redes propias, o cuando menos al
establecimiento de conexiones con
redes de distribucion en el exterior,
que permitan las ventas con mar-
cas espanolas y el establecimiento
de relaciones de clientela.

—




— Hay que poner especial em-
pefio en una evolucién hacia ex-
portaciones con un mayor grado
de transformacién o industrializa-
cion, por ejemplo, a la venta de
conservas en envases para COnsu-
mo directo, vinos y aceites envasa-
dos con marcas espafnolas, etc. Es-
to, al propio tiempo que facilita la
diversificacion de mercados, per-
mite entablar relaciones de clien-
tela y tener mercados fijos, hace
posible beneficiarse de un mayor
valor anadido y evita las grandes
oscilaciones de precios y la acu-
mulacién de mercancias perece-
deras.

Se hace preciso, por tanto, em-
prender acciones orientadas con
vision de futuro, no limitarse tan
s6l0 a solucionar problemas coyun-
turales.

Por ello se hace necesaria la
accién coordinada, tanto de la ad-
ministracion como de los adminis-
trados. El Ministerio de Comercio,
a través del sistema de registros
especiales y de ordenacién comer-
cial exterior, mas los restantes sis-
temas de fomento de la exporta-
cién y la orientacién de sus servi-
cios comerciales en el exterior,
cuenta con instrumentos idoneos
para el cumplimiento de estos ob-
jetivos en la esfera de su compe-
tencia.

ORDENACION COMERCIAL

Por lo que se refiere a la orde-
nacion comercial, podemos recor-
dar que el lll Plan de Desarrollo,
a que anteriormente se ha hect
referencia, en el mismo volumen
dedicado a la agricultura, en su pé-
gina 87 dice lo siguiente:

“Se continuara la politica de or-
denacion comercial de los sectores
exportadores mediante tipos de
concierto con la Administracién
que, con criterios selectivos, con-
sigan un mayor grado de coordina-
cién y eficacia exportadora y ha-
gan paulatinamente posible el per-
feccionamiento o el cambio de es-
tructuras comerciales.

Se estimulara la iniciativa priva-
da en la exportacion y la adecuada
especializacion y profesionalizacion
de las organizaciones exporta-
doras.

El tratamiento coherente de la
exportacion, presidido por crite-
rios de dimension comercial sufi-
ciente, competitividad y rentabili-
dad, se realizara a nivel nacional
dentro de cada sector.”

Conciene resaltar que la expor-
taciéon de productos agricolas in-

cluidos en la ordenacion comercial
exterior ha venido oscilando desde
el ano 71 al 74 en torno a un 40-45
por 100 de la exportacién total de
estos productos, y de un 11 a un
14 por 100 de la exportacion total
espafiola, lo que representa ya
unas cifras de verdadera conside-
racion, existiendo sectores que han
llegado a un estado avanzado den-
tro de la ordenacién, con creacion
de unidades de exportacion, que
aparte de permitirles disfrutar de
los beneficios de las economias de
escala, hace posible actuaciones
de tipo sectorial, mayor y mejor
promocion en el exterior y una ma-
yor transparencia del mercado.

... Y POSIBILIDADES

Por lo que se refiere a la posibi-
lidad de exportacién y a la situa-
cion de los mercados exteriores,
cabe resaltar que segun recientes
estudios de la OCDE se prevé pa-
ra los proximos diez o quince afios
una situacion de inestabilidad de
los mercados agricolas, con una
situacion alimenticia critica en nu-
merosos paises en vias de desarro-
llo, principalmente por lo que se
refiere a alimentos proteinicos, con
escasez de cereales-pienso y car-
ne, estimandose que los paises de
la OCDE incrementaran su posi-
cion de suministradores de produc-
tos agricolas de base al resto del
mundo, jugando dichos paises un
papel importante en el equilibrio
politico y economico mundial.

Las consideraciones tenidas en
cuenta en dicho estudio llevan a
la OCDE a propugnar una politica
agricola que se adapte con mayor
facilidad a los cambios de la ofer-
ta y de la demanda nacional e in-
ternacional, y alcanzar unos nive-
les de produccién que aseguren
precios relativamente estables, al
propio tiempo que limitando costo-
sas medidas de sostenimiento y de
proteccion.

Estas orientaciones, junto con
la problieméatica anteriormente ex-
puesta que se plantea a nuestra
exportaciéon agricofa, constituyen
el reto que se le presenta para
adaptarse a la actual situacion del
mercado, de forma que le permita
proseguir en el futuro el notable
aumento experimentado durante
los ultimos afios, que le ha llevado
desde 38.987 millones de pesetas
a 100.550 millones en 1975, y a un
aumento del 30,7 por 100 en los
nueve primeros meses del corrien-
te afto, en relacién con el perfodo
del afio anterior.
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«Se nota la potencia»

En cualquier trabajo, se nota mas
la potencia y no he notado
diferencia de consumo con el otro
tractor que tengo (que no es de esta marca).
El sistema de cambios que lleva
mi 1635 de John Deere, facilita mucho
la labor y lo hace mas manejable
y rapido.
Muchas veces he hecho trabajo
- intensivo (15 a 20 horas) v,
desde luego, con el John Deere
la jornada es mucho mas rentable
y menos cansada.

Don Juan Gonzélez Garcia, de

La Palima del Condado (Huelva), se dedica
a la explotacion de 50 has. de cereales

y olivo y utiliza el tractor modeio 1635.

«Mi John Deere 2135 es un tractor
joven, que va con ia agricultura
actual».

Es una maquina que esta muy
perfeccionada, que es 10 que exige la
agricultura de nuestros dias.

Lo digo por todo. La direccion
hidraulica que le da mas desenvoltura.
Los frenos, que apenas tocarlos te
responden. Se adapta a todos los
aperos. Haces con él o que quieres.

Y aparte, el disefio. Al verio tan
elegante no piensas que pueda darte
tanta potencia.

Y, sin embargo, si la da y también

e A esta la comodidad, haces mas en menos ﬁ
56 dodica a 1a oxplotacion do 100 has, tiempo y estas descansado como si te
entre malz. patata. remolacha y alfalfa y hubieras dado un paseo en coche.

«John Deere me parecié mas tractor
que otros».

Y lo he podido comprobar en el
tiempo que ilevo trabajando con él.
Tanto labrando para el cereal, como
en la plantacion de espliego, es el
mas adecuado. Puede muy bien incluso
en tierra dura, es muy facil de
manejar y sobre todo su caja de cam-
bios es ideal para sacarle rendimiento al tractor.

Es decir, que ahorra tiempo. Llevo
300 horas de trabajo con él y lo he
notado bastante.

Por otra parte le diré que es un
tractor de confianza. Tengo que
trabajar en condiciones duras en

Don Martin Vera Rodriguez. de Torrecilia cuanto al terreno, y mi 2135 de John
(Cuenca), se dedica a la explotacion ’ ,
de 13 has. entre Careales y espliegos y Deere nunca me ha dado problemas. Si,
utiliza un tractor modelo 2135. . .
estoy satisfecho con él.
Y
N

Ahora sabe Ud. como piensan de John Deere estos agricultores.
Si Ud. quiere saber mas detalles sobre los equipos John Deere,
consulte con su concesionario.

JOHN DEERE
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TRES INSPECCIONES:

e FITOSANITARIAS
e CALIDAD
o TOXICOLOGICAS

3.000.000.000 DE TM™.
DE PRODUCTOS
INSPECCIONADOS

Dos aspectos en evolucion;

Las cuarentenas
y los residuos

858 - AGRICULTURA

inspeccionesde q

Rafael MILAN,
Jefe del Servicio de
Inspeccién Fitopatolégica




La inspeccidon de los productos
de origen vegetal con destino a
la exportacion tiene como finali-
dad fundamental hacer cumplir
los compromisos y convenios in-
ternacionales suscritos por Espa-
na, asi como velar por el presti-
gio de nuestros productos en los
mercados extranjeros, teniendo
dichos controles dos vertientes di-
ferentes: la fitosanitaria y la de
calidad. Con la inspeccion fitosa-
nitaria se pretende garantizar que
los productos vegetales estan sus-
tancialmente exentos de organis-
mos perjudiciales, al mismo tiem-
po que se cumplen las cuarente-
nas de los paises importadores.
Mediante la inspeccion de calidad
se comprueba que dichos produc-
tos cumplen las normas de cali-
dad exigidas por la vigente legis-
lacién, tanto nacional como del
pais de destino.

ANTECEDENTES LEGALES

Practicamente el primer antece-
dente de las inspecciones a la ex-
portacion tiene su origen a finales
del siglo pasado, con motivo del
Convenio de Berna, ratificado
por Espaha en 1891, que tuvo
como finalidad asegurar una ac-
cion comun eficaz contra la intro-
duccion de la filoxera en Europa.
La Ley de Plagas del Campo de
1908 y un Real Decreto-Ley del
ano 1924 contemplan la proble-
matica fitosanitaria del comercio
exterior de productos de origen

vegetal. Mas adelante han ido
apareciendo otras disposiciones
oficiales que regulan el control

fitosanitario de los productos de
exportacion, entre las que desta-
ca el Convenio Internacional de
Proteccion Fitosanitaria (Roma
1951), ratificado por Espafa en
1959 y por el que se compromete
a "la inspeccion de las partidas
de plantas y productos vegetales
que circulen en el tréafico interna-
cional...”

La inspeccién y certificacion de
calidad para las exportaciones
aparece por vez primera en la le-
gislacion espafnola en el afo 1927,
siendo realizadas por unas juntas
mixtas compuestas por técnicos,
productores y exportadores, si
bien estas juntas mixtas son sus-
tituidas en 1929 por personal téc-
nico de las Secciones Agrondmi-
cas. Posteriormente se creo, en el
ano 1934, el Servicio Oficial de
Inspeccion, Vigilancia y Regula-

cion de las Exportaciones (SOI-
VRE), dependiente del Ministerio
de Industria y Comercio, des-

vinculandose las inspecciones fi-
tosanitarias y de calidad al reali-
zarse en dos actos y por diferen-
te personal técnico. Esta situacién
se mantuvo hasta 1968, en que
por Decreto de Presidencia 247/
1968 se crea la Comisidon Intermi-
nisterial Coordinadora de Normali-
zacion e Inspeccion de productos
agricolas no manufacturados, es-
tableciéndose una mayor colabo-
racién entre los Ministerios de

Agricultura y Comercio y realizén- :
dose a partir de entonces en un
solo acto y por una misma perso-
na las inspecciones fitosanitaria y
de calidad.

INSPECCION EN ORIGEN

Actualmente se viene controlan-
do por medio de las inspecciones
a la exportacién algo mas de tres
millones de toneladas de produc-
tos de origen vegetal con destino
a mas de cien paises diferentes.
Alrededor del 80 por 100 de estas
exportaciones corresponden a fru-
tas y hortalizas en estado fresco.

Desde el punto de vista fitosa-
nitario las inspecciones han ido
evolucionando a lo largo de los
anos en su forma de operar. Lo
mas normal ha sido el control de
los productos de exportacién mo-
mentos antes de su embarque, es
decir, sobre muelle, camioén o va-
gon; una vez realizada la inspec-
cion, la mercancia era autorizada
o0 no para su exportacién, segun
que la misma cumpliera o no las
condiciones requeridas. Por otra
parte, en la mayoria de los paises
importadores las exigencias de
sanidad no se limitan al producto
vegetal, sino que también debe
extenderse la inspeccion a los en-
vases y embalajes, asi como a los
medios de transporte.

UN NUEVO CONCEPTO
DE CUARENTENA

Sin embargo, la legislacion fito-
sanitaria de la mayor parte de los
paises esta siendo objeto actual-
mente de una revision a fondo,
cambiandose algunos conceptos
que habian venido aplicAndose du-
rante mucho tiempo. Posiblemente
el mas importante sea el concepto
de cuarentena, que va evolucio-
nando desde un sentido prohibiti-
vo a otro méas amplio, segun el
cual es posible adoptar otras me-
didas capaces de posibilitar las
exportaciones de productos vege-
tales hacia paises en los que an-

teriormente estaban prohibidos
por motivos fitosanitarios. Esta
apertura de nuevos mercados,

desde el aspecto fitosanitario, im-
plican, sin embargo, un mayor
control por parte de los servi-
cios oficiales de inspeccion, que
no pueden limitarse unicamente
a la observacion de las mer-
cancias en el momento de su
expedicion sobre el medio de
transporte correspondiente, sino
que para poder certificar el cum-
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plimiento de las exigencias fitosa-
nitarias de los paises importadores
deben inspecionar los productos
durante su época de cultivo, asi
como las zonas limitrofes y los
almacenes de confeccion y acon-
dicionamiento. Otro tipo de con-
trol que se viene imponiendo co-
mo medida de cuarentena es la
aplicaciéon de tratamientos de
desinsectacién de los productos
por medio de agentes quimicos
(fumigantes) o fisicos (frio, calor,
rradiaciones, etc.).
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CONTROL DE RESIDUOS

Sin embargo, en el futuro, y
aunque actualmente ya venga ocu-
rriendo en algunos casos, el prin-
cipal problema que se planteara
a los productos agricolas de ex-
portaciéon es la presencia de resi-
duos de pesticidas sobre los mis-
mos. En efecto, a medida que se
incrementa el nivel de vida de la
poblacion, aumentan paralelamen-
te las exigencias de indole sani-
taria en los productos utilizados
para la alimentaciébn humana vy
animal, y la mayoria de los paises
estan estableciendo en sus legis-
laciones las tolerancias, en el ca-
s0 que las haya, de productos
pesticidas en o sobre los alimen-
ticios, prohibiendo su comerciali-
zacion cuando se sobrepasen los
limites admitidos. Este tipo de
control, como puede suponerse,
es muy dificil Ilevarlo a cabo en
el momento de la expedicién de
las mercancias, porque no es po-
sible detectar la presencia de re-
siduos si no es por métodos qui-
micos de laboratorio mas 0 menos
complicados y que necesitan un
cierto tiempo para realizarse. Si,
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ademas, se tiene en cuenta, como
se ha mencionado anteriormente,
que alrededor del 80 por 100 de
los productos inspeccionados son
frutas y hortalizas frescas, produc-
tos todos ellos muy perecederos y
comercialmente sujetos a la pre-
sion de la oferta y la demanda, se
puede asegurar que dicho control
debe efectuarse prioritariamente
durante la época de cultivo en el
campo, lo que, de hecho, ya se
viene practicando.

Resumiendo, podemos decir que
las inspecciones de los productos
de exportacién tienen y tendran
en un futuro préximo adn mas
acusadamente tres aspectos a
considerar: el de calidad, el fito-
sanitario y el toxicolégico. Ade-
mas, y sin menoscabo de que
continue realizandose la inspec-
cion en el momento de su expedi-
cion, para poder cumplir las exi-
gencias de los paises importado-
res, es necesario que previamen-
te se lleve un control en el campo,
en el cual el agricultor juega un
importante papel al cumplir ade-

cuadamente lo que se ha dado
en denominar “buenas practicas
agricolas”.

GRAN GAMA
DE MODELOS

RECAMBIOS ORIGINALES

SERVICIO TECNICO
CALIDAD UNICA




Los registros especiales de exportadores

de producios

Pedro CALDENTEY ALBERT,

Dr. Ingeniero Agrénomo.

agrarios

Como es sabido, el Ministerio
de Comercio es el departamento
de |la Administracién que se ocupa
de los aspectos relativos a expor-
tacion. Aunque la exportacién pue-
de ser realizada por los industria-
les y comerciantes que pagan una
cuota de licencia fiscal, existe en
el Ministerio de Comercio un Re-
gistro General de Exportadores cu-
ya inscripcién es voluntaria y ade-
mas unos registros especiales para
determinados productos, gran nu-
mero de ellos de tipo agricola, cu-
ya inscripcion es obligatoria.

En el presente articulo se des-
criben las regulaciones de dichos
registros y se ofrece una relacién
de las disposiciones oficiales res-
pectivas.

REGISTRO GENERAL

En el Ministerio de Comercio
existe un Registro General de Ex-
portadores, cuya organizacién ac-
tual esta establecida en el decre-
to 1.893/1966, de 14 de julio (“Bo-
letin Oficial del Estado” del 25).

La inscripcion en el Registro Ge-
neral es voluntaria. Sin embargg,
dicha inscripcién es necesaria pa-
ra participar en ferias y exposicio-
nes comerciales, para obtener la
Carta de Exportador y en general
para ser beneficiario de cualquier
medida comercial de proteccion y
fomento de la actividad exportado-
ra, asi como para poder solicitar
la inscripcidn en los registros espe-
ciales. También es necesario para
exportar por el régimen de “licen-
cia global”.

Para solicitar al Ministerio de Co-
mercio la inscripcion en el Regis-
tro General se deben hacer cons-
tar los siguientes datos:

1. Nombre y domicilio de Ia
persona fisica o juridica, con de-
terminacion en este caso de los da-
tos de su constitucion, modifica-
ciones sucesivas, capital social y,
en el supuesto de las cooperativas,
ademas, las sumas de capital re-
tenido y reservas.




2. Memoria de sus actividades
exportadoras realizadas y de sus
programas futuros.

Por otra parte, en el mes de ene-
ro de cada aho, las personas o en-
tidades inscritas deben presentar
un informe sucinto sobre sus acti-
vidades exportadoras en el afio an-
terior, asi como sus proyectos de
exportacién para el aio siguiente.

REGISTROS ESPECIALES

Ademads del Registro General, y
como complemento del mismo, el
Ministerio de Comercio, previo in-
forme del Sindicato Nacional co-
rrespondiente, puede crear Regis-
tros Especiales de Exportadores
para productos o grupos de pro-
ductos.

Los registros especiales estan
regulados, en 1966, por el mismo
decreto que regula el Registro Ge-
neral, aunque con anterioridad al
mismo ya funcionaban varios regis-
tros. Los registros especiales son
regulados en general por érdenes
especificas del Ministerio de Co-
mercio, aunque algunos aspectos
del mismo pueden ser establecidos
en otras disposiciones oficiales re-
lativas a la ordenacién de la ex-
portacion.

Los registros especiales se han
establecido principalmente para
productos agricolas. En 1974 exis-
tian registros para los siguientes
productos:

Frutos citricos (con una sec-
cién especial para exporta-
cion de naranjas dulces al
Canada).

Naranja amarga.

Almendra y avellana.
Aceituna de mesa.

Tomate de invierno.
Cebolla.

Alcachofa.

Alcaparra.

Ajos desecados.

Uva de mesa de otofio e in-
vierno.

Pasa moscatel de Malaga.
Trufa en fresco y en conser-
va.

Concentrado de tomate.
Conservas de albaricoque.
Satsumas en conserva.
Productos agrarios transfor-
mados (para comerciantes
sin lineas de fabricacién o
manipulacién).

Pimenton.

Vinos, licores y demas bebi-
das alcohdlicas.

Vino con denominacién de
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origen Rioja (deben estar re-
gistrados en el anterior).

Vinos espafnoles (excluidos
espumosos, Jerez, Montilla y
Moriles y Rioja). (Deben es-
tar registrados en el de vi-
nos, licores y demas bebidas
alcohélicas.)

— Aceite de oliva y orujo.

Otros registros especiales para
productos no agricolas se refieren
a jabon, libros, conservas de me-
jillones y cefalépodos, pescado y
cefalépodos congelados, bacalao,
azulejos y otros productos cerami-
cos, cafizo.

La inscripcién en el Registro Es-
pecial es obligatoria para el ejer-
cicio del comercio de exportacion
de los productos indicados.

Las condiciones para inscribirse
en el Registro Especial varian algo
segun los productos, pero de una
forma general pueden indicarse las
siguientes:

1. Estar facultado para ejercer
el comercio de acuerdo con las dis-
posiciones vigentes.

2. Estar inscrito en el Reyistro
General de Exportadores.

3. Tener registrada a su nom-
bre o en tramite de registro, al
‘menos, una marca comercial para

distinguir los productos de referen-
cia. '

4. Comprometerse a realizar,
mediante la adecuada organizacién
comercial, una exportacién por afo
0 campafa no inferior a un deter-
minado minimo.

5. Disponer, con caracter ha-
bitual, de un almacén propio o
arrendado para el exclusivo uso de
la firma sujeto de inscripcién que
reuna las condiciones suficientes
para la exportacién de la cantidad
minima sefalada y para alcanzar
los :acondicionamientos que esta-
blecen las normas de calidad en vi-
gor. Estas condiciones deben ser
certificadas por el SOIVRE.

Para los productos industrializa-
dos se exige disponer, también
con caracter habitual, de las ins-
talaciones adecuadas para elabo-
rar el minimo indicado para la ex-
portacion. Las condiciones de las
instalaciones deben ser certifica-
das por la Delegacién Provincial de
Industria.

En algunos casos (frutos citri-
cos, satsumas en conserva, aceite
de oliva) se establecen ademés
unas condiciones técnicas que de-
ben cumplir las instalaciones.

Los minimos de exportacion y de
manipulacién son en la actualidad

los siguientes:

MINITAO

PRODUCTO EXPORTACION

MINIMO

MANIPULACION OBSERVACIONES

Frutos cltricos 3.000 Tm./afo.

Zona de Sevilla:
4.000 Tm./ado.
Zona de Malaga:
1.500 Tm./afo.

Naranja amarga

Almendra
y avellana

1.300 Tm./afo (grano
o0 equivalente cascara).

Acoltuna de mesa 80 millones de pese-
tas/aflo (el 50 por 100
por lo menos rellenas).
Tomate de invierno Las Palmas y Santa
Cruz: 0,5 por 100 del
cupo provincial.
Murcia y Alicante:
100.000 cestos.

Cebolla 200 Tm./ano.

Estos minimos de-
beran alcanzarse en
35 Tm. de fruta al diala campafa 1978-
en jornada de ocho ho- 79, con una apro-
ras. ximacién progresiva.
Actividad exporta-
700 metros cuadrados dora estable (no in-
de almacén. ferior a seis me-
ses).

3.000 Tm./afo.

Zona de Sevilla:
4.000 Tm./afo.
Zona de Malaga:
1.500 Tm./afo.

1.300 Tm./afo (grano Disponer de un ac-

o equivalente céscara). tivo circulante que
le permita mante-
ner unas existen-
cias promedio de
300 Tm. de almen-
dra y/o avellana
grano, 0 su equiva-
lente en cascara.

Tierras propias o arren-
dadas, agua y alma-
cén de empaquetado
para el minimo de ex-
portacion.

200 Tm./afo.




PRODUCTO

MINIMO
EXPORTACION

MINIMO
MANIPULACION

OBSERVACIONES

Alcachofa

Alcapatra

Ajos desecados
Pasa moscatel
de Malaga

Uva de mesa

Truta

Concentrado
de tomate

Conservas
de albaricoque

Satsuma
en conserva

Productos agrarios

transformados

Pimenton

Vinos Rioja

Vinos espanoles

Aceites de oliva
y orujo

2.000 Tm./afo.

300 Tm./afRo.

150 Tm./ano.

Granos sueltos:

20 Tm./ano.

En racimo o paquete-
ria. 400 Tm./ano.

200 Tm./ano.

Siete millones de pe-
setas/ano.

1.000 Tm./afo.

250 Tm./afno.

50.000 cartones de
48/11 onzas., O su
equivalente.

20 millones de pese-
tas/affio, con un mini-
mo de cinco produc-
tos.

500.000 litros/ano.

30 millones de pese-
tas/ano.

Envases de menos de
5 Kg.: 25 Tm./ano.
Envases de mas de
5 Kg.: 10 por 100 ex-
portacion total.

2.000 Tm./ano.

300 Tm./ado.

150 Tm./aRo.

Granos sueltos:

20 Tm./afo.

En racimo o paquete-
ria: 400 Tm./adno.

200 Tm./ano.

Siete millones de pe-
setas/ano.

1.000 Tm./afio.

250 Tm./afo.

25 Tm. diarias en jor-
nada de ocho ho-as.

30 millones de pese-
tas/ano.

Depositos para 250 to-
neladas métricas.

Se puede exporlar
también con inscrip-
cion provisional o
como cosechero sin
necesidad de cum-
plir los minimos an-
teriores.

Existencias minimas
de 500.000 I./afo.

| uEe-s-
Dosificador Individunl 180:

ALIMENTACION EN COMEDERO CIRCULAR.

Varios institutos y Granjas de Experimentacion han de-
mostrado la rentabilidad de esie sistema asi como las
F% muchas ventajas

REGISTROS ESPECIALES DE EXPORTADORES DE PRODUCTOS AGRARIOS

DISPOSICIONES OFICIALES

PRODUCTO DISPOSICIONES OFICIALES OBSERVACIONES
Vino. Real decreto de 23 de septiem- Crea el Registro Oficial de Ex-
bre de 1930 (“Gaceta” del 26). portadores para vinos, licores y
demas bebidas alcohdlicas. I
Decreto de 8 de septiembre de Aprueba Estatuto del Vino, que '
1932 (“Gaceta” del 13). confirma el Registro. '
Ley de 26 de mayo de 1933 El Estatuto del Vino es elevado
(“Gaceta” de 4 de junio). a rango de ley. 'S
Vinos con Orden M. Com. de 14 de no- Los exportadores deben estar l"
denominacion viembre de 1968 (“B. O. E.” inscritos en el Registro Especial .
de origen del 18). de Vinos y Licores.
“Rioja”. Orden M. Com. de 13 de no-
viembre de 1969 (“B. O. E.”

Vinos espafioles.

del 21).

Orden M. Com. de 29 de mar-
zo de 1969 (“B. O. E." del 13

Excluidas las exportaciones de
vinos espumosos, Jerez, Monti-

de abril). Ita, Moriles y Rioja.
Orden M. Com. de 13 de no- Los exportadores deben estar
viembre de 1969 (“B. O. E.” inscritos en el Registro Espe- INSTALACIONES AUTOMATICAS PARA GANADERIA
del 21). cial de Vinos y Licores. PUIGPELAT/VALLS  (TARRAGONA)
Tomate Orden M. Com. de 5 de octu- TEL. (377) 60 22 00 TELEX 56519
de Canarias. bre de 1951 (“B. O. E.” de 4 de Fommmm oS ——————————— - 2
noviembre). :Sr D. - :
| Domicilio Tel |
I'Poblacion Prov._ l

L 2 e e =g ibe b e =g |




PRODUCTO

DISPOSICIONES OFICIALES

OBSERVACIONES

Tomate
de invierno.

Pimenton.

Almendra
y avellana.

Alcaparras.

Aceite de oliva
y orujo.

Aceituna de mesa.

Frutos citricos.

Naranjas dulces
para Canada.

Cebolla.
Naranjas amargas.

Pasa moscatel
de Malaga.

Trufas en fresco
y en conserva.

Concentrado
de tomate.

Concentrado
de albaricoque

Productos agrarios
transformados.

Satsuma
en conserva.

Alchachofas.

Ajos desecados.

Uva de mesa.

Orden M. Com. de 22 de sep-
tiembre de 1969 ('B. O. E.”
dzl 26).

Orden M. Com. de 29 de julio
de 1974 ("B. O. E.” de 7 de
agosto).

Orden M. Com. de 16 de enero
de 1852 (“B. O. E.” del 16 de
febrero).

Orden M. Com. de 14 de febre-
ro de 1967 ("B. O. E.” del 27).
Orden M. Com. de 6 de marzo
de 1969 (“B. O. E.” del 29).

Orden
1o de
Orden
ro de

M. Com. de 14 de febre-
1967 (“B. O. E." del 27).
M. Com. de 6 de febre-
1969 ("B. O. E.” del 7).

Orden M. Com. de 14 de febre-
ro de 1967 ("B. O. E." del 28).

Orden M. Com. de 29 de julio
de 1967 ("B. O. E." de 15 de
febrero de 1968).
Orden M. Com. de 26 de sep-
tiembre de 1968 ("B. O. E." del
10 de octubre).

Orden M. Com. de 3 de octubre
de 1967 ("B. O. E. de 4 de
agosto).

Decreto 2059/72, de 21 de ju-
lio ("B. O. E." del 31).

Orden M. Com. de 12 de agos-
to de 1972 ("B. O. E." del 19).

Orden M. Com. de 11 de noviem-
bre de 1967 ("B. O E." del 14).

Orden M. Com. de 3 de octu-
bre de 1967 ("B. O. E.” del 5).

Orden M. Com. de 2 de febre-
ro de 1968 ("B. O. E." del 10).

Orden M. Com. de 1 de agosto
de 1968 ("B. O. E." del 12).
Orden M. Com. de 2 de octubre

de 1969 ("B. O. E." del 7).
Orden M. Com. de 11 de di-
ciembre de 1968 (“B. O. E.”
del 17).

Orden M. Com. de 11 de di-
ciembre de 1968 (“B. O. E.”

del 17).

Orden M. Com. de 10 de abril
de 1969 (“B. O. E." de 7 de
mayo).

Orden M. Com. de 9 de noviem-
bre de 1970 (“B. O. E.” del 14).

Orden M. Com. de 2 de febre-
ro de 1972 (“B. O. E.” del 8).

Orden M. Com. de 29 de febre-

ro de 1972 ("B. O. E.” de 28
de marzo).

Orden M. Com. de 29 de julio
de 1974 (“B. O. E.” de 6 de
agosto).

Orden M. Com. de 21 de julio
de 1975 (“B. O. E." de 1 de
agosto).

Se crean dos apartados, uno pa-
ra exportadores de tomates de
la Peninswa y otro para los
de Canarias.

Se establecen las normas regu-
ladoras de exportacion del to-
male fresco.

Derogada.

Se establece el registro para
unidades de exportacion (firmas
individuales, sociedades, coope-
rativas o asoclaciones de firmas
comerciales. organizaciones de
productos).

Modifica la anterior.

Modifica la anterior.

Derogada.

Ordena el sector
cion de citricos.
Excepto naranja amarga.

de exporta-

Deben estar inscritas en el Re-
gistro Especial de Fruwos Citni-
cos.

Para comerciantes sin lineas de
fabricacion o manipulacion.
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En algunos casos también se es-
tablecen las condiciones que se
requieren para que los agricultores
puedan exportar (contratos con al-
macenes de manipulacion, etc.).

En muchas de las disposiciones
oficiales reguladoras del registro
especial se propugna la formacion
de “grupos de exportadores” con
un minimo de firmas y un volumen
minimo de exportacién. Estos gru-
pos de exportadores participan en
la Comision reguladora, que tiene
como funcion estudiar y acordar
las medidas comerciales mas ade-
cuadas y elaborar programa de
operaciones.

El Registro de almendra y ave-
llana se configura como registro
de unidades de exportacion: fir-
mas individuales (negocio valora-
do en un minimo de 50 millones),
sociedades (minimo de 50 millones
de capital social), coperativas o
asociaciones de comerciantes, or-
ganizaciones de productores.

OTRAS REGULACIONES
DE LA EXPORTACION

Aparte de la regulacion de de-
terminados aspectos de la exporta-
cién que se establece en los re-
gistro especiales, algunos produc-
tos son objeto de una regulacion
especial. Entre ellos podemos in-
dicar los siguientes:

— Citricos. Decreto 2059/72,
de 21 de julio, que reorgani-
za el sector de exportacion
de citricos. Orden de 11 de
agosto de 1972, sobre nor-
mas reguladoras del comer-
cio exterior de frutos citricos.
Tomate. Orden de 29 de julio
de 1974 ("B. O. E.” de 7 de
agosto), sobre normas regu-
ladoras de tomate fresco. y
resolucién de la Direccion
General de exportacion de
tomate fresco.

Derechos ordenadores a la
exportacién. Por decreto nu-
mero 2141/1973, de 14 de
septiembre, se establecen es-
tcs derechos a la exnortacion
de los siguientes productos:
manzanas, peras, uvas, mefo-
cotones, melones, pimiento,
cebollas, judias verdes, le-
chugas y repollos. Estos de-
rechos de caracter coyuntu-
ral no han sido aplicados.
Normas comerciales. Estable-
cidas para un cierto numero
de productos agricolas de
exportacion.




Fernando LENCINA RODENAS
Ingeniero Agrénomo

LA DESGRAVACION
FISCAL A LA
EXPORTACION

Todos, mas o menos, sabemos
gue la desgravacién fiscal se tra-
ta de algo atrayente en la expor-
tacion. Quiza esto no es poco, pe-
ro es interesante conocer el tema
con cierta profundidad.

En general un producto, durante
su proceso de produccion o ela-
boracién y comercio, sufre unos
impuestos que van a incidir en el
precio del producto al consumo.
Si ademas este producto preten-
de venderse en un mercado ex-
tranjero, soportard una nueva car-
ga de impuestos por parte del pais
comprador que provocardn un
nuevo incremento de su precio.

Ambas cargas de impuestos su-
madas, disminuyen mucho las po-
sibilidades de venta del producto
en el mercado exterior.

Hay un principio que se llama
“principio impositivo del pais de
origen”, segun el cual un produc-
to debe gravarse en el pais que
se produce.

Otro principio llamado “principio
impositivo del pais de destino”
dice que un producto debe gra-
varse en el pais donde se consu-
me el producto.

La aplicacién préactica de este
“principio de imposicién del pais
de destino” se traduce en lo que
se denominan ajustes fiscales en
frontera,

Los ajustes fiscales en frontera
pueden resumirse en dos accio-
nes, que son:

1. La exencién a los produc-
tos exportados, de determinados
impuestos, por parte del pais ven-
dedor, con los que ya habia sido
gravado, por dicho pais, al igual

que los demés productos que se
producen y consumen en el inte-
rior del mismo (desgravacién fis-
cal en el momento de la exporta-
cion).

2. Imponer a los productos ad-
quiridos del exterior los impuestos
similares a los que reciben pro-
ductos nacionales analogos, pro-
ducidos y vendidos en el interior
(impuesto o tasa compensatoria
en el momento de la importacion).

Como se puede apreciar ambas
medidas se deducen de la aplica-
cion practica del principio de im-
posicion del pais de destino o
consumidor.

En general los impuestos sobre
los que recaen estas medidas son
aquellos que pretenden gravar el
consumo en concepto de impues-
tos indirectos, realizados durante
el proceso productivo y comercial.

Para los restantes impuestos di-
rectos que no pretenden gravar el
consumo, impuestos sobre la ren-
ta, beneficios, rentas de trabajo,
propiedad inmobiliaria, contribu-
ciones de seguridad social, se
aplica el principio del pais de ori-
gen y como es légico, esto no lle-
va a tener que tomar medidas de
ajustes fiscales en la frontera.

Hasta aqui, lo que puede cons-
derarse como practica normal de
comercio exterior reconocida por
G.A. T.T. (General Agreement on
Tariffs and Trade), Acuerdo Gene-
ral sobre Aranceles y Comercio,
suscrito a iniciativa U. S. A. por un
elevado nimero de paises y vigen-
te desde agosto de 1948.

Segun esto, se puede definir la
desgravacion fiscal en la exporta-

Qué es?
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ciébn de una mercancia, como la
devolucién de las cantidades sa-
tisfechas en concepto de impues-
tos indirectos durante los proce-
sos de elaboracién y comerciali-
zacion de la misma.

LA DESGRAVACION FISCAL
EN ESPANA

Regulacion legal

Los primeros antecedentes lega-
les aparecieron en ta Ley de Re-
forma Tributaria de 1959 en la
cual se facultaba al Gobierno pa-
ra devolver a los productos de ex-
portacion a través del Ministerio
de Hacienda la suma de impues-
tos indirectos devengados en el
proceso de su transformacion,
produccién y comercializacidon
dentro del pais.

En desarrollo posterior por de-
creto 1439/1960, de 21 julio, las
tarifas de devoluciéon se iguala-
ban a las de imposicién a la im-
portacién.

Por Ley de Reforma del Sistema
Tributario de 11 de junio de 1964
la tarifa fiscal de importacién fue
sustituida por el Impuesto de Com-
pensacién de Gravamenes Inte-
riores.

Por decreto 2168/1964, de 9 de
julio, y érdenes del Ministerio de
Hacienda de 23 de noviembre y
23 de diciembre de 1964, se apro-
baron nuevas tarifas para la des-
gravacion fiscal, quedando esta
diferenciada del impuesto de com-
pensacion de gravamenes interio-
res.

Este decreto y las 6rdenes men-
cionadas fueron sustituidas y re-
copiladas en una disposicidon que
constituye la legislaciéon basica
sobre desgravacion fiscal. Se trata
del decreto regulador 1255/1970,
de 16 de abril de 1970, y la orden
del Ministerio de Hacienda de 24
de octubre de 1970 que lo des-
arrolla.

La desgravacion fiscal se con-
sidera tanto una medida de ajus-
te fiscal como una medida de fo-
mento a la exportacion.

Asi lo reconoce la legislacion
espanola del decreto 1255/70, de
16 de abril, donde la define como
la devolucion total o parte de la
tributacién indirecta soportada por
los articulos objeto de exportacién
definitiva.

Aqui se contempla, por tanto, la
posibilidad a discrecién de la de-
volucién total o parcial, lo que en
cierto modo contradice su carac-
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ter ae ajuste fiscal, que seria total,
y realza su consideracién de fo-
mento de la exportacién.

Por otro lado, la desgravacion
fiscal juridicamente es una trans-
ferencia de fondos publicos y por
tanto una subvencién al exporta-
dor.

Exportaciones con derecho a la
D. F.; pérdida y suspension

El derecho a la desgravacion
fiscal lo reconoce la ley a todo
exportador, aunque la cuantia es
variable en funciéon de la mercan-
cia y vendra determinada por la
propia Administracién.

No obstante en los casos en
que un producto o articulo perte-
nezca a un sector ordenado para
su comercio exterior, la cuantia de
la desgravacién fiscal puede que-
dar condicionada por la carta sec-
torial correspondiente, que deter-
mine la renuncia de una parte de
la misma en favor comuin del sec-
tor.

El derecho a percibir la desgra-
vacion fiscal nace en la misma fe-
cha de salida de la mercancia del
territorio nacional.

Ahora bien, la desgravacién fis-
cal, como establece el decreto
1255/1970 se aplicara a las expor-
taciones definitivas, consecuencia
de ventas en firme (salvo las ex-
cepciones que vamos a ver). De
aqui se deduce que no gozaran
de este derecho:

— Las exportaciones temporales.

— Donaciones, envios de mues-
tras, etc., salvo consideracio-
nes excepcionales por la D. G.
de Aduanas.

— Ventas filiales extranjeras, sal-
VO que se posea una autoriza-
cion especial para la constitu-
cién de las mismas.

— Ventas en consignaciéon si en
el plazo de dos meses no se
acredita que esa venta ha pa-
sado a ser firme.

En este ultimo caso hay que
considerar dos excepciones:

a) Frutas y productos agrico-
las, para los cuales, la mayor par-
te de operaciones se realizan en
consignacién, por lo que se han
establecido unos valores medios
por kilo de producto que sirven de
base para calcular el importe de
la mercancia base y liquidar la
desgravacioén fiscal.

Ver orden Ministerial de Hacien-
da de 25 de noviembre de 1974,

b) Libros, diarios, revistas y si-
milares en general, las cuales son
vendidas en depdsito y es conoci-
do su precio de mercado interior,
reflejado en la cubierta o catalogo.
La “base” es el 60 por 100 de di-
cho precio.

Puede haber pérdida de este de-
recho en los casos siguientes:

— En los calificados de contra-
bando y/o delito monetario.
— Falsa declaracién de exporta-
cién en firme y/o definitiva.
— Por devolucion de mercancia
a origen.

— Por solicitud posterior a la ex-
portaciéon o fuera del plazo es-
tablecido en casos especiales.

La Administracion podra acor-
dar suspension de liquidacién, du-
rante procesos de investigacion y
comprobaciéon de hechos en los
siguientes casos:

— Cuando el exportador no haya
cumplido reglamentariamente
con las obligaciones tributa-
rias.

— Cuando el exportador no justi-
fique haber cobrado la mercan-
cia por los cauces y plazos es-
tablecidos.

BASE, TIPO Y CUOTA DE LA
DESGRAVACION FISCAL

Base
La "base” es el “valor de ce-
sion”, importe de la mercancia

F.O.B. (segun factura original y
definitiva), mas los derechos aran-
celarios que corresponderian a la
misma, en caso de importacién y
esta “base” asi calculada, nunca
excedera del “valor interior”.

Se entiende por “valor interior”
el que corresponderia para una
mercancfa idéntica o similar a la
exportada en una compra-venta
efectuada en el mercado nacional
entre productor y mayorista en el
momento del devengo y situada la
mercancia en puerto, aeropuerto o
frontera.

En el caso que no haya mercan-
cia igual, ni similar comparable, el
“valor interior” se calcularé al cos-
te de los factores de produccién
y comercializacién, tomando los
datos de las propias empresas.

Un capitulo importante en el
calculo de la “base” para los pro-
ductos agricolas son los envases.
En la orden del Ministerio de Ha-
cienda, de 25 de noviembre de




1974, aparecen reflejados los pre-
cios de los distintos envases para
cada producto determinado.

Se efectuaran las siguientes de-
ducciones:

— Hasta un 4 por 100 en concep-
to de comisiones y gastos abo-
nados en el extranjero.

— En caso de pago aplazado, a
mas de noventa dias, se des-
contaran los intereses.

Tipo

Es el tanto por ciento respecto
a la “base”, que nos dara la “cuo-
ta” o importe a devolver en con-
cepto de desgravacion fiscal.

Para cada partida estadistica lo
dispone el Ministerio de Hacienda
en la forma prevista en el decreto
1255/1970, o sea, a propuesta del
Ministerio de Comercio y previo
dictamen de la Organizaciéon Sin-
dical, Consejo Superior de Cama-
ra y Ministerios de Industria o
Agricultura, segun los casos.

Existe un limite inferior y otro
superior; I.T.E. e impuestos de
compensacién de gravamenes in-
teriores, respectivamente.

En el decreto de 7 de marzo de
1974 se establecen los tipos de
desgravacién fiscal. Por ejemplo,
en caso de agrios y otros produc-
tos agricolas es del 6,5 por 100,
de los cuales el 4 por 100 va a la
firma exportadora y el resto, has-
ta 6,5, a un fondo comun de orde-
nacién del sector.

La tarifa de la desgravacion fis-
cal estara en funcién de las par-
tidas arancelarias y sus estadis-
ticas correlativas.

Para conocer el tipo establecido
hay que ver las disposiciones con
las listas correspondientes al efec-
to.

Cuota

Es el importe a devolver en con-
cepto de desgravacion fiscal y es-
t4 determinada por la aplicacién a
la “base” del “tipo” correspon-
diente.

Casos especiales de desgrava-
cién fiscal.

Nos vamos a limitar a enume-
rarlos. Todos ellos estan conside-
rados y citados en el decreto
1255/1970 y O. M. 24/10/70.

— Exportacién de mercancias que
contienen materiales extranje-
ros importados temporalmente
(afecta al calculo de “base”).

— Envios a Canarias, Ceuta y Me-
lilla.

— Exportaciones a Andorra cuyo
valor total sea inferior a 25.000
pesetas. Sé6lo se devuelve en
estas exportaciones el I.T. E.

— Reexportacién de mercancias
extranjeras nacionalizadas.

— Exportacién desde Canarias.

— Reparaciones de buques ex-
tranjeros en astilleros naciona-
les.

— Ventas de vehiculos de fabrica-
cion nacional para su utiliza-
cién en el régimen de matricu-
la turistica.

— La construccion.

Gestion de la desgravacién fiscal

El 6rgano competente es el Mi-
nisterio de Hacienda a través de
la Direccion General de Aduanas.

La solicitud se ha de presentar
a la vez que el resto de documen-
tos de exportacién en la Aduana
que intervenga en la operacién
por el exportador o sus represen-
tantes legales, fechadas y firma-
das por los mismos.

En el modelo establecido se in-
dicaran datos referentes:

— al beneficiario,

— a la mercancia,

— al tipo de desgravacion,

— a la base,

— pais de destino,

-— deducciones,

— modalidad de venta (firme, en
consignacién, etc.).

— vinculacién del exportador y
destinatario (posible caso de
filial exterior).

La Aduana elevara la solicitud
a la Direccién General de Aduanas
que practicara las liquidaciones
provisionales previa conformidad
de la intervencién delegada en la
Administracién del Estado o pue-
de acordar denegacion total o par-
cial. :
Las liquidaciones provisionales
seran sometidas a comprobacién
por las Aduanas que intervinieron
en las exportaciones, llegando en-
tonces a ser definitivas.

La liquidacién no sera definiti-
va hasta tanto no se acredite el
cobro de la mercancia o el seguro
de crédito no lo haya declarado
fallido.

El pago de la desgravacién se
efectia por la Delegacion de Ha-
cienda correspondiente u organis-
mos colaboradores autorizados al
domicilio del interesado.

Fuentes de informacién utilizadas: "In-
formacién Comercial Espafiola”. Ministe-
rio de Comercio.
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RESPECTO A NUESTRAS EXPORTACIONES AGRARIAS

REGLAMENTOS
DEL MERCADO COMUN

El Tratado de Roma, que institu-
y6 la Comunidad Econdmica Eu-
ropea, fue, en un principio, la ins-
trumentacion de una simple unién
aduanera, aunque se dejaban ya
entrever fines politicos de mayor
alcance.

Sin embargo, el mencionado do-
cumento, creador de la C. E. E,
excluia de la inicial unién una se-
rie de productos conflictivos vy,
entre ellos, los recogidos en el
anejo Il, verdadera recopilacién
de los productos agricolas mas
importantes. La unién aduanera
supone la libre circulacion de mer-
cancias entre el grupo de paises
que la constituyen, sin obstaculos
cuantitativos ni arancelarios, para
lo cual las naciones integradas en
ella aplican a los demas paises
(terceros paises, en el argot co-
munitario), un arancel comun,
unas reglas de origen y un trafico
de perfeccionamiento bien defini-
dos.

Los firmantes del Tratado pre-
vieron las dificultades que la libre
circulacién de productos agricolas
iba a suponer para las agricultu-
ras de los seis paises. En 1958 las
estructuras, las productividades,
los costos, los indices de pobla-
cién, la capitalizacién de las dis-
tintas agriculturas integrantes de
la C. E. E. eran muy distintos, tan-
to que decidieron excluir, por el
momento, las producciones agra-
rias del libre mercado industrial,
en cuyo logro estaban empefa-
dos.

LOS REGLAMENTOS
DEL MERCADO COMUN

El mismo Tratado ya indicaba
que la unién de mercados agrico-
las —el mercado comdn agrico-
la— sdlo era posible tras la apli-
cacion de unas reglas de juego
comunes que instituyeran, para
cada gran grupo de la produc-
cién, una politica coherente en
todo el ambito territorial de la
C. E. E. La politica coherente se
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llama hoy politica agricola comun
y las reglas de juego comunes,
Reglamentos.

La creacién de Reglamentos
obedece, pues, a la necesidad
inexcusable de uniformizar el
funcionamiento de los distintos
mercados nacionales para conver-
tirlos en un un solo gran mercado
comunitario. Ha sido y es un difi-
cil empeno. No exageramos al afir-
mar que el “Boletin Oficial de la
C.E.E.” dedica mas del 80 por
100 de sus paginas a disposicio-
nes de caracter agrario y, en es-
pecial, a la ordenacién de mer-
cados, y cerca del 75 por 100 de
su presupuesto a la financiacion
de la politica agricola comun.

Los Reglamentos tienen, en ge-
neral, una doble vertiente. Por un
lado, tratan de asegurar la pro-
duccién comunitaria en busca de
tasas de autoaprovisionamiento
adecuadas, mediante un sistema
de precios al productor. De otro,
intentan la proteccién del consu-
midor de la C. E. E.,, mediante
unos precios de orientacion al
consumo.

No cabe en la extensidon de este
trabajo describir detalladamente ni
siquiera un Reglamento-tipo, por-
que el nivel de control de ta Co-
misién de Bruselas sobre cada
producto es muy distinto. Pero, en
general, los objetivos que los dis-
tintos Reglamentos persiguen sue-
len basarse en un sistema de pre-
cios mas o menos sofisticado,
segun los casos.

Existe, casi siempre, un precio
indicativo a la produccion, que es
el que los planificadores de Bru-
selas consideran adecuado para
el normal desarrollo de los mer-
cados y para que los agricultores
puedan cultivar. Por debajo de él,
y sOlo en algunos casos, existe un
precio de retirada, precio al que
el F. E. O. G. A. entra a comprar
cuando las cotizaciones descien-
den por debajo de ese nivel.

Un precio de orientaciéon al con-
sumo sobrepasado indica cuando
hay qu. recurrir a la oferta extran-
jera para complementar la escasez

| de 1a produccioén propia. Y un pre-

cio de umbral, proximo al indica-
tivo a la produccion, se fija para
evitar que los envios de productos
procedentes de terceros paises
perturben la tranquilidad de los
agricultores comunitarios.

En general, los precios fijados
en la C. E. E. para los productos
reglamentados son mas elevados
que los de la competencia inter-
nacional. Por ello perciben en
muchos casos, y segun los pre-
cios comprobados de la oferta
mundial, unos “prelevements” (pa-
recidos a nuestros derechos orde-
nadores) a las importaciones. A
la vez, para posibilitar sus aporta-
ciones fijan unas restituciones a la
exportacion, en cuantia semejante
al "prelevement” del momento.

La Comunidad, organizacion ti-
picamente librecambista, se auto-
prohibe las limitaciones cuantitati-
vas al comercio exterior. Por ello
todas sus relaciones con paises
terceros se regulan mediante el
uso —que se ha mostrado eficaz
en general— de los precios de
umbral, de los “prelevement” y de
las restituciones.

LA EXPORTACION
ESPANOLA, HOY

Este ultimo parrafo nos da pie
a entrar en la segunda parte de
este articulo que trata de la expor-
tacion agraria espafiola. Nuestros
envios a la C. E. E. tienen el ca-
racter de exportaciones de pais
tercero y, por ello, les son de apli-
cacion los reglamentos comunita-
rios en su vertiente exterior que,
como hemos visto, no es mas que
una parte de la ordenacidon de
mercados que la C. E. E. ha im-
puesto.

En la actualidad, todas las pro-
ducciones agropecuarias y de la
pesca estan reglamentadas, a ex-
cepcion de la patata como pro-
ducto importante. El efecto que
las decisiones de Bruselas en este
terreno puede tener sobre nues-
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tras exportaciones de los capitu-
los 1 al 24 del arancel es deci-
sivo.

La fijacion unilateral de precios
de umbral elevados, la percepcion
de “prelevements” excesivamente
altos, el recurso a medidas excep-
cionales de salvaguardia a causa
de crisis graves en algun sector,
los calendarios de prohibicién de
importaciones; la misma defini-
cion de los productos constituye,
de hecho, trabas no arancelarias
que, en ciertos momentos, pueden
poner en graves aprietos a nues-
tros exportadores.

Por otro lado, las ventajas pre-
ferenciales del acuerdo de 1970
son siempre concedidas “sub
conditione” al respeto de la poli-
tica agricola comun, en aquelios
sectores en que nuestra compe-
tencia puede ser peligrosa y su
reglamentaciéon lo permite. En
términos generales, una ventaja
preferencial no significa poder
vender mas barato que los com-
petidores, sino un ahorro de aran-
cel en la frontera. Una distincion
sutil pero decisiva. Asi, las reduc-
ciones arancelarias de los vinos
estan sometidas al respeto de pre-
cios minimos establecidos por la
Comisién y Espana tuvo que com-
prometerse a no dar licencias de
exportacion a las partidas que no
cumplan las condiciones de pre-
cios. La reduccién de 50UC/Tn.
en el “prelevement” del aceite de
oliva, ademas de no haber funcio-
nado nunca, se estipulaba que era
una concesién no comercial, sino
una ayuda financiera, por lo que
Espafia debia percibir del expor-
tador esas UC/Tn. para no per-
turbar los complicados y merito-
rios equilibrios de Bruselas. Sélo
se concedia una ventaja comer-
cial (autorizacién de vender mas
barato) de 5 UC/Tn., aproximada-
mente 0,35 ptas./kg.

LOS CITRICOS

El ejemplo méas conocido es,
con mucho, el de los agrios. Por

sus matices especiales, por el vo-
lumen de nuestro comercio y por
la cantidad de personas a las que
afecta.

Los citricos tienen unas conce-
siones preferenciales, como con-
secuencia del acuerdo de 1970,
del 40 por 100 de la T. D. C. (aran-
cel de la C. E. E.). Para tener
derecho a mantenerlas durante
toda la temporada en que los pre-
cios de referencia estan en vigor
(principios de diciembre finales
de abril), las cotizaciones en los
mercados deben ser suficientes, a
juicio de la Comision, que, a estos
efectos, fija unos precios conven-
cionales, derivados de los de re-
ferencia y superiores a ellos. La
diferencia entre ambos precios se
llama, entre los exportadores,
“colchén”.

Las naranjas y los demas citri-
cos espanoles, para beneficiarse
de la ventaja que se les concedid
Tienen que cotizar por encima de
los precios de referencia de la
C. E. E. Si la existencia de estos
precios de referencia esta justi-
ficada, como vimos, por el equili-
brio interior de sus mercados, la
adopcién de esos precios conven-
cionales no deja de ser una me-
dida dificilmente justificable, aun-
que Espana asi lo aceptara al fir-
mar el acuerdo de 1970.

Si las cotizaciones de los mer-
cados son tan bajas que la Comi-
sidon considera que estan entran-
do citricos espafioles por debajo
del precio de referencia, puede
aplicar —y de hecho aplica— unas
tasas compensatorias por la dife-
rencia entre el precio que la co-
misién desea que entren y el que
calcula a que estan entrando.

La pérdida de las preferencias
se deriva de una obligacién con-
tractual entre Espafa y la C. E. E.
La caida en tasas es una conse-
cuencia del Reglamento, que re-
gula los citricos de una manera
general en los mercados comu-
nitarios.

Otros reglamentos afectan a la
pesca, a las grasas, carnes de to-

das las especies, huevos, leche y
lacteos, cereales, azucar, etc. Sin
reglamentos la politica agricola
comun, con toda su carga de nue-
vas ideas sobre estructuras, so-
bre productividades, sobre asig-
nacién de las mejores tierras para
cada cultivo, la Europa Verde, en
definitiva, seria inalcanzable.

MIRANDO AL FUTURO

La exportaciéon agraria espafiola
tiene que ver forzosamente en los
reglamentos de la C. E. E,, unas
trabas, una dificultad accesoria. Y,
como pais tercero, su juicio es
exacto porque los mencionados
reglamentos tratan de mantener
una llamada “preferencia comuni-
taria” a favor de los agricultores
de la C. E. E. en sus propios mer-
cados. Hoy algunos paises miem-
bros, con importantes intereses
agricolas, consideran que esa
“preferencia comunitaria” es es-
casa; es decir, que debe reforzar-
se el proteccionismo que los re-
glamentos contienen, y acusan a
la Comisién de ceder parte de
esos privilegios para reforzar sus
exportaciones industriales al ne-
gociar con terceros paises.

La Espafia de hoy, fuera de la
C. E. E,, tiene que oponerse a un
aumento en la proteccién agricola
comunitaria. Es l6gico. Pero no lo
€s menos que, si como parece
ser, un dia alcanzamos la condi-
cién de pais miembro, cambiamos
radicalmente nuestra opinion, su-
mandonos al coro de proteccio-
nistas y dando el “do” de pecho.

Lo prudente ahora, y asi lo ha-
cemos, es quejarse de la existen-
cia de esa “preferencia comunita-
ria”. Pero estudiandolo y prepa-
rando nuestras estructuras para
un futuro préximo de acuerdo con
las directrices de cada reglamen-
to; de cara a la politica agricola
comun, de la que, algun dia, su-
friremos o gozaremos las conse-
cuencias.
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INTRODUCCION

Nuestro pais es un habitual ex-
portador de hortalizas frescas. En
los ultimos afos, al tiempo que se
han ido consolidando los merca-
dos de los productos mas tradi-
cionales, se han abierto nuevas
posibilidades para otros que, en
conjunto, constituyen un excelen-
te muestrario de la capacidad ex-
portadora de Esparia.

Durante el pasado afio 1975,
nuestra exportacién de hortalizas
frescas ha superado las seiscien-
tas mil toneladas, lo cual es una
prueba fehaciente del aprecio que
en el exterior se siente por estos
productos esparioles.




PRODUCTOS QUE SE EXPORTAN

Diez son las especies de horta-
lizas que constituyen la casi tota-
lidad de nuestras exportaciones.

Para tener una idea de la impor-
tancia de cada una de ellas, se
exponen a continuacién, con la ci-
fra de exportacién registrada du-
rante 1975.

Tm.
TOMAeS ... vov vve eee ser oo .o 204.057
Cebollas ... .o cer wer ore eee oo 149973
Patata temprana ... ... ... ... ... 94.428
Pepinos ... ... e e wer wew ... 35.862
Alcachofas ... ... ... .o oon ... 31.040
Lechugas y escarolas ... ... ... 22914
AjOs SECOS ... ... wvv e wee oo 17.129
Judias verdes ... ... ... ... ... 15548
APIO vev wre vee wer eee s eee e 111192
“TOTAL ... ver eee eee eer wee oo 582,138

A estos productos hay que afia-
dir el calabacin, guisantes tiernos,
zanahorias, berenjenas, pepinillos
y cardos, cuyas exportaciones en
el referido afno 1975 han supera-
do las mil toneladas, amén de
otras especies que no han logra-
do alcanzar este ultimo tonelaje.

DESTINO DE LAS
EXPORTACIONES

El destino de todos estos pro-
ductos es Europa, salvo en el ca-
so de los ajos secos, y dentro de
ella la Comunidad Econémica Eu-
ropea las absorbe en proporcio-
nes que superan, en muchos ca-
sos ampliamente, el 90 por 100 de
la cantidad total exportada.

Por lo que respecta a los ajos,
nuestro principal clientes es Bra-
sil, pais al que se canalizan mas
del 70 por 100 del total de nues-
tras exportaciones, siendo tam-
bién importantes las cantidades
enviadas a otros paises del conti-
nente americano. En Europa, so-
lamente Francia se presenta como
comprador de cierta entidad, si
bien hay que tener en cuenta que
ésta se ha ido incrementando sen-
siblemente durante los ultimos
anos.

También en cebollas son fre-
cuentes los envios a paises de
allende los mares, como Brasil,
Canada, Japén y Chile, aunque a
este ultimo con menos asiduidad
que a los anteriores.

LA EVOLUCION
DE LAS EXPORTACIONES
EN EL ULTIMO QUINQUENIO

Hay productos cuyos volimenes.

de exportaciéon se han mantenido

muy estables durante los Ultimos
cinco afos, en tanto que otros han
experimentado notables aumentos.

Entre los primeros figuran las
alcachofas, cuyos envios anuales
se han mantenido alrededor de
las treinta mil toneladas; las cebo-
llas, cuyas cifras de exportacion
han estado en torno a las ciento
cincuenta mil toneladas; los toma-
tes, las patatas tempranas y las
lechugas y escarolas. Los prime-
ros, con cantidades anuales de
doscientas mil toneladas; las pata-
tas tempranas, oscilando entre no-
venta mil y cien mil toneladas, y
finalmente, las lechugas y escaro-
las, con ligeros altibajos, alrededor
de las veinte mil toneladas.

Entre los productos que han in-
crementado su exportacion figura
en primer lugar el apio, que de ci-
fras anecdéticas al comienzo del
quinquenio ha llegado a superar
al final del mismo las diez mil to-
neladas. Merecen destacarse igual-

mente los ajos, cuya exportacion:

casi se ha triplicado; en tanto que
las judias verdes y los pepinos la
han incrementado en un 50 por
100.

Pueden decirse que todos los
restantes productos citados ante-
riormente han alumbrado su acti-
vidad exportadora durante este
quinquenio.

Constituye un factor muy positi-
vo el hecho de que en ningin
producto se haya apreciado un re-
troceso mantenido en sus cifras de

exportacién. La apariciéon de algu-

nas de estas cifras inferiores a las
de campafas precedentes han si-
do siempre debidas a causas co-
yunturales.

Se puede decir, como resumen
de lo expuesto, que el sector de la
exportacién de hortalizas atravie-
sa un periodo de razonable ex-
pansion.

EL FUTURO DE LA
EXPORTACION DE

| HORTALIZAS

Es cierto que al sector le ago-
bian una serie de problemas gra-
ves, que pueden comprometer su
viabilidad y todos ellos de muy di-
ficil solucién. :

En primer lugar es un hecho
cierto la gran atomizacién de la
oferta, que cada vez genera mas
dificultades ante la concentracion
de la demanda, que va imponién-
dose con gran rapidez en toda
Europa.

iy

En otro orden de ideas aparece
la excesiva polarizacién hacia de-
terminados paises de la oferta de
algunos productos. A titulo de
ejemplo citaremos que casi la to-
talidad de la alcachofa y de las
judias verdes se comercializa en
Francia; la lechuga y escarola, en
Alemania; los ajos, en Brasil; en
tanto que el apio se distribuye ca-
si totalmente entre Francia y Rei-
no Unido, y los pepinos, entre este
ultimo pais y Holanda. '

Finalmente, no puede olvidarse
que la exportacién espaiola de
hortalizas, dado que en un por-
centaje muy elevado es destinada
a la C. E. E., resulta muy seria-
mente afectada por la reglamenta-
ciébn comunitaria. El- Reglamento
1035/72, que persigue la organiza-
cién del mercado comunitario de
frutas y hortalizas, establece unas
barreras que, unas veces, gravan
considérablemente las exportacio-
nes de paises terceros y otras re-
sultan practicamente imposibles de
rebasar.

Esta reglamentacion va am-
pliando, inexorablemente, su area
de influencia, de tal manera que
productos que hace muy pocos
afios estaban al margen de ella,
en la actualidad se ven ya negati-
vamente influenciados por la mis-
ma, unas veces por el estableci-
miento de calendarios y otras por
la implantacion de cupos o con-
tingentes. Va, asimismo, constitu-
yéndose en politica comunitaria el
continuo incremento de los pre-
cios de referencia e incluso la
ampliacién de sus periodos de vi-
gencia.

Todo ello se ha dejado sentir
ultimamente en los productos que
Espafa exporta a la C. E. E. Re-
cientemente nuestros envios de
tomates y pepinos se vieron pena-
lizados con elevadas tasas com-
pensatorias, que hacen imposible
la ya dificil tarea de exportar.

Tampoco se pueden ignorar las
reticencias que algunos paises
miembros tienen con Espaiia,
cuando se habla de la incorpora-
cion de nuestro pais al “club de
los nueve”, precisamente por los
temores que despiertan nuestras
producciones agrarias.

A pesar de todos estos obstacu-
los, la exportacion espafiola va
abriéndose camino. Su porvenir
hay que verio, pues, con optimis-
mo, sobre todo, si al tiempo que
se abordan sus problemas inter-
nos, se van allanando las dificulta-
des que proceden del exterior.
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CONTINUIDAD

Creo que tenemos que mentali-
zarnos todos en el sentido de que
la exportacion del aceite de oliva
no puede estar sujeta a una serie
de disposiciones que la coarten y
la hagan practicamente disconti-
nua. Si este producto falta en un
mercado tradicional y no puede
darse la seguridad de permanen-
cia y a un precio lo mas estable
posible, podemos estar seguros de
la absoluta desaparicion del mis-
mo.

Si queremos de verdad fomen-
tar la exportacién y ayudar con
ella a la resolucion de los proble-
mas del olivar, se tiene que ga-
rantizar la seguridad y estabilidad
de la exportacién, arbitrando cuan-
tas medidas sean necesarias para
ello e incluso recurriendo, si fuese
preciso, a medidas proteccionis-
tas, como se viene haciendo en
otros paises y no gravdndola con
tasas y derechos reguladores que
s6lo han servido para que, a cam-
bio de una pobre recaudacion, se
coloque al aceite de oliva espariol
en situacién de inferioridad frente
a otros paises exportadores.

Desde hace bastantes afios la
exportaciéon de aceite de oliva ha
sido un poco la “cenicienta” del
comercio exterior y se ha sacrifi-
cado en aras de otros productos,
cuando se ha negociado cualquier
acuerdo.

INCIDENCIA DE LA CEE

Otro gran problema, que reco-
nozco de dificil solucién, es el
planteamiento de la politica de
grasas y aceites de la CEE, que sin
duda estd haciendo un grave da-
fno a todos los paises productores.
El establecimiento de un alto pre-
cio de entrada de los aceites, en
los paises miembros de la misma,
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y por ende la fijacion de un “pré-

lévement” alto, reduce el consu-
mo y hace derivar el mismo a otras
grasas.

Una idea de la dificultad, por no
decir imposibilidad, de exportar,
nos la da el hecho de que al ini-
ciarse la campafa, el citado “pré-
lévement” se fij6 en 36,35 U. C.
equivalente a 27,08 ptas. kg. y el
fijado en 1.° de septiembre, segun
Reglamento 2.147/76 de la CEE, es
de 71 U. C., es decir, unas 53 pe-
setas kilo aproximadamente, dada
la paridad variable de la U. C., es-
perando en fecha préxima, y dada
la cosecha italina, que el mismo
sea bajado sustancialmente.

.. TAMBIEN BRASIL

Igualmente hemos sufrido las
consecuencias de las medidas res-
trictivas impuestas por Brasil a la
importaciéon de aceite de oliva, im-
plantacién de un depdsito previo
y la subida del arancel en mas de
un 30 por 100; ello ha hecho que
se reduzcan nuestras ventas a es-
te mercado de gran importancia
para nuestro pais.

SIN EMBARGO...
EXPORTACIONES ACEPTABLES

No obstante los inconvenientes
con los que nos hemos enfrenta-
do, se han materializado hasta el
30 de septiembre las siguientes ex-
portaciones:

CAMPANA 1975/76 (11 MESES)

Kgs.
Desde 1 de noviembre hasta
31 de octubre de 1975
En envases inferiores a 5
kilogramos ... . .. 6.788.066
En bidones de 200 kgs 8.392.359
TOTAL ... ... ... . 15.180.425

Kgs.

Desde 1 de enero al 30
de septiembre de 1976

En envases inferiores a 5 ki-
logramos
En bidones de 200 kgs. ...

34.888.455
23.145.237

EN TOTAL ... ... ... ... ... 58.033.692
Tota! exportado en lo transcu-

rrido de campaﬂa {once me-

ses) . e eee e e . 73214117

A la vista de estos datos com-
probamos que nuestras ventas a
mercados exteriores, cuando aun
faltan tres meses para terminar el
ano 1976, son superiores a las de
todo el pasado afo 1975 que al-
canzaron un total de 51.421.808 kg.
Con un calculo muy conservador
de un media mensual de 6.000 tn.,
en el prédximo trimestre, podemos
llegar a las 76.000 tn. media bas-
tante aceptable en nuestras expor-
taciones.

En un sentido pormenorizado
por palses compradores y sblo to-
mando los tres primeros en orden
a consumo nos da hasta |a citada
fecha de 30 de septiembre el re-
sultado siguiente:

Kgs.
Libia ... ... .. ... 15.560.000
Palses mlembros de Ia C E.E. 12.888.724
Estados Unidos de América... 6.720.659
Otros pafses ... ... ... ... ... 22.864.309

Es significativo el hecho de que
habiendo sido los pafses miem-
bros de la CEE los que siempre
han ocupado el primer lugar en
sus compras, hasta la fecha su vo-
lumen es sélo de 22,20 por 100 del
total de nuestras exportaciones,
manteniéndose nuestras ventas a
Estados Unidos e incrementando-
se notablemente las ventas a Libia
y a otros palses.

POTENCIAL EXPORTADOR

Sin esplritu triunfalista, ya que
nuestra exportacién debe aspirar
a més, y examinando objetivamen-
te los resultados obtenidos, se
comprueba de manera fehaciente
el enorme esfuerzo (merecedor de
mayores ayudas) de las firmas ex-
portadoras qQue vienen realizando
de una manera continuada una la-
bor callada en aras de la introduc-
cién y permanencia del aceite de
oliva espafiol en todo el mundo,
coadyuvando a la solucién del
problema oleicola y en bien de la
economia de Espafa.
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ESTRUCTURA DEL SECTOR

Existen todavia, aunque sea de
una forma nominal, mas de 200
empresas exportadoras. Dejando
a un lado Jerez, el 70-80 por 100
de la exportacion se realiza por un
numero reducido de firmas. El mo-
tivo es que aun existe un gran nu-
mero de pequefias empresas de
gran tradicion exportadora y que
normaimente, en muchos casos,
siguen la linea de abuelos-padres-
hijos, que tenian y aun tienen clien-
tes acostumbrados a recibir sus ti-
pos de vinos.

Desgraciadamente, esta situaciéon
ha evolucionado de forma tal que
nuestros compradores han pasado
a ser monopolios estatales, gran-
des empresas o importantes cade-
nas de distribucién, por lo que el
cliente habitual de estas pequefias
empresas esta desapareciendo del
mercado en un tanto por ciento
muy importante.

Los esfuerzos realizados por es-
tas pequeflas empresas para am-
pliar su volumen y capacidad han
sido heroicos y los resultados, sal-
vo honrosas excepciones, no de-
masiado brillantes. El poder crear
una empresa exportadora, en con-
diciones técnicas y financieras
adecuadas para afrontar la actual
situacién exportadora, supone unas
fuertes inversiones en instalacio-
nes, personal especializado, etc.,
que lo han hecho prohibitivo para
la mayorfa de estas pequefias em-
presas.

PROBLEMAS
DE LA EXPORTACION

La exportaciéon espafiola, que
por su calidad y precio debiera te-
ner grandes posibilidades en el
mercado, se encuentra, sin embar-
go, con grandes dificultades por
las barreras que de todo tipo se
impone a la importacién de vinos
en los paises habitualmente com-
pradores.

Por no estar integrados en la
C.E.E. y ni siquiera tener un acuer-
do de asociacién, nos encontra-
mos claramente discriminados en
relacién a los paises integrados y
hasta otros paises terceros que tie-
nen un Estatuto de Asociacioén.

Ademas de los precios de refe-
rencia, que en su dia hicieron un
grave dafio a la exportacién espa-
fola, tenemos que satisfacer ma-
yores derechos de aduana. Nues-
tros vinos no pueden mezclarse
con los vinos comunitarios ni con
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los de otros paises terceros, con
la excepcion de los vinos tintos
de alta graduacién, llamados de
“coupage”, que pueden mezclarse
en pequefia proporciéon y por un
tiempo limitado para los vinos des-
tinados a Alemania.

Desde un punto de vista técni-
co, o sea, desde un aspecto anali-
tico, nos encontramos igualmente
perjudicados. Para los vinos con
azucar reductor, de gran acepta-
cién en Alemania, nos esta prohibi-
do el componerlos con mostos con-
centrados de uva, practica autori-
zada para los comunitarios. Hasta
hace poco, todos los vinos desti-
nados a Alemania se analizaban
obligatoriamente por los servicios
alemanes a pesar de ir acompana-
dos de un certificado oficial espa-
ffol. En caso de discrepancia no
se hacia caso del certificado espa-
nol. Ahora parece que con la obli-
gacion de llevar el nuevo documen-
to V.I.1 el andlisis no es ya nece-
sario y se efectda sélo esporédica-
mente.

En los paises escandinavos, con
la sola excepcion de Dinamarca, el
negocio de importacién de vinos
se halla en manos de los monopo-
lios del Estado.

En relacién a los paises africa-
nos hay, en principio, una posibi-
lidad de negocio, si bien nos en-
contramos con discriminacién aran-
celaria, porque al no pertenecer a

i 4%
SV o

la Convencién de Yaoundsé, tene-
mos que soportar unos derechos
arancelarios superiores a los que
pagan nuestros competidores (Ar-
gelia, Tunez y Marruecos).

POSIBILIDADES DE AUMENTO
DE LA EXPORTACION

Es un hecho que los palses po-
tencialmente consumidores son los
que tienen produccioén propia, ya
que para ellos el vino es un pro-
ducto conocido y no se considera
exotico o de lujo. Para los no pro-
ductores, el vino estd considerado
como una bebida de mas o menos
lujo y por consiguiente caro. El ex-
portador intenta, constantemente,
ampliar sus mercados y quiere con-
tar entre sus clientes con el maxi-
mo de naciones.

Teo6ricamente, para el exporta-
dor, la mayoria de los paises son
consumidores en potencia, pero en
realidad no es asi.

Los paises que se consideran
como el “Tercer Mundo”, con la
excepcion de las antiguas colonias
francesas, en las que los coloniza-
dores han ensefiado a beber vino
a los nativos, y exceptuando algu-
nos palses de Centro y Sudaméri-
ca, no pueden ser mds que consu-
midores muy limitados. Ello por las
razones siguientes:

— Nivel de vida bajo.
— Prejuicios religiosos.




— Desconocimiento total del vi-
no.

No podemos decir que los pai-
ses socialistas del Este sean con-
sumidores potenciales, ya que a
una mayoria de ellos ya exporta-
mos y con tratados comerciales
adecuados. Estas exportaciones se
podréan incrementar.

Japén, hasta hace muy poco
consumidor potencial, ya no lo es,
puesto que actualmente importa
concentrados y también vinos. Por
el niumero de habitantes, asi como
el creciente nivel de vida, Japdn
podra incrementar fuertemente sus
importaciones.

La U.R. S. S, si pudiéramos lle-
gar a precios interesantes, podria
ser un gran consumidor en un futu-
ro inmediato.

LINEAS DE EXPORTACION

Hay dos sectores exteriores, cla-
ramente diferenciados, que deman-
dan o pueden pedir nuestros vinos.
Uno es e! sector importador extran-
jero que compra vino como simple
materia prima, importandolo a gra-
nel, envasandolo y comercializan-
dolo en destino, bajo sus marcas.
Otro es aque! que importa vinos en-
vasados en origen.

Cada uno de estos sectores tie-
ne sistemas, mentalidad y caracte-
risticas distintas y frecuentemente

sus organizaciones no coinciden.
El primero es el clasico negocio vi-
nicola-importador y el segundo su-
pone una organizacion comercial
distribuidora.

Sin duda, Espafa estd mas inte-
resada en encauzar sus ventas por
el segundo canal, pero las posibi-
lidades estan claramente limitadas
por una serie de circunstancias
permanentes, que hacen imposi-
ble una reconversion total. Entre
ellas citaremos:

1. Proteccionismo. Los paises
importadores defienden con
aranceles y cupos el envasa-
do en destino y esto no va
a desaparecer.

2. El vino embotellado exige
una calidad superior y no to-
do el vino espafiol puede al-
canzar este nivel.

3. Esta calidad superior debe
ser reconocida y comerciali-
zada bajo marca y normal-
mente con una denomina-
cion de origen. Esto exige
organizaciones exteriores e
interiores potentes y capaci-
tadas y una publicidad, todo
lo cual no es facilmente al-
canzable.

DOS LINEAS DE ACCION

En consecuencia, Espafia tiene
que plantearse dos politicas dife-
rentes, claramente definidas y se-
paradas, como si se tratara de co-
mercializar dos articulos distintos:
una politica granelista ductil y agil
y otra marquista, que estimule vy
promocione la calidad y la buena
imagen de marca de nuestros vi-
nos envasados. Tan importante es
para Espafia una como otra y seria
un error encerrarse en una cual-
quiera de ellas, con detrimento de
la otra.

Si nos encerramos en la prime-
ra, cortariamos las posibilidades
mas interesantes econdémicamente
y frente al futuro, que representa
la venta de embotellados bajo mar-
ca. Si nos obsesionamos con la se-
gunda, nos encontrariamos en un
camino de perspectivas mas difi-
ciles y lentas, despreciando las po-
sibilidades y exigencias que permi-
te y necesita nuestra produccién
vinicola.

Con la optica expuesta, parece
evidente que deben instrumentarse
dos planes de accién distintos: uno
granelista, agil y adaptable en ca-
da momento a la situacién del mer-
cado internacional de precios, y

otro marquista, que estimule cuan-
tas medidas favorezcan el perfec-
cionamiento de nuestras estructu-
ras comerciales e industriales inte-
riores y exteriores, asi como fo-
mentando la publicidad para el me-
jor y mayor conocimiento de nues-
tras denominaciones de origen y
marcas.

AYUDAS A LA EXPORTACION

No queremos dejar de destacar
las ayudas a la exportacién de to-
do tipo que existen en otros pai-
ses, para lo cual adjuntamos una
hoja con la “Restitucién” que a la
exportacion tienen los vinos.

De la nota adjunta podemos sa-
car, por ejemplo, que para los vi-
nos corrientes Francia llega a dar
una “Restitucion” de 3,35 FF. gra-
do/hectolitro.

Asi, un vino de 12° tiene una
“Restitucion™:

FF. 3,35 X 12° = 40,20 FF. X
X 13,60 ptas. (cambio FF. actual) =
546,72 ptas. por hectolitro

Ayudar a la exportacién es siem-
pre necesario y hay que tener muy
en cuenta que vinos de otros pai-
ses que en origen son superiores
en precio a los nuestros —bien por
pagar menores derechos de adua-
nas o por recibir mayores ayudas
a la exportacion— llegan més ba-
ratos a muchos paises.

Por ultimo, quiero hacer hinca-
pié que la exportacién no es uUnica-
mente una ayuda para colocar
nuestros excedentes, sino una im-
portante fuente de divisas y que
no se puede enviar vino sélo cuan-
do nos “sobre”, sino en todo mo-
mento que [o necesiten nuestros
clientes. No hacerlo asi supondria
que ocupasen nuestro lugar todos
los paises que hoy apoyan total-
mente su exportacién de vinos.
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ANOTACIONES PREVIAS A LA

‘CAMPANA
~ CITRICOLA

10.77

LUIS DE LA PUERTA CASTELLO.
Doctor Ingeniero Agréonomo

Como cada afio, los inicios de
la campana citricola se ven acom-
panados de un aluvion de comen-
tarios, previsiones y conjeturas, re-
flejo natural de toda actividad hu-
mana que mueve grandes intereses
econémicos.

La primera cuestion a debatir
suele ser la prevision de cosecha.
El Ministerio de Agricultura ha da-
do la suya, con una base estadisti-
ca firme, lo que da una garantia
de aproximacion que al parecer ha
sido captada por los comentaristas
habituales.

La irregular floracion de la pa-
sada primavera se ha reflejado en
una disminucién de la cosecha en
el 10,1 por 100 respecto a la de la
campana anterior. Esto no debe ser
un hecho preocupante, puesto que
dado el nivel de produccién alcan-
zado en nuestro pais, la importan-
cia del volumen de la cosecha se
ve superada por la de otros facto-
res que inciden en los resultados
del ejercicio. A nadie se le ocurrira
pensar que las 1.108.050 toneladas
del grupo Navel es insuficiente pa-
ra atender los compromisos interio-
res y exteriores, siendo las otras
variedades en retroceso (salvo Sa-
lustiana y Valencias) las menos
apreciadas por los consumidores.




Estimacion Estimacion
cosecha cosecha Diferencia
VARIEDAD 75-76 76-77 %

Navelina ... ... ... . v vor il 247.050 248.750 + 07
Navels ... ... .o vee cee ven e nee aes e 1.009.950 832.150 —17,6
Navelate ... ... ... ... oo e 32.500 27.150 — 16,7
Salustiana ... ... 115.850 108.550 — 6,3
Cadenera ... ... KEX 29.300 — 14,0
Castellana ... ver een eee eee e 22.500 24.850 + 10,4
Otras B. Selectas ... ... ... ... ... ... 8.100 R + 04
COMUNAS ... ... wov ver evr eer ene eae 59.650 56.350 — §5
Otras B. Comunes ... ... ... ... o0 ... 11.000 11.950 + 85
Sanguinas . . 161.000 134.000 — 16,8
Bemas ... ...... ... ... 119.950 121.350 + 1,2
Valencia Late ... ... .. 107.900 86.900 — 19,5
Tota Naranjas Dulces ... ... ... ... 1.929.600 1.689.450 —12,5
Satsumas ... ... .0 e ee ovee e 380.400 386.600 + 1,6
Clementinas ... ... ... «oc oor wer eer enn 213.150 250.450 + 17,5
Monreal ... ... ... cer wee vee een el 12.250 6.700 — 45,0
Mandarina Comun ... ... ... ... ... ... 14.950 12.750 — 148
Otros Mandarinos ... ... ... .. .. ... 7.200 5.050 — 29,9
Total Mandarinas ... ... ... 62‘7.950 661.600 + 53
Limones ... ... ... eer cer een ens 296.400 217.250 — 26,7
POmMelos ... .o cor cor cee aee een aee aae 7.000 7.200 + 29
Naranja Amarga . 24.850 19.950 — 19,7
Total AQrios ... ... ..o coe cer eee aen 2.885.850 2.595.450 —10,1

FUENTE: Ministerio de Agricultura.

COTIZACIONES EN EL CAMPO

Las relaciones comerciantes-
agricultores, y es lo mismo que de-
cir demanda-oferta, se mueven rg-
deadas de una incertidumbre, que
por habitual no deja de hacerse no-
toria. En realidad, los factores que
influirdn en los precios futuros
(competencia extranjera, climatolé-
gicos, crisis econémicas, reglamen-
tos de la C, E. E., etc.) son tan com-
plicados, cuando no totalmente im-
previsibles, que se escapan de la
comprensiéon de la mayoria de los
agricultores. Por ello, el hecho de
vender o esperar a mejores mo-
mentos lleva mucho de juego de
azar (a finales de la campafia an-
terior se vendieron Valencias a 100
pesetas/arroba, que no se quisie-
ron dejar a 250 unas semanas an-
tes).

Ya existen fuertes partidas de
Clementinas y Satsumas en poder
del comercio, por lo que éste se
puede permitir un periodo de espe-
ra sin aumentar |los precios, mien-
tras los agricultores desean una
subida, consecuencia de lo cual es
que se realicen escasas operacio-
nes.

Los precios actuales en la pro-
vincia de Valencia (se escribe a

mediados de octubre) son para
Mandarinas los siguientes:

— Satsumas: 100-125 pesetas/
arroba de 12,78 kilogramos.

— Clementinas: 180-230 pese-
tas/arroba de 12,78 kilogra-
mos.

— Monreales: 80-110 pesetas/
arroba de 12,78 kilogramos.

Menos ventas se han realizado
de Naranjas, esperando la oferta
mejoras en los precios, pudiéndose
sefalar las siguientes:

— Navel: 70-75 pesetas/arroba.

— Navelinas: 90-115 pesetas/
arroba.

— Salustiana: 90-110 pesetas/
arroba.

— Cadenas: 40-45 pesetas/arro-
ba.

— Limones:
arroba.

125-150 pesetas/

Las fechas fijadas por el Comité
de Gestion para el comienzo de la
exportacidon han sido:

a— Satsumas: 1 de octubre.
— Clementinas: 14 de octubre.
— Navels: 28 de octubre.

UN CULTIVO MUY-COMPLICADO

Las dificultades apuntadas por
los citricultores en relacién a sa-
Jer determinar el momento justo
de vender la cosecha es tan sdlo
una muestra «del amplio repertorio
de problemas que les envuelven.

En la actualidad un buen citricul-
tor se ve en la necesidad de poseer
unos conocimientos cada vez mas
amplios sobre los factores que in-
fluyen en el cultivo. Algunas de las
operaciones culturales (labores,
poda, abonado, empleo de herbici-
das, plagas y enfermedades, riego,
aclareos, injertado, etc.) son de
una gran complejidad, requeriendo
para su jperfecta ejecucion los co-
nocimientos de un técnico especia-
lizado, esto sin considerar las pre-
ocupaciones que proporcionan di-
versas circunstancias que inciden
sobre los agricultores, tales como
el continuo aumento de los precios
y las dificultades de encontrar ma-
no «de obra cualificada.

Solamente en el tema de las pla-
gas y enfermedades se puede afir-
mar que la situacion es de un com-
pleto desbarajuste, mostrandose la
mayor parte de los agricultores in-
capaces jpor si solos de resolver
las dificultades que se les presen-
tan en este terreno.

Esta situacién hay que compren-
derla partiendo de la realidad, no
deseable, pero cierta, de que los
agricultores (no todos ellos con
plena dedicacién) en general care-
cen de los conocimientos necesa-
rios para hacer frente a los proble-
mas técnicos y econémicos que ro-
dean a este cultivo de caracteristi-
cas tan complejas.

LA UNION PUEDE HACER
LA FUERZA

Con franqueza, no se ve otra sa-
lida para la actual situacién que la
de incrementar el movimiento co-
operativista, no sélo en cantidad,
sino en la calidad de las acciones
emprendidas.

Solamente la unién en grandes
cooperativas con empuje e ideas
modernas podria permitir llevar a
la practica la realizacion de una
empresa citricola, con equipos di-
rectores y técnicos capacitados
para desenvolverse con garantias
ante ciertos problemas.

Es de desear que los pasos ya
dados en este sentido no se deten-
gan, pudiéndose alcanzar en un
plazo o mas breve posible una efi-
cacia que, estoy seguro, sus diri-
gentes son los primeros en desear.l




MAGNIFICOS RESULTADOS CON SEMILLAS GRAMINEAS POLACAS

PARA LAS CONDICIONES CLIMATOLOGICAS DEL CAMPO ESPANOL
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OFRECEMOS:
Lolium perenne - BALLICO INGLES Dactylis glomerata - DACTILO POPULAR
Lolium italicum - BALLICO ITALIANO Festuca pratensis - FESTUCA DE PRADOS
Lolium multiflorum westerwoldicum Phleum pratense - FLEO
- BALLICO DE WESTERWOLD Agrostis giganthea - GRAMA RASTRERA
Avena elatior - BALLICO FRANCES O BALLUECA Trifolium pratense - TREBOL ROJO
Poa Pratensis - POA DE PRADO y SEMILLAS DE PLANTAS FORRAJERAS

Dirigirse a: RU LIMPEX

EMPRESA DE COMERCIO EXTERIOR- Al Jerozolimskie, 44-Apartado Correos 00-024 - VARSOVIA-POLONIA
Telex: 814-341 Rolx pl.

Nuestro Agente en Espafa: MUNDOCOMERCIO raseo del Prado, 22 - MADRID-14
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La exportacién espafiola de fru-
tos secos se realiza en un porcen-
taje muy importante desde Reus
(Tarragona).

Almendras del litoral mediterra-
neo, valle del Ebro y Baleares; pi-
fiones, de Huelva y Valladolid; al-
mendras y avellanas, de Catalufa,
se reunen aqui en espera de salir
mas alla de nuestras fronteras.

Si pocas veces ha sido facil ex-
portar hoy es verdaderamente di-
ficil. El caballo de batalla son los
precios, y detras de ellos los cos-
tos nuestros de produccién, en lu-
cha con los precios dumping prac-
ticados por los paises competido-
res que van a la caza de ddblares
sea como sea.

Pretender hoy que los produc-
tos exportables son equivalentes
a productos especulativos en [os
que hay dinero para todos en
abundancia, incluido el agricultor,
es como creer en Papa Noel o
en los Reyes Magos.

PROBLEMAS DE LAS
ALMENDRAS

A grandes zancadas USA se ha
convertido en el principal pals
productor y exportador, siendo Es-
pafia segundo pais por ambos
conceptos, y tercero en discordia
ltalia.

Las plantaciones han sido masi-
vas en USA y Espafia en los Uulti-
mos diez afios, pero con criterios
tan dispares que los resultados
previsibles hacen temer con fun-
damento que la balanza se incli-
nara cada vez mas del lado de los
americanos.

Los americanos plantan aimen-
dros en zonas 6ptimas de regadio,
con escaso riesgo de heladas; in-
jertan almendros sobre pie de me-
locotoneros resistente a nemato-
dos; se preocupan muchisimo de
asegurar la polinizaciéon. Con es-
tas plantaciones intensivas obtie-
nen con facilidad producciones de
2.000 kg. de almendra grano por
hectarea.

En Espana, la mitad, por lo me-
nos, de las plantaciones han ido a
terrenos montanosos, de una fer-
tilidad bajisima, con una pluviome-
tria semidesértica, y aunque estan
injertados sobre amargo, que lo
agunanta casi todo, bastante ha-
cen muchos afios con sobrevivir.

Por otra parte méas de la mitad
de nuestras plantaciones estan en
zonas con fuerte riesgo de hela-
das tardias y ademas nos hemos
preocupado poco del problema de
la polinizacién.
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Nuestros rendimientos medios
en secano son de 150 kg. grano
por hectarea y en regadio apenas
sobrepasan los 300 kg. grano/ha.

En cuanto a gastos de cultivo
tampoco es facil superar a los
americanos: el abonado, laboreo y
tratamientos estan totalmente me-
canizados; en podas son bastante
expeditivos con sistemas semime-
canizados; la recoleccién esta ca-
si totalmente mecanizada.

Sin lugar a dudas sus precios
de costo son inferiores a los nues-
tros.

En cuanto a comercializacion,
su principal organizacién, la “Al-
mond Grower” (Cooperativa de
productores) tiene mas agresivi-
dad y mas potencia econémica
que todos nuestros comerciantes
y cooperativas juntos; hay que re-
conocer que nos pueden dejar
“fuera de juego” en muy pocos
afos.

La situacién mdas que grave es...
gravisima. Si consiguen desalojar-
nos (y a eso van) de nuestros mer-
cados europeos tradicionales, va
a ser practicamente imposible re-
cuperarlos.

¢Hay alguna solucién
a corto plazo?

Se nos ocurren algunas suge-
rencias al respecto:

1. Por de pronto hay que lu-
char con la gran propaganda de
ellos, financiada en gran parte
por su Ministerio de Agricultura,
basandonos en la gran calidad de
nuestras variedades Marcona, Lar-
gueta y algunas Planetas.

Esta propaganda debe correr
aqui a cargo de los exportadores
firmemente sostenidos y financia-
dos por el Ministerio de Comercio.

2. A nivel de tratados comer-
ciales hay que luchar denodada-
mente con nuestros habituales ex-
portadores, para que se respeten
los cupos de exportaciéon de afos
anteriores.

3. Mientras se consigue la re-
estructuracién de nuestras planta-
ciones habria que subvencionar
exportaciones para luchar con los
precios americanos; si perdemos
el mercado europeo... ya podemos
ir arrancando el 60 6 70 por 100
de nuestras actuales plantaciones.

¢ Qué soluciones hay
a medio plazo ?

Entre varias, las siguientes:
a) Ayudar -a la plantacién en

regadio con criterios andlogos a
los americanos: terrenos fértiles,
con poco peligro de heladas, in-
jertar sobre melocotonero o hibri-
do de melocotén-almendro, mayor
densidad de plantaciones (200-300
almendros/ha.), mayores porcen-
tajes de polinizadores, instalacion
de colmenas durante la poliniza-
cion, etc.

b) Limitar los costos de cultivo
por mecanizacién o semi-mecani-
zacién de todas las labores.

c) Aumentar las producciones
unitarias a base de mejores for-
mulas de abonado, mejor control
de plagas, riegos, mejor poliniza-
cion, etc.

Por desgracia mas de la mitad
de nuestras plantaciones son mar-
ginales y habra que renunciar a
echar cuentas con ellas y aun de-
beran abandonarse. Su produc-
ciéon es muchos afos nula y nos
impide conservar la clientela. Sien-
do otros afnos abundante y enton-
ces atasca nuestros mercados.

Los precios conseguidos en el
73-74 seran una dulce ilusién en
los recuerdos, pero no parece que
puedan volver facilmente.

LOS PROBLEMAS
DE LAS AVELLANAS

También a grandes zancadas
dos paises competidores se alejan
de nosotros.

Turquia, con un potencial pro-
ductivo superior a 100.000 tn. de
avellana grano, e lItalia con 40-
50.000 tn. USA es cuarto en pro-
duccién, pero de momento no pue-
de inquietarnos.

Espafa tiene actualmente un
potencial productivo de 15.000 tn.
grano, que raramente se alcanza.

(Por qué nos ganan terreno
Turquia e ltalia?

Turquia, con salarios bajos, tie-
ne en las avellanas su principal
fuente de divisas; tiene amplias
zonas propicias al cultivo del ave-
llano; comercializa todo a una ma-
no, a través de la “Fiscobirlik”,
que estd subvencionada por el
Estado y que por ello no tiene in-
conveniente en practicar precios
dumping para exportar al maximo,
aun asi no lo consigue porque el
mercado estad saturado y vende
cosechas de 2.° y 3. aflo a pre-
cios mas bajos, debido al parcial
enranciado de los frutos. La sub-
vencidn turca es de unas 20 pese-
tas por kilo de grano.

ltalia sigue ampliando su pro-
duccién por varios motivos:
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PRODUCCION Y CONSUMO

Producciéon de almendra grano en el mundo (Datos del
California)

Produccién y consumo espafiol de avellana grano

— No tiene competidores para
su avellana-cascara porque sus
variedades son magnificas para
este destino (tamano grande, vis-
tosidad, dulzor, etc.).

— Tiene la mejor variedad para
industria (Tonda delle Langhe).

— Tiene una industria alimen-
taria de primerisima fila, que ex-
porta preparados especiales para
pastas, dulces, chocolates y bom-
bones con dosis muy altas de ave-
llana.

— Su posicién dentro del Mer-
cado Comun ie da preferencias, le
exime de impuestos y ademas el
Estado paga los gastos de trans-
porte.

— Amplia zona de cultivo con

pluviometria proxima al 6ptimo
(1.000 mm. de lluvia) que hace que
sus producciones sean altas con
toda facilidad. Es tan facil produ-
cir alli en secano 2.000 kg. de ave-
llana cascara/ha. como aqui 600
kilos en secano.

El panorama en Espafa es el si-
guiente:

— Produccién dispersa en casi
todo el pais.

— EI 80 por 100 del total nacio-
nal concentrado en una tercera
parte de la provincia de Tarragona.

— Pluviometria en la zona de
Tarragona bastante baja (500-600
milimetros de liuvia en 20.000 ha.
de secano; captaciones muy cos-
tosas y dificiles para las 10.000 ha.

de regadio (pozos de 100, 150 y
200 m. con caudales de s6lo unos
litros por segundo).

— Salarios en el campo de los
mas altos de Espafa, por sufrir
una fuerte competencia de la in-
dustria, comercio y turismo.

— Dispersion de la oferta ex-
terior en 15 grupos exportadores
y ademas la Unién de Cooperati-
vas.

¢ Qué soluciones hay
a corto plazo?

Resumimos tres puntos:

1. Mejorar los rendimientos en
regadio pasando de medias de
1.200 kg. cascara por ha. a 2.000;
hoy una finca bien llevada debe
dar los 3.000 kg. y las mejores par-
celas pueden llegar a 5-6.000 kg.
por ha. En los mejores secanos
(10.000 ha.) conseguir medias de
1.000-1.200 kg./ha. en vez de los
600 actuales.

2. Aumentar nuestro consumo
interior, que ya alcanza el 60 por
100 de nuestras cosechas cortas
y el 40 por 100 de las cosechas
buenas; es previsible con el au-
mento actual de consumo que an-
tes de cinco afos se consuma el
100 por 100 de las cosechas bajas
y el 70 por 100 de las buenas.

3. Subvencionar las exportacio-
nes y apoyarlas por lo menos tan-
to como lo haga el Gobierno tur-
co a las suyas.

¢ Qué soluciones hay
a medio plazo?

Analicemos algunas:

a) Ayudar a la creacion de
nuevas plantaciones de regadio en
terrenos llanos y apropiados para
el avellano.

b) Mejorar los accesos a fin-
cas de montafa para poder meca-
nizar los tratamientos insecticidas
y herbicidas y facilitar los trans-
portes de abonos y cosechas.

c) Subvencionar las instalacio-
nes de riego por goteo, balsas de
riego, elevaciones de agua a las
balsas desde los pequefos cursos
de agua en otofio e invierno.

d) Que llegue por fin la elec-
trificacion rural a precios baratos
para bombear agua de los pozos.

e) Industrializar mas intensa-
mente nuestra avellana.

Con las perspectivas actuales
Espafna dejara de ser exportadora
dentro de muy pocos afos; si no
se favorecen nuevas plantaciones,
antes de diez afos seremos im-
portadores.
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meCcaniZocion
del culivo de

VINEDO

Maquina agrupadora

de vendimia. Los vendimiadores
depositan los racimos

en cinta transportadora

que los eleva

a un depdsito autodescargable}

Maquinaria novedosa:
Las vendimiadoras

Hay que adaptar
los viinedos

a las necesidades
de mecanizacion

TEXTO RESUMIDO de la Confe-

rencia pronunciada por don

Francisco Sanz Carnero, Inge-
niero Agronomo de la Direccién
General de la Producciéon Agra-
ria del iMnisterio de Agricultu-
ra, en las Jornadas Técnicas
Agricolas celebradas en la
XVI Feria Provincial dei Campo
de Manzanares (Ciudad Real) el
dia 20 de julio de 1976.
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Cosechadora Integral de vifiedo en traba-
jo. Las escamas abrazan las cepas y los
dedos vibradores golpean los racimos

Cosechadora integral de viitedo, trabajan-
do en los viitedos de la provincia de
Navarra

En los tiempos actuales la gran
alza de precios que repercute en
los costos de produccién, en es-
pecial de la mano de obra, ade-
mas de la dificultad de encontrar-
la, hacen que cualquier ahorro,
con adecuada mecanizaciéon de
cualquiera de las labores cultura-
les, influya grandemente en la
rentabilidad del cultivo. Es claro
que |la mecanizacién es uno de los
factores primordiales del progre-
S0 agricola y su importancia es tal
que muchas explotaciones son
viables o0 no en funcién de la po-
sibilidad y grado de su mecaniza-
cién.

En nuestro pais, después de los
cereales de invierno, los cultivos
de mas extensién e importancia
son el olivo, con 2 millones largos
de hectéreas, y el vifedo para vini-
ficacion, con 1,5 millones de hec-
tareas.

La mecanizacién de los cerea-
les y del olivar estdn en avanzado
estado de solucién. El viredo, que
tiene una gran importancia en Es-
paia (somos el primer pais mun-
dial en superficie), representando
el 7 por 100 de la superficie la-
brada y el 8 por 100 del valor de
la produccién, ha ocupado y sigue
ocupando una parte sustancial de
la mano de obra del sector prima-
rio nacional. Sin embargo, dentro
de algunos afnos, que seran me-
nos de los que ahora pensamos,
muchos problemas de produccién
nos acuciaran si no llegamos a la
mecanizacién total del cultivo.

El cultivo de la vid se puede di-
vidir en seis grandes grupos:

— Estercolado y abonado.
— Tratamientos.
— Labores.
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— Poda.
— Vendimia.
— Transporte.

Los tres primeros no acarrean
grandes probiemas, son de todos
conocidos y el grado de mecani-
zacién es grande con estercola-
doras, abonadoras, atomizadores,
espolvoreadores, pulverizadores y
tractores vifieros con arados es-
peciales, como los intercepas, asi
como cultivadores y rotoaradores,
ademdas de algunos otros aperos
especiales utilizados en varias zo-
nas, como el “rodo” en Extrema-
dura y el “planet” en Catalufia.

El transporte lo consideramos
juntamente con la vendimia y va-
mos a exponer esta labor, ademas
de la poda y hacer unas conside-
raciones sobre el parque de ma-
guinaria necesario, conformacién
de los vinedos para una mecani-
zacién integral y tipos de maqui-
naria para la vendimia.

Parque de maquinaria

Vamos a estudiar el grado ade-
cuado de mecanizacion, el equipo
necesario para una adecuada me-
canizacién y de todo ello deducir
los indices econdmicos de parce-
la minima rentable.

El equipo de un viticultor, en
principio, debe estar constituido
por las siguientes maquinas vy
aperos:

— Tractor vifiero de 35 a 45 Hp.
de anchura maxima 1,60 m. en
los convencionales. También
se puede utilizar zancudos.

— Arado vifiero.

— Cultivador de 7-9 brazos vi-
fero.

— Remolque.

— Abonadora.

— Equipo para tratamientos: sul-
fatadora y pulverizador.

— Triturador de sarmientos o re-
cogedor.

El costo actual medio de todo
este equipo se puede estimar en
800.000 pesetas.

La labor primaria que condicio-
na el inicio del cultivo del vinedo
es la primera labor de invierno
que, sin ser una labor propiamen-
te de alzar ni tan profunda como
en un cultivo de cereal u otro cul-
tivo herbaceo, es mas profunda
que las restantes, sirve para devol-
ver al suelo su textura, enterrar
los sarmientos ya triturados y es
preciso darla con tempero: una
vez terminada la poda y antes de
que se inicien las normalmente
abundantes lluvias invernales. Este
periodo, por supuesto, es muy va-
riable y puede oscilar de doce a
veinte dias, y tomaremos como
media normal de la zona los quin-
ce dias.

En razén a que un tractor viie-
ro, con un arado bisurco de alzar,
tiene un rendimiento de 5-6 h./Ha.,
al dia se labraran del orden de
1,40-1,45 Ha., por lo que el 6p-
timo normal teérico que necesi-
ta un tractor serian: 15X (1,40-
1,45)=21-22 Ha. Tomamos para el
estudio las 20 Ha.

Como el equipo tiene un valor
del orden de las 800.000 ptas. que
en 20 Ha. y amortizandolo en 10
anos {vida Gtil normal media) nos
sale una cuota de amortizacién,
utilizando el sistema de cuotas fi-

800.000
jas, de = 4.000 pesetas/
20 X 10
hectareas/afo.




Cosechadora Integral. Entrada de la cepa
en la maquina con los dedos vibradores
y las escamas que abrazan la cepa

Como la cuota normal teérica
debe oscilar entre las 1.800-2.000
pesetas, el limite ideal es el de
40 Ha.

Un tractor para ser rentable y
amortizarse en el tiempo adecua-
do debe trabajar alrededor de las
1.000 horas al ano. Con las labo-
res de invierno en las 20 Ha. con-
sideradas se utilizan un total de
15 X 8 X 2 = 240 tHoras. Con el
intercepas y el cultivador se uti-
lizan del orden de 250-300 horas.
A estas 500 horas aproximadas
hay que afadir otro tanto de las
restantes operaciones culturales.

— Transporte de abonos y cose-
chas: 12 h./Ha.

— Prepodadora: 2 h./Ha.

— Trituradora de sarmientos:
1 h./Ha.
— Abonadora: 2 h./Ha.

— Tratamientos: 3 h./Ha.

Es decir, unas 20 h./Ha., que
hacen un total de 400 horas en las
20 Ha. Si disminuye la superficie
mecanizada disminuye, a su vez,
la rentabilidad del equipo mecani-
co hasta el punto de que si llega
hacia las 10 Ha. la maquinaria
trabaja con un rendimiento del or-
den sb6lo del 40 por 100; es decir,
de 350 a 400 horas al afo. Para
amortizar el tractor y su equipo se
necesitarian mas de veinticinco
anos, lo cual es inadmisible, pues
la cuota de amortizacién seria tal
que produciria una rentabilidad
negativa, ya que los gastos totales
de explotacién superarian el valor
de los productos.

Por lo expuesto y resumiendo,
sefalamos:

— Superficie minima econdmica:
10 Ha.

— Superficie umbral de utiliza-
cién de la maquinaria: 20 Ha.

— Superficie ideal para la ade-
cuada y maxima rentabilidad:
40 Ha.

El conjunto tractor-equipo (trac-
tor, aperos y remolque) se debe
duplicar a partir de las 75-80 Ha.
Si para 20 Ha. se necesita un trac-
tor no son necesarios cuatro para
80 Ha., pues las reservas para las
puntas, al aumentar la superficie,
disminuyen en gran cuantia. En
ello, normalmente, infiuyen las di-
versas parcelas con diferentes cla-
ses de suelos que hacen que el
plazo de realizacién de las labo-
res aumente. No son iguales las
condiciones si hay que hacer la
labor al mismo tiempo en terrenos
arcillosos e irregulares o en pen-
diente que en otros arenosos, pla-
nos o rectangulares y los rendi-
mientos son diferentes e incluso
se pueden escalonar las labores.
Si es una sola parcela muy similar
posiblemente se necesitarian tres
tractores, pero no es normal. Con
el resto de equipo: prepodadora,
tijeras neumaticas y compensor,
triturador de sarmientos, abona-
dora y sulfatadora, deben reali-
zarse las labores en comun.

Poda

La labor de poda, junto con la
vendimia son las menos mecani-
zadas del cultivo de la vid, pero
el motivo es que la poda es una
labor de especialista al que se
puede ayudar, pero nunca susti-
tuir. El problema de la mecaniza-

cion de la poda esta de todas for-
mas bastante resuelto y la necesi-
dad de mano de obra siempre es
posible cubrirla, ya que es una la-
bor que es factible realizar en un
plazo de tres 0 mas meses y un
s6lo podador puede cubrir hasta
15 Ha. de vina. Hemos dicho que
la mecanizacion de esta opera-
cion esta bastante resuelta con
dos maquinas o, mejor, tres: com-
podadoras o prepodadoras, tijeras
neumaticas y trituradoras de sar-
mientos (labor pospoda).

Las compodadoras son unas
maquinas que entran en labor por
encima y los lados de las cepas
en anchuras de alrededor de un
metro de tunel emboscador y que
cortan los sarmientos largos, faci-
litando tanto la labor del podador
como el posterior triturado del
sarmiento cortado.

En muchas zonas espanolas:
Galicia, Castilla la Vieja, Le6n vy
Aragén se recogen los sarmientos
y se hacen "manojos” para lefia
domeéstica; pero lo normal, y a lo
que se tiende cada dia es a su
destruccién en la parcela. Para
ello se utilizan recogedoras y se
queman los sarmientos en el bor-
de de la parcela, pero io mas ade-
cuado es la utilizaciéon de las tri-
turadoras, que abaratan en un 70
por 100.

Vendimia

La vendimia es lo menos meca-
nizado del cultivo del vifiedo. En
nuestro pais la vendimia sigue
siendo manual con tijeras, cuchi-
llas, ganchetas, etc., y la mecani-
zacién s6lo alcanza al transporte
en sus diversos grados: transpor-
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Cosechadora Integral de vifiedo en pleno

trabajo en plantacion en espaldera. En la

hilera contigua a la maquina, circula

como ccmplemento de la operacién, un

remolque estanque accionado por trac-
tor

Remolque estanque autodescargador, re-
ciblendo la vendimia de una cosechadora

Maquina agrupadora de vendimia. Lona

con la vendimia que de modo automaético

recoge la maquina y deposita en un de-
pésito colocado al fondo

te dentro de la parcela y transpor-
te de la vendimia a bodega.

El gran problema de la vendimia
es que debe ser realizada en el
plazo de un mes como maximo vy,
ademas, practicamente en fecha
fija y un hombre en condiciones
normales sélo puede vendimiar en
dicho tiempo de 3 a 5 Ha. Por ello
la vendimia necesita grandes
aportaciones de mano de obra, y
en un momento preciso que no
admite demora. Es, pues, nece-
sario intentar lo mejor y mas pron-
to posible buscar soluciones a la
mecanizacién, pues dentro de
poco no va a ser problema el pre-
cio de la mano de obra, sino su
escasez.

La solucién ineludible del futuro
es mecanizar en diversos grados:
parcial, con maquinas de acarreo
y maquinas agrupadoras de ven-
dimia o total, con auténticas cose-
chadoras o vendimiadoras inte-
grales. Para esta ultima solucién
es necesario transformar las plan-
taciones existentes y, desde lue-
go, las nuevas plantaciones han
de realizarse de modo que la me-
canizacion total sea posible.

Diseilos de
plantaciones mecanizables

Forma futura de la plantacién
para una mecanizacion integral:

— Hileras separadas 2,50-3 me-
tros minimo.

— En la hilera no hay distancia
minima, pues cada dia se tien-
de a no cultivar mas que en
un sentido y se realiza a dis-
tancias segun las caracteris-
ticas de cada zona. Lo normal
y de 1 a 1,5 metros.
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— Altura de cepa minima: 30-40
centimetros.

— Anchura transversal de vaso:
30-35 cm.

— Parcela lo mas regular y pla-
na posible.

— Tamafno minimo de la parcela:
3 Ha.

— En cada zona el marco debe
ser el mas uniforme posible.
— Longitud de las calles lo mas
largo posible, para realizar el

numero minimo de giros.

— En parcelas de gran tamarfo
—de 20-25 Ha. en adelante—,
para facilitar las salidas, evi-
tando los grandes desplaza-
mientos, asi como la posible
recogida de sarmientos es pre-
ciso hacer cada 80-100 metros
unos caminos de anchura mi-
nima de cuatro metros o senci-
llamente dejar de plantar una
hilera para facilitar su realiza-
cién en la implantacién cuan-
do se realiza el “marqueo”.

— Plantacién en “espaldera”:

— Postes metalicos en T cada 8

metros de 2 metros de lon-
gitud.
— Primer alambre del 18-16: a

60-70 cm. del suelo.

— Segundo alambre de 16-14: a
40 cm. del anterior.

— Tercer alambre de 14: a 40
centimetros del anterior.

— EI segundo o el tercero ha de
ser doble, separados 10-15 cm.

— Del poste de hierro se entie-
rran 50 cm. y el poste del ex-
tremo se pone inclinado o tam-
bién recto, sujeto con una tor-
napunta o “muerto”.

La plantacién en espaldera es
unicamente necesaria en planta-

ciones en las que se van a utilizar
maquinas vendimiadoras integra-
les.

Hemos senalado cémo se de-
ben realizar en el futuro las plan-
taciones para la mecanizacién de
la vendimia. Sin embargo, cuando
se desee transformar un vinedo ya
establecido para la misma razén,
de “cepa baja” en “cepa alta”, es
decir aumentar el tronco en los
vinedos de formacién "en vaso”,
ello se puede realizar sin que la
nueva poda de formacidén inte-
rrumpa su produccién.

Dicha transformacién se ha de
realizar en vinedos de marco ya
construido para la mecanizacién,
como ocurre, por ejemplo, en los
vinedos manchegos.

Para ello, en el primer aio se
deja un sarmiento de unos 70 cen-
timetros de longitud que esté bien
agostado lo mas vertical posible.
El resto de la poda se realiza se-
gun costumbre y dicho sarmiento
se tutora con un avara. En el se-
gundo afio se dejan cuatro pulga-
res altos en la vara del ano ante-
rior y en el tercer afio se forma la
corona del nuevo vaso a partir de
dichos cuatro pulgares, de forma
oval a lo largo de la hilera, de
modo que su anchura sea de los
30-35 centimetros, y ya se supri-
men todos los pulgares y brazos
de la parte inferior, que era la
cabeza del antiguo vaso.

Maquinaria para vendimia

Por ultimo, vamos a indicar so-
meramente las maquinas existen-
tes en la actualidad para la meca-
nizacién de la vendimia, las cua-
les se pueden clasificar en dos
grandes grupos:




Maquinas auxiliares de vendi-
mia.

Maquinas vendimiadoras inte-
grales.

RANY

x

En el primer grupo considera-
mos los dos grandes subgrupos:

1. De acarreo y transporte.
2. Agrupadoras de vendimia.

Entre las primeras hay que con-
siderar el acarreo dentro de la
parcela y el acarreo o transporte
de parcela a bodega. Esta ultima
operacion se puede realizar con
cualquier tractor o incluso ca-
mién. Sin embargo, el acarreo de
la uva hasta el camino requiere
magquinaria especifica, como son
pequenos remolques de 1,60 me-
tros de anchura, con tractor vife-
ro o articulado o agrupador-trans-
portador de vendimia autopropul-
sado. Hay remolques muy especi-
ficos de transporte de uva, todos
ellos metéalicos y estancos, bascu-
lantes y con sin fin para descarga
de la vendimia.

Otro sistema es Ia utilizacidon de
“comportas”, actualmente de plas-
tico en tamano normalmente de
36 por 24 cm., que se cargan en
remolque 0 camién y de este mo-
do entran en bodega. Las com-
portas, segun el vifedo, son lle-
vadas al borde de parcela en trac-
tor y remolques vineros o con ca-
ballerias en sitios dificiles.

El ahorro de transporte y mano
de obra con las maquinas de
acarreo es del orden del 30-40
por 100.

Entre las maquinas agrupadoras
de vendimia hay muy variados ti-
pos. En general, el vendimiador

deposita Ios racimos en lonas re-

cogibles, cintas transportadoras,
en depdsitos alargados, en depo-
sitcs elevables o en portaderas,
que llevan la vendimia al limite de
la parcela para cargar en remol-
que. Muchas de ellas son de va-
ciado automatico. El ahorro de
mano de obra con este tipo de
maquinas puede ser hasta del 50
por 100.

Las maquinas méas completas
en cuanto a grado de mecaniza-
ciéon son las vendimiadoras inte-
grales. Recogen la uva directa-
mente de la misma cepa con mi-
nima intervencién de la mano de
obra. Las mas imperfectas, den-
tro de este tipo, son las de aspira-
cién o impulsion neumatica. Otras,
de poco futuro en nuestro pais,
son las de corte que necesitan
que las plantaciones estén en una
especie de parral en forma de Y
o0 espaldera inclinada.

Pero las vendimiadoras integra-
les con mayor futuro y posibilida-
des son las maquinas de desgrane
por vibracién o vareo transversal
o vertical. Estas maquinas son au-
ténticas cosechadoras integrales y
empezaron a construirse como
prototipos hace quince anos en
Estados Unidos y Francia. La Es-
cuela Superior Agronémica de
Montpellier comenzdé en el ano
1967 a estudiar a fondo este tipo
de maquinas con mas bien poco
éxito, hasta que en 1971 la cues-
tibn tomé mejores rumbos y salie-
ron al mercado las primeras méa-
quinas, con bastantes defectos,
pero con grandes posibilidades.
En los tres afios siguientes han
mejorado grandemente y ya exis-
ten media docena de marcas que
fabrican estas grandes maquinas

con un alto porcentaje de garan-
tia y calidad y 6ptimos rendi-
mientos.

El tamano de estas maquinas
es similar al de las grandes cose-
chadoras de cereales por todos
conocidas, y no necesitan mas
que un sélo hombre y otro tractor
con remolque estanque en la hile-
ra contigua que va recogiendo
tocda la uva sin raspén.

Estas maquinas son autopropul-
sadas con motor de 75-100 Hp.,
con un ancho de via de alrededor
de dos metros, necesitando una
distancia minima entre hileras de
1,75 metros. Son totalmente hi-
draulicas y el sistema de vareo
mas generalizado es de dedos ho-
rizontales de fibra de vidrio. La
maquina entra en trabajo abar-
cando las cepas, con escamas de
plastico duro, realizandose poste-
riormente el transporte de la uva
por cintas transportadoras. Se
efectuara la limpieza mediante
ventiladores aspiradores y descar-
ga lateralmente por tubo lateral
en remolque.

En Espana solo hay en la actua-
lidad desde hace dos afos una
maquina de este tipo en la provin-
cia de Navarra, propiedad de la
Diputacién Provincial y el pasado
ano comenzo a funcionar con
buen rendimiento y sin grandes
problemas.

Estas maquinas necesitan que
las plantaciones tengan unas es-
peciales caracteristicas que ante-
riormente hemos sefialado y cree-
mos que en Espana tienen buenas
posibilidades, pero adn se tarda-
ran algunos anos en que existan
cierta cantidad de este tipo de
maquinas en la mayoria de los
vinedos.

AGRICULTURA - 889




Correas AGROSTATIC

FreLLs

para maquinaria AGRICOLA

TRAPECIALES
HEXAGONALES (Doble trapecio)
PLANAS

Flexibilidad

Elevadas prestaciones

Resistentes a flexiones alternas (tensores)
Electroconductoras

Resistentes a aceites, al calor y a la abrasion
Resistentes a los agentes atmosfericos

Los tipos “AGROVARI“ (Varicord) para variadores, pueden trabajar con
elevadas potencias, a fuertes y constantes relaciones de transmision.

I D
l R E I—I—l Grupo Autdnomo Articulos Técnicos G.A.A.T.

Nuestros Técnicos les solucionaran cualquier problema que se les presente.
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DESARROLLO INDUSTRIAL
" AGRARIO
PERSPECTIVAS MUNDIALES HASTA 1985
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Doctor Ingeniero Agrénomo




El desarrollo industrial agrario
esta correlacionado con las ten-
dencias que pueden apreciarse
para el futuro sobre los productos
agrarios —es dccir, tanto agrico-
las como ganaderos, ya que en el
presente trabajo no se tratara de
lcs productos forestales— como
materias primas de las industrias
agrarias.

Como base de las hipétesis que
pueden realizarse acerca del cita-
do desarrollo industrial, se ha to-
mado el extracto del estudio pu-
blicado por el Secretariado de la
OCDE en la revista “L’Observateur
de la OCDE"”, mayo-junio de 1976,
beajo el titulo "Produits agricoles:
tendances de l'offre et de la de-
mande mondiales d’ici a 1985.

El articulo a que se hace men-
cion contiene una exposicion re-
sumida, acerca de las tendencias
de la oferta y la demanda en el
mundo, sobre los productos agri-
caias, desde el momento presente
hasta el afo 1985, estudiandose
las perspectivas y problemas plan-
teados, y realizdndose analisis por
zonas o areas mundiales, en rela-
cién con los principales productos
agricolas y ganaderos, los cuales
son, evidentemente, las materias
primas de las industrias agrarias.

Tomando como base el citado
estudio, se van a hacer algunas
hipétesis justificadas, sobre las
orientaciones que se piensa ha-
bran de seguir las actividades de
las industrias agrarias.

En el caso concreto de la OCDE
es preciso afirmar que el sector
industrial agroalimentario, gracias
a la gran disponibilidad que posee
en medios humanos, técnicos y fi-
nancieros, estara en condiciones
de adaptarse a cualquier contin-
gencia. Por este motivo, las indus-
trias agrarias podrian experimentar
un importante desarrollo, aunque
si el mismo tiene lugar, seria es-
pecialmente para la exportacién
de sus producciones, puesto que
el incremento de la demanda in-
terna de productos agroalimenta-
rios industrializados en la OCDE
sera débil, debido al alto nivel nu-
tricional a que ha llegado la po-
blaciéon de esta zona mundial y su
pequena expansion demografica
prevista.

El grupo de paises en desarro-
llo presenta unas caracteristicas
naturalmente muy distintas, y al
mismo tiempo muy claramente de-
finidas.

En primer término se trata de
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paises con poblacién cuyo nivel
de alimentacién es bajo y simul-
taneamente su crecimiento demo-
grafico es elevado, poseyendo, en
general, un alto potencial de pro-
duccién, es decir, recursos agri-
colas y ganaderos que todavia no
han sido explotados. No obstante,
existen fuertes obstaculos de ca-
racter humano, técnico, financiero
e institucional que dificultan la
expansién y modernizaciéon del
sector agrario, al que no se le da
prioridad en el desarrollo y que
debe soportar ademds sus propias
dificultades de crecimiento. Por
consiguiente, el desarrollo de las
industrias agrarias en estos paises
sera problematico por sus propios
recursos, dada la dificultad citada
de expansionar la produccién de
de materias primas para las mis-
mas.

No obstante, y habida cuenta de
que dichos paises en desarrollo
deberan contar con una indispen-
sable ayuda de los paises indus-
trializados, cabe suponer que la
instalacibn de nuevas industrias
del sector agroalimentario en
aquellos haises pueda tener lu-
gar, sin embargo, mediante la in-
versiéon de capital de los paises
avanzados, que se encuentran in-
teresados en industrializar las ma-
terias primas agrarias en sus mis-
mos lugares de produccién, lo
cual constituye la forma mas ra-

‘| cional de llevar a cabo el mencio-

nado desarrollo industrial. Natu-
ralmente que al mismo tiempo y
como condicién indispensable, de-
bera orientarse la ayuda de los
paises industrializados a incre-
mentar el desarrollo agricola y
también a favorecer las exporta-
ciones de los productos basicos,
propios de los palses en des-
arrollo.

Las inversiones generadoras de
industrias agrarias modernas y
bien equipadas tendran que des-
tinar un fuerte porcentaje de su
produccién a la exportacidén, ya
que los incrementos de consumo
locales que se prevén no podran
ser en general suficientemente im-
portantes como para justificar la
total absorcién de las produccio-
nes industriales, ya que a ello se
opone el bajo nivel de renta ac-
tual de este grupo de paises.

Finalmente, para el caso de la
URSS y paises de Europa Orien-
tal, hay que hacer constar que re-
sulta dificil el prondstico de la
produccién agricola en los afos




fu.urcs, ya que por la misma con-

d'2in de sus economias fuerte-
rLeats oanacadas, infiunn deci-
S.wva Unle S clzecién e inversio-
nos cue =5 doaida, en agricuitura
o industria no agraria. sus cCondi-
C L. S$ Commarcas muy curas, sus

¢ tolencias de geslion y adminis-
relivas, ele. Parece probable no
cLzinnte, un considerable incre-
monto de las importacicnes de
prctcinas  vegetales, las cuales
puzden inducir a una expansion
de las fabricas de piensos com-
puestos, con objeto de estimular
ie mioducc.an ganadera de la zo-
na, y en las que dichas proteinas
constituyen el aspecto mas im-
portante de las materias primas
q'ic emplean las mencionadas fa-
bricas.

Seguidamente, y después de es-
tas indicaciones de caréacter muy
g~ aeral, se hacen algunas consi-
d:aciones que pueden deducirse
en rclacion con las perspectivas
de lcs productos agricolas y gara-

¢rog, aplicadas ya concretamen-
te a las areas mundiales respec-
tivas.

AMERICA DEL NORTE

Esta zona productora y exporta-
dora de cereales y semillas olea-
gincsas dispone de potencial su-
ficiente para incrementar su ofer-
ta de cereales y de ganaderia,
aunque segun el estudio mencio-
nado, se prevé que la zona segui-
ra siendo importadora de carnes
de bovino, cerdo y ovino, debido
al aumento del nivel de vida que
se presupone para la misma. Co-
mo consecuencia, cabe suponer
que se desarrollaran las industrias
carnicas y auxiliares de la gana-
deria con destino al consumo in-
terior.

Por otro lado, sus fuertes expor-
taciones de semillas oleaginosas,
principalmente de sofa, induciran
con toda probabilidad a que el
capital americano siga expansio-
nandose en otros paises, a 10s
cuales se exportan las citadas se-
millas oleaginosas, para implantar
nuevas instalaciones en ellos de
fabricas extractoras de aceites de
estas semillas.

En el anterior sentido conviene
retener que las corrientes expor-
tadoras de productos agrarios de
USA van dirigidas preferentemente
a URSS, sureste de Asia, Japon y
China.

CCEANIA

La capacidad de Australia para
prcaucir carnes y productos lac-
(eos es extraordinariamente gran-
de, en cuanto a sus condiciones
naturales, y solo se limita por fac-
tores de caracter economico.

En lo que afecta a la produc-
cion de cereales y semillas olea-
gincsas, puede decirse que ha lle-
gado al limite maximo de produc-
cion de ios mismos, estando ya
ulilizadas tcdas las superficies del
pais que presentan favorables con-
diciones para su cultivo.

Seguira siendo Australia un pais
importador de materias primas
oleaginosas y careciendo de posi-
bilidades de exportacion de las
mismas.

Por todo lo anterior en lo que a
Australia se refiere, es de suponer
gue tanto las industrias céarnicas
como las lacteas presentaran una
sensibie expansién, para atender
la demanda de otros paises e in-
cluso a la propia. Por el contrario,
al seguir teniendo que importar
productos oleaginosos, es posible
que se incremente la capacidad
de extraccion de aceites de semi-
llas, tanto para el abastecimiento
interno como para su posible ex-
portacion.

Nueva Zelanda, con su alto ni-
vel de produccion agricola y ga-
nadera y su importante posicién
como exportador de carnes de va-
ca y ovino y de productos lacteos,
debera también experimentar un
desarrollo considerable de los sec-
tores industriales lacteos y carni-
cos principalmente, dependiendo
en forma basica de la demanda
exterior.

JAPON

El grupo principal de productos
que seguiran constituyendo en el
futuro fa importacién japonesa se-
ra el de los cereales, especialmen-
te el trigo y cereales forrajeros,
asi como también la soja. La ca-
pacidad de produccién de arroz
en el Japén sobrepasa el consu-
mo, por lo que sequira siendo ex-
portador de este producto.

Como consecuencia de lo ante-
rior, las industrias agroalimenta-
rias de molturacion y de transfor-
macién de productos hidrocarbo-
nados deberan experimental un
impulso especialmente importante,
dentro del sector industrial agroa-
limentario. No obstante, hay que
tener en cuenta que la gran demo-

grafia del pais, y su elevado nivel
de vida, deberan también ejercer
su influjo en otros sectores de la
industria agroalimentaria, como
la expansion de las industrias de
alimentacion del ganado, para des-
arrcllar el sector ganadero, ya que
son los cereales forrajeros una de
las partidas mas considerables de
la importacion cerealista japonesa.

EUROPA OCCIDENTAL

Posee un importante potencial
de incremento de la produccion,
ccmo ya se ha indicado anterior-
mente, que puede cifrarse, de
acuercdo con el mencionado estu-
dio de la OCDE, en un 3 por 100
anual. La CEE podréa ser autosufi-
ciente en productos lacteos, prin-
cipalmente mantequilla, y por lo
gue antes se ha senalado su ex-
pansion industrial agraria no sera
especialmente importante en o
que afecta al abastecimiento de
sus necesidades propias, pero si
puede experimentar un fuerte im-
pulso de sus enormes posibilida-
des como exportadores de produc-
tos agrarios industrializados a to-
do el mundo.

Existe una esperanza para todo
el sector industrial agrario de pro-
ductos lacteos, tanto de la OCDE
como de otros paises del mundo,
y es que la politica comercial de
USA se modifique sustancialmen-
te en lo que afecta a esle tipo de
productos y las importaciones que
USA permite de los mismos lle-
gue a ser algo muy distinto de lo
que actualmente se autoriza, que
tienen un caracter practicamente
simbolico. Asimismo las posibles
exportaciones de leche en polvo
a Ameérica Latina contribuirian a

estimular al sector industrial lac-
teo de la CEE.
La continuidad como importa-

dor de carnes de la Comunidad
Econdémica Europea, que se esta-
blece en el estudio de la OCDE
en unas 800.000 tn. de carne ca-
nal importada por afo, permite
asimismo suponer que el sector de
las industrias carnicas en ta CEE
seguira manteniéndose a un alti-
simo nivel tecnolégico, aunque
quiza no experimente una expan-
siébn muy notable en to que se re-
fiere al aumento de capacidad
productiva.

EUROPA ORIENTAL

Dentro de sus probables lineas
de planificacion, parece ser que

AGRICULTURA - 893




una tarea prioritaria de esta area
del mundo sera asegurar un au-
mento de la produccion de ali-
mentos para el ganado, asi como
incrementar la produccién de ce-
reales en un 2 por 100 anual y au-
mentar también las cosechas de
plantas oleaginosas. Todo lo an-
terior implica una inmediata ex-
pansion en todos los aspectos de
las industrias de alimentacién del
ganado, principalmente la fabrica-
cién de piensos compuestos, asi
como también en las industrias
agroalimentarias con materia pri-
ma de cereales para consumo hu-
mano. Lo mismo puede decirse de
las industrias de extraccién de
aceite de semillas oleaginosas.

Por otra parte se prevé un in-
cremento del consumo de carne
nor persona y ano, que puede pa-
sar de 55 kg. a 85 kg. por habitan-
te en 1985, por lo que las indus-
trias céarnicas y auxiliares de la
ganaderia deben asimismo de ex-
perimentar una expansioén consi-
derable.

URSS

Seguird apareciendo en el mun-
do como un gran importador de
cereales, principalmente trigo vy
maiz, en cifras que se estiman en
6 millones de toneladas por ano,
aproximadamente, a partes igua-
les entre los dos productos cita-
dos.

La gran dependencia de la
URSS resoecto del comercio agri-
ccla debe producir como conse-
cuencia un desarrollo creciente de
as industrias agroalimentarias,
principalmente aquellas que ten-
gan como materia prima los cerea-
les, tanto para consumo humano
como animal y las industrias de
extraccion de aceite de semillas
nleaginosas.

Las industrias carnicas también
deperan experimentar un creciente
desarrollo, habida cuenta del in-
cremento del consumo de este ti-
po de productos que se prevé en
la zona.

ASIA DEL SUR Y DEL SURESTE

Las contingencias que pueden
presentarse en esta extensa area
mundial son tan imprevisibles que
el estudio de la OCDE las cifra
desde importaciones nulas de ce-
reales hasta adquisiciones que
pueden llegar a 40 millones de to-
neladas anuales. Se puede asegu-
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rar que los productos carnicos no
se importaran practicamente por
esta regién mundial.

Con las anteriores hip6tesis no
cabe dibujar claras perspectivas
de desarrollo industrial agrario en
esta area, ya que la principal ne-
cesidad es la de suprimir el ham-
bre tan extendida en la zona y me-
diante productos muy elementales,
por lo que fuera de las industrias
de obtencion de harina para con-
sumo humano y de fabricacién de
pan y otros productos agroalimen-
tarios de materias primas hidro-
carbonadas no puede afirmarse
nada concreto.

CHINA

Africa son de importancia insigni-
ficante en el mercado mundial y
se consumen exclusivamente en
este continente.

Todo lo anterior implica un es-
caso desarrollo de la industria
agroalimentaria, el cual debera ha-
cerse a favor de las inversiones
extranjeras, que posiblemente eli-
jan determinados paises de esta
zona como lugar de emplazamien-
to de industrias, bien de obten-
cion de aceites de productos olea-
ainosos tropicales, o incluso de
otros productos para la alimenta-
cién humana, que demanden las
nuevas poblaciones urbanas, co-
mo industrias carnicas de sacrifi-
cio de ganado y conservas.

Es de senalar el extraordinario
éxito conseguido por el desarrollo
agricola en este enorme pais, co-
mo consecuencia de que el sector
agrario le ha sido dado un caréac-
ter prioritario en el crecimiento de
las actividades econdmicas. Los
espectaculares progresos de la
produccién agricola han sido con-
seguidos mediante un empleo mas
intensivo del suelo y la mejora de
los rendimientos unitarios.

Es previsible que no existan pro-
blemas de alimentacién importan-
tes y que su comercio internacio-
nal seguira siendo escaso, ya que
va consiguiendo autoabastecerse
de todos los productos que nece-
sita. Todo lo anterior implica un
formidable desarrollo de la indus-
tria agroalimentaria en todas las
actividades industriales agrarias vy
en toda la extensién del pais pro-
bablemente, aunque su industria,
al menos pcr el momento, se
oriente casi e&xclusivamente al
abastecimiento de las necesida-
des nacionales.

AFRICA Y CERCANO ORIENTE

En esta zona la poblacién rural
continta practicando una agricul-
tura de simple subsistencia y de
autoabastecimiento exclusivo, sin
practicamente intercambio comer-
cial alguno entre paises. Los nosi-
bles incrementos de la produccion
seran absorbidos preferentemente
por las nuevas poblaciones urba-
nas, que, desplazadas de las zo-
nas rurales, adauieren habitos de
consumo superiores, seleccionan-
do productos de mayor calidad,
especialmente las carnes. Los pro-
ductos basicos alimentarios de

AMERICA LATINA

Se prevé un incremento de la
demanda alimentaria real del 3.3
al 3,6 por 100 anual, teniendo en
cuenta ademés que la tasa de
crecimiento demografico previsto
sera del 2,8 por 100 anual, por lo
que se experimentara una mejora
de la dieta alimenticia.

Aunque es extraordinariamente
necesaria una mejora en el consu-
mo de productos animales, sera
muy poco probable que ello se
consiga, teniendo en cuenta la di-
ficultad para alcanzar en la zona
una sensible elevacion de la ren-
ta por persona, ante los obstacu-
los institucionales que a ello se
cponen.

lLa demanda alimentaria real de-
berd ser satisfecha por sus pro-
pias producciones con excepcion
del trigo y la leche, que seran pro-
ductos de importacion. Las expor-
taciones de carne bovina y de ce-
real (maiz, arroz y sorgo) experi-
mentaran un lento incremento, asi
como seran necesarias crecientes
importaciones de leche en polvo.

El cuadro anterior, define por
consiguiente, una nula expansién
de las industrias lacteas, una po-
sible mejora e incremento pro-
ductivo de las industrias carnicas,
aunqgue dicha mejora sea lenta, ya
aue, como antes se ha indicado. el
incremento del consumo de estos
nroductos alimenticios sera dificil
de alcanzar en esta zona. Si es
rosible, por el contrario, que den-
tro de las exportaciones ocupen
mayor importancia en el futuro
lcs productos carnicos industriali-
zados. en lugar de las canales de
animales. como hasta ahora su-
cede.
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UIVEROS CATALUNA.S.A.

Arboles frutales SOLICITE CATALOGDO

nuevas variedades en Melocotoneros,

Nectarinas, Almendros floracion tardia
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LERIDA BALAGUER (Lérida)

AVISO A NUESTROS SUSCRIPTORES

Editorial Agricola Espafiola, S. A., se viene esfor- Por tanto, dichas tarifas de suscripcién seran, a
zando, durante los ultimos anos, en conseguir mejorar partir de enern de 1977, las siguientes:
censiblemente nuestra revista AGRICULTURA

El mayor coste de todos los elementos que inciden ESPAARA - v e e e e 800 ptas./anuales
en la confeccién de la revista, sobre todos ellos el
de la imprenta. hacen imprescindible modificar las Portugal e Hispanoamérica ... ... 900 ptas./anuales
tarifas de suscripcion. a fin de mantener y. a su vez. Restantes paises ... ... ... ... ... 1.000 ptas./anuales
ceguir mejorando nuestro actual nivel relacionado con
la presentaciéon. maquetacidén, originales, etc. Numero suelto (Espana) ... ... ... 90 ptas.

La HORTICULTURA, la FRUTICULTURA, exigen un Abono Orgamco que
reuna estas cualidades:

Que
economice
OMPOSICION mano de
Retenga uniforme obra

la
humedad

Perfecta
aireacion

HUMER S.L.
Paseo Delicias, 5
SEVILLA

Telefs. 2126 22°y 216184
Telex: 722 53 SURHO-E

Es un Abono Organico y
a la vez un Substrato de
Cultivo.
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CALIDAD DE LA SEMILLA

F. MONTES AGUSTI y

R. BARTUAL PASTOR

Dres. Ingenieros Agrénomos
I. N. I. A. (Sevilla)

NORMAL

NORMAL

NORMAL

NORMAL

of il M -
T.S. GRANDE —

-— T.S.PEQUENO

- Yagmwme .
of o sg e

T.S. MEDIO 7

E! arrugamiento profundo (AP), el arrugamiento

superficial (AS), la cubierta de semilla imperfecta

(CSl) y el moteado (M), son cuatro defectos que
afectan a la calidad de la semilla de soja

El tamafio de la semilla (TS) tiene un margen muy
amplio de variacion
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La proteina del futuro

El contenido en proteina de las
variedades de soja més comunes
oscila entre el 39 y el 42 por 100
de materia seca, con variedades
como la Sioux, en que se alcanza
el 52 por 100, siendo la especie
que da mas proteina por hectarea
en comparacién con cualquier
otra especie vegetal o animal.

Los aminoéacidos contenidos
en la proteina de la soja se apro-
ximan al modelo 6ptimo de la
FAO. Es, pues, un producto de
indice de calidad proteinico Su-
perior al de cualquier otro vege-
tal, con la Unica salvedad de la
escasez de aminoacidos que con-
tienen azufre (metionina especial-
mente) y con 4,57 kcal./gr. como
poder energético; todo lo cual ha
hecho que se la denomine “la
proteina del futuro”.

La soja tiene entre un 20 y 23
por 100 de aceite, de compo-
sicién:

5 por 100 &cido linolénico.
50 por 100 Acido linoleico.

25 por 100 de acido oleico.
20 por 100 de acido estearico.
898 - AGRICULTURA

Que supone una energia de 9,40

kcal./gr.

En Oriente se ha usado desde
antiguo como un componente
esencial de las dietas, mientras

que en Occidente se procesa in-
dustrialmente la semilla, yendo
casi todo el aceite (en un 90 por
100 en U. S. A) a consumo de
mesa y casi toda la proteina (en
un 98 por 100 en U. S. A) a la
alimentacién animal. La escasez
de alimentos a nivel mundial hace
que cada vez se piense mas en la
soja como nutriente directo del
ser ‘humano, especialmente en los
paises en vias de desarrollo y, por
ello, se estan estudiando nuevos
métodos de preparacion para me-
jorar sus condiciones organolép-
ticas.

La problematica global de la
soja en Espafa se escapa a los
conocimientos de los autores de
esta serie de trabajos eminente-
mente técnicos, que empezamos
con el presente articulo sobre la
semilla de soja y su calidad.

Calidad de la semilla de soja y
sus componentes

El analisis quimico de un lote
de semillas de soja, supuesto 16-

Fig. 1.—El poder germinativo de la se-

milla de soja disminuye muy rapldamente

durante el almacenaje. (Datos tomados
de J. C. Deloucke.)

Fig. 2—La calidad visual de la semilla de

soja cosechada dependen de la fecha

en que se sembré e Influye en el poder

germinativo que tendra en el afio siguien-
te. (Datos de los autores.)




gicamente que sea genéticamente
hcrmogénea y limpia de impure-
zas, nos da su calidad nutritiva,
cuyos parametros mas importan-
tes son:

— Nitroégeno total.

— Azufre total.

— Proteina total.

— Aminoacidos con azufre.

El analisis visual de la misma
semilla nos cda la cealidad general,
en la que evaluamos una serie de
defectos, como son:

—- Arrugamiento profundo (AP).

— Arrugamiento superficial (AS).

— Cubierta de semilla imperfecta
(CSH).

— Moteado (M).
— Cotiledones verdes (CV).

Los dos primeros valoran la ru-
gosidad de la superficie de la se-
mifla segun la afecte intensamen-
te (AP) o sblo su capa externa
(AS). La cubierta de semilla im-
perfecta valora las grietas y des-
garros de la cubierta protectora
de la semilla. EI moteado da un
indice del porcentaje de semillas
en las que el pigmento del hilo
(caracteristica varietal) se ha dis-
persado por la cubierta. Si los co-
tiledones en el momento de la re-
coleccidn no han adquirido el co-
lor propio de la madurez comer-
cial, el defecto se mide asignando

(1 calidad de la semilla.
W

*ls de germinacion.
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un valor que indica la proporcién
de cotiledones verdes. Existen re-
laciones de estos caracteres entre
si y con las condiciones ambien-
tales, siendo indices muy Uutiles
para indicarnos parte de la histo-
ria vivida por esa semilla en el
campo, de su potencial como se-
milla de siembra y de los proble-
mas que de ella se pueden es-
perar.

Porcentaje y viger germinativos

Son dos componentes de la ca-
lidad de la semilla, siendo e! pri-
mero muy facil de medir de forma
objetiva siguiendo las normas
usuales de las pruebas de germi-
nacién. Por lo que respecta al vi-
gor germinativo, éste es mas difi-
cil de apreciar objetivamente vy
existen diversas aproximaciones,
siendo una de ellas la medida de
la rapidez y uniformidad con que
las plantulas emergen en una am-
plia gama de condiciones de sue-
lo; nosotros lo apreciamos midien-
do al cuarto dia la velocidad de
elongacion de las plantulas incu-
badas en la prueba de germina-
cion.

Diversos autores han descrito la
relacion entre la calidad general
apreciada visualmente y el por-
centaje de germinacion, y asi lo
hemos comprobado en nuestros
experimentos, siendo, por tanto,
la calidad general un indice esti-
mable para predecir lo que va a
ser el porcentaje de germinacion.
El arrugamiento profundo y la cu-
bierta de semilla imperfecta son
lcs factores que influyen mas des-
favorablemente. El primero produ-
ce graves distorsiones que afec-
tan a la morfologia de la semilla
de soja, cuyo embridn esta locali-
zado muy superficialmente y, por
ello, cualquier agrietamiento en la
cubierta de la semilla puede afec-
tarlo. Dichas grietas son asimismo
puertas abiertas a los microoorga-
nismos perjudiciales.

El tamafo de la semilla, enten-
dido como el peso de 100 semillas
expresado en gramos, varia desde
11 a més de 20 gramos y como va-
lores mas normales entre 16-18
gramos, segun las variedades y
las fechas de siembra, obtenién-
dose las semillas mas pequefas
en las fechas de siembra mas
tardias. Estas semillas de menor
tamano son frecuentemente las
de mejor calidad visual y de ma-
yor porcentaje de germinacion.

AGRICULTURA - 899




Influencias ambientales

Las condiciones ambientales en
las que se desarrollan las plantas
afectan en alto grado a la calidad
general y sus componentes. Por
ejemplo, en las condiciones cli-
maticas del sur de Espafia la se-
milla procedente de fechas de
siembra tempranas es de calidad
muy inferior a la que se obtiene
en la procedente de siembras tar-
dias. Ello es explicable porque en
las primeras el momento del lle-
nado de vainas coincide con el
periodo de temperaturas extrema-
damente zltas del verano. Un fac-
tor que se observa mas intensa-
mente en las ultimas fechas de
siembra en nuestras condiciones
ambientales es el moteado asocia-
do a la presencia de virosis y de
temperaturas suaves en los esta-
dos subsiguientes a la floracion.

Cabe resefar que un periodo de
lluvia durante las fases finales de
la maduracién, con el consiguien-
te humedecimiento y secado de la
semilla dentro de la vaina, produ-
ce un severo deterioramiento en
la calidad de la misma. Otro mo-
mento critico para la calidad de
la semilla y posterior germinacion
es el de la recoleccidén de la co-
secha, especialmente cuando la
humedad en la semilla es inferior
al 12 por 100. Es muy facil que se
oroduzcan dafnos mecanicos que
afecten a la germinacion desfavo-
rablemente. Dada la morfologia de
la semilla, heridas no visibles a
simple vista, aunque si detecta-
bles en prueba de inmersion en
hipoclorito, producen plantulas no
viables con radiculas quebradizas
y cortas.

Influencia de plagas
y enfermedades

La calidad de la semilla de soja
se ve directamente afectada por
diversas plagas y enfermedades,
de las cuales en Espana tienen in-
terés en el momento actual por su
incidencia las siguientes: Chin-
ches (Euschistus y Acrosternum),
que chupan directamente en el
grano desde los primeros estados
de desarrollo de éste, producien-
do arrugamientos profundos, vy
son, asimismo, portadores de en-
fermedades al transmitir el micro-
organismo Nematospora, alteran-
do el contenido en proteina y
aceite.

El desarrollo de la semilla se ve
mermado por severos ataques de
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araha roja (Tetranychus), que in-
ciden normalmente en nuestra
zona, e€specialmente sobre las
plantas sembradas en fechas tem-
pranas, afectando gravemente la
capacidad fotosintética de las
mismas.

Diversos hongos, principalmen-
te los causantes de antracnosis
(Colletotrichum), podredumbre
carbonosa (Macrophomina) y que-
mazon de tallos y vainas (Diapor-
the) comunes en nuestros cam-
pos, afectan directamente la cali-
dad de la semilla y el poder ger-
minativo, con el agravante de que
las hace portadoras de ellos y es-
pecialmente del ultimo de los ci-
tados.

Condiciones de almacenaje

En paises de clima similar al
nuestro la calidad de la semilla se
ha visto severamente afectada en
el transcurso del periodo de alma-
cenaje. Almacenando semilla con
humedad superior al 13 por 100
las pérdidas en poder germinativo
pueden ser muy graves; hay que
tener en cuenta, ademas, que la
soja, como especie, admite menos
tiempo de almacenaje que mu-
chos otros cultivos, como maiz,
trigo, sorgo o algododon y a partir
de los seis meses despuzs de la
recoleccion el porcentaje de ger-
minacion disminuye, a veces dras-
ticamente.

El tiempo que la semilla puede
mantenerse en almacenaje se ve
influido por la calidad inicial de
la misma, el manejo durante las
operaciocnes de recoleccioén y por
la temperatura y humedad en el
almacén. Para nuestras condicio-
nes de invierno se debe usar un
local seco y ventilado, especial-
mente para mantener la semilia
que se vaya a usar en la siembra
de la campana siguiente.

Observaciones y
recomendaciones

1. En los paises productores de
soja la semilla procede in-
distintamente de las compa-
nias productoras o de la re-
servada por 10s propios agri-
cultores en la campaafn pre-
via.

2. Caso de resolverse problemas
claramente ajenos a los técni-
COS y necesitarse semilla de
siembra en nuestro pais, se
debe vigilar atentamente la
calidad de la semilla produ-

cida y especialmente en el sur
de Espana.

3. La calidad de semilla de soja
puede evaluarse por observa-
ciones visuales con resultados
relacionadcs con el poder y
vigor germinativos, e indican
las condiciones en las que se
ha desarrollado la cosecha.

4. La calidad de la semilla y su

tamano dependen de factores
geneticcs varietales y de fac-
tores ambientales.

5. En las condiciones de las al-
tas temperaturas del verano
en €l sur de Espana el valor
medio de la calidad de la se-
milla obtenida mejora al retra-
sarse la fecha de siembra.

€ De los factores que influyen
en la calidad de la semilla, los
que mas afectan a la misma
son el arrugamiento profundo
y la cubierta de semilla imper-
fecta, con la consiguiente re-
percusién sobre su poder y
vigor germinativos.

7. Existe una relacion muy mar-
cada y facilmente explicable
entre el tamano de la semilla
y la cubierta imperfecta, sien-
do este defecto mucho mas
patente en las semillas de ma-
yor tamano.

8. EI moteado fue el factor que,
por el contrario, se presenté
mas abundantemente en las
semillas procedentes de fe-
chas de siembra mas tardias.

Aunque hasta el presente
no ha podido detectarse que
afecte al poder germinativo,
su aparicion debe vigilarse
porgue estd relacionado con
la incidencia de virosis, algu-
nas de las cuales son transmi-
sibles por semilla.

9. Siguiendo las normas dadas
en otros paises, las semillas
ccn porcentaje de germina-
cion inferior al 80 por 100 vy
afectadas por microorganis-
mos patogenos deben ser tra-
tadas con fungicidas, si se van
a usar para siembra, debién-
dose emplear productos que
no afecten a la nodulacion.
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Cubra sus invernaderos con
POLIETILENO ALKATHENE CP-117

POLIETILENO ESPECIAL PARA DOS CAMPANAS AGRICOLAS CONTINUADAS

Si Vd., agricultor que dispone de ¢, Sabia Vd. que el Polietileno

invernaderos, necesita plastico ALKATHENE fue el primer

para proteger eficazmente sus polietileno que se fabrico en el

cultivos, pida a sus proveedores “mundo?

lamina de También ALKATHENE ha sido el

POLIETILENO ALKATHENE CP-117 primer polietileno fabricado en
Espana.

iALKATHENE ES CALIDAD! iAproveche nuestra experiencia!

Oficinas Centrales:

Avda. Brasil, 5. Edificio Iberia Mart-2. Madrid-20.
: Tel. 455 42 13
Planta de produccion:

Puertollano (Ciudad Real)

Delegacion Cataluna:
Londres, 20. Barcelona-15. Tel. 2507014

Delegacion Norte: > Asistencia Técnica y Desarrollo:
Gran Via, 17. Bilbao-1. Tel. 24 7002 Embajadores, 183. Madrid-5. Tel. 23987 06

Delegacion Levante:
Cronista Carreres, 9, 8.° D. Valencia-3.
Tels. 229023 -22 9004

Delegacion Centro:
Capitan Haya, 52, 5.° B. Madrid-20
Tels. 2797053 -2707702
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Asamblea General

CUMBRE AGRARIA EN PALMA DE MALLORCA

«Adios, Europa»

La C. E. A. cuenta con un nuevo presidente para un nuevo periodo de su andadura.
Le deseamos mano izquierda. Mombledro habia dicho poco antes: “Los precios de
los alimentos son politizables y ello nos obliga a cerrar filas”

Por Jesus
LOPEZ SANCHEZ-CANTALEJO

Durante los dias 11 al 15 de oc-
tubre ha tenido lugar en la ciudad
de Palma la XXVIII Asamblea Ge-
neral de la Confederacion Eu-
ropea de la Agricultura (C. E. A.),
asociacion que engloba a 506 or-
ganizaciones profesionales agra-
rias y cooperativas asociadas. La
C. E. A. representa a 20 millones
de agricultores y 19 paises de Eu-
ropa y la cuenca mediterranea.
Esta reunién es la cuarta que tie-
ne lugar en nuestro pais, pues con
anterioridad se celebraron en Se-
villa (1952), Madrid (1961) y Tene-
rife (1971).

La C. E. A,, desde su constitu-
cién en 1948, propugna la funcion
social de la propiedad privada,
apoyandose para ello en el prin-
cipio cristiano frente al capitalis-
mo mercantilista y al marxismo
colectivista. De ella forma parte
desde 1950 nuestra Hermandad
Nacional de Labradores y Gana-
deros, que, por otro lado, pronto
cambiard su nombre por el de
Confederacién de Asociaciones y
Entidades Agrarias, y que contard
con un nuevo grupo asociado: el
Centro Nacional de Jévenes Agri-
cultores, promovido por Fernando
Sanz-Pastor.
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CUATRO COMISIONES

Los asistentes a la Asamblea se
repartieron en cuatro comisiones:
agricultor en general, agricultores
en la sociedad, cooperativas
agricolas y economia forestal. A
lo largo de dos jornadas se han
debatido las ponencias simulta-
neamente.

La primera de las comisiones
tuvo tres ponentes: J. M. Ramos
(Espana), con un anéalisis de la
agricultura espanola, Clavel (Fran-
cia) sobre el consumo de produc-
tos agricolas en Europa y Harman
(Gran Bretana) sobre la remune-
racién del capital invertido en la
agricultura.

La segunda de las comisiones
ha intentado, en primer lugar,
buscar un atractivo para el campo
mejorando la calidad de la vida.
Fueron ponentes Horsmans-Pijls
(Holanda), desde el punto de vista
de las mujeres campesinas caté-
licas, y Herzong (Austria), por la
juventud rural. En segundo lugar,
se traté el tema de la agricultura
y la opinién publica, por John
(Alemania).

E nla tercera comision se abor-
do el tema de la cooperativa, te-
niendo como ponente a Knigge
(Alemania), Nonyrit (Francia) vy
Verhage (Holanda) sobre posibili-
dades de colaboracién europea y
concentracién de la cooperacién
agricola. Otra ponencia versé so-
bre las incidencias del marketing
de las cooperativas agricolas a
nivel de los costos y de la posi-
ciéon de mercado de las organiza-
ciones de comercializacién y de
crédito, por Hoekfelt (Suecia) vy
Klanhs (Austria).

La cuarta comision abordd la
prevencion y lucha contra los in-
cendios forestales por R. de Rada
(Espafia) y Girant (Francia) y la
importancia de un cultivo forestal
moderno para conservar el bosque
rural por Briinig (Alemania).

Ademas de las ponencias pre-
sentadas en la sesién inaugural el
profesor Malassis, director del Ins-
tituto Agronémico Mediterraneo de
Montpellier, disertdé sobre el papel
de la agricultura en periodo de
recesion econémico y de inflacién;
en la sesién de clausura, Ramén
Esteruelas, presidente del Comité
de Agricultura de la OCDE y miem-
bro de la Delegacion permanente
de Espafa ante dicho Organismo,
presentdé un informe sobre la si-
tuacién mundial de la oferta y de

904 - AGRICULTURA

El relevo: Johannes Schlingemann, nuevo presidente de la C.E. A, reclbe la alterna-
tiva de manos de Mcmbiedro

la demanda por los productos agri-
colas y alimenticios.

OTRAS ACTIVIDADES

E! dia de la ceremonia de aper-
tura se adjudicd un premio a los
vencedores del concurso literario
sobre juventud rural. Los primeros
premios correspondieron a una
sueca y un danés, mientras que ¢l
tercero fue compartido por Fran-
cisco Lopez Escudero, de Orihue-
la (Alicante) y Félix Solsona Ba-
nagés, de Mos de las Matas (Te-
ruel). A la Cooperativa Agropecua-
ria de la Puebla le fue otorgada la
insignia de oro de la CEA.

Con motivo de esta cumbre
agraria se congregaron en Palma
de Mallorca diversas personali-
dades del mundo agrario. El direc-
tor general del SENPA, don Clau-
dio Gandarias, se reuni6 con
miembros de las Céamaras Agra-
rias para tratar sobre los proble-
mas de la sequia. El director de
Colonizacién mantuvo una reunién
con miembros «de la Junta Recto-
ra del Plan de Sant Jordi, Banyal-
bula y Binissalem.

También, los delegados realiza-
ron visitas al vivero de Manut del
ICONA y a los locales de la Co-
operativa Agricola de Sa Pobla,
donde pudieron observar la labor
desarrollada por este importante
centro social.

Con la clausura fue elegido nue-
vo presidente por un periodo de
clros cuatro afos, cargo que re-
cayéo en el holandés Johannes
Schlingemann, que hasta entonces
era vicepresidente para la CEA

por los Paises Bajos, y es miem-

bro del Senado del Parlamento
holandés y de la Asamblea del
Consejo de Europa.

PRESENCIA DE NUESTRO
MINISTRO DE AGRICULTURA

La XXVIIl Asamblea de la CEA
fue inaugurada por el actual Mi-
nistro de Agricultura, don Fernan-
do Abril Martorell. Después de dar
la bienvenida a los delegados, se
congratulé de poder estar juntos
en la Isla de la Calma, uno de los
lugares privilegiados de la natura-
leza.

PINCELADAS DE SU DISCURSO

En una breve introducciéon ani-
mo a los agricultores presentes a
continuar en sus afanes, ya que
sus recomendaciones son estudia-
das con especial atencion por los
Gobiernos europeos, y mas en es-
te momento de crisis generalizada
en el sector; resaltd la maxima
preocupacion del Gobierno espa-
nol en lo referente al tema agra-
rio: la balanza de pagos; analizé




Luis Mombiedro estuvo elocuente, autodenominandose, por sus muchos viajes, el Kissin-
ger espanol. “Me embarga una gran satisfaccién el saber la gran unién que existe
entre los agricultores de toda Europa”, dijo Mombiedro

la tragica dependencia del sector
agrario de otras materias primas
(energia, abonos, etc.) y califico a
la agricultura como estratégica de-
bido a todos estos motivos.

Sefaldé que la situacién de la
agricultura espafola es hoy simi-
lar en algunas facetas a la eu-
ropea, pero no en todas. En los
ultimos afos la dieta alimenticia
ha mejorado en su calidad, termi-
nando por ocasionar el déficit de
la balanza comercial agraria. Esta
situaciéon preocupante aconseja a
todos los sectores productivos po-
ner mas recursos a su Servicio y
realizar las inversiones necesa-
rias. Respecto a las inversiones
publicas, dijo que “tendran que
abordarse con caracter inmediato
y espero, estoy seguro, que en el
programa de inversiones publicas
que se incluyan en el presupues-
to de 1977 esté recogido de modo
satisfactorio esta necesidad de
nuestro pais”. En un pais donde la
poblacion de dependencia rural
gira en torno al 26 por 100 de la
poblacién total, hay que seguir
trabajando intensamente en el
campo de los seguros de las cose-
chas con participacién del Estado.

RUEDA DE PRENSA

En posterior rueda de prensa
se manifestd contrario a una su-

4

bida de precios de los productos
agrarios, prefiriendo una politica
de desgravacién de costos de en-
trada (electricidad, abonos, etc.).
Es decir, seguir el planteamiento
de la politica europea de protec-
cion.

Estim6é que parcialmente esta-
mos integrados a la Comunidad
Econdémica Europea gracias al ni-
vel de intercambio comercial.

Sobre el porvenir del aceite de
oliva se manifesté optimista a me-
dio y largo plazo. La reactivacion
de las exportaciones y la reanima-
cion del mercado interior eran
buenos sintomas.

Propuso una decidida protec-
cién al cooperativismo como via
de la auténtica reforma agraria. En
principio, cree que el Gobierno ac-
tual sélo tiene posibilidad de ac-
tuar via Presupuestos Generales
del Estado.’

Despues de unos momentos de
humor en que se llegé a compa-
rar a Kissinger en los kildmetros
realizados por toda Europa, resal-
té que no estaba orgulloso porque
seguia con preocupaciones. Por
ejemplo, ¢en qué medida los par-
tidos politicos van a ser cauce
adecuado de los intereses de una
poblacién agricola drasticamente
disminuida?, ;no es necesario un
movimiento politico agricola eu-
ropeo?, ;cuantos agricultores au-

| ténticos podran influir en un fu-

turo Parlamento europeo? Tampo-
co ha hecho realidad un viejo sue-
fo: un periédico agricola en cua-
tro o cinco idiomas.

Termindé confesando su fe en
una Europa depositaria de tradi-
ciones y creencias, como cons-
tructora de un mundo mejor y so-
cialmente mas justo.

NUESTRO PRESIDENTE
MOMBIEDRO

Como presidente saliente de la
Confederacion Europea de la Agri-
cultura, don Luis Mombiedro de
la Torre, pronuncid el discurso de
apertura de la XXVIII Asamblea.
Paso6 repaso a la gestion realizada
durante los cuatro anos, destacan-
do la consecucion de la Carta So-
cial del Agricultor Europeo. Esta
carta equipara socialmente el tra-
bajo y la seguridad social de los
agricultores a las demas catego-
rias profesionales, y ha sido acep-
tada por la mayoria de los gobier-
nos de los paises representados
en la C.E.A. Sobre la juventud dijo
que le gustaria “que reconozcan
la enorme importancia de la pro-
fesiobn de agricultor” e hizo un
cantico al “espiritu campegino
cristiano, que viene animando la
solidez del alma europea”.

Después de pasar revista a los
problemas de la agricultura eu-
ropea advirtié que “los precios de
materias primas y energia, asi co-
mo de los alimentos, son politiza-
bles y ello nos obliga a cerrar fi-
las”. Asimismo denuncié “el re-
sultado de una nacionalizacién en-
cubierta de las politicas agrico-
las” y a los disturbios y enfrenta-
mientos que promueven los hom-
bres de base porque en un Esta-
do de derecho ese no es el cami-
no. Después de gritar, como en
1974, “no” a la autarquia y “si”
al equilibrio de las balanzas co-
merciales agrarias, dijo que la
agricultura tiene todos los proble-
mas de la empresa y de la econo-
mia de escala y ademas sufre la
intemperie meteorolégica. En este
sentido, los hechos desastrosos
(sequia, heladas, etc.) han su-
puesto para los agricultores espa-
foles unas pérdidas de cerca de
100.000 millones de pesetas, y en
otros paises europeos incluso su-
periores. Sin confundir caridad
con justicia, ya va siendo hora de
crear un Fondo Europeo para Ca-
lamidades Agrarias, y en ese cami-
no deberia trabajar hoy la C. E. A.
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A traves de

Las plantas y los animales
muchas veces sufren
los resultados de una mala
adecuacion a laluz o a la
temperatura.

Las placas de Relon Agricola
estan cientificamente
preparadas para eliminar estos
problemas.

Son permeables
principalmente a las radiaciones
de 600-750 milimicrones,
consideradas como las mas

beneficiosas para flores

y plantas. Relén agricola. que
deja entrar el calor pero

que impide que escape

Otras ventajas

Poder difusor
(supresion de sombras)
- Propiedades fisicas
(resistencia a granizadas)
- Propiedades quimicas
(resistencia a roedores,
abonos..))

m fabricado por RIO RNDANO, S.A.
Distribuido por FAVISA: Serrano. 26 - Tel. 276 2900-MADRID-1 /Ga|i|eo. 303-305 Tel. 321 89 50-BARCELONA-14
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)

Y S
REIO;

Duracion
(mayor que cualquier placa)

Ahorro de estructura
(en espacios grandes)

- Gastos de entretenimiento
(nulos).

En Agricultura los perfiles
que recomendamos son los de
mayor superficie plana, para
facilitar el paso uniforme de los
rayos solares y evitar
pérdida de calor.
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Show
1976

MAQUINARIA PARA CEREALES

La célebre Royal Show ha teni-
do lugar este ano del 5 al 8 de ju-
lio con la acostumbrada asisten-
cia masiva.

C omprende principalmente la
exhibicion de ganado selecto y
maquinaria agricola; a continua-
cién resefamos parte de la maqui-
naria de utilizacién comun en las
explotaciones cerealistas.

TRACTORES

Es de notar que todos los fabri-
cantes y vendedores suministran
sus listas de precios completas.
Los precios de los tractores reco-
gen una reciente subida que se
debe en parte a que se incluye el
precio de la cabina de seguridad
Q, de acuerdo con la normativa
de junio pasado sobre la obligato-
riedad de su instalacion.

Al final del presente articulo
aparecen relacionados todos los
modelos de tractores que se en-
cuentran en la actualidad a la ven-
ta en Gran Bretana, con su precio
expresado en libras esterlinas; el
lector puede encontrar interesan-
te contrastar dichos precios con
los que rigen en este pais y hasta
es posible que se lleve alguna
sorpresa en algunos casos.

Se confirma la tendencia hacia
la utilizacién, donde sea posible,
de tractores de elevada potencia,
principalmente con traccién a las
cuatro ruedas; dentro de ellos des-
tacan l6gicamente los modelos na-
cionales.

Como novedades en estos ulti-
mos cabe destacar el Massey-
Ferguson 1505, con motor Caterpi-
llar de 180 hp, 10.420 c. c. de cilin-

12 velocidades adelante y
cuatro atras, con traccién a las
cuatro ruedas; también con trac-
cidén a las cuatro ruedas el Coun-
ty 1454 con motor Ford 9600 tur-
boalimentado, de 148 hp y 6.571
centimetros cubicos de cilindrada,
16 velocidades adelante y 4 atras.

drada,

OTRA MAQUINARIA:
SEMBRADORAS COMBINADAS,
MANEJO DE ABONO...

En correspondencia con estos
tractores de gran potencia se pre-
sentan un gran numero de aperos
con grandes anchuras de trabajo:
subsoladores, arados, cultivadores,
gradas de discos y de puas, rodi-
llos, etc., fabricados por Ranso-
mes, Bamford, British Demblon y
otros.

La mayor parte de las cosecha-
doras son sobradamente conoci-
das aqui y se han exhibido en la
FIMA de Zaragoza. Despierta in-
terés la MF-625, con mejoras in-
corporadas desde que se inicié
su venta en 1971.

En las explotaciones cerealistas
tiende a generalizarse el empleo
de sembradoras combinadas para
la distribucion simultanea de la
semilla y el abono. En consecuen-
cia existe gran diversidad de mo-
delos y en su propaganda se in-
siste en que con su empleo se
consigue un ahorro de semilla y
un reparto mas homogéneo de la
misma; generalmente pueden uti-
lizarse asimismo para la siembra
de leguminosas de grano y de
pratenses. Por otra parte comien-
zan a introducirse en el mercado
las nuevas sembradoras de preci-
sién, que reparten la semilla de
una forma mas homogénea, con
lo que, segun sus fabricantes, ade-
mas de las ventajas anteriores, se
consigue un mejor aprovechamien-
to del terreno y producciones ma-
yores y mas homogéneas en lo
referente a tamafo del grano y
época de madurez, lo que tanta
importancia tiene en la recolec-
cién de la cebada; su precio es
mucho mas elevado y por el mo-
mento s6lo las adquieren algunos
de los" mayores empresarios agri-
colas.

En aquellas explotaciones con
un movimiento anual de abonos
por encima de las 100 toneladas
se generaliza el manejo de los sa-
cos de abono con pallets, tanto en
la recepcién del abono como en
su posterior carga a remolque o a
abonadora de gran capacidad; por
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el contrario el manejo de abonos
a granel no tiene la misma acep-
tacion, siendo sus principales in-
convenientes: almacenamiento
costoso, deterioro del abono por
la humedad, pérdida de exactitud
en la distribucion vy dificil control
de existencias.

Existe un programa subvencio-
nado para el alquiler de pallets en
la utilizacién del abono, y para
acogerse al mismo deben contra-
tarse un minimo de 100 toneladas
durante tres anos; el precio es re-
ducido y proporcional como es 16-
gico a la duracién del alquiler;
también pueden adquirirse los pa-
llets si se desea.

Ello da lugar a la existencia a
la venta de diversos modelos de
elevadoras para acoplar a tractor,
con capacidad de carga normal-
mente comprendida entre 1.000 y
1.500 kilos (20 a 30 sacos); sus
precios oscilan entre 800 y 1.000
libras.

MAQUINARIA DE TRATAMIENTOS
FITOSANITARIOS

Abundan las maquinas pulveri-
zadoras para tratamientos diver-
sos, tanto suspendidas como re-
molcadas por tractor, ademas de
las que van montadas sobre ca-
midén y cuya adquisicion queda re-
ducida a las grandes sociedades
agricolas o a las empresas para
trabajos por contrata. Las de vo-
lumen reducido, con capacidad
entre 200 y 450 litros, suelen apli-
car hasta 450 litros de agua por
hectarea; se suministran general-
mente con bomba de rodilios y lle-
van boquillas con distribuciéon en
abanico. Otras maquinas, normal-
mente remolcadas, pueden llegar
hasta los 1.800 litros de capacidad.
En realidad la distincién principal
en este tipo de maquinas consis-
te en su posibilidad de trabajar a
distintas presiones. Las llamadas
“universales” pueden utilizarse
con una presién de hasta 40 at-
mosferas, y son susceptibles de
emplearse para toda clase de tra-
tamientos en diversos cultivos; lle-
van depdsito de plastico en lugar
de acero, las boquillas son metali-
cas o de plastico y realizan la dis-
tribucién en abanico o en cono;
las bombas pueden ser de rodillos
—las méas econdémicas—, de dia-
fragma, cada vez en mayor uso,
de pistdén, que permiten las ma-
yores presiones, centrifugas, y de
engranaje; las maquinas pueden o
no llevar agitador. Existe un gran
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numero de marcas como Evron,
Berthoud, Dorman, etc., con pre-
cios de hasta 2.500 libras.

OTRA MAQUINARIA

Ademas de la maquinaria ante-
riormente resefada se presenta a
la venta una gran diversidad de
modelos de remolques, abonado-
ras centrifugas, empacadoras, cin-
tas transportadoras, sinfines para
grano, equipos de riego por as-
persion, etc.

Otros tipos de maquinaria ex-
puesta y de empleo poco frecuen-
te en las explotaciones agricolas
espanolas son las desbrozadoras
de setos y arbustos y las instala-

ciones para el secado de cereales
que realmente actuan mediante
corriente de aire caliente a través
del grano almacenado y posterior
enfriamiento del mismo; este tipo
de secadores no pueden emplear-
se para semillas de pratenses por
producirse la pérdida del poder
germinativo.

La exhibicion de maquinaria y
ganado ocupa la mayor parte de
la superficie de la Feria, desta-
cando también los campos de de-
mostracién y experimentacién, las
exhibiciones de plantas y flores,
las tiendas, atracciones, servicios
bancarios, postales y los de orga-
nizacion general de la misma Fe-
ria, altamente sofisticados.

RELACION COMPLETA DE TRACTORES A LA
VENTA EN EL MERCADO BRITANICO, CON SUS
PRECIOS EXPRESADOS EN LIBRAS ESTERLINAS

TRACTORES CON TRACCION
A DOS RUEDAS

Libras

BELARUS
T 25 29 hp ... .. 2.295
MTZ50 Super, 70 hp 3.195
MTZ60, 90 hp . 4.060
DAVID BROWN
885 Synchromesh, 48 hp ... ... 3.954
885 Synchromesh estre., 48 hp,

con bastidor de seguridad se-

parable ... ... ... 3.262
990 Synchromesh, 58 hp 4.429
995 Synchromesh, 64 hp ... .. 4.518
996 Synchromesh, 64 hp, toma

de fuerza ind. 4.638
1210 Synchromesh 72 hp ...... 4.875
1212 Hydra-Shift, 72 hp ... ... 5.342
1410 Synchromesh, 91 hp ... ... 6.259
1412 Hydra-Shift, 91 hp ... ... ... 6.704
JOHN DEERE
1130, 53 hp, cabina Duncan ... 4.254
2030, 68 hp, cabina Duncan ... 4.792
2130, 75 hp, cabina Duncan 5.327
3130, 89 hp, con OPU (para pro-

tecciéon del tractorista) ... ... 8.064
4230, 118 hp, Sound Gard ... ... 11.200
4430, 145 hp, Sound Gard ... ... 12.263
DEUTZ
D4506, 45 hp ... ... ... ..o . ... 4185
D6206, 62 hp ... ... ... ... ... ... 4.790
D6806, 68 hp ... ... ... ... ... ... 5.095
D7206, 72 hp ... ... ... o L 5.590
D8006, 86 hp ... ... ... ... ... ... 7.550
D10006, 100 hp 9.240
FENDT
Farmer 104S, Farmer 1058,

F231GT, F250GT: aun no se

dispone de cabinas Q.
Favorit 610SL, 100 hp ... ... ... 10.610
F275GT portaherramientas, 78 hp. 8.539

Libras

Farmer 106S, Farmer 108S: aun
no se dispone de cabinas Q.

Favorit 116SL, 115 hp ... ... ... 11.529
FIAT
450, 45 hp ... ... ... oo 2.960
540, 54 hp ... ... ... ... .o 4.090
640, 64 hp . 4.550
780, 78 hp . . 5.550
850, 1000: aun no se d|spone de

cabinas Q.
1300: aun no se dispone de ca-

binas Q.
FORD
2600, 37 hp ... ... ... oo .ol 3.697
3600, 47 hp ... .. 4.017
3600, estrecho 47 hp, cabma o

bastidor de seguridad a insta-

lar por el vendedor ... ... ... 3.362
4100, 52 hp ... ... .. ... .. .. 4.384
4600, 62 hp ... ... ... ... ... ... 4.735
5600, 68 hp ... ... ... ... ... ... 4.995
6600, 78 hp ... ... ... ... ... .. 5.210
7600, 97 hp ... ... ... ... .. . 6.566
8600, 126 hp ... ... ... ... ... ... 10.062
9600, 149 hp ... ... ... ... ... ...
INTERNATIONAL
374,35 hp ... ... ..ol 3.397
454, 50 hp ... ... ..o o ol 4.196
475, 60 hp . 4.613
574. 66 hp ... ... 4.879
574 Hydrostahc 66 hp ......... 5.383
674, 75 hp . . 5.120
946, 89 hp ... ... ... ... oo 7.891
1046, 99 hp 8.717
ISEKI
TS2810, 28 hp, con barra de se-

guridad ... ... ... 2.900
KUBOTA
L225 24 hp ... ... ... .. . .. 2.318




LEYLAND

245, 47 hp .

262, 62 hp .

154: aun no se dlspone de ca-
bina Q.

272, 720D . e e

285,85 P ..o ot e e e e

2100, 100 hp ... oo oo o ot

MASSEY-FERGUSON

MF550, 47 hp .. oo oo e e
MF565, 60 hp .. o o e een e
MF575, 66 NP ... v vee e e
MF580, 75 hp oo vee v e e
MF595, 88 hp .. oo vee vee een o
1135, 135 NP ooo veo vee oee e
1155, 155 hp oo voo oo e e

SAME

Miniatauro 60, 56 hp ... ... ... ...
Saturno 80, 78 hp ...
Drago, 98 hp ... ... ... ... ... ...

STEYR

540, 545, 650, 760, 980, 1100:
aun no se dispone de cabi-
nas Q.

UNIVERSAL

U445, 45 hp ... ... . o
U550, 55 hp oo voo oo o

URSUS

C-335, 35 hp ... ... ... ... L
C-355, 55 hp ... ... ... ... .. ..
C-385, 85 hp ... ...

C-385 de luxe 85 hp, con sus—
pensién delantera independien-
te ... ... .

C-1200, 120 hp

WHITE

2-150, 145 hp, a la toma de
fuerza ... ... ... ... oo ool .l

ZETOR

5718, 56 hp ... ... ... ... ... ...
6718, 65 hp ... ..

Crystal 8011, 85 hp

12011, 120 hp

TRACTORES CON TRACCION
A LAS CUATRO RUEDAS

BELARUS

MTZ52 Super, 70 hp ... ... ... ...
MTZ62, 90 hp .. voo oo e e

BERTOLINI

432, 32 hp, articulado, con bas-
tidor de seguridad ... ... ... ...

DAVID BROWN
1210 Synchromesh, 72 hp

COUNTY

4600-Four, 62 hp ... ... ... ... ...
6600-Four, 78 hp ... ... ... ... ...
7600-Four, 97 hp ... ... ... ... ...
764, 78 hp ... ... ..ol
964, 97 hp ... ... ... ... ... ...
1164, 112 hp ... ... ... ... .. ...
1454, 148 hp ... ... ... ... ... ...
FC1004, 102 hp ... ... ... ... ...

Libras

3.946
4.537

4.903
5.912
6.457

4.100
4.620
4.845
5.205
7.455
10.331
11.840

5.175
6.535
8.345

2.860
3.380

2.010
2.290
4.300

4.500
6.670

16.850

3.000
3.300
4.650
7.400

3.665
4.525

2.625

7.006

6.524
7.384
8.538
8.140
9.926
10.339
14.720
11.029

Libras

JOHN DEERE

2130, 75 hp, cabina Duncan ...

Con OPU ... ... . e e

3130, 89 hp, con OPU .........

4230, 118 hp, Sound Gard

4430, 145 hp, Sound Gard

8430. 215 hp, Sound Gard, ar-
ticulado .

DEUTZ

2003A Intrac, 60 hp ... ... ... ...
D7206A, 72 hp ... oo cev e e el
D8006A, 86 hp ... ... ... ... oot ...
D10006A. 100 hp ... ... ... ... ...

FENDT

Farmer 104S, Farmer 105S: aun
no se dispone de cabinas Q.
Favorit 610SLA, 100 hp
Farmer 106S, Farmer 108S: auln
no se dispone de cabinas Q.
Favorit 611SLA, 115 hp
Favorit 612SLA, 130 hp ... ... ...
Favorit 614SLA, 150 hp

FERRARI

75, 30 hp, articulado, con barra
de seguridad ... ...

76. 45 hp, articulado, con barra
de seguridad ...

FIAT

450DT, 45 hp ... ... ... ... .o L

5400T, 54 hp . cee vee eee e

640DT, 84 hp .o v oo e e

780DT, 78 hp .

850DT, 1000DT 1300DT aun no
se dlspone de cabinas Q.

INTERNATIONAL

946, 83 hp ... ... ... ... L
1046, 99 hp ... ..

LEYLAND

485,85 hp ... ... ... ... ..o
4100, 100 hp ... ... ... ... ... ...

MASSEY-FERGUSON

595, 88 hp .
1200, 105 hp, artlculado
1505, 180 hp, articulado ... ... ...

MERCEDES-BENZ

MB Trac 800, 72 hp . .
Unimog 406AG: aun no se d1s-
pone de cabinas Q.

MUIR-HILL

111, 110 hp ooo oo oo e
121, 120 hp oo e e e
171, 177 hp o e e i

ROADLESS

Ploughmaster 78, 78 hp, cabina
Duncan ... .. ..

Id., cabina Lamboum e

Roadless 98, 98 hp, cabina Dun—
can ... .. .

Id., cabina Lambourn

Roadless 105, 105 hp, superca-
bina Duncan ... .

Roadless 120, 114 hp,
Lambourn

Roadless 118. Sin precio por el
momento.

cabina

9.350
7.390
9.730
11.380

12.512

13.889
14.449
16.341

3.333
4.396

3.700
5.320
5.920
7.220

9.474
10.338

8.478
9.016

10.016
10.789
17.726

9.994

10.526
10.526
16.476

7.180
7.520

8.950
9.290

10.400
12.240

Libras

SAME

Minitauro 60, 56 hp ... ... ... ...
Saturno 80, 78 hp ... ... ... ... ...
Drago, 98 hp ... ... ..

STEIGER

Cougar ST250. Sin precio por el
momento.

STEYR

650A, 760A, 980A, 1100A, 1400:
aun no se dispone de cabi-
nas Q.

UNIVERSAL

U455-DT, 45 hp ... ... ... ... ...
US50-DT, 85 hp ... ... ... ... ...

URSUS
C-385A, 85 hp ... ... ... ... ...
C-1204, 120 hp ...

WHITE

2-105, 105 hp a ia toma de
fuerza ...
4-150, 150 hp a la
fuerza ... ... ... ...
4-180, 180 hp a la

fuerza ...

'toma de
toma de

ZETOR

5748, 56 hp ... ... ... ... ... ...
6748, 65 hp ... ..
Crystal 8045, 85 hp

TRACTORES DE CADENAS
BELARUS

DT75M, 90 hp, incluido alza-
miento ... ... ... o e L
Extra: cabina ... ... ... ... .. ..

CATERPILLAR

D4D, 90 hp, incluido alzamiento
y cabina ... ...

D5, 105 hp, mclmdo alzamlento y
cabina ... .

D6D, 140 hp, |nc|u1do alzamxento
y cabina

D4D, 75 hp. Sin pre0|o por el
momento.

FIAT

805C, 80 hp, incluido alzamiento
y cabina ... ...

80C, 80 hp, incluido alzamlento
y cabina ...

100C, 100 hp, mclmdo alzamien—
toy cabina ... ... ... ... ... ...

LAMBORGHINI
C352S, 38 hp, sin cabina ... ... ...
TRACK-MARSHALL

56, 57 hp ... .. oo ol e el

75C, 75 hp ...

90, 90 hp, motor Perkins

90, 90 hp, motor Ford

Extra: alzamiento, en todos los
modelos ... ... .

Extra: cabina, en todos los mo-
delos ... e e e e

6.025
7.540
9.950

3.590
3.950

8.500

13.850
23.000
25.150

3.650
4.200
6.224

7.008
650

16.657
23.403
25.668

9.960
11.935
14.710

4.572

7.313
10.356
10.415
10.696

1.613
535
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| \. Bombas helicoidales para
\y7; estiércol y purin,de alto
f\ rendimiento
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Para completar su equipo de distribucion de estiércol licuado, Ud. necesita una
bomba segura, autoaspirante y capaz de suministrar también liquidos muy
densos sin dificultades. Las bombas helicoidales Rota-Bauer cumplen estas
exigencias por ser seguras en el funcionamiento y por su construccion sélida.
Las bombas Rota no tienen valvulas ni clapetas; suministran continuas corcien -
tes de fluido de enormes caudales y alturas de elevacion; se accionan directa-
mente por tractor mediante ejes articulados o forman parte de grupos acoplados
a motores eléctricos. Todas las ejecuciones estan montadas sobre carros esta-
bles y son facilmente transportables.

MONTALBAN SA.

ALBERTO AGUILERA, 13 - TELEFONO 2414500 - MADRID (15)
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PUBLICIDAD

ice.

LA INDUSTRIA ITALIANA

'DEMAGUINARIA AGRICOLA

agricola, llegé a situarse entre los
diez paises mas industrializados
del mundo.

El masivo éxodo de |la mano de

Italia, pais ubicado en una pro-
picia zona templada, se ha carac-
terizado en miles de anos por una
economia tipicamente agricola.

Con posterioridad a la segunda
guerra mundial se verificaron pro-
fundas modificaciones en las con-
diciones sociales, econdmicas y
politicas del pais, modificaciones
que, junto con la instauracion de
una mayor libertad en las relacio-
nes internacionales, determinaron
impulsos decisivos en varios sec-
tores de la industria, que absorbid
gradualmente toda la mano de
obra disponible, acudiendo am-
pliamente al sector ‘agricola. Se
verificd, por tanto, una rapidisima
transformaciéon de las estructuras
de produccion, por la que ltalia,
pais originaria y preferentemente

obra rural, que en el lapso de
1950-1975 se tradujo en el trasla-
do de alrededor de cinco millones
de trabajadores del sector agrico-
la a los de la industria y. de los
servicios, determind la urgente
necesidad de compensar la pro-
gresiva disminucién de las fuerzas
laborales, con un rapido e intenso
desarrollo de la mecanizacidn del
agro. La envergadura del fenéme-
no queda demostrada por la evo-
lucion del uso del tractor, que es
la maquina fundamental que ca-
racteriza al indice de mecaniza-

_cion de la agricultura.

El parque italiano de tractores

estaba constituido, en 1945, por
alrededor de 50.000 unidades. En
1975 los tractores eran 819.334.
Fue la industria nacional que, am-
pliando y modernizando sus pro-
pias instalaciones y perfeccionan-
do su técnica de construccién,
respondid en gran parte a una ex-
pansién de semejante magnitud y
estuvo en condiciones de atender
la creciente demanda de la agri-
cultura. :

Desde hace varios anos las im-
portaciones de maquinaria agrico-
la en Italia han sido totaimente li-
beralizadas. Tal circunstancia ha
dado lugar, en el mercado italia-
no, a una recia competencia con
las mas acreditadas marcas mun-
diales. No obstante, la maquinaria
agricola de fabricacién italiana si-




PUBLICIDAD

gue constituyendo, en valores ab-
sclutos, la parte mas importante
del parque nacional. En efecto,
éstas figuran en los parques tota-
les de los distintos tipos de ma-
guinas, con los porcentajes si-
guientes: 83 por 1CC del parque de
tractcres; 6 por 160 del de moto-
cultcres; €6 por 100 del de ve-
hiculos “tcdo terreno™; 87 por 100
del de motosegadoras; 88 por 100
del mctoazadas, y 43 por 100 del
de cosechadoras.

Paralelamente al desarrollo de
la produccion se afrontd el pro-
blema de la penetracion en los
mercados foraneos, tarea muy di-
ficil, que obligd a las firmas fabri-
cantes a introducir constantes
mejoras cualitativas en sus pro-
ductos, a efectos de estar en
ccndiciones competitivas con los
paises de alto nivel industrial. Tal
incesante proceso de perfecciona-
miento técnico hizo posible el ac-
ceso y el éxito de la industria
italiana de maquinas agricolas en
todos los mercados del mundo.
Les exportaciones italianas, que
en 1€€0 no llegaban a 10 miliones
de dolares, se calcula que en 1975
tctalizaron mas de 500 millones de
dolares.

italia actualmente, en el sector
de las maquinas para movimientos
de tierra, se coloca entre los mas
importantes productores mundia-
les. A nivel europeo ocupa el pri-
mer lugar en la produccion de
motocultcres y motosegadoras, y
una de las primeras posiciones en
la de motoazadas. La produccidn
italiana de tractores €s, a su vez,
la tercera de Europa, con una evo-
lucién muy significativa: De las
4.7C0 unidades fabricadas en 13950
paso a mas de 116.000 maquinas
en 1275,

Muy amplio desarrollo ha veni-
do marcando, asimismo, la fabri-
caciobn de maquinas agricolas de
tcdo tipo para el laboreo del sue-
lo, la siembra, el abono, la protec-
cion de las plantas y cultivos con-
tra plagas y parasitos, el riego, la
recoleccion, la transformacion de
los productos agricolas, asi como
de maquinas para el movimiento
de productos y materiales en el
interior de la explotacion y para
transportes.

La industria tuvo que orientarse
hacia la fabricacién de todas las
maquinas indispensables para la
agricultura, con un amplio abanico
de tipos, con el fin de atender las
mas variadas necesidades de los
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CARRO MEZCLADOR ALIMENTADOR

Para la alimentacion de ganado en establos modernos. Esta maquina
permite mezclar el maiz trinchado, harinas, pulpas, melaza, sales
minerales y cualquier otro producto necesario para el ganado
CAPACIDAD DE LA MAQUINA 6.50 METROS CUBICOS

CONTAINERS DESMONTABLES
PARA CEREALES, MAIZ,
PIENSOS Y FARMACEOS

ROTURADOR DE DISCOS DE
ARRASTRE PARA TERRENOS
VIRGENES DESTINADOS

AL CULTIVO

EN ZONAS ARIDAS

COSECHADORA DE REMOLACHA AUTOPROPULSADA

distintos ambientes rurales del
pais. ltalia, por su extensa latitud,
presenta una diversificacion nota-
ble en sus caracteristicas climati-
cas, acentuada por las alternati-
vas zonas de montafa y de colina.
La variedad de la naturaleza del
suelo y la considerable fragmenta-
cidon existente en la propiedad de
la tierra, contribuyen a multiplicar
las orientaciones de cultivo v,
consiguientemente, también las
necesidades que surgen respecto
a los aperos mecanicos a utilizar
en las distintas explotaciones. En
tan nutrida linea de maquinas y
equipos adecuados para toda cla-
se de suelos y cultivos, los agri-
cultores de los demas paises pue-
den facilmente encontrar los mo-
delos que mejor corresponden a
sus exigencias de trabajo.

En la actualidad, el intercambio
comercial que arroja los mejores
saldos para nuestro sector es el
que se efectua con los paises de
mayor desarrollo industrial de Eu-
ropa occidental, donde la calidad
de la produccién italiana goza de
indiscutible prestigio.

La mayor parte de los fabrican-
tes italianos de maquinaria agrico-
la estan asociados al UNACOMA
(Unione Nazionale Costruttori
Macchine Agricole), que organiza
anualmente la importante exposi-
cién internacional de maquinaria
agricola denominada “EIMA”, que
tiene lugar en Bolonia. Otros im-

| portantes salones internacionales

de maquinaria agricola son los de
Merona y "Agrilevante” de Bari.

" Las personas interesadas en vi-
sitar las Ferias antes citadas, en
obtener informaciones detalladas
sobre maquinaria agricola fabrica-
da en ltalia podréan dirigirse al Ins-
tituto Italiano para el Comercio
Exterior. Calle Cércega, 299. Bar-
celona.

Para mayor informacion, diri-
girse a:

INSTITUTO ITALIANO

PARA EL COMERCIO
EXTERIOR (ICE)

Calle Cércega, 299
BARCELONA-8

Teléfs. 218 08 41 y 218 08 80
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IN MEMORIAM
Don Carmelo Benaiges de Aris

Tarragona 4-12-1879 - '« Zaragoza 22-7-1976
Fue «Prohombre Agrario 1974y

La mejor semblanza de don Car-
melo, el inolvidable maestro que
dejé su impronta de trabajador in-
fatigable en muchas promociones
de ingenieros agrénomos, quedo
ya recogida en nuestras paginas
cuando un agricultor le consulté
sobre la manera de regular la sa-
lida de grano en la sembradora
para intercalar veza en una alter-
nativa de cereales y la respuesta
se tradujo en el largo articulo que
ocupa las paginas de honor del
nimero 19 de AGRICULTURA (ju-
lio, 1930), donde texto y grabados
rivalizan para explicar, con exqui-
sita minuciosidad, el conteo de los
granos y su reparto en el surco,
antes de describir los ajustes de
la maquina para adaptarla al “sis-
tema Benaiges de lineas parea-
das”. Termina la consulta con la
honestidad de quien vive la agri-
cultura pisando el campo, pues di-
ce asi: “Siendo el problema agri-
cola esencialmente experimental,
cada agricultor debe adaptar las
normas generales expuestas a su
caso y a su finca”,

Liegé don Carmelo a Madrid
cargado del prestigio que le dio
entre los agricultores castellanos
su dedicacién a combatir el bar-
becho con nuevas técnicas de cul-
tivo, en su papel de director de la
granja de Valladolid. Eran los tiem-
pos de recoger la obra de Gascon,
en Palencia, y de polemizar con
otras iniciativas de “cultivo con-
tinuo”, como las de Arana, a la
sazén en Zamora y las que cun-
dian en Portugal, inspiradas por
Pequito Rebello, un famoso agri-
cultor que, todavia hoy, sigue sien-
do de los de vanguardia.

Sin duda, los desvelos de don
Carmelo por el mejor aprovecha-
miento pluviométrico en los para-
mos castellanos, le llevaron a pro-
fundizar en el estudio de los movi-
mientos del agua en el sueloy en
la planta y acentuaron su especia-
lizacién hasta el punto de hacerle,
en los dias nada tranquilos que
vivié la vieja Escuela Especial de
Ingenieros Agrénomos, en 1925,
candidato indiscutible para la Ca-
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tedra de Hidraulica General vy
Agricola y la compliementaria de
Ingenieria Sanitaria. De nuevo so-
bresalié su vocacién investigadora
y docente y hubo de asumir, po-
cos afnos después, el cargo de di-
rector, que desempefnd hasta 1936,
preocupado siempre por reforzar
los cuadros docentes y poner al
dia todos los laboratorios. Sus
alumnos le recuerdan con la ras-
tica corpulencia que le dieran las
campanas del Instituto Geogréfico
y Estadistico, asendereando Espa-
fia como ingeniero geodgrafo, bien
disimulada por un atuendo impe-
cable aunque no exento de alguna
nota personalisima como los an-
teojos prendidos de la nariz y la
cadenita con que los sujetaba a
su chaleco. Con ambos juguetea-
ba en momentos de incertidumbre,
cuales eran los finales de un exa-
men poco afortunado, cuando,
después de acentuar las dudas
con un entrecortado si, si, si...,
pero no, no, no, se descolgaba los
lentes y ponia punto final a la si-
tuacién, acercandose mucho el pa-
pel para dibujar mas que escribir,
con perfilada letra redondilla, los
rasgos inequivocos de la califica-
cion.

Multiplicé don Carmelo, sin dar-
se punto de reposo, su actividad
creadora y divuigadora en el cam-
po de la ingenieria y de la agro-
nomia. Queda en el recuerdo su
completisimo Laboratorio de Hi-
draulica, destruido, como todos
los demas de la Escuela, al con-
vertirse ésta en vanguardia del
asedio a Madrid, en 1936. Entre
otras geniales iniciativas, le debe-
mos las nuevas versiones de las
sembradoras y de las binadoras
para adaptarlas a la energia dis-
ponible en la labranza, mulas pri-
mero y tractores después, como
conviene al sistema de “lineas pa-
readas”. La sembradora "Virgen
de Fatima” fue un modelo meca-
nico, pero su perfeccién excedid,
con mucho, lo que consentia la
competencia en el mercado agri-
cola, tan poco pudiente al hacer
aprecio de la calidad de las ma-

quinas. Mejor fortuna encontraron
las encarrilladoras, concebidas co-
mo versién ferroviaria de las ver-
tederas de arado, para subir a la
via los vagones descarrilados, con
sbélo sujetarlas mediante simples
cuias y tirar del tren.

La vocaciéon agronémica de don
Carmelo se manifestdé en un per-
manente servicio a los agriculto-
res, tanto en la esfera oficial, don-
de alcanzé la presidencia del Con-
sejo Superior Agronémico, como
en el sector privado, sin distincion
de situaciones, ni, muchas veces,
otro interés que el de llevar a los
agricultores por el camino de las
soluciones mas rentables. Digan-
lo, si no, sus seguidores de Ca-
marma de Esteruelas (Guadalaja-
ra), que contindan firmemente fie-
les al sistema de "lineas parea-
das” o los colaboradores que le
rodeaban en Valdefuentes, la fin-
ca de Méstoles donde el Generali-
simo Franco gustaba discutir las
técnicas méas avanzadas del mo-
mento.

De todo ello nos deja, ademas
de su ejemplo, numerosisimos tra-
bajos diseminados en multitud de
publicaciones y una recopilacién
excelente en la obra “Agricultura
productiva”, ‘menos conocida de
lo que merece, para dar a las “li-
neas pareadas” un sesgo renova-
do donde jueguen todos los recur-
sos que hoy estan al alcance del
agricultor para hacer mas renta-
bles los secanos.

A lo largo de su dilatada vida,
fue acumulando dos Carmelo ho-
nores y condecoraciones. El ulti-
mo homenaje se lo tributé la Aso-
ciacién de Publicistas y Escritores
Agrarios Espafioles (A. P. A. E.)
eligiéndole “Prohombre Agrario
1974”. Es ocioso pormenorizarlos;
fue tal su entrega a la profesién
que ahora, acompafiado por tantas
obras y la profunda fe con que es-
per6é su transito, gozard de cum-
plido descanso en la vida eterna.

Eladio ARANDA




estadistica de exportacion...

BALANCE

COMERCIAL

1975

AGRARIO

1973 1974 1975

C[]MERC|U IMPORTACICNES (1)
EXTER'UR Totaies ... ... ... 561.543.3 382.687,7 932.2C5,7
Agrarias ... ... 126.278.3 169.303,4 183.225,8

AGRAR'U EXPCRTACIONES (E)
Totales ... o 302.669,8 407.972.3 441.427,9
Agrarias ... 91.210.0 102.937.0 104.844,7

(Millones de pesetas)

DIFERENCIA (I —E)
Totales ... 258.873.5 480.715.4 490.777,8
Agrarias ... ... ... 35.768.3 66.366.4 78.381,1

FUENTE: Ministerio TASTA DE COBERTURA (100 E/I)
de Agricultura. otalgs [ 53.9 459 47,4
Agrarias ... ... oo o 718 60,8 57,2
1973 1974 1975
PRINCIPALES |\ onraciones
IMPU RTACI UNES Carne de vacuno ... 75.719 13.948 26.930
Carne de porcino ... ... 38.815 8.059 43.692
Maiz ... ... o 2.717.630 4.097.203 4.181.663
Y Sorgo ... .. 193.909 390.575 530.136
’ Semillas oleagmosas . 909.365 1.637.025 1.789.035
EXPORTACIU‘\IES Harinas de carnes y pescados 55.140 58.407 50.524
Tortas oleaginosas 782.651 200.804 249.920
AG RARIAS Pieles en bruto 79.081 75511 110.092
Maderas en bruto ... 1.229.778 1.199.947 644.993
Algodén en bruto ... 91.480 56.108 85.563
(Toneladas)
EXPORTACIONES

Flores y capullos ... 1.39C 1.436 1.734
Patata para consumo ... 109.653 85.730 105.328
Cebollas ... PR 177.594 149.552 147.946
Tomates ... ... ... ... 180.403 172.284 185.038
Agrios ... ... ... ... 1.839.636 1.679.949 1.609.945
Uva de mesa ... 111.727 88.817 136.320
. . Almendras ... 31.284 17.200 19.860
FUENTE: Direccion General Arroz . Lo 48.412 45.543 48.905
de Aduanas. Ministerio Aceites vegetales L . 263.447 169.051 93.070
de Hacienda. Vinos. moslos y mistelas ... .. ... ..  376.933 428.945 483118
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EXPORTACION DE FRUTAS (toneladas)

1972 1973 1974 1975
Naranja ... ... ... ... ce. ... ... ... 1.000.218 1.241.773 1.083.910 1.033.464
Mandarina ... ... ... ... ... ... ... ... 400.024 403.879 455.748 476.206
Uva ... ... ... ... .o oo s o s . 124156 111.784 89.003 136.343
Limén ... ... ... .. 60.887 160.429 138.881 89.979
Melén .. ... ... .. o 76.866 55.489 52.307 63.571
Almendra grano ... ... ... ... ... ... 28.410 30.380 15.995 19.673
Melocoton ... ... ... oo 13.608 16.175 20.040 16.977
Sandia ... ... ..o 3.962 6.621 10.847 16.152
Pera ... ... ... ... ... .. . ... 14.751 19.099 24.837 14.016
Ciruela ... ... ... ... ... ... ... .. 10.021 10.008 11.902 12.821
Albaricoque ... ... e e 25.310 11.577 20.788 9.742
Avellana grano ... ... ... ... ... 8.080 5.893 5.233 8.137
Granada ... ... ... ... oo 4.613 3.626 5.426 5.535
Manzana ... ... ... ... ... .. . 118 1.124 6.539 4.586
Platano ... ... ... ... .. .. o 15.855 5.801 5.801 3.757
Castanfa ... ... ... ... e 8.357 5.507 4.322 3.218
Pomelo ... ... ... ... ... .. ... .. 601 664 980 2.291
Almendra cascara ... ... ... ... ... 2.326 1.525 1.296 1.701
Pasas ... ... ... ..o 1.662 1.723 1.599 943
Fresones ... ... ... ... ... ... ... ... 555 831 497 781
PifAon grano ... ... ... ... .o L 876 375 479 654
Membrillos ... ... e e e 82 94 424 267
Higo seco ... ... ... ... oo 220 119 526 227
Avellana cascara ... ... ... ... ... 797 140 140 214
Nispero ... ... ... ... 198 —_ 33 133
Cereza ... ... ... ... oo 267 161 30 80
Fresa ... ... oo coi vin aen e e 13 45 55 75
Chirimoya ... ... ... ... ... ... ... 22 50 40 34
Higo chumbo ... ... ... ... ... ... 1 — 1 31
Datiles ... ... ... ... ... o oo 3 54 23 27
COCO ... i ol s e e e — —_ 8 14
Aguacate ... ... ... ..o — 2 4 5
PiAon cascara ... ... ... ... ... .. — 1 — 3
Nuez grano ... ... ... ... ... ... ... — —_ — 1
Nuez cascara ... ... ... ... ... ... —_ — 10 1

PRINCIPALES
EMPRESAS
ESPANOLAS
CLASIFICADAS
POR CAPITULOS
ARANCELARIOS

FUENTE: Direccion General de Aduanas.

EXPORTACION DE HORTALIZAS (toneladas)

1973

1972 1974 1975
Tomate ... ... ... ... ... ... ... ... 214159 180.417 172.986 208.994
Cebolla ... ... ... .. o 159.880 177.998 149.578 148.002
Patata ... ... ... ... ... ... ..o 93.657 109.664 85.760 95.773
Pepino ... ... ... ... oo 27.894 31.137 17.241 46.538
Alcachofa ...-... ... ... ... ... .. 25.349 23.306 29.889 30.916
Escarola ... ... ... ... ... . o 4.657 8.991 10.960 16.291
AjO SECO ... i i el 13.601 18.796 15.538 15.686
Judia verde ... ... 10.404 11.765 7.798 15.308
Calabacin ... ... ... ... ... ... .. 3.577 4.259 6.199 11.629
Apio ... ... e e e e 2.757 4.309 6.788 11.228
Lechuga ... ... ... ... ... oo 9.832 11.795 5.445 7.691
Pimiento ... ... ... 2473 3.996 3.901 7.420
Berenjena ... ... ... ... ... o o 1.836 2.064 2.005 4.453
Guisantes ... ... ... ... ... ... 5.885 4.263 4.096 4.537
Habas ... ... ... ... ... . 3.352 3.984 3.049 3.770
Zanahoria ... ... ... ... .o oo 661 1.045 4.688 3.757
Boniato y batata ... ... ... ... ... 3.227 3.251 2.258 1.908
Cardos ... ... .o e e e 1.087 1.383 1.374 1.178
Remolacha ... ... ... 7 6 297 429
COol oo i e e e e 104 66 91 206
Coliflor ... ... .. .. . 20 69 87 192
HInOjoO ... ot e e e 37 23 52 178
Esparrago ... ... ... ... .o —_ 31 19 127
Puerro ... ... ... co ool el ol 5 7 6 110
Calabaza ... ... ... ... .. oL 30 251 8 77
Chayote ... ... ... 118 128 41 65
Acelgas ... ... 52 58 56 61
Espinacas ... ... ... ... oo oo o 20 26 18 35
Perejil ... ... oo o 24 16 1 22
R&bano ... ... ... ... ... ... 9 43 124 22
Col bruselas ... ... ... ... ... . ... 1 5 45 5
Nabo ... ... .. e e e e 2 1 1 1

FUENTE: Direccion General de Aduanas.
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Animazles vivos

Gallina Blanca Arbor Acres, S. A. Ma-
drid.

Sr. don Antonio Santos Sanchez. Madrid.

Cobb Espanola, S. A. Madrid.

Sr. don Antonio Merino Gomez. Madrid.

Agrinter, S. A. Madrid.

S. L. de Comerciantes Agropecuaria. Ma-
drid.

Sr. don Cristobal Becerra Garcia. Madrid.

Ross Avicola Ibérica, S. A. Madrid.

Sr. don Juan José Garcia Aguilera. Ma-
drid.

Sr. don Ramon Fdo. Sangrador. Madrid.

Sr. don Pedro Bastida Albos. SEO DE
URGEL (Lérida).

Sr. don Antonio Alba Solé. VILLANUEVA
Y GELTRU (Barcelona).

Petersime Avicola Toledana, S. A. TO-
RREJON CALZADA (Madrid).

Sr. don Francisco Barroso Herrero. JE-
REZ DE LA FRONTERA (Ca&diz).

Sr. don Manuel Garcia Rodriguez. Madrid.

Inter Breeders, S. A. Madrid.

Sr. don Francisco Salegui Arrese. PASA-
JES (Guipuzcoa).

Sra. dona Trinidad Palanca Alfaro. Va-
lencia.

Sr. don Rafael Garcia Antén. Madrid.

Sr. don Juan Robert Alba. CANYELLAS
(Barcelona).

Granja Norga, S. A. Madrid.

Golderos y Fabregas. S. A. Madrid.

Sr. don José Gomez Soriano. Sevilla.

Sr. don Joaquin Sanchez Camacho. RO-
TA (Cadiz).

Carnes y despojos comestibles

Asociacion Exportadores Ganado Equino.
Madrid.

Frigorificos del Alto Urget, S. A, SEO DE
URGEL (Lérida).

Frigorificos Logrofo. Logrono.

Sr. don Ernesto Montero Alonso. San Se-
bastian.

Conservera Campofrio, S. A. Burgos.

Sr. don José Sorribes Pubill. ORGANA
(Lérida).

Giresa. Madrid.

Cooperativa Avicola y Ganadera de Guis-
sono. GISSONA (Lérida).

Matadero General Frigorifico de Abrera.
Sociedad Andnima. Barcelona.

Sr. don Juan Faus Grau. SEO DE UR-
GEL (Lérida).

Auxiliar Conservera, S. A. VIGO (Ponte-
vedra).

Sr. don Manual Rosa Ortiz, VILLANUE-
VA DE LA SERENA (Badajoz).
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Sr. don Enrique Merono Jiménez. CAR-
MONA (Sevilla).

Sr. don Jesus Maria Aldaz Diez de Ul-
zurrun. AUZA (Navarra).

Dieco. Madrid.

Matadero General Frigorifico Cardones,
Sociedad Anonima. SAN JUAN DE TO-
RRUELLA (Barcelona).

Sr. don Eliseo Abad Barrio. LASARTE
(Guipuzcoa).
Sr. don Gino Campioni Parenti. MIRANDA

DE EBRO (Burgos).
Sr. don Luis Gonzalez Millan. Sa'amanca.

Industrias Frigorificas del Louro, S. A.
PORRINQ (Pontevedra).

Sr. don Tomas Irigoyen Vergara. Pam-
plona.

Sr. don M. Lendinez Serrano. JABAL-
QUINTO (Jaén).

Sr. don Miguel Bessa Sallent.

Sr. don Antonio Bach Angrill. SEO DE

URGEL (Lérida).
Sr. don Leopoldo Pérez Mansilla. TOME-
LLOSO (Ciudad Real).

Leche y productos lacteos, huevos
de ave, miel natural y otros productos
comestibles

Asociacion Nacional Sindical Avico.a. Ma-
drid.

Ibermiel, S. A. CANAVERAL (Caceres).

Sr. don M. Jesus Sanchez Sanchez. VA-
LERO SIERRA (Salamanca).

La Reina Apicola, S. L. MONTROU (Va-
lencia).

Mielso, S. L. Castellon.

Sociedad Nestlé (AEPA). Barcelona.

Sr. don Tomas Llopis Miralles. BENIAR-
BEIG (Alicante).

Cooperativa Apicola Levantina. ALCIRA

(Valencia).
Collantes. Madrid.

Mieles Mondragén, S. L. Castellon.

Sr. Don Emilio Castelld Aparisi. JERESA
(Valencia).
Sr. dor Antonio Bach Angrill. SEO DE

URGEL (Lérida).

Sr. don Cornelio Mendoza Sanz. CERLET
(Valencia).

Sr. don Alfonso Llovell
(Valencia).

Cooperativa Apicola Castellonense.
tellén.

Sr. don Moisés Bravo Aparicio. ALCIRA
(Valencia).

Sr. don Antonio Paparra Albalat. FUEN-
LABRADA DE LOS MONTES (Badajoz).

Sr. don Manue! Riesco Fernandez del
Campo. Zamora.

Mieles Alicante, S. A. Alicante.

Cooperativa Comarcal de Avicultura de
Reus. REUS (Tarragona).

Importaco, S. L. BENIPARRELL (Valencia).

Sr. don José Antonio Fortea Atance. BAR-
BASTRO (Huesca).

Sr. don José Sorribes Pubil.
(Lérida).

Almendras Jijona, S. A. JIJONA (Alicante).

Sr. don Angel Serrano Nebra. BLESA (Te-
ruel).

Saez. CARCER

Cas-

ORGANA

Productos de origen animal

Framawick, S. A. Barcelona.
La Intestinal, S. A. Barcelona.
Tripera Barcelonesa. S. A. Barcelona.

Queserias Franco Espafiolas, S. A. Ma-
drid.

Conservera Campofrio, S. A. Burgos.

Andrés Molina, S. A. CUART DE POBLET
(Valencia).

Dieco. Madrid.

Sr. don Francisco Grau Ferran. Barcelona.

Comercio e Industria de Tripas. S. L.
Barcelona.

Sr. don Emilio Canet Kolar (Subproductos
Animales). Madrid.

Sr. don M. Martinez Belmonte. VIGO (Pon-
tevedra).

Sr. don Luis Payo Carnicero. Palencia.

Sr. don Vicente Montoro Lacomba. Va-
lencia.

Sr. don Frank Van Spaandok. MASNOU
(Barcelona).

Sr. don E. Zabaleta Armentia. VENTA DE
BANOQOS (Palencia).
Sr. don Andrés Arch Mila. Barcelona.
Sr. don Ramoén Villadelprat Serra. SAN
CUGAT DEL VALLES (Barcelona).
Copeca, S. L. ESPLUGAS DE FRANCOL!
(Tarragona).

Mar. S. A. VIGO (Pontevedra).

Sr. don Agustin Ors Franquesa.
LONA (Barcelona).

Guillermo Pamplona, S. A. LA CENIA (Ta-
rragona).
Sr. don lidefonso Marco Lorcas. HOSPI-
TALET DE LLOBREGAT (Barcelona).
Sr. don Alejandro Moll Roth (Triperia
Moll). Burgos.

Laboratorio Experimental Terapéutica In-
munoégena. Barcelona.

Sr. don Ignacio Aiberti Arteche. San Se-
bastian.

BADA-

Plantas vivas y productos
de la floricultura

Primores, S. A. Madrid.
Nogiftsa. MORES (Zaragoza).
Spanish Decorative Flower. Barcelona.

Sr. don Juan Orero Vargues. SEGORBE
(Castellon).

Jardin de San Valero, S. L. BENIPARRELL
(Valencia).

Sr. don Antonio Pozo Corbalan (POZO-

FLOR). PREMIA DE MAR (Barcelona).
Florispania, S. A. MATARO (Barcelona).
Secoffor, S. L. Barcelona.

Eurofior, S. A. VILASAR DE MAR (Bar-
celona).

José Galan, S. L. Valencia.

Franco - Navarra Fruticultura. MILAGRO
(Navarra).
Horticultores Volckaert. Barcelona.

Sr. don Eduardo Rodon Blasa. SAN LEO-
NARDO DE YAGUE (Soria).

Rosaflor, S. A. PALMA DE MALLORCA
(Baleares).

Jardines Huerto Cura, S. A. ELCHE (Ali-
cante).

Sociedad Cooperativa del Campo Flori-
cultores de la Maresma. VILASAR DE
MAR (Barcelona).

Viveros Catalufa, S. A. Lérida.

Sr. don Antonio Medina Lama. Sevilla.

Sr. don Cecilio Peregrin Martinez. AGUI-
LAS (Murcia).

Sr. don M. Rambaldi Rolando. SAN JUAN
VILASAR (Barcelona).

Mayoralgo Hurtado. ARANUEL (Castellén).

Jardines Tarraco. MONTROIG (Tarragona).

Sr. don J. Sabates Ramoén. VILASAR DE
MAR (Barcelona).

Viveros Juan Aguer. CABANAS (Gerona).

Legumbres, plantas, raices
y tubérculos alimenticios

Exportadores de Tomate de Alicante, S. A.

(ETASA). Alicante.

Pascual Hermanos, S. R. C. PEGO (Ali-
cante).

Importadores Proveedores Expor. Reuni-
dos, S. A. (IMPROV). Barcelona.

Bonny, S. A. Las Palmas.

Ciriaco Rueda, S. A. Valladolid.

Sabbah Sabbah Mauricio (Productos Sa-
ba, N. C.). Madrid.

Alvarez Penelas. P. ORBIGO (Jaén).

Sr. don Andrés Cuartero Ruiz. ORIHUELA

(Alicante).

Sr. don Jose Santamaria Cunat. MONCA-
DA (Valencia).

Koipe, Angel Fernandez. Leon.

Manuel Peregrin Caparros, S. L. PULPI
(Almeria).

Lopez Agut Munoz Calero. AGUILAS (Mur-
cia).

Cooperativa del Campo Santa Moénica. BA-
LAZOTE ({(Albacete).

Asperio, S. A. Logrofio.

Antonio Valldecabres, S. L. Valencia.

Frio Frutos y Derivados, S. A. ALCUDIA
DE CARLET (Valencia).

Sr. don Antonio Ferrer Sancho. LA RODA
(Albacete).

Sr. don Manuel Ferrandez Guirao. ROJA-
LES (Alicante).

Sr. don Manuel Garcia Ruiz. Malaga.

Agrupacion Cosecheros Export., Sociedad
Anonima (AGRUDECO). ELCHE (Alican-
te).

Losada San Roman, S. A. Granada.

Agrosilva Hispania, S. A. Badajoz.

Sra. dofa Maria Pilar Vila Pérez. SANTIA-
GO DE COMPOSTELA (Coruna).

Sr. don Vicente Quirante Saez. COX (Ali-
cante).

Sr. don José Ramon Rodriguez Menéndez
(Productos José RAM) GIJON (Oviedo).

Frutos comestibles, cortezas de agrios
y de melones

Pascual Hermanos, S. R. C. PEGO (Ali-
cante).
Antonio Mufoz y Cia., S. A. Murcia.
Grexaval, S. A, REUS (Tarragona).
Realmo, S. A. REUS (Tarragona).
Nut. Export., S. A. REUS (Tarragona).
Frutos Espafoles, S. A. Valencia.
Almendras Jijona, S. A. JIJONA (Alicante).
Almendras de Lérida, S. A. Lérida.
Almellanas, S. A. REUS (Tarragona).
Cooperativa Agricola del Sagrado Corazdn

de Jesus. ALGEMESI (Valencia).
Modesto Gaspar, S. A. SAGUNTO (Valen-
cia).

Enrique Martinavarro y Cia.,, S. R. C. AL-
MAZORA (Castellon de la Plana).
Consorcio Exportadores de Frutas, S. A.

(CONEXFRUTA). Murcia.
Comercial Frutacal, S. A. Alicante.
Comercial Levantina de Frutos Secos, So-
ciedad Anonima (COLEFRUS). Alicante.
Almendras Granada. S. A. MOTRIL (Gra-
nada).
Frutas Condal, S. A. BENIFARO DE VALL-
DIGNA (Valencia).

estadistica de exportacion...
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DEFICIT

DE 80.000
MILLONES
DE PESETAS

BALANCE
COMERCIAL
AGRARIO
EN 1975

Industrias de Alicante, S. A. (INDASA).
Alicante.

S. A. Mayra. Almeria.

Exportaciones Agricolas, S. A. Valencia.

Meneu Export.,, S. A. BECHI (Castellon).

Fulgencio Sanchez y Hermanos, S. L. AL-
MENARA (Castellon).

Orexport., S. A. REUS (Tarragona).

Unién Agraria Cooperativa. REUS (Tarra-
gona).

Grudex, S. A. LOS DOLORES-CARTA-
GENA (Murcia).

Cereales

Servicio Nacional de Cereales. Madrid.
Arrocerias Herba, S. A. Madrid.
Ramon Serra y Cia.. S. R. C. Valencia.

Pascual Hermanos, S. R. C. PEGO (Ali-
cante).
Frutos Industrializados. S. L. Valencia.

Arrocerias San Martin, S. A. Valencia.

Arrocerias Espafolas, S. A. Valencia.

Semillas Agricolas, S. A. Madrid.

Complejo Agricola, S. A. Madrid.

Hijos de J. Sos Borras, S. A. ALGEMESI
(Valencia).

Maices Hibridos y Semillas, Sociedad
Anonima (MAHISSA). Barcelona.

Asociacion Exp. de Patatas, S. A. Valen-
cia.

Cotemsa. JEREZ DE LA FRONTERA (Céa-
diz).

Internacional Representaciones Importac.
Export.. S. A. PEGO (Alicante).

Arrocera del Segre. S. A. Lérida.

estadistica de exportacion...

Nomen, Productos Alimenticios, S. A.
TORTOSA (Tarragona).

Espec. Ornitolégicas, S. A. Barcelona.

Hija de F. Pijuan, S. A. TARREGA (Le-
rida).

Moiino Arrocero de Tamarite, S. A. Barce-
lona.

Bleda Garcia lldefonso.

Conservas Badia, S. A. BURJASOT
lencia).

Hijos de Juan Gallego, S. L. VILLANUEVA
CASTELLO (Valencia).

Productos Transformaciones Agricolas
ARANJUEZ (Madrid).

Seitra, S. A. Barcelona.
Félix Reverte, S. L. Murcia.

CIEZA (Murcia).
(Va-

Productos de la molineria, malta,
almidones y féculas, gluten, insulina

Glucosa y Derivados, S. A. Barcelona.

Campo Ebro Industrial, S. A. Zaragoza.

Sr. don Antonio Martin Palomares. LINA-
RES (Jaén).

Semoleria de! Carpio, S. A. EL CARPIO
(Cérdoba).

Continental Cio. Exterior. Madrid.

Levantina Agricola Industrial, S. A. Barce-
lona.

Realmo, S. A. REUS (Tarragona).

Union Forestal, S. A. Coruna.

Harinera la Meta, S. A. Lérida.

Grudex, S. A. LOS DOLORES-CARTAGE-
NA (Murcia).

Harinera Binefar. BINEFAR (Huesca).

S. A. Mayra. Almeria.

Joaquin Garcia Miralles, S. L. LOS DOLO-
RES-CARTAGENA (Murcia).

inter Fruit Espaia, S. A. OLIVA (Valencia).

Pastas Alimet, Pedragosa. SANTA M.
BARBAR (Barcelona).

Comercial Frutacal, S. A. Alicante.

Productos Vital Carlos Scheneider, S. A.
GANDIA (Valencia).

Sr. don Antonio Pont Amenos. TARREGA
(Lérida).

Profiden Bristol, S. A. FUENCARRAL (Ma-
drid).

Ibérica de Transacciones Comerciales, So-
ciedad Anonima (IBETSA). Barcelona.
Comercial Levantina de Frutos Secos, So-
ciedad Anénima (COLEFRUS). Alicante.

Grexaval, S. A. REUS (Tarragona).

Sr. don Ramén Pont Amenos. TARREGA
(Lérida).

Nomen, Productos Alimenticios, S. A. TOR-
TOSA (Tarragona).

Destilerias Mufoz Galvez. Murcia.

Semillas y frutos oleaginosos, semillas,
simientes y frutos diversos. plantas
industriales y medicinales, pajas y forrajes

Sr. don Roque Mirén Sanchez. Murcia.
Ramon Serra y Cia.. S. R. C. Valencia.

estadistica de exportacion...
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estadistica de exportacion...

Sr. don Raimundo Otero Aguilera. LOJA
(Granada).

Hijos de Raimundo Yllera, S. L. Burgos.

Destilerias Mufoz Galvez, S. A. Murcia.

Plantafarm, S. A. Ledn.
Semillas Pacifico, S. A. Madrid.
Cultivadores de Semillas Seleccionadas,
Sociedad Anonima (CUSES). Madrid.
Destilaciones Bordds Chinchurreta, S. A.
Sevilla.

Cia. Esp. de Deshidratacién Agricola, So-
ciedad Andnima. Zaragoza.

Ramon Batlle Vernis, S. A. Barcelona.

Marcelino Bonet, S. A. Sevilla.

Sr. don Tomas Llopis Miralles. BEN!AR-
BEIG (Alicante).

Productores de Semillas, S. A. (PRODES).
Valladolid.

Sr. don José Manuel Zulueta ibarrola. TU-
DELA (Navarra).

Cia. Organizadora del Consumo,
(C. 0. C. S. A) Madrid.

Semoleria del Carpio, S. A. EL CARPIO
(Cordoba).

Sr. don P. Moreno Caballero.
(Badajoz).

Sr. don A. Cremades Beimonte. ALCAN-

TARILLA (Murcia).

La Pastora, S. A. Zaragoza.

Deshidrataciones y Conservas Agricolas,
Sociedad Anonima. Zaragoza.

Xanco Soler Luis Maria. Barcelona.

Semillas Fito. Barcelona.

Ibermiel, S. A. CANAVERAL (Céaceres).

Naragén, S. A. TAFALLA (Navarra).

S. A

MERIDA

Grasas y aceites (animales y vegetales),
productos de su desdoblamlento, grasas
alimenticias elaboradas,

ceras de origen, animal o vegetal

Aceites Catalanes Esp. REUS (Tarragona).

Hispanoliva, S. A. Cordoba.

Cia. Industrial y de Abastecimiento, S. A.
Madrid.

Carexport, S. A. Cordoba.

Minerva, S. A. Maélaga.

Establecimientos Moro, S. A. Malaga.

Exconti. Madrid.

Aceites y Proteinas, S. A. PORTUGALETE
(Vizcaya).

Fontoil, S. A. Madrid.

Bertolli Espaifiola, S. A. Madrid.

Salgado y Cia.,, S. A. Madrid.

Aceiterias Reunidas de Levante, S. A, NA-
ZARET (Valencia).

Europea de Comercio, S. A. Madrid.

Koipe y Elosua, S. A. EL BURGO (La Co-
ruia).

Unién Territorial Cooperativas de! Campo.
Lérida.

Juan Ballester Roses Sucs, S. C. TORTO-
SA (Tarragona).

Union Territorial de Cooperativas del Cam-
po. Jaeén.

Aceites Vegetales, S. A. ACEVESA. Ma-
drid.

A. Sabater Esteve y Cia. REUS
gona).

Olivarera Andaluza, S. A. Madrid.

Oleicola Comercial Exportadora.
EXPORT. Madrid.

Olivarera del Mediterraneo, S. A. Malaga.

Conservera Campofrio, S. A. Burgos.

(Tarra-

CLEO-

Estabiecimientos Félix Gasull, S. A. Ma-
drid.

Extractora Sur, S. A. PUNTA VERDE (Se-
villa).

Azucares y articulos de confiteria

S. A. Chupa Chups. VILLAMAYOR (Ovie-
do).

Campo Ebro Industrial, S. A. Zaragoza.
vicente sanchis Mira e Hijos, S. L. JIJO-
NA (Alicante).
Monerris Planelles,

cante).
Galnna Bianca, S. A. HOSPITALET DE
LLUGBHEGAT (Barcelona).
F.eer tspafiola, S. A. OLESA DE BONES-
VALLS \tsarcelona).
Giucosa y Derivados, S. A. Barcelona.
Sr. don Jaime Calvo Carrillo. Barcelona.
Chicies Americanos, S. A. Madrid.
Sr. don Juan Antonio Sirvent Selfa, Hijos
Manuel S. Soler. JIJONA (Alicante).
Sr. don Francisco Hernandez Vidal. MOLI-
NA LE SEGURA (Murcia).

La Industria Turronera, S. A. JIJONA (Ali-
cante).

Hijos de Manuel Sirvent Miralles, S. R. C.
Alicante.

Fiesta, S. A. ALCALA DE HENARES (Ma-
drid).

S. A. JIJONA (Al-

Diego Zamora Conesa y Cia., S. R. C.
CARTAGENA (Murcia).

Damel, S. A. ELCHE (Alicante).

Antonio Pico Mira, S. A. JIJONA (Ali-
cante).

A. Monerris Llinares, S. A. JIJONA (Ali-
cante).

Sr. don José Maria Vicente Bernal. MOLI-
NA DE SEGURA (Murcia).

Hijos de Emilio Garcia Mira, S. L. JIJONA
(Alicante).

Sr. don Francisco E. Coloma Masia. JIJO-
NA (Alicante).

Industrias del Turréon Sirvent Pla, S. A.
JIONA (Alicante).

Sr. don Pascual Sanchis Coloma,
Wenceslao Monerris R. JIJONA
cante).

Luis Torres Castafio y Cia. ELCHE (Ali-
cante).

Vda.
(Ali-

Preparados de legumbres, hortalizas,
frutas y otras plantas o partes de plantas

Cia. Envasadora Loreto, S. A. Sevilla.

Hernandez Pérez Hnos., S. R. C. MOLINA
DE SEGURA (Murcia).

Conservas Ibéricas, S. A. CONSIBER. Ma-
drid.

Conservas Badajoz, S. A. Madrid.
Tepe, S. A. Sevilla.

Industrias Frigorificas Extremerias, S. A.
IFESA, MERIDA (Badajoz).

Riviana Esp., S. A. Sevilla.

Internacional Envasadora, S. A. MORON
DE LA FRONTERA (Sevilla).

YBARRA BEATRICE, S. A. DOS HERMA-
NAS (Sevilla).

Horticola del Segura, S. A. Madrid.

Villamarin Guillén, S. A. Sevilla.

S. A. Frutas y Conservas Safyc.
GUER (Lérida).

Euroliva, S. A. MAIRENA DEL ALJARA-
FE (Sevilla).

Hijos de Juan Antonio Prieto, S. R. C. MO-
LINA DE SEGURA (Murcia).

Savin, S. A. SAN SEBASTIAN
coa).

S. A. Conservera Extremefa. Badajoz.

Agrucapers, S. A. AGUILAS (Murcia).

Zumos Internacionales, S. A. ZISA. Va-
lencia.

Productos Vital Carlos Scheneider, S. A.
GANDIA (Valencia).

Libby Espafia, S. A. Madrid,
Sr. don Miguel Gonzéalez Palazdén. Murcia.
Industria Aceitunera Marciense, S. L. MAR-
CHENA (Sevilla).
Conservas Altamira,
(Navarra).

Sr. don José Maria Garcia Gomariz. MO-
LINA DE SEGURA (Murcia).

Sr. don Antonio Bernal Nicolds. ESPINAR-
DO (Murcia).

BALA-

(Guipuz-

S. A. FUSTINANA

Bebidas, liquidos alcohélicos y vinagre

Pedro Domecq, S. A. JEREZ DE LA FRON-
TERA (Cadiz).

Savin, S. A. SAN SEBASTIAN
co0a).

Gonzalez Byass y Cia. Ltda. JEREZ DE
LA FRONTERA (Cadiz).

Williams Humbert Ltda.
FRONTERA (Cadiz).

Garvey, S. A. JEREZ DE LA FRONTERA
(Cadiz).

Sandeman Hermanos y Cia. S. R. C. JE-
REZ DE LA FRONTERA (Cadiz).

AGE Bodegas Unidas, S. A. FUENMAYOR
(Logrono).

Zoilo Ruiz Mateos, S. A. JEREZ DE LA
FRONTERA (Céadiz).

Antonio Barbadillo, S. A. SANLUCAR DE
BARRAMEDA (Céadiz).

Palomino y Vergara, S. A. JEREZ DE LA
FRONTERA (Cédiz).

John Harvey Sons Espafola. JEREZ DE
LA FRONTERA (Cadiz).

S. Vinicola Alavesa, S. A. LABASTIDA
(Alava). .

Rioja Santiago, S. A. HARO (Logrofio).

Bodegas Schenk, S. A. Valencia.

Fernando A. de Terry, S. A. PUERTO DE
SANTA MARIA (Cadiz).

J. Antonio Mompo, S. A. Valencia.

C. Augusto Egli, S. L. Valencia.

Croft Jerez, S. A. JEREZ DE LA FRON-
TERA (Cadiz).

Cia. Teschendorff. Valencia.

Emilio Lustau, S. A. JEREZ DE LA FRON-
TERA (Cadiz).

Luis Caballero, S. A. PUERTO DE SANTA
MARIA (Cadiz).

Duff Gordon y Cfa., S. A. PUERTO DE
SANTA MARIA (Cadiz).

José Lopez Bertran y Cia., S. R. C. Ta-
rragona.

Diez Hermanos, S. A.
FRONTERA (Cadiz).

José Oliver, S. A. Tarragona.

(Guipuz-

JEREZ DE LA

JEREZ DE LA

estadistica de exportacion...
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€N FIEBRE APTOSA
LAS REAUDADES CUENTAN

Todos los veterinarios y
ganaderos espaiioles saben
que la vacuna AFTO—-VAC,
primera oleosa contra la aftosa porcina,
ha protegido a satisfaccion general
millones de cerdos desde 1972.
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La Administracion
adquirio AFTO-VAC
en un 80 por ciento de
sus compras para las
camparias oficiales durante 1974-1975.

Gracias al masivo empleo de
dicho producto, la enfermedad
ha sido controlada. La fiebre
aftosa, pues, ya no constituye
problema para el ganadero precavido
y consciente.

La Ciencia Veterinaria se ha
apuntado un gran éxito con
AFTO-VAC, vacuna elaborada por
Laboratorios Sobrino, S.A.. bajo licencia

de Roger Bellon de Paris.

laboratorios sobrino S.a.

Apartado, 49 Tel. 26.12.33 Telex 57 223 SLOT E. Olot (Geronal
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COLMENAS DE PLASTICO

La casa Horn KG, de Ruders-
berg, Alemania occidental, fabrica,
para el apicultor moderno, una
colmena-cargador a base de la
e s puma poliuretanica “integral”

Baydur, de Bayer. Este material
esta formado por un cuerpo inte-
rior alveolar y una “piel” exterior
dura, lo que asegura un excelente
aislamiento térmico para que los
enjambres no corran peligro por
las bajas temperaturas en prima-
vera, cuando mas sensible es el
desarrollo de la abeja.

Para informacién complementaria:

Bayer Hispania Comercial, S. A.

Via Layetana, 196. Barcelona-9.

NUEVAS VARIEDADES
DE CEBADA

Una compahia britanica dedica-
da al cultivo de plantas ha lanza-
do al mercado tres nuevas varie-
dades de cereales en un afno. Se

novedad

trata de cebada de primavera de
gran rendimiento producida en el
centro Nickerson de cultivo de
plantas, radicado en la regién cen-

tral de Inglaterra, cuyo director
gerente, Mr. Mike Collins, aparece
fotografiado junto a las nuevas va-
riedades de cebada, en un inver-
nadero equipado especialmente.
Estas tres clases de cebada lla-
madas “Ark Royal”, “Georgie” y
“Sundance”, representan la culmi-

novedad

novedad

nacién de un intensivo programa
de cultivo iniciado hace doce
afos, en el que se empledé 2 mi-
llones y medio de cruces de esta
planta. Durante las pruebas se
descubrié que sus rendimientos
eran del tres al seis por ciento
superiores a los de las variedades
consideradas de alto rendimiento.
La compania predice que para
19280 estas clases constituirdn mas
del 50 por 100 de los campos de
cebada del pais e igual ocurrird
en el exterior. La “"Georgie” se re-
comienda ya y se vende en los
Estados Unidos y Espafia, habien-
do tenido un éxito récord en este
ultimo pais. Se halla sometida a
ensayos en otros 35 paises. De
igual forma, se espera que la "Ark
Royal” y la “Sundance”, especia-
les ambas para la preparacién de
malta, resulten muy populares en-
tre las grandes empresas cerve-
ceras del extranjero.

Consultas: Nicherson Seed Com-
pany, Plant Research Station, Ro-
thwell, Lincolnshire, Inglaterra.

Agente: Cia. General de Semi-
llas, S. A. Alcala, 45. Madrid-14.

FERTILIZANTES
ECONOMICOS GRACIAS A LA
INVESTIGACION BRITANICA

Los microorganismos cultivados
en esta cuba de fermentacién, en
una universidad del sur de Ingla-
terra, pudieran ser la clave para
aliviar la escasez de alimentos en
muchas partes del mundo en la
década de 1990 y después. Aqui,
un equipo del Consejo de Investi-
gacién Agricola viene tratando de
reemplazar el actual método de
produccién de fertilizantes nitro-
genados, caracterizado por un al-

novedad
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Barbados de todas

las variedades.

Injertos de uvas de vino y mesa.
Siempre seleccidén y garantia

Vides
americanas

Plantaciones comerciales. Planteles
para formacién de viveros

Arboles
frutales

Cultivosen las provincias de Logrono,

Navarra y Badajoz
Casa Central:

\ \V 4
@D viVEROS
PROVEDO

Apartado 77—Teléf. 941-231011- LOGRONO

Solicite nuestro catdlogo gratuito

[teiene v ocorte cualquicra de los dos boletines
de suscripcion que figuran en esta pagina y en-
vielos a IBERTIRO. Lagasca, 55. Madrid-1, BOLETIN DE SUSCRIPCION BOLETIN

SUSCRIPTOR DE SOCIO-SUSCRIPTOR

1.0 Por 630 p:setas al afo el suscriptor reci-
bira puntualmente en su domicilio los doce
ejemplares previstos en cada anualidad, inclu-
vendo los numeros especiales que se editen.

Nombre y apellidos ...

SOCIO-SUSCRIPTOR Direccion E"e‘i“’g’a‘;
2.9 Por 1.000 pesetas al anfo, cada SOCIO- oca
SUSCRIPTOR, ademés de recibir la revista en  Localidad Provin_ia
idénticas condiciones que el SUSCRIPTOR, ob- Forma de pago (1) ........ccooiiiiennn
tendra desde el momento dz formalizar la sus- Provincia .................. Tel. ...............

cripeién un numero de orden inamovibie, que
sera el que rija para los sorteos que llevaremos
a cabo p.riodicamente. Asimismo el SOCIO-
SUSCRIPTOR de IBERTIRO recibird una infor-
macién especial y exhaustiva en su propio domi-
cilio de todas las materias inherentes a su
deporte preferido, tales como calendarios de
monterfas, cacerias o tiradas de pichén y tiro
olimpico, acuerdos federativos, ultimas noveda-
des técnicas y comerciales, modificaciones de
reglamentos. acuerdos gubernativos aparecidos
en el "B. O. E.”. cambios de fechas de tiradas
y cuantas informaciones sean de utilidad al
cazador o al tirador. Adamas, los SOCIOS-SUS-
CRIFTGRES de IBERTIRO disfrutaran de la po-
sibilidad de participar en cacerias, monterfas,
tiradas de pichén y tiro olimpico, descuentos
en armerias y cuantas ventajas pueda lograr
nuestra revista para sus SOCIOS-SUSCRIP-
TORES.

Las suscripciones para el extranjero seran
recargadas con los gastos de envio a cada pals.

OFICINA DE IEERTIRO: Lagasca, 55-4.°. Ma-
drid-1. Teléfs, 2259356 y 2255001. Horas de
oficina: De 8 a 3 (lunes a viernes).

Firma del suscriptor,

SON: 600 PTAS.

(1) Indicar: ontra reembolso, giro
postal o transferencia a la Cta. Cte.
n.% (1-450.000-6 de la Agencia Urbana
de Velazquez, 51, del BANCO DE VIZ-
CAYA. MADRID-1.

Esta suscripcién se considera pro-
rrogada automaticamente en caso de
no r.cibir contraorden por su parte.

D2s a recibir informacién de Ca-
za menor [ ] Caza mayor [ | Tiro
olimpico |7 Tiro de pichén [7)

FeCha ..o
Firma del Soclo-Suscriptor

SON: 1.000 PTAS.

(1) Indicar: Contra reembolso,
giro postal o transferencia a la Cta.
C'te. num. 01-450.000-6 de la Agen-
cia Urbana de Velazquez, 51, del
BANCO DE VIZCAYA. MADRID-1.

Esta suscripcién s2 considera
prorrogada automéaticamente en
caso de no recibir contraorden por
su  parte.
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to consumo de energia y que es
vital para la consecucién de abun-
dantes cosechas, por otro proceso
mas eficaz y econdmico. La inves-
tigacién gira en torno a ciertos
microorganismos presentes en el
terreno y capaces, en ciertas con-
diciones naturales, de tomar el ni-
trégeno de la atmoésfera y trans-
formarlo en compuestos nitroge-
nados. Actualmente este proceso,
llamado de fijacién de nitrégeno,
requiere temperaturas y presiones
muy elevadas para ajustarse a
nuestra demanda de abonos. Sin
embargo, el equipo investigador
ha conseguido ya la simulacién de
esta reaccién bajo condiciones na-
turales y a temperatura normal, lo
cual una vez descubierto un mé-
todo de reciclar el compuesto con
éxito conducira a la continua con-
versién de nitrégeno en amoniaco
por electrélisis. Asi pues, existe la
posibilidad para la evolucién de
un proceso econdémico de fijacion
de nitrbgeno a escala industrial,
avance importante que librard a
los paises mas pobres de los enor-
mes costos de servicio de la mo-
derna fabrica de fertilizantes.

novedad

novedad

Consultas: Agricultural Research
Council, Unit of Nitrogen Fixation,
University of Sussex, Brighton,
Sussex, Inglaterra.

TRATAMIENTO DE
TERRENOS DUROS PARA
FACILITAR EL CULTIVO

La foto nos muestra al doctor
Henry Wilkins y a su esposa Shee-
na, que consiguieron los primeros
resultados positivos en el trata-
miento quimico de terrenos duros
y apretados de forma que las plan-
tas puedan desarrollar las raices
apropiadas en lugares en que esto
no habia sido posible. La labor de
investigacién —descrita por la pu-
blicacién cientifica britanica “Na-
ture” como “nuevas e interesantes
posibilidades en la agricultura
practica”— esta efectudndose en
la seccién del Consejo de Inves-
tigacion Agricola de Wye College,
al sudeste de Inglaterra. El doctor
Wilkins ya habia visto los resulta-

novedad

dos que el producto quimico DIHB
(acido 3,5 diyodo-4-hidroxibenzoi-
co) tenia para contrarrestar el
efecto supresor del crecimiento de
la luz blanca en los sistemas de
raices y ello le hizo preguntarse
si tendria un efecto semejante en
terrenos fuertes, y asi era. No sélo
mejoraba considerablemente la pe-
netraciéon de las raices sino que
éstas se desarrollaban mejor, ha-
ciéndose mas pesadas y largas.
En los experimentos se utilizaron
plantones de guisantes y judias y
también de cebada. Todavia se
vienen efectuando pruebas en con-
diciones de laboratorio, a las que
seguirdn otras préacticas; no obs-
tante, parece que este descubri-
miento pudiera constituir la res-
puesta para ocuparse de los in-
convenientes que los terrenos
apelmazados tienen para el cultivo
de cosechas, sin necesidad de te-
ner que emplear maquinaria que
con frecuencia ocasiona desper-
fectos.

Consultas: Agricultural Research
Council’'s Unit Wye College, Ash-
ford, Kent, Inglaterra.

novedqd novedqd
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PERJUICIOS OCASIONADOS
POR EXPLOTACION MINERA

Manuel J. J. Robina Galan
LLERENA (Badajoz).

Existe un terreno que estad de-
clarado para posible explotacién
o realizacion de sondeos y obten-
ciéon de! mineral barita, dentro del
cual hay unas fanegas que deseo
comprar. Tengo el temor, en caso
de comprar, de que ese terreno
comprado lo destrocen, Caso de
que se realicen esos trabajos, les
pregunto:

1.2 ¢De realizarse los trabajos
que expongo pagarian proporcio-
nalmente a los dafios y productos
que de su suelo hicieran y obtu-
vieran?

2° ;Si en este terreno se con-
tara con una edificacién antigua
O nueva que se perjudicase, agrie-
tandose, cayéndose, etc., la paga-
rian en razén directa del valor de
la misma o conforme a una apre-
ciacién de ellos?

RESPUESTA

Dados los antecedentes que su-
ministra el sefior consultante, y al
no significar si el terreno donde
esta la mina tiene la protecciéon
oficial de la ley, la parcela que
intenta comprar esta libre de toda
servidumbre y, por tanto, los per-
juicios que se le ocasionen poste-
riormente sobre cultivos, terreno
e incluso edificios tienen que ser
satisfechos en su importe total
por quien los cause a tenor de
lo que establece el articulo 1.902
del Cédigo Civil, interpretados por
sentencias del Tribunal Supremo
de 27 de abril de 1936 y 30 de
enero de 1951.

Mauricio GARCIA ISIDRO,
Abogado

consultas
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SERVIDUMBRE DE ACCESO

Ricardo Morales Chover
Sacramento, 14
UBEDA (Jaén).

Como viejo suscriptor, me per-
mito hacer a ustedes la siguiente
consulta.

Tengo una parcela de tierra de
una hectarea y por cuyo limite
oeste pasa una vereda o camino
de servidumbre; dicha vereda o
camino nace en la carretera na-
cional 322 Coérdoba-Valencia, que
pasa por aqui; antes de mi parcela
hay otra del vecino junto a la ca-
rretera de la cual nace dicha ser-
vidumbre. Este vecino trata de
poner obstaculos al paso por di-
cha servidumbre de vehiculos au-
tomoéviles y tractores, alegando
que dicho paso es sélo para per-
sonas y caballerias y de estas ul-
timas apenas hay movimiento por
la mecanizaciéon actual.

Dicha parcela mia deseo ven-
derla para hacer viviendas de
campo de las muchas que se es-
tan haciendo en la zona y tengo
compradores, pero se muestran
indecisos al comprar ante la duda
del servicio de paso de vehiculos
por la referida vereda o camino
de servidumbre,

Agradeceré a ustedes me infor-
men sobre cual es mi derecho o
no derecho en este asunto.

RESPUESTA

Dados los antecedentes que se
facilitan en la consulta y en el cro-
quis que se acompana, la parcela
del sefor consultante se encuen-
tra enclavada entre otras, y con la
Unica salida a via publica que la
vereda que conduce a la carrete-
ra, cuyo paso es obligatorio a te-
nor de lo que dispone el articu-
lo 564 del Coédigo Civil.

No se puede limitar ni condicio-
nar el paso porque el articulo 566
del mismo Cdbdigo especifica que

consultas

consultas

la anchura de la servidumbre de
paso sera la que baste a las ne-
cesidades del predio dominante, o
sea a la parcela que utiliza la ve-
reda, y como en la actualidad la
anchura para un tractor es indis-
pensable para el cultivo agricola,
no se puede limitar con pretexto
alguno la circulacién de méaquinas
o vehiculos por la vereda, de
acuerdo con los pretextos antes
indicados.

Mauricio GARCIA ISIDRO,
Abogado

LEGISLACION SOBRE
APICULTURA

Tratamientos Agricolas, S. A.
Ferraz, 15
MADRID.

Desearia nos informaran acerca
de la legislacion existente sobre
apicultura, para la instalacién a
nivel industrial de un colmenar en
zona rural.

RESPUESTA

Practicamente existe muy poca
legislacién sobre apicultura, lo
que es motivo de continuos con-
flictos. No obstante, hemos encon-
trado algunas disposiciones que
transcribimos por si pudieran ser-
le de alguna utilidad.

Normas para el fomento de la
apicultura. Decreto de 15 de junio
de 1936 (Gaceta del 16).

Transporte de colmenas en ca-
miones. Orden 25 de marzo de
1952 (“B. O. del E.” 24 abril).

Transporte de colmenas. Supri-
me limitacién velocidad. Orden 23
de agosto de 1963 (“B. O. del E.”
9 septiembre).

Preceptos sanitarios sobre Aca-
riasis. Orden de 1 de marzo de
1950 (“B. O. del E.” del 21) y Re-
glamento de Epizootias de 1955.
Arts. 288-291.

consultas
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Ante esta falta de legislacion,
es la costumbre de la localidad la
que suele aplicarse, contando de
antemano con el buen criterio del
apicultor. En todo caso, antes de
instalar un colmenar debera poner
el hecho en conocimiento del ve-
terinario titular de la localidad y
de la Delegacion provincial de
Agricultura.

En lo que se refiere a la insta-
lacién de colmenas en montes ca-
talogados de utilidad publica, de-
bera ponerlo, ademas, en conoci-
miento del I. C. O. N. A., atenién-
dose a lo dispuesto en ta Orden
de Agricultura de 8 de mayo de
1940 (“B. O. del E.” del 11).

Félix TALEGON HERAS
del Cuerpo Nacional Veterinario

TRABAJO SOBRE RIEGOS

Julio Solé Sancho
José Antonio, 24
AMPOSTA.

Le agradeceria me indicasen el
medio de conseguir el trabajo del
sefior Arlosoroff sobre “Equipos
y Métodos de Riego”, presentado
en la reunién de Sevilla del gru-
po de trabajo de la FAO, y al que
hace referencia el sefior Grande
Covian, en su articulo aparecido
en el namero 530, de su revista
AGRICULTURA.

RESPUESTA

El trabajo del doctor Arlosoroff
ha sido repartido exclusivamente
como elemento de trabajo, por lo
que no esta a la venta.

Enviamos un ejemplar de dicho
documento, que podra hacer lle-
gar al interesado.

Ricardo GRANDE COVIAN,

Dr. Ingeniero Agrénomo
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TRASPLANTE DE ARBOLES

Sr. Marqués de las Claras
Veladzquez, 136.
MADRID-6.

Como suscriptor a esa Revista,
le quedaria muy agradecido si
pudiera facilitarme el nombre de
alguna casa especializada en tras-
plante de arboles. Concretamente
en una finca situada en el Plantio
(Madrid) existen encinas y cha-
parros de distinto tamano, que
quedarian afectados por la ubica-
cion de una casa, y que desearia
trasladar a otra parte si técnica-
mente es posible.

RESPUESTA

Como contestacién a su consul-
ta, nos es grato indicarle que,
efectivamente, se puede realizar
la operacion de trasplante, pero
presenta algunas limitaciones de
orden técnico a las que hay que
anadir su elevado costo.

Si los ejemplares a que se re-
fiere, sobre todo encinas, son
arboles de tamano considerable,
hay que realizar un escayolado de
su sistema radicular, operacidn
costosa y con el inconveniente de
que hay que prepararla como mi-
nimo con un afo de anticipacion
al momento del trasplante. Esta
operacion de escayolado resulta
bastante engorrosa, pues, ademas
de su alto coste, es preciso contar
con el personal especializado y
prever algunos aspectos comple-
mentarios, como es la necesidad
de utilizar una grua para mover
los arboles, tanto en el punto de
origen como en el de destino, lo
cual implica contar con accesos
suficientes, etc.

En cuanto a los chaparros, si
no son de mucha edad, se puede
hacer el trasplante sin necesidad
del escayolado previo, existiendo
mayor probabilidad de fallo. Si
su tamafno es considerable, tam-
bién es necesario el escayolado,

consulias
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al igual que el caso de las en-
cinas.

La época de realizacion de es-
tas operaciones es durante el in-
vierno, momento en que los &rbo-
les se encuentran en periodo de
reposo vegetativo.

Como en su consulta también
nos solicita el nombre de alguna
casa especializada, le indicamos
la direccién de FRUYJARSA (Fru-
tales y Jardines, S. A)). C. Doctor
Esquerdo, 55-1.° A. Tel. 274 83 14,
Madrid, a la que puede dirigirse
en solicitud de cualquier dato o
informacién méas concreta.

Vicente SOTES,
Ingeniero Agrénomo

BIBLIOGRAFIA
SOBRE CARACOLES

D. Antonio Gémez Gémez
C. José Antonio, s/n.
RICOTE (Murcia).

Les ruego me digan si existen

publicaciones sobre la cria de
caracoles.

RESPUESTA

Pocas son las publicaciones

que hemos encontrado sobre cria
y explotacion del caracol. Existe,
no obstante, multitud de trabajos
cientificos en revistas profesiona-
les sobre caracoles, que, por su
alto nivel, se salen de lo que usted
pueda necesitar.

Los libros que entendemos pue-
den serle Utiles son:

MATIAS JOSA.—“Explotacién vy
cria del caracol”. 120 pesetas.

CADART.—"“Les Escargots”. 1.330
pesetas.

“L’'Escargot et la Grenouille co-
mestible” 300 pesetas.

Félix TALEGON HERAS,
del Cuerpo Nacional Veterinario

consultas
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... DE SEVILLLA

«buena otofada»

Optimismo en ganaderia, previsiones de
siembra, los trigos «mejicanos»...

Pueden afectarse las cosechas de algoddn
y arroz.

El «verdeo» y el «molino», dos caras del
olivar.

LLUVIAS ABUNDANTES Y BENEFICIOSAS

La otofada de 1972 fue la Ultima buena, sefalando el final
de un periodo de cierta humedad en Andalucia occidental, pa-
ra dar paso a la sequia de 1973, 1974, 1975 y 1976 hasta la
entrada del nuevo otofio, que ciertamente no pudo hacerlo con

mejor pie.
Cuando se redacta esta cronica, el dia 12 de octubre, en-
tre las lluvias de los dias finales de septiembre y las habi-

das después, se totaliza sobre Sevilla capital una intensidad
pluviométrica que supera los 125 litros por metro cuadrado.
Sin embargo, la lluvia en la capital no refleja las fortisimas
precipitaciones registradas en algunas comarcas de la pro-
vincia, como es el caso de la Sierra Norte, tan castigada por
la sequia. Por Cazalla de la Sierra, Constantina, Alanis, et-
cétera, llevan contabilizados mucho mas de 200 litros por me-
tro cuadrado. Los arroyos y los rios se han desbordado, cir-
cunstancia no sucedida desde hace muchos afos. En los em-
balces situados por aquellos contornos se captaron cifras muy
sustanciales de millones de metros cubicos. La hierba crece
pujante y la montanera promete mucho; imaginese 1o que ello
significa para el ganado.

En la campifa las lluvias fueron asimismo importantes, ha-
biendo dado a las tierras un tempero que las dejo en situa-
ciéon oOptima para la preparacion de las sementeras. En cuanto
al olivar de molino, el beneficio recibido es muy grande.

PERO... NUNCA LLUEVE A GUSTO DE TODOS

La excepcidon del prometedor panorama que nos presenta
el comienzo de la otofada son los cultivos del algodon y del
arroz. Ambos, en recoleccién, se perjudican por el deterioro
de las cosechas. La cosa viene a empeorar la crisis det arroz,
con precios en retroceso respecto a las estimulantes recupe-
raciones que el arroz cascara tuviera en las tres campanas
precedentes (1973, 74 y 75). En el algodén, es una lastima
que el notable mejor precio a que se esta pagando por las
desmotadoras, superando en diez pesetas por kilo el precio
oficial de 35 pesetas, se malogre por el deterioro del produc-
to y aun el mucho algodén arrastrado por un agua que en mu-
chas ocasiones tuvo caracter de lluvias torrenciales.

MEJORES PERSPECTIVAS PARA LA REMOLACHA

En conjunto, y a salvo las excepciones del arroz y el al-
godon, la alegria del campo sevillano es general y jubilosa.
Los efectos de la “otofiada” mojada que parece vamos a te-
ner se han hecho notar ya provocando una reanimacion en el
sector de la remolacha. EI mal resultado de la recoleccién, la
cortedad del precio de las raices ya superado por los incre-
mentos de los costes y el descontento por la negativa a pagar
las subvenciones para herbicidas. semilla y maquinaria que
se habian ofrecido, amenazaba a una peligrosa desbandada
de siembras en la nueva campana 1976-77. Y de hecho se ha
provocado el abandono, pero lo mitigara algo las lluvias veni-
das tan tempranas y oportunas para asegurar una prometedora
nascencia en el secano. Precisamente, la sequia de los otofios
anteriores, retrasando demasiado la nascencia de la remola-
cha, fue una de las causas de la mala cosecha recoleclada
el pasado verano. Ahora la situacion es la contraria, y hacen
bien los labradores en intentar aprovecharse de ella.

GRANDES ESPERANZAS EN LOS TRIGOS “MEJICANOS”

Sin embargo, es el trigo lo que acapara la atencion de to-
dos fundamentalmente. Ya se ha dado la cifra de la cosecha
provincial de 1976, que superd los 56.0C2 vagones. Si se re-
cuerda que en 1975 hubo una cosecha récord, con 42.500 va-
gones, se comprenderd mejor lo que fue la producciéon ‘ri-
guera u(ltima sevillana. Ahora bien, las esperanzas cara al nueve
ano cerealista son tales, que de cumplirse dejarian muy atras
el éxito de 1976. Aludimos a la siembra masiva que se prepa-
ra de las nuevas variedades, que aunque no todas proceden
de Méjico se ha dado en vulgarizar con el nombre de “mejica-
nas”. Son los trigos “Cajeme”, “Yécora”, “"Siete-Cerros”, “Inia’,
“Anza" y otros de los que se dice obtener rendimientos por
encima de los 6.500 kilogramos por hectarea. Los rendimien-
tos medios y controlados por la Delegacion de Agricultura os-
cilan sobre los 4.CCO kilos por hectarea, a base de abonados
adecuados y buena lucha herbicida. Suponen incrementos uni-
tarios verdaderamente interesantes. Y si se siembran tal vez
200.000 Has. de trigo en la provincia y asimismo un 50 o un
60 por 100 se hace con semillas de los “mejicanos™, a poco
que la climatologia le venga bien, ;donde habra almacenes
para guardar tanto trigo? Que sea verdad, aunque los Dro-
blemas del SENPA resulten pavorosos.

BUENOS PRECIOS DEL “VERDEO”

Recogemos una ultima novedad: La cosecha de aceituna de
verdeo esta rindiendo producciones cortas, pero los precios
son buenos. La "manzanilla” fina cotiza sobre 40 pesetas ki-
lo; la “gordal”, unas 35 pesetas. Estos precios han permitido
ceder ante las reivindicaciones de mas jornal de los recolec-
tores, que plantearon problemas de huelgas en algunos pue-
blos de ta zona de la aceituna de mesa sevillana.

PERO.... ;Y LA ACEITUNA DE "MOLINO"?
Pero ;se podra hacer frente a las exigencias de fuertes re-

visiones de jornales que se preparan ante la recoleccién de
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.a aceituna de molino? Aqui el problema econdémico y social
pudiera llegar a extremos gravisimos. Con los precios del acei-
te de oliva en las almazaras, no hay base para pagar el kilo
de aceituna de molino a mas de 15 pesetas. En el animo de
muchos olivareros surge la tentacion de dejar la aceituna en
el arbol. Seria una catadstrofe que a todo trance se tiene que
evitar. El cémo hacerlo es el problema. La ultima impresion
que se tiene del mercado del aceite de oliva es que hay una
reaccion de alza. Y que se cree posible mayor subida. Algo
es algo, pero el olivar de molino necesita de decisiones ur-
gentipgimas y eficaces, o se esta en riesgo de un otofo erizado
de conflictos muy preocupantes por los inmensos olivares an-
daluces.

... DE ALICANTE

VEINTICINCO MATRIMONIOS AGRICOLAS IRAN

DE VACACIONES A MARBELLA

La Union de Trabajadores y Técnicos de la Camara Oficial
Sindical Agraria ha gestionado el turno de vacaciones a reali-
zar entre el 21 y el 28 de noviembre proximos en la Ciudad
Sindical de Marbella (Malaga), con lo que 25 matrimonios agri-
colas de la provincia de Alicante podran beneficiarse de él. Es
un descanso totalmente gratuito que entra en los planes asis-
tenciales de la entidad.

SE ASFALTARAN CAMINOS RURALES
EN ALFAZ DEL PI

Existe un anteproyecto para asfaltar caminos rurales en Al-
faz del Pi, en una extension de 27 kildmetros y un presu-
puesto de unos 27 millones y medio de pesetas. La Herman-
dad de Labradores y Ganaderos ha hecho una encuesta entre
la gente del lugar, y se llevard adelante el buen plan. Se es-
pera conseguir 15 millones de pesetas del IRYDA, de los que
el 20 por 100 son a fonco fpardido; por otro lado, el Ayunta-
miento del lugar colaborara con tres millones de pesetas mas.
Los agricultores colaboraran con 100 pesetas por hanegada
anualmente y durante el periodo de diez afios, y los poseedo-
res de chalés en el lugar. a 1.000 pesetas, en igual periodo
de tiempo.

NO SE PLANTARA VINEDO PARA VINIFICACION

La Jefatura de Produccion Vegetal de la Delegacion Pro-
vincial de Agricultura ha divulgado el contenido de un real de-
creto de 28 de julio de 1976, publicado en el “Boletin Oficial
del Estado” de 16 de septiembre Gltimo, en el que se da a

conocer que no se autorizaran nuevas plantaciones de vifiedo |

para vinificacién durante la campana 76-77 en todo el terri-
torio nacional. Solo podran autorizarse para uvas de mesa Yy
pasificacién hasta un maximo total de 500 hectareas en las
comarcas de Alicante, Almeria, Castellon, Malaga, Murcia y
Valencia.

ABUNDANCIA DE ALMENDRA:
EL TURRON SUBIRA POCO

Ha sido buena la cosecha de almendra en la provincia, abun-
dante y de calidad. Por lo tanto, el turmn experimentara una
subida poco notable en las inminentes Navidades. Nos dice un
industrial de Jijona que entre las ocho y las diez pesetas por
kilo es la subida que experimentard el mejor postre del mun-
do. Asi sea.

UN CURSO PARA SECRETARIOS DE HERMANDADES

Durante este mes se va a celebrar en Campomar un curso
para secretarios de Hermandades de Labradores y Ganaderos,
con objeto de repasar el importante cometido que realizan es-
tos hombres en favor del campo.

UN ARROZ HUERTANO YA FAMOSO

En casi toda la Vega Baja del Segura —pueblos de Dolo-
res, Catral, Almoradi, San Fulgencio, San Felipe Neri, Formen-
tera, Rafal, Rojales, etc.— existe un arroz huertano que los
agricultores aun degustan en el tajo, los dias laborables, en
un alto en el trabajo a la hora del almuerzo. Se trata del lla-
mado “arroz clarico con hinojos”, que es un guiso donde prin-
cipalmente los aditamentos de la graminea son toda clase de
verduras —cardos, espinacas, nabos, calabaza, etc.— y los
hinojos. Pero estd para chuparse los dedos...

(EL MUSEO DE LA HUERTA EN DOLORES?...

Un alcalde popular en la Vega Baja, el que fue de Dolores,
don Francisco Alonso Andréu, tuvo hace afios la feliz idea,
que no se llevd a la practica, de fundar en Dolores el Museo
de la Huerta. Pasé el tiempo y ahora se ha reconsiderado la
idea de, en el pueblo que el cardenal Beiluga convirti6 en
emporio de riqueza desecando los pantanos insalubres, crear
algo que por si solo hablara a las futuras generaciones de
la importancia de esta zona del agro alicantino.

Emilio CHIPONT MARTINEZ

... DE LA MANCHA

LOS EFECTIVOS PECUARIOS DE LA PROVINCIA
DE CIUDAD REAL

SE PIDEN INDUSTRIAS DERIVADAS DEL CAMPO

Los efectivos pecuarios de la provincia de Ciudad Real
no han ganado precisamente en los uitimos tiempos. La mayor
parte de las especies han visto descender sus unidades, y las
restantes, bueno es que se mantengan..., que no €s poco.

En ovejas (manchega, merina, entrefina, fina, churra y al-
gunas de karakul) hay algunas mas de seiscientas mil cabe-
zas, cuando diez anos antes pasaban, quizd, de las seiscien-
tas cincuenta mil. Se han retirado de esta actividad bastantes

cronicas cronicas cronicas
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Naciente poligono Iindustrial de Manzanares, al que aun no ha
llegado ninguna Industria derivada del campo o la ganaderia

ganaderos, en particular los modestos, que no han podido re-
sistir la serie de calamidades que han incidido sobre el su-
frido sector.

De l!a raza bovina —carne y leche— hay casi sesenta y
cinco mil cabezas. Menos mal, porque aquf, si bien se han
estancado en estos pocos aflos, se ofrece un incremento res-
pecto de los pasados decenios, en que sb6lo se censaban la
mitad y aun menos.

En caprino, la recesién ha sido tremenda, porque hubo més
de ciento cincuenta mil y ahora hay un 30 por 100 menos...
En porcino se dan noventa y tres mil, suponiendo la reduc-
cién un 15 por 100. (Digamos que las tipicas matanzas de
cerdos a domicilio no son ya tan frecuentes como antafio, sin
duda por preferir las familias manchegas otros alimentos que
antes sélo servian para "acompafar” al tocino, el jamén, los
chorizos... En todo caso, la gente prefiere comprar jamones
antes de quedarse con los muchos kilos de tocino blanco. Es
la evolucién.)

Por ultimo ha bajado sensiblemente el nimero de aves, que
“pudieron” ser novecientas mil en 1950 y actualmente casi no
alcanzan el medio milién. En su mayoria son gallinas pone-
doras.

INDUSTRIALIZACION. ..

Las miradas (mas que las iniciativas) estdn orientadas a la
industrializacién, ya de productos de la agricultura, ya de la
ganaderia. Tal vez al crearse estimulasen el interés por los
sectores béasicos, de los que alimentarse, por aquello de que
la funcion crea el 6rgano. Unas buenas industrias en La Man-
cha alzaprimarian el campo y la cabafa y todo serfa mejor.

En fin, iremos viendo.

Juan DE LOS LLANOS

La maduracién de los mercados
y la estrategla comercial en
los negoclos, por Juan Gine-
bra Torra. (23,5 X 16 cm),

30 246 pags. Ediciones Universi-
l;. lll:ldlll'il(‘lﬂll dad de Navarra. Pamplona-
de los mercados Badalona, 1976.

3 ko radrabegla comserriad ew My Redockes
Para el hombre de empresa

de hoy en dia es necesario el
estudio y conocimiento de la
situacién del mercado en cada
momento y del mundo de los
negocios.

El mercado evolucional, no
siendo un sistema estatico, sino
dinémico, a cuyo proceso el autor lo ha llamado “maduracién”.
Mediante el conocimiento de las distintas pautas evolutivas, se
podran confeccionar los programas comerciales mas idoneos.

Hay dos sectores de lectores a los que el libro va dirigido,
por un lado, a los directores de niveles elevados ya en ejerci-
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Libros,
Revistas,
Publicaciones...

cio y, por otro, a los estudiantes universitarios interesados en
estos procesos.

El autor expone en toda su obra su gran conocimiento y
dominio del tema, de redaccién muy concreta y preferentemen-
te técnica.

Libro de oro del buen desher-
baje de la remolacha (23 X 17
centimetros), 82 péags. y fo-
tos a color. Basf-Espanola,
Sociedad Anénima.

Bas-Espaiola, S.A., nos ofre-
ce este pequeio manual, cuyo
texto estd basado en el original
de la edicion realizada en Bél-
gica por Gabriel Peeters.

La revisibn y adaptacién de
los distintos capitulos se debe
a los Ingenieros Agrénomos don
Juan Gula, asiduo colaborador
de nuestra revista, don Rafael
Gémez Mendizdbal y don José Luis Villarias.




Pretende aclarar un poco las ideas y recordar de nuevo los
verdaderos fines del desherbaje de la remolacha azucarera.
Consta de los siguientes capitulos: mano de obra, costes de
produccién, maleza, herbicidas, técnica del desherbaje.

Libro muy explicativo, con numerosas fotos a color, gréficos,
cuadros estadlsticos, de redaccion facil y sencilla, muy inte-
resante, por tanto, a nuestros agricultores interesados en el
cultivo de la remolacha.

Agricultural production econo-

MARTIN UPTON AQHCU'?UIUI
Producti

uction mics and resource-USE, por
Economics and Martin Upton (21,5 X 14 cm.),
urce-use 357 péags. Oxford Press, 1976.

Editado por la Universidad de
Oxford, este trabajo trata de
introducirnos en los principios
econémicos de produccién y en
el uso de los recursos agrico-
las.

La primera parte es un com-
pleto estudio del proceso de
produccion, siempre bajo el
punto de vista econdmico.

Mé4s adelante se aborda el
problema de la utilizacion de los recursos naturales, dedicando
a ollo diversos capitulos de! libro.

Esta publicacién puede Iinteresar a los estudiantes de agro-
nomla, pero incluso también a los puro economistas e inte-
resados de ver reflejada en un caso practico la mas absoluta
teoria.

Libro concienzuda y meticulosamente realizado, presenta un
alto valor cientitico.

Arroz, plagas,
malezas y trastornos nutritivos,
por el doctor W. H. Schnitzler
(21 X 14,5 cm.), 174 pégs., fo-
tos a color. Basf-Espaiiola, So-
cledad Anénima. Barcelona,
1976.

enfermedades,

El arroz es e! alimento bésico
para muchos millones de perso-
Este
manual es una gufa relativamen-
te facil, con 205 |dminas a co-
lor, para reconocer los proble-

nas en nuestro planeta.
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mas que suelen presentarse en

los campos arroceros, tales

como las enfermedades, nematodos, insectos, roedores, malas

hierbas y trastornos nutritivos.

Con descripciones breves, y de facil comprensién, se ha
hecho un resumen de los factores de mayor importancia, inclui-
da la distribucién de las plagas, en los distintos paises arro-
ceros. Se acompafia una serie de recomendaciones para su

control.

Contabilidad agraria, por Enri-
que Ballesteros (21,5X14 cm.),
307 pags., tercera edicién.
Mundi-Prensa. Madrid, 1976.

Aparece otra nueva edicion
del libro de E. Ballesteros “Con-
tabilidad agraria”.

Libro que en su momento lle-
né un hueco existente en nues-
tra bibliografia, sumamente ne-
cesitado por nuestra socledad,
que se encontraba y se encuen-
tra en un periodo de cambio

5- AGRARIA
de sus estructuras agropecua-

EDICION Enrique
BALLESTERD . )
rias, evolucionando desde una

empresa puramente familiar hasta la gran explotacién y la
agricultura de grupo.

En esta nueva edicién, el autor ha modificado y revisado
algunos capitulos que con el paso del tiempo hablan quedado
un poco desfasados. Asl se han redactado de nuevo los ca-
pitulos sobre contabilidad de cooperativas, lo cual resulta obli-
gado después de la ley de 1974. También se han reactualizado
los ejemplos.

FOLLETOS
VARIOS

Han tenido entrada en nuestra editorial las siguientes publi-
caciones.

CONTABILIDAD

DIPTICOS

— "E! niflo y los juguetes”.
— “E! huevo en la cocina”.
— "El pan”.

-— "“Las vacunas”.

TRIPTICOS

Prevencién de incendios en la explotacién.

PUBLICACIONES VARIAS

— La F. A. O. en 1975,

— Andlisis de la estructura y costes de produccién de las
explotaciones horticolas de la ribera navarra. Javier Ca-
vero Cano. Instituto Nacional de Investigaciones Agrarias.
Centro Regional de Investigacién y Desarrollo Agrario del
Ebro. (CRIDA-03). Zaragoza, 1976.

— Las industrias de conservas de frutas y horticolas en el
Mercado Comun. Javier Cavero Cano. Comunicaciones del
l. N. I. A. Serie: Economia y Sociologla Agrarias. Nume-
ro 2, 1976.

— Influencia de los precios, rendimientos y factores de pro-
duccién en el 6ptimo econdmico de las explotaciones
de una zona de nuevos regadios: Bardena del Caudillo,
Ejea de los Caballeros, Zaragoza. Valerio Gémez Mar-
tinez, Fernando Verdu Ferrer, Carlos Gonzdlez Prada.
Instituto Nacional de [nvestigaciones Agrarias. Centro Re-
gional de Investigacién y Desarrollo Agrario del Ebro
(CRIDA-03). Zaragoza, 1973.

HOJAS DIVULGADORAS DEL MINISTERIO DE AGRICULTURA

Numero 15-71 HD.—Silo almiar bajo plastico. Cidonda Soto.
Cuenca Meléndez, Gallardo Paniagua, Lozano Soriano, Mufioz
Bautista.
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anuncios
breves

EQUIPOS
AGRICOLAS

“ESMOCA”, CABINAS
METALICAS PARA TRAC-
TORES. Apartado 26. Teléfo-
no 200. BINEFAR (Huescal.

CABINAS METALICAS
PARA TRACTORES “JOMO-

CA”™. Lérida, 61 BINEFAR
(Hue-ca).

INVERNADEROS
“GIRALDA", Prida-Hijos.

Roque Barcia, 2. Bda. Bella-
vista. Apartado 516. Teléfo-
nos 690168 - 690171, SE-
VILLA-14.

MAQUINARIA
AGRICOLA

Moliros Irituradores marti-
Hos. Mezcladoras  verticales.
DELFIN ZAPATER. Caudi-
llo, 31. I.LERIDA.

Cosechadora  de  algoddn
BENPEARSON. Modelo stan-
dard, dos hileras, rendimiento
medio, 0.4 Ha’hora. Servicio
de piezas de recambio y man-
tenimicnto. RIEGOS Y CO-
SECHAS. S. A. General Ga-
llegos, I Madrid-16.

Desbrozadora acorazada
WOLSFLEY. Flimina chapa-
rra. Jara. roble. toda vegeta-
cion indeseuble. Guarantia to-
tal.  Informacion: MARTIN-
SA. Fuente del Berro. 17, Te-
1éfono 401 76 43, Madrid-9.

PESTICIDAS
INDUSTRIAS AFRASA,
Poligono  Industriul  Fuente

Jdel Jurro. Scevilla, 57, Paterna

tValencta), Insecticidas, fungi-
cidus, acaricidas, herbicidas,
abonos foliares, fitohormonas,
desinfectantes de suelo.

“AGROESTUDIO"”, Direc-
cion de explotacion agro-
pecuarias.  Estudios,  Valora-
ciones. Proyectos. Rafael Sal-
gado. 7. Mudrid-16.

SEMILLAS

Forrajeras y pratenses, es-
peciahidad en alfaifa varie-
dad Aragén y San Isidro.
Pida informacién de pratenses
vubvencionadas por Jefaturas
Agronémicas. 690 hectdreas
sultivos  propios ZULUETA.
Telétono 82 0024, Apartado
22, TUDELA (Navarra).

RAMIRO ARNEDO. Pro-
ductor de semillas numero
23. Especialidad semilias hor-
ticolas. En vanguardia en el
empleo de hibridos. Apartado
2t. Teléfonos 132346 y
1312 50. Telegramas “Semi-
llas”, CALAHORRA (Lo-
grono).

SEMILLAS DE HORTALI-
ZAS, Forrajes, Pratenses y
Flores. RAMON BATILLE
VERNIS, S. A. Plaza Pala-
cio. 3. Barcelona-3.

PRODUCTORES DE SE.
MILLA, S. A. PRODES.—
Maices y Sorgos Hibridos
TRUDAN - Cebadas, Avenas,
Remolacha, Azucarera y Fo-
rrajera, Horticolas y Praten-
ses. Camino Viejo de Siman-
cas, s/n. Teléfono 23 48 00.
Valladolid.

C. A. P. A. ofrece a usted
las  mejores variedades de
“PATATA SIEMBRA CER-
TIFICADA”, producida bajo
el control del I. N. S. P. V.
Apartado  50. Tel. 2570¢C0.
VITORIA.

URIBER, S. A. PRODUC-
TORA DE SEMILLAS nu-
mero 10. Horticolas, legumi-
nosas, forrajeras y pratenses.
Predicadores, 10. Tel. 22 20 97.
ZARAGOZA.

SERVICIO AGRICOLA
COMERCIAL PICO. Produc-
tores de semillas de cereales,
especialmente cebada de va-
riedades de dos carreras, aptas
para malterias. Comercializa-
cion de semillas nacionales y
de importacion  de  trigos,
maices, sorgos, horticolas, fo-
rrajeras, pratenses, semillas de
flores, bulbos de flores, pata-
tas de siembra. Domicilio:
Avda. Cataluia, 42, Teléfo-
no 292501. ZARAGOZA.

VIVERISTAS

VIVEROS VAL. Frutales,
variedades de gran produc-
cion, ornamentales y jardine-
ria. Teléfono 23. SABINAN
(Zaragoza).

VIVEROS SINFOROSO
ACERETE JOVEN. Especia-
lidad en arboles frutales de
variedades selectas. SABINAN
(Zaragoza). Teléfs. 49 y 51.

VIVEROS CATALUNA.
Arboles frutales, nuevas va-
riedades en melocotoneros,
nectarinas, almendros flora-
cion tardia y fresas. LERIDA
y BALAGUER. Soliciten ca-
talogos gratis.

VIVERQS J U A N SISO
CASALS de arboles frutales y
almendros de toda clase. San
Jaime, 4. LA BORDETA (Lé-
rida). Teléfono 2019 98.

VIVEROS ARAGON. Nom-
bre registrado. Frutales. Orna-
mentales.  Semillas.  Fitosani-
tarios BAYER. Tel. 10. BI-
NEFAR (Huesca).

IMPORTANTE VIVER O
DE ALMENDROS (autoriza-
do por ¢l Ministerio de Agri-
cultura)  “SAN JOSE DE
LOS PROPIOS™. Término uc
Ubeda (Juaén). Explotacién cs-
pecializada exclusivamente ¢n
ALMENDROS. LIQUIDA
sus existencilas desde 10 a 25
pesctas. Direceidon Postal: Es-
tacién de los Propios (Juén).
Telegramas: PROPIOS DEL
GUADIANA.

VARIOS

UNION TERRITORIAL
DE COOPERATIVAS DEL
CAMPO. Ciudadela, 5. PAM-
PLLONA. SERVICIOS CO-
OPERATIVOS: Fertilizantes y
productos agricolas. Comer-
cializacién de uva, vino, mos-
tos. Picnsos compuestos “CA-
CECO”.

LIBRERIA AGRICOLA.
Fundada en 1918; el mas com-
pleto surtido de libros nacio-
nales y extranjeros. Fernan-
do VI, 2. Teiéfs. 4190940 y
419 13 79. Maudrid-4.

CERCADOS REQUES.
Cercados de fincas. Todo tipo
de alambradas. Instalaciones
garantizadas. Montajes en to-
do el pais. Plaza de los Des-
calzos, 4. Tel. 925-80 45 63.
TAILLAVERA DE LA REINA
(Toledo).

VENDO TRACTOR BA-
RREIROS 52 CV. y riego por
aspersion para alfalfa, movil,
19 aspersores. tuberin alumi-
nio. autobomba. Campedn 24
CV.. nuevo. Tel. 7348255 o
seror Salas. Costa Brava, 17,
Madrid-34.

Establecimiento de

PRODUCTOS
AGRICOLAS

Especialidad en arboles frutales, forestales de adorno y floricultura

i Sinf
Viveros Sinforoso Acerete Joven
Soliciten catalogos
SABINAN (ZARAGOZA) Teléfonos: Almacén n° 49 Oficinas n.° 51
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