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EDITORIAL

CASTILLA-LA MANCHA
eminentemente agraria

Cuando se dice de un pais que es
‘‘eminentemente agrario’’, caben
ciertas reservas sobre el nivel econ6-
mico y de desarrollo en que se en-
cuentra dicha comunidad vy el caso
es que, Castilla-La Mancha, la re-
gion autondmica de la nueva divi-
sion politica-administrativa espano-
la, formada por las provincias de
Toledo, Ciudad Real, Cuenca, Gua-
dalajara y Albacete, es region muy
agraria.

Porque el campo sigue siendo
protagonista relevante de esta re-
gion. Un campo, por otra parte, li-
mitado siempre por la dura climato-
logia, continental y extremada, de
la meseta, lo cual reduce la eleccion
de los cultivos posibles y disminuye
en exceso los rendimientos de los
mismos.

En Castilla-La Mancha las mayo-
res dedicaciones de! campo son a
los cultivos extensivos, como en
Andalucia y Extremadura, pero con
peores rendimientos. De ahi la aten-
cion, en esta edicion especial de
AGRICULTURA, al vifedo, que
goza de prioridades tanto en exten-
siébn como en problemas. Le siguen
el olivar y los cereales, ahora con el
recurso barbechero del girasol, gran-
des cultivos de secano todos ellos
que precisan puntuales lluvias y be-
nignas temperaturas en periodos
que aqui son todavia mas criticas
que en otras latitudes mas favoreci-
das.

El ovino, otra prioridad de la re-
gion, refiriéndonos ahora a la gana-

deria, es también como un ““cultivo
extensivo’’ que aprovecha y se
adapta a los recursos disponibles.

La region tiene, sin embargo, co-
mo valvula de escape, cultivos espe-
ciales, también derivados de la dure-
za e idiosincracia del medio e inclu-
so ganaderia especial, como la api-
cultura, que dan productos especia-
les (azafran, ajo, esencias, miel, que-
so, etc.) que no escapan a la aten-
cién de nuestras pdginas.

El contorno agrario de Castilla-
La Mancha, por otro lado no tan
anormal en nuestra piel agraria, tie-
ne tras esta dureza productiva los
mismos problemas que otras regio-
nes ‘‘eminentemente agrarias’’, sien-
do el primero de ellos el de la co-
mercializacion. Porque la region pro-
duce calidades, como zona relativa-
mente marginal que es, pero la cali-
dad de un producto no tiene medi-
da mds exacta que la de su precio.
El vino de un drea productiva, por
ejemplo se dice que es doble mejor
que el de otra drea si vale justamen-
te el doble, aunque pequemos de ta-
jantes en la expresion de la idea.

Las ferias manchegas pueden
exaltar con orgullo y razo6n las bon-
dades de sus productos, incluidos el
vino y el aceite, pero entendemos
hay necesidad de mejorar todavia
esa calidad intrinseca y, al mismo
tiempo, triunfar en el dificil arte de
“saber vender"’.

Castilla-La Mancha que se ha
gquedado sin mulas en su campo, co-
mo indice del desarrollo agrario de

nuestros dias, también se ha queda-
do con menos gente que antano, lo
que es bueno para la agricultura, vy
aun seria bueno para la region si los
emigrantes del campo a la industria
no hubieran tenido que traspasar las
fronteras regionales.

A esta regiobn, como a tantas
otras, le interesa menos agricultores
y mejor agricultura y, como mu-
chos agricultores manchegos son pe-
quenos, lo que tampoco es una des-
dicha, harian falta camparias de for-
macion acentuando la ensefianza
mas que en las técnicas de cultivo,
lo que es relativamente facil, en las
acciones de la gestion, de la empre-
sa, del mercado, del comercio, de la
industria, de la competencia, de la
calidad, de la financiaciéon, de los
costes, diciendo siempre por su-
puesto la verdad, por amarga que
sea. En este aspecto, las bodegas
cooperativas, que son mas que ma-
yoria en su sector, tienen mucho
que aprender.

AGRICULTURA quiere lo mejor
para el campo manchego, al que de-
dica mucha atencion y desea que
esta edicion ayude a la considera-
cion de los problemas y a la busque-
da de soluciones. A cuantos han co-
laborado en este nimero, a la Junta
de Comunidades y a los amigos
manchegos, muchas gracias, advir-
tiéndoles que nuestras paginas que-
dan abiertas para cuantos quieran
decir mds cosas o responder a lo
que aqui se dice.

AGRICULTURA-595



LA NOTICIA EN EL CAMPO
"“HOY POR HOY"’

Con un calendario no inferior a 4 afnos

LIBERALIZACION DEL
MERCADO DEL TRIGO

SE INICIARAN, POR FIN, LAS
NEGOCIACIONES

Con unas reuniones en el FORPPA, para
fijar un calendario de actuaciones, y en el
SENPA, para un primer estudio de varie-
dades y red de almacenamiento, se ha
iniciado la cuenta atras en el proceso para
la liberalizacién del mercado del trigo. En
contra de algunas voces alarmistas que
surgieron durante las ultimas semanas, la
liberalizacion del trigo constituye un pro-
ceso, con un minimo de duracion de cua-
tro ahos, que se pretende realizar de una
forma progresiva, con el fin de que no
suponga traumas para los agricultores
cerealistas. La liberalizacion del trigo es
una actuacion que, de entrada, causa una
légica preocupacion entre los agricultores,
pero que no debe significar ningun pro-
blema para el sector, siempre que el pro-
ceso se haga de acuerdo con las directri-
ces en las que hoy estan de acuerdo tanto
la Administracién como las organizacio-
nes agrarias.

Durante los Ultimos dos anos, en repe-
tidas ocasiones se ha hablado, a niveles
oficiales, sobre la necesidad de iniciar un
proceso de liberalizacion para el trigo. Sin
embargo, a pesar de los reiterados com-
promisos tal iniciacion de las negociacio-
nes se ha ido retrasando sin que por este
motivo se hayan desencadenado tampoco
grandes criticas. Finalmente, en las dulti-
mas negociaciones de precios se llegb a
un acuerdo, en las medidas complemen-
tarias, para que en el plazo de varios
meses se iniciasen conversaciones princi-
palmente para la red de aimacenamientos
y la politica de variedades.

UN CALENDARIO AMPLIO

De acuerdo con estos compromisos,
Administracién, organizaciones agrarias,
almacenistas e industriales, celebraron
una primera reunién en el FORPPA en la
que simplemente trataron de marcar un
calendario y una filosofia para abordar el
proceso. De entrada, este calendario pre-
vé la constitucion en el mes de julio de
mesas de trabajo en el SENPA para el

Dos temas prioritarios:
almacenamiento
variedades

Sin fuerza cooperativa
Objetivo: evitar el suicidio

estudio de la red de almacenamiento y de
las diferentes variedades.

Contando con que estos trabajos expe-
rimenten avances importantes, para el
mes de septiembre esta prevista la apro-
bacién de una propuesta sobre variedades
para la campafa 1983/84. Para el mes de
octubre estaran finalizados los trabajos
sobre la mesa de almacenamiento. En
noviembre debera prepararse y aprobarse
un documento sobre directrices generales
para la liberalizaciéon y finalmente, en
diciembre, se espera preparar la legisla-
cion basica sobre este tema para su re-
misién al Gobierno.

A la vista de las dificultades que entra-
Aa estas actuaciones en el mercado del
trigo, parece que el calendario esta bas-
tante apretado siendo dificil que, en
cuestion de unos meses, se recuperen
actuaciones que debieron haberse inicia-
do hace algun tiempo.

Sobre politica de variedades, por parte
de la CNAG ha sido presentada a la mesa
del SENPA un informe en el que se hace
un estudio sobre los diferentes tipos de
trigo, su aceptacion o demanda por los
industriales y las zonas donde es reco-
mendable su cultivo.

En relaciéon con la red de silos, la situa-
cién es mas dificil y es preciso llevar ade-
lante negociaciones con la Administracion
para determinar el papel que han de jugar
los silos que posee el SENPA, la utilizacion

. que han de hacer los mismos, los agricul-

tores y las posibilidades que tiene el ce-
realista para ir montando su propia orga-
nizacién comercial en el mercado. Antes
de que se celebren en el SENPA estas
mesas negociadoras sobre la red de silos,
son varias las firmas multinacionales del
mercado del cereal las que han iniciado la
instalacion de una infraestructura en al-
gunas de las zonas trigueras mas impor-

tantes del pais como seria Andalucia y
Tierra de Campos. En este sentido, las
grandes firmas van por delante de este
proceso oficial de liberalizacion, el cual
s6lo podra realizarse con garantias de que
no habra traumas para el sector, si el
agricultor pasa a ser principal protagonis-
ta del mercado. Liberalizar el mercado, sin
este paso previo de organizacién entre los
cerealistas, podria significar dejar al agri-
cultor en manos de los monopolios. Este
proceso es ciertamente dificil contando
sobre todo con la escasa fuerza que tienen
las organizaciones cooperativas de los
cerealistas y sobre todo la escasa atencion
que hasta la fecha se les ha prestado. en
este campo, a diferencia de otros sectores
como el vitivinicola, hay que partir casi de
cero, aunque ello no deberia ser motivo de
gran desencanto si tenemos en cuenta
cudl es la fuerza tedrica de las cooperati-
vas de vino y la fuerza real. En el cereal
quiza es posible partir de cero con unas
bases mas realistas para que el productor
luche por controlar el mercado.

LIBERALIZAR POR FASES

Con un Servicio Nacional de Productos
Agrarios, funcionando como salvaguarda
del agricultor desde la década de los 30,
realmente no es facil su sustitucién y por
ello el proceso debe hacerse de forma
progresiva para que el cerealista en nin-
gun momento se sienta desamparado. La
desaparicidon del SENPA en ningun caso,
si se pretende una evolucion suave, debe
significar el mas minimo vacio para el
agricultor, en sus actuaciones comerciali-
zadoras para el trigo. Por este motivo, es
fundamental que, en este proceso de li-
beralizacion, se trate de conseguir una
fuerte red comercial en manos de los
agricultores, al margen de que persistan
las que hoy funcionan como tales en ma-
nos de la industria.

Este proceso es dificil y por ello, segun
el primer borrador elaborado por la Admi-
nistracion pero que no tiene nada de de-
finitivo, se realizaran diferentes fases.

La primera debera negociarse para la
campana 1982/83 y en la misma las di-
rectrices, deberan ir, entre otras por las
siguientes vias. Continuando con las ac-
tuaciones de los ultimos anos, debera
aumentarse y facilitarse la compraventa
simultanea, que en esta campana se que-
ria llegar ya, hasta el 50 por cien de toda
la cosecha. De esta manera se llegaria a
un mayor acercamiento entre agricultor e
industrial. Como senalabamos anterior-
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Por
Vidal MATE vy
Manuel CARLON

mente, en este primer periodo, debera
concretarse una nueva clasificacion de
variedades y el inventario de la red de
almacenamientos, fomentando la utiliza-
cién de los existentes por los agricultores
o la construccién de otros nuevos. En esta
primera etapa es igualmente importante
el fomento del asociacionismo agrario
para que el sector pueda conseguir un
papel importante en este mercado.

La segunda fase de este proceso se
realizara en la campana 1983/84 y en la
misma se pretenden dar ya algunos pasos
mas hacia adelante. De entrada se quiere
suprimir el monopolio de la compraventa
del trigo por el SENPA; habria una
desaparicion de la tipificacion del trigo a
efectos del precio de garantia. El SENPA
mantendria sus funciones de compra y
venta al igual que sucede ahora con la
cebada. El periodo de compras en garan-
tia seria solo hasta diciembre y se trata-
rian de fijar unos margenes comerciales
adecuados en las actuaciones del SENPA.
Finalmente, en una tercera etapa, cuya
duracidn y tiempo estaria en funcion de
nuestro ingreso en la CEE, se iria a la
supresion del comercio de Estado, adap-
tacion de la normativa y regulacion del
mercado interior a la comunitaria, etc.

Este proceso, aunque a primera vista
parece largo, la realidad es que esta ahiy
es preciso afrontarle con rigor. El SENPA
ha significado mucho para los agricultores
de este pais y su modificacidn siempre
conlleva riesgos, sobre todo teniendo en
cuenta la situacion de los miles de pe-
quenos agricultores que carecen de la mas
minima organizacion de cara al mercado.
La liberalizacion del mercado del trigo en
ningun caso puede significar el no asegu-
rar para los agricultores unos minimos de
renta por sus productos. Pero la principal
batalla a librar esta en el campo de la
participacion en el proceso comercial, en
lucha con los grandes intereses que exis-
ten en el sector. Liberalizar sin haber
asentado fuertemente esos pilares, seria
un suicidio para los cerealistas.

Siempre por estas fechas
No entraron las 20.000 Tm de patatas que se querian
importar

LA PATATA: UNA
GUERRA QUE NO ESTALLO

En lo que va de ano, al margen de
algunas manifestaciones esporadicas de
protesta por la sequia y las amenazas de
algunas organizaciones, la patata estuvo
a punto de provocar en las uitimas sema-
nas una guerra de reivindicaciones de
alcance incalculable. A diferencia de otras
ocasiones, en este caso, la noticia de
amplia significacion ha estado en la gue-
rra que no estallé y en el dificil equilibrio
que en la misma deberian haber hecho
distintos politicos en momentos preelec-
torales como los actuales. La patata, que
fue una primera chispa en la gran guerra
agraria de hace seis anos en tierras de
Rioja, en esta ocasion ha quedado sim-
plemente como un intento cuyos primeros
humos fueron apagados rapidamente por
los responsables del Gobierno.

Ante una situacion de precios cierta-
mente elevados en origen, sobre todo en
el mes de mayo, cuando las patatas
superaron en el campo las 50 pesetas,
responsables del Ministerio de Economia y
Comercio decidieron la importacion de
una cantidad maxima de 20.000 tonela-
das, con el fin de conseguir flexionar los
precios. Esta decisiéon se mantuvo en un
relativo secreto entre las posibles firmas
importadoras.

Sin embargo, pasadas algunas sema-
nas, la noticia de la posible importacion
de patata liego a las organizaciones agra-
rias desde donde falté tiempo para reali-
zar duras criticas contra la Administracion
y el Gobierno, por lo que entendian signi-
ficaba un intento para arruinar a los agri-
cultores de unas zonas que trataban de
conseguir con la patata lo que no habian
obtenido por culpa de la sequia. Diversas
organizaciones del sector fueron unani-
mes al denunciar la medida y advirtieron
al gobierno sobre las posibles consecuen-
cias que tendria la operacién de importa-
cion. Aun mas, diversos parlamentarios
de UCD, cuyos votos estan de manera
importante en el campo de estas provin-
cias, pidieron explicaciones al Presidente

del Gobierno a quien solicitaban paralizar
la autorizacion.

En cuestidon de unos dias, la patata se
convirtio, una vez mas, en bandera de
reivindicaciones agrarias a la que se aga-
rraron 10s agricultores de numerosas pro-
vincias, mientras constituia también un
duro problema para responsables del Go-
bierno.

Tras dos anos de permanente deterioro
de las rentas en el campo, sin que
paralelamente haya aumentado el nivel de
conflictividad en el sector, la guerra de la
patata venia a significar un punto con-
creto en el que apoyarse el sector para
lanzar a la Administracion todas las rei-
vindicaciones que tiene pendientes du-
rante este largo periodo.

En las circunstancias actuales, lo que
podia haber sido una protesta generaliza-
da del sector agrario, constituia un test
cuyas consecuencias, a nivel politico y
sobre todo contando con las zonas donde
se habria producido, podia haber acarrea-
do graves problemas para el partido en el
Gobierno.

La guerra de la patata por unas impor-
taciones se quedo, por esta vez, en las
notas oposicion en la prensa de los agri-
cultores. Sin embargo, contando con el
malestar existente en el campo, no seria
dificil que cualquier dia y por cualquier
otro producto, donde la protesta fuera
facil y sobre todo generalizada, brotasen
criticas duras contra la gestion del Go-
bierno.

En este caso concreto, de las 20.000
toneladas de patata que se pretendian
importar, solamente se habian dado li-
cencias para 750 Tm, de las cuales no ha
entrado ninguna en el pais, ante los altos
precios que mantiene también en los
mercados exteriores. La oportunidad de la
importacion quiza hubiera estado en el
mes de mayo, pero nunca en julio cuando
comienza a salir al mercado el grueso de
la patata de media estacion. Paralela-
mente hay que considerar también que los
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precios del producto han estado muy ele-
vados, incluso por encima de las previsio-
nes mas optimistas de los agricultores.

Sin embargo, con estas condiciones por
delante, sigue siendo injustificable el que
las actuaciones del Ministerio de Comer-
cio, como en este caso, lleguen solamente
en base a rumores o filtraciones a los
posibles agricultores afectados.

La guerra de la patata que no llegd a
nacer, surgia de un lado contra esta forma
de hacer las cosas, escasamente transpa-
rente y con afanes de ‘‘choque’’ con que
se sigue actuando desde la Administra-
cién... aunque la patata, una vez mas, iba
camino de convertirse nuevamente en
bandera y confluencia de las reivindica-
ciones agrarias.

LA PATATA EN CIFRAS

La produccién de patata extratemprana
durante la actual campana se ha elevado
a 94.500 toneladas frente a las 86.000
conseguidas en 1981.

Por el contrario, en temprana, la cose-
cha en 1982 fue solamente de 629.000
toneladas frente a las 725.000 del ano
anterior. En total, en ambas producciones
en balance de este afo es de 723.000
toneladas frente a las 814.000 de 1981.

Esta circunstancia ha dado lugar a los
buenos precios tenidos por el producto
durante la pasada primavera e incluso en
el mes de junio al haber retardado la
sequia la saca de la de media estacion. Sin
embargo, a nivel de toda la campana, se
espera que la produccion tenga unas ci-
fras similares.

En patata de media se esperan recoger
2,8 millones de toneladas, cifra casi igual
a la de 1981. Finalmente en patata tardia
no existen previsiones finales aunque se
espera se coloque en torno al 1,9 millones
de toneladas de 1981.

La guerra de la patata ha quedado
aplazada por el momento para el préximo
ano si nadie remedia que se amplien en
exceso las superficies de siembra ante los
buenos resultados obtenidos hasta la fe-
cha.

CON LOS MUNDIALES
LLEGARON LOS
EXCEDENTES DE VACUNO

Se busca:
- Méas agilidad en la normativa
- Un mayor automatismo

Conseguir un mayor automatismo en
las actuaciones para la regulacion del
mercado, constituye uno de los principa-
les objetivos de la regulacion de carnes
para la proxima campana, segun el De-
creto aprobado por el Gobierno. Aunque
los niveles de precios no han respondido a
las peticiones de los ganaderos, los bare-
mos fijados se consideran aceptables,
teniendo en cuenta que el precio de ga-
rantia para el vacuno tuvo una subida del
17,60% en las ultimas negociaciones,
mientras el del porcino lo hacia en un
11,29 Por ciento.

Sin embargo, si los niveles de precios
son importantes para los ganaderos, a la
hora de mantener sus rentas, no menos
interesantes son los mecanismos de re-
gulacion de cara a conseguir unas actua-
ciones agiles, y a su debido tiempo, para
evitar tanto situaciones al alza como,
sobre todo, a la baja. Durante las ultimas
campanas, la experiencia en este sentido
ha sido realmente nefasta. Situaciones de
precios hundidos en origen, sobre todo en
porcino, permanecian incluso durante va-
rios meses ante la ‘“‘imposibilidad’ de
llegar a un acuerdo entre industriales y el
FORPPA para la retirada de canales. En
estas circunstancias, los ganaderos veian
semanas y semanas cOmo sus precios no
levantaban cabeza, mientras sectores in-
dustriales seguian realizando compras a
los niveles mas convenientes.

En el caso contrario, con precios eleva-
dos, la situacion presentaba también, en
ocasiones, caracteristicas similares, no
habiendo existido una transparencia en
las entregas, canales retiradas, etc... lo
que en definitiva perjudicaba también al
sector.

Ante estos problemas, uno de los obje-
tivos mas importantes en esta regulacion
de campana era el conseguir un mayor
automatismo en las actuaciones que aco-
metiera la Administracion. Para ello, este
Real Decreto autoriza al FORPPA para
formalizar convenio con empresas cola-

boradoras desde el principio de campana.
De esta manera se pretenden fijar las
reglas del juego para toda la campana,
evitando asi los problemas y las disputas
que tradicionaimente se producen para
cada actuacién, lo que hacia perder efica-
cia a las operaciones reguladoras.

En vacuno, el decreto marca un precio
de garantia de 314 pesetas; el de
intervencion inferior en 328 pesetas; el
indicativo en 346 pesetas y finalmente el
de intervencion superior en 366 pesetas.

A efectos de regulacion del mercado, el
Decreto contempla ayudas para el alma-
cenamiento privado de canales y restitu-
ciones a la exportacién o para su envio a
Canarias, Ceuta y Melilla, cuando el precio
testigo se situe en un nivel inferior al 102
por ciento del precio de intervencion infe-
rior. En el caso de que el precio testigo
estuviera por debajo del de intervencion
inferior, el FORPPA mantendra abierta
con caracter permanente, la compra de
canales.

En el caso contrario, para regular el
mercado al alza, el FORPPA podra poner a
la venta carne congelada en el mercado
cuando el precio testigo alcance un nivel
superior al 98% del precio de intervencion
superior. Cuando el precio testigo rebase
el precio de intervencién superior, el
FORPPA sacara al mercado la carne ne-
cesaria hasta conseguir que los niveles de
cotizacion se situen en torno al precio
indicativo.

En el caso del porcino, los niveles de
precios son de 138 pesetas como garan-
tia; 145 pesetas para el de intervencion
inferior; 160 como precio indicativo y 180
pesetas para el de intervencion superior.

De cara a la regulacién del mercado de
porcino se concederan ayudas para el
almacenamiento privado de canales o
apoyos a la exportacion, cuando el precio
testigo se situe a un nivel inferior al 103
por ciento del precio de intervencion infe-
rior. Si el testigo descendiera por debajo
del de intervencién inferior, el FORPPA, al
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igual que en vacuno, mantendria abierta
la compra de canales con caracter per-
manente.

En un mercado al alza el FORPPA pon-
dria a la venta carne congelada cuando el
precio testigo alcanzara un nivel superior
al 97% del precio de intervencion
superior, pudiendo sacar mas carne de
regulacion cuando el precio testigo reba-
sara el de intervencion superior.

De acuerdo con este Real Decreto, los
niveles de reservas en vacuno seran de
25.000 toneladas, mientras que en porci-
no seran de 35.000.

Para el ovino, continua en estudio el
Plan de Mejora para la organizacion pro-
ductiva de este sector.

SOBRA CARNE

La regulacion de la campana de carnes
entro en vigor el pasado 1 de julio y prac-
ticamente, desde ese mismo dia, la Ad-
ministracion hubo de aplicar las medidas
reguladoras para la produccion de vacuno
con un mercado totalmente hundido.

Frente a algunas posiciones interesa-
das, que habian llegado a hablar de déficit
de carne en los campeonatos mundiales
de futbol, por eso de los visitantes, la
realidad ha sido que estas fechas han
coincidido con el hundimiento de fas coti-
zaciones. Como en el terreno deportivo,
para el sector de vacuno, los mundiales
han sido también un fracaso para quienes
esperaban una rapida subida de las coti-
zaciones.

Con un precio testigo por debajo del de
intervencion inferior, el FORPPA abrid,
desde principios de campana, la opera-
cién de compra de canales como preveia
el Decreto y paralelamente se inicié la
busqueda de mercados internacionales
para colocar alguna partida de los graves
excedentes que gravitan en el mercado. La
situacion de la produccion de vacuno pasa
en estos momentos por una posicion de-
licada. Dejando a un lado el fracaso de los
mundiales, lo preocupante es que en los
ultimos anos de crisis econdomica, los
niveles de consumo se han reducido de
una forma notable, de unos 14 kilos a
solamente 10 por habitante y afio, caida
cuya recuperacion no parece posible a
corto plazo.

Epoca de Decretos reguladores de campana

LOS GANADEROS LO VEIAN
PEOR

- Precios de entrada escalonados para los
cereales-pienso

Zanjando la polémica y las fuertes difi-
cultades que habian existido entre los
agricultores y los ganaderos para la fija-
cion de los precios de entrada para los
cereales pienso, el Gobierno ha senalado
las nuevas cotizaciones que estaran en
vigor hasta el 31 de diciembre.

Teniendo en cuenta las circunstancias
de la actual cosecha, y los riesgos que
ofrecia la sequia en las principales zonas
productoras, la Administracion decidio
fijar en el Decreto de campana unos pre-
cios de entrada solamente hasta el pasado
15 de julio. A la vista de la evolucion de la
campana se estudiaron nuevas cotizacio-
nes sin que organizaciones agrarias y
Administracion consiguieran un acuerdo.
Las posiciones iban desde la peticion de
congelacion, que hicieron algunas secto-
riales, como otras generales que solicita-
ban subidas moderadas. Al final, el Go-
bierno ha optado por unos precios que en
alguna medida vienen a contemporizar
con las posiciones ganaderas.

Asi, para el alpiste, el precio es de 30,50
pesetas, ha sido incrementado hasta las
31 pero hasta finales de afo.

En mijo, el incremento ha sido de 30
centimos, situadndose el precio de entrada
hasta diciembre en 18,55 pesetas.

En cebada y sorgo, entre el 16 de julioy
el 22 de este mismos mes, el precio sera
de 17,55 pesetas, lo que supone un in-
cremento también de 30 céntimos. Desde
el 22 de julio hasta final de ano el precio
sera de 17,80 pesetas.

Por ultimo, en maiz, han sido fijadas
varias escalas partiendo de las 17,75 pe-
setas, que habia hasta el 15 de julio.
Hasta el 22 de julio fue de 18 pesetas; del
22 al 29 de julio de 18,20 pesetas; del 30
de julio al 4 de agosto de 18,40 pesetas y
hasta finales de diciembre de 18,60 pese-
tas.

Antes del 1° de enero se aprobaran los
nuevos precios que figuraran hasta finales
de campana.

Con esta decision de la Administracion
se pone punto final por ahora a la polé-
mica que fundamentalmente venian
manteniendo algunas organizaciones
sectoriales ganaderas, para quienes, en
unos precios de entrada altos, veian un
grave encaramiento del producto.

CARNE DE POLLO

Otra campana de compromiso

Al igual que sucediera con los huevos, y
ante el retraso en la puesta en marcha de
los correspondientes reglamentos para el
sector, el Gobierno aprobd una nueva
campafa para la regulacion de la produc-
cion y comercializacion de la carne de
pollo. Esta nueva normativa no supone
practicamente ninguna innovacion res-
pecto al Decreto de la campana anterior,
salvo en lo que se refiere a los niveles de
precios, y constituye simplemente una
medida del Gobierno para cubrir sus
compromisos en materia reguladora.

Al igual que para los huevos, las subidas
aprobadas por este Real Decreto estan por
debajo de esta media del 12,14 por ciento,
que se aprobd en las ultimas negociacio-

nes de precios, habiéndose aprobado un
incremento de solamente el 8,5 por cien-
to.

Los niveles de precios que fija este Real
Decreto de campana son los siguientes:
precio de protecciéon al consumo, 156
pesetas; precio indicativo o de orientacion
a la produccion, 144 pesetas; precio de
intervencién, 124 pesetas y finalmente el
precio base de intervencion en 115 pese-
tas frente a las 106 de la campana prece-
dente.

Este Real Decreto estara en vigor hasta
la aplicacion de o dispuesto en el regla-
mento sectorial para la carne de ave,
aprobado hace ya mas de medio ano, pero
que no acaba de ponerse en marcha.
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Sector Vitivinicola

iQUE VIENE LA COSECHA!

La politica vitivinicola, reflejada en las suce-
sivas regulaciones de Campafia, parece no ha-
ber dado el resultado apetecido. Se hacia ne-
cesario un cambio de rumbo y a partir de la
negociacidon de precios agrarios de Abril, los
grupos de trabajo han eiaborado una serie de
documentos que permitieran elevar al Gobier-
no una propuesta concreta, como base de tra-
bajo y directrices a seguir en un futuro.

El primer documento elaborado, causé
cierto temor en algunos medios del sector viti-
vinicola, quizads por la contundencia de las
nuevas expresiones que se utilizaban en el do-
cumento. “"Destilaciones de choque’, '‘precio
disparo’’, ‘‘pago por calidades”, etc., intenta-
ban aportar ideas nuevas para mejorar la regu-
lacion del mercado.

Posteriormente, el FORPPA elabord otro
documento para su presentacion al Gobierno.
Lo sometid al criterio de las Organizaciones
Agrarias y no parecio tener mucho éxito a la
vista de las declaraciones efectuadas a la Pren-
sa por CNAG, CNJA y la FTT.

Aunque lo mas conveniente hubiera sido
tener definida la politica, que a medio y largo
plazo se iba a seguir, el hecho es que se ha
ltegado a la discusion de la nueva Regulacion
de Campafia sin que esté enmarcado en un
planteamiento general del sector.

La Campafia viene fuerte. Por los datos
que tiene la Administracion la cosecha puede

transformarse en mas de 40 millones de Hec-
tolitros. E! conocimiento de esta proxima pro-
duccion ha dado como resultado el hundi-
miento de los precios. Las cotizaciones en
Badajoz y Mancha rondan las 127 ptas/Hgdo.
Para enfrentarse a esta situacidn, los plantea-
mientos cara a la regulacion 82/83 se mueven
entre nuevas formulas y siglas.

Esta Regulacion no se trata solamente de
que pueda ser ‘‘puente’’ entre las regulaciones
habidas hasta ahora y las del nuevo programa,
sino que, ademas, el caracter excedentario de
la Campafia que se avecina —asegura la Admi-
nistracibn— aconseja estos cambios para evitar
un hundimiento de los precios que realmente
reciba el vinicultor.

La nueva filosofia que se pretende estable-
cer, comienza con una “‘entrega obligatoria de
regulacion E.O.R” que sera pagada por el
SENPA a un precio inferior al de garantia.
Esta E.O.R. dard derecho a una entrega, de
igual volumen y a precio superior al de garan-
tia, llamado R.G.C. (Régimen de Garantia
Complementario). Este precio superior al de
garantia, sera el que influya en el mercado, de
tal forma que una vez eliminados la mitad de
los excedentes, el precio de la entrega comple-
mentaria de la tonica del mercado.

El problema que se presentara es que el
Decreto debera aclarar qué bodegas o zonas
deberan entregar obligatoriamente ai SENPA
un porcentaje de su produccion. La E.O.R.

debera cumplimentarse antes del 1° de Enero
del 83,

Otro tema conflictivo sera el del precio de
la R.G.C. que sumando a la Entrega Obligato-
ria de Regulacion, dé una media aceptable.

El criterio del Grupo de Trabajo, formado
por todas las partes implicadas en el sector, es
el de no generalizar ésto a las zonas menos
conflictivas en producciéon, como la de Rioja.

Con respecto a las inmovilizaciones, se estu-
dian las causas de que no se utilicen por las
Cooperativas y S.A.T. los créditos para la inmo-
vilizacion. De los 1.500 millones que tiene el
SENPA para este tema, sOlo han sido utilizados
300 millones, por 1o que, en esta Campadfia se
prevén anticipos a corto y largo plazo. La im-
portante variacion introducida en estos antici-
pos, cuyo interés serd del 9 por ciento, radica
en que el crédito se podra pedir en el mismo
momento en Aue la uva esté an bodega. Es muy
probable que el anticipo ronde las 11 ptas/litro.

La E.O.R. rondard entre las 110 y 115
ptas/Hgdo, mientras que la R.G.C. tendra gue
aproximarse a las 155-160 ptas/Hgdo para aue
la media aritmeética dé el precio de garantia esti-
pulado.

A pesar de la poca aceptacion que tuvieron
los Documentos anteriores, éste tiene que tener
el beneplacito de las Organizaciones Profesiona-
les, porque ya no queda mas tiempo. Lavendi-
mia esta aqui y va a ser muy superior a la del
aflo anterior,

Sector Lacteo

UN TOQUE DE CALIDAD

A nivel de expertos, parece inevitable el sa
crificio del sector lacteo espafiol ante la cualifi-
cacion y niveles competitivos de |os excedentes
comunicativos. A nivel de consumidores existe
el convencimiento de que las industrias del sec-
tor lacteo no se exigen a si mismas demasiado a
la hora de deleitar a sus clientes.

Posiblemente, para ir saliendo de esta pesa-
dumbre, el tema mas tratado en los ultimos
dias, en este sector, es el de la calidad de la
leche. En tal sentido y supervisadas por la Ad-
ministracion, se vienen sucediendo en Madrid
una serie de reuniones de un grupo Mixto indus-
triales/ganaderos. Larazon de este grupo de tra-
bajo es la confrontacion de ideas cara a conse.
guir un profundo cambio en el sistema comer-
cial de este sector.

La conclusion a la que se ha llegado es la de
ir acercandose al sistema francés, constituir una
interprofesional que fije las normas, formas y
maneras en las que se recogera y pagara la leche,
bajo directrices oficiales.

Es de alabar esta nueva actitud. Industriales
y ganaderos han llegado a la conclusion de que
son ellos mismos quienes tienen la posibilidad
de resolver sus probtemas.

En la campafia 80/81, fue cuando ia Admi-
nistracion se decidio a dar el paso de elevar a
3,2 el minimo de materia grasa por litro de le-

che, La protesta de los ganaderos, estuvo mas
en funcion del pago por esa calidad, que por la
pretendida imposibilidad de conseyuir ese nue-
vO porcentaje,

Porque ocurre que, a los ganaderos, se les
descuenta del precio oficial, cuando:

—E| extracto seco total es menor dei
por ciento.

- La densidad es inferior a 1030 gramos/li-
tro.

—Cuando la acidez es superior a 18° Dor-
nic.

El extracto seco total es la suma de los por-
centajes soOlidos que tiene la leche (principal-
mente grasa, proteinas, lactosa y sales minera-
les) y al ganadero solo se le prima el porcentaje
que supera el 3,2 por ciento en peso.

Como, ademas, el extracto seco que, a efec-
tos de descuento se considera, viene dado por
una formula en la que el E.S.T. esta en funcién
de la grasa y densidad, pues al ganadero se le
descuenta por tres razones y se le prima por
una. CuestiOn ésta que a los pocos ganaderos
capaces de enterarse de que ésto se hace asi les
lleva a proferir todo tipo de insultos.

Si a esto affadimos el reconocimiento, por
parte de la Administracion, de que algunas (sdlo
algunas) industrias no parecen proclives a pri-
mar la grasa, queda claro el interés de este de-

11.4

mocratico acercamiento entre Industriales y Ga.
naderos para buscar, solos, soluciones fiables.

Es importante resefiar que a bastantes indus-
trias no les interesa la grasa. Es éste un produc-
to de dificil comerciatizacion y solamente a las
que son colaboradores del FORPPA puede ser-
les rentabie pagar la prima por calidad en mate-
ria grasa. Estas empresas tienen una financia-
cibn y unas ayudas a la exportacion que les
puede hacer interesante recompensar la calidad.

La gran diferencia entre la calidad y exigen-
cias de nuestro mercado y la del europeo, no
tienen mas remedio que ir desapareciendo. El
acercamiento entre industriales y ganaderos pa-
ra buscar soluciones, dejando a un lado viejos
rencores es, sin duda, un toque de calidad.

El Estatuto de la Produccion Lechera puede
conseguir que la ganaderia de vocacion lactea
pueda iniciar una evolucion deseada por todos.
El precio de garantia del litro de leche, desde el
primero de septiembre del presente afio, hasta
el 31 de Agosto del 83, sera de 25,75 ptas/litro.
Tanto el precio como el periodo de vigencia
parecen satisfactorios para la Industria.

Si se consigue la creacién de Comisiones In-
terprofesionales por regiones vy en elias se llegan
a acuerdos permanentes, el sector ganadero
podra ir perdiendo el miedo a la losa comunita-
na.

600-AGRICULTURA




Y P Ty W i @ :




Tradicional

FERIA DE SAN MATEO

e Segun O.M. de 20-5-1.958

FERIA INDUSTRIAL
AGRICOLA Y GANADERA

=] FIAGA =

Del 17 al 22 de Septiembre-82.

Informes y reservas de stands,
telefonos:~-925- 80.08.67 y 80.53.00-

Excmo.
AYUNTAMIENTO de

TALAVERA de la REINA




A problemas propios, soluciones
propias

POLITICA AGRARIA
REGIONAL

por: Leopoldo Sepuilveda Muroz*

EL 15 POR CIENTO
DE ESPANA

La Region Castilla-La Mancha, formada
por las provincias de Albacete, Ciudad
Real, Cuenca, Guadalajara y Toledo, se
encuentra situada en el centro de la geo-
grafia nacional y todo su territorio esta
incluido dentro de la submeseta Meridio-
nal.

Abarca una superficie de 79.226 kil6-
metros cuadrados, que equivalen al 15,70
por ciento de la superficie nacional, ocu-
pando en extension, el tercer lugar en
Espana por regiones, precedida de
Castilla-Leon y Andalucia.

Castilla-La Mancha es una region emi-
nentemente agraria, con una climatologia
extremada, de grandes periodos de aridez
que limitan grandemente sus posibilida-
des productivas.

Dentro del valor anadido bruto, a nivel
nacional, la aportacion regional es de
12%. Desglosada la cifra en los parciales
regionales, la agricultura supone un 61%,
la ganaderia el 33%, y el 6% restante hay
que aplicarle al sector forestal.

Unas reflexiones serias sobre la Agri-
cultura de Castilla-La Mancha, ha de pasar
por la fijacion de la situacion actual y las
constantes que la comportan. Estas son:

DEGRADACION
DEMOGRAFIA

Se ha llegado, en algunas zonas, a li-
mites casi absolutos de despoblacién. La
emigracion en Castilla-La Mancha, ha sido
muy elevada; el envejecimiento de la po-
blacion, fuerte; y en la actualidad, la
vuelta de los jovenes y la imposibilidad de
emigracion a zonas industrializadas o al
exterior, obliga a una creciente emigracion
temporal.

SITUACION ECONOMICA
POCO SATISFACTORIA

Los ingresos del sector agrario, aunque
crecientes, [0 son menos que la inflacion
en los diez ultimos anos.

POCA ESPECIALIZACION
DE LAS PRODUCCIONES
AGRICOLAS

La region ofrece: un exceso de oferta en
vinos, unas producciones masivas en
productos con precios regulados, escasa
tipificaciéon, poca distincion de calidades,
escasas industrias de transformacion y
minima actividad en comercializacién de
los productos agrarios.

* Titular del Departamento de Agricul-
tura de la Junta de Comunidades
Castilla-La Mancha
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REGION DE CASTILLA-LA MANCHA

EXISTENCIA DE UNAS DEFI-
CIENTES ESTRUCTURAS

Gran numero de empresas o explota-
ciones agrarias son inviables. Mas del
60% de las explotaciones no superan las
10 Ha. Estas explotaciones, unen a sus
escasas superficies una baja dotacion
economica.

DEBIL NIVEL DE
FORMACION AGRICOLA

Es escaso el numero de empresarios-
profesionales y existen dificultades cre-
cientes para ampliar y actualizar los co-
nocimientos. También es notorio el débil
numero de alumnos y pocos ciclos de
ensenanza, complicado por la necesidad
de nuevas técnicas y la necesaria incor-
poracion de los jovenes a la direccion de
las explotaciones.

OBJETIVOS Y ACCIONES

El Departamento de Agricultura de la
Junta de Comunidades de Castilla-La
Mancha, se encontr6 el campo manchego
en esta situacién, y desde esta perspectiva
tuvimos que iniciar y pensar en soluciones
propias para los problemas propios.
Nuestro mundo agrario, el de Castilla-La
Mancha, tiene sus soluciones. Soluciones
llevadas mediante acciones coordinadas
de los departamentos interesados en el
campo y de los propios agricultores. Val-
ga, a manera de ejemplo, las acciones
emprendidas para solucionar la proble-
matica vinicola o la Denominacion de
Origen del queso manchego, en las que el
Departamento y los sectores respectivos
han actuado en equipo. Y para que esta
participacion y la posibilidad autondmica
sea lo mas positiva posible, es necesario
que el agricultor tenga organizaciones
sectoriales, movimientos cooperativos o
asociaciones agrarias, que generen deci-
siones econdémicas importantes, que no
signifiquen sucursales de los centralismos
economicos del pais.

El Departamento de Agricultura sera
responsable de la puesta en marcha del
desarrollo rural de las distintas zonas de
Castilla-La Mancha, contando en todo
momento, como hasta ahora se ha venido
haciendo, con la colaboracion de los sec-
tores. La autonomia debe de ser algo mas
que la descentralizacién administrativa y
ha de pasar por las distintas zonas y
comarcas, claramente diferenciadas de la
region. Comarcas, sectores agrarios y De-
partamentos en la defensa de la proble-
matica sectorial agraria.

Soluciones propias, que el Departa-
mento de Agricultura, se planteé a través
de cuatro objetivos prioritarios:

— Mejora de la renta familiar y del ha-
bitat rural.
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— Promover un maximo de explotacio-
nes viables.

— Incorporar un numero maximo de
jovenes para evitar la desertizacion.

— Reducir las diferencias entre las di-
ferentes comarcas o areas de la Region,
asi como entre distintos sectores.

A la vista de las producciones actuales
de la Region, de la estructura productiva y
de la tendencia del mercado, los instru-
mentos a manejar habran de poder
desarrollar su accion segun las tres direc-
ciones basicas:

— Incremento de las producciones por
superficie util.

— Tipificacion y mejora de la calidad,
amparadas por las Denominaciones de
Origen.

— Incrementos del valor anadido, en
base a una Comercializacion e Industria-
lizacidn a realizar por los propios agricul-
tores o al menos en las zonas de produc-
cion.

Los instrumentos son:
PLANES AGRARIOS
— Desarrollo de producciones de alto

rendimiento por hectarea (horticultura,
cultivos singulares, doble cosecha, etc.).

— Ampliacion de las producciones fo-
rrajeras y ganaderas.

— Puesta a punto del mayor numero de
nuevas técnicas (ensilaje, riego, mecani-
zacion de cultivos, acuicultura, etc.).

— Ampliacion y mejora de la comercia-
lizacion y desarrollo del cooperativismo y
asociacionismo.

— Fomento de empresas de servicios
agrarios (mecanizacion, informatica, con-
tabilidad, etc.).

— Capacitacion agraria de jovenes y
formacion empresarial de adultos.

— Intensificacion de acciones de
Desarrollo Comunitario, Economia Do-
meéstica y recursos extra-agrarios.

— Programas de Terciorizacion del Me-
dio Rural.

INDUSTRIA Y SERVICIOS

—Plan Regional de Industrias Alimen-
tarias.

— Plan Regional de Aprovechamiento
de los Recursos Minero e Hidraulicos.

— Plan Regional de Intercomunicacion
por carreteras y ferrocarril.

— Planes Especiales Comarcales.

HACER REGION

Hemos apuntado un examen de refle-
xiones del sector agrario. Se indicaron, en
parte, sus problemas, fijamos objetivos,
apuntamos las tres direcciones basicas y
los instrumentos a manejar. Qué duda
cabe que, desde el nuevo hecho historico
de la Autonomia de Castilla-La Mancha, es
desde la Junta de Comunidades. a través
del Departamento de Agricuitura y a tra-
vés de la politica sectorial, donde se deben
plantear las soluciones del sector agrario.

Estas soluciones, no pueden venir, y asi
lo indicabamos mas arriba, exclusiva-
mente dadas por un solo Departamento
del Gobierno Regional, sino que tienen
que ser consecuencia de una perfecta
coordinacién y trabajo en comun de los
Departamentos afectados y de los propios
agricultores.

Indudablemente, al llegar a este modo
operativo es dificil, en esta Region, donde
el sentimiento regional es minimo, con
existencia de una clara inercia a solucio-
nar cada provincia sus problemas, a ve:
ces, hasta cada comarca, olvidando que
éstos, aun afectando exclusivamente a
unas determinadas provincias o comar-
cas, forman parte del contexto de proble-
mas e intereses de toda la Region.

Podremos hacer Regién si reconduci-
mos los problemas e intereses a través de
la Junta de Comunidades, érgano coordi-
nador y ejecutor del Gobierno de la Re-
gion, que cuenta con los Departamentos a
los que se van transfiriendo los servicios
de la Administracion Central, para la eje-
cucion y solucion de la problematica re-
gional. A



POLITICA VITIVINICOLA

Problematica y soluciones
en Castilla-La Mancha
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GENERALIDADES

El sector vitivinicola nacional se en-
cuentra inmerso en la actualidad en una
grave crisis como consecuencia principal-
mente, aunque no faltan otras causas, de
las cosechas excedentarias habidas en las
campafas 1979/80 y 1980/81; si la ac-
tual 1981/82 puede considerarse como
una campana de produccion media, no
por ello ha sido un respiro de problemas,
ya que aun no se han asimilado plena-
mente los stocks procedentes de las dos
mayores cosechas del siglo, en un merca-
do incapaz de absorber producciones
superiores a 40 millones de HI.

Paulatino incremento de las produccio-
nes, por mejora de los medios técnicos
utilizados, aumento en la superficie de
plantaciones con la entrada en produc-
cién de nuevas zonas carentes de voca-

* Ingeniero Agronomo

cién vitivinicola y una patente recesion en
el consumo por motivos diversos (entre
los que pueden citarse: especial sensibili-
dad del mercado ante la adulteracion de
los alimentos, crisis econémica e indiscri-
minadas campanas contra el consumo
vinico), estan dando lugar a que las
intervenciones del Estado sean cada vez
mas necesarias en el sector, aunque la
efectividad para la consecuciéon de los
fines deseados deje mucho que desear, no
solo par el contribuyente sino incluso para
el propio productor de vinos.

Los precios del vino se han movido a lo
largo de esta campana, a punto de termi-
nar, en torno al precio de garantia, con
diversas detenciones en la adquisicién por
el comercio mayorista, buen conocedor
del mercado, y a la espera del rumbo que
tomaban los diversos acontecimientos
durante la campana; el sector vitivinicola
es uno de los sectores mas sensibles no
solo a la evolucion general econdmica,

social y politica, sino a los mismos rumo-
res derivados de ésta.

Por ello, la buena marcha de las expor-
taciones y el aumento, aunque tardio, en
las primas de restitucion, no han sido
capaces de frenar acciones tan negativas
como las campanas antivinicas, la escasa
elevacion del precio de garantia, las into-
xicaciones por adulteracion de alimentos,
el retraso en las negociaciones con la CEE
por la pretendida reestructuracion interna
de su politica vitivinicola comun, 10s in-
cluso avances sobre una proxima gran
cosecha, que ya empiezan a salir a la luz,
olvidandose de los danos habidos en mu-
chas regiones por heladas, granizo y se-
quia y de que aun faltan tres meses para
la vendimia.

La Administracion Central, pilar funda-
mental por su intervencidén en la regula-
cion del mercado vinico-alcoholero, se
encuentra preocupada por la marcha de
ésta y con buenas intenciones ha creado
unos grupos mixtos de trabajo de los que
forman parte fas Organizaciones Profe-
sionales Agrarias, Cooperativas y
consumidores, que deben aportar antes
del 1 de julio de este ano las medidas
complementarias necesarias para sacar al
sector productor de su crisis.

Lamentablemente no han tenido entra-
da en esos grupos de trabajo los Entes
Territoriales a pesar de que alguno, como
el nuestro, sea productor de la mitad del
vino nacional y a buen seguro que sus
conocimientos, desde la base de los pro-
blemas del sector y su estrecha relacion
con éste, hubieran desembocado en pro-
puestas realistas a considerar en la Mesa.

En la fecha que se redacta este articulo
no se han hecho publicas las medidas
aportadas por los 5 grupos formados,
medidas que consideramos deben tener
dos vertientes: unas de indole coyuntural
para salir de la crisis actual y otras es-
tructurales, para que a medio plazo el
sector tome una nueva direccion evitando
desembocar en los fuertes excedentes
Cronicos.
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Cara a la futura entrada de Espana en
la CEE, con una compleja legistacion no
siempre cumplida por parte de esta, el
sector vitivinicola espanol precisa poco a
poco aproximarse a las normas comuni-
tarias, tanto en los aspectos legales como
en la resolucion firme y realista de los
problemas que los excedentes plantean;
para éstos las soluciones deben pasar por
un aumento de las exportaciones, con un
cambio de la imagen exterior de nuestros
vinos, una promocion del consumo
interior y la destilacion de los excedentes
que puedan interferir las reglas del mer-
cado.

EL SECTOR VITIVINICOLA
EN CASTILLA-LA MANCHA

Castilla-La Mancha es una Region de
extensa superficie y baja poblacion en la
que el sector agrario tiene un gran peso
dentro de su desarrollo socioecondmico.

Con un clima continental extremado,
baja fertilidad en sus suelos y una estruc-
tura agraria muy tradicional, las produc-
ciones de fos diversos cultivos en Castilla-
La Mancha son bajas y lo que es peor, con
elevados costes unitarios.

En una Region de marcado caracter
agrario destaca fundamentalmente el
sector vitivinicola que aporta a la produc-
cion final agraria el 19,45% de su mon-
tante, destacando con holgura de otros
sectores (los cereales solo contribuyen
con un 14,11%).

Analizando las cifras indicadas a conti-
nuacion, puede comprobarse que el sector
vitivinicola castellano-manchego esta a la
cabeza del nacional:

— Porcentaje de superficie total de vid
sobre el nacional: 44,06%;

— Porcentaje de produccion total de
vino sobre el nacional: 49,22%;

— Porcentaje de superficie con Deno-
minacién de Origen sobre la nacional:
60,59%,

— Porcentaje bodegas Cooperativas so-
bre el nacional:

En numero: 26,20%
En capacidad: 38,41%

e —————
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Dentro de las producciones debe desta-
carse la de vinos blancos, ya que cubre el
64,89% de todos los blancos esparioles,
teniendo este vino un porcentaje del
50,77% sobre la produccién total de vino.

Aunque dentro de esta Region existen
zonas viticolas de caracteristicas defini-
das, con su problemética propia, en un
analisis como el presente se puede globa-
lizar a la hora de numerar los problemas y
enunciar las soluciones.

En este sentido aparece como factor
comun una casl general vocacion viticola,
en terrenos que por su fertilidad no hacen
rentable a otros cultivos, en 1o que tam-
bién tiene influencia decisiva, la escasa
pluviometria y lo marcado del clima con-
tinental extremado.

Con superficies generalmente pequenas
a nivel de explotacion (aunque superiores
a la media nacional), el cultivo de la vid
arrastra una serie de problemas derivados
de su suelo no excesivamente fértil y cli-
matologia extremada que repercuten en
bajas producciones unitarias, aunque el
largo peiodo de insolacion entre cierna y
envero origina vinos de graduacion
media-alta con acidez media-baja.

SUS PROBLEMAS

Una serie de problemas inciden en la
grave situacion de los vinos de Castilla-La
Mancha, seguramente por la propia es-
tructura del sector, en la Regiéon de forma
mas acusada que en otras zonas espafo-
las. Los citaremos de forma resumida:

— Desequilibrio entre la produccién y su
precio.

— Falta de investigacion y experimen-
tacion.

— Graves dafios por accidentes meteo-
rologicos.

— Comienzo de la vendimia influencia-
do por la busqueda de la mayor riqueza
glucométrica de los mostos, con lo que
éstos a veces se resienten en cuanto a la
acidez.

— Fermentacion a altas temperaturas
con la consiguiente pérdida de aromas.

— Utilizacion escasa del gran potencial
de diversas variedades de vid: Cencibel y
Monastrel; incluso algunas menos aro-
maticas pero de gran calidad, como Airen
y Garnacha, estan poco estudiadas enolé-
gicamente.

— Defectuosas regulaciones de campa-
Aas vitivinicolas que han fomentado la
produccién de vinos para destilacion y
transformacion en alcohol de excelentes
vinos con D.O. quedando otros de peor
calidad para el consumo.

— Disminucion del consumo interior
como consecuencia de la competencia de
otras bebidas que pueden dedicar grandes
sumas a la propaganda y descontrol de
margenes comerciales en bares y restau-
rantes.

— Defectuosa e injusta imagen de los

vinos de la Region, encasillada en todo el
ambito nacional como productora de vi-
nos para alcohol y, en el mejor de los
€asos, para mezcla y consumo corrnente.

En unos momentos en los que el sector
vitivinicola sélo esta a la espera de la
regulacion de la campana vinico-
alcoholera 1982783, donde a buen seguro
se dejara sentir su preocupacion a través
de las organizaciones Profesionales y
Cooperativas, la Junta de Comunidades
de Castilla-La Mancha ha mostrado ante el
Gobierno su grave preocupacion por el
sector, aportando un completo estudio en
el que se expone la situacion actual de
éste, sus problemas y soluciones que se
creen mas aconsejables. Este documento,
ya en poder de la Adminitracion. ha sido
elaborado tras diversas reuniones con
representantes del sector, siendo redacta-
do en base a las propuestas de éstey a los
estudios propios por el Departamento de
Agricultura de la Junta.

Entresacamos algunas soluciones que
se prevén. Su amplitud impide transcri-
birlo en su totalidad, por lo que se indican
exclusivamente algunas lineas funda-
mentales en las que es preciso actuar:

— Reestructuracion del vinedo

Deben evitarse a toda costa las nuevas
plantaciones.

En Castilla-La Mancha es complejo pre-
tender arrancar el vinedo por estar plan-
tado sobre suelos pobres y sin otra posible
utilizacion.

Ademas de las medidas indirectas pre-
cisas para evitar las apetencias de plan-
tar, debe actuarse con acciones ejempla-
res para control de posibles nuevas plan-
taciones, imponiéndose fuertes multas a
los infractores y obligando a arrancar tras
una publicidad amplia de la legislacion
que impida llevar a cabo estas plantacio-
nes sin el consiguiente permiso.

Debe ponerse en marcha un Registro de
vifedos, permitiéndose exclusivamente
la plantacion en caso de reconversion con
variedades preferentes en suelos de voca-
cién viticola.




— Catastro vitivinicola

Aun sin haberse publicado el Catastro
de algunas provincias, ya se encuentra
obsoleto respecto a los datos de superfi-
cie.

Es preciso poner en marcha la conser-
vacion del Catastro, lo que contribuirad a
disponer de datos reales sobre superficie,
edad de la plantacion y variedades, siendo
con ello mas facil controlar las nuevas
plantaciones en caso de que existieran.

Deben aumentarse los datos en la parte
del catastro referido a bodegas, ponién-
dose al dia los registros de que se dispo-
nen en las Jefaturas Provinciales de In-
dustrializacion y Comercializacion.

— Politica de precios

Debe realizarse una evaluacion de la
cosecha anual en los primeros dias de
julio a través de datos aportados por las
Juntas Locales Vitivinicolas, creandose
una Comision Regional compuesta por:

— Departamento de Agricultura de la
Junta de Comunidades de Castilla-La
Mancha.

— Direccion Territorial de Agricultura.

— Organizaciones Agrarias.

— Cooperativas a través de UTECOS.

— Camaras Agrarias Provinciales.

— Federacion de Empresarios Vitivini-
colas.

A nivel nacional debe crearse una Co-
misién de seguimiento de la evolucién de
la cosecha.

El calendario de fijacion de precios po-
dia quedar asi:

— Julio-agosto: Promulgacién del Real
Decreto de Regulacién de Campana.

Se fijaran las medidas de regulacion de
campana definiendo precio de garantia e
indicativo junto con anticipos, compras y
EVO.

— Diciembre: Fijactdn del precio de
intervencion y medidas complementarias:
destilacion y precio de éste, primas de
restitucion, etc. Se dispondra en esta
fecha de los datos de declaracién de co-
secha aportadas por las Juntas Locales
Vitivinicolas.

En la situacion actual, y hasta la ade-
cuacion y adaptaciéon de los mecanismos
reguladores, debe mantenerse el precio de
garantia como medida vital de sosteni-
miento de precios y ante la posibilidad de
que el mercado productor se resienta.

—Entrega vinica obligatoria

Debe ser obligatoria y con un nivel de
12% en grados absolutos de ia riqueza
alcohdlica potencial sin excepciones para
zona alguna.

El precio a pagar por esta entrega puede
suponerse en principio alrededor del 60-
70% del precio indicativo, con posibilida-
des de rescate del alcohol por parte del
elaborador.

— Regulacion de stockages

Es preciso que el propio sector produc-
tor mantenga una red de almacenamiento
de vino mediante contratos con el SENPA
con un minimo de 20.000 H.

La Administracion ya ha demostrado su
incapacidad para conservar los vinos. Por
ello el sector productor debe recibir las
siguientes ayudas de la Administracion,
responsabilizandose del almacenamiento:

—70% de préstamo para construccion
de instalaciones.

— Prestamo por el SENPA del 80% del
vino inmovilizado, con un interés entre 7 y
9% segun se trate de largo o corto plazo.

— Pago por la Administracion del coste
de almacenamiento y mantenimiento co-
mo entidad colaboradora.

Para Castilla-La Mancha se considera
adecuado un nivel de stockage de 4 mi-
llones de HI.

— Restitucion y ayudas a la expor-
tacion

Hasta ahora las primas de restitucion
han sido cortas y generalmente tardias;
estas primas deben ser oportunas y a
niveles que permitan acudir a nuestros
vinos al exterior en condiciones competi-
tivas.

Es preciso agilizar los tramites de la
exportacion y favorecer todo lo posible
ésta; la supresion de créditos al capital
circulante y los de prefinanciacion pueden
ser medidas perjudiciales para un sector
bastante descapitalizado.

Las primas deben estar a nivel de las
ayudas que todos los paises conceden
para sus vinos, principalmente los pro-
ductores con niveles excedentarios como
el nuestro. Para ello se propone una ayu-
da de:

10 ptas./litro — vino granel
5 ptas./litro — vinos embotellados

Estas ayudas deben realizarse contem-
plando la situacién del mercado importa-
dor y sin limite de volumen exportado,
promocionando la posibilidad de que sea
exportador el propio productor a través de
sus organos comerciales.

Debe arbitrarse una fuerte campana de
promocion en el exterior a través de
Consulados y Agregadurias comerciales,
favoreciendo la imagen de nuestros vinos,
para lo que se facilitara y ayudara la salida
de misiones comerciales en la Regidn para
promocionar sus vinos en ferias y exposi-
ciones a la busqueda de nuevos merca-
dos.

— Promocion del consumo interior

La actuaciéon de diversos dérganos de la
Administracién esta provocando un
descenso del consumo. En los ultimos
meses, con una alta sensibilidad del
consumidor ante practicas fraudulentas
en vinos y otros productos alimentarios y
la actuacion del Ministerio de Sanidad y
Consumo, dando a la publicidad ciertos
fraudes a veces fantasmas y en el menor
de los casos reales, ha contribuido a una
recesion en el consumo.

Es preciso actuar contundentemente
sobre las firmas que realicen fraudes,
evitando se extiendan rumores infunda-
dos, para lo que se localizaran éstos,
dejando a salvo la actuaciéon de un sector
serio y en dificultades.

Debe realizarse una promocion de vinos
en el mercado interior, mediante campa-
nas informativas, al igual que se hizo con
otros productos (recordemos el caso del
mejilldn y su recuperacién a pesar de los
problemas de intoxicaciones y la campana
de consumo de albaricoques ahora en
marcha).

El propio sector esta en situacion de
corresponsabilidad y dispuesto a interve-
nir en esas campanas genéricas.

Dar a conocer el producto, composiciéon,
forma de degustacién, reconocimiento de
la calidad, cantidades aconsejables, evitar
suspicacias ante alcoholismo, utilizacion
en diversos momentos del dia, vino y
gastronomia, vino y medicina, productos
derivados de la uva, etc., pueden ser di-
versas facetas a tratar en estas campanas
informativas imprescindibles para resca-
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tar a un consumidor dirigido ahora hacia
productos azucarados artificiales o alco-
hélicos, casi siempre con gran coste de
divisas para el pais.

— Estaciones de Viticultura y Eno-
logia

En la actualidad las dos Estaciones de
Viticultura y Enologia que existen en la
Region, Alcazar y Valdepanas, disponen
de muy pocos medios, lo que impide su
actuacion en lo que la legislacién que las
creaba habia previsto, limitdndose a ser
meros laboratorios oficiales de analisis.

Con un presupuesto anual para gastos
de funcionamiento de 2,3 millones de
ptas. poco puede hacerse, contando ade-
mas con plantillas escasas (18 funciona-
rios de los que solo 1 es técnico superior y
3 de grado medio) en edificios ruinosos.

Por otra parte estas EVE estan desbor-
dadas en cuanto a volumen de muestras a
analizar, resintiéndose el sector de los
retrasos consiguientes.

—Juntas Locales Vitivinicolas

Desde su creacién, las Juntas Locales
Vitivinicolas han mantenido una actua-
cion bien precaria, limitandose a una o
dos reuniones para presentar a la Admi-
nistracion los datos de la cosecha en
funcion de los aportados por bodegueros
de 1a localidad, sin méas comprobaciones.

Es preciso dotarlas de medios hacién-
dolas cumplir las competencias asigna-
das:

— Seguimiento de la cosecha

— Informacion sobre precios

— Datos de producciones, dedicacién y
calidad de la cosecha

— Situacién de! mercado

En las Juntas Locales Vitivinicolas de-
ben tener entrada las Organizaciones
Profesionales existentes en la localidad,
un representante del Departamento de
Agricultura de la Junta de Comunidades y
un Representante de la Asociacion Pro-
vincial de Endlogos.

—Mostos y zumos

Debe definirse una politica de mostos,
favoreciendo la implantacién de instala-
ciones para mostos y zumos, previa pro-
mocién en el mercado interior.

Es preciso marcar una politica clara en
cremogenados, favoreciendo la utilizacion
de azucar de uva en bebidas azucaradas,
con lo que se daria salida a una parte de
los excedentes.

— Carta oficial de vinos

Nuestra Regién se encuentra, por sus
débiles estructuras comerciales, muy
desfavorecida en cuanto a la posibilidad
de acudir, en competencia con el vino de
otras regiones, a las cartas de restauran-
tes, mas interesados en ofrecer vinos
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caros en los que el porcentaje de benefi-
cios es mayor.

Debe actuarse ante hosteleria a fin de
no discriminar los diferentes vinos en
cuanto a margenes comerciales, influyen-
do en que los Paradores Nacionales y
establecimientos estatales sirvan de ex-
ponente y venta para los vinos de nuestra
Region.

A pesar de que desde hace afos se
mantiene la idea de publicar la Carta
Oficial de vinos, diversas causas la han
imposibilitado; es imprescindible confec-
cionar ésta a la mayor brevedad, lo que
permitira al consumidor conocer los di-
versos tipos de vinos, calidades y precios;
ademas influird en el bodeguero para
mejorar sus estructuras comerciales y sus
calidades.

LA ACTUACION DEL
DEPARTAMENTO DE
AGRICULTURA DE LA JUNTA
DE COMUNIDADES

Las transferencias del Estado a la Junta
de Comunidades de Castilla-La Mancha en
materia de vitivinicultura se regulan por el
RD 3072/79 de 29 de diciembre (B.O.E.
30.1.80).

Hasta el momento las competencias
recibidas han sido bien escasas, no ha-
biéndose publicado auin el nuevo Decreto
que regularia las transferencias del INDO;
existe un borrador sobre el que se ha
trabajado entre el Ministerio de Agricultu-
ra y los Entes Territoriales, sin éxito algu-
no, al ser retirado por el primero, al pare-
cer por defectos técnicos de su contenido,
borrador al que por otra parte se opone el
Departamento de Agricuitura de Castilla-
La Mancha.

El verdadero maremagnum de organis-
mos relacionados con el sector vitivinicola
con dependencia de varios Ministerios:
Agricultura, Pesca y Alimentacion; Econo-
mia y Comercio; Sanidad y Consumo; Ha-
cienda, etc. origina una falta de uniformi-
dad en la politica vitivinicola. El propio
sector no conoce, en detalle, los meca-
nismos administrativos y la escasa fun-
cionalidad en la politica vitivinicola le
llevan, en muchos casos, no sélo a opo-
nerse a ella, sino a veces a ignorarla,
siendo preciso potenciar la red de infor-
macion.

El Departamento de Agricultura de la
Junta de Comunidades de Castilla-La
Mancha, a partir de su creacion ha pre-
tendido y aun sigue empenado, en lograr
una coordinacién de los Organismos
transferidos, apostando por una politica
regional de calidades que le hagan salir al
sector de la crisis.

La confeccion de un programa de ac-
tuacién en el que se analizan las necesi-
dades del sector y las soluciones precisas
para el proximo quinguenio, han consti-

tuido un gran esfuerzo que esperamos dé
sus frutos.

La escasa financiacion y la carencia de
medios precisos, junto con la falta de
entendimiento con la Administracion
Central en esta materia, por-su empefio
en retirar ayudas al sector cuando para
otros menos necesitados y de menor inci-
dencia econdémica se esta aumentando,
son causa de que el camino emprendido
no sea de rosas precisamente.

El apoyo del propio sector al Departa-
mento y su gran identificacion con él ya
han cuajado en actuaciones a tener en
cuenta: experiencias y ensayos, jornadas
de promocion de vinos, capacitacion, be-
cas a jovenes, mejora de medios en Esta-
ciones de Viticultura y Enologia con el
consiguiente aumento de prestaciones,
etc.

Queda mucho trabajo por hacer y la
resolucién de los problemas debe llegar de
una relacion estrecha Administracion
Central-Administracion Regional-Sector
Vitivinicola.

CONCLUSIONES

Castilla-La Mancha es la region vitivini-
cola espanola por excelencia; con sus
condiciones extremas en clima y suelo
dispone de terrenos muy aptos para la
produccion de vinos de calidad.

Su paulatino reconocimiento esta lle-
gando de la mano de una mejor actuacion
de los Consejos Reguladores de las diver-
sas Denominaciones de Origen y de una
mejora de calidad, y de los cauces de
comercializacién, tras el convencimiento
del sector de esa necesidad.

Un importante volumen de vinos de
mesa de la Regidon estan atravesando
fuertes dificuitades y es preciso, en la
concepcion como se pretende por el Mi-
nisterio de Agricultura, Pesca y Alimenta-
cion, de una nueva politica vitivinicola,
tener en cuenta su incidencia socioeco-
nomica.

Esta nueva politica vitivinicola no puede
de ninguna manera dirigirse a la recesion
de ayudas por parte dei Estado; debe
aportarse medidas a corto plazo para que,
al igua! que se hace con algunos sectores
industriales y de servicios en apuros, ha-
gan salir al sector vitivinicola castellano-
manchego de la gravisima situacion critica
que atraviesa.

Ademas deben ponerse en marcha me-
canismos reguladores, para que a medio
plazo desaparezcan los excedentes es-
tructurales y, abocados a la entrada en la
C.E.E., el subsector vitivinicola se en-
cuentra preparado y en condiciones, al
menos en igualdad con la vitivinicultura
de otros paises, para participar en la poli-
tica vitivinicola comun.




Contante y sonante.
En efectivo. Sin demoras... ni descuentos.
Cuando tenga en sus manos los negociables
del SENPA, venga a vernos.
El Banco Central se los abona en el acto
por su valor nominal, y ademas le ofrece
la posibilidad de obtener unos creditos
“muy especiales’’ que se obtienen
en el acto y se pagan
en muchos meses.
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su nombre es prestigio

su apellido rentabilidad

Naturalmente le estamos hablando de 0s
tractores agricolas CATERPILLAR. Tractores con
mayor potencia a la barra de tiro y mayor
traccion.

Con menor consumo de combustible por
hectarea labrada. Y con costos y tiempos
muertos muy reducidos.

Las ventajas de los tractores agricolas
Cat son muchas y muy importantes:

1. Mayor estabilidad en laderas y mejor
traccion en terreno blando.

2. Baja presion sobre el suelo con menor
compactacion del terreno y posibilidad de

trabajar en cualquier condicion climatologica.

3. Maxima potencia a la barra de tiro superior
a otros modelos similares.

4. Mas potencia de arrastre a las velocidades
optimas.

5. Gran reserva de par que permite labrar en
las condiciones de terreno mas dificiles.

6. 25 a 30 por ciento menos de consumo de
combustible que los tractores de ruedas
convencionales.

7. Menos tiempo por hectarea labrada,
reduciendo los costos de laboreo.

8. Costos de reparacion, manutencion y
servicio muy bajos.

9. Aprovechamiento total de la potencia del
motor.

10. Posibilidad de utilizacion de grandes aperos
e implementos de desmonte.

11. Excelente traccion indispensable para
grandes explotaciones, laboreo profundo y
arrastre de grandes cargas.

Pongase en contacto con NOsotros.

Le ayudaremos a determinar el momento
preciso para sustituir su viejo tractor.

Es la ocasion de conocer las posibilidades
CATERPILLAR.

F-8-82

tractores agricolas
CATERPILLAR

Nuevos modeios

Homologados {no homologados)

D4E SA TURBO 97 HP
D7G SA 250 HP

D4E DD 78 CV
D4E SA 88 CV
D5B SA 125 CVv
D6D SA 173 CV

compromiso de continuidad

FINANZAUTO [ =

[E CATERPILLAR

Central: condesa de venadito, 1 - tel. (91) 404 24 01
madrid-27

SOLICITENOS INFORMACION GRATUITA.

Caterpillar, Cat y [B son marcas de Caterpillar Tractor Co.



OLCESA
OLEAGINOSAS DEL CENTRO, S.A

EXTRACTORA DE ACEITE DE
GIRASOL, PEPITA DE UVA,
CARTAMO, ETC.
FABRICA: TARANCON (CUENCA)
= —_— ':- ';-.-' ~ : .'_ﬁ.‘«“ ‘t

Una empresa para el desarrollo de CASTILLA-LA MANCHA
y su agricultura

AGRICULTOR: OLCESA ES TU EMPRESA - INFORMATE Y PARTICIPA

OFICINAS: Avenida de José Antonio, 38 - Tarancén (Cuenca)
Apartado nam. 111. TIf.: 966-111097
Zurbano, 83. Madrid-3 - Telf. 4412645-4412845




SUPER TRACTOR OIL UNIVERSAL CEPSA.

Un solo lubricante para todas las necesidades
de la maquinaria agricola.

Circuitos
hidraulicos.

Motor.

Frenos
sumergidos
en barnos
de aceite.

&% Transmisiones

(salvo indicacion
expresa del fabricante)

Un tractor trabajando a pleno rendimiento es algo hermoso:
la imagen del esfuerzo fructificando en campos arados,
en cosechas recogidas. ..

Para que esto ocurra ano tras ano, el tractor, la maguinaria
agricola en general, deben ser cuidadosamente protegidos
con una lubricacion completa, rigurosa y practica:
la lubricacion que proporciona el Super Tractor Qil Universal
de CEPSA, unico aceite que cubre todas las necesidades
y usos de la maquinaria agricola y actua eficazmente bajo
las condiciones climatologicas mas severas.

Porque el Super Tractor Qil Universal es la proteccion
de hoy que permitira seguir recogiendo las cosechas
del manana.

El Superaceite.



os dias contados.

Plictran™ ha combatido las anteriores
generaciones de arana roja, sin que ninguna
presentase fenémenos de resistencia.

Plictran , en su nueva formulacion, fluida
y eoncentrada, seguira protegiendo sus frutales
de la accion de los acaros.

El nuevo Plictran 60F se prepara de forma
instantanea y se aplica facilmente. No hay arana
que se resista a su accion de choque. Por mucho
que se esconda.

Y todo ello sin efectos perjudiciales para las
abejas u otros depredadores de las aranas rojas.

Ademas, Plictran B0F no produce rugosidad
ni deja huellas sobre la piel de los frutos. Se
almacena sin riesgos y se conserva en optimas
condiciones.

Esun productoDOW.

Plictran'60F.
 Eldigno sucesor de Plictran 25 W.

*Marca registrada de The Dow Chemical Company

N° Reqistro 11.318/84 Categona B(B-C). Texto visado por S D.C P.I.F.




OLIVAR

Lineas de actuacion

Es sobradamente conocida la critica
situacion que viene padeciendo durante
los ultimos afios el sector oleicola, y es
una opinion muy generalizada el grado de
afectacion que dicha crisis tiene sobre una
region muy concreta, Andalucia. Eviden-
temente esta region ocupa un lugar
destacado a nivel nacional en el sector
oleicola, pero curiosamente detras de ella,
y a cierta distancia del resto de las demas
regiones, se situa el olivar de Castilla-La
Mancha, donde si las cifras absolutas no
son importantes si son graves las cifras
relativas de produccién en millones de
pesetas.

Queda suficientemente claro que mien-
tras a la Region Castilla-La Mancha le
corresponde el 14,88% de la superficie
nacional dedicada al olivar, tan solo
aporta el 6,04% de lo que produce todo el
sector, y nos indica que estd muy por

por Pedro J. Santolaya Heredero*

Superficie % Produccion  Produccion
Region 000 Ha. Superficie  total 105 Pts.
ANABIUCIA .vivererrcscenensrnaes 1.094 57,31 31.878 78,33
Chstilla-La Mancha 284 14,88 2.459 6,04
Extremadura.... 189 9,90 2.342 5,75
Catalufia....... 129 6,76 1.466 3,60
Valencia . 50 47 1.156 2,84
Aragén.... 58 3,04 662 1,63
NI oo i o i 65 3,40 736 1,81
BADHAE Ly e e gsrmsinrd i 1.908 100,00 40.699 100,00

* Ingeniero Agronomo.

N

debajo de las cotas de produccion corres-
pondientes a otras regiones, pues mien-
tras Andalucia consigue una produccién
bruta por Ha de 29.145 ptas, el olivar
castellano manchego alcanza las 8.658
ptas, siendo el mas bajo de todos seguido
de 11.323 ptas asignado a otras regiones.

El analisis de estos datos corresponde
exclusivamente a la aceituna de almazara
que es aquella, que como luego se vera,
tiene autentica significacion en la Region.

A la vista de estos datos procede evi-
dentemente hacer una somera descrip-
cién del olivar regional, donde se ira
descubriendo donde estan las posibles
causas que llevan a esta situacion. Al final
del mismo se aportaran unas lineas de
actuacién donde poder incidir para la
mejora del sector.

1. SUPERFICIES Y
PRODUCCIONES

Anéalogamente la importancia del olivar
en la Regién Castilla-La Mancha, como
quiera que tiene delante las grandes cifras
del vifledo y los cereales, ha pasado un
tanto desapercibida y se ha considerado
como el hermano menor de elios, dado
que la superficie destinada al olivar re-
presenta el 6,76% de la destinada al cul-
tivo.

Considerando las producciones medias
tanto para el aceite como para la aceituna,
durante los anos 1979-80-81 y una
superficie fija de cultivo, la distribucién de
producciones y superficies a nivel regional
es como sigue:

I ———
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Produccion (000 Tn)

Provincia Superficie Ha Aceituna Aceite

19,928 8,37 1,76

96.772 38,23 8,43

39.183 13,13 2,62

20.416 8,68 1,62

98,712 51,72 14,73

Toti] RGFIS % s risrmesrians s bt ssinie 284.011 120,13 29,16

(T TIEE e B ——" P 21 1.609.632 1.818,73 377,60
% Castilla-La Mancha

14,87 66,0 7,72

Puede observarse, como se indicaba en
la introduccidn, que el porcentaje de pro-
duccion acusa una baja importante con
respecto al de superficie, mientras que el
de produccién de aceite se eleva con res-
pecto al de aceituna.

La aceituna de mesa apenas si tiene
importancia pues tan sélo aparecen unas
494 Ha, con lo que la superficie total de
olivar es de 284.505 Ha.

Por otro lado, la superficie con olivar en
regadio es muy escasa pues alcanza el 1%
del total, lo cual nos da idea del escaso
grado de tecnificacion que se encuentra
este cultivo en la Region.

Corresponde a la provincia de Toledo la
mayor superficie con el 34,76%, asi como
la de mayor produccion con el 43,05%,
seguida de cerca por Ciudad Real con el

34,07 de superficie y 31,82% de produc-
cion. La provincia de menor superficie
corresponde a Albacete con el 7,01% vy a
Guadalajara, con el 7,22 la de menor
produccion.

Conviene a continuacién describir las
comarcas mas caracteristicas desde el
punto de vista olivarero dentro de cada
una de las provincias, cuya superficie sea
superior a un minimo.

A la vista de este cuadro destaca
extraordinariamente que tan solo cinco
comarcas se encuentran con produccio-
nes en aceite superior a 150 Kg/Ha, co-
rrespondiente tres de ellas a Toledo y las
otras dos a Cuenca y Ciudad Real.
Desgraciadamente no se corresponden
totalmente con las de mayor superficie.

Produccion  Produccién
_ Superficie Aceituna Aceite
Provincia Comarca Ha Kg/Ha Kg/MHa
Albacete S. Alcaraz 5317 500 10,92
S. Segura 5.199 363 78
Ciudad Real De los Montes 12.675 270 59
Norte 17.459 758 167
Campo de Cala-
trava - 30.374 412 91
Mancha 14,123 406 89
Cuenca Manchuela 10.710 900 170
Mancha Alta vy !
Baja 9.389 600 108
Alcarrie 18.088 300 54
Guadatajara Campifia 13.728 400 75
Alcarria Baja 11.081 400 75
Toledo Centro 16.401 200 207
Mancha 15.131 500 100
Mora 16.841 1.000 230
Navahermosa 11.601 1.000 230
La Segra 15.541 680 147

2. CARACTERISTICAS
DEL OLIVAR

Dada la gran superficie que abarca la
Region Castilla-La Mancha, el olivar tiene
como caracteristica fundamental su ho-
mogeneidad en grandes cifras, pues dis-
tintos tipos de olivar que se encuentran no
son exclusivos de una zona sino que estan
en distintas provincias, siendo estos ade-
Mas muy escasos.

2.1. Variedades: La mas extendida es la
Cornicabra que ocupa el 70,5% de la
superficie de olivar, siguiéndole en impor-
tancia la Manzanilla, Verdial, Asperilla en
Cuenca y Picual en Ciudad Real.

La variedad Cornicabra o Cornezuelo
como se llama en Mora de Toledo, es
rustica, de maduracion tardia, de buen
rendimiento en aceite y sobre todo de
excepcional calidad.

La Manzanilla, que existe preferente-
mente en Cuenca y Guadalajara, estd muy
diseminada por la Regién y aunque su
aplicacion es de verdeo, aqui se utiliza
para aceite.

2.2. Numero de pies: La provincia de
Ciudad Real es la que presenta las carac-
teristicas mas dispersas, ya que mas del
55% de la superficie del olivar tiene 3 pies
por olivo, el 8% tan solo 1 pie, el 17% mas
de tres pies y el resto dos. Es curioso
resaltar que esta dispersion de numero de
pies, se encuentra por otro lado muy
superficialmente situado en distintas co-
marcas.

Por el contrario tanto en Guadalajara
como en Toledo predomina el olivar de 1
pie alcanzando en aquella el 79% de la
superficie y en ésta el 60%.

2.3. Edad del olivar: Se puede afirmar
que es vigjo, pues mas de la mitad de la
superficie cuenta alrededor de cien anos,
aunque las correctas podas de renovacién
que se le viene realizando, curiosamente
en aquellas comarcas donde es mas viejo,
evitan en gran parte los efectos negativos
de la longevidad. Asi el 67% del olivar de
la Region cuenta con una edad compren-
dida entre 20 y 100 anos, el 23% sobre-
pasa los 100 afos y tan solo el 10% tiene
edad inferior a 10 anos.

Aquel de edad superior a 100 afios se
encuentra preferentemente en Toledo,
con una superficie que supone el 51,1%
del olivar viejo regional, siguiéndole Ciu-
dad Real con el 30% y Albacete. Paralela-
mente los méas jovenes se encuentran en
Ciudad Real y después en Toledo.

La comarca que presenta mayor
superficie de olivar joven es los Montes de
Ciudad Real y la de més viejo la Centro de
Toledo. Asimismo la que cuenta con
mayor superficie entre 50 y 100 anos es
Mora de Toledo.

2.4. Relacion hoja-madera: Este olivar
presenta en un 80% de su superficie una
relacion hoja-madera media, presentando
el resto de la superficie un mayor predo-
minio de la relacion baja sobre la alta.
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REGION DE CASTILLA LA MANCHA

2.5. Densidad de plantaciones: La den-
sidad suele ser muy homogénea pudién-
dose afirmar que la generalizada esta
comprendida entre 70 y 100 arboles/Ha.
Tan solo el 1,6% del olivar regional supera
los 200 arboles/Ha, encontrandose sobre
todo en Cuenca, mientras que densidad
inferior a 70 olivos es el 25,7% que co-
rresponde en su totalidad a Ciudad Real y
Toledo.

Los marcos empleados son los tradicio-
nales de 10, 11y 12 m.

2.6. Estructura de explotacion: La ex-
plotacién media del olivar regional es de
5,66 Ha y por provincias corresponden las
siguientes cifras: Guadalajara con 6,85
Ha, Ciudad Real con 6,81 Ha, Toledo con
5,58 Ha, Albacete con 5,57 y Cuenca con
3,79 Ha.

3. INDUSTRIALIZACION

Conforme se ha indicado, la casi totali-
dad de la produccion se emplea para la
obtencion de aceite de oliva, siendo un
porcentaje minimo que se realiza para el
consumo directo mediante aderezo.

La caracteristica que determina en gran
medida la situacidon del sector en la Re-
gion es el elevado numero de almazaras,
bien cooperativas bien industriales, y la
gran cantidad de ellas totalmente absolu-
tas y con escaso caracter empresarial.
Esto condiciona en gran medida la obten-
cion de productos de calidad, pues se
encuentran al margen de una elaboracion
esmerada y resuelven sus resultados de
campanfa con la venta al detall de sus
aceites.

El nimero total de almazaras es de 396
de las que 90 son cooperativas, predomi-
nando esta tendencia en la provincia de
Toledo.

Por el contrario el numero de extracto-
ras de aceite de orujo es suficiente para el
orujo producido en la Regién, necesitando
incluso aportar materia prima de otras
provincias limitrofes pues se dispone de
11 plantas con una capacidad de 564 Tn
en 8 horas.

Desgraciadamente plantas de trata-
miento y refinacion de los aceites unica-
mente disponemos de una, en contrapo-
sicion con otras regiones de escasa pro-
duccién olivarera, pero de importante co-
mercio oleicola, donde existen gran nu-
mero de ellas y de elevada capacidad.

4. COMERCIALIZACION

Es preciso distinguir dos productos
dentro de este apartado: la comercializa-
cién de la aceituna y del aceite.

A pesar de la abundancia de almazaras
en la Region, existe un importante co-
mercio de aceitunas hacia otras regiones
espafolas donde el olivar ha ido desapa-
reciendo, y sin embargo, aparece cada vez
mas aceite, por lo que el sector corres-
pondiente necesita, al precio que sea,

mostrar en sus molinos aceitunas, para
ensenar a los consumidores que el aceite
comprado se ha elaborado en el lugar.
Esta situacion acarrea grandes problemas
al sector afectando, tanto a nivel regional
en el que el valor anadido del producto se
ve disminuido, como a los propios oliva-
reros a los que tan solo sus primeras
producciones alcanzan un precio justo. Es
curioso destacar que este movimiento de
la aceituna dentro fe la Region, presenta

Hacen falta
grandes
esfuerzos en la

comercializacion

de los
aceites

unos indices muy bajos comparados con
otras regiones.

La comercializacion del aceite se ve
influenciado por el bajo numero de plan-
tas envasadoras existentes en la Region, a
pesar de existir importantes firmas a nivel
nacional, por lo que la mayoria del mismo
se comercializa a granel, sirviendo de base
para encabezar otros aceites y dar asi un
prestigio y calidad a unos aceites que no
proceden de las variedades de aceituna
descritas. Es destacable el elevado por-
centaje que supone dentro del producto
exportable el aceite regional, no figurando
como tal en las relaciones de exportacion.

Este aspecto se puede decir que es el
mas desatendido, condicionando en gran
medida la situacion del sector y a él se
debe dirigir los maximos esfuerzos.

S. LINEAS DE
ACTUACION

Es preciso, en primer lugar, que el sec-
tor en sus distintas fases, produccion,
elaboracion y comercializacién, forme una
unidad de actuacién para que, junto con el
Departamento de Agricultura, puedan re-
solver algunos de los problemas que los
afectan. Para ello es preciso dividir las
tres lineas de actuacion.

5.1. Produccion: Dada la situacion
descrita, es necesario admitir distintos
tipos de olivar para que tanto el empre-

e
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sario como la Administracidon, sepan so-
bre el cual deben actuar y las distintas
maneras de hacerlo, para que el olivar sea
un cultivo rentable o simplemente exista
como formacién del paisaje.

Un primer tipo corresponde a aquel,
que por las condiciones del terreno, esta-
do del arbol, plantacion, etc., no es
posible ninguna mejora y su eliminacion
acarrearia algunos problemas de tipo
econdémico y social no compensados. Co-
mo paradoja este olivar, que forma parte
de la naturaleza, produce una clase ex-
cepcional de aceite que mejora los otros
tipos.

Un segundo tipo sera aquel de bajo
nivel productivo, pero que por las condi-
ciones del terreno se pueden dar otros
aprovechamientos conjuntos, como puede
ser el cultivo de plantas aromaticas, me-
dicinales y condimentarias, de pratenses
para un pastoreo racional, etc.

El tercer tipo, corresponde a aquel de
bajo nivel de produccion, no permitiendo
otros cultivos asociados, y cuyas labores
culturales estaran en funcién de los re-
sultados econdmicos obtenidos.

Por ultimo, el olivar donde se debe in-
crementar la produccion y mejorar la cali-
dad de la misma, con las modernas téc-
nicas y métodos hoy en dia existentes.

Las modernas técnicas sera necesario
que se experimenten en distintas parcelas
de superficie suficiente y situadas en las
propias comarcas olivareras, dirigidas
asimismo por los propios olivareros para
asi difundir mas intensamente las expe-
riencias.

. La actuacidn se debe intensificar en los
siguientes puntos:

— Incrementar los tratamientos de lu-
cha contra plagas y enfermedades.

— Favorecer la asociacion de olivareros
para el cultivo conjunto y més concreta-
mente para la recolecciéon mecanizada.

— Ensenfar y divulgar los métodos con-
cretos de poda.

— Apoyo a la recoleccion mecanizada
a sus distintos tipos segun el olivar, vi-
bradores, mallas, ‘‘barredores"’, etc.

— Mejora del material vegetal.

—Mejora e intensificacion de las técni-
cas de multiplicacion.

— Recoleccién lo mas esmerada posible
para fomentar la calidad del aceite.

5.2. Elaboracion: Se debera tender co-
mo idea primordial a mejorar la calidad de
los productos elaborados para lo cual las
almazaras se orientaran en esta linea
sustituyendo la idea hasta ahora genera-
lizada de ‘‘gran produccion y baja cali-
dad", por “elevada calidad y produccion
adecuada’’. Asi se actuara en los siguien-
tes puntos:

— Favorecer el control de la materia
prima, clasificando las aceitunas segun
los distintos tipos de aceite y no unica-
mente por su acidez.

— Correcta elaboracion en molinos de
acuerdo con las normas que favorecen la
calidad como son: evitar el atrojamiento,
limpieza, lavado del fruto, limpieza, tem-
peratura adecuada, limpieza, conserva-
cion.

— Aprovechamiento de los alpechines.

— Preparacion de un Manual de elabo-
racion de aceite de oliva.

— Ayuda a las almazaras para la reno-
vacion del material obsoleto.

— Favorecer la union de los molinos,
para la molturacién conjunta de la acei-
tuna sobrante antes de su atrojamiento.

— Formacién de técnicos en elabora-
cion.

Las heladas obligan, con excesiva frecuencia, al rebaje de olivos en las
frias llanuras manchegas.

~—Fijar la aceituna de calidad a la re-
gién, con subvenciones éagiles e impor-
tantes al olivarero.

5.3. Comercializacion: Este apartado es
el que en nuestra Region se encuentra en
inferioridad de condiciones, por lo que
hacia él se deben encaminar la mayoria
de los esfuerzos.

Para ello:

—Se deben tipificar los productos en
funcion de la calidad, procurando la
mayor homogeneidad posible.

— Es necesario incrementar el consumo
de aceite de oliva frente a otros aceites
vegetales.

— Se deben diferenciar perfectamente
los aceites virgenes, extra, auténtico zumo
de fruto, de los llamados corrientes, que
tendran distinta comercializacion.

— Se actuaréa sobre las amas de casa,
enumerando las ventajas organolépticas
que dicho zumo posee y recomenandole la
gastronomia adecuada.

— Se promoveran plantas envasadoras
mediante ayudas especiales.

— Se incentivaran la puesta en marcha
de refinerias, necesarias para la comer-
cializacion de los aceites corrientes.

— Es importante iniciar las actuaciones
para que el aceite esté amparado por una
determinada Denominacion de Origen y
respalde la calidad del zumo obtenido en
la Regidn. No es un logro dificil, dada la
similitud de los aceites y la zona geogra-
fica que abarca, siempre y cuando, el
aceite corriente tenga cabida en esas fu-
turas Denominaciones de Origen y no sea
exclusividad del origen, aunque sea éste el
que lleve dicha nominacion. Este es un
logro dificil, pero con la generosidad del
sector puede lograrse.

En el nuevo Plan del Olivar la adquisicién de maquinaria quizas sea ac-

cién que soliciten los olivares de la region.
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LA RECOLECCION DE ACEITUNAS
Y SUS DIFICULTADES

Dentro de las complicaciones que presenta el cultivo del olivo, a fin de
conseguir una adecuada rentabilidad, se viene insistiendo, desde hace
varios anos, en que la num. 1 es la propia recoleccion de las aceitunas.
En efecto, el coste de la recogida de las aceitunas representa un 40 o 60 por
ciento del coste global de produccion, siendo, por otro lado, muy variable,
pues es funcion muy directa del volumen de cosecha y de las caracteristicas
del olivar. De este modo el coste de recoleccion puede acercarse al precio
de la aceituna, en situaciones desfavorables que abundan bastante, por lo
que la rentabilidad de muchas explotaciones de olivar es dificil de conseguir.
EL DERRIBO MECANICO DE LOS FRUTOS
Desde hace algunos anos el derribo de las aceitunas se consigue
perfectamente con el empleo de maquinas vibradoras multidireccionales,
completandose la recogida con el auxilio de redes o mantones de material
plastico o bien con otros equipos mecanicos auxiliares.
Es importante la organizacion del trabajo del personal que mueve los
mantones y que complementa las exigencias de la recogida.
UN PRODUCTOR DE BENEFICIOS
En resumen, puede afirmarse que la recoleccién mecanizada de la aceituna,
en explotaciones con rendimientos productivos aceptables, no solo es
posible sino que supone un ahorro de mano de obra y, sobre todo, un gran
ahorro en el gasto de la operacion, eliminando al mismo tiempo los darnos
que se hace al olivo con la recolecciéon manual, por lo que el derribo de los
frutos mediante vibrado favorece la produccion y disminuye la veceria,
consiguiéndose beneficios con toda seguridad.

UN VIBRADOR FUNCIONAMIENTO DEL VIBRADOR

DE ALTA
TECNOLOGIA

En la actualidad el vibrador que cuenta
con una mas alta tecnologia y, por
consiguiente, con una mayor eficacia en el
derribo y, como consecuencia, en el ren-
dimiento econémico del uso de la maqui-
na, es el vibrador multidireccional de ar-
boles frutales, fabricado y comercializado
por Sadrym, bajo patente y disefio original
del INIA (Cemedeto-Crida-10) de Cordoba,
que puede utilizarse también con éxito en
la recoleccion de almendras y otros frutos
destinados a la elaboracién de conservas,
mermeladas, zumos, etc.

Acoplamiento posterior, grupo de vélvulas, depdsito de
aceite hidraulico y acumulador de energia, son caracteris-
ticas sobresalientes del vibrador Sadrym.

La cabeza vibradora, se ha disenado
especialmente para aplicar al arbol una
vibracion multidireccional perfecta y de
alta frecuencia en todos los casos, y du-
rante un tiempo de vibracién minimo, ya
que dura aproximadamente tres segun-
dos, lo que resulta suficiente para el de-
rribo de la totalidad del fruto, sin el menor
dano para las raices y ramas, por el con-
trario favorece el desarrollo radicular y
efectia una poda natural de ramones
secos que impiden el crecimiento de nue-
vos brotes.

El circuito hidraulico de la maquina
vibradora “‘Sadrym’’ dispone de un acu-
mulador hidraulico que permite almace-
nar parte de la energia del tractor desde
una vibracion hasta la otra, de tal manera
que pueda emplearse toda la potencia que
produce el tractor entre dos vibraciones
en cada una de las mismas. En
consecuencia, pueden obtenerse vibracio-
nes de alta frecuencia con tractores de
potencia nominal mas baja. Asimismo la
vibracion del arbol resulta instantanea,
pasando desde su posicion de reposo a la
de maximo movimiento en breves instan-
tes, lo que se traduce en una alta eficacia
de derribo. Tractores de potencia media
son, por tanto, empleados con esta ma-
quina vibradora con iguales resultados
que los de mayor potencia, para la reco-
leccion mecanizada de frutos como la
aceituna, ya que ademas el peso de la
cabeza vibradora es considerablemente
menor que el de otras maquinas.

La cabeza vibradora se sustenta sobre
una canastilla y brazos elevadores, apli-
cables a cada modelo de tractor mediante
un sistema de enganche rapido. El siste-
ma de funcionamiento de la cabeza vi-
bradora esta constituido por dos brazos
auxiliares, uno fijo y otro movil, de los que
cuelgan la cabeza vibradora mediante
cadenas de alta resistencia que impiden la
vibracién de la cabeza al tractor con lo que
éste no sufre absolutamente nada. La
maniobrabilidad, tanto de los brazos de
sustentacion como de los brazos auxilia-
res de movimiento de la cabeza vibradora,
resulta asi muy alta y el posicionamiento
de la misma puede hacerse rapida y facil-
mente.

Toda la valvuleria propia del sistema
hidraulico va montada sobre bloques de
distribucion y las conducciones son, en su
mayor parte, de tubo rigido solidario a la
canastilla y brazos de sustentacion, con lo
cual el montaje y desmontaje de todo el
equipo puede efectuarse con extrema ra-
pidez y el funcionamiento de la maquina
resulta de la mayor seguridad para con-
ductor y operarios de recoleccién, evitan-
dose con ello roturas de mangueras y
pérdidas de aceite.

Puede deducirse, en resumen, que el
vibrador Sadrym tiene una alta tecnologia
fruto de varios anos de estudio y experi-
mentacion, y posee por tanto unas singu-
laridades técnicas que la diferencian de
otros equipos vibradores.



CARACTERISTICAS DE LA MAQUINA

Dimensiones de la cabeza vibradora:
1.750 x 850 x 450. Peso 550 Kg. Sistema
de enganche al tractor: canastilla y brazos
de sustentacion tipicos de palas cargado-
ras. Sistema de vibracion mediante poleas
contrapesadas.

Motor hidraulico de paletas con una
potencia hidraulica de hasta 95 CV, velo-
cidad maxima de 2.600 r.p.m., caudal
maximo 320 litros/minuto y presion ma-
xima de 175 bar y continua de 150 bar.

Bomba hidraulica triple de engranajes
con caudales maximos de 222/50/50 li-
tros/segundo y velocidad méaxima de
2.200 r.p.m., conexidn a tractor mediante

acoplamiento con multiplicador de veloci-
dad 1:3,5 y presion maxima de 210 bar.

Las valvulas de secuencia, seguridad y
antirretorno, aseguran el buen funciona-
miento del circuito.

Circuito hidraulico rigido en zonas es-
taticas y flexible en partes moviles.

Maniobras de la cabeza vibradora: a)
ascenso-descenso general en cualquier
posicién, b) semigiros, general a 90°, y c)
semigiro en plano vertical a 50°.

Depésito de aceite con capacidad de
250 litros.

Acumulador de energia de tipo vejiga
(gas) con capacidad de 20 litros.

Cabeza vibradora de la maquina, disenada
especialmente para transmitir al arbol una
vibracion multidireccional.

COSTE DEL DERRIBO DE ACEITUNAS CON EL VIBRADOR
MULTIDIRECCIONAL DE ALTA FRECUENCIA '‘SADRYM"

Se han realizado en la campana ante-
rior 1981/82, numerosos ensayos y de-
mostraciones del derribo mecanico de
aceitunas con el vibrador Sadrym en si-
tuaciones olivareras muy diferenciadas de
Espana y en todas estas pruebas los re-
sultados han sido altamente positivos.

Como ejemplo, se ha calculado un coste
de derribo que supone una media de dis-
tintas demostraciones realizadas en oli-
vares andaluces de 2 o 3 pies por olivo, de
una densidad tradicional de 80 olivos por
hectarea y de unas cosechas aproximadas
de 35 Kg por arbol. Como se sabe, se
recomienda en la actualidad las planta-
ciones densas con arboles de un solo pie,
lo cual supone un mejor aprovechamiento
de la luz y del espacio por los arboles y, al
mismo tiempo, un aumento muy signiti-
cativo del rendimiento de los vibradores.

Los datos deducidos, en esta situacion,
son los siguientes, referidos légicamente a
precios de la campafa anterior.

DATOS

- 80 érboles por Ha.

- 2,8 pies por érbot.

— 36 Kg por arboi.

— Tiempo de vibracidon por pie: 3 segundos,

— Tiempo de trabajo por pis: 50 segundos.

- Porcentaje de fruto derribado: 96 por ciento.

- Kg de aceitunas derribadas por olivo: 33 Kg.

~ Kg de aceitunas que quedan por olivo: 2 Kg.

— Tiempo operario recogida manusal: 2,55 minutos (m th/Kg)

TIEMPOS

{ incluido desplazamiento del tracter, acoplamiento de la pinza al arbol, vibracién y desacople
de la pinza y retroceso del tractor).

Por arbol Por Kilo
125 seg. 357seg/Kg
125 seg. 3,57 seg / Kg.
431 seg. 12,31 seg / Kg.
COSTES HORARIOS
- Tractor: 1,900.000 Ptas.
: 10 shas vida Otit
1.000 horas/afio de funcionamiento
COSTE: 961 ptas/hore = 0,065 ptas/seg.
- Opaerario: 200 Ptas/hora = 0,055 ptas/sey.
- Vibrador: 1.800.000.Ptas. =VA
B aftos vida Otih = n
480 horas/afio de funcionamiento =h,
— Amortizacién: 1.800.000 (1 — 0,85 M ceiiicrinnnninnnecrnnnenens I 402 Pras/hora
8
— interés delcapital Va: T4 0,857 i esessseee e, 54 » -
c n
e AIOJAMIBNTO ...ivvivarirranenn atnss ma oyl yios 9 s s g ew o b bl g o polilhsgs B misgon s wins 20 =

PRUDEIE ETRREE:  cmmun dnis B i s s ki fiiange 9o gm0 SR asge S W wn gt 5 476 Pras/mora
— Lubricantes ........c §44s Resimsssoobmini . 30 Ptas/hora
- Preparacionas: 1,3 x 1.600.000 . 543 3
8

T L T O e o ki P P i o i s s S 0 B bt 39 - =

. oA AR IRE IO, 100 0 1t nn el hopRahe s o Yanais iy bog Sy oAb 543 Pras/hora
TOTAL COSTE HORA 1.019 Ptas/hora = 0,283 Ptas/seq.
COSTE POR KILO
RO o R S Ll G Lo i s 6 o il 5 0 B gt s 3,67 x 0,267 = 095319
Vibrador...... 3,57 x 0,283 = 1,01031

w3y T s T T T G g e

. 12,31 x 0,085 0,67708

En el sistema de acoplamiento, tipo pala cargadora, se
aprecia la tuberia rigida exterior, una de las caracteristicas
especificas de este vibrador.

TOTAL: 2,64 Ptas/Kg de aceitunas

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE————
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Las tierras de Espaiia
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y Firestone lo tiene

Neumaticos agricolas Firestone. Disefiados y
fabricados en Espana para el agro espanol.
Adecuados especificamente a la inmensa
variedad de las tierras de Espana.

Firestone, la primera marca que introdujo
los neumaticos agricolas en Espana, conoce
a fondo los problemas del campo espanol.
Por €s0, y por la gran experiencia adquirida
durante mas de 30 anos al servicio del

agricultor, fabrica neumaticos fuertes,
seguros, duraderos, especialmente

adecuados para las labores agricolas de lre s o ne
Espana.

NEUMATICOS FIRESTONE LIDERES EN TODOS LOS CAMPOS




25.000 familias
7.000 millones de
pesetas

CULTIVOS

ESPECIALES

Linea de accion

por: Ricardo Trujillo Rodriguez*

1. INTRODUCCION

Dentro de la amplia gama de cultivos
agricolas que tradicionaimente vienen
representando a Castilla-La Mancha, y
que como la vid, cereal, olivar, etc., seran
objeto de tratamiento especifico dentro de
esta publicacion, aparecen otra serie de
ellos con caracteristicas comunes, que
definen un cultivo especifico en algunas
comarcas concretas y que, de alguna for-
ma, también representan a la Region o
son conocidos por ella.

Las caracteristicas comunes a que nos
referimos, son entre otras:

a) Su produccién representa un alto y
significativo porcentaje de la produccidn
nacional.

b) Su calidad natural define la calidad
del producto a nivel nacional.

¢) Aprovecha unas caracteristicas eco-
légicas muy definidas en la Region y en
alguna Comarca en especial.

d) Representa un cultivo social conti-
nuando una tradicién historica.

e) Representan un cultivo de alto ren-
dimiento por Ha.

Todas las anteriores caracteristicas o
una cualquiera de ellas seria bastante
para que la Consejeria de Agricultura,
dedicara especial interés a la conserva-
¢ion, mejora y modernizacion de estos
cultivos, asi como a la puesta a punto de
su comercializacion e industrializacion.

Por la exigencia de brevedad de este
trabajo nos vamos a referir exclusiva-
mente a 5 cultivos (Azafran, Ajo, Aroma-
ticas, Mimbre y Champinén), aunque a
ellos se podria anadir otra serie de
* Ingeniero de Montes.

Azafran: caracter social

Ajo:

- calidad y exportacion
- fiesta en las Pedroneras
Mimbre: monopolio en Priego

Aromaticas:
 mecanizacion

- calidad de |la esencia
Champinon: reciente ‘‘boomb’’ en

Manchuela

paralelo interés y objeto también de pro-
mocion y atenciones similares (Apicultura,
Melén, Berenjena, Lentejas, Yeros, etc.).

2. CULTIVOS ESPECIALES. SI-
TUACION ACTUAL

Tomados de los datos publicados en el
Anuario Estadistico del Ministerio de
Agricultura, completado con algunos es-
tudios concretos realizados en la Region
(Aromaticas), exponemos en los cuadros
nums. 1y 2 adjuntos, las cifras basicas de
superficies, producciones y distribucidon
provincial en valores absolutos o relativos
y en porcentajes, con respecto al total

nacional, que justifican lo afirmado ante-
riormente.

Haremos a continuacién una breve re-
sefa de cada cultivo al objeto de exponer
minimamente la situaciéon actual, proble-
matica y prevision de futuro, que nos
centraran en la linea de accion que debe
marcar la politica de la Consejeria en el
futuro inmediato.

AZAFRAN:

El cultivo del azafran esta muy extendi-
do en la Region, siendo las cuatro provin-
cias Manchegas, con Zaragoza y pequenas
superficies de Teruel, Murcia y Valencia,
las unicas zonas productivas espanolas.
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Tanto por su tradicion en la Comarca
Mancha, como por los grandes beneficios
que reporta, ya que un gran porcentaje
(15-20 Tm cada afo a nivel nacional) se
dedica a la exportacién, el cultivo del
azafran, generalmente en manos de fa-
milias obreras con gran empleo de mano
de obra, tiene un gran interés a pesar de
la regresion que va sufriendo a lo largo de
los afos.

Es un cultivo social que utiliza mano de
obra de hombres, mujeres y nifos, segun
la actividad que se realiza, con la
intervencion de toda la familia; la reco-
leccion de la rosa se hace normalmente
por los nifios y la separacion de estigmas
de la flor y el tostado, por las mujeres;
cada familia cultiva por término medio
unos 2.000 m3, que le reporta una media
de 150.000 pesetas anuales.

Es facilmente comprensible la gran re-
gresion en superficie y el aumento de
precio, que tiene lugar principalmente a
partir de 1964, situandose en la actuali-
dad en las 80-90.000 ptas./Kg.

El cultivo, muy depurado a través de los
anos, no presenta problemas especificos a
excepcion de la "'podredumbre de la ce-
bolla”, que comienza por unas manchas
pardo-negruzcas en la médula, para ex-
tenderse a toda la masa, produciendo la
muerte de la planta. Actualmente esta
enfermedad afecta a un 15% de la
superficie cultivada. El verdadero proble-
ma esta en la comercializacion y venta,
que se encuentra atomizado, en manos de
intermediarios que compran el producto
para los exportadores, generalmente ubi-
cados fuera de la Regién, y que ya traba-
jan a precios muy elevados y con gran
margen.

En resumen se puede decir que la co-
mercializacion del azafran depende exclu-
sivamente de la oferta; cuando se ofrece
poco sube el precio y viceversa, como ha
ocurrido los dos ultimos afos, de forma
que no llega a influir la cotizacion del
mercado exterior.

AJO:

El cultivo del ajo tiene gran tradicion en
Castilla-La Mancha, principalmente en la
provincia de Cuenca, muy localizada en la
Comarca de Las Pedrofieras, con tenden-
cia en los ultimos afos a desplazarse
hacia la Zona Centro de la provincia y a las
limitrofes.

Existe una minoria de grandes propie-
tarios, generalmente exportadores, que
cultivan el ajo en superficies de 50-150
Ha.

_En general el agricultor medio viene
cultivando entre 2-3 Ha, en plan familiar y
con arriendo de tierras nuevas.

La variedad cultivada es el ajo morado,
junto con un 5% de ajo blanco, general-
mente en secano y con tendencia hacia la
practica de algun riego de apoyo.

Ello, unido a las condiciones climatol6-

gicas del ano concreto, hacen que las
producciones oscilen mucho, y los precios
se muevan hacia arriba o abajo, apoyados
muchas veces por la demanda de expor-
tacion.

Producciones de 5-6.000 Kg/Ha
consiguen un producto bruto valorado a
una media de 250.000 ptas/Ha.

La intensidad en el cultivo y la poca
rotacion esta produciendo la apariciéon de
algunas plagas y enfermedades entre las
que destacan arana y oruga roja, gusanos
del suelo y nematodos del bulbo, podre-
dumbre blanca o mal de esclorocio y po-
dredumbre verde o penicillium, que son
algunos de los problemas que se van ata-
jando.

Se comercializa en cabezas de ajo seco
ya cortadas en los calibres de: superflor,
flor primera, segunda y tercera. Su mer-
cado mas importante es la exportacion,
siendo Brasil el principal pais receptor,
seguido a gran distancia de Venezuela,
Puerto Rico y Haiti, encontrandose poco
estudiado el mercado europeo y japonés.

La manipulacién del ajo conlleva gran
cantidad de mano de obra de julio a di-
ciembre, cifrandose en unas 5-6.000 per-
sonas empleadas de todas las edades.

Las instalaciones mas importantes son
las del A.P.A. de Las Pedroferas que dis-
pone de planta deshidratadora, aunque
no ha llegado a funcionar, no asi como
esta ocurriendo con otros exportadores de
ajo deshidratado, que se realiza con éxito.
Otras formas de industrializacion como
ajo en pasta, en conserva, esencias, acei-
tes, etc., no se realizan en la actualidad.

La gran calidad del ajo producido y su
gran durabilidad y buena conservacién le
hacen Optimo para ajo de siembra, de-
mandandose desde otras regions (Anda-
lucia), lograndose alzas de precios al final
de campana. Todo ello se traduce en una
duplicidad de la oferta del cooperativista,
que distorsiona la formacidén y estabilidad
del precio.

MIMBRE:
A la vista de los datos del cuadro nums.
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1y 2, se puede observar que Castilla-La
Mancha tiene casi el monopolio nacional
de la produccion, aunque en absoluto de
la industrializacion y comercio del pro-
ducto.

La superficie estda muy concentrada en
la Comarca de Priego (Cuenca), ocupando
las estrechas vegas de los rios que la
atraviesan y casi en situaciéon de mono-
cultivo existe exceso de oferta, abando-
nandose algunas plantaciones menos
productivas.

Es un cultivo generalmente de regadio,
que exige pocas labores no presentando
por ahora muchos problemas de trata-
mientos fitosanitarios a excepcion del
“Barrenillo”", “Galeruca’’, etc., existiendo
conciencia de la necesidad de su control.

El mimbre se recoge con deshrozadora
de disco, lograndose rendimientos de
4.500 Kg jornada por equipo de 3 hom-
bres, siendo normal su destajo a 2,5-3
ptas/Ha.

El precio del mimbre verde en la ultima
campana ha estado por las 6-10 ptas/Kg,
a la baja y con problemas de aumento de
stocks.

Otros tipos de mimbre blanco y buft
representan una transformacion primaria,
que se realiza practicamente en su totali-
dad dentro de la zona de produccion,
llegandose a preparar unos 5.000.000 Kg
en base al trabajo de 8 empresas, 1 coo-
perativa y 215 explotaciones familiares.



No hay grupos de comercializacién y las
explotaciones familiares rara vez venden
directamente a consumidores.

La transformacion artesana del pro-
ducto sdlo se realiza en una minima parte
(350.000 Kg), existiendo sélo un grupo
legalizado en base a la Cooperativa de
Villaconejos de Trabaque, 6 grupos infor-
males, unos 150 artesanos y algunas
persona individualmente a tiempo parcial.

AROMATICAS (ESENCIAS)

Ha sido tradicional el aprovechamiento
de esencias de las plantas aromaticas
espontaneas (espliego, romero, salvia,
etc.) con destilacién rudimentaria '‘in
situ’’, estando en la actualidad susti-
tuyéndose por cultivos mecanizados y
destilacion con plantas industriales a va-
por, movido por unas mayores exigencias
de precios, productividades y calidad.

En la actualidad se cultivan Lavandin,
Lavanda, Espliego y Salvia, y se esta en
vias la ampliacion a Hinojo, Ajedrea, Hi-
sopo, etc.

Este cultivo aprovecha terrenos margi-
nales y no tiene una exigencia previa de
calidad de tierra, pero cada especie exige
unas condiciones ecologicas, 10 que obliga
en cada caso a un estudio de eleccion.

La especie mas ampliamente cultivada
es el Lavandin, un hibrido de origen fran-
cés de alta productividad que encuentra

ﬂ en nuestra Region unas condiciones 6pti-

mas, cuya localizacién por comarcas es
como sigue:

Provincia Comarcas
Guadalajara Alcarria Alta y Baja
Cuenca Alcarria, Mancha Alta

y Serrania Media

Sierra Segura y Almansa
Campo de Montiel
Mancha

Albacete
Ciudad Real
Toledo

En el cultivo estda mecanizada toda su
recoleccion con maquinas segadoras-
atadora y se dispone de buenas y moder-
nas destiladoras a vapor de alto rendi-
miento y buena calidad del producto,
existiendo en la actualidad una elevada
dotacién de medios mecéanicos que po-
drian facilmente duplicar las tierras culti-
vadas.

El producto de la destilacion y resultado
de todo el cultivo, es la esencia o aceite
esencial, que constituye el objeto de co-
mercio, sin ninguna otra transformacion.

Cada destiladora obtiene de forma se-
parada la esencia de todas y cada una de
las partidas destiladas y, por tanto, cada
propietario obtiene asi el total de su pro-
ducto, que almacena en bidones (gene-
ralmente de 200 1). Los propietarios de
mayor entidad tienden a uniformar sus
existencias almacenando en depdsitos
mayores 1.000-2.000 litros.

Asi, los propietarios o destiladores rea-
lizan una oferta individual de sus esen-
cias, cara a los comerciantes e industria-
les, cuyo destino final unicamente es la
industria de perfumeria y cosmética.

En la actualidad los precios estan esta-

bilizados o con ligera tendencia a la baja,
segun especies, aunque existen buenos
rendimientos en el cultivo, en base a
buena calidad del material vegetal y cre-
ciente mecanizacion para recogida y
destilacion.

La plantacidon se aprovecha durante
9-10 afos, exige pocas labores, aguanta
adversas climatologias en terrenos de
regular calidad y viene produciendo un
rendimiento bruto de unas 60.000
ptas./Ha, como cifra media.

CHAMPINON:

Esta actividad productora se centra en
la Comarca Manchuela de Cuenca y Alba-
cete, girando alrededor de la Zona de
Villanueva de la Jara y limitrofes.

Comenzé en 1970 a cultivarse en sacos
de compost, para que en 1974 empiecen a
decrecer las importaciones de Champiion
y cesen definitivamente en 1977.

Existe una interrelacion entre la situa-
cién y problematica del Sector Champifo-
nero en la Region y el del resto de Espana,
especialmente el centrado en Pradejon
(Rioja).

El cultivo se realiza generalmente en
naves (90%) aunque también se utilizan
galerias y cuevas naturales; los locales de
cultivo sélo en un 5% estan climatizados,
teniendo el resto exclusivamente una chi-
menea de ventilacién.

Se utilizan bolsas que llevan ya la se-
milla incorporada sobre un compost a
base de paja, estiércol y abonos. Producen
unos 5 Kg de champiidn por bolsa, tar-
dando unos 76 dias en el ciclo completo,
pudiéndose afectar la productividad en
base a las condiciones climatolégicas.
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Se estima que puedan existir unos
1.100 cultivadores de champindon un 30%
con dedicacion exclusiva y el resto a nivel
familiar, simultaneando con explotaciones
de vifa y cereal. La produccién esta muy
repartida pues una gran mayoria no llega
a los 25.000 Kg/ano siendo pocos los que
sobrepasan esta cifra.

A nivel nacional la produccion esta es-
tabilizada en unos 33.000 Tm a un precio
de 70-80 ptas, referida a fresco, desta-
candose que los productores de Castilla-
La Mancha trabajan exclusivamente este
ultimo.

El mercado de demanda parece que no
esté todavia saturado, aunque no es muy
elastico y siempre sera aconsejable poder
industrializar el producto o fijar contratos
responsables con los industriales conser-
Veros.

3. LINEAS DE ACCION

No podemos a nivel de este articulo, dar
con detalle todas y cada una de las accio-

nes que se pueden ejecutar dentro de la
politica agraria a seguir por la Consejeria,
pero si que seria positivo, al igual que
cuando se definieron las caracteristicas
comunes a estos cultivos especiales, el
poder mostrar que también en las solu-
ciones y lineas de accion existe igual
paralelismo.

Preferentemente se pueden indicar, sin
ser exclusivos:

a) Investigacion de calidad del material
vegetal (Ajo, Aromaticas y Champifdn)

b) Sanidad de semillas y bulbos (Aza-
fran, Ajo).

¢) Sanidad de los cultivos (Azafran, Ajo,
Mimbre y Champifién).

d) Desarrollo de mecanizacion de culti-
vo (Ajo, Aromaticas y Mimbre).

e) Constitucion de Asociaciones provin-
ciales (Aromaticas, Champinon).

f) Constitucién de Cooperativas de Co-
mercializacién (Azafran, Mimbre y Cham-
pinon).

g) Formalizacion de A.P.A. (Arométicas,
Champinon).

h) Campafas de promocion de
consumo (Azafran, Mimbre, Champinién).

1) Estudios de mercado exterior (Ajo,
Aromaticas, Mimbre).

La importancia social del gran numero
de familias (25.000) que sostienen estos
cultivos, asi como la importancia econé-
mica de estos ingresos (casi 7.000 millo-
nes de pesetas), justifican sobradamente
el interés de estos cultivos especiales.

La promocién de todas estas posibles
acciones, asi como las ayudas econoémicas
que son precisas, han quedado valoradas
en el “"Estudio de la Agricultura de
Castilla-La Mancha'’, que redactado en
base a otros tantos estudios monograficos
realizados por especialistas de la Region,
sera proximamente editado por la
Consejeria de Agricultura para servir de
espina dorsal a la politica agraria del
futuro inmediato. m

CUADRO N.° 1.— CULTIVOS ESPECIALES. DATOS COMPARATIVOS
. TIPO DE CULTIVO . CASTILLA ~ LA MANCHA = ESPARA JCASTTLLA-LA MANCHA | ESPARA
i - Superficie (Has.) Producgiﬁn Superficie | Produccidn ~ Superficie 3 ProduccibnX
Gecanc Megadio |Total | (™) (Has.) (Tm:) ~
:::f:g’.?‘"i"“ 3.250 | 256 | 3.507 | 21,40 4.361 28,44 80,42 75,27
Ajo : 13.010 }2.000 |15.010 | 79,600 13506 | 217,800 44,74 36,55
Aromfiticis (eQen';saa), 2.6 | - 2116 97 3.650 | 154 57,90 63,00
| Miwbre L 221 1470 | desy | 17.337 1.907 18.814 88,67 92,15
Chawpitn | 5 97 97 | 16.468 225 33,314 43,10 49,43
CUADRO N.° 2. CULTIVOS ESPECIALES. DISTRIBUCION PROVINCIAL
TIPO DE CULTIVO ALBACETE CIUDAD REAL CUENCA GUADALAJARA TOLEDO REGION (Has.)
Azafrén 2.162 322 520 - 503 3.507
- Ajo 1.800 650 12.000 160 400 15.010
- Aromfticas . 131 11 642 1.330 2 2.116
Mimbre : , e 5 - 1.442 249 - 1.691
_Champifién 2.500 - 13.968 - : s 16.468

e
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77" Los bosques, el mejor
2+ regalo de la Naturaleza.
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’ otéjalos de la Procesionaria.

Con DIMILIN, un eficaz insecticida que presenta un nuevo concepto en
la lucha de contra las plagas forestales.

CNTRTUY NIRNNEY A NTEES . P AT T A R

Texto aprobado por el Servicio de Defensa contra plagas e Inspeccion Fitopatologica, con fecha 13-5-81

La accion del DIMILIN en los pinos, se concreta en:

1°-Interferir la formaciéon de la quitina en el proceso de
muda larvaria.
2°-Interrumpir el ciclo del insecto.
3°-Respetar los predatores e insectos
beneficiosos, debido a su gran
selectividad.
Por su baja peligrosidad, no ofrece
riesgos para personas O animales,
.I. ® siempre que se observen las

| .
dlml In precauciones de empleo.
colabora con la Naturaleza, defendiendo el bosque.

S | INDUSTRIAS QUIMICAS ARGOS, S. A.
Distribuido por: m PI. Vicente Iborra, 4 Tel. 3314400 VALENCIA-3

R=producto y marca registrados por DUPHAR BV. Amsterdam-Holanda




REGION DE CASTILLA-LA MANCHA

SECTOR FORESTAL

Importantes beneficios indirectos

CUESTIONES PREVIAS

Los montes constituyen una parte in-
dispensable del paisaje, de la cultura y de
la economia de un pais, pues junto a los
bienes materiales que reportan, tales co-
mo madera, lena, pastos, resina, corcho,
caza, pesca, etc., esta su papel protector
sobre la enorme riqueza potencial de
nuestros embalses y de los cultivos de
nuestros valles y lo que modernamente se
define como “'funcién social'’ de los
montes, que les da el caracter de infraes-
tructura natural béasica de la Nacion.

La superficie forestal total de Espana es
de algo mas de 25.500.000 Ha, lo que
supone mas de la mitad de la superficie
total. De esta ingente superficie aproxi-
madamente 13 millones de Ha se puede
considerar como superficie arbolada y el
resto desarbolada.

DEFINICION

Dentro de nuestro pais se pueden dis-
tinguir dos grandes tipos ecoldgicos, cuya
cubierta vegetal pertenece a otros dos
dominios florales bien distintos:

Dominio floral de los bosques boreales
europeos y el dominio floral mediterréneo.
El primero, que comprende las regiones
Pirenaicas, Vasco-Cantabrica, Astur-
Leonesa y Galicia, es lo que podemos
denominar la Espana humeda. Todo lo
demas, entre lo que se incluye la Region
Castilla-La Mancha, pertenece al dominio
floral mediterraneo y participa de la fun-
damental caracteristica de su clima, que
es la existencia de un periodo de sequia
acusado y constante en el estio.

Las especies fundamentales dentro del
bosque esclerofilo de frondosas de hojas
persistentes son: la encina, el alcornoque,
el acebuche y el algarrobo y, dentro de las
resinosas, el pino silvestre, pino pirionero,
pino laricio, pino pinaster, pino carrasco y
las sabinas, que son las formaciones ar-
béreas mas frecuentes y tipicas de la
Espana seca.

DISTRIBUCION REGIONAL DEL
AREA FORESTAL

La superficie forestal de nuestra Region
es de casi 3,3 millones de Ha de las que
mas de 1,4 millones de Ha aparecen ar-
boladas, y el resto desarboladas.

* Ingeniero de Montes.

por: Manuel Pérez Fernandez*

Estas cifras, que representan mas del
13% de las totales de Espafa, son indica-
tivas de la importancia del sector forestal
en la economia regional.

En cuanto a la distribucién provincial,
Cuenca y Guadalajara son las provincias
con mas superficie forestal arbolada, si-
tuandose por encima de la media nacio-
nal.

PERTENENCIA DE LA PROPIE-
DAD FORESTAL

Entre las causas principales de la defo-
restacion de Espaia, que al mismo tiempo
ejerce una influencia notable sobre la
gestion de los montes, debe citarse la
pertenencia de los predios. En nuestra
Region so6lo el dos por ciento de la
superficie forestal es de la pertenencia del
Estado, el seis por ciento esta consorcia-
do, el trece por ciento pertenece a Enti-
dades Locales y el setenta y nueve por
ciento es de propiedad privada. Esta
circunstancia, que se puede generalizar a
todo el territorio nacional, contrasta con
lo que sucede en otros paises europeos
occidentales en los que la superficie fo-
restal del Estado varia desde el ocho por
ciento en Portugal hasta el treinta y dos
por ciento en Alemania.

Una gran parte de nuestros montes,

sobre todo en montana, tienen caracter
protector. Los situados cerca de los cascos
urbanos tienen una creciente significacion
social. Estos montes deberian estar en
manos en Entidades Publicas, ya que la
historia demuestra que los montes parti-
culares han estado mas expuestos a la
destruccion que los montes publicos.

La dimension de los predios y, en
consecuencia, de las explotaciones, es,
como media, muy inferior a la adecuada.
La dimension media es de casi 3 Ha en
montes particulares. En los de Utilidad
Publica es de mas de 600 Ha.

REPOBLACIONES

Si queremos asegurar la salud para las
repoblaciones y preservar el paisaje es
preciso conservar adecuadamente los
montes que nos quedan y repoblar una
gran parte de las montanas desnudas,
mientras persista la posibilidad ecologica
para ello.

Espana ha repoblado en los ultimos
decenios, en una labor incomparable en
toda la historia mundial, mas de tres
millones de Ha de nuevos bosques, bajo
muy dificiles condiciones de suelo y clima.

En nuestra Region esta actividad repo-
bladora nos ha llevado a que, en el periodo
1940-1979, se hayan repoblado por la
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Administracion Forestal cerca de 250.000
Ha, siendo Ciudad Real y Guadalajara las
provincias en donde esta actividad ha sido
mas intensa. La iniciativa privada, a tra-
vés de las ayudas puestas a su disposiciéon
por el Ministerio de Agricultura ha efec-
tuado, en el periodo 1970-1979, cerca de
diez mil Ha de repoblacion.

En cuanto a las especies mas utilizadas,
existe un predominio acusado por parte
de las coniferas sobre las frondosas, y
dentro de ellas el P. pinaster es el mas
utilizado en la Region.

APROVECHAMIENTOS

Un analisis sucinto de los principales
aprovechamientos forestales que se ob-
tienen de los montes de la Regidn, nos da
como principal producto la madera, de la
que las existencias calculadas para la
Regidon son de 41 millones de metros
cubicos, de los cuales 27 millones de
metros cubicos corresponden a las espe-
cies pino silvestre y pino laricio, que pro-
porcionan maderas de gran calidad apre-
ciadas en carpinteria y cuya presencia
mayoritaria se da en las provincias de
Cuenca y Guadalajara.

Los porcentajes provinciales de volu-
menes maderables se distribuyen de la
siguiente manera: 69% para Cuenca, 18
para Guadalajara, 9% para Albacete y 2%
para Ciudad Real y Toledo.

En cuanto a las cortas, en nuestra Re-
gion se han aprovechado, durante el de-
cenio 1970-79, mas de 600 mil metros
cubicos de madera, distribuidos de la
siguiente manera: 24.000 metros cubicos
en montes del Estado, 8.500 metros cu-
bicos en montes consorciados, 247.000
metros cubicos en montes de Utilidad
Publica no consorciados y mas de
330.000 metros cubicos en montes de
particulares.

Aunque la madera es el principal pro-
ducto forestal que se obtiene en la Region,
deben consignarse otros aprovechamien-
tos como las resinas, el corcho, los pastos,
las lerias, arenas y gravas, los frutos (tru-
fas, pifones, etc.) y un aprovechamiento
singular que de secundario se ha
transformado, en estos ultimos anos, en
principal, en muchos terrenos con voca-
cion forestal, la caza. Su estudio detalla-
do, junto con la pesca y su incidencia
social y econémica, bien merece un arti-
culo posterior y monografico.

El valor total de la produccién forestal
de la region, en el ano 1979, ultimo del
que se disponen datos, es de cerca de
2.500 millones de pesetas.

Este valor econdémico, que a simple
vista puede parecer pequefo si lo compa-
ramos con el valor total de la produccion
agraria regional, debe ser considerado
como valor de los productos forestales
directamente consumidos por el hombre o
la industria. Pero es que ademas el monte

@® 79% propiedad privada

@ Repoblacién de la region:

250.000 Ha
@ Madera, principal producto

proporciona unos beneficios indirectos
muy destacados pues ejercen como regu-
ladores pluviométricos, protegen contra la
erosidon hidrica y edlica, los aludes y las
inundaciones, aterran las oscilaciones
climaticas, evitan el entarquinamiento de
los embalses, regulan hidrolégicamente
sus cuencas, protegen contra la contami-
nacion atmosférica, el polvo, el ruido, etc.
Pero ademas, y frente al concepto tradi-
cional del monte como unidad productiva
sometida a las limitaciones derivadas de
sus especificas cualidades selvicolas,
aparece modernamente |0 que se ha lla-
mado “la funcién social” de los montes,
como una nueva limitacién a sus aprove-
chamientos. La Ordenacion del monte,
por lo tanto, que antes tenia como objeti-
vo, el obtener una renta maxima y fija del
monte, siempre que quedara asegurada
su persistencia, actualmente en los mon-
tes susceptibles de aprovechamiento re-
creativo, debe tener como objetivo el ob-
tener la renta fija posible y compatible con
la funcion social del monte y su persis-
tencia, teniendo en cuenta el aspecto
paisajistico. Hoy dia, se acepta general-
mente que los montes cercanos a grandes
ciudades, su funcién social como grandes
parques naturales o verdaderas reservas
ambientales, es prioritario.

ACCIONES A REALIZAR

Todo ello, y como decia al principio de
este articulo, los conforma como infraes-
tructura natural basica que hace vital su
defensa, proteccion y restauracion para lo
cual deberian seguirse una serie de lineas
de actuacién, coordinadas entre la Admi-
nistracion Forestal Central y nuestra Co-
munidad Autondmica a medida que se
haga realidad el traspaso de competen-
cias de materia forestal y que deben ser:

1.° Ordenacion y Mejora de las masas
forestales, incrementando en lo posible
los tratamientos selvicolas con la finalidad
de aumentar la produccién de madera
(Espana padece un déficit de mas de 6
millones de metros cubicos).

2.° Repoblacién de nuevas superficies,
pues casi la mitad de la superficie forestal
se encuentra desarbolada y en continuo
progreso de desertizacion.

3.° Proteccion, fomento y ordenado
aprovechamiento de nuestras riquezas
cinegética y piscicola.

4.° Mantenimiento del equilibrio de los
ecosistemas naturales, fomentando el
control de plagas y la lucha contra los
incendios forestales.

5.° Favorecer el desarrollo integrado de
nuestros montes, mejorando los pastiza-
les naturales, con la finalidad de incre-
mentar y mejorar nuestra cabana gana-
dera autéctona alimentada con recursos
naturales renovables.

6.° Apoyo a las repoblaciones rurales de
economia forestal, con la finalidad de
mejorar su bienestar y lograr su estabili-
zacion, evitando la “desertizacion huma-
na’’, mediante la pronta aprobacién de la
Ley de Agricultura de Montana.

7.° Fomento del disfrute ordenado de la
naturaleza por parte de la poblacién, po-
niendo a su disposicién mas y mejores
medios para el ejercicio de la caza, de la
pesca y del esparcimiento.

Con estas lineas he querido dar una
panoramica sucinta de la problematica
forestal a nivel regional, con la finalidad
de dar a conocer mejor esos bienes impe-
recederos que son los montes, con cuya
conservacion y mejora conseguiremos una
Region y una Espafa mejor, que las ge-
neraciones actual y futura nos agradece-
ran.

e
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REGION DE CASTILLA-LA MANCHA

Consideraciones previas

TECNICAS MODERNAS
DE VINIFICACION

1. - INTRODUCCION

Me invita la Revista AGRICULTURA a
colaborar en este numero dedicado a
Castilla-La Mancha, y acepto con sumo
placer, pues tres motivos fundamentales,
convierten en satisfaccion, el esfuerzo que
pudiera suponer redactar estas lineas:
escribir para La Mancha, de vinos, y en la
decana de las revistas agropecuarias.

Asumo también el tema que se me
asigna ‘'Tecnologia de vinos'', por parte
de la Consejeria de Agricultura, no sin
antes hacer unas consideraciones sobre
otros aspectos, para mi muy importantes
y que justifican el esfuerzo que tenemos
que hacer, en la puesta en marcha de las
técnicas modernas de vinificacion.

2. -SOBRE NUESTRAS VARIE-
DADES

Resulta obvio senalar la relacion exis-
tente entre la variedad de la uva y el vino
que procede de ella, sin olvidar claro est3,
la del medio viticola (suelo y clima) en el
que se cultiva; nada tenemos que objetar
sobre nuestra variedad tinta cencibel,
(sindénima de la riojana Tempranillo), en
cuanto al reconocimiento de su calidad y
su clasificacion como variedad preferente.

Por contra, la variedad blanca Airen,
manchega por excelencia, por su adapta-
cion al medio y por la extensidén que ocu-
pa, no ha sido tratada con objetividad, ni
aun con realismo, por quien debiera valo-
rarla en su justa medida. Asi en el Regla-
mento de la Ley 25/1970, Estatuto de la
Vifa, del Vino y de los Alcoholes, Anexo
numero uno, la incluye como variedad
autorizada para la region central, figu-
rando sin embargo como preferente la
tinta Bobal, que desgraciadamente se ha
puesto en algunos vifiedos por el incentivo
de su mayor produccion, pero que da
origen a unos vinos absolutamente im-
personales y con el Unico atractivo co-
mercial del color.

El Reglamento de la Denominacién de
Origen “La Mancha', como era logico y
natural, no incluye esta ultima entre sus
variedades, y clasifica como “‘principal’ a
la Airen, junto con las tintas Cencibel y
Garnacha, dandose la paradoja de figurar

* Dtor. de la Estaciéon de Viticultura y
Enologia de Alcazar de San Juan.

en el Estatuto, simplemente como autori-
zada, la variedad que ocupa mas del 90%
de la superficie de vifedo de la zona de
produccion amparada por la Denomina-
cion de Origen mas extensa de Espafa.
:Con qué criterio se hizo esta clasifica-
cion? ;Tenian o tienen experimentada otra
variedad blanca mejorante, para sustituir
a la Airen, si es que verdaderamente ésta
no vale'’?

3.-SOBRE NUESTROS VINOS

De la misma manera que ha tratado el
Estatuto a nuestra variedad, son tratados
nuestros vinos por todos los estamentos
vinicolas, pasando sobre ellos un lastre,
fruto del desconocimiento, unas veces, de
inteses econémicos, otras, y de escasa
preparacidn y aficion al vino del consumi-
dor espaniol, siempre, lo que esta dificul-
tando y retrasando su situacién en el justo
lugar que le corresponde.

No caeremos en el error de asegurar
que se ha alcanzado el cenit en cuanto a
técnicas de elaboracion se refiere, en esta
regién, y hemos aconsejado constante-
mente las lineas a seguir, aun conscientes
de las razones que pesan sobre el sector,
que no vamos a analizar aqui porque
serian objeto de un trabajo especifico
sobre el tema, mas bien de politica vitivi-
nicola, pero debemos de reflexionar sobre
si fue antes el huevo o la gallina, es decir,
ino vale el vino porque no se elabora
mejor o es lo contrario? y asi terminamos
estas consideraciones.

por: Jesus Moreno Garcia*

4. -MODERNAS TECNICAS DE
ELABORACION

En favor de la variedad Airen y para
demostrar sus posibilidades, es cierto que
tenemos que aprovechar al maximo su
potencial, consiguiendo con ello que
nuestros vinos sean de calidad y produz-
can al consumidor el placer y las sensa-
ciones que justifiquen y aumenten su
CONSUMO.

Para ello exponemos las siguientes li-
neas de elaboracion:

4.1. VINOS BLANCOS

4.1.1. Vendimia y transporte de la uva.

Una vendimia practica o enoldgica, es
decir cuando el fruto alcance las condi-
ciones 6ptimas para el fin propuesto,
aconsejaria adelantarla unos dias a fin de
obtener unos mostos, y por lo tanto unos
vinos, de mayor acidez, de acuerdo con la
tendencia actual del consumo.

La riqueza glucométrica de la uva deja-
ria de ser el parametro para su valoracion.

El transporte de la vendimia que evite,
parcial o totalmente, que Illegue mosteada
a bodega, lo consideramos fundamental
para facilitar el desfangado y evitar fer-
mentaciones prematuras, dificiles de con-
trolar.

4.1.2. Estrujado y separacion de mos-
tos.

Llamamos la atencion sobre la impor-
tancia que tiene la manera de obtener el
mosto, frecuentemente olvidada, respon-
sabilizando principalmente o exclusiva-
mente a la fermentacién, de la calidad del
vino.

Los procesos de obtencion de los mos-
tos, tiene una importancia decisiva sobre
la futura estabilidad fisico-quimica, del
producto terminado y sobre sus caracte-
risticas, pudiendo afirmar que la estabili-
dad de un vino es directamente propor-
cional a la suavidad con que se ha obte-
nido el mosto. Cuanto mas enérgicas son
las operaciones referidas, tanto mas dificil
resultara obtener un vino estable, armé-
nico y con elevadas caracteristicas de
fineza.

Una linea de trabajo, compatible con
unos rendimientos aceptables y escasa
necesidad de mano de obra, la podria
componer una estrujadora de rodillos sin
derraspado, desvinador de 750 mm de
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diametro minimo con una camisa de ace-
ro inox, y las prensas necesarias horizon-
tales o continuas, maxime teniendo en
cuenta que la entrega vinica obligatoria
permite destinar el 10% como minimo a
vinos de segunda.

4.1.3. Desfangado de los mostos.

Una variedad de porte rastrero como la
Airen, que aporta parte de su fruto en
contacto con el suelo, y un estrujado y
prensado que generalmente se aleja al
descrito anteriormente, nos impone la
obligacion de desfangar los mostos.

La maceracién en el mosto o en el vino,
de las heces (tierra de la vina, pulpa,
pepitas y parte de hollejos), provoca la
disolucion de elevadas cantidades de co-
loides y sales minerales, entre las cuales
las mas peligrosas son las de Hierro, Cal-
cio y Cobre, responsables de alteraciones
del futuro vino, directa o indirectamente.

Un desfangado durante 24 horas con
adicion de 10/ 15 g/HI de SO, adicionados
por dosificador automatico, es una prac-
tica imprescindible en toda elaboracion
correcta.

4.1.4. Temperatura de fermentacicn

Sin entrar en los numerosos compo-
nentes del vino que se forman durante la
fermentacion (consultar cualquier libro de
enologia), esta palabra del latin fervere,
significa hervir, por lo que esquematica-
mente podemos expresar:
Azucar = alcohol + gas carbonico +

calor

Se estima que en un mosto de 12° Bé la
elevaciéon de la temperatura en la fer-
mentacion alcanza 14 o 15°C, que suma-
dos a los 20°C que puede tener el mosto,
suponen 34 o 35°C, es decir, préxima a la
temperatura critica. Pero hay algo mas
importante, si queremos obtener un vino
de calidad.

Los aromas y sabores de un vino pro-
ceden, unos, de la uva y, otros, se forman
durante la fermentacion, que desapare-
cen, parcial o totalmente, a medida que se
eleva la temperatura. Hoy no se concibe
una fermentacion con temperaturas
superiores a los 20/22°C, incluso inferio-
res.

He aqui el esfuerzo que necesita de
nosotros la variedad Airen para sacar de
ella todo el potencial de sus cualidades
intrinsecas, sin que ésto quiera no decir
que otras variedades blancas dieran me-
jores resultados, camino que queda
abierto a la experimentacion.

Con los medios e instalaciones de que
disponen la mayoria de las bodegas, se
debiera hacer un esfuerzo encaminado a
mejorar la calidad, incidiendo especial-
mente en el desfangado, y controlando la
temperatura con todos los medios a
nuestro alcance.

Para nuevas instalaciones, bodegas con
planta embotelladora y cooperativas de
importancia, proponemos el sistema de
fermentacion controlada siguiente.

5. —-INSTALACION TIPO
5.1. INSTALACIONES

Central frigorifica a feon 22 para enfriar
agua glicolada.

Deposito para agua de 5.000 litros.

Intercambiador de calor a placas sepa-
radas 8 m/m.

Diez depositos de 60.000 litros, de ace-
ro inoxidable con dos camisas del mismo
material de 8 mz/c.u. separadas 3/4 mm
de la pared del deposito y soldadas por
puntos a los 2/3y 3/4 de su altura.

Bombas de reciclaje y valvula termos-
tatica.

5.2. PROCESO DE TRABAJO

1. Obtencion del mosto segun indica-
ciones anteriores.

2. Desfangado 24 horas con SO,.

3. Intercambio mosto-agua fria, dejan-
dolo a 16°C, en los depositos.

4. Fermentacion controlada, por circu-
lacion de agua a 7/8°C por las camisas,
en circuito cerrado, deposito de agua,

camisas mediante valvula electrostatica,
siempre que suba la temperatura de fer-
mentacion.

El calculo de la instalacidn se limita a
conocer la entrada de mosto/hora, calor
desprendido (25 kcal/litro de mosto 12°
Bé), y tiempo de fermentacion (8/10
dias).

6. - VINOS TINTOS

Los vinos tintos manchegos (claretes)
elaborados con diferente proporcién de
uva tinta derraspada y mosto blanco, no
presentan el problema de la temperatura,
que por otra parte contribuye a la
extraccion de calor.

De todas formas, un mosto blanco pre-
viamente desfangado, y el descube inme-
diato a la terminacién de la fermentacion,
contribuirdn a la mayor finura de los vi-
nos.

En depésitos de hasta 5.000 HI, con un
sistema de riego uniforme, del mosto por
toda la superficie, desde la parte superior,
y un descube a término, esta dando me-
jores resultados que elaborando las mis-
mas cantidades en conos de 160 Hi,
cuando se tienen que utilizar cientos de
depositos y la retirada de las madres re-
quiere un trabajo de meses.
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y Firestone lo tiene

Neumaticos agricolas Firestone. Disefiados y
fabricados en Espana para el agro espanol.
Adecuados especificamente a la inmensa
variedad de las tierras de Espana.

Firestone, la primera marca que introdujo
los neumaticos agricolas en Espaia, conoce
a fondo los problemas del campo espariol.
Por eso, y por la gran experiencia adquirida
durante mas de 30 anos al servicio del
agricultor, fabrica neumaticos fuertes,
seguros, duraderos, especialmente

Firestone|J]

adecuados para las labores agricolas de
NEUMATICOS FIRESTONE LIDERES EN TODOS LOS CAMPOS




En el dificil mundo comercial agrario

MERCOCENTRO,

S.A.

@ Un instrumento eficaz
@ Mercos y cooperativas son complementarios

* Director Gerente de Mercocentro.

por: Jesus Garcia-Yuste*

LAS NECESIDADES DE
LA COMERCIALIZACION
AGRARIA

Es sobradamente conocido el colapso
economico que tiene todo sector produc-
tivo que no posee un eficaz y agresivo
sistema comercial propio. Toda empresa
que no tenga cauces de comercializacion
controlados por ella estd abocada al fra-
caso.

El mundo agrario se encontraba, en el
comienzo de la década de los sesenta, a
merced, en un gran numero de productos,
de un sector comercial extraordinario
atomizado, pero con un sistema fuerte-
mente especulativo.

El movimiento cooperativo del campo
quiso ser la respuesta definitiva a estos
problemas. Las sociedades cooperativas
proliferaron durante esta década de una
forma impresionante, merced a las ayu-
das econdmicas de la Administracién y a
la cada vez mas acuciante necesidad de
terminar con el ancestral individualismo
del hombre del campo. Se consiguid pues,
en un gran nudmero de casos, reagrupar la
oferta, pero muy poco mas.

La inquietud de la Administraciéon Pu-
blica por mejorar la comercializacion
agraria comienza a manifestarse en el ano
1970 con la promulgacion del Decreto
2.916, de 12 de septiembre, por el cual se
crean y se regulan los mercados en origen
de productos agrarios.

El sistema, que en los paises europeos
ha funcionado, por ser los mercados en
origen obra de cooperativas, no fue sufi-
ciente en nuestro pais. En Espafa, al ser
el movimiento cooperativo mas reciente y
escasamente generalizado, la creacion de
los Mercados en Origen se debiod de reali-
zar de arriba a abajo, y tuvieron en sus
inicios, como mas graves inconvenientes,
el no contar con un minimo de nivel or-
ganizativo en el sector de produccién y la
no concurrencia de los comerciantes que
vieron en los Mercos unos adversarios
potencialmente peligrosos.

LOS MOTIVOS DE
LA AMPLIACION

En un principio, lo que hoy es Merco-
centro, S.A. se denominé Mercohenares,
porgue se concibié como un mercado en
origen especializado en patatas, para la
comarca de la provincia de Guadalajara,
dominada por el canal de riego del rio
Henares. Sin embargo, diversos factores
que exponemos a continuacion pusieron
de manifiesto la insuficiencia del area
geografica inicialmente asignada:

— La dedicacion casi exclusiva a la co-
mercializacién de la patata producia
grandes espacios de tiempo de escasa o
nula actividad, que redundaban de una
forma decisiva en el encarecimiento de los
costes de comercializacion.

— La carencia de productos comple-
mentarios (frutas y hortalizas, patata
temprana, cebolla, etc.) necesarios para el
mantenimiento y suministro a las grandes
cadenas alimentarias, que dia tras dia van
imponiéndose en destino.

— El aprovechamiento, a rendimiento
pleno, de un minimo de servicios eficaces.
Hay que tener en cuenta que el manejo de
fondos del erario publico y de dinero de
los agricultores requiere el desarrollo de
una escrupulosa administraciéon y el so-
metimiento a una contabilidad rigurosa,
que elevan los costes estructurales de una
manera considerable, cuya repercusion en
las tarifas, a fin de no resultar gravosas a
los usuarios, se ha de diluir en volumenes
fuertes a transaccionar.

CONSTITUCION ACTUAL

Mercocentro, S.A. después de Mercolé-
rida, S.A. fue el segundo mercado en
origen de los promovidos por Mercorsa,
como ya hemos indicado en la primitiva
denominacion de Mercohenares, S.A. Fue
constituido notarialmente como sociedad
andénima el 23 de junio de 1971, iniciando
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sus actividades a finales del aho 1972. El
capital social originario fue de 15 millones
de pesetas, sufriendo sucesivas amplia-
ciones hasta llegar en la actualidad a los
76 millones, con la siguiente distribucion:

En Mercorsa, 52,86%

Camara Agraria Provincial de Guadala-
jara, 3,32%

Uteco de Guadalajara, 0,02%

Excmo. Ayuntamiento de Guadalajara,
3,31%.

Excma. Diputacion Provincial de Gua-
dalajara, 3,31%

Caja de Ahorros Provincial de Guadala-
jara, 3,31%

Caja de Ahorros de Zaragoza A. y Rioje
3,31%

Excmo. Ayuntamiento de Azuqueca de
Henares, 0,02%

12 Camaras Agrarias Locales, 0,05%

4 Cooperativas Agricolas, 0,01%

Caja Rural Provincial de Guadalajara,
3,32%

Caja Rural del Jalon, 3,32%

Caja Rural Provincial de Toledo, 7,85%

Caja de Ahorros Provincial de Toledo,
7,85%

Excma. Diputacion Provincial de Toledo,
7,73%

ZONA DE INFLUENCIA

El area de influencia de Mercocentro,
S.A. se extiende a las provincias de Gua-
dalajara, Toledo y Madrid, asi como a la
comarca del Alto Jalén en la provincia de
Zaragoza. Para atender a las citadas zo-
nas de influencia, y sin perjuicio de abrir
en el futuro las que sean necesarias y los
medios disponibles permitan, Mercocen-
tro, S.A. cuenta actualmente con cuatro
delegaciones ubicadas en Guadalajara,
Mora de Toledo, Recas y Calatayud, en-
contrandose en vias de inmediata
construccion los centros de Mocejon y
Recas.

Asegurada la imprescindible coordina-
cién y garantizada la unidad de direccion
inherente a cualquier empresa, las dele-
gaciones del Merco desenvuelven sus ac-
tividades con una amplia autonomia, con
el fin de adecuarse a las caracteristicas y
peculiaridades propias de cada comarca.

INSTALACIONES PROPIAS

La politica seguida ultimamente por los
organos rectores de Mercocentro, S.A. en
lo referente a instalaciones permanentes,
ha sido la de proceder a la construccién de
centros con medios propios, debido a las
siguientes consideraciones:

— Los costos de alquileres de las dele-
gaciones, han supuesto hasta la fecha in
importante handicap de cara a la rentabi-
lidad de dichos centros.

— Las instalaciones arrendadas no
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suelen reunir las condiciones idoneas
para un correcto funcionamiento, ya que
no han sido construidas para cumplir los
fines encomendados.

— Los centros construidos mediante
detenidos estudios de ubicacion, necesi-
dades de la zona y funcionamiento racio-
nal, crean un mayor grado de aceptacion
de cara a los usuarios, al tener mayor
implantacion y permanencia. Se elimina el
riesgo de cambios domiciliarios en busca
de lo idoneo.

Como ya hemos indicado, la carencia de
instalaciones propias en la provincia de
Toledo, le han supuesto a Mercocentro un
extraordinario costo de funcionamiento y
una peligrosa sensaciéon de interinidad,
detalles que es de suponer que se elimi-
nen con la construccion de los dos nuevos
centros.

La delegacion de Guadalajara posee una
instalacion propiedad del Iryda, que le
permiten junto con las mejoras que se han
realizado posteriormente (construccion de
secadero de maiz, modernos trenes de
embolsado, maquina de limpieza de grano
cedida por la Federacion Provincial de
Camaras Agrarias, etc.) unas correctas
posibilidades de funcionamiento.

FUNCIONAMIENTO

En lo que concierne al funcionamiento
del Merco, Mercocentro juzga que el au-
téntico protagonista de la gestion por él
desarrollada es el agricultor, pues corre
los riesgos inherentes al proceso comer-
cial y se atribuye los valores anadidos
generados en el mismo. Es importante

que el empresariado agrario participe en
su direccion y su gestion.

Tratandose el Merco de una sociedad
anonima, su direccion y administracion
corresponde al Consejo de Administra-
cién, al que se ha incorporado una repre-
sentacion de los agricultores de su area de
influencia. A este efecto la E.N. Mercorsa,
que al poseer mas de la mitad del capital
de Mercocentro, lo que le faculta para
designar, como minimo, a la mitad de los
componentes de su Consejo de Adminis-
tracion, ha cedido la mayoria de las voca-
lias que le corresponden a representantes
del sector agrario, reservandose solo dos
de ellas, con el fin de asegurar un minimo
de coordinacién entre todos los Mercos de
la red.

UN INSTRUMENTO EFICAZ

Es de esperar una mayor colaboracion
entre cooperativas en funcionamiento en
el area de influencia del Merco y éste,
puesto que Mercos y Cooperativas no sélo
no son elementos antagonicos sino que,
realmente son elementos complementa-
rios y de obligada colaboracion.

El mundo comercial agrario, por causas
derivadas de la idiosincracia de los pro-
ductos que trabaja y los grandes riesgos
de su méaquina productiva es extraordina-
riamente complejo. No existe nunca ni
existira ninguna panacea que resuelva
unos problemas, que las mas de las veces
no se conocen de antemano.

Lo que si esta claro es que Mercocentro,
asi como el resto de los Mercos en fun-
cionamiento, han sido y continuaran
siendo, instrumentos eficaces y testigos
fiables de la comercializacion de produc:
tos agrarios en origen. m




El ovino, lider de la ganaderia de la
region

LA MEJORA DE LA
RAZA MANCHEGA

por: Joaquin Serna Hernandez*

SUBSECTORES AGRARIOS
EN LA REGION

Millones de pesetas

El subsector ganadero aporté en 1980 a Aportacidn  Aportacién Aportacidn F:mduccién
la produccién final agraria de Castilla-La | sibsector sbssptor @beector ftres i
Mancha la cantidad de 45.525,1 millones Provincia agricola ganadero  forestal producciones agraria
de pesetas, lo que represento un 27,8% Ribhcite 21,2659 5.408'9 BEEG 851'9 28,3622
sobre esta macromagnitud.

Este porcentaje supone un considerable Ciudad Real 30.607'2 8,870'7 7170 64515 40,0404
descenso comparativo con los dos afnos ; 1
anteriores (1979 y 1978) en que la apor- Cuenca 23.569'9 4,371'8 8212 259'3 29,0222
tacion de la produccion ganadera a la PFA Guadelajare  7.811'8 5.247% 1 906'9 830'S 16,5963
represento en la Region el 32,56% vy el : : : ) f
32,61% respectivamente. Toledo 25,9667  22,426°6 1.428'8 1.653'7 51,475'8

Esta evolucion coincide con el aumento |
de la aportacion de la produccion agricola CASTILLA-LA
y tiene una explicacion en lo desfavorable | yanein 108,221'5  45,525'1 - 4,729'S5  4,040'9 163,517'0
que fueron estos ultimos afos para la
ganaderia debido a la casi total carencia % 66,80 27,84 2,89 2.47 100

de pastos de otono y primavera.

* Del Cuerpo Nacional Veterinario.

Fuente: Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacidn

o
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EL OVINO, LIDER DE
LA GANADERIA MANCHEGA

El ovino es la especie ganadera con
mayor tradicién en esta Regién y, por otro
lado, es la que mayor significado econo-
mico posee, como puede observarse al
analizar su contribucion a la produccion
final agraria regional.

Del anélisis de los censos oficiales de
los afios 1978y 1980 se desprende que en
este ultimo ano hubo en Castilla-La Man-
cha una erosion del nimero de reproduc-
tores del 5% con respecto al afo 78 y que
este descenso fue fundamentalmente de
hembras. Se observa que Toledo y Gua-
dalajara son las provincias méas afectadas
por el decremento censal con un descenso
en el numero de reproductores del 14,3%
y el 35,6% respectivamente.

Probablemente estas cifras censales
hayan disminuido todavia mas en el mo-
mento presente, ya que las dos campanas
ganaderas transcurridas han seguido
siendo desfavorables en lineas generales.

Y DENTRO DEL OVINO...
LA RAZA MANCHEGA

La raza Manchega representa aproxi-
madamente un 50% de este censo, es-
tando presente en todas nuestras provin-
cias.

Las demas razas explotadas en la Re-
gion, son las siguientes:

Merina en Ciudad Real y Toledo, Segu-
rena en Albacete, Talaverana en Toledo, y
Alcarrena en Guadalajara y Cuenca, como
mas significativas numéricamente.

De todo este colectivo ovino el mas
desarrollado a nivel selectivo es la raza
Manchega, gracias fundamentalmente al
funcionamiento, desde hace varios lus-
tros, de su Libro Genealdgico. La aptitud
para la lactopoyésis y la aceptable cotiza-
cion de la leche de oveja manchega para la
fabricaciéon de queso, unido a su prolifici-
dad, y a la calidad comercial de la canal de
sus corderos, hace que esta raza esté en
mejores condiciones de productividad que
las demas y por tanto en primer lugar, a la
hora de emprender una accion de mejora
sobre el efectivo ovino de la Region.

LA MEJORA DE LA
OVEJA MANCHEGA

Entendemos que la accion de mejora
sobre la Raza deberia plantearse en tres
niveles, precisamente coincidentes con su
aptitud para la produccion de leche.

El primer Nivel estaria constituido por
los rebanos Soporte de la Seleccion, in-
cluidos en el Libro Genealogico, y cuya
tasa de produccion de leche es mas ele-
vada.

El segundo Nivel lo constituirian aque-
llos rebafos que poseen una tasa de pro-
duccion de leche aceptable y por tal en-

Ganado_ovino, Aportacidn a la Produccién Final Agraria, 1,980
(millones de pesetas)
Carne y % %
Provincia ganado Leche Lana TOTAL PFB=100 PF A=100
Albacete. 2.733'60 310'90 44’30 3.085'80 S7'05 10'8?
Ciudad Real - 3,186720 903165 118'17  4,208'02 52114 10191
Cuenca 966170 §51'40 39'10 1,857'20 35'62 5137
Guadalajara 1.961'8B0 13630 344 2.132'50 40’64 14761
Toledo 3,5839'80 1,025'70 73'8 4.639'38 20'69 T 9'o1
CAST ILLA- L
LA MANCHA  12.388710 2,927°'5. 306'77 18,622'82 34'31 9'85
Fuente: Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacidn
Censo ovino, Septiembre 1,980
Provincia " Reproductores de mds de 12 meses
Machos hembras total
Albacete 15,067 331,262 346,329
C, Real 28,298 514,175 542,473
Cuenca 16,039 379.506 395,545
Guadalajara 10,187 265,714 275, 901
Toledo 13.095 386,801 399, 896
CASTILLA-
LA MANCHA 82,686 1,877,458 1. 960, 144
Fuente: Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacidn,
y ~
, ” | %

e —————
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tendemos aquellas explotaciones ovinas
donde es econémicamente rentable la
practica del ordeno.

El tercer Nivel estaria formado por
aquellas explotaciones donde en la actua-
lidad se practica el ordefo sélo ocasional-
mente y en las que la productividad le-
chera de las ovejas es baja y, por tanto, no
estd acompanada del componente de la
rentabilidad necesaria para justificar la
préactica continuada del ordeno.

La mejora en estos tres Niveles se pre-
sentaria de la forma siguiente:

En el primer Nivel estan practicamente
definidas las lineas de mejora a seguir, en
base a las directrices de la Reglamenta-
cién sobre el Libro Genealdgico y Contro-
les de rendimiento y ya estan en marcha
programas de valoracion genética de re-
productores que sélo precisan, en algunos
casos, matizaciones y reenfoques especi-
ficos.

En el segundo Nivel seria preciso poner
en marcha programas selectivos ‘‘rapi-
dos’’, basados fundamentalmente en la
practica de seleccion masal de las hem-
bras y en la utilizacion de moruecos se-
lectos. El objetivo .seria elevar en corto
plazo la productividad lechera de las ove-
jas a nivel general. Por supuesto que, a

efectos practicos, el primer requisito para
conseguir estos logros seria generalizar la
practica del control lechero individual de
las ovejas y disponer de medios instru-
mentales y de proceso de datos que per-
mitieran al ganadero disponer con rapidez
de los datos de las lactaciones al poco
tiempo de haber finalizado éstas, a efec-
tos de poder programar los proximos pe-
riodos de reproduccion.

En el tercer Nivel (donde podrian in-
cluirse también las agrupaciones raciales
proximas a la Manchega) la accion de
mejora rapida consistiria en la utilizacién
de moruecos manchegos selectos que
mejoraran la aptitud carnica de los cor-
deros y al mismo tiempo elevaran la ca-
pacidad lechera de los rebafos, que en
principio se orientarian fundamentalmen-
te a la produccion de carne.

UN RETO

Este esquema de mejora no seria esta-
tico y aquellas explotaciones que fueran
superando etapas y mejorando sus niveles
productivos, podrian ir pasando de unos
Niveles a otros, una vez cumplidas las

exigencias minimas prefijadas para cada
uno de ellos y siempre que su base terri-
tonal y caracteristicas de explotacién lo
aconsejaran.

Por otro lado, las medidas esquemati-
camente citadas aqui para conseguir una
mejora eficaz de la productividad, no se-
rian unicas y deberian ir precedidas y
acompanadas de otra serie de medidas
generales de tipo sanitario, alimentacion,
albergues y manejo en general.

Estos supuestos se asientan sobre la
base de una demanda aceptable de leche,
a mejores precios que los actuales; situa-
cién ésta que no estimamos dificil si te-
nemos en cuenta la escasez de leche de
oveja en la Europa Comunitaria y la gran
aceptacion que tienen en el consumidor
europeo 10s quesos producidos con este
tipo de leche.

El hecho de la integracion de Espana en
las Comunidades Europeas beneficiara
notoriamente a nuestra Region funda-
mentalmente a través del sector ganadero
ovino, cuyos productos son ya altamente
competitivos.

El elevar la productividad de nuestros
rebanos, tanto en leche como en carne, es
un reto que se nos presenta a corto plazo
y que tenemos que aceptar. @

BANCO DE SANTANDER

Alservicio del agricultor y del ganadero.

Aplicacion

EREALES

. Venga al Banco de Santander.

Hablaremos de los gastos de recoleccion
- y anticipos de la cesecha.

Venga a hablar con los hombres del Banco de Santander. Quizas no todos sepan
manejar la cosechadora, pero si saben como resolver los problemas financieros, y no
se van a limitar a adelantarle el importe de su futura cosecha. Van a colaborar con

Venga a vernos. Disponemos de los servicios especialmente concebidos para hacer
mas comodo y rentable el duro trabajo del agricultor y del ganadero.

Conozca nuestros créditos para la Campana y para Equipamientos. Créditos con un
interés especial, de rapida tramitacion y adaptados a cada caso en concreto.

1-Créditos Campana | 2- Creditos Equipamiento
Compra de semillas,
fertilizantes, insecticidas,
y demas gastos de siembra,
i mantenimiento,

| recoleccion v anticipos de
cosechas

usted de una forma mds practica. Seguro.

A.B.E. num.

) Bansander

13.895-3

Compra de maquinaria,
sistemas de regadios,
instalaciones, ampliaciones,
reformas de su vivienda, etc.

Hasta 3 000.000.- Pesetas

Hasta 5.000 000.- Pesetas

12 meses 4 anos
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Hacia una Denominaciéon de Origen

QUESO MANCHEGO

@ Una definicion

@® Unas necesidades de

comercializacion

(QUE ES EL
QUESO MANCHEGO?

No podria faltar, en un analisis de ia
produccion agraria de la region Castitla-La
Mancha, un estudio de la ganaderia y
dentro de ella una referencia al ganado
ovino, base fundamental de la riqueza
pecuaria de nuestra regién. No vamos a
tratar sin embargo de ella, pues un queri-
do companero nuestro lo hace en este
mismo numero de la revista AGRICULTU-
RA.

Vamos a referirnos, eso si, a un pro-
ducto de estas ovejas (la leche) que
transformado da origen a uno de los tres
productos que no se entienden sin el
calificativo de manchego: el vino manche-
g0, la oveja manchega y el queso man-
chego.

No nos referimos en esta ocasion, que
tan amablemente nos brinda la Direccion
de la Revista, a las técnicas de elaboracion
o produccién de este queso, que tan per-
fectamente conocen nuestros ganaderos
e industriales, sino a la problematica
socio-econémica que dentro de la region
presenta.

Pasemos primeramente a considerar,
segun nuestra opinién, lo que podria
constituir una definicién genérica de este
queso manchego y analicemos a conti-
nuacion los contenidos de la misma con
su posible problematica de los diferentes
puntos.

Esta definicion podria ser:

Queso Manchego es aquel producido en
condiciones higiénicas con leche pura de
oveja manchega, elaborado y madurado
en La Mancha con sus técnicas apropia-
das.

PRODUCIDO CON LECHE
PURA DE OVEJA

Aunque parezca paradgjico este es uno
de los puntos mas debatidos respecto a si

* Del Cuerpo Nacional Veterinario
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por: Pedro Duro Martino*

pueden o deben llevar mezcla de leches de
otras especies los elaborados con leche de
oveja. En nuestra opinién aquel que pre-
tenda llevar ese nombre de manchego no
debe de admitir otro producto en su ela-
boracion que la leche pura de oveja. No
olvidemos que, incluso por razones histo-
ricas, ese queso debe su fama precisa-
mente al consumo por pastores y ser
elaborado solo con leche de oveja.

Existiendo técnicas para la determina-
cion o deteccion de la incorporacion de
otras leches al queso fabricado, no debe
ser un problema que constituya un
obstaculo grave.

Otra cuestién seria la obtencion de esta
leche pura de oveja en unas condiciones
higiénico-sanitarias totalmente idoneas
(difusién del ordeno mecanico) y una
perfecta conservacién de esta misma le-
che mediante una red frigorifica adecua-
da, tanto en la explotaciéon como en el
transporte a centro de elaboracion.

OVEJA MANCHEGA

A continuacion se relacionan los censos
ovinos de las cuatro provincias consti-
tuyentes de la region Mancha, refiriéndo-
nos tanto al censo total como a las ovejas
manchegas en ordeno, asi como a la pro-
duccién de leche.

Como observamos en el cuadro el por-
centaje de ovejas de ordefno respecto del
total de los censos es del 43%, si bien

hemos de hacer notar que existe un gran
numero de ovejas manchegas, potenciales
productoras de leche, que bien por razo-
nes de mano de obra, estructura de la
explotacion, dificultades de comercializa-
cion de esta misma leche, etc. no se or-
defan en estos momentos pero que, con
una organizacion adecuada, representa-
rian un alto volumen de aporte a la pro-
duccidn total.

N.° Ovejas manche- Produccion leche de

N.° Ovejas total gas en ordefio Oveja. Miles de |.
380.000 180.000 9.000
Ciudad Real.. 540,000 185.000 9.250
CUOMCH «viamveserversroses 386.000 210.000 10.500
TOIOAO vuvrecisiseesesmrasers 410,000 175.000 8.760
Total Regidn .....o... 1.715.000 750.000 37.500




ELABORADO EN
LA MANCHA

Debemos hacer aqui una referencia a la
capacidad actual de elaboracion por parte
de los fabricantes tanto de tipo industrial
como artesano:

momentos no se cumplen, por desgracia,
en muchos casos. Asi lo han entendido ya
buen numero de ganaderos que estan
fabricando en estos momentos un queso
manchego de gran calidad y con técnicas
puramente artesanas.

Comprendemos la dificultad que existi-

ELABORADORES DE QUESO '
Industriales  Artesanos  Capacidad elaboracién en 8 h,
AIDACEE ..uinscvinrrosenes i 3 1 119.600 lts.
Ciudad Real .......ocevnns 8 9 79.500
cuenca ...... 6 13 41.300
Toledo ... B e i 8 21 101.500 "
Total Region ......... 5 44 . 341.900 its.

Como podemos observar la capacidad
de elaboracién de la region es muy
superior a la produccién de leche de oveja,
lo cual no debe ser ningun inconveniente
ni constituir traba alguna para la produc-
cion de queso manchego, puesto que
siempre existira, dentro de una misma
industria, la posibilidad de fabricacién de
dos lineas distintas, una de queso man-
chego y otra de mezcla de leche de dos o
mas especies.

UN QUESO ARTESANO...

Mencién especial hay que hacer en este
apartado a la fabricacién artesana, ge-
nuina mantenedora de la verdadera tra-
dicidén en la elaboracion del queso man-
chego, pero que debera ajustarse a unas
normas higiénico-sanitarias, tanto en los
rebanos productores de la leche como en
sus técnicas de elaboracidon que en estos

ra por parte de ganaderos modestos e
incluso en explotaciones de mediano ta-
mafo, para la fabricacion de un queso
artesano, pero creemos que lo mas
interesante seria la potenciacion de las
ya existentes, o la creacién de nuevas

asociaciones, tanto para la elaboracién
como para camaras de maduracién co-
munitarias de los diferentes asociados, de
cualquier tipo que permita una fabricacion
adecuada y faciliten una comercializaciéon
eficaz.

...QUE HAY QUE
COMERCIALIZAR

En efecto la comercializacidn es el fac-
tor mas problematico, en nuestra opinion,
respecto al queso manchego, pues hay
que considerar que, en este momento,
existen en Espafa, segun datos aproxi-
mados:

260.000 tiendas tradicionales
90.000 mercados
12.000 autoservicios
100 cooperativas

En total 362.100 puntos de venta, lo
que supone aproximadamente una tienda
por cada 100 habitantesno hace falta
sefalar el gran obstaculo que esto supone
para una comercializacion racional.

Lo anteriormente dicho responde a una
situacion regional respecto a un producto
especifico, pero parece obligado referirse
en estos momentos al porvenir de ese
mismo producto respecto al Mercado Co-
mun Europeo.

Por una parte es un producto lacteo, lo
que dada la situacion de estos productos
en la Comunidad Europea, parece indicar
un porvenir desfavorable. Pero por otro
lado es un producto que, dentro de su
calidad y caracteristicas, practicamente
no tiene competencia al no encontrar
productos similares, esto es quesos puros
de oveja, salvo en algun queso italiano o
griego.

Debemos destacar asimismo la posible
penetracidon en Hispano América con una
publicidad e introduccion adecuada.

HACIA UNA
DENOMINACION DE ORIGEN

;{Como se puede lograr esto? Creemos
sinceramente que a lograrlo debe tender
el esfuerzo de los ganaderos fabricantes y
la Administracion. Y para ello el primer
paso seria el logro de una Denominacion
de Origen de Queso Manchego para que
dichos entes, representados en su
Consejo Regulador, puedan dictar aque-
llas normas que, facilitando esa comer-
cializacién tanto en el mercado interior
como en el exterior, repercuta en favor de
los intereses de nuestros ganaderos y
fabricantes, en resumen a favor de la
economia agraria de nuestra region
Castilla-La Mancha.

Comprendemos que es un tema muy
amplio, con diversas matizaciones, del
cual sélo hemos pretendido hacer una
introduccion y para el cual continua
abierta nuestra colaboracion.
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LA SANIDAD ANIMAL
EN LA REGION

Vaya por delante que ninguna plaga ha
sido capaz de exterminar especie alguna.
Bien cierto también que cualquier afec-
cién patolédgica.que afecte a las poblacio-
nes animales, deja huella indeleble en la
economia del productor.

El problema de la sanidad animal actta
frecuentemente, a veces por lo inaparen-
te, como un factor limitante en la renta-
bilidad de la explotacion sin que podamos
percatarnos, en muchos casos, del estado
patolégico de estos animales. Tipicos
ejemplos son la parasitosis subclinicas o
de infestaciones medias, la patologia de la
nutricién, la del manejo, sin olvidar las
infecciosas de sintomatologia hipoclinica
y “‘soportada’’.

El nuevo Estado de las Autonomias en-
tendemos puede ser una situacién favo-
rable a un mejor control de ciertas afec-
ciones del ganado, en especial de la pato-
logia infecciosa, debido a un control mas
eficaz, en el tiempo y en el espacio, de las
ondas epizootoldgicas, por el estableci-
miento de ‘‘barreras’’ mas firmes y
posibles en cuanto a voluntades y medios
fundamentalmente.

La Region Castellano-Manchega tiene
un potencial ganadero excelente y sufi-
ciente tradiciébn —ovino manchego, ca-
prino —, que la convierten en una espe-
ranza de futuro no sélo en sus especies
autéctonas sino en especies — vacuno de
carne, porcino —, que le pueden ser pro-
pias. En este orden y dentro de los limites
que impone el caracter de este apunte,
vamos a comentar algunos aspectos de
Sanidad Animal que pueden ser de utili-
dad presente y futura.

En Castilla-La Mancha preocupan, fun-
damentalmente, tres grupos de procesos
patoldgicos:

a) Patologia infecciosa
b) Patologia parasitaria
¢) Patologia del manejo

* Del Cuerpo Nacional Veterinario.

SANIDAD

ANIMAL

en la region

por: Protasio Angulo Toledo*

Dentro de ellos vamos a referirnos a los
mas perentorios y/o significativos en la
realidad contable de rentabilidad que de-
be perseguir toda empresa.

PATOLOGIA INFECCIOSA

Con caracter prioritario rondan de for-
ma patente o subclinica, la tuberculosis
bovina, las brucelosis del bovino, ovino,
caprino y en menor grado la del porcino y
la agalaxia de caprino y ovino. Todas ellas
con incidencia que podria catalogarse de
subendemia y causa de grandes pérdidas
econdmicas que podrian cifrarse en un
10-15% de los rendimientos normales.
Los planes de erradicacion establecidos
bajan, dia a dia, las cotas de incidencia de
todas y cada una de ellas, si bien es ne-
cesario un seguimiento mas estrecho, y
ahora con mas posibilidades, ante la es-
tructura regional del Estado.

Los planes de vacunacion contra la
brucelosis son altamente eficaces, siem-
pre y cuando sean vigilados con atencion
profesional y no descuidados a la “‘préacti-
ca” rutinaria que, si de momento significa
un ahorro, a la larga es altamente perju-
dicial. El plan nacional de erradicacion de
la tuberculosis es vigente en cuanto a los
aspectos técnicos y econdmicos que en él
se buscan y quiza el Unico factor limitante
es el intento de ‘‘curar’’ ese pequeno
numero de efectivos que aparenta nor-
malidad, aun siendo positivos a la tuber-
nilinizacién. Afortunadamente en la Re-
gion Castellano-Manchega, la tuberculosis
no alcanza cotas graves y el seguimiento
estricto del plan puede conseguir su erra-
dicacién a corto o medio plazo.

Punto y aparte merecen dos estados
patoldgicos: fiebre aftosa 'y PPA. La fiebre
aftosa del vacuno, y muy especiaimente
del porcino, por su caracter de agresividad
y gran virulencia en ambos, que suelen
tener una cadencia de 2-3 anos, merece
un comentario particular. Si bien el pro-
blema esta resuelto a nivel preventivo
visto que el sistema se suele abandonar

en orden a "‘encarecimiento’’ de la pre-
vencion sistematica y a la duda sobre el
tipo de virus que presentara la onda veni-
dera. Pero es cierto también que una
constante alerta sobre la agresion de la
onda da tiempo suficiente a la aplicacién
de la vacuna contra el/los virus especifi-
cos. Los productos actualmente en el
mercado y la aplicaciéon correcta (ver P.
Angulo, 1970. AVIGAN, num. 213) evitara
el desastre en las lechigadas.

En cuanto a la PPA y gracias a la aten-
cién constante de los Servicios Provincia-
les de Produccidén Animal, el estado es
satisfactorio en toda la Regién
Castellano-Manchega. No obstante alguno
que otro brote con agresividad y virulencia
variabie se dejan sentir, de vez en cuando,
en algunas de nuestras provincias. Dos
premisas contundentes: el diagndstico
rapido de la enfermedad y el dogma de
que la PPA no tiene tratamiento son ar-
mas fundamentales para su erradicacion.
En cuanto al primero, la vacunacion sis-
tematica contra PPC, es de gran impor-
tancia. Muchos de los brotes de estos
ultimos meses lo han sido de PPC por
abandono de la prevencion vacunal. En
cuanto a lo segundo, esto es, la nulidad de
cualesquiera tratamiento curativo, debe
ser el dogma de fe de todo ganadero y
cualquier ofrecimiento en este sentido
deberd ser enérgicamente rechazado y
denunciado.

Estrictas normas de manejo, origen
claro y de calidad en todo producto que
entre en la explotacion (proveedores de
piensos, vehiculos en general, personal,
etc.) que debe ser minuciosamente con-
trolado, disminuyen el riesgo de entrada
del virus. Es cierto, y debe decirse, que el
ganadero necesita una revisiéon de las
tarifas actuales de indemanizacién en
caso de siniestro por PPA.

La region Castellano-Manchega ha sido
la primera en el establecimieto de zonas
exentas de PPA. El ejemplo de Albacete
puede extenderse a toda la Region. Un
paso preliminar seria el establecimiento
de Asociaciones por la Defensa Sanitaria
tal como se esta gestionando en Toledo.

e
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PATOLOGIA PARASITARIA

Las parasitosis en el ganado son, en la
mayoria de los casos, afecciones subclini-
cas que al no llevar a la muerte a los
animales, suelen ser soportadas por la
economia ganadera en silencio tétrico de
millones de pesetas en pérdidas. Parasi-
tosis pulmonares e intestinales de vacuno,
ovino y caprino son mas frecuentes de lo
que pudiera sospecharse. La incidencia de
fasciolosis en ovino y vacuno es cierta-
mente menor que las anteriores, si bien el
matadero denuncia que estén presentes,
mas en ovino. Los ciclos bioldgicos de los
parasitos son un ejemplo claro de la cola-
boracion natural del medio agricola y el
ganadero. Por ello, la interferencia en
ellos reclama también una estrecha cola-
boracion de ambos para llegar a la erra-
dicacién. Un tratamiento adecuado — son
satisfactorios un gran nimero de produc-
tos del mercado — sobre el animal,
apoyado de los correspondientes trata-
mientos sobre hospedadores intermedia-
rios en prados, pastizales, zonas hume:
das, etc., es el camino que debe seguirse
en la lucha contra la parasitosis, ya que la
profilaxis vacunal, aun encontrandose en
certero camino, no esta lo suficientemen-
te desarrollada para una aplicacién masi-
va. De todos modos la lucha contra las
parasitosis es laboriosa dado el caracter
tridimensional de la lucha: sobre el animal
afectado, sobre el medio en general y
sobre los hospedadores intermediarios en
particular.

Las parasitosis zoonosicas — cenurosis,
equinococosis, triquinelosis, etc. — re-
quieren una vigilancia constante y la co-
laboracion estrecha con los Servicios mé-
dicos.

Debe ser practica sanitaria de todo
buen ganadero la preocupacién constante
por el estado de parasitacion de sus efec-
tivos. Dada la dificultad por romper los
ciclos biologicos, el ganadero debe esta-

blecer un programa de envio de muestras
al laboratorio para su diagnéstico parasi-
toldgico. Una cadencia de 3 meses seria
adecuado y no deben abandonarse por
muy satisfactorio que parezca el estado de
la cabana. No se olvide de que una
parasitosis puede ser soportada por el
animal pero nunca por el balance econé-
mico de la explotacién.

PATOLOGIA DEL MANEJO

En sintesis toda afeccion patolégica
tiene su registro de entrada en cualquier
resquicio de manejo inadecuado. No es,
hoy por hoy, compatible la explotacién de
animales SPF con la rentabilidad de em-
presa. Pero si es posible el balance de
rentabilidad con un manejo adecuado en
orden a evitar ciertas afecciones tipicas de
un manejo zootécnico inadecuado. Mu-
chos de los procesos patoldgicos resena-

dos — tuberculosis, brucelosis, parasitosis
pulmonar, etc. — tienen su permanencia
en un manejo de hacinamiento y falso
aprovechamiento econdmico del espacio.

Pero el manejo, quede claro, no implica
instalacion sofisticada y cara. Quiza el
aumento de estas afecciones esta en or-
den a los establos que en los ultimos afos
se han venido disefando, en los cuales los
mecanismos y equipos de ventilacion y
calefaccion eran casi el asunto prioritario
a la hora de construir. La mayoria del
ganado porcino exento de neumonias que
se produce en Europa, estan criados en
instalaciones sencillas en las que se
aprovechan vagones de desecho de los
ferrocarriles.

Entre las afecciones patologicas que se
anclan en la explotacion de la Region
Castilla-La Mancha debido a un manejo no
del todo correcto, tenemos fundamental-
mente:

— Neumonias en terneros y lechones
— Disenterias vibriénicas del porcino
— CRD de las explotaciones avicolas
— Mamitis.

Entre ellas encontramos que alguna se
ha hecho ya vecina permanente (CRD) de
muchas explotaciones y compatible (?)
con ellas los tratamientos adecuados.
Otras, como las neumonias del ternero y
lechén, se van haciendo ‘compatibles’ con
la economia de explotacion, en orden a las
instalaciones inadecuadas que plantean el
problema de partir de cero o ir soportando
la produccién con tratamientos sistemati-
cos que, en el mejor de los casos, encare-
cen tremendamente los costos de pro-
duccion.

No obstante y con instalaciones no
adecuadas, el manejo debe tender al nu-
mero adecuado de animales por metro
cuadrado, una ventilacién natural y cuidar
al maximo el binomio temperatura/hu-
medad. El descanso de instalacion es
imprescindible y un buen programa de
produccion es siempre mucho mas renta-
ble que el establecimiento endémico del
proceso.

Las mamitis subclinicas del ganado va-
cuno son, en la mayoria de los casos,
consecuencia de un tratamiento no finali-
zado de la manifestacion aguda y
consecuente a la cronicidad con sintoma-
tologia inaparente. '

El test de California o cualquier otra
prueba diagnéstica contrastada debe ser
norma comun en el establo lechero,
desechando aquellas cronicidades impo-
sibles de recuperacién y tratamiento (pre-
vio antibiograma) de las recuperables sin
olvidar el establecimiento de rigidas nor-
mas higiénicas en los equipos de ordeno,
en su acoplamiento y desde luego, esta-
blecimiento del secado siguiendo las nor-
mas del profesional.

AGRICULTURA-635



REGION DE CASTILLA-LA MANCHA

SANIDAD VEGETAL

1. CREACION DEL SERVICIO DE
PROTECCION VEGETAL

La aparicién en Europa hacia mediados
del siglo XIX de las enfermedades cripto-
gédmicas (Mildiu de la patata, Mildiu y
Oidio de la vid...) asi como los descubri-
mientos y progresos realizados en materia
de patologia vegetal, inclinaron la agricul-
tura hacia la busqueda de métodos y pro-
cedimientos de lucha quimica para de-
fender a los cultivos de sus enemigos
naturales. La invasion de la Filoxera mo-
tivd la puesta en practica de las medidas
conducentes a evitar sus propagacion, asi
como la introduccion de otros agentes
nocivos no existentes en nuestro pais.

Poco a poco, pero no sin dificultades, se
hizo patente la necesidad del uso de los
productos fitosanitarios y de las nuevas
técnicas, de control de los agentes nocivos
a los cultivos, credndose a nivel nacional,
dentro del Ministerio de Agricultura, el
Servicio de Defensa contra Plagas e
Inspeccion Fitopatoldgica, como organis-
mo encargado de desarrollar las funciones
de prevencion y lucha contra tales agen-
tes, el control de los medios de defensa
vegetal y la inspeccidn fitopatologica.

A lo largo del tiempo, los organismos
encargados de la sanidad vegetal han
sufrido importantes modificaciones ten-
dentes a conseguir un mayor nivel técni-
co, perfeccionamiento y coordinacion en
el desarrollo de sus cometidos, para lograr
una eficacia de los mismos que se tradu-
jese en la disminucion de pérdidas en
cosechas, y por otro lado, conseguir una

* Ingeniero Agronomo

en la region

Juan Bautista Martin Sanchez*

garantia cientifica, de prestigio y sanidad,
de los productos agricolas espanoles
destinados a la exportacion.

El progreso conseguido en la lucha
contra los enemigos de los cultivos se ha
debido en parte, al perfeccionamiento de
la maquinaria de tratamientos, al descu-
brimiento de nuevas sustancias antipara-
sitarias y a la divulgacion de los métodos
de lucha mas eficaces.

La nueva reestructuracion dentro de la
sanidad vegetal creemos que puede au-
mentar el caudal de soluciones a los pro-
blemas fitosanitarios que presenta la re-
gion, al haberse transferido, por Real
Decreto 3541/1981 de 29 de diciembre, a
la Junta de Comunidades de Castilla-La
Mancha, competencias y funciones en
materia de sanidad vegetal, credndose
dentro del Departamento de Agricultura,
el Servicio de Proteccidon Vegetal, con la
mision especifica de evitar los dafos pro-
ducidos por los agentes parasitarios y
climaticos en los cultivos de Castilla-La
Mancha.

El Servicio de Proteccion Vegetal esta
organizado actualmente sobre la base de
cinco Jefaturas Provinciales y una Esta-
cion de Avisos, dirigida cada una por un
Ingeniero Agrénomo, asistidos por perso-
nal técnico y capataces especializados en
control de plagas.

2. PROBLEMATICA FITOSANI-
TARIA

En el contexto nacional, la agricultura
Castellano-Manchega ocupa un lugar im-
portante con una produccion final agraria

de 80.000 millones de pesetas, siendo la
principal fuente de riqueza de la region.

Segun estudios realizados por H.H.
Cramer a nivel mundial y por Canizo en
Espana, las pérdidas provocadas por pla-
gas, enfermedades y agentes climaticos
esta cerca del 15% de la produccion final
agraria, lo que representa para nuestra
region unas pérdidas aproximadas de
9.600 millones, cifra a tener en conside-
racion en el futuro de la actuacion del
Servicio de Proteccion Vegetal como or-
ganismo responsable en esta materia.

Dada la amplia gama de cultivos seria
prolijo enumerar las incidencias nefastas
que producen las plagas, pero cabe
destacar, por la importancia de danos, los
siguientes agentes:

— Aranuelo y Mosca, en olivar.

— Avena Loca, Vallico, Qidio, Roya y
Garapatillo, en cereal.

— Lepiddpteros, en encinares y pinares.

— Oidio, Polilla y Piral, en vinedo.

— Langosta, en varios cultivos.

— Virosis, Nematodos y gusanos de
suelos, en horticolas.

— Agentes climaticos.

Ante la gravedad con que se presentan
estos agentes perjudiciales se hace preci-
so poner en practica unas técnicas ade-
cuadas para cada cultivo y una utilizacion
razonada de los productos fitosanitarios
bajo el control de los organismos oficiales
responsables de la sanidad vegetal, como
medio para mantener y elevar la produc-
cion agricola. El empleo de estos produc-
tos pueden paliar en parte estas pérdidas,
pero ello conlleva una serie de inconve-
nientes como son el riesgo del uso, la
aparicion de nuevas plagas por una mala
utilizacion, los residuos sobre los frutos

—
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tratados y la contaminacion del medio
ambiente. No basta con conocer la efica-
cia de control de plaga de un determinado
producto, sino que se ha de tener en
cuenta la normativa fitosanitaria con res-
pecto a su utilizacion, correspondiendo a
los organismos oficiales el control de su
usO y mas en una region como la nuestra
donde existe la tendencia a utilizar pro-
ductos de categoria C y herbicidas hor-
monales, lo que resulta preciso frenar
mediante una labor de asesoramiento a
nivel de agricultor.

Otro problema presente es la escasez de
presupuestos oficiales para el control de
plagas, que obliga a tener desatendidos
muchos cultivos que serian de facil im-
plantacion, con los beneficios que ellos
reportarian al desarrollo agricola de la
region.

3. PLAN DE ACTUACION

El Servicio de Proteccion Vegetal de
Castilla-La Mancha se encuentra ahora en
su primer etapa, siendo muchas las difi-
cultades que debe vencer y que poco a
poco se iran soslayando conforme se es-
tablezca una eficaz coordinacién entre la
Administracién Central y Autonomias,
adecuando las competencias de cada una.

Una de las primeras pretensiones del
Servicio debera ser la puesta en préactica
de las nuevas técnicas de control de pla-
gas y abandono, por parte del agricultor,
de los sistemas anticuados que se siguen
utilizando, por lo que debera desarrollarse
unas campanas demostrativas de ambito
regional, mediante el establecimiento de
campos de pruebas para los cultivos mas
importantes de la regién. Posteriormente
se debera poner en funcionamiento el
Laboratorio Regional de Diagnostico de
Plagas y Enfermedades, asi como la am-
pliacion de la red de avisos e informacion
al agricultor, con la creacion de las

subestaciones de avisos, como apoyo a la
Estacion de Avisos Regional, ubicada en
Ciudad-Real.

Una vez salvada esta primera etapa, el
Servicio de Proteccion Vegetal debera po-
tenciar su accidon mediante la aplicacién
practica de la lucha dirigida en los princi-
pales cultivos, creacion de Agrupaciones
de agricultores para el tratamiento colec-
tivo e integrado y creacién de las estacio-
nes de agrometeorologia al servicio de la
proteccion vegetal.

Los presupuestos de investigacion y
experimentacién deberan ser aumenta-
dos, repercutiendo esta medida en los
beneficios del agricultor mas que las
subvenciones que se les puede conceder
para la lucha directa contra plagas. La
Investigacion debera estar encaminada,
en el campo sanitario, a la busqueda de
meétodos de control que reduzcan el uso
de los productos quimicos, por especialis-
tas en proteccion vegetal, responsables en
ultima instancia de todas las decisiones
relacionadas con el manejo de las plagas
en una agricultura extensiva como la de
esta regién.

La introduccién en la explotaciéon agra-
ria de los resultados obtenidos del trabajo
de experimentacion es de vital importan-
cia, debiéndose realizar ésta mediante la
puesta en practica de los modernos siste-
mas de informatica. En la actualidad, es
costoso para un empresario agricola ad-
quirir sin ayuda estatal los conocimietnos
necesarios, por lo que precisara del ase-
soramiento de los organismos oficiales,
siendo los de ambito regional los que
puedan aportar estas soluciones por en-
contrarse mas cerca del agricultor. La
labor de divulgacion lograria un creci-
miento agricola espectacular, contando
con técnicos preparados que deberan ser
movilizados con gastos publicos.

El Servicio de Proteccion Vegetal deberd
contar, para cumplir con la mision que se

le ha encomendado, de un numero de
técnicos, inspectores y controladores
cuatro veces superior al existente, dada la
superficie cultivada de esta region.

4. COLABORACION

Con el fin de desarrollar las funciones
que se le han encomendado, el Servicio de
Proteccion Vegetal, necesita de una es-
trecha colaboracién con todos los orga-
nismos encargados de la sanidad vegetal,
para aunar esfuerzos y trazar los planos
de actuacion en contexto nacional. Para
ello, con independencia de otros cometi-
dos conjuntos, debera coordinar sus ac-
ciones con el INIA, llevando al campo
practico los logros de la investigacion
mediante la experimentacidon en las dis-
tinta zonas y comarcas; Con el Servicio de
Defensa contra Plagas, programando las
campanas fitosanitarias declaradas de
interés estatal y participando en los
“Grupos de Trabajo’’; Con los Servicios de
Protecciéon Vegetal o Sanidad Vegetal de
otras Autonomias, mediante el intercam-
bio de conocimientos de las acciones
puntuales realizadas en los diferentes
cultivos y con el Servicio de Extension
Agraria en la labor de desarrollo y divul-
gacion de nuevas técnicas.

Esta labor de colaboracion debera ha-
cerse extensiva a las agrupaciones de
agricultores como medio para conseguir
aumentar las producciones de los cultivos,
repercutiendo la actuacién del Servicio en
beneficio del agricultor.

Para terminar solo cabe decir que las
perspectivas de futuro son esperanzado-
ras y si el Servicio de Proteccion Vegetal
sabe encontrar el camino aportara los
frutos que se esperaban cuando fue crea-
do, contribuyendo de esta forma a mejo-
rar la Sanidad Vegetal de Castilla-La
Mancha.

475.667

FERTILIZANTES ORGANICOS DE
TOLEDO, S.A.

Fabrica de abonos organicos
integrales sistema de fabricacion patente

Poligono Industrial: VILLASECA DE LLA SAGRA (TOLEDO)
Oficinas: PLAZA DE SAN VICENTE, num. 3. TOLEDO.
Telefonos: 225417 /225444
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LA MECANIZACION
AGRARIA

Es muy cara

Antonio Laguna Blanca*

@ El binomio
tractor-apero
@ Los aperos de
““fabricacion casera’’

Modelo T Detalle de localizacion

Picadora de paja.

GRANDES DIFICULTADES

El gasto que la mecanizacién lleva
consigo, es uno de los factores que incide
de una forma mas importante sobre el
conjunto de la explotacion agricola, por lo
que conviene recapacitar sobre ello, para
ver en qué medida se puede influir, a fin
de que este capitulo no sea tan gravoso.
Es dificil, desde aqui, encontrar una solu-
cion concreta al problema de cada explo-
tacion, pero si vamos a considerar un
poco la panoramica que, bajo nuestro
punto de vista, presenta la mecanizacion
en general.

En lo que respecta a los equipos de
traccion se puede observar como, en los
ultimos anos, ha disminuido el numero de
matriculaciones, debido al alza de los
precios de combustible y de la maquina-
ria, si bien, también es cierto, y en con-
trasentido con lo anterior, que la potencia
de los tractores ha ido aumentando pro-
gresivamente, y para ver que esto es cierto
no hay mas que observar, que, hace unos
cuantos anos, los tractores que se adqui-
rian de 50-70 CV, cuando hoy la inmensa
mayoria rondan o sobrepasan los 90-100
CV. Algunos agricultores argumentan,
para justificar este aumento de potencia,
que de esta forma se consigue dar las
labores en su momento oportuno, al ser
necesario realizar algunas de éstas en
breve espacio de tiempo, y no decimos

* Ingeniero Técnico Agricola
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del abono y la semilla
en una sembradora abonadora.

que ésto no pueda ser valido en algunos
casos, pero también resulta un poco sor-
prendente cuando se adquiere un tractor,
de bastante mas potencia que el anterior,
y que sigue usando el mismo arado que
antes. Argumentan algunos que de esta
forma el tractor va ‘‘'mas descansado’ y
que durara mas, pero hay que pensar que
un tractor que lieve un apero inadecuado
para él, va a consumir mas combustible, a
igualdad de tierra movida, y se ha inverti-
do un mayor capital que no nos va a
rentar nada, sino todo lo contrario. No se
trata de estar a favor ni en contra de los
grandes tractores, sino que, en cada caso,
sera necesario realizar un miNucioso es-
tudio de las necesidades de traccion de
cada explotacion para determinar la po-
tencia requerida en la misma y no que-
darnos ni por debajo de las necesidades,
con lo cual no resolveriamos el problema,
ni por encima, que nos resultaria gravoso.

EL BINOMIO TRACTOR-APERO

Entre el tractor y el apero enganchado a
€él, debe existir un perfecto equilibrio, a fin
de poder aprovechar al maximo las
posibilidades del tractor. Esto se refiere
fundamentalmente a que la potencia que
requiere el apero debe ser acorde con la
suministrada por el tractor, (puesto que si
es superior, el tractor no podra, y si es
inferior no se le sacara todo su rendi-
miento) y a que el disefo del apero debe

0

bons gemilla

adaptarse al tractor de que dispongamos
(bien conocido es el caso de aperos que
labran bien con un tractor y no asi con
otro distinto).

El disefo del apero tiene repercusion no
sélo en cuanto a la calidad de la labor que
se esté realizando sino que también la
tiene en cuanto al esfuerzo de traccion (y
por tanto coste) que requiere para hacer




una misma labor, y asi por ejemplo un
subsolador que trabaje con los brazos
verticales requiere mas esfuerzo que otro
que los tenga inclinados para realizar la
misma labor. Por tanto, deben elegirse
aperos de aquellos fabricantes conocidos
y experimentados, y rechazar aquellos de
"fabricacién casera’’ que a veces aun
teniendo una apariencia similar a los de
buenas marcas, tienen pequefas varia-
ciones que les hace se comporten de for-
ma desfavorable absorviendo general-
mente mas potencia que otro bien dise-
nado.

REGULACION DE APEROS

Se debe prestar la maxima atencion a la
regulacion de aperos y maquinaria en
general, ya que una mala regulacién y
conservaciéon van a aumentar los gastos
de la explotacion, y por desgracia aun es
relativamente frecuente labrar con el
apero mal regulado. Asi, fijémonos en
aquellos tractores que vienen labrando
con las ruedas directrices cruzadas con
respecto a la direccion de marcha, sinto-
ma evidente de que el esfuerzo del apero
no coincide con el del tractor, dando lugar
a desgastes y esfuerzos innecesarios y a
un mayor consumo de combustible.

LOS TIPOS DE APEROS

Otro aspecto a contemplar en esta
panoramica sobre la mecanizacion es el
tipo de apero utilizado para realizar una
determinada labor y el humero de pases
que el terreno recibe con ellos. Nos refe-
rimos por poner un ejemplo al arado de
vertedera, apero que requiere un gran
esfuerzo de traccidn y que en muchos
casos es el que nos obliga a tener que
aumentar la potencia requerida en el
tractor, que trabaja a una velocidad baja y
con no mucha anchura. Pues bien, con
este apero se vienen dando excesivo nu-
mero de pases al terreno con el gasto que
esto lleva consigo, y en muchos casos no
justificaba la utilidad que estos puedan
tener.

Recientemente, algunas Agencias de
Extension Agraria estan llevando a cabo,
en colaboracién con agricultores, pruebas
sobre supresidon de labores de vertedera,
sustituidas por labores con arados Chisel
y grada de discos que son menos costosos
de realizar y consiguiendo con las mismas
una buena preparacion del terreno.

En lo que respecta al abonado y siembra
de los cereales opinamos seria conve-
niente se difundiesen mas las
sembradoras-abonadoras por las ventajas
que las mismas tiene, tales como ahorro
de tiempo y dinero al realizar las dos
labores en una sola pasada y localizar el
abono préximo a la semilla para que
cuando ésta termine, y empiece a emitir
raices, encuentre una zona de terreno rica
en elementos fertilizantes.

EL PROBLEMA DEL RASTROJO

En este repaso sobre la mecanizacion
creemos existe otro tema de gran impor-
tancia que es el referente al tratamiento a
dar al rastrojo. Desde hace afnos se viene
oyendo hablar de que el indice de materia
organica de los suelos va descendiendo y
que los suelos van perdiendo fertilidad,
debido sobre todo a la escasez de estiércol
y a la quema de rastrojos. No cabe duda
que el corddn de paja de las cosechadoras
o los restos de canas de una cosecha de
maiz, van a constituir un gran inconve-
niente a la hora de realizar una labor de
alza y de preparar un buen lecho para la
siembra, pero pensamos que la solucion
no esta en la quema de esos rastrojos, que
son practicamente la unica fuente de
aportar esos restos de cosecha al suelo.
Existen diferentes caminos para solucio-
nar el problema expuesto, unos mas re-
comendables que otros, segun casos, y
que vamos a exponer a continuacién: uno
de ellos es dotar a la cosechadora de
cereales de algun dispositivo especial a la

realizar el picado de los restos de cosecha
por medio de picadoras adecuadas, pica-
doras que pueden dotarse a veces de
diferentes tipos de cuchillas, adaptadas al
material que tengan que trocear, dejando
los restos de cosecha triturados y reparti-
dos sobre el terreno, siendo de esta forma
ma facil su incorporacién al suelo, consti-
tuyendo asi un considerable aporte de
materia orgéanica.

MAQUINAS BUENAS... PERO
PROHIBITIVAS

De todo lo expuesto hasta aqui se ve la
gran cantidad de maquinas que pueden
ser utilizadas en las multiples labores que
el campo requiere, maquinas en su
mayoria capaces de dar unos buenos
rendimientos y realizar casi a la perfec-
cion la labor encomendada.

Pero debido al alza de los precios y de
los costes se requiere un gran numero de
horas de trabajo al ano para que los
equipos sean rentables, y esto en muchos
casos no es alcanzado por las explotacio-
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El apero con el disefio “‘a’’ requiere mas esfuerzo de traccion
que el "'b".

salida de los sacudidores. Hoy en dia estos
dispositivos pueden ser: a) unos latiguillos
esparcidores que van repartiendo la paja
de los sacudidores en todo el ancho de
corte de la maquina, lo que ya supone una
ventaja a la hora de labrar el encontrarse
la paja repartida sobre el terreno y no en
densos cordones. b) dotar a la cosecha-
dora de un picador de paja que triture y
reparta sobre el terreno la paja picada. c)
Incorporar a la salidad de los sacudidores
de la cosechadora una empacadora que
en vez de dejar un corddén vaya dejando la
paja empacada. Los tres sistemas descri-
tos supone adicionar a la cosechadora
nuevos implementos y por tanto esto solo
sera posible cuando la recoleccion se haga
con cosechadora propia. Otro sistema es

nes individuales de los agricultores, lo que
hace que muchas maquinas sean prohibi-
tivas. Para poder llegar a una mecaniza-
cién racional una de las soluciones podia
estar en la unidn de agricultores en agru-
paciones o cooperativas para de esta for-
ma, al disponer de mas superficie, se
pueda disponer de la maquina adecuada a
cada labor y obtener de las mismas el
maximo rendimiento.

A lo largo de estas lineas no se ha
pretendido dar soluciones concretas a un
problema, sino apuntar una serie de
posibilidades para tratar de aminorar uno
de los gastos mas gravosoa que inciden
sobre la explotacion y que es el que se
refiere a la mecanizacion.
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Plaza Mayor de Manzanares.

La Zagala Mayor Juanamaria Gonzalez-Calero.

En Manzanares

LA FERIA DEL CAMPO Y MUESTRAS
DE CASTILLA-LA MANCHA

LA VETERANIA DE UNA FERIA

La Junta de Comunidades de Castilla-La
Mancha tiene el proposito de establecer
anualmente una feria importante para
cada una de las cinco provincias que la
integran, apoyandolas con todas sus
fuerzas. Guadalajara, Ciudad Real, Alba-
cete, Toledo y Cuenca, por tanto, han de
realizar cada afno un certamen caracteris-
tico de sus comarcas.

Como ya estaba cumplidamente en ro-
daje la feria provincial del campo y mues-
tras Manzanares, en la provincia de Ciu-
dad Real, ésta tiene ya la suya para si y
para las otras cuatro, aprovechando algo
mas que su infraestructura: su veterania,
que ahora, del 15 al 23 de julio, culmina
su edicion numero 22... La dobie feria
nacio en 1961 y no ha fallado un solo ano
de salir al escaparate de su belleza y
eficacia, en este precioso recinto de casi

por: Miguel Garcia de Mora

cien mil metros cuadrados que Manzana-
res, la ciudad ‘“‘Encrucijada de La Man-
cha'’, ahora de Castilla-La Mancha, puso
en la liza desde el primer momento. Y que
es, segun los extranos mas que los pro-
pios, una de las mejores de Espafa en su
conjunto y acaso la numero uno entre
todas en el orden de oferta de motores de
riego, que son asi como la especialidad de
la casa.

PRODUCTOS DEL CAMPO

Los lugares dedicados a muestras son
muchos e Interesantes, dentro de una
salerosa variedad; estimables son los
stands de productos agricolas, sin que
suelan faltar los productos agricolas de la
Zona Industrial de Puertollano, y sin que
tampoco falten, jpor supuesto! las nume-
rosas marcas vinicolas de la regién, tan
vinicola ella, gque constituyen por si solas

una especie de feria del vino, y que hace
guinos a la vecina poblacion de Valdepe-
nas para que cree la suya en exclusiva,
como ya hiciera en los anos 50 y parece
que repetira pronto, con perdurabilidad
anual y por largos anos.

Obviamente, estando ya Guadalajara
incrustada entre las cuatro provincias de
raigambre manchega, asomara su miel,
tan ricamente explotada y comercializada,
que ojala refleje del todo o en buena parte
la que meses atras tuvo en la histdrica
villa de Pastrana.

Lo mas fuerte, empero, de la feria de
Manzanares, antes provincial y hoy regio-
nal (y en cierto modo, por plurales méri-
tos, cuasi nacional...), es el alarde de su
maquinaria agricola, con la presencia de
las firmas cimeras en el sector, tanto
espanolas como extranjeras, con la pro-
fusion de los motores de riego, que le han
conferido fama excepcionalmente.

e —
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A PESAR DE LA SEQUIA

Es un certamen de cosas del campo
para unas comarcas, proyectadas a otras
regiones espanolas, de las denominadas,
para bien o para mal, “eminentemente
agricolas’ ... Provincias que pugnan por
industrializarse, pero que tienen mas a
mano lo del campo, que estan, digamos,
condenadas a vivir o malvivir del campo y
su dificil circunstancia, mucho mas dificil
en los ultimos afos de zozobras econé-
micas a escala mundial y nacional, iten
mas con el pavoroso fantasma de la se-
quia, tan pertinaz y tan implacable en
zonas donde el secano es predominante-
mente mayoritario.

Pese a los problemas generales, con
lluvia se estaria mejor... Si el agua fertili-
zara mas los campos secos y los agricul-
tores tomaran mayores rendimientos de
sus productos, el indice de ventas en esta
gran feria subiria sensiblemente, y todos
mas contentos. Aunque siempre haylas, al
menos lo suficiente como para perseverar
en las asomadas. No olvidemos que se
comenzd en 1961 por unos entusiastas
manzanarefnos y que se ha venido man-
teniendo no sélo dignamente, sino '‘in
crescendo”’. Hoy, regional y protegida por
“las cinco'’, esta feria reafirma todavia
mas su andadura.

UN MENSAJE DE ESPERANZA

A veces habra empresas que efectuen
pocas operaciones; pero aquella que pro-
b6, vuelve. Esto induce a sugerir que tanto
como el numero de ventas interesa la
mera exposicion, el escaparate. Porque
asi el presunto comprador se percata del
vehiculo, la maquina, el motor que le
conviene o puede convenirle, y si no lo
adquiere “in situ’”’, lo retiene en su me-
moria y los compra cuando le es posible; o
sea, en la primera cosecha favorable que
Dios le envia.

La feria del campo y muestras
castellano-manchega, con sede perma-
nente en Manzanares, es para recorrerla y
admirarla. de ella se extrae siempre una
ensefanza, una oportunidad y, natural-
mente, alguna necesidad no conocida de
antemano. No empiece la escasez dinera-
ria, el bajo rendimiento de los frutos del
agro, el pesimismo... La feria trae un
mensaje de esperanza para todos...
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COLABORACIONES TECNICAS

EL FUTUR

DE LA

COMERCIALIZACION
AGRARIA

1. El sistema tradicional de fun-
cionamiento de los mercados
agrarios.

Vamos a hacer en primer lugar algunas
consideraciones sobre lo que podemos
llamar “‘sistema tradicional de funciona-
miento de los mercados agrarios’’, que
rige en parte en gran numero de paises,
entre ellos Espafa, aungue con variantes
significativas segun productos o segun
regiones.

En este sistema tradicional, el sector
agrario se caracteriza por la existencia de
un gran namero de empresas productoras
(explotaciones agrarias), cada una de las
cuales tiene un volumen de produccion
insignificante en relacién al volumen total
del mercado; cada empresa toma sus de-
cisiones de produccién, de inversién, de
venta de productos o de compra de me-
dios de produccion independientemente
de las demas empresas de la region o del
pais.

Otra caracteristica del sector agrario es
que el producto esta en general sin dife-
renciar, es decir que el producto de cada
empresa o explotacion agraria no se dis-
tingue del producto de otras explotacio-
nes.

Estas caracteristicas determinan que el
agricultor no tiene ninguna influencia
sobre el precio de venta del producto, que
le viene impuesto desde fuera. Esta situa-
cién difiere de la que rige en la mayor
parte de los sectores industriales, en
donde el producto de cada empresa esta
diferenciado a través de marcas comer-
ciales o de otros distintivos.

A estas caracteristicas estructurales del
mercado de productos agrarios debemos
anadir otra caracteristica relativa al com-
portamiento de los agricultores. Salvo en
la lamada agricultura de subsistencia (en
la que el agricultor produce principalmen-
te para el autoconsumo propio y de su

* Catedratico de Comercializacion
Agraria de la Universidad de Cérdoba.

por: Pedro Caldentey Albert*

familia, agricultura que sigue existiendo
en muchas regiones del mundo, especial-
mente en Asia y Africa pero que también
sigue existiendo en algunas comarcas
espanolas), el agricultor produce para
vender en el mercado, por lo menos en los
que respecta a una parte importante de su
produccion.

Ahora bien, en esta agricultura tradi-
cional es frecuente que el agricultor tome
sus decisiones de producir sin tener en
cuenta el mercado o por lo menos tenien-
do en cuenta mucho menos que las em-
presas industriales a las que antes nos
referiamos. Una vez terminado el proceso
de produccién, o cuando esta a punto de
terminar, toma las decisiones respecto a
la venta.

Como consecuencia de estas caracte-
risticas de estructura y de comportamien-
to de los agricultores, se obtiene un fun-
cionamiento del mercado en donde son
frecuentes las oscilaciones de precios y
cantidades a lo largo del tiempo; estas
oscilaciones se producen en muchos ca-
sos, no por culpa de los agricultores, sino
por culpa de la aleatoriedad de la meteo-

rologia que produce grandes variaciones
en los rendimientos por hectarea.

Esta situaciéon no es favorable ni para el
agricultor ni para el pais; el agricultor
tiene que hacer frente a variaciones de
uno a otro ano en sus iNgresos y en sus
rentas que, en muchos casos, condicionan
sus decisiones para el ano siguiente
—unos anos se producen escaseces en el
abastecimiento interior que obligan a im-
portar dando lugar frecuentemente a pér-
didas innecesarias de divisas, —otros
anos se producen excedentes que dan
lugar a pérdidas de producto lo que equi-
vale a una mala utilizaciéon de recursos
(tierra, trabajo, etc.) que podrian haberse
dedicado a otros productos.

Otros aspectos caracteristicos de la or-
ganizacion tradicional de mercados es
que, frente a una agricultura con gran
numero de agricultores independientes,
es frecuente encontrar en la parte de la
demanda, es decir de la compra de pro-
ductos agrarios, un numero limitado de
empresas industrializadoras o distribui-
doras que conocen mucho mejor el mer-
cado. En estas circunstancias el agricultor
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se limita a ser un suministrador de mate-
rias primas mientras que estas empresas,
si son pocas, si tienen influencia sobre el
precio de los productos agrarios, influen-
cia que dirige la formacion del precio hacia
sus propios intereses y en perjuicio del
interés de los agricultores.

2. Intervencion del Estado

Para hacer frente a esta situacion es ya
tradicional en la mayor parte de los paises
una fuerte intervencion del Estado que
tiende a determinados objetivos tales co-
mo:

— Mantener las rentas de los agriculto-
res

— Evitar las oscilaciones de precios e
INgresos

— Adaptar la oferta a la demanda.

Los sistemas de actuacién son variados:
compras y almacenamiento por el Estado,
ayudas al almacenamiento privado,
subvenciones para exportacidon, subven-
ciones para dedicacion a otros usos, in-
centivos para promover determinados
productos, limitaciones de produccion,
subvenciones para arranque de arboles o
sacrificio de ganado, control del comercio
exterior, actuacion de empresas publicas y
otras instituciones, establecimiento de
precios fijos o precios minimos y maxi-
mos, etc.

Esta intervencion tan intensa no existe,
creo que en ningun pais (me estoy refi-
riendo a paises de economia libre de
mercado), para otros sectores no agrico-
las, salvo naturalmente en sectores na-
cionalizados. En sectores industriales o de
servicios, el Estado también interviene
promoviendo instalaciones, concediendo
créditos, apoyando reestructuraciones en
momentos de crisis (como por ejemplo el
actual) pero yo creo que nunca interviene
comprando, almacenando, garantizando
precios minimos, etc. Por ejemplo en el
sector comercio y en particular en el sec-
tor minorista, que es un sector con ca-
racteristicas similares a la agricultura en
cuanto a numero elevado de empresas,
nunca que yo sepa ha existido en ningun
pais un precio de garantia (margen co-
mercial minimo) para el producto que
ofrecen (servicio de compra-venta) al ob-
jeto de garantizarles sus rentas; la unica
intervencion, si acaso, es la relativa a
margen comercial maximo, aparte de
ayudas para inversion, formacion, rees-
tructuracién, etc.

Tampoco creo que existan en ningun
pais precios de garantia o intervenciones
similares para las viviendas que construye
un constructor, para los servicios de
transporte del propietario de un camion,
para los frigorificos de una fabrica de
electrodomésticos, para los automdviles o
para los servicios de un taller de repara-
ciones de automoviles, etc.

Es frecuente indicar que la agricultura,
aparte de una actividad econémica, es un
modo de vida del cual dependen las rentas
de gran numero de agricultores familiares.
En este sentido el apoyo especial a la
agricultura forma parte de una politica de
rentas, similar a la politica de rentas para
obreros industriales, basadas principal-
mente en el salario minimo y en el seguro
de paro. Esto es evidentemente una de las
razones mas importantes que tradicional-
mente se han esgrimido para esta
intervencion intensiva del Estado en el
sector agrario. Pero conviene sefalar la
paradoja que se deriva de que esta
intervencién o apoyo afecta, ademas de a
las explotaciones familiares o a trabaja-
dores por cuenta propia, a grandes explo-
taciones agrarias capitalistas o de gran-
des agricultores para los cuales las rentas
procedentes de la explotacion, ademas de
ser elevadas, frecuentemente representan
solo una parte de sus rentas totales, o
bien a profesionales, funcionarios u otras
personas que invierten sus ahorros en
explotaciones agrarias (como inciso po-
demos senalar que personas que invierten
sus ahorros en la bolsa carecen de precios
de garantia y ademas tienen que hacer
frente a riesgos seguramente mayores
que los de! sector agrario). El otro aspecto
de la paradoja es que empresas familiares
o trabajadores por cuenta ajena de otros
sectores no tienen un apoyo o interven-
cion similar, por ejemplo el comerciante
detallista, el propietario y conductor de un
camién, el duefno de un pequeno taller de
reparacion de automoviles, etc.

Con todo lo indicado hasta ahora parece
que he hecho un ataque contra el apoyo o
intervencién del Estado en el sector agra-
rio. Para contrarrestar esta opinién que
hayan podido deducir los lectores, quiero
destacar que en el momento actual y con
las condiciones actuales creo que es ne-
cesaria dicha intervenciéon e incluso una
intervencion que diera lugar a un mayor
apoyo de rentas y precios, dado que el
sector agrario es quiza lo que podemos
llamar un sector deprimido.

El problema que se plantea es si para el
futuro hay que seguir un planteamiento
similar al actual 0 no. Un planteamiento
similar al actual representa que el agri-
cultor debera seguir contando con el Es-
tado como garantizador de sus rentas.
Puede ser una solucion ya que la agricul-
tura ha ido perdiendo importancia relativa
en la economia del pais y en el supuesto
de que, una vez superada la actual crisis
econdmica mundial, siga perdiendo mas
importancia relativa, el peso de la
intervencion en el sector sera cada vez
menos gravoso para el pais; no es lo mis-
mo apoyar a un sector que representa un
20% de la poblacion que a un sector que
sélo representa un 5%.

Ahora bien, seguir por esta via equivale
en cierto modo a seguir considerando al
sector agrario como un sector deprimido.

Puede que sea mejor elegir otra via que
haga salir al sector de la depresion y ello
puede conseguirse posiblemente a través
de una mayor participacion del agricultor
en el funcionamiento del mercado.

3. Participacion directa del agri-
cultor en el funcionamiento del
mercado

El problema mas importante que se
presenta para esta participacion directa
en el funcionamiento del mercado es sin
duda el de la pequena dimensién del
agricultor que le incapacita para ejercer
ningun tipo de influencia sobre la forma-
cion de precios o para intervenir en el
proceso de comercializacion.

La unica forma de que los agricultores
tengan participacion en la comercializa-
cion y en el funcionamiento del mercado
es actuando conjuntamente a través de
agrupaciones. Las agrupaciones de agri-
cultores pueden ser, y de hecho son, de
caracteristicas muy variadas pero a efec-
tos del tema que estamos tratando vamos
a considerar tres tipos, que difieren en sus
objetivos y en su organizacion:

1) Agrupaciones para constituir grandes
empresas de produccion. Se trata de que
los agricultores aporten sus tierras para la
constitucién de grandes empresas de
gestion Unica, empresas que podrian te-
ner formas juridicas diversas (sociedad
andénima, cooperativa, etc.). La experien-
cia, tanto espanola como de otros paises,
demuestra que ésta es una solucion difi-
cilmente realizable y ello fundamental-
mente por los condicionamientos histori-
cos que establecen una situacién caracte-
rizada por una gran fragmentacion en la
propiedad de la tierra y en general por un
rechazo de los propietarios en perder el
dominio de la misma. Si pudiéramos pro-
ceder a una organizacion de la agricultura
partiendo de cero, es decir de una situa-
cién sin condicionamientos historicos,
podriamos pensar, por ejemplo, en la
creacion de 10 o de 100 explotaciones
agrarias por provincia que daria lugar a un
total de 500 o de 5.000 explotaciones en
toda Espafa, respectivamente, cifras re-
lativamente altas en comparacién con el
numero de empresas existentes en deter-
minados sectores (automovil, detergen-
tes, electrodomésticos, naval, maquinaria
agricola, fertilizantes, industrias alimenti-
cias, etc.) pero muy bajas si las compara-
mos con la situacion actual en que existen
unos dos millones y medio de explotacio-
nes.

Una reestructuracion de este tipo se
produjo en la URSS, en donde la agricul-
tura se basa fundamentaimente en dos
tipos de grandes empresas, los sovjozes o
explotaciones estatales y los Koljozes o
explotaciones cooperativas; dicha rees-
tructuracion fue posible después de una
gran revolucidn y aun asi siguen existien-
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do reacciones de los agricultores miem-
bros de las explotaciones cooperativas
que parece prefieren aplicar su trabajo en
las pequenas parcelas que se conceden a
las familias. En otros paises del bloque
comunista parece que el proceso de co-
lectivizacidon o estatalizacion de la agri-
cultura ha sido mucho menos intenso; asi,
en Polonia el 75% dé la agricultura, sigue
siendo a base de explotaciones individua-
les.

Una reestructuracion de este tipo en
Espana o en un pais de economia de
mercado diferiria con la situacion de la
URSS en que las grandes empresas to-
marian sus decisiones libremente, sin
estar condicionados por la planificacion
centralizada que existe en aquel pais.
Estas empresas podrian funcionar como
funcionan actualmente las grandes em-
presas industriales, ampliando natural-
mente su actuacion a la comercializacién
e industrializacion de productos es decir
que, ademas de producir, tendrian sus
centrales de distribucion y sus industrias y
aplicarian las técnicas de marketing a las
que nos referiremos posteriormente.

Bien, ésta es una solucion utdpica que a
lo mejor ni siquiera es deseable y en la que
no se puede pensar mas que a larguisimo
plazo. No obstante, quiero seialar que
existen algunos casos que se aproximan a
esta solucion, por ejemplo el de los melo-
cotones tempranos de Sevilla en donde
existen unas 2.000 hectareas con una
produccién de unas 25.000 Tm y ello en
manos de 7 u 8 grandes empresas que,
actualmente, se dedican a preparar el
producto y a explotarlo directamente. En
un principio habia pequenos agricultores
dedicados también a producir melocoto-
nes tempranos pero las dificultades de
comercializaciéon determinaron el aban-
dono de la actividad.

I1) Agrupaciones para la comercializa-
cion. Es una solucidn mas realista que la
anterior ya que acepta los condiciona-
mientos actuales, es decir que respeta la
actual distribucion de la tierra en explota-
ciones agrarias de pequena dimension. El
agricultor sigue produciendo individual-
mente mientras que la comercializacion e
incustrializacion la realiza la cooperativa.
Esta solucién ya existe en gran numero de
regiones y para un gran numero de pro-
ductos agrarios. Segun las estadisticas de
que dispongo, los sectores en donde mas
se ha desarrollado esta solucion son los de
vino, aceite y aceitunas de verdeo, en
donde las cooperativas comercializan al-
rededor del 50% de la produccidn (in-
cluyendo las sociedades agrarias de
transformacion), algodon (30%), leche de
vaca (18%), frutas (18%). Los porcentajes
citados se refieren al ano 1975 pudiendo
haber variado en los Ultimos anos.

Sobre estas cooperativas se pueden
hacer varias observaciones:

—la importancia de las cooperativas de

comercializacion en Espana es en general
menor que en los paises de la Comunidad
Economica Europea, sobre todo en pro-
ductos tales como leche, carne y frutas y
hortalizas.

—las cooperativas espanolas y tam-
bién, aunque quiza en menor grado, las de
la CEE, se limitan en muchos casos a una
primera fase de comercializacién dejando
las fases siguientes en manos de las
grandes empresas privadas que son las
que determinan el funcionamiento del
mercado. Asi por ejemplo, las cooperati-
vas de vino y aceite se limitan en general a
producir el producto a granel, mientras
que el embotellado y la distribucion la
realizan las grandes empresas privadas.

Una fase siguiente de desarrollo de las
cooperativas es la creacién de cooperati-
vas de segundo grado que agrupen a las
cooperativas de primer grado.

Para que las cooperativas puedan tener
un funcionamiento similar al de las gran-
des empresas, es necesario una cierta
disciplina por parte de los agricultores
miembros, no sélo en cuanto a entrega
obligatoria del producto en la cooperativa,
sino también a determinados aspectos de
la produccidn relativas a volumenes o a
caracteristicas del producto.

I1) Agrupaciones de agricultores para
vender. Esta tercera soluciéon implica que
el agricuitor se limita a producir, quedan-
do la comercializacién en manos de em-
presas privadas. Sin embargo, para com-
pensar el mayor poder de contratacion de
las empresas de industrializacion y distri-
bucion, los agricultores se agrupan para
negociar colectivamente. Esta negocia-
cion colectiva que, con distintas modali-
dades, se ha desarrollado en varios pai-
ses, incluido Espana, puede llevarse a
cabo por cooperativas, sindicatos o aso-
claciones expresamente constituidas para
este fin y supone naturalmente que el
agricultor renuncie a tomar las decisiones
relativas a la venta (precio, entrega del
producto, etc.) en favor de los represen-
tantes de la agrupacion. (1)

4. El marketing

Con organizaciones tales como las in-
dicadas (sobre todo en las soluciones |.
Grandes empresas de produccion y |l.
Cooperativas de comercializacion) los
agricultores pueden aplicar las mismas
técnicas que utilizan las grandes empre-
sas en el sector industrial y de servicios,
es decir las técnicas del llamado marke-
ting, utilizando para ello los instrumentos
a los que nos referiremos mas adelante.

Es frecuente que las grandes empresas
estén estructuradas en departamentos

(1) Recientemente se ha aprobado en relacion
con este tema la Ley 19/1982 sobre Contrata-
ciéon de productos agrarios (B.O.E. de 9 junio
1982).

por ejemplo: departamento de compras,
departamento de produccion, departa-
mento de ventas (0 de marketing), etc.
Estos departamentos actuan de una for-
ma coordinada y asi por ejemplo el de-
partamento de produccion debera tener
en cuenta las directrices del departamen-
to de marketing en cuanto a volumenes y
caracteristicas de la produccién, en fun-
cién del mercado y de los gustos de los
consumidores. El departamento de pro-
duccién no puede, en ningun caso, tomar
decisiones de produccion aisladamente y
una vez producido pasar el producto al
departamento de marketing para que
proceda a su venta. Es posible que las
decisiones sobre el volumen de produc-
ciéon sean una funcion principalmente del
departamento de marketing, aunque te-
niendo en cuenta los condicionamientos
de la produccion.

Es evidente que en una gran empresa
agricola de produccion del tipo indicado
en primer lugar puede y debe existir una
organizacion similar.

En la segunda solucion, es decir la re-
presentada por grandes cooperativas de
comercializacion, las caracteristicas son
algo distintas. La produccion la realiza el
agricultor mientras que la comercializa-
cidon y venta la realiza la cooperativa.

lgual que en la gran empresa, los agri-
cultores (departamento de produccién) no
pueden tomar sus decisiones de produc-
cion de una forma aislada e independiente
y luego exigir a la cooperativa (departa-
mento de marketing) que lo comercialice.
El agricultor debe someterse a unas nor-
mas y a una disciplina que seran fijadas
por los organos rectores de la cooperativa;
para ello es fundamental que los agricul-
tores estén totalmente implicados en la
cooperativa de la que son miembros, lo
que exige que la cooperativa tenga una
organizacion democratica. s inadmisible
desde luego que el agricultor miembro
considere a la cooperativa como un ente
ajeno.

En caso de cooperativas de 2.° grado la
coordinacion debe realizarse a tres nive-
les: del agricultor que produce el producto
agrario, de la cooperativa de 1.« grado que
fo transforma y de la cooperativa de 2.°
grado que comercializa el producto elabo-
rado.

5. Instrumentos de marketing

Pasamos a continuacion a analizar
cuéles son los instrumentos de marketing
que emplean las grandes empresas y que
creo deben también emplear las grandes
cooperativas agrarias de comercializacion
y, en su caso, las grandes empresas
agrarias (es evidente que algunas de ellas
ya lo utilizan actualmente).

La relacion de instrumentos de marke-
ting asi como el contenido de cada uno de
ellos varia bastante segun tratadistas y

646-AGRICULTURA



segun expertos. Veamos en sintesis los
mas importantes:

— Distribucion

La empresa debe -elegir el canal o los
canales de comercializacidén a través de
los cuales el producto debe discurrir hasta
llegar al consumidor (en el caso de pro-
ductos destinados al consumo). A la em-
presa o a la cooperativa se le presentan en
general distintas posibilidades: venta a
mayoristas de origen o venta en centros
de contratacion en origen, venta a mayo-
ristas de destino, venta directa a indus-
trias de transformacién, venta directa a
detallistas o a sus organizaciones, venta a
través de agentes exclusivos por plaza,
etc.

Frecuentemente se le presentan otras
disyuntivas tales como la distribucion
intensiva, es decir con muchos puntos de
venta, versus distribucion extensiva, es
decir con pocos puntos de venta.

Un punto importante dentro de la dis-
tribucién es el relativo a lo que podemos
llamar logistica: formas y medios de
transporte, redes de almacenamiento y
stocks a mantener en el espacio y en el
tiempo.

—Equipo de vendedores

Muchos autores incluyen como instru-
mento de marketing el equipo de vende-
dores. Es un aspecto importante en las
empresas que venden a través de agentes,
representantes, etc. Sobre este tema hay
puntos importantes a establecer en la
estrategia de marketing tales como las
comisiones y otros incentivos o motiva-
ciones para los vendedores, planificacion
de visitas a clientes habituales y a clientes
potenciales, division del territorio en zo-
nas con exclusividad de ventas, etc.

—Producto

En el sector industrial, un instrumento
fundamental del marketing es el relativo
al producto en si, instrumento que aunque
en principio no lo parezca también admite
grandes posibilidades para productos
agrarios.

Una primera posibilidad, por ejemplo en
frutas y hortalizas, es la de elegir entre
productos para consumo en fresco o pro-
ductos transformados. Si se decide pro-
ceder a la transformacion del producto
estamos ya ante un producto en el que
existen las mismas posibilidades que en
un producto industrial. Pero también en el
producto sin transformar existen posibili-
dades: se puede jugar con el tamafo del
producto (tamano homogeneo, tamarios
grandes, medianos y pequenos, etc.), con
la calidad (homogénea, buena o regular)
con el envase (tamano, material usado,
etc.), con aspectos varios de la presenta-
cion (envoltura, etiquetas, etc.).

En este punto hay que hacer referencia
a un concepto muy importante en pro-
ductos industriales, incluidos productos

alimenticios, que es el lamado ciclo de
vida del producto. El ciclo, comprobado en
multitud de casos, consta, para un deter-
minado producto, de una fase en la cual
va aumentando la demanda, otra fase en
la que se estabiliza y otra en la que em-
pieza a disminuir hasta liegar a niveles
muy bajos. Me estoy refiriendo a produc-
tos en un concepto muy amplio; puede ser
por ejemplo la leche higienizada que tuvo
una fase de fuerte crecimiento de la de-
manda mientras que en la actualidad
parece que esta en fase de decrecimiento
o puede ser el envase de la leche esterili-
zada: envase en botella de vidrio, envase
en botella de plastico de 1 litro y medio,
envase en cartones, etc.; el producto pue-
de ser por ejmplo una variedad de fruta:
sanguina, macetera (demanda muy ele-
vada en Madrid en otros tiempos y hoy
casi totalmente desaparecida), navel (de-
manda en pleno vigor), etc.; puede ser un
producto agricola en si, como pomelo,
conejos, aceite de oliva o aceite de colza,
margarina, etc.

Como consecuencia del ciclo de vida de
los productos y de otros aspectos del
mercado, las empresas proceden de una
forma continua a la creacién de nuevos
productos para hacer frente a la disminu-
ciéon de demanda de los antiguos produc-
tos, incluyendo como antes hemos indi-
cado entre nuevos productos una simple
variacion de la presentacién.

—Marcas

Este es otro instrumento bhasico del
marketing moderno, que se ha extendido
en todos los paises industriales y que sirve
de base a la utilizacién de otros instru-
mentos. Es la forma cléasica de diferenciar
el producto de una empresa, del producto
de otras empresas competidoras. La es-
trategia a determinar, a parte del nombre
de la marca, se refiere también a la utili-
zacion de varias marcas por una misma
empresa para distinguir distintas calida-
des o de una marca a utilizar por varias
empresas (por ejemplo en las cadenas de
franchising) o por varios productos.

Un distintivo del producto de caracte-
risticas similares a las marcas es la deno-
minacién de origen, utilizada tradicional-
mente en el vino y ampliada reciente-
mente a otros productos agrarios tales
como queso, aceite de oliva y jamon se-
rrano, leguminosas de alimentacion hu-
mana y arroz.

—Precio

El precio de venta, sobre todo si el
producto de la empresa esta diferenciado
a través de marcas comerciales, denomi-
naciones de origen o por las caracteristi-
cas del producto (calidad, etc.) es otro
instrumento que puede utilizar la empresa
dentro de un cierto margen, aunque
siempre en funcion de la estrategia de los
competidores.

En este instrumento juega no sélo el

nivel del precio de venta sino también
otros aspectos como descuento, rappel,
diferenciacion de precios segun distintas
calidades del producto, precios de oferta
especiales, precios de promocion, precios
bajos para un producto al objeto de atraer
compradores que puedan adquirir otros
productos de la empresa, etc.

— Publicidad

Otro de los instrumentos mas impor-
tantes en la actualidad, con gastos que en
algunas empresas o sectores pueden re-
presentar capitulos muy importantes del
presupuesto total o del valor de las ventas.

Las posibilidades sobre publicidad son
muy variadas ya que pueden utilizarse
gran variedad de medios de masa: prensa,
radio, televisién, folletos, publicidad exte-
rior, etc.

A parte de los medios a utilizar, hay que
decidir la forma y frecuencia de utilizacion
de los mismos, la utilizacion conjunta de
varios de ellos dentro de campanas conti-
nuas o periodicas, etc.

La utilizacién de la publicidad va unida
en general a la utilizacién de marcas o de
otros sistemas de diferenciacion del pro-
ducto pero, en el caso de productos agri-
colas, también se utiliza para todo un
sector (platanos, naranjas, etc.).

—Promocion y relaciones publi-
cas

Dentro de este punto se pueden incluir
actividades varias que estan relacionadas
con la publicidad tales como folletos sobre
caracteristicas y usos del producto, de-
gustaciones, demostraciones, concursos,
invitaciones a la zona de produccién, re-
galos, etc.

6. Otras consideraciones sobre
el marketing

Es importante sefalar que las decisio-
nes sobre el marketing no pueden tomar-
se de una forma aislada para cada uno de
los instrumentos antes indicados sino que
todas las decisiones deben estar debida-
mente coordinadas. El volumen de ventas
o de ingresos dependera del conjunto de
los instrumentos, es decir de lo que los
tratadistas llaman el ‘‘'marketing mix"’ o
“"mezcla de mercadotecnia'’, de manera
que el fallo de uno de elios, aunque los
restantes se manejen correctamente,
puede provocar el fracaso de todas las
ventas. Podemos indicar algunos ejem:
plos parciales.

— Si se establece una politica de precios
altos, ésta debe ir acompanada de una
politica de calidad.

— Si se emprende una campana de pu-
blicidad, la distribuciéon debe funcionar
adecuadamente, para que el producto
esté a disposicién de los consumidores.

—Si se lanza al mercado un nuevo
producto serd conveniente que vaya
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acompanfado de una campana de publici: EL CONSEJO REGULADOR DE LA DENOMINACION DE ORIGEN
dad. _ “VALDEPENAS.” PROMOCIONA EL MERCADO Y GARANTIZA LA

—Si se elige un determinado canal de PUREZA DE SUS VINOS.
comercializacion, el producto debera pre-
pararse de acuerdo con las necesidades
del canal (preenvasado en supermerca-
dos, grandes envases en hipermercados),
etc.

Otra consideracion es la relativa a que
los distintos mercados o consumidores
pueden presentar caracteristicas distintas
y por tanto las estrategias de marketing
deberan ser distintas segun los distintos
grupos de consumidores; en relacion con
este punto esta el concepto que algunos
tratadistas definen como '‘segmentacion
del mercado”.

Otras consideraciones es que muchas
empresas que inicialmente se dedicaban a
un solo producto amplian su actividad a
otros productos proximos o de caracteris-
ticas totalmente distintas y ello para
aprovechar las instalaciones de produc-
¢ion, como es el caso por ejemplo de una
fabrica de conservas vegetales, pero esta
diversificacion de productos se hace para
aprovechar una organizacion gerencial o
una organizacion de marketing (marcas
comunes, canales de comercializacién
comunes, campahas de publicidad, etc.) o
bien para aprovechar el éxito que ha teni-
do un determinado producto.

Se forman asi los llamados ‘‘conglome-
rados” en donde una empresa comercia-
liza, por ejemplo, encendedores y boligra-
fos.

Estos comglomerados pueden existir en
el sector cooperativo agrario. Una organi-
zacion cooperativa agraria puede dedicar-
se a naranjas, a leche y a matadero de
ganado.

7. Consideraciones finales

En mi exposicion quiza he delimitado de
una forma exagerada dos sistemas extre-
mos en el primero de los cuales el agri-
cultor es pequeno y selimita a produciry a
quedarse a merced de las grandes em-
presas industriales y distribuidoras y a
merced de la ayuda que le pueda conceder
el Estado mientras que en el otro sistema,
el agricultor pasa a formar parte de gran-
des organizaciones de gran peso en el
mercado, con utilizacion de técnicas so-
fisticadas de marketing.

Es posible que la solucién éptima sea la
intermedia entre los dos sistemas enun-
ciados. El agricultor, st quiere salir de la
depresion debe desde luego agruparse,
aunque sea en organizaciones no tan o
grandes, y debe utilizar técnicas de mar-
keting, quizd en plan no tan intensivo VA LDE PE NAS
como lo utilizan las grandes empresas.

Por otra parte, la accion del Estado CONSEJO REGULADOR DE LA
parece que seguira sienao necesaria dado DENOM'NAC'ON DE OR'GEN

que el sector agrario es un sector con

desequilibrios naturales, pero esta accion

debe centrarse fundamentalmente en la

correccion de estos desequilibrios.
—
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Un ensayo de cultivares de Lupinus albus

amargos en prueba de resistencia al frio y

adaptacion a las condiciones agroldgicas de la
meseta.

F1 de cruzamiento de un cultivar de lupinus
albus amargo, previamente seleccionado, por el
mutante dulce L. albus var. Kievskij.

El altramuz, otra vez de moda

GENERO LUPINUS

Revision

Aunque el Altramuz (lupino) sea un
antiguo cultivo, hoy en dia todavia no
puede considerarse como una planta do-
mesticada: las producciones medias por
Ha no son altas; no se dispone de varie-
dades deseables para su uso; su agrono-
mia no esta bien estudiada; y ademas
sufre ataques de plagas y enfermedades,
e invasion de malas hierbas, que dismi-
nuyen su rendimiento.

En anos pasados, por razones agrono-
micas y economicas, junto con la posibili-
dad que ofrece el lupino como una valiosa
fuente de proteinas y de aceite, se le ha
dado un nuevo impulso investigador en
varios paises de Europa y América. Culti-
vares de lupino, de bajo contenido en
alcaloides, son hoy disponibles en el mer-
cado, con vainas indehiscentes y con re-
sistencia a algunas enfermedades.

Pero para que el lupino se pueda esta-
blecer como cosecha principal es necesa-
rio ademas el control de plagas y enfer-
medades y de las malas hierbas que no
limiten las cosechas. Ese es el intento de
estas lineas, a fin de considerar a la vez
la atencion de mejoradores y agrono:
mistas en sus propias areas, lo concer-
niente a la proteccion de la cosecha y los
problemas que desde otros aspectos se
pueden presentar.

Como ayuda para esta revision general,
en relacion a los problemas de la protec-
cion de la cosecha de altramuz, vamos a

* Departamento de Pastos, Forrajes y
Produccién Animal. Crida-05. Sala-
manca.

por: José Luis Jambrina Alonso*

reflejar sumarizadamente los puntos cla-
ves a tal respecto.

1. Hongos y virus causan los mayores
problemas en lupinus seguidos de malas
hierbas, insectos y nematodos. La fre-
cuencia y la severidad de enfermedades
varia de afo a aho y depende del grado de
infeccion y de las condiciones atmosféri-
cas. En los primeros estados de creci-
miento, los lupinus ofrecen pequena o
nula competicion contra las malas hier-
bas. Se tienen pocas noticias sobre insec-
tos que ataquen a los lupinus amargos,
pero cuando cultivares sin alcaloides se
extiendan en los medios agricolas es de
esperar que se incrementen los problemas
de las plagas en el cultivo.

2. El abastecimiento de semillas sin
contaminar es una parte esencial de la
futura industria a establecer sobre lupi-
no. Se reconocen al menos 12 tipos de
hongos patégenos que infectan las semi-
llas del lupino; alguno de ellos (Phomopsis
rossiana) agente causante de enfermeda-
des como la “'lupinosis’’.

3. Rotaciones y saneamientos son im-
portantes medidas para el control de las
enfermedades del altramuz, desde que
muchas pueden transmitirse en los restos
de cosechas anteriores, o incluso pueden
permanecer en el suelo por largos perio-
dos, en ausencia de la cosecha, como
huéspedes.

4. El revestimiento de semilias con
insecticidas sistémicos, fungicidas o ne-
matocidas pueden proporcionar protec-

Lupinus hispanicus ssp. bicolor, espontanea en
suelos siliceos en la zona de Castilla, de vainas
dehiscentes y semillas impermeables.

cion al establecimiento de las plantas del
lupino durante un numero de semanas
después de la germinacion. Pero su uso
econdmico no ha sido ampliamente eva-
luado; ni incluso las inoculaciones con
Rhizobium.

5. Aungue un cierto numero de herbici-
das pueden ser usados en preemergencia,
el control de malas hierbas y su uso ge-
neralizado resulta prometedor, en cuanto
a cosecha de grano se refiere, en situa-
ciones de graves invasiones; pero no se
obtienen satisfactorios resultados con
tratamientos de herbicidas en post-
emergencia. La cosecha es muy sensitiva
a herbicidas tales como 2,4-D y MCPA.

CIERTOS ASPECTOS DE LA
AGRONOMIA DE TRES ESPE-
CIES DE LUPINUS CON PARTI-
CULAR REFERENCIA A LA
PROTECCION VEGETAL

El género lupinus tiene dos centros de
origen, uno mediterraneo y otro america-
no. Las especies anuales mediterraneas L.
albus, L. angustifoliug y L. luteus son
importantes desde el punto de vista agri-
cola. Selecciones de las areas mediterra-
neas han proporcionado genes a los me-
joradores con resistencia a enfermedades.

Las especies importantes hoy en dia del
género Lupinus se clasifican como le-
gumbres de grano; o sea plantas legumi-
nosas cultivadas por sus semillas secas
que son cosechadas para consumo hu-
mano y animal. El desarrollo del lupino
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Ensayos de adaptacion en cultivares locales de L. albus en distintos medios agrologicos.

como una importante cosecha de grano
ha ocurrido solamente durante los ultimos
50 anos; aunque el L. albus haya sido
cultivado como legumbre por 3.000 anos o
mas en la cuenca mediterranea.

El cultivo del lupino "amargo’’, de hoja
estrecha, como abono verde y de los tipos
“dulces” para la alimentacion de vacuno
ha tenido lugar en areas de Estados Uni-
dos en tiempos recientes. Los lupinus, sin
embargo, se vienen usando como abona-
do en verde por muchos anos y, a pesar de
su contenido en alcaloides las semillas se
han empleado para elimentar ovejas y la
planta, como heno seco; aunque la “lupi-
nosis” haya detenido el crecimiento del
empleo del altramuz en Europa.

Un hecho a destacar en cuanto a los
granos de esta legumbre es el alto conte-
nido en proteina de la semilla. La semilla
de altramuz tiene aproximadamente un
40% de proteina cruda y el forraje verde
aproximadamente un 20%, sobre la base
de materia seca. El coste de la unidad de
proteina es mas bajo que el del cereal
como fuente al fijar el nitrogeno requerido
para la formacion de aminoacidos por
medio de los nddulos de las raices. Mejo-
radores en varios paises estan trabajando
en investigar la posibilidad de elevar el
contenido en aceite en algunas especies
de lupinus al 15-16%, a fin de disponer de
una cosecha industriaimente utilizable.

Los excedentes de trigo en algunos pai-
ses han estimulado la diversificacion de
las cosechas como tema de interés, sobre
todo en paises deficitarios en proteinas,
como los europeos. En Europa, al mismo
tiempo, la elevacion de los precios del
trigo ha significado la necesidad de alter-
nar materias primas para alimentar el
ganado en invierno en sustitucion de ce-
reales. Excelentes resultados se han ob-
tenido con semilla del aitramuz en vacas
lecheras. Los componentes de la harina de
lupino son altamente digestibles para la
mayor parte del ganado. La elevacion de
los precios del petrdleo ha significado un

aumento del coste de los fertilizantes
nitrogenados y ésta ha sido otra razén
para incrementar el interés por esta le-
gumbre.

Forbes and Wells trabajando en el Sur-
Este de Estados Unidos en cruzamientos
de L. angustifolius resistentes a hongos
patdgenos, han seleccionado lineas con-
teniendo el gene dominante An que da
resistencia a la antracnosis, Glomerella
cingulata, y lineas conteniendo los genes
recesivos gl, y gl, con resistencia al
“grey leaf spot”, que permiten a ios me-
joradores introducir estos caracteres en
sus lineas de seleccion. Tomaszewski
cruzo6 un lupino amargo procedente de
Portugal resistente al Fusarium spp con
una forma forrajera produciendo la pri-
mera variedad de lupino amarillo (L.lu-
teus) resistente al Fusarium en Polonia.
Lamberts hallé una linea de L. luteus en
sus experimentos de invernadero resis-
tente al mildeo. Material autoctono de L.
angustifolium de Palestina mostré resis-
tencia al Macrosporium sarcinaeforme.
Gladstones informo que los intentos de
mejoradores americanos para encontrar
resistencia a la virosis no han tenido éxito,
aunque mejoradores alemanes conside-
ran que existen diferencias entre sus se-
lecciones.

El hecho de que las especies de lupinus
tales como L. albus hayan retenido un alto
contenido en alcaloides durante su evolu-
cion indican que es agronomicamente
ventajoso, bajo primitivas condiciones,
como proteccion contra el pastoreo y
contra algunas plagas de insectos.

CRECIMIENTO VEGETATIVO

En condiciones de campo los lupinus
tienen un lento desarrolio inicial y no
pueden competir con las especies de
malas hierbas de crecimiento mas rapido.
El incremento del area foliar es extrema-
damente lento durante la primera mitad
de la vida de la planta.

El L. angustifolius tiene menos sensibi-
lidad a las bajas temperaturas del suelo
que el L. luteus, que puede aplazar su
emergencia. A baja temperatura del suelo
existen diferencias en la emergencia de
diferentes especies, por lo que las siem-
bras tempranas pueden contribuir al éxito
contra las malas hierbas, con los suelos
aun calientes.

En general el L. luteus permanece en
estado de roseta alrededor de 5 semanas
0 incluso mas, mientras que el L. angus-
tifolius y el L. albus permanecen 3y 2
semanas respectivamente después de la
emergencia.

Los {upinus pueden formar varias ge-
neraciones de inflorescencia. La primera
se desarrolla como un racimo terminal en
el eje principal y generaciones posteriores
se forman progresivamente en las ramas
laterales. El numero de ramas se incre-
menta exponencialmente en el tiempo
bajo favorables condiciones. El numero de
ejes que se desarrollan en el campo (cada
eje generalmente termina en una inflo-
rescencia) es determinado primordial-
mente por la longitud del periodo vegeta-
tivo.

Si las malas hierbas es un problema en
el cultivo del altramuz y existen peligros de
infecciones, debe tenerse muy en cuenta
las labores previas a la siembra, los tra-
tamientos preventivos, y el control de las
malas hierbas, tanto en lo que se refiere a
técnicas culturales como a preparacion
del terreno; aunque incluso signifique
acortamiento del periodo vegetativo.

Pero las siembras tempranas es el fac-
tor critico en el cultivo del lupinus, ya que
incrementa el periodo de floracion y por
tanto la cosecha, y el tiempo para que la
misma se goce.

Entonces habra que estudiar econémi-
camente lo que mas convenga; o empleo
de medios culturales de preparacion ade-
cuada del terreno, o tratamientos fitosa-
nitarios y con herbicidas.
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Las condiciones fisico-quimicas de los suelos de la meseta, asi como la alternativa al cultivo cerealista, son
factores altamente positivos en la explotacion del secano si encontramos las variedades ‘‘dulces”’,
permeables, e indehiscentes en cada una de [as especies.

CONTENIDO EN ALCALOIDES

Los alcaloides que hacen incomestible
el lupino y ciertamente venenoso para
animales son: [upinina, esparteina, lupa-
nina y oxilupanina, principalmente, en
distintas proporciones segun especies.

Se ha pensado que "'mutantes’ de bajo
contenido en alcaloides de lupinus ocu-
rrieron dentro de las distintas especies,
pero que bajo condiciones naturales, a
causa de su gran atraccion para insectos y
para animales en pastoreo, pronto
desaparecieron.

Los niveles de alcaloides de la planta
verde de los tipos de L. angustifolius y L.
luteus amargos (alto contenido en alca-
loides) estan entre 0,24 y 0,49 de materia
seca, comparados con los niveles de
0,01-0,05% de alcaloides, aunque algunos
cultivares tienen aun mas.

La base genética del bajo contenido en
alcaloides es debida a la simple herencia
de un '‘gene recesivo’’. Un numero de
genes independientes han sido encontra-
dos en cada una de las tres especies. Von
Sengbusch (1931) aisl6 la primera planta
“dulce” de L. luteus y L. angustifolius.
Anteriormente los alcaloides eran
extraidos mediante corrientes de agua y
asi consumidos por el hombre y el animal.

Algunos investigadores piensan que la
acumulacion de genes recesivos en los
modernos genotipos, tales como los de
bajo contenido en alcaloides, cuticula de
semilla blanca, etc. puede resultar una
pérdida de adaptabiiidad y en adiccion la
desventaja insalvable de incrementar el
ataque de insectos. Sin duda conforme ias
especies de lupinus se hagan necesaria-
mente mas domesticadas, su adaptabili-
dad se perdera de alguna forma, si no se
seleccionan acertadamente.

Ciertos insectos y afidos atacan prefe-
rentemente cultivares ""duices’” de L. lu-
teus que a amargos. Este hecho, y otros
comprobados, sugieren que el alto conte-

nido en alcaloides protegen las plantas del
ataque de los insectos; aunque algunos
insectos no muestren preferencia entre
unos y otros. Este hecho, de la selectivi-
dad para el ataque, se propone como
método bioldgico para una rapida clastfi-
cacion del contenido en alcaloides en el
lupino azul, L. angustifolius.

La incidencia de enfermedades aparece
similar en las variedades dulces y amar-
gas, de L. angustifolius y L. luteus. Sin
embargo Gladstones ha citado alguna
evidencia de que formas dulces son mas
susceptibles a hongos, tales como Pleio-
chaeta setosa.

SEMILLAS IMPERMEABLES
Y DEHISCENTES

La mayor parte de las semillas de que se
disponia de las distintas variedades de
lupino tenian un numero de desventajas
que limitaban su cultivo como cosecha de
grano. Mejoradores han minimizado tales
desventajas en tiempo reciente cruzando
variedades de bajo contenido en alcaloi-
des; encontrando tipos de semillas con
cuticulas permeables; y reduciendo las
vainas dehiscentes en lineas selectas.

Las semillas duras pueden permanecer
en el suelo en condiciones de viabilidad
por anos y germinar en diferentes épocas
a la vez que ''saltar’ de la vaina en forma
espotanea de manera que muchas semi-
llas pueden caer al suelo antes de cose-
charlas, con los inconvenientes que tal
hecho trae consigo.

POLINIZACION

Se ha demostrado que existe poliniza-
cidn cruzada en las diferentes especies
aunque la autopolinizacién se verifique en
un alto porcentaje. Los grados de polini-
zacion cruzada dependen dei genotipo,
del lugar del ensayo y del afo, ademas de
la poblacion de abejas.

Aunque las flores del lupino no produ-

cen néctar, por lo que se reduce la atrac-
cion de fas flores a los insectos, no
obstante las abejas visitan estas flores. Y
si depositan polen extrano sobre el estig-
ma, pueden efectuar la polinizacién cru-
zada.

La polinizacion cruzada puede ser un
contratiempo en las variedades ‘‘dulces’
de lupino. Los factores determinantes de
un nivel alto en alcaloides son controlados
por genes dominantes. Si se produce es-
tos cruzamientos con tipos espontaneos o
amargos de las mismas especies de altra-
muz se puede contaminar la pureza de
estas cosechas "‘dulces’’. Estamos pues
ante un caso contrario a lo deseable a la
polinizacién en otras leguminosas, por
ejemplo Medicago sativa. Entonces la
preservacion de la pureza varietal en las
cosechas para grano dependera del aisla-
miento de tales cosechas por una distan-
cia determinada que dependera del al-
cance del vuelo de la abeja, o del uso de
“repelentes’’ para estas abejas.

NODULACION

Los lupinos son nodulados por bacte-
rias del género Rhizobia, un grupo de
“movimiento lento’’ que se ha propuesto
transferir al nuevo género Phytomyxa.

La inoculacion de semillas normalmen-
te se recomienda en una primera cosecha,
0 en tierras que no han tenido lupinos por
4 o 5 anos. Si se usa paletizados con
carbonato célcico, — recomendados cuan-
do la semilla puede estar en contacto con
superfosfato que contenga trazas de ele-
mentos —, la supervivencia de los nédulos
de las bacterias puede venir reducida.

No se han encontrado efectos negativos
al tratar la planta con insecticida mena-
zon y fungicida benomyl sobre la nodula-
cién o fijacion de nitrégeno en nédulos
establecidos. De igual forma con la apli-
caciéon de nematocidas.

Sin embargo, la aplicacidon de herbicidas
de preemergencia a razon de 1 kg/Ha han
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tenido un pequeno efecto sobre el creci-
miento y desarrollo y sobre la fijacion de
nitrégeno.

Asimismo algunos fungicidas conte-
niendo mercurio fueron altamente toxicos
al R. lupini.

EL LUGAR DE LOS LUPINOS EN
ROTACION DE LAS COSECHAS

La rotacion es esencial en la produccion
de semillas de altramuz. Algunas enfer-
medades del lupino, por ejemplo la an-
tracnosis (Glomerella cingulata), y la de
las ‘‘manchas marrones’ en las hojas
(Pleiochaeta setosa) pueden vivir a través
del verano sobre los restos del lupino e
incrementar los problemas de estas en-
fermedades sobre segundas cosechas.
Ambas enfermedades pueden transmitir-
se por las semillas.

Los lupinos no tienen problemas comu-
nes en cuanto a enfermedades con los
cereales, de ahi que sean considerados
una alternativa ideal con el cereal, o con el
cereal-pasto.

A estas razones hay que anadir un me-
jor control de las malas hierbas con her-
bicidas del tipo ‘‘phenoxy’ en trigos,
mientras que las hierbas graminaceas
pueden ser controladas en lupinus con
bajas dosis de herbicidas como la triazina.

Las ventajas de esta rotacion mas im-
portantes serian:

a) Mantenimiento de la fertilidad del
suelo, con asimilacion de 50-150 kg de
nitrégeno por Ha.

b) Permitir un control de malas hierbas
con poco gasto empleando herbicidas en
el ano del lupinos.

c) Mayor flexibilidad. La semilla del
lupino puede ser vendida o empleada co-
mo alimento del propio ganado. El lupino
puede emplearse incluso como silo, como
cosecha para enterrado en verde, o pas-
tada directamente por el ganado.

La nodulacion del Lupinus en condiciones de
campo es buena en la mayoria de los suelos de
la zona castellana.

d) Descenso de la incidencia de enfer-
medades del suelo sobre cereales.

En el area mediterranea las condiciones
de produccion de semillas de calidad son
mejores que en climas mas frios. En la
Europa del Este algo mejor que en el
Norte, que las cosechas deben ser sem-
bradas temprano en primavera para ase-
gurar su floracién y maduracion en otofo.
No obstante, en las condiciones de otorio,
se presentan grandes problemas por in-
feccion de hongos que reducen la calidad
de las semillas, y la dificil maduracion.

En nuestro caso, el lupino debe ser
sembrado en otofno, lo antes posible,
después de las primeras lluvias, de forma
que se pueda establecer antes de la en-

Ensayo de cultivares de Lupinus albus amargos en prueba de resistencia al frio y adaptacion a las
condiciones agroldgicas de la meseta.
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trada del invierno, salvando el riesgo del
periodo invernal favorable al desarrollo de
enfermedades producidas por hongos.

Esta y otras razones obligan a la nece-
sidad de contar con variedades adaptadas
al frio, dulces, e indehiscentes en las tres
especies que hemos venido mencionando,
para su utilizacion en distintos propositos:
grano, forraje para silo, y forraje para
pastar directamente.

Este es un problema de seleccién y
mejora que se esta llevando a cabo en
distintos Centros de investigaciéon euro-
peos, entre ellos el Departamento de
Pastos, Forrajes y Produccion Animal del
Crida-05 de Salamanca.
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Los nematodos, un problema

HETERODEA
AVENAE EN EL
CULTIVO DEL TRIGO

por: M.2 Amalia Fijo de Lemus*

El cultivo de trigo en los ultimos anos,
viene sufriendo ataques de nematodos (H.
avenae), que se van haciendo cada vez
mas intensos y frecuentes en las distintas
regiones cerealistas de Espafa ocasio-
nando grandes pérdidas de rendimientos.

Estos problemas, si bien se intensifican
con la presencia de lluvias en el momento
de la siembra y nascencia del cultivo,
tienen su verdadero origen en la existen-
cia de suelos fuertemente infectados por
el parasito.

SINTOMAS

Los ataques se han presentado inicial-
mente por pequenos rodales que se van
extendiendo, bien circularmente o en for-
ma de lenguas.

Estos se hacen més visibles en las zo-
nas un poco elevadas (media ladera), dato
que nos ha llevado a la conclusion de que
su difusién se ve favorecida por un alto
grado de humedad en el suelo, pero sin
llegar al encharcamiento.

Este hecho se comprobd, al analizar las
parcelas de zonas bajas encharcadas que
también presentaban amarillez y mala
vegetacion, sin encontrar en las raices de
ninguna de ellas ataques por H. avenae.

Cuando el cultivo tiene de 1 a 3 hojas y
el grado de infestacion es importante, los
rodales son muy visibles aun de lejos, y
que practicamente no existe vegetacion
en ellos. Sin embargo, en un estado de
desarrollo méas avanzado del cultivo (ahi-
jamiento) pasan mas desapercibidos y es
necesario adentrarse en la parcela para
poderlos detectar.

Al principio las plantas afectadas pre-
sentan:

En su parte aérea:

— Un retraso ostensible en su desarro-
llo.

— Empiezan a amarillear pero no en su
totalidad, sino poco a poco, y las plantas
comienzan a secarse de arriba hacia aba-
jo, tomando una tonalidad marrén claro

* Responsable del Laboratorio de Ne-
matologia de Insecticidas Condor, S.A.
Sevilla.

que se va oscureciendo paulatinamente.
(En esto se diferencia del encharcamiento
o “asfixia radicular’ que produce plantas
totalmente amarillas y mas tarde se vuel-
ven blanquecinas).

No obstante esta sintomatologia exter-
na del cuitivo, debe completarse con un
examen radicular para poder descartar
otras causas con sintomas similares a
simple vista (hongos, insectos de suelo).

En raices:

— En los primeros momentos aparecen
unos abultamientos tan pequerios que no
se observan a simple vista pero que se
detectan al recorrerlas con los dedos.

— Poco a poco las raices comienzan a
bifurcarse y emitir nuevas raicillas por
encima de estos pequenos nudos, que no
son otra cosa que los puntos atacados por
el parasito, que no dejan pasar la savia,
dando lugar a la formacioén de una especie
de escobillas caracteristicas que proliferan
rapidamente, encontrandonos pronto con
plantas con una gran marana de raices y,

por el contrario, un escasisimo desarrollo
de su parte aérea. Este desarrollo de es-
cobillas radiculares, comienza por las
puntas y continua hacia arriba.

— Las puntas se van pudriendo y
desprendiéndose y la planta termina que-
dandose practicamente sin sistema radi-
cular.

Se ha comprobado que si el proceso se
desarrolla lentamente y este ataque, que
podemos denominar primario, no es muy
intenso, la planta comienza a emitir raices
por la zona alta proxima al cuello y em-
pieza a resurgir, aungue en ningun caso
llegaré a la produccién normal. Cuando no
consigue alcanzar este enraizamiento
muere irremisiblemente.

CICLO DE
HETERODERA AVENAE

Para poder comprenderr estos proble-
mas es necesario conocer al menos las

CICLO BIOLOGICO DE HETERODERA AVENAE
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generalidades de las fases por las que
pasa el parasito durante su vida.

Los nematodos del género Heterodera
en general y la especie de H. avenae que
nos ocupa, pertenecen al grupo de fitopa-
rasitos obligados, ya que para completar
su ciclo biolégico precisan el concurso de
una planta huésped (en este caso concre-
to un cereal sensible) bien espotanea o
cultivada.

La Heterodera se caracteriza por formar
quistes, que no son otra cosa que el
cuerpo de la hembra aduita lieno de hue-
VOS.

Cuando ésta muere, las paredes de su
cuerpo se endurecen, convirtiéndose en
una bolsa protectora muy resistente
(quiste), en la que los huevos pueden
permanecer en perfecto estado de viabili-
dad durante varios anos (5-10), esperan-
do el cultivo oportuno para avivar.

Las larvas permanecen dentro del hue-
vo hasta el 2.° estadio, de los cuatro por
los que tiene que pasar antes de llegar a
adulto. Dichos huevos, eclosionan escalo-
nadamente sin que sea necesaria la salida
inmediata del quiste, por lo que un quiste
puede contener a la vez huevos y larvas.

Cuando las condiciones del medio, hu-
medad y temperatura en el suelo, les son
favorables (Optimo entre 10°-15°C) y
existe la proximidad de un cultivo sensi-
ble, dichas larvas abandonan el quiste,
pasan a la tierra e invaden el huésped mas
cercano con la mayor rapidez posible,
especialmente en el caso del trigoy la H.
avenae, como hemos podido comprobar
en este estudio, ya que las pequefas rai-
cillas eran atacadas apenas emergian.

Este primer ataque es el mas intenso y
peligroso, ya que al tomar la planta total-
mente indefensa es capaz de anular
practicamente el cultivo, en caso de ser
intenso.

Este es el momento de mayor peligrosi-
dad, dato que hay que tener muy en
cuenta en los posibles tratamientos, ya
que necesariamente han de cubrir dicho
periodo critico.

Las larvas, una vez dentro de la raiz, se
fijan cerca del cilindro central, donde
realizan las dos mudas restantes a través
de las que se van deformando. Llegada la
madurez, se fecundan y se cargan de
huevos, reabsorbiéndose totalmente su
contenido para la formacion de éstos,
rompen la superficie de la raiz y salen al
exterior poco a poco hasta que mueren,
cayendo al suelo y convirtiéndose en

quistes dispuestos a comenzar de nuevo
el ciclo.

Existen hembras que no llegan a ser
fecundadas y que, aunque dan origen a
quistes, su contenido no se resuelve en
huevos por lo que son estériles, razdon que
hace necesaria la diferenciacion analitica
de los quistes en *‘viables" y ‘‘no viables''.

Un porcentaje muy pequeno de estas
larvas que entraron en la raiz no se fijan
permanentemente ni se deforman, sino
que son también moviles y filiformes en
estado adulto, dando lugar a los machos
que realizan la fecundacion.

1\

ASPECTOS DE UNA PLANTA DE TRIGO ATACADA POR HETERODERA AVENAE
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DANOS

Los dafios producidos por H. avenae
sobre el trigo podemos diferenciarlos en
dos tipos:

Directos:

— Pérdida de savia

— Imposibilidad de circulacién de la
misma

— Heridas

Como consecuencia:

— Retraso vegetativo

— Pérdida de raices

— Falta de ahijamiento

— Nulo o escaso espigado
— Pérdidas de cosecha.

Indirectos:

— Pérdida de vigor aéreo y radicular que
hace a las plantas mas sensibles a los
accidentes meteorolégicos (sequia, vien-
tos...)

— Las heridas producidas por la inva-
sion de H. avenae son puerta abierta a
posibles ataques posteriores de hongos y
bacterias.

LUCHA
Se puede enfocar en dos caminos:

Directa:

— Mediante nematicidas cuya aplica-
cion se realizara siempre antes o en el
momento de la siembra, para cubrir ese
periodo critico de la germinacion del que
antes tratamos.

(En ensayos realizados en la campana
77-78, sobre campos de trigo con ataques
comprobados mediante analisis, hemos
obtenido incrementos de cosecha que
oscilaban entre 10-50%).

Variedades resistentes:

Su hallazgo seré de gran interés pero
hasta el momento solo hemos podido
comprobar la sensibilidad en las varieda-
des mas usuales:

CAJEME
MEXIPAC
YECORA

SIETE CERROS
TRIPLE DWARF
COCORIT
DIAMANTE
ANZA

IMPETO

Indirecta:

- Mediante aiternativas de cultivos que
eliminen las siembras de cereales en anos
sucesivos para evitar se incremente el
problema, aunque como anteriormente
apuntabamos su viabilidad en el suelo
puede conservarse hasta 10 afos, si bien
con mucha menos intensidad cada afo.

— Evitando la proliferacion de hierbas
capaces de mantener la biologia del
parasito mientras llega el cultivo sensible.
Estudios realizados en Francia nos sena-
lan como posibles huéspedes de Hetero-
dera avenae:

AGROPYRUM
AGROSTIS
ARRENHATERUM
AVENA
SORGHUM
ALOPECURUS
BRACHYPODIUM
BROMUS
DACTYLIS
TRISETUM
DIGITARIA
FESTUCA
HORDEUMKOELARIA
LOLIUM
TRITICUM
PHLEUM

POA

SECALE

SETARIA

También los mencionados estudios nos
hacen referencia a la sensibilidad de ave-
na de primavera o invierno, cebada y
centeno.

—El ruleado del suelo después de la
siembra hemos comprobado mejora la
nascencia de las plantas incluso en zonas
con grandes ataques.

— Las aportaciones de Nitrégeno bajo
formas de absorcién rapida y foliares, en
determinados casos ayudan a reverdecer
el cultivo, por lo que aparentemente pa-
rece paliarse el problema pero realmente,
cuando estos ataques se han aduefiado de
una parte considerable de la raiz, el ahi-
jamiento es muy escaso, las plantas se
ahilan y si llegan a espigar lo hacen sin
llenar el grano. Por otro lado dichas apor-
taciones excesivas de Nitrogeno favorecen
la proliferacion de las malas hierbas, con
la consiguiente competencia para el culti-
vo y el peligro de encamado posterior del
misSmo.

— Respecto a tipos de suelo, aunque no
sea totalmente selectivo, se comprueba
que los ataques mas intensos se detectan
en los suelos mas sueltos.

— Los cultivos sembrados mas tardia-
mente se han visto menos atacados,
aunque posiblemente debido a la clima-
tologia de la campana, en la que ha llovido
intensa y casi continuadamente entre los
meses de octubre a febrero.

CONCLUSIONES

En el momento actual los medios con
que se cuentan para paliar el problema
son:

— Analizar la presencia de H. avenae si
se sospecha su posible existencia debido a
la mala vegetacion del cereal anterior.

— Tratamientos nematicidas realizados
siempre antes de la siembra con mayor o
menor anticipacion a la misma, segun las
indicaciones del tipo de producto que se
vaya a realizar.

— Separar el mayor espacio de tiempo
posible dos cultivos consecutivos de ce-
reales.
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En defensa de las razas autdoctonas

RAZAS BOVINAS
ASTURIANAS

1. ANTECEDENTES

Mi contacto con las razas bovinas au-
toctonas asturianas arranca de 1954, en
que vine a Asturias por vez primera para
ocuparme de un puesto de trabajo del
Ministerio de Agricultura, del que casi
inmediatamente accederia a la direccion
de la Estacién Pecuaria Regional de Astu-
rias, hoy Censyra de Somio, Gijéon. No me
considero especialista en ellas, pero creo
conocerlas suficientemente, en particular
durante los uitimos diez afos, e intentaré
ofrecer, no una descripcién, sino aportar
aquel tipo de conocimientos, incluso los
problematicos, que me sugiere la infor-
macién de que dispongo.

Hay muestra de mi toma de contacto
con la raza asturiana de los valles, tanto
en revistas asturianas (‘‘La Quintana”,
ano 1, n.° 4) como nacionales (‘'Ganade-
ria’’, agosto 1956) y no es inmodestia
decir que a mi salida de Asturias en 1957,
dejé encauzada una alternativa de trata-

por: Victoriano Calcedo Ordonez

miento del problema del *“‘culén’, cuyo
tema, tal como reconoce la bibliografia
espanola y extranjera, replanteé entonces.
Concretamente yo participé activamente
en la entrada de los primeros becerros de
la famosa seria “‘bolero’’.

Data de aquella época un trabajo inédi-
to (Calcedo 1957, b), bajo el titulo “‘Con-
tribucién al conocimiento del ganado as-
turiano de los valles”, del que haré refe-
rencia cuando sea necesario, si bien debo
reconocer mi escasez de formacién en
produccion animal durante aquellos afos
en que yo casi nacia a esta especialidad.

No recojo sintesis etnolégica alguna,
pues la raza es conocida, supongo, por los
mas de los alumnos del curso. Al
interesado le ofrezco la referencia para
documentarse en las primeras normas
reguladoras del libro genealogico y de
comprobacién del rendimiento del ganado
vacuno de raza asturiana de los valles,
recurriendo al B.O.E. nim. 80 de 3 de abril
de 1971, p. 5.473.

2. REFLEXIONES EN 1977

Las hice (Calcedo, 1977), sobre la si-
tuacion y perspectivas de las razas vacu-
nas autéctonas espanolas dedicando ex-
presa atencion a las dos asturianas. Al
clasificarlas, distinguia en las razas vacu-
nas espanolas:

— Razas de ordefo.

— Razas que han sido o estan siendo
eliminadas del ordeno: aqui incluia las dos
asturianas.

— Razas explotadas para carne (Retin-
ta).

—Razas que antes eran de trabajo y
carne y ahora han derivado a ésta (p.e.,
Avilefa o Tudanca).

En funcién de la perspectiva de posibi-
lidades de utilizacion, consideraba com-
petitiva la asturiana de los valles, aunque
pueda utilizarse en pureza y cruzamiento;
la asturiana de la montana la juzgaba
como maternal base de cruzamiento, sig-
nificando que de no ser adoptadas medi-
das de proteccion, la raza podia verse a
medio plazo amenazada en su supervi-
vencia. Una y otra raza, en el contexto
nacional, me merecian en su evolucién la
calificacion de en regresion, situacion que
en este momento no ha mejorado tan
sustancialmente como para afirmar otra
cosa.

2.1. La raza asturiana de los valles

La veia en aquella época, siguiendo la
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PODAS Y CORTES DE LOS ARBOLES

Proteje los tejidos vegetales al podar las plantas
o realizar injertos.

Forma una pelicula impermeable que proteje a ia
planta de los factores adversos externos, al tiem-
po que evita el ataque por microorganismos y pa-
rasitos.

Fabricado por:

Si se desea puede afiadirse al Plasticover el
plaguicida conveniente en polvo, para la preven-
cion de los tejidos vegetales recubiertos.

De sencilla aplicacion, mediante brocha en las
partes de los vegetales que han quedado desnu-
das.

LABORATORIOS OVEJERO, S.A.

Apartado de Correos 321 o Teléfono *23 57 00 « LEON

Telex: 89 833 LOLE E.



LOMBARDINI

También
en la agricultura

Fuertes e incansables,

los motores LOMBARDINI
dan vida dia a diaa todo

un mundo de motocultores,

segadoras y pequenos
tractores.

HISPANOMOTOR,

con 450 talleres y centenares

de técnicos repartidos por
toda Espana fabrica los pequeiios gigantes de LOM BARDINI
© y garantiza ademas, un servicio rapido y seguro.

HISPANOMOTOR, S.A.

Zona Industrial Cova Solera, s/n.
Rubi (Barcelona)

Fabrica los mundialmente
famosos motores

LOMBARDINI
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LAMINAS DE CAUCHO BUTILICO INDY*

Para convertir pobres tierras aridas, en valiosos cultivos de
regadio. Porque el agua es fuente de vida.
Para proteger las edificaciones contra la humedad
destructora. Porque el agua destruye gota a gota.
Firestone Hispania fabrica las ldminas de caucho butflico
INDY para revestimiento de canales, acequias y “lagos”
captadores de agua y para impermeabilizacién de
cubiertas, fachadas y cimientos de toda clase de
construcciones.
i * Unicas fabricadas en Espafia bajo licencia ESSO
Léminas de caucho
butflico
w Fabricadeas por

SOLUCIONES : . _ L
A PROBLEMAS DE AGUA DIVISION COMERCIAL DE PRODUCTOS INDUSTRIALES




EBRO: HERENCIA DE
PADRES A HIJOS.

Esta pdgina es mds que un anuncio. Es un como ahora, porque es hidrostatica.

mensaje. Continuard siendo el tractor con mayor
La diferencia entre una cosa y otra estd en  angulo de giro del mercado. Y el mas
que podiamos haber empezado diciéndole seguro. Con su potencia de reserva, gran
que lo mas importante de los EBRO 6000 es adherencia al terreno, potentes frenos y
la diversidad. Que puede elegir entre una sistema de seguridad de arranque.
gama que va de los 40 a los 135 HP, o que Sequird siendo fuerte, potente, seguro.
tienen motor Perkins, que son cémodos por Podriamos contarle més cosas sobre los
disefio y funcionalidad y que, para compro- EBRO 6000 pero le invitamos a que los vea,
barlo, no tiene mds que ajustarse a su suba en ellos y accione palancas y
medida el confortable asiento situado en la dispositivos. Es la mejor forma de conocerlos.
espacliosa cabina. Emplee un buen rato en disfrutar una ¢
Pero vamos mas lejos. compra que no es para unos afios. Un EBRO
Dentro de unos afios, cuando sea su hijo 6000 es para generaciones.

quien conduzca, la direccidén serd tan suave




informacion de Cima (1976), con escasa
pureza, reducida a un efectivo menor,
invadida por el caracter “‘grupa de potro’.
Resultaba dificil encontrar en el campo
reproductoras menores de cinco anos que
se ajustaran al patrdn racial sin ostentar
mayores o menores manifestaciones del
caracter “culén”. Ya entonces la deman-
da de dosis de los sementales del Censyra
de Somio — Gijén — de raza asturiana de
valles y “‘culones’’ era fuerte.

Los datos relevantes de la raza eran, y
son ahora, éstos:

— Machos con 1.000 Kg de peso vivo,
hembras con 750 Kg, animales adultos.

—Alzadas a la cruz de 1,44 m en ma-
chosy 1,32 m en hembras. Estas medidas
eran semejantes a las que yo pude recoger
en 1956 y en hembras muy similares a las
que obtuvo Alcantara por encargo mio en
la misma fecha.

— Ciclos de lactacion de 1.800 I, sdlo
1.100 en reproductoras ‘“‘culonas’.

— El rendimiento canal en el anojo as-
turiano lo cifraba en el 57%, que ascendia
al 67% en *‘culones’. Yo estimaba en
1956 que la diferencia de rendimiento
podia cifrarse en el 15%, quizas exagera-
damente.

— Partos primeros poco precoces, 74,8
% de NR y 1,34 servicios por vaca como
respuestas a la reproduccion bajo 1AG.

— Crecimiento por dia en cebo del or-
den de méas de 1 Kg. Los animales *‘culo-
nes'’ pueden alcanzar los 525 Kg a los 14
meses cuando se sometian a ‘‘perfor-
mance test’” (Cima, 1976), y en ese régi-
men puede crecer por dia hasta 1,4 Kg.

— El Censyra llevaba ya entonces un
registro oficial, que se mantiene, con mas
de una cincuentena de explotaciones
inscritas.

Ya en esa fecha expresaba yo que el
problema de la raza y sus posibilidades de
futuro convergian en el planteamiento del
caracter “‘culdon’’. Se apreciaba, y se
mantiene, la polarizacion del Sur-
Occidente de Asturias, de sus pequenas
explotaciones, hacia la cria y cebo de
“culones’ en régimen intensivo, y el re-
curso de la explotacion lechera del area
costera al cruzamiento de asturiano "‘cu-
[6n"" por vaca frisona vieja o de desecho.

No tenia ni tengo nada que objetar al
cruzamiento industrial del toro asturiano
“culon’’, con reproductoras de leche o
mestizas, porque lo entiendo econdmica-
mente justificado, siempre que los
descendientes vayan a matadero. Tema
mas delicado es el de la produccion de
terneros ‘‘culones’’ en el seno de la propia
raza. "

Los ejemplos extranjeros anotan la se-
gregacion de agrupaciones en el seno de
las razas caracterizadas por la incidencia
del caracter *‘culon’’, una que muestra
este y otra la clasica. Tal sucede en la raza
azul y blanca belga, en la que lo frecuente
de las cesareas para obtener el ternero
estd compensado por su valor, y en la
piamontesa italiana (Dassat el alt. 1967).

Parece posible (Cima 1976) eliminar lo
indeseable que acompana al caréacter
“culdn’’ y controlar un tanto penosamen-
te los malos resultados de reproduccion y

cria de las hembras (numero alto de ser-
vicios por vaca, partos todos asistidos,
terneros poco viables, madres que crian
mal; el comportamiento reproductor me-
jora del primero al tercer parto). Los ma-
chos ‘“‘culones’” se conducen, por el con-
trario, normalmente y sin repercusion en
la fecundidad media. (Cima, Prieto y Cas-
callana, 1979). Volveré sobre algunos de
los aspectos resefiados.
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2.2. La raza asturiana de la montana

Radicada en el cuarto Sur-Oriental de
Asturias, su efectivo es escaso, sobre
6.000-8.000 cabezas que se sostienen
dificilmente frente a la competencia de la
raza parda-suiza. Su papel en la ocupa-
cién del territorio y la conservaciéon del
propio patrimonio genético, muy estima-
ble, justifican sobradamente la defensa
cerrada que de ella vengo haciendo, en
particular porque no comprendo la acep-
tacion que su oponente, la raza parda-
alpina, viene teniendo hoy, cuando las
condiciones de su utilizaciéon para el cru-
zamiento no son las de hace 25 anos. En
estos momentos no me parece recomen-
dable |a orientacion productiva a leche de
las zonas donde se radica la asturiana de
la montana ni son los mejores los terneros
que se producen por cruzamiento de toro
pardo alpino con hembras autoctonas.
Considero que la raza asturiana de la
montafna ofrece posibilidades de cria en
pureza sobre zonas altas y capacidades de
respuesta al cruce industrial (charolés)
muy senaladas.

Los problemas que yo indicaba en 1977,
esa presion colonizadora de la raza parda
alpina con pretensiones de absorcion, el
foco racional aprovechamiento de pastos,
la escasa calidad tecnologica del sistema
de explotacion y la mala calidad de los
sementales utilizados, se mantienen,
aunque entiendo que la situacion ha me-
jorado, en particular porque estd dando
fruto la sensibilizacion del sector a favor
de la raza.

Los datos basicos, ya comunicados por
Cima (1976), se resumen asi:

— Alzadas de 1,30 m en machos y 1,20
en hembras. Pesos respectivos de 600 y
450 Kg en adultos.

— Produccion lechera de las hembras
de hasta 1.600 | por ciclo.

—Rendimientos canal en anojos del
55%.

— Valoracién de machos en performan-
ce test en esta linea:

— Edad, 14 meses

— Peso 403,6 kg

— Crecimiento por dia, 0,850 Kg, méxi-
mo de 0,970 kg.

— Registro genealogico a cargo del
Censyra con unas 60 ganaderias inscritas,
registro que se mantiene hoy.

Convendria haber comprobado ya si es
cierto lo que yo decia en 1977, en el sen-
tido de que el ganado cruzado pardo alpi-
no por asturiano de la montafa responde
peor en el aprovechamiento de los pastos
de altura. Salir de esa duda y ordenar
seriamente el aprovechamiento de pastos.
lo que equivale a poner coto en la anar-
quia de la reproduccion, constituyen pro-
blemas abiertos aun. Me satisface que hoy
sea una realidad el mantenimiento en el
Censyra de una fuerte reserva de dosis de
semen congeladas y que estemos a la
espera de la creacién de un hato en una
finca asturiana de montana, que permita
efectuar el performance test de los futuros
sementales en unas condiciones lo mas
préximas que se pueda, siempre bajo tec-
nologia correcta, a las de su medio natu-
ral.

La respuesta de la raza asturiana de la
montana en condiciones mejoradas, ex-
plotada en pureza y/o en cruzamiento
industrial, en satisfactoria. Los pesos ca-
nal de los terneros de cruce a los 10-12
meses de vida rondan los 200-230 Kg si el
padre es de raza charolesa (Menéndez de
Luarca, 1976).

3. NUEVAS INFORMACIONES
ESPANOLAS

Cima, Sanchez y Rincén (1979), han

reconsiderado la situacién de algunas
agrupaciones autdctonas espafnolas, entre
ellas la asturiana en sus dos variedades,
pero con mas inclinacion a la de valles. Me
llaman la atencidén esas observaciones
sobre como se esta configurando la es-
tructura racial del censo bovino de Astu-
rias, como se realiza la atribucion de fun-
ciones y como la asturiana de valles se
sigue desplazando en su asentamierito
desde el area costera central a la surocci-
dental de la region, en cuyos valles y
zonas de media montana encuentra un
nuevo area de dispersion. Subrayan, asi-
mismo, la paradoja del descalabro censal
de dicha raza con la creciente demanda de
dosis seminales de sus toros, hasta el
extremo de que en 1978 cubria el 40% de
la demanda reproductora de Asturias.

Merecen atencion algunas referencias
mas del trabajo:

— 14 “culones’ de 14 meses, en per-
formance test, promediaron 547 Kg vivo,
con un rendimiento comercial de 67%.

— La composicion de la canal se distri-
buy6 entre 78,2% de carne, 7,6% de grasa
y 11,7% de hueso, mas 2,5% de residuos.
La calidad de la carne se revel6 buena.

—La demanda de dosis seminales de
raza asturiana usadas sobre vacas leche-
ras y mestizas ya estaba en claro ascenso
en 1978 (41,4%) y sigue aumentando.

— El anojo del cruce asturiano de valle
(“culén’) por frisdn, crece mas que las
razas padres (1.190 g/dia, a.v.; 1.160
g/dia, F. y 1.240 g/dia AV. x F.). Lo
habitual es que se trate de "‘culones’ con
diferentes grados de exteriorizacion del
caracter. Hay registro de crecimientos
mas altos, centrados en los 11 a 15 meses
de edad (1.300 a 1.470 g/dia).

Ahora mismo, Cima 1981, ha hecho a
mi ruego una revision de os ultimos cinco
anos relativa a dosis seminales produci-
das y servidas por el Censyra de Somio-
Gijén, entre 1976 y 1980, de cada una de
las razas de toros que mantiene el centro,
y relativa también al numero de vacas
inseminadas por razas en igual periodo.
Las deducciones que los numeros permi-
ten son muy interesantes:

— Por vez primera en la historia del
centro y de la IAG de Asturias, el niumero
de dosis seminales servidas en 1980 de
raza asturiana de valles ha superado al de
raza frisona; ello es signo del progresivo
uso de la raza como paternal en cruce
industrial o terminal, ya citado anterior-
mente. Obsérvese que la demanda de raza
asturiana ha superado a la produccion en
1980.

— La raza parda alpina se comporta de
forma estable los tres uitimos anos en
cuanto al numero de dosis servidas, pero
si la perspectiva es a cinco anos atras,

e —
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mas bien ofrece una tendencia regresiva
de uso.

— Los datos de vacas inseminadas de-
latan que las IAG se mantiene estable
durante los cinco afnos considerados en
raza asturiana, sube en raza frisona, baja
significativamente en raza parda alpina y
sube lentamente en vacas mestizas. La
conclusidon, aunque no pueda aportar
porcentajes, es que una fraccion cada vez
mayor de vacas frisonas recibe dosis se-
minales de toro asturiano “culdn’ y que
practicamente toda la poblacion de re-
productoras mestizas que se insemina lo
es también con toro asturiano “‘culon’’.

4. JUICIO CRITICO
DE SITUACION

Yo no tengo duda de que las razas
asturianas, cada variedad o estirpe en el
medio al que esta adaptada o al que por
similitud se adapte, pueden y deben cubrir
un importante objetivo en la produccion
de carne en Asturias y en Espafa, apro-
vechando los recursos naturales de pastos
en los que Asturias es prédiga. Pero se
trata de producir carne en régimen ex-
tensivo a bajo coste, con proteccién fi-
nanciera en los primeros anos de despe-
gue de las explotaciones, a partir de vacas
explotadas en pureza o mediante cruza-
miento con toros de razas especializadas
para carne, lo que significa que ambas
razas deben ser objeto de un proceso de
mejora bien apoyado econémicamente,
para corregir los faciles excesos del cru-
zamiento, pero con distinto enfoque: la
raza asturiana de valles, especialmente la
agrupacién “culona’’, como raza compe-
titiva de carne y fuente de sementales de
cruce industrial o terminal; la raza astu-
riana de la montana, como vientre, tam-
bién para cruzamiento industrial. Quiere
decirse que asi como en el primer caso
importan mucho caracteres de cria, creci-
miento y canal, en la segunda los que
interesan mas son los caracteres de cria.

Siento desiluciéon al conocer que poco
sabemos de nuestras razas autdctonas
espanolas, entre ellas la asturiana en sus
dos vertientes, estirpes o razas; afloran
conocimientos, pero son de contenido
puntual, aislados. No hay investigacion
sistematica ni tratamiento coherente de
los problemas suscitados. Y hace mucha
falta, ahora, porque el riesgo de que el
efectivo descienda y se reduzca a niveles
vestigiales sigue siendo muy grave. Es
preciso que un centro, un equipo, 10s
ganaderos y sus organizaciones, las fuer-
zas politicas y financieras de Asturias
sean conscientes de la atencion que esta
exigiendo su poblacién bovina autdctona y
adopten decisiones dirigidas a que ese
patrimonio genético regional sea no sélo
protegido, sino permanentemente fomen-
tado e investigado, de forma que los re-
sultados que se obtengan lleguen al ga-
nadero. ®

E Campo - Caja
‘“Su Caja de Campo’’

La Caja de Ahorro de Toledo consciente de la problemdtica
que tienen planteada los sectores agricola y ganadero, cred en
1980 su Obra Social Agricola CAMPO-CAJA, con un objetivo
fundamental: atender las demandas que en el plano técnico y de
servicios, sean formuladas por los agricultores y ganaderos de
nuestra Region.

De ésta forma, se complementa la amplia gama de servicios
financieros que ‘““la Caja”’pone a disposicion de sus clientes.

Inici6 su funcionamiento con la creacion de diversos Centros
de Abonos Liquidos que se encuentran ubicados en las localida-
des de:

1.—Dosbarrios

2.—Lillo

3.—Corral de Almaguer

4.—Villatobas

5.—Santa Cruz de la Zarza

6.—Orgaz

7.—Malpica de Tajo

8.—Santo Domingo-Caudilla

9.—Mocejon

10.—Manzanares

Todos éstos centros disponen de un amplio parque de maqui-
naria de aplicacion y estdn perfectamente capacitados para ofre-
cer con eficacia y rapidez al agricultor que lo solicite, semillas
selectas, abonos solidos, fitosanitarios, etc.

Para mayor informacion acuda a su oficina

A través de CAMPO-CAJA se prestan una seric de servicios dirigi-
dos especificamente al agricultor:

| .—Capacitacién de jovenes agricultores, mediante conferencias
divulgativas, cursillos en régimen de internado...

2.—Asesoramiento técnico por personal especializado

3.—Laboratorio de analisis agricolas.

4.—Apoyo econdmico a la investigacion.

S.—Estudios sobre cultivos especificos.

6.—Campos experimentales de semillas selectas.

7.—Estudios y proyectos de riesgos.

8.—Colaboracién con Organismos Oficiales.

9.—Nuevas técnicas de fertilizacion.

10.—Nuevas técnicas de explotaciones ganaderas. etc.

10no

€.
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GANADERIA

CANARIA

INTRODUCCION

La ganaderia del archipiélago canario
atraviesa un periodo de depresion, debido
no sélo a la crisis aplicable a todos los
sectores en general, sino ademés por el
arrastre de problemas desde comienzos
de la década de los 70 y que han llegado
hasta nuestros dias de forma tan desfi-
gurada que se hacen casi irreparables.

Llama la atencién el hecho de que esta
problematica no haya sido tratada con
anterioridad, no ya para remediarla, sino
que ni siquiera se haya abordado una
politica de "‘parcheo’” adecuada, al menos
como mal menor.

Nos referimos al enjuiciar este pream-
bulo a la deficiente estructura de explota-
ciones; el desconocimiento total de la
genética aplicada; las lagunas que se

* Del Cuerpo Nacional Veterinario

L -
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observan en la sanidad animal; la ausen-
cia casi total de gestion de explotaciones
y, gravitando sobre todo lo anterior, la
rentabilidad del sector, aspecto que por si
solo puede servir de denominador comun
de todos los problemas, cuando en reali-
dad, ello es lo que pretendemos, deberia
servir de potenciacién de estos defectos
transformandolos en factores de produc-
tividad.

Es por ello por lo que pretendemos no
solo dar una visién de la situacion actual
de la ganaderia insular, sino también
analizar y deslindar sus problemas y ob-
tener asi los parametros precisos para
enfocar el futuro.

Por estas razones la Politica Ganadera
debe quedar no en meras realidades de
fomento y mejora, sino que debe tener en
cuenta ademas su rentabilidad y la distri-
bucion, comercializacion y consumo de los
productos pecuarios.

Ante esta breve panoramica resulta
procedente el pasar a analizar las especies
por separado, abordando sus diferencias,
su distinta situacién y problematica y sus
directrices futuras.

VACUNO DE CARNE

El ganado vacuno ofrece dos modalida-
des disintas segun su aptitud: carne y
leche.

El vacuno de carne carece en la actua-
lidad de potencial de base y no se en-
cuentran en las islas ejemplares repre-
sentativos de tal fin, salvo rarisimas ex-
cepciones, que no llegan ni a dar una nota
de color.

La produccién de carne se basa funda-
mentalmente en la recria del ganado de
leche, casi importado en su totalidad, en
cebaderos. Sin embargo debemos enjui-
ciar adecuadamente este aspecto dado
que la alimentacion de estos animales se
realiza con piensos compuestos, de precio
elevado y cuyas materias primas son im-
portadas en su casi totalidad. Este capi-
tulo es insuficiente para el abastecimiento
de carne fresca, dado que al afo se im-
portan unos 7.000 terneros, que al
desembarcar cuentan con un peso vivo de
300-400 Kg y son mantenidos hasta los




500-600 Kg, época en la que se sacrifican,
siendo su estancia aproximada, en el ar-
chipiélago, entre 120-150 dias, en el mejor
de los casos.

La estructura de estas explotaciones se
encuentra en dos extremos natos. Unas
que albergan a la gran mayoria del gana-
do y que con frecuencia superan las 100
cabezas; y las que soportan un numero
escaso de animales, no superior a 5, y
cuya estructura es defectuosa en cuanto a
numero, albergues y rentabilidad.

Los problemas sanitarios son escasos,
si bien, tienen alguna representatividad
dos enfermedades con vinculacion hu-
mana: tuberculosis y brucelosis, derivadas
de la deficiente sanidad de los progenito-
res en su mayor parte.

El potencial genético, refiriéndonos al
recrio de leche y al ganado importado, es
medio, con indices de conversion y ga-
nancia media diaria aceptable, pero a
distancia de los que generan las razas
carnicas.

La alimentacidén, como ya hemos men-
cionado, se realiza fundamentalmente a
base de piensos compuestos, y al empleo
de una alimentacién de volumen consti-
tuida principaimente por bagazos, resi-
duos de platanera, tagasaste, tedera vy,
pocas veces, con alfalfa.

Los albergues ganaderos son, en su
gran mayoria, inadecuados. Unas veces
por un hacinamiento manifiesto y otras
por insuficiente aprovechamiento del es-
pacio, coincidiendo en ambos casos, y
casi siempre, una deficiente ventilacion e
iluminacion, cama insuficiente e inade-
cuada eliminacién de residuos.

Trasladando estas ideas al contexto
estadistico de produccion y consumo de
carne, nos encontramos con:

El censo de ganado vacuno de la regién
es de 29.307 cabezas (79), repartidas
entre:

Palmas, de donde tenemos datos sufi-
cientes, el nimero de animales sacrifica-
dos fue de 12,644 cabezas, correspon-
diendo la mayor partida a los afnojos
43,76%, con un peso canal medio de 244
Kg, cifra algo baja si la comparamos con
el peso canal medio nacional que se eleva
a 275,1 Kg. En contrapartida con el ga-
nado mayor sacrificado, cuyo peso canal
supera en 20,2 Kg a la media nacional,
aspecto similar ofrece S.C. de Tenerife;
estos pequenos aspectos reflejan que el
anojo debe apurarse algo mas en produc-
cion, aprovechando el potencial de creci-
miento, mas sencillo de realizar cuanto
mas selecto es el animal, y sin embargo
no prolongar demasiado el cebo de los
animales mayores cuyos indices de con-
versidn ya resultan elevados. Estos pe-
quenios aspectos deben ser tenidos en
cuenta al enjuiciar nuestra propia pro-
duccidén dado que nuestros recursos ali-
menticios son escasos.

Si tenemos en cuenta, a nivel regional,
el numero de cabezas de ganado de or-
deno, y las hembras reproductoras, au-
toctonas y cruces; no resulta dificil de
comprender la importacion de terneros,
principalmente de Irlanda, que ha de su-
marse a las cabezas de ganado nacidas en
las islas y avocadas al sacrificio, para

rife).

$.C. DE TFE.

LAS PALMAS
Censo % Censo %
G, CONANIB s 17669 59,96 8.087 27,60
Fuerteventura ... . 219 0,74 2.242 7,68
LaANZAIOIB .ocererreernaens 67 0,22 440 1,50
; oY e - HIBIEO sniviseseiisiiiariens 713 2,43
TOTAL ccvvsnrivrennnes 17865 60,92 o 11452 3908

(Fusma: D&mibn provincial det Ministerio de Agricultura de Las‘.Palmn y Sta. Cruz d.a Tene-

La produccién de carne vacuna, a nivel
regional en 1979, se elevé a 5.148,95 Tm,
repartidas entre 2.976,85 Tm correspon-
dientes a Las Palmas, y 2.172,1 Tm a S.C.
de Tenerife siendo la produccién entre
islas una fiel imagen de la distribucién del
censo.

Sin embargo conviene matizar, a la
vista del censo, el ganado que realmente
constituye la produccion de carne. En Las

obtener la produccién destinada al
consumo en fresco. Por tanto resulta in-
cuestionable la necesidad de producir en
nuestras islas, cuando menos el ganado
importado, cara a conseguir una restitu-
cién en las importaciones y salir del cir-
culo cerrado que supone la importacion de
terneros, cuyas entradas se vienen suce-
diendo ininterrumpidamente desde hace
tiempo con el consiguiente riesgo sanita-

rio. Hubiera bastado en su momento,
aunque todavia es tiempo, el haber im-
portado hembras reproductoras y haber
acabado con este problema de una vez
por todas; si tenemos en cuenta, ademas,
que estas hembras reproductoras pueden
proceder de razas selectas de aptitud
carnica tipo Charolais, perfectamente
adaptadas en toda la Peninsula, habre-
mos incrementado a la vez la produccion
de carne.

Este problema, facilmente explicable y
detectable en los ultimos afos, se ha
presentado como inabordable y debe ser
visto con una Optica objetiva para encon-
trar posibles soluciones, maxime si tene-
mos en cuenta que el problema esta inti-
mamente ligado a la produccién de leche,
en la que también somos deficitarios.

Ante la inexistencia de monte abierto en
la region, cuya utilizacion es preferente-
mente ganadera y cuyo aprovechamiento
es inmediato, debemos desviarnos hacia
aquellas zonas que ofrezcan una posibili-
dad forrajera infrautilizada o en potencia.

En el cuadrante noroeste de Gran Ca-
naria, donde se encuentra el 72,78% del
vacuno lechero, deberian readaptarse las
estructuras e incrementarse un 50% el
censo. Este aumento supondria unas
6.000 cabezas de vacuno lechero con el
consiguiente aumento en numero de
crias. Este hecho es absolutamente inevi-
table dado que la produccion de carne es
subsidiaria de la produccion de leche,
aspecto que no debe preocuparnos dado
que nuestra deficiencia en leche es noto-
ria también.

Este incremento censal supone resolver
el capitulo alimenticio que debe hacerse
en base al aprovechamiento de prados y
pastizales (3.058 Ha) hoy utilizados al
42% y al empleo de tierras en barbecho y
no ocupadas, que estan en descanso al
menos en una época del afo. Estos terre-
nos suponen 32.658 Ha en Gran Canaria,
cuya utilizacién anual puede presuponer-
se en un 20%, sin demasiados preambu-
los, a lo que debemos afadir los cultivos
de secano de Fuerteventura, sobre todo la
cebada, y la alfalfa en la medida de las
disponibilidades de agua. Estos concep-
tos, de por si pueden perfectamente
intervenir en la racion alimenticia del
ganado en las proporciones cuantitativas
y cualitativas adecuadas, restringiendo en
gran medida el consumo de piensos com:-
puestos.

Cabe resaltar la utilidad que puede pro-
porcionar la platanera (rolo, hojas, bellota,
etc.) empleado como componente de una
racion alimenticia debido a la abundancia,
pero acompanado de otros ingredientes
que completen las necesidades nutritivas
del organismo animal, dado su desequili-
brio mineral y su escasa proteina digesti-
ble.

En el norte de Tenerife debe abordarse
la misma iniciativa readaptando las es-
tructuras de las explotaciones de vacuno
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lechero, que segun estudios que hemos
realizado debe elevarse a un numero mi-
nimo de 11 cabezas, estando la media
actual entre dos y tres, lo que redunda
inevitablemente en su rentabilidad. Esta
readaptacién supondria incrementar un
50% el censo del vacuno de leche, pasan-
do de las 6.000 cabezas a las 9.000. La
alimentaciéon de esta partida estd asegu-
rada aprovechando las 8.205 Ha de pra-
dos y pastizales, sobre todo las dedicadas
a frutales y papas en zona de medianias,
convirtiendo estos productos en Kilos de
carney litros de leche y por tanto elevando
su rentabilidad.

El sur de Tenerife, junto con el Norte de
La Palma y gran parte de la superficie de
la isla del Hierro, son las zonas que hemos
reservado para la produccion de carne.
Disponemos en este conjunto de mas de
20.000 Ha de prados y pastizales, que
consideramos adecuados para este fin.
Nos basamos para ello en la extensién de
las explotaciones en el Sur de Tenerife
donde ya no se observa con tanta inten-
sidad el minifundismo; el que es zona de
prados y pastizales, actualmente sin utili-
dad alguna; por su zona de medianias
donde pueden cuajar perfectamente pra-
tenses de gran rendimiento y por la hu-
medad de la zona; algo parecido ocurre en
la isla del Hierro aunque mejor dotado de
condiciones para los cultivos herbaceos,
conjugandose aqui la tradicion ganadera
anterior, al igual que en la Palma donde el
aprovechamiento en régimen comunal
asegura grandemente la utilizacién de
pastizales y cuya puesta a punto estad a
expensas unicamente de su ordenamien-
to, estructuraciéon y de la resolucion ad-
ministrativa que se dé a los Quintos de
Garafia, la mayor extensién de la zona.

Al preconizar estas extensiones, debe-
mos rellenarlas con la consiguiente carga
ganadera: 6.000 cabezas, que es una
buena cifra para el comienzo. Repartidas
1.000 en el Sur de Tenerife, 2.000 en el
Hierro y 3.000 en La Palma, en espera de
la respuesta por parte de los ganaderos y
de la aceptaciéon general a nivel de explo-
tacion.

Queremos reflejar también el propdsito
de que este ganado debe ser explotado en
régimen extensivo y partiendo de las razas
autéctonas y de razas de aptitud carnica,
aclimatadas perfectamente a estas condi-
ciones y que podrian estar representadas
por el Charolais como ya hemos dicho, y
por el ganado Retinto Ibérico.

Con este logro habremos conseguido
superar las 11.000 cabezas anuales para
el sacrificio y una produccion de carne de
2.800 Tm.

Esta cifra a primera vista elevada, su-
pone restituir inicamente de las importa-
ciones de esta especie un 14,37%, canti-
dad que nos parece baja, pero adecuada a
la vez como punto de partida para ir luego
engrosando la cabana vacuna de la re-
gion. Sin embargo estamos convencidos

de que la produccién de carne de vacuno
es la que se muestra con mayor prioridad,
cara al desarrollo ganadero canario, . a
tenor de los consumos de la poblacién
como mas adelante veremos.

Desde el afo 79 el censo vacuno ha
visto mermados sus efectivos en un 15%,
y lo que aun resalta mas es que esta
reduccion afecta proporcionalmente mas
a Santa Cruz de Tenerife, 20%, que a Las

CONSUMOS
. Las Paimas Santa Cruz de Tenerife
importa de Peninsula ... 609,3 Tm 361,89 Tm
Importe de Extranjero........... B.9665 Tm: B.546,1 Tm
Produccibn Provincial ..........., 29768 Tm 21721 Tm
TOTAR . e b idaee 135418 Tm 11,080,1 Tm
- Total regional......... arorrmiienenss 24,6217 T )
(Fuente: Delagaciones del Ministario de Agriculturs de Las Patmas v Sants Cruz de Tanerife),

Este panorama que hemos expuesto se
hace todavia méas patente y necesitado de
soluciones inmediatas si seguimos la evo-
lucién censal:

CENSO 1981. GANADO VACUNO

 Sta. Cruz de Tenarite ..., 9,201
[ Las Plmas  .....cicoremnovaopimens - 15896
] 25.097

FOPRL ot et

- {Fuente: Censos municipales).

Palmas, un 18%, maxime si tenemos en
cuenta la cantidad de recursos alimenti-
cios, en los que supera ampliamente
Santa Cruz de Tenerife a Las Palmas de
Gran Canaria.

Como colofon de esta premoniciosa
necesidad de enfocar el desarrollo gana-
dero vacuno, pasamos a analizar los
consumos de carne:

Vaca de raza Canaria, de edad avanzada (Foto libro "‘Catalogo de Razas Autoctonas Espanolas”,
del Ministerio de Agricultura).

662-AGRICULTURA




HABITANTES DE DERECHO EN LAS ISLAS ARO 1979

Total habitantes residentes oficiaimente en Canarias: 1.303.997

- {Fuente: Cansos municipales).

. (Tenarife ......vvirininnnnnns BBRI7Y
- i {La Paima...... 78.772
Santa Cruz de Tanerife {La Gomera 24035
{El Hierrod.....conns : 7.112  Towst 662290
! {G. Canaria.....cvureen, 874178
Las Paimas de Gran Canaria {Lan:mtg,_. ........... Vikiihads 44357 :
(Fuertaventura ........... . 23478 Total 641,707

POBLACION FLOTANTE: TURISMO

1, Santa Cruz de Tenerife (afio 1979)

Establecimientos hoteleros;

N.© de turistas Estancia media Indice de ocupacién %

917,628 8,79 64,26

Establecimientos extrahoteieros:
N.O de turistas
405.528

Indice de ocupacion %
45 .42

Estancia media

11,87

TOTAL: 1.322.861 9,73 55,63

Fuente: Cabiido Insular de Tenerife y elaboracidn propia. Por el Cabildo de La Paima
se nos ha facilitado el nimero de viajeros que entraron en la isla en ei afio 79,
que asciende a 365.380.

El Cablldo del Hierro astima que et 10 por ciento de los pasajeros que entraron en la isla
corresponde a turistas, ésto es 2,889,

El Cabik_ﬁo de la Gomera, no dispone de datos. Suponemos que puede estimarse en el tri-
ple de ios que visitan el Hierro o sea 8.667.

En las tres islas periféricas suponemos una estancia medis de l0s turistas de un dia.

2. Las Palmas (afio 1879)

Establecimientos hoteleros vy extrahoteleros:

N.© de turistas

G. Canaria... 1.043.832
Fuerteventura. 135.716
LanZarot@......cooeeviiimmineiniistoimmnnnees 174,718

1.364.262

Fuente: Deiegacidn Provincial de Comercio y Turismo v elaboracion propia.

EXISTENCIA DE CARNE EN DEPOSITOS COMERCIALES g

: - ' Existencias
311276 31.12.79 {aine sp)icia
Vacuno . 1,382,203 2.705.138 @ mercada)
Porcino . 832.276 921.393
Santa Cruz de Tenerife ‘o - 89.924 S B7a
NG gl aion Ao B 788.806 732.724
Kg
VBEUMO 1evvversvesnessrrenss 2.546.700 2.553.638
POrCing .uuesieesesinasns 456,277 800.737
ERHEP - v it Soovisoir 206.847 154.781
PN e E R 704.354 147.461
FOTAED 3o ivsenerbas i) b onethasysi IR | A 166.561
ML it puss o 1.195.869

Para el calculo del consumo tedrico
medio por habitante y afio hemos proce-
dido del modo siguiente:

En primer lugar hemos calculado el
consumo total a partir de la produccion
regional y las importaciones, cantidad a la
que hemos sustraido las existencias en
depésitos comerciales. A continuacion
hemos sustraido las cantidades consumi-
das por los turistas, segun los balances
alimentarios de sus paises.

Los distintos consumos por habitante y
ano en los distintos paises los hemos
multiplicado a la vez por un coeficiente
0,85, a tenor del indice de ocupacién,
estancia media en las islas y distribucién
del turismo por categorias de estableci-
mientos hoteleros y extrahoteleros. A los
turistas espanoles les hemos aplicado el
0,90.

Sin embargo no todo queda en cifras,
dado que de todos es conocido que en la
mayoria de los casos las cifras de que
disponen los distintos entes administrati-
vos no reflejan la situacién real. Por esto
hemos elevado la produccion de carne de
porcino a nivel regional, dado que los
datos de que disponemos corresponden
exclusivamente a mataderos. Lo mismo
nos ocurre con el ganado vacuno cuya
cifra hemos incrementado en un 10%. El
conejo, por otra parte, es un articulo de
gran consumo, y su produccion la esti-
mamos en las 50 Tm, reflejando las cifras
oficiales 21 Tm.

El ganado caprino, dado el gran
consumo del chivo o baifo, tampoco que-
da reflejado adecuadamente en las esta-
disticas de sacrificio en mataderos. Te-
niéndo ésto en cuenta, estimamos que el
tonelaje de sacrificio debe incrementarse
como minimo en 500 Tm.

Como factor de defecto hemos de tener
en cuenta los avituallamientos de viveres
por el sector naval.

Segun estas directrices el consumo
tedrico de carne por habitante y afno, en
las Islas Canarias, asciende a 49,1 Kg de
los cuales corresponden a carne de vacu-
no un 38,16%, esto es 18,7 Kg.

Estas cifras deben ser analizadas bajo
dos prismas diferentes. De una parte la
cifra global 49,1 Kg/habitante/ano, es
una cifra baja, dado que los niveles na-
cionales se encontraban en el ano 79
rozando los 65 Kg/habitante/ano. De otra
forma existe un elevado consumo de car-
ne vacuna, ya que los 18,7 Kg nos situan
por encima del consumo nacional de esta
especie, que anda rondando los 14 Kg.

El problema sin embargo adquiere otras
dimensiones si [0 comparamos con los
consumos de las C.E.E. cuya media
supera los 85 Kg/habitante/ano. Si ana-
lizamos la influencia de los distintos fac-
tores en la demanda daremos cuenta que
precisamente el precio de la carne en
relaciéon con otros alimentos y el factor
turismo, junto con la concentracién de la
poblacién, son los factores que actuan de
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modo positivo y mas claramente en el
consumo. Si trasladamos estos factores a
un corto-medio plazo nos daremos cuenta
que todos ellos, excepto el precio, van a
seguir actuando de modo favorable, a lo
que hay que anadir la renta y su distribu-
cion en la poblacion, una mas elevada y
otra mas equitativa, con lo cual los
consumos se habran elevado y de aqui
emana nuestra llamada a la potenciacion
de la produccion de carne, en todos los
sectores.

VACUNO DE LECHE

Ya hemos dicho al hablar del vacuno de
carne, que esta produccion era subsidiaria
de la produccién de leche, y en ello nos
hemos basado al planificar la potencia-
cion de la cabana lechera, 10.000 cabezas
en total (6.000 en Gran Canaria, 3.000 en
el Norte de Tenerifey 1.000 en La Palma).

Este hecho supone incrementar la pro-
duccion actual en 45.000.000 de litros a
decir, casi duplicar la produccién actual de
leche de vaca 52.528.600 litros, ante lo
cual nos seguimos mostrando deficitarios
pero corriendo el grado de nuestra de-
pendencia exterior:

de produccion y Iso de procesado sean
adecuadas para la consecucion optima de
los circuitos comerciales.

Actualmente existen Centrales lecheras
en ambas capitales de provincia que pue-
den perfectamente absorver el incremen-
to de produccién y establecer el procesado
oportuno, dado que el destino de esta
leche no serd exclusivo de consumo di-
recto sino que parte ira a la fabricacion de
derivados lacteos, mantequilla y yogur
fundamentalmente, en los que debe re-
vertir un 35% de la produccidn, al objeto
de compensar adecuadamente los meses
lecheros con los de menor produccion
ante un consumo dado.

El hecho de incrementar en 1.000 ca-
bezas el vacuno lechero de la cabanfa
palmera obedece a la reciente instalacién
lechera ubicada en esta isla, en los Llanos
de Aridane, cuya sola absorcion le permi-
tira trabajar al 50% de sus posibilidades, e
ir incrementandose paulatinamente.

Quremos resaltar en este capitulo la
deficiente estructura de las explotaciones,
auténtico factor angular sobre el que giran
todos sus problemas comenzando por el
de su rentabilidad y para lograrla no cabe
otra alternativa que la de subsanar las
estructuras, hoy con menos de tres cabe-
zas de media por explotaciéon, dotando
para ello un fondo monetario adecuado y
dejarnos de las primas a las leches en

1.~ Las Palmas: extranjero y peninsula

Leche esterifizada
Leche evaporada ....... ik 2
Lache condensada .
Lache descremada .
Leche en polvo

ST IRT LT

L.eche evaporada .....
teche liguida...........
Leche condensada
Leche esterifizada
i.eche en poivo .

TOTAL REGIONAL civerrrainmmsasnmnssssovnasiernisne

equivatente en lache

tigquida
ce 6.296,8 Tm 6.113,398 |
6328 Tm 1.389.073 1
§94,2 Tm 1.805,205 |
75,0 7Tm 74,267 |
11.8452 Tm 74.751.262 1
84,133,195 §

equivalente en leche
tiquida
546.3201
1.089.317.4
203884 1
3.281,289 |
724.466 |
5.138.969 1|

10:994.196 1
95.127.3901

A la luz de lo que reflejan los datos,
veremos reducida la dependencia exterior
en un 47,3%.

El desarrolio de la cabana vacuna le-
chera debe efectuarse teniendo en cuenta
la ubicacion de Centrales lecheras, de
forma que las distancias entre los lugares

establo que han establecido los Cabildos,
dado que con ello no se subsanan los
problemas, sino que solamente se palian,
dandose la coincidencia a la vez que este
tratamiento paliativo cada dia se hace
méas oneroso, cara a producir satisfaccio-
nes a los ganaderos y lo unico que hace es

prolongar la agonia de los desacuerdos y
los descontentos.

Por lo tanto lo Unico que nos cabe decir
es que debiera existir un fondo crediticio,
creado por los Cabildos, que bien pudiera
comenzar con esta prima pagada al ga-
nadero en origen y seguido por los crédi-
tos y subvenciones estatales y los que
puedan acarrear los entes crediticios lo-
cales.

Sin embargo, el problema del vacuno de
leche no queda en la mera correccion de
estructuras, sino que han de ser tenidos
en cuenta el resto de los factores de pro-
duccién. Ya hemos hablado con anteriori-
dad de la disponibilidad de una superficie
de terreno, que debe albergar la justa
carga ganadera para optimizar la produc-
cién y proveer al ganado de una alimen-
tacion de base que minimice el empleo de
piensos compuestos. A la vez hemos de
disponer de una cabana apta genética-
mente, difundiendo al maximo el empleo
de la inseminacion artificial para elevar el
potencial genético y conseguir los maxi-
mos aprovechamientos. Conseguir
paralelamente un status sanitario acepta-
ble, eliminando las enfermedades que
gravan la produccion y manteniendo una
policia sanitaria adecuada y dotar conve-
nientemente las explotaciones lecheras a
efectos mecanicos y constructivos. Con
estas observaciones podremos conseguir
unas explotaciones rentables poniendo en
manos de los ganaderos una auténtica
posibilidad de gestion de la empresa de
produccion lactea.

A tenor del consumo de leche (contabi-
lizando para ello la de oveja y cabra, todas
ellas referidas a consumo directo huma-
no, esto es leche liquida, con las correc-
ciones oportunas que ya hemos sefalado
para la carne) nos situamos muy cerca de
los 106 Kg/habitante/ano, equiparando-
nos practicamente al consumo peninsu-
lar, aunque superandolo ampliamente al
anadir los derivados lacteos, como mas
adelante veremos.

GANADO PORCINO

El ganado porcino, a nivel de conjuntos,
muestra una situacion ain mas extrema
que el vacuno a efectos de dependencia
exterior. Contamos con un censo de
48.304 animales (ano 79), a efectos de
cifras oficiales, sin embargo, a tenor de
los consumos aparentes, la produccion
regional, y el gran arraigo que ostenta
este tipo de carne entre el publico, pode-
mos asegurar que el censo debe elevarse a
unas 52.000 cabezas.

Nuestra situacion actual es claramente
deficitaria.

-
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PRODUCCION

LiE PolWEE ...convviimvsivhusansas souiipivninyiind ovas
8, C. de Tenarife

TOTAL  ocrseceimansissanoeenans

Cruz de Tenerife.

1.132,42 Tm
1.176,61 Tm

2.308,03 Tm

Fuente: Detogaciones Pravinciales del Ministerio de Agricultura en Las Palmas vy Santa

Sin embargo esta cifra para trasladarla
a la realidad por las razones antedichas
deberia elevarse a las 2.500 Tm dado que
el consumo de campo se inclina mas por
el cerdo de peso medio, entre 35y 45 Kg
cifra que contrasta mucho més con la
situacion real.

de Tenerife.

ENTRADAS DEL EXTERIOR
Importacion Cabotaje Total
Las Palmas ...oveirsensininnsasssimmses 24987 Tm 852,_3 Tm 4.348 Tm
Santa Cruz de Tenerife .....co.u. 308485 Tm 288,8 Tm 3.343,3 Tm
) i 7.601,3 Tm

Fuente: Deloegacidnes Provinciales del Ministerio de Agricultura de Lis Palmas v S. C.

EXISTENCIAS EN DEPOSITOS COMERCIALES

Santa Cruz de TONGYHE wvveeriiierrsinsin

434 46 Tm
89,1 Tm

823,56 Tm

F uente: Delegociones de la C.A.T. de Las Palmas y Santa Cruz de Tenerife.

A la vista de las cifras, observamos que
los consumos se cifran en 9.967,74 Tm lo
que refleja que nuestro grado de autoa-
bastecimiento actual es del 26,05%. No
obstante, hemos de incorporar a estas
cantidades los derivados carnicos
(conservas, embutidos, paletas, costillas,
jamones, etc.) que ostentan en conjunto
un alto % de carne de cerdo y cuyas im-
portaciones ascendieron en el afo 79 a
14.217,5 Tmrepartidas entre las 10.581,5
Tm de Las Palmas y 3.636 Tm de S.C..de
Tenerife.

Ante esta panoramica, nuestro grado de
autoabastecimiento se ve aun mas redu-
cido del orden de 13% con lo cual y pen-
sando en el autoabastecimiento deberia-
mos incrementar el censo en 14.000
madres.

El incremento del censo del ganado
porcino no ofrece a priori ningun obsta-
culo dada su condicién de ganaderia in-
dustrial, sin embargo deben corregirse
una serie de factores que en la actualidad
gravitan sobre el sector y aprovechar la
coyuntura favorable de los precios para
facilitar et incremento del efectivo.

En principio debe corregirse el tamano
de las explotaciones, y aunque persiste
con bastante raigambre la explotacion
familiar que disminuye el numero medio
de cabezas por explotacion, no hay un
excesivo conjunto de empresas ganaderas
de grandes proporciones. El tamafo me-
dio por explotacion oscila alrededor de las
40 cabezas, lo que demuestra que nos
encontramos en un medio que no muestra
el auténtico caréacter econémico-industrial
que debe definir a estas explotaciones a la
vez que deja entrever la formacion y pre-
paracion de los ganaderos que si unas
veces se encuentran coartados por impe-
rativos econémicos para ampliar sus ex-
plotaciones, la mayoria de las ocasiones
pesa sobre ellos la legislacion vigente, no
comprendiendo su significado de base.

Los aspectos legislativos aluden funda-
mentalmente a dos vertientes: productiva
y sanitaria. La productiva basada en el
Registro de Explotaciones Porcinas y la
sanitaria que contempla unos requisitos
constructivos, profilacticos, de ubicacion,
alimentacidon y movimiento pecuario, que
deberian estar adaptados a la situacion

insular, cuyas caracteristicas ya las defi-
nen de por si, por sus peculiaridades,
como para ser tratadas con una Optica
diferente.

Debe pues en primer lugar abordarse la
creacion de explotaciones y la ampliacion
de las existentes que no tengan un tama-
Ao adecuado, deberia elevarse la media
cuando menos a (70-80) cabezas por ex-
plotacion, inclinAndonos por las explota-
ciones de ciclo cerrado, que son las que a
la larga tienen menos problemas. Los
cebaderos deberan contar con un nuamero
minimo de 200 cabezas/explotacion.

El panorama sanitario debe ser tratado
de forma mas enérgica y unanime, ac-
tuando de forma continua sobre el terri-
torio; es en este aspecto donde el gana-
dero debe colaborar a fondo con las au-
toridades sanitarias pues de otra forma
sera imposible acabar con el problema, no
sin proceder a un sustantivo incremento
en las indemnizaciones por sacrificio
obligatorio, que en la actualidad llevan al
encubrimiento por parte del ganadero,
debido a su escasa cuantia econdmica.

Si el capitulo sanitario es abordado en
profundidad, tiene grandes posibilidades
de ser erradicado y su mantenimiento ya
no ofreceria trabas debido a la privilegiada
insularidad en este aspecto.

Estos aspectos de produccion y sanidad
deben ser contemplados en linea con el
comercial, que a nuestro modo de ver
conjuga las corporaciones y el comercio
propiamente dicho.

Las corporaciones, del tipo que sean
deben servir de sustento de apoyo, desde
el productor al consumidor. Comenzando
por asegurar unos piensos al ganadero de
precio mas reducido, absorviendo su pro-
duccion en mataderos y cubriendo las
lagunas de transformaciéon de productos.
En este Ultimo eslabon deben potenciarse
las salas de despiece y las chacinerias
ambas de escasisima presencia en el ar-
chipiélago y que pueden absorver una
cantidad importante de mano de obra
para la creaciéon de puestos de trabajo.

Si conseguimos desplegar simultanea-
mente estos factores daremos entrada a
una potente cabana porcina insular cuyo
asentamiento deberia refrendarse con un
centro porcino oficial con instalaciones
adecuadas para realizar testajes, comen-
zar la difusién de la inseminacién artificial
y servir de sustento de un potencial ge-
nético al servicio de los ganaderos.

Asimismo debe cubrirse el apartado de
la distribucién copando de esta manera
todos los canales comerciales y dando
participacion al productor, eliminando los
intermediarios.

El desarrollo del subsector porcino, no
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ofrece pues dudas, maxime si tenemos en
cuenta los consumos tedricos por habi-
tante y ano 6,47 Kg representando un
14,20% que en realidad asciende al 34,8
2% si tenemos en cuenta los productos
carnicos y que representan 17,1 Kg/habi-
tante/afo del consumo de carne en Ca-
narias, lo que asume un porcentaje im-
portante y equilibrado por representar la
carne de esta especie, junto con el broiler,
los mayores pesos especificos dentro del
consumo, segun las tendencias que se
observan en la gran mayoria de los paises.

Al igual que ocurre con el ganado vacu-
no, el subsector porcino no parece men-
talizado de su situacion, agravandose con
ello el problema, pues si realizamos las
oportunas comparaciones censales nos
encontramos con retracciones numeéricas:

Censo 1981
S. C. de Tenerife
Total de Anumales ............. 20.690
Cerdas de Vientre . ......... ... 3.118
Las Palmas \
Total de animales ............., 14.964
Cerdasdevientre .............. 3.504
Total Regional:
Total de animales .............. 35.654
Cerdasde vientre .............. 6.622
Fuente: Secretaria General Técnica.

Tomando como base 100, el censo del
79, nos encontramos en la actualidad,
ano 81, en 73, cuya significacion no ofre-
ce comentarios.

GANADO OVINO

El ganado ovino es el menos represen-
tativo del sector en la regién Canaria. Su
censo y producciones son ya lo suficien-
temente significativos para expresarlos:

Las Palmas S.C. de Tenerife Total
L& 13| Lo MERORC R R seiieEion St 14.605 3937 18.542
Produccibon de carne . e 29,64 Trm 2,68 Tm 32,29 Tm
Produccidn de lecha.............. 733 Tm 3.2344 Tm

25014 Tm

Fuente: Dejegaciones Provinciales de Agricultura de Las Palmas y S.C. de Tenerife),

Los consumos que se observan en la
poblacién son insignificantes, no ya por la
produccion regional, sino por el escaso
montante de importacion.

IMPORTACIONES
Las Paimas ....... s 926,6 Tm
8, C. de Tonwrife....o.ococeere. 2228 7Tm
TOTAL .l 1.148,4 Tm

8. C. de Ternerife ...,

sestrrrrnne

TOTAL .o o B e s i

Fuente: Delegaciones de la C.A.T.

EXISTENCIA EN DEPOSITOS COMERCIALES

Xi-78 XH-79
206.847 Tm 164.781 Tm
89.324 Tm 101.874 Tm
296,171 Tm 266.666 Tm
cinmeennnnene 38,818 Tm
an Las Palmas v $.C. de Tenerife.

A la luz de las cifras, el consumo tedrico
medio asciende a 0,90 Kg/habitante/afo,
es decir, lo correspondiente al 1,83% del
consumo de carne.

£l consumo indudablemente es bajo,
sin embargo lo refuerza el hecho del gran
consumo del cabrito en el archipiélago,
dado que ambas especies se muestran
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competitivas. Este aspecto deja ver como
improbable la potenciacion del ganado
ovino, sin embargo deben tenerse pre-
sentes dos particularidades. Nuestra pro-
xima adhesion a la C.E.E., a nivel de
nuestras islas, nos muestra en desventaja
balanceando el avituallamiento y nuestras
salidas de productos; a este respecto las
C.E.E., son claramente deficitarias en
carne ovina y podriamos de alguna ma-
nera paliar esta situacion. Por otra parte
el cebo de corderos segun los gustos del
consumidor europeo obedece a canales
algo mas grasas de las que apetece el
consumidor espanol, y que se trate de
lotes homogéneos en el plano comercial.
El cebo del cordero puede adaptarse per-
fectamente a esta situacion dado que su
produccion puede calificarse casi como de
industrial; si a esto le anadimos los logros
que se han conseguido en esta especie en
lo referente a induccion del parto doble y
de sincronizacién de celos, haciendo mas
manejable el ganado, tendremos la
consecucion al alcance de la mano.

Con estos preambulos puede
conseguirse sin gran esfuerzo un incre-
mento del censo, en la medida de las
posibilidades que surjan, cuya decision
tiene un matiz marcadamente politico.

Resulta realmente chocante que el ovi-
no, cuyo papel en la produccion de carne




es infimo, es el unico que ha visto incre-
mentado su censo a nivel regional en el
periodo 79-81, dado que con anterioridad
sufrié un receso importante. Sin embargo
este indicio de recuperacion marca al
menos un hito de optimismo.

A la luz de las cifras observamos que el
censo en el periodo 79-81 ha visto incre-
mentado sus efectivos en un 3%, gozando
ademas de una buena base de vientres, lo
que posibilita enormemente su desarrollo
sin grandes esfuerzos.

CENSO ARO 1981

Fuente: Secretsria General Técnica

S.C. de Tenerife Las Palmas Total
Total de animales ......cassenns 5.813 13.446 19.259
ISBITET R (i 5iis o dmnis i b ad i mamr A 4,568 9.859 14.427

GANADO CAPRINO

El ganado caprino es, sin duda, el de
mayor importancia en el archipiélago ca-
nario a etectos de censo y de abolengo
ganadero. Contrastando, sin embargo,
con estos antecedentes su escasa planifi-
cacion y el nulo interés productivo a modo
geneérico.

por fuentes bien informadas que solo en
Fuerteventura existe un efectivo que ron-
da las 90.000 cabezas.

La produccion refleja una distorsion
importante por el hecho tan generalizado
que existe del consumo de cabrito lechal
de peso alrededor de los (2-2,5 Kg) y cuyo
reflejo no aparece en la muestra dado que
el consumo se realiza a pie de campo, no
realizandose los sacrificios en los mata-
deros.

tipo intermedio, semiextensiva o semiin-
tensiva, por las claras ventajas que repre-
senta: Ahorro de piensos compuestos;
ejercicio a que se somete el animal pro-
longando su vida util y no apartandolo
totalmente de su medio; aprovechamiento
que puede conseguirse de muchas zonas
de pasto y el aumento del nivel de renta-
bilidad de las explotaciones. Consideran-
do viable la explotacién intensiva unica-
mente en aquellas zonas donde no existen
recursos pastables y cuenten con anima-
les de alta produccion.

Respecto del tamano del rebano debe
abogarse por el de las 150 cabezas, cuya
renta, es suficiente para abarcar las ne-
cesidades unifamiliares, siempre y cuando
se aprovecharan con normalidad todos los
cauces productivos y contara el subsector
con los canales comerciales oportunos,
referidos a la produccién de carne y de
leche. Sin embargo existe un factor ralen-
tizador de estos supuestos, dado el gran
arraigo de la aparceria en nuestras latitu-
des, y cuya solucion debe afrontarse
desde dos angulos, reivindicando en pri-
mer lugar los aparceros sus legitimos
intereses, apostillados con sus esfuerzosy
conocimientos como pastores; o devolver
los rebanos a sus duenos y que sean ellos
los que los exploten.

En estos dos extremos es donde debe
buscarse la autentica vocacién del sector
productor para hacer rentable su produc-

CENSO (ANO 79)

Gran Canaria........cociamarierinininiees 68.480
Fuerteventura . 19.820
Lanzarote .... 5.300

TOTAL L PRIMBS cuiveessmsisipisnison 93.600

Tenerife

La Palma.
Gomera .
HIGITO i..iciciiiinimeeocioqensbnnssssersviassronsio

TOTAL S.C. de Tenerife 56.622

TOTAL REGIONAL .vevrviiviinnes . 149,222
PRODUCCION DE CARNE

LB PHEIIEE .. cou vovasssvssrvassisme ssardegiers 100,87 Tm

S.C. de Ten@rife ..ovcerrvrvirieisrannen 36,42 Tm

TOTAL ... 137,29Tm

Fuente: Delegaciones Provincialesde
Agricultura de Las Palmas v
de Santa Cruz de Tenaerife.

A la vista de estas cifras observamos la
incongruencia de resultados en el balance
censo/produccién, a lo que hay que ana-
dir las disparidades censales, pues se dice

PRODUCCION DE LECHE

Consumo Directo

Consumo Industrial

Las Palmas ...... T T— 108992 Tm 26.683,9 Tm

S.C. de Tenerife 5.040,09 Tm 11.793,9 Tm
TOTAL REGIONAL ...cvvnniennnns 16.,439,29 Tm 384778 Tm
TOTAL LECHE PRODUCIDA ... S, A . 54.916,1 Tm

Respecto de la produccion de leche he-
mos de consignar algo parecido a lo que
sucede con la carne, agravado si cabe,
puesto que a la luz del censo la produc-
cién lactea es ridicula, maxime, si tene-
mos en cuenta las buenas cualidades
como animal lechero que tiene nuestra
cabra y la gran inclinacion del personal
isleno al consumo de queso.

En la actual cabana caprina que posee-
mos diremos que hemos de tender a co-
rregir sus problemas de base, a través de
un auténtico plan de mejora que vaya
hilado a la produccion y al consumo, te-
niendo en cuenta a la vez la problematica
social que rodea al subsector.

Deben abordarse en primer lugar los
sistemas de explotacion dada la am-
bigledad que existe, clarificandolos. De
las dos tendencias actuales netas, exten-
siva intensiva, debe plantearse en princi-
pio y como solucion mas interesante el

La pigmentacion oscura, principalmente, a nivel

de cabeza, es frecuente en la raza ovina Cana-

ria. (Fotos del libro *‘Catalogo de Razas Autéc-

tonas Espariolas” I: especies ovinas y caprina.

Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimenta-
cion).
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cion, dado que las soluciones intermedias
que son las que tienen vigencia hoy dia ni
se definen como razonables, ni como
rentables, ni como lo que es peor de
tranquilidad social y econémica de la po-
blacion entregada a estas labores.

Antes de referirnos al capitulo produc-
tivo, debemos tocar dos aspectos que
gravitan persistentemente sobre el
subsector caprino: el sanitarioy el ali-
menticio, que inciden ademas amplia-
mente sobre la produccion.

Los programas sanitarios deben abor-
dar en primer lugar la patologia de la
produccion de la leche, con las mastitis en
primer plano. si bien va a comenzarse en
breve un programa en este sentido, en el
que colaboran algunos Cabildos y las Je-
faturas de Produccion Animal, deberia
darsele un sentido mas amplio, maxime si
tenemos en cuenta que este programa ha
surgido a tenor de los Nucleos de Controt
Lechero.

Por tanto habria que abordar la reali-
zacién de un mapa sanitario para planifi-
car una campafha de saneamiento en
profundidad.

El factor alimenticio debe tenerse pre-
sente asimismo, por la condicién de ru-
miantes de estos animales y por su parti-
cipacion en la producciéon de leche. De
aqui nace la necesidad de proveer de una
alimentacion de volumen a este ganado,
representada por forrajes de alto valor
nutritivo, dado su caracter lechero, refor-
zada con el aditamiento de piensos
consiguiente para completar sus necesi-
dades alimenticias.

No queremos pasar por alto este con-
cepto, sin antes hacer alusion al proyecto
que esta esbozandose en la isla de La
Palma, consistente en reunir una buena
parte de las forrajeras autoctonas (taga-
saste, tedera, etc.) y otras plantas de la
zona (toboso, falla, monte bajo, etc.) a las
que hemos de anadir los subproductos de
la platanera; para en las proporciones
oportunas, conociendo el valor nutritivo, y
sometiéndolas a un procesado de deshi-
dratacion, picado, mezcla y aditamentos
de correctores, llegar a un alimento mas
barato que el pienso y que lo sustituya en
una gran proporcion. Bien entendido que
esta alimentaciéon puede ir destinada
también al ganado vacuno.

En otras zonas, donde no se disponga
de recursos puede intentarse el cultivo de
praderas o la transformacién de terrenos
improductivos haciéndolos pastables; en
este sentido hemos de resenar los logros
que ha conseguido ICONA en el area de
Buenavista y cuya actuacion en otras zo-
nas, siempre y cuando reuna las condi-
ciones adecuadas, se muestra fuera de
toda duda.

A pesar del caracter lechero de nuestra
cabra, no debemos olvidar la produccion
de carne. La cabra realiza un parto al afo,
con una media superior a las dos crias por
parto. Ahora bien la produccién de carne

no se ha tomado nunca en serio dada la
prioridad del ganadero por la obtencion de
leche para la elaboracion de queso; sin
embargo este tema debe ser abordado,
con caracter de urgencia, por el gran
potencial de que disponemos para la pro-
duccion de carne y que puede conseguirse
sin grandes dificultades. Baste considerar
para ello que podemos producir 200.000
cabritos al ano sin ninguna dificultad, lo
que nos reportaria 1.400 Tm de carne,
bien entendido que el baifo deberia
consumirse a los (30-35) dias, cuando
puede suministrar una canal de unos 5 Kg
abandonando las costumbres actuales de
consumo y consiguiendo mayor cantidad
de carne, mas rapida y nutritiva y sobre
todo mas econdomica de obtener para el
productor.

Para esta consecucion no se necesita
mas que la puesta en marcha de los ce-
baderos, cuya tecnologia aplicada permi-
te, al igual que en el manejo actual el
aprovechamiento integro de la leche de las
madres, a través de la lactancia artificial,
que ademas se muestra con mejor indice
de conversion, con mayor capacidad de
crecimiento en las crias y mas rentable
que si empleamos la leche materna.

Conviene afadir, no obstante, que un
programa de este tipo llevado por cauces
acertados, donde se observara un manejo
correcto, permitiria la obtencién de 2.000
Tm de carne, contra las 400 Tm que se
vienen produciendo.

La producciéon de leche necesita de un
profundo cambio en tres frentes: el me-
ramente productivo, el higiénico-sanitario
y el comercial.

El frente productivo necesita de la plena
vigencia y amplitud de los Nucieos de
Control Lechero, unica férmula para co-
nocer los rendimientos e ir seleccionando
animales de alta produccion e irlos ex-
pandiendo en el colectivo, elevando sus

Macho de raza Canaria. (Foto de la referida
publicacion del Ministerio de Agricultura).

rendimientos lacteos. La instauracion de
los Nucleos de Control Lechero debe servir
de antesala, a la vez, de la apertura del
Libro Genealégico de esta agrupacion,
contemplando su nivel selectivo y sirvien-
do de documento apropiado para la ex-
portacién, cuya viabilidad debe ser tenida
en cuenta dada la demanda de ganado
caprino lechero, selecto, en gran cantidad
de paises, sobre todo Oriente Medio y
América del Norte y Sur.

El plano higiénico-sanitario debe abor-
darse con preferencia elminando los sis-
temas actuales de recogida, obtencién y
procesamiento mediante la instalacion de
los filtros sanitarios oportunos. Los luga-
res de recogida carecen de los medios mas
elementales de higiene, la calidad higiéni-
ca de la leche no es tenida en cuenta
mezclandose indiscriminadamente todo el
abanico existente, desde el punto de vista
higiénico; y el procesamiento que sufre la
leche es nulo para la obtencién del queso.
Estos problemas deben ser corregidos de
inmediato, antes de enfrentarnos a males
mayores, como serian la correcta aplica-
cién de la normativa legal, y la aparicion
de toxi-infecciones alimentarias, no tan
infrecuentes como se piensa.

La comercializacién debe plantearse
desde el plano corporativo unica forma de
hacerla frente y obtener resultados efica-
ces. De esta manera los productores po-
dran hacer valer sus legitimos intereses y
ocupar los espacios representados por la
distribucién y venta revertiendo en ellos
mismos los margenes comerciales que
recaen sobre estos canales de comerciali-
zacion.

El consumo de carne de cabra es bajo,
por todas las consideraciones que hemos
expuesto, sin embargo contrasta con el
consumo de leche y queso este ultimo sin
lugar a dudas en linea, con el de la Europa
de los Doce y donde la contribucion del
queso islefo ocupa un lugar preferente.

El consumo de carne de cabra por ha-
bitante y afo es inferior a los 1.000 g. Sin
embargo en nuestras apreciaciones debe
situarse alrededor de los 3,5 Kg. No ocurre
lo mismo con la leche de esta especie cuyo
consumo se situa en los 12,6 Kg/habi-
tante/ano dada la gran tradicion de su
toma en el medio rural.

El consumo de queso ocupa un lugar
destacado, siendo el mas representativo
de los productos lacteos; el consumo me-
dio tedrico se encuentra alrededor de los 7
Kg de los cuales 4,2 Kg corresponden a
queso islefo, cuyo peso especifico no
ofrece duda alguna.

Debido precisamente a esta importan-
cia es por lo que deben clarificarse los
procedimientos de obtencion y los aspec-
tos comerciales, siendo su nexo de union
las denominaciones de origen que podrian
plantearse por islas, dadas las distintas
matizaciones que concurren en la elabo-
raciéon del queso.

La cabafa caprina, a efectos censales,
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permanece practicamente estacionaria,
habiendo experimentado un crecimiento
del 3%.

: =

CENSO 1981

;S«C. Tenerife Las Hma Toul

- 68.858 96.264 166.122
AVICULTURA

La avicultura tal y como hoy la enten-
demos abarca dos grandes areas de pro-
duccidn la carne de ave y el huevo; siendo
su problematica, en algunos aspectos, la
misma pero con variantes inherentes a las
propias producciones, por lo que deben
ser consideradas por separado.

CENSO ANO - 79

Gran Canaria .............. 695.374
Fuerteventura ............. 23.100
Lanzarote ................. 28.130

Total Las Palmas ........ 746.604
Tenerife .................. 1.016.866
LaPalma ................. 111.406
Gomera ................... 10.450
Hierro ... ... ... ....... 7.400

Total S. C. de Tenerife 1.146.122

Total Regional ........... 1.892.726

Fuente: Delegaciones Provinciales de
Agricultura de Las Palmas de Gran Cana-
ria y Santa Cruz de Tenerife.

PRODUCCION DE HUEVOS
(miles de docenas). Afio 79

LlasPalmas .................. 10.052
S.C.de Tenerife .............. 20.450
Total Regional .............. 30.502
IMPORTACIONES
(referidas a cabotaje)
LasPalmas ............. 171.918 Kg
S.C. de Tenerife ......... 101.592 Kg
Total ................. 273.510 Kg

Fuente: Delegaciones Provinciales de
Agricultura de S.C. de Tenerife y Las Pal-
mas de Gran Canaria.

Como puede observarse el cabotaje ad-
quiere una cifra minima, que podria re-
solverse en la regidon, simplemente con la
puesta en explotacion de unas 21.000
ponedoras selectas. Sin embargo en esta
produccion, no es tan facil de conseguir el
autoabastecimiento integral por los
desfases que suelen ocurrir entre la pro-
duccion, la distribucion y el consumo. No
obstante digamos que estamos practica-
mente autoabastecidos y que las impor-
taciones que se realizan obedecen unica-
mente a la correccidn de estos desajustes
de la comercializacidén; maxime si tene-
mos en cuenta que la toma de decisiones
en la produccion de huevos hay que reali-
zarla con mucho tiempo de antelacion que
es el que se destina a la cria y recria de las
pollitas, hasta su puesta en produccion.

Es conveniente, no obstante, ver la
forma en que podrian corregirse estos
desajustes, siendo el primer punto a tener
en cuenta la informacion exhaustiva del
colectivo aviar y el conocimiento real y del
consumo para poder realizar las previsio-
nes de modo adecuado. Otro de los rasgos
a tener en cuenta son las necesidades de

EXISTENCIAS EN DEPOSITOS COMERCIALES

2

consumo, que varian a lo largo del ano,
debidas al turismo; que en determinados
momentos distorsionan el mercado con
excedentes o déficits.

Para elio seria conveniente regular la
produccién aprovechando los momentos
de muda de las aves y la puesta en explo-
tacion de las pollitas jévenes, atemperan-
dolas a las necesidades del mercado en
las distintas épocas del ano.

El consumo medio tedrico por habitante
y afo se situa alrededor de los 12,7 Kg un
poco por debajo del consumo europeo
comunitario, 14,3 Kg y algo descolgado
del consumo nacional, que se cifra en
16,5 Kg/habitante/ano.

Por tanto debe aun darse un tirdn a la
produccion de huevos no basados en el
incremento de explotaciones sino mas
bien enfocado al reajuste de estructuras
de las explotaciones ya existentes. El nu-
mero ideal de animales por explotacion de
puesta deberia situarse hacia los 10.000,
cifra que un gran numero de las explota-
ciones existentes no cubre.

La avicultura de carne, al contrario que
la de puesta, ofrece un escaso desarrollo
siendo notable la dependencia exterior,
principalmente de Estados Unidos.

1enero 79 31 diciembre 79 Existancias

LAS Pl rnen osnisis . 10.687 5 Ko 21.426,3 Kg 10.738,8 Kg
S.C. de Tenerife....cccocuuves - - -

TOTAL.couc... e e e L o et o e 10.738,8 Kg

Fuents: C.A.T. de Las Paimas y 5.C. de Tenerife -

PRODUCCION INTERIOR

Eas PO J\Linirsbisenss Juombanionbiaiprom 1.687,9 Tm
S.C, de Tenecife ........... Horrssssany 496,8 Tm
TOTAL REGIONAL ...... wnvers 2.184,7 Ten

Fuente: Estimaciones personaies.
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COLABORACIONES TECNICAS

IMPORTACIONES Y CABOTAJES
Importacién Cabotaje Total
Las Palmas cov.ecsenesssaonens 7.626,7 Tm 1.37’Q,9 T™m 8.997.6 Tm
8.C. de Tenerife ......c.cooeeus 4311 Tm 822,37 Tm  5.133,3Tm
TOTAL REGIORAL (ovivrireersasvosrmivess simerssssomsesisetsmmasssiorosmasanieoiss 14:130,9Fm

Fuente: Delagaciones Provinciales de Agricultura de Las Palmas vy S.C. de Tenerife.

EXISTENCIA EN DEPOSITOS COMERCIAL,ES

1 Enero 79 1 Diciembre 79 Existencias

L2 PaIMSS veorrrssscsiens vrvenns 708,364 ‘ 147.461 556,803 Kg
5.C. d6 Tenerife ....cowris 788806 732.724 56.082 Kg
TOTAL REGIONAL prrvesececnne R WP oM o 612.975 Kg

Nuestro grado de autoabastecimiento a
la luz de las cifras es escaso, un 13,23%;
no obstante el reducir la dependencia
exterior no representa ningun problema
en el broiler, dado que su explotacion es
netamente industrial y no esta ligada en
absoluto a la tierra. Por otra parte su
expansion, dada la experiencia que se
posee a nivel nacional, seria relativamente
sencilla a través de las integraciones,
baste considerar para ello que a este nivel
el 95% de la produccion de carne de pollo
se encuentra integrada.

Debemos consignar asimismo, a tenor
de la facilidad de su expansion que las
decisiones a efectos de mercado implican
mucho menos riesgo que en el caso de la
avicultura de puesta, y su explotacion se
muestra menos engorrosa, mas lievadera
y con menos dedicacion que la gallina de
puesta. Esta realidad, de llevarse a cabo,
debe sin embargo adaptarse a los modu-
los vigentes de explotacion, lo cual con-
llevaria a la creacion de naves que alber-
garan alrededor de las (70-80.000 aves) y
disenadas de forma que puedan ser ma-
nejadas por un solo hombre.

La carne de ave segun la produccion e
importaciones, posibilita un consumo
medio tedrico de 10,9 Kg/habitante/ano
(de los cuales el 99% corresponde al pollo
repartiéndose el 1% restante entre pavos,
patos y gansos); cantidad realmente baja
si la comparamos con el consumo nacio-
nal que asciende a 20,2 Kg/habitante/a-
Ao, bien entendido que el consumo espa-
fol ha superado todas las previsiones
realizadas. Baste considerar como anéc-
dota, segun estudios estadounidenses,
que al alcanzar los 17 Kg/habitante/afo
se producia un cansancio en el consumi-
dor, no siguiendo la ascensiéon del
consumo el ritmo seguido hasta alcanzar
dicha cifra.

No obstante, al no ser nuestro caso, no
debemos ni llegar a a tener en cuenta tal
presuncion.

Debemos constatar en el sector avicola
la rapidez e su expansién, dado que las
cifras del afio 80, de produccion de carne,
ya avaladas por-la Administracion, ofre-
cen una elevacién sustantiva respecto de
las estimaciones personales que exponia-
mos anteriormente.

Produccionde carne .........ccouee

ARO 80
8.C. de Tenerife  Las Paimas Total
2.130,6 T 47229 Tm 6.8563,6 Tm

Fuente: Anuario de Estadistica Agraria, 1980.

De todas maneras este baile de cifras
no afecta al consumo, dado que el incre-
mento de la produccion ha sido balan-
ceado con la restitucién a las importacio-
nes.

PRODUCCION DE CARNE

L P IR i i s o s i b s 0,210 Tm
S.C. dé Tanerife...arireminiriarinie 2077 Tm
TOTAL REGIONAL ...covvvumne 20,98 Tm

CUNICULTURA

La cria y produccién de conejos ha te-
nido en el archipiélago canario una as-
censién muy parecida a la observada a
nivel peninsular, dentro naturalmente de
las posibilidades islenas.

En los ultimos anos se ha observado un
gran despliegue de explotaciones que han
desbordado a la explotacion familiar pa-
sando a la cria industrial, no siendo ya
infrecuente ver explotaciones que superan
las 100 madres.

 IMPORTACIONES

Las Palmas ...cceursecnonivsinenrivesossnnes 213,2 Tm
S.C. da Tenerife......ocovvvirmnisnennns 4282 Tm
TOTAL REGIONAL ....copuvnneee 641,4Tm:

Fuente: Delegaciones Provinciales de
Las Palmas y S.C. de Tenerife.

CENSO (ANO 79) )

Las Palmas 3
S.C. de Tenerife

TOTAL REGIONAL.....ccrnveeennns

Debemos constatar, como en apartados
anteriores, que no es perfecta la conjun-
cion entre el censo y la produccion, maxi-
me si tenemos en cuenta los rendimien-
tos, que se observan en esta especie,
donde una sola hembra puede producir 49
gazapos ano; lo que equivale a una pro-
duccion de mas de 68 Kg/canal/ano.

Lo cual puede apreciarse perfectamente
en las cifras de produccion de carne que
ofrece el Anuario de Estadistica Agraria
1980.
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S.C. de Tenerife

Las Palmas Total

Produccion de carne ...............

1.058,2

362.4 1.410.7

Para la expansion de esta especie, de-
bemos cenirnos a explotaciones reduci-
das, de unas 50 madres, dados los pro-
blemas que suelen surgir en las grandes
explotaciones que no estan debidamente
acondicionadas y donde no se observa un
correcto manejo guiado por la experiencia,
cuya instalacién ademas es muy costosa.

El consumo de carne de conejo lo cifra-
mos en 0,5 Kg/habitante/ano, no
obstante dado el gran arraigo de su
consumo en el medio rural donde tiene
una cabida importante el conejo de caza,
presumimos que la cifra pueda elevarse al
doble.

CONCLUSIONES

Este programa que acabamos de expo-
ner, a modo de conclusiones necesita fijar
una serie de premisas para su puesta en
marcha y unos requisitos preliminares que
hagan posible su funcionamiento.

Los requisitos preliminares a los que
nos referimos son:

— Afan corporativo. Ni que decir tiene
que sin esta prerrogativa dificil sera el
desarrollo en la mayoria de las especies.

Debemos configurar un amplio frente,
con cabecera en fabricas de piensos, en
mataderos o en empresas comerciales,
que hagan de sdlida base financiera y
mantengan la seguridad en el productor.
Al prodigar esta base financiera no ha-
blamos en exclusiva del capital, sino tam-
bién de los productos que englobe la cor-
poracion, a efectos de no caer en los
desmanes del mercado en un momento
determinado. Sefalamos también las
posibilidades que existen, con las corpo-
raciones, de ocupar los espacios de distri-
bucidon, acercando el productos al
consumidor, y por ultimo las ventajas
consiguientes que revierten al productor a
efectos de abaratamiento de costes de
produccion, mejor tecnologia, mayor sol-
vencia econdmica y como no, una renta-
bilidad mas trasparente, continua y ele-
vada.

—Centros pecuarios. La necesidad de
estos Centros se hace notoria ante un
planteamiento ganadero de este tipo, sir-
viendo de centralizador del desarrollo ga-
nadero regional, coordinando el testaje, la
reproduccion y la expansion de ejemplares
selectos; todo ello en aras del beneficio del
ganadero, no soélo para elevar las produc-
ciones animales sino también sirviendo de
consejero en el manejo y la explotacion
pecuaria.

En estos Centros deben tener cabida

por consiguiente todas las especies ani-
males de renta.

— Programas sanitarios. De nada servi-
ria toda esta labor sin una cimentacién
sanitaria que elimine los animales afecta-
dos de enfermedades que gravan las pro-
ducciones, contagian a los animales sa-
nos y pueden en ocasiones afectar la
salud publica. Y paralelamente una labor
de vigilancia permanente a traves de pla-
nes profilacticos y de policia sanitaria.

— Desarrollo de un programa de pastos.
Ya hemos abogado al hablar de la gana-
deria ligada a la tierra, de esta perentoria
necesidad. Debe por tanto ponerse de
inmediato un ambicioso plan de investi-
gacion que determine las plantas herba-
ceas idoneas a ubicar en el archipiélago de
altos rendimientos, contando con todos
los condicionamientos implicitos en este
tema: altitud de las distintas zonas, grado
de humedad, necesidades de agua, re-
querimientos de abonado, pautas de
aprovechamientos por los animales, ca-
dencias de las siembras, cuidados fitopa-
tolégicos, etc.

— Comercio pecuario. Una de las iméa-
genes de una potente cabafia ganadera
tiene su fiel reflejo en el comercio pecua-
rio. Debemos pues promover la realizacion
de ferias, concursos y exposiciones gana-
deras, que despierten el interés publico, y
que a la vez sirvan para la realizacion de
transacciones comerciales, agilizando el
movimiento comercial pecuario, cuya pre-
sencia en estos momentos es escasa,
salvada unicamente por el trasvase de
animales, con destino al sacrificio en su
gran mayoria, hacia las zonas esquilma-
das.

Incluimos aqui también, como soporte
del comercio pecuario, la necesidad de
implantacion de una red de mataderos
(uno por isla cuando menos) lo suficien-

temente dotados y con los requisitos de
reglamentacion legal actuales, que absor-
vieran sin problemas el ganado para sa-
crificio, contaran con la red frigorifica
adecuada para preservar el mercado de
los momentos de crisis. Pudiendo abor-
darse su realizacion con fondos publicos,
privados o a través de las corporaciones.

Las premisas, a las que hemos hecho
alusién, coinciden en gran parte en el
engranaje funcional corporativo, respecto
de su modo de actuacién y de sus fines.

En este sentido debemos hacer evolu-
cionar los circuitos comerciales, a través
de las asociaciones (Cooperativas, Socie-
dades Agrarias de Transformacién, Aso-
ciaciones de Productos Agrarios, etc.) con
una presencia cada vez mas activa de los
productores en el mercado, limando las
asperezas que se interponen en esta as-
piracion de los ganaderos, como son su
escasa solidaridad y su falta de informa-
cién y preparacion.

Debe conseguirse el equilibrio entre
oferta y demanda a precios convenientes
para la produccion y para el consumo,
debiendo resaltar en este hecho, que de-
ben planificarse adecuadamente las pre-
visiones de consumo, dado que la de-
manda se manifiesta cambiante, y ascen-
dente por estar nuestros niveles de
consumo por debajo de patrones éptimos.

Deben corregirse los desajustes que
puedan existir en el circuito produccion-
comercializacion-consumo, promoviendo
una distribucién mas justa de los costos
de comercializacion que respondan a su
utilidad real y donde estén representados
los modulos de eficacia de la comerciali-
zacion, esto es la cuantia, la calidad y el
costo de los servicios.

Estos factores, junto al aporte de los
propios productores y la justa tolerancia
de los consumidores, son los que en defi-
nitiva contribuyen a la transparencia y
tluidez del mercado, término o funda-
mento, segun lo miremos, para la realiza-
cq?n y consecuencion de nuestros propé-
sitos.
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CRONICAS

LA MANCHA

EXCEDENTES DE
ALCOHOL.:

SE ESPERAN

300 MILLONES

DE LITROS

Se insiste en el melén

Todo lo del campo preocupa en Espana,
y en La Mancha, especialmente, por estar
condenada a ser de por vida —y hasta de
por muerte — “'eminentemente agricola”’,
que en los ultimos tiempos mas que una
expresion es un sambenito. Porque lo de
agricola suele ser ya sinénimo de pobreza.
El campo se arruina y nos arruina y nadie
sabe ddnde esta el traumaturgo que con-
vierta la calamidad en ventura...

Ahora esta la recoleccion de cereales y
leguminosas, que prometian bastante en
abril, pero que después han sido menos.
No obstante, hasta que salga del pedazo o
la era el ultimo grano es pronto para
emitir un juicio imparcial. Recordemos
que, por cuanto respecta a La Mancha, su
suelo es extenso y hay tierras muy varia-
das, unas mas favorecidas que otras, ya
con algunos regadios, ya por las mismas
lluvias, que descargaron con irregularidad
en sus comarcas.

Si la cosecha global es aceptable, asi
como si la de la uva es también menos
mala de lo que a lo peor va a ser..., habra
mas trabajo y algunas menos deudas.
Todo depende de los rendimientos agri-
colas, al depender todo o casi todo del
campo. Incluso aunque las labores se
hayan mecanizado bastante, siempre hay
que echar mano de los braceros para
algunos que otros trajines emergentes, si
hay cosechas.

En cuanto al meldn, que tanto se sem-
bré el pasado ano y del que hubo, por
exceso, tantos precios viles, la gente ha
persistido en su cultivo, porque sin duda
se precisa mas de una campana para
seguir o arrepentirse, y habra, si el tiempo
favorece, altos niveles. Como se ha sem-
brado mucho, muchas toneladas saldran;
podran salir pocos melones de un melo-
nar, pero, al ser tantos los melonares,
habra melones.

En cuanto al vino, en fin, eterna pesa-
dilla, ahora mismo estamos con unos
cientos de millones de litros en las bode-
gas, mas que suficientes para consumir,
exportar, enlazar con el nuevo y dejar un
sobrante para la préxima campana, que
“habra’” que dedicar a la quema, salvo
otras medidas salvadoras, que por ahora
se nos ocultan.

Los pesimistas, que quiza, desgracia-
damente, lleven razén, apuntan para fi-
nales de ano unas existencias de alcoho-
les vinicos no inferiores a los 300 millones
de litros... jQué enorme y terrible sorbo!...
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Ademas de aportar unos millones de litros
a la mezcla con gasolina, ;qué otra cosa
debera hacerse? Veremos.

Juan DE LOS LLANOS

GALICIA

A vueltas con el empleo de
hormonas en ganaderia

MEJORA
TECNOLOGICA
GANADERA CON
OTROS CONCEPTOS
FUNDAMENTALES
PARA QUE GALICIA
AFRONTE AL
MERCADO COMUN

De las ‘“‘Jornadas sobre la Integracion
de la Agricultura y Ganaderia Gallegas en
la CEE", del 20 al 23 del pasado abril en
Santiago, con la intervencién de Jovenes
Agricultores Europeos y con la extraordi-
naria concurrencia de personalidades co-
munitarias, una de Espafa y otra de un
alto cargo de la propia CEE, hay suficien-
tes narraciones en la prensa diaria. Pero
hay ideas fundamentales que pueden
destacarse en breves comentarios.

DIAZ EIMIL HABLA DE LA CAR-
NE

Carlos Diaz Eimil, Asesor Agrario de la
Secretaria de Estado de Relaciones con las

Comunidades Europeas, hablé amplia-
mente pero centrd sus ideas sobre la
produccion de carne, considerandola co-
mo producto con perspectivas mas com-
petitivas, a largo plazo que la ieche, en la
integracion con la CEE. Esta misma idea
de prudencia en la produccion de leche ya
la hemos expresado nosotros hace anos
en articulos periodisticos, y por ello fui-
mos entonces criticado por parte de al-
guien que posteriormente instalé una
granja de leche, cosa que merece un re-
cuerdo ante la evolucion que prevalece en
la CEE. Cuando nos unamos a la CEE, las
zonas mas consumidoras como por ejem-
plo Cataluna, tienen mas cerca la leche
francesa que la gallega, y la pueden obte-
ner mas barata. A Galicia se pretende
reservarla el mercado portugués, cosa
razonable, pero que hay que acoger con
reservas porque actualmente ya los por-
tugueses consumen leche holandesa, por
ejemplo, que les llega facilmente por mar
en forma industrializada. Asi pues, las
perspectivas de la venta de la leche galle-
ga a Portugal es muy problematica, tanto
ahora como después.

Por el contrario, la carne gallega de
vacuno —decia Diaz Eimil — producida
principalmente con sus recursos forraje-
ros naturales, tiene buenas perspectivas
de venta tanto en Espana como para ex-
portacion.

ESTIMULANTES DE CRECI-
MIENTO PARA PRODUCIR LA
CARNE

Al que suscribe le parecié muy razona-
ble la tesis de Diaz Eimil, si bien pidio
intervenir y expuso que Galicia necesita
incorporar mucha tecnologia porque, por
ejemplo, no emplea estimulantes de cre-

El holandés Hustinx, Jefe de Informacion de la CEE, en uso de la palabra. (Foto Bayodn).
e ______________________________________________________________]




LO

QUE SIEMPRE

QUISO SABER DE UN
EBRO 6000 PERO
NUNCA LE CONTARON.

¢(QUE NOTARA AL
SENTARSE EN UN EBRO
6.000?

—Que es comodo.

—Que hay total visibilidad.
—Que es amplio.

¢QUE NOTARA CUANDO

PONGA EN MARCHA UN

EBRO 6.000?

—Que arranca enseguida y
s6lo cuando uno quiere.

—Que el motor Perkins es
muy potente.

—Que es poco ruidoso.
Que las velocidades
estdn sincronizadas.

—Que es seguro.

e

o e g L
dlall,

ESIE12.5 ;

{QOUE NOTARA

EMPIECE A ANDAR?

—Que es fiable.

—Que consume menos.

—Que los frenos son
potentes.

—Que la direccién
hidrostatica es suave.

¢QUE NOTARA
TRABAJANDO CON UN
EBRO 6.000?
—Que es el que tiene
mayor angulo de giro:60°
—Que es facil hacer
labores de precision.
—Que colocar los aperos
también es muy facil.
—Que la velocidad de
ascenso y descenso del
elevador es constante.
—Que se cansara menos.

CUANDO UN EBRO 6.000

¢QUE OTRAS VENTAJAS

ENCONTRARA EN UN

EBRO 6.000?

—Que tiene acceso directo
para hacer el
mantenimiento.

—Que los recambios se
consiguen enseguida.

—Que hay asistencia
técnica especializada.

EL CONCESIONARIO
EBRO PUEDE CONTARLE
TODAVIA MAS COSAS
SOBRE LOS EBRO 6.000.

EBRO

HERENCIA DE PADRES R HIJOS
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cimiento con los cuales produciria un 20%
mas de carne con la misma alimentacion
y este es uno de los factores fundamen-
tales, porque una de las razones de la
fuga de terneros gallegos a cebarse en
otras regiones espafiolas es porque los
ganaderos de Galicia no aplican tecnolo-
gia. Aleg6 Eimil que si me referia al am-
pleo de hormonas, ello estaba prohibido
en la CEE.

La limitacion de tiempo recomendada
por el presidente moderador, Giralt, no me
permitio aclarar a Eimil y al resto de la
concurrencia que esto no es cierto porque
en la CEE hay hormonas legalmente au-
torizadas. Lo que hay que hacer es infor-
mar correctamente a los ganaderos cuales
son estas hormonas y cual es la forma
correcta de aplicarlas para que no dejen
residuos. Naturalmente, ésta es la ventaja
de los comentarios de prensa post-
conferencia, que en este caso permiten
informar que los estimulantes hormonales
estan autorizados, aunque la consulta de
cémo se aplican legalmente no deba ser a
través de un medio de comunicacion sino
a través de un especialista, pero al menos
se da el camino a seguir por el ganadero.
Traducido a cifras, si con la tecnologia el
ganadero gana por cabeza de ganado 20
dolares y solo 13 ddlares si no la utiliza, es
tanto como decir que debe dejar el nego-
cio. y esto es lo que puede haber ocurrido
a los ganaderos gallegos que ceden sus
terneros a los de otras regiones.

Semana Verde de Galicia

DISCUSION SOBRE
LAS PRODUCCIONES
DE PORCINO Y
VACUNO

Dos mesas redondas se han celebrado
entre los actos técnico-culturales de la
Semana Verde de Galicia que, como es
sabido, esta inspirada en la significacion
de la Semana Verde de Berlin como una
Feria Exposicion de la agricultura y la
alimentacion a altos niveles.

PORCINO

La mesa redonda sobre porcino ha sido
presidida y moderada por José Luis Gar-
cia Ferrero, Subsecretario del Ministerio
de Agricultura. Han participado miembros
de la agricultura e industria de toda la
nacion. Garcia Ferrero se ha referido en su
intervencion a la evolucion de la produc-
cion por los procesos de la mejora genéti-
ca y el empleo de las mas avanzadas
tecnologias tanto en reproduccién como
en nutricion. Se han debatido por los
asistentes aspectos tan destacados como
la inseminacidn artificial, como instru-

mento de mejora genética, en periodo de
expansion en las granjas espanolas en
estos momentos, y el manejo y alimenta-
cion de los animales con vistas a una
mayor eficiencia en el empleo de las ma-
terias primas en alimentacion, que son en
su mayor parte de importacion america-
na. La industria porcina espanola se halla
muy perteccionada actualmente.

VACUNO

El presidente y moderador de la mesa
redonda sobre vacuno ha sido Eduardo
Laguna, Subdirector General de la Pro-
duccion Animal del Ministerio de Agricul-
tura. Se ha debatido por los asistentes
toda la compleja problematica de la ga-
naderia en su doble aspecto de produc-
cién de leche y carne, teniendo presente el
reto que representa la futura integracion
de Espana en el Mercado Comun Europeo.

U.S.A.

Se ha contado con la intervencion
extraordinaria de Fred C. Madsen, de la
Universidad de Tennesee, que se encon-
traba en Espana haciendo un estudio muy
especial de las zonas de Galicia y la Cor-

nisa Cantabrica, interesado por las em-
presas Saprogal, y ConAgra, espafola y
norteamericana, respectivamente. Entre
las observaciones que Madsen expuso
sobre las granjas visitadas, participando
en el coloquio de la reunién, destaca la
recomendacion de que el granjero espafol
debe de especializarse solamente en una
de las producciones, leche o carne.

INFERTILIDAD

Otra observacion que le ha llamado
mucho la atencion a Madsen, y que
destacd en su conversacion, es que se
alimenta a las vacas de leche con forraje
muy distante de su maduracioén, princi-
palmente en forma ensilada, que —en
criterio de Madsen — contribuye a la de-
presion de la fertilidad de la vaca. Esta
observacién es muy aguda, y muy
transcendente por el grave problema de la
infertilidad vacuna y — en criterio del que
suscribe — deberia ser discutida cientifi-
camente en posteriores reuniones, entre
ellas la que se celebrara por iniciativa de la
Universidad de Texas, entre otras entida-
des, el proximo ano en U.S.A.

David BAYON

Madsen (U.S.A.). Las caracteristicas del forraje deprimen la fertilidad de la vaca.
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CRONICAS

VALLADOLID

En la Feria de Muestras de
Valladolid

Il FERIA DEL VINO DE
CASTILLA Y LEON

@ Organizada por el Consejo
General

Sin duda, en ese su deseo de rotacion,
(la | Feria de los Vinos de Castilla y Leon,
se llevo a cabo el pasado afio con verda-
dero éxito en Burgos), el Consejo,
considerd indicado que en esta ocasién el
precitado acto tuviese lugar en Valladolid,
con motivo de la celebracidon de la Feria
Nacional de Muestras.

El Sr. Garcia-Verdugo, tras disertar so-

bre la problemética actual de los vinos, dio
por inaugurada la Feria el dia 16 de junio.
A continuacién, ya en el Pabelion Verde,
puesto que con ese nombre se conoce a
aquel en que se celebraba el aconteci-
miento, el Sr. Romero Batallan, como
Director General del Departamento de
Agricultura y Fomento del Ente Autoné-
mico, hizo la presentacion ante los asis-
tentes, del libro titulado ‘‘Los vinos de
Castilla y Ledn", publicacién de cuidada y
variada tematica relacionada con aquellos
caldos.

Dentro del variado programa de actos a
desarrollar entre los dias 16 y 25 del
pasado junio, cabria destacar, por su
interes, las charlas-coloquio sobre ‘'Los
Vinos de Castilla y Ledén, ante la integra-
cion en la CEE” y “Las Denominaciones
de Origen, una necesidad ante la integra-
cién en la CEE" a cargo de los sefores
Lopez Silanes e Yrabedra Liopis, asi como
las conferencias en relacién con materias
tan sugestivas como ‘‘La armonia del vino
y la cocina’ por Gonzalo Sol, o esta otra

de “'El vino y la mujer” a cargo de Isabel
Mijares.

En aquel enorme tabernaculo, adosa-
dos a los paramentos en su perimetro
interior, se hallaban ubicados los stand de
las diferentes comarcas tales como:
Benavente-Campos, El Bierzo, Cigales,
Fermoselle, Ribera de Arlanza, Ribera del
Cea, Ribera del Duero, Ribera de Sala-
manca, Toro y Valdevimbre-Los Oteros,
mereciendo especialisima mencién el co-
rrespondiente a la Bodega Vega Sicilia,
donde se daban cita el buen busto y la
calidad de sus elementos decorativos,
hasta tal punto que bien podria decirse
aquello de "“a tal sefor, tal honor’.

En cuanto a la bondad de los vinos alli
presentes, como es loégico, se encontraban
entre otros los afamados caldos de Rueda,
Cigales, Toro, Zamora, El Bierrio, Penafiel,
Pesquera, Fermoselle y los de la Ribera del
Duero, capaces todos ellos de satisfacer al
paladar mas exigente.

Luis SAN VALENTIN

LA MANCHA

COSAS DEL EXTENSO
Y TRISTE CAMPO
MANCHEGO

Los vifiedos continGan ‘‘amenazando’
una gran cosecha, como los olivos. Nadie
sabe si es bueno o malo tanta hartura,
porque los precios no acompanan y que-
dan envilecidos, creando los problemas de
siempre.

Almadén no tiene agua, y van a
construirle un pantano para que no le
faite. En esta ocasion el pantano no sera
para regar tierras, aunque algunas pue-
dan regarse; es para dar agua a una po-
blacion sedienta, que no acaba nunca de
salir del fatidico “‘alerta roja'".

Contra todo prondstico, se sembraron
tantos melones como en la pasada cam-

pafa y parece que tendremos fruto hasta
octubre, si las variedades pueden conser-
varse sin deterioro. Ya diremos al final
qué tal ha ido el asunto. EI melon co-
mienza a tener excelentes precios, pero
luego bajan excesivamente, quedando un
pirrico promedio que da mas malhumor
que dinero. Hay quien dice que no cultiva
mas, pero luego llega el momento de ele-
gir, y al no estarse seguro de otra alter-
nativa mas valida, la gente sigue con lo
mismo. Y la yerra.

Los pantanos manchegos continuan
descendiendo, como suelen en los estios,
y ya no tienen remedio hasta el otofo..., si
el otoiio es mas humedo que lo fue el del
81. Tierras y cultivos para regadio habra
que no vean el riego. Estaban a la mitad
cuando llovié algo en junio; es de imaginar
cémo estan ahora, con la tremenda eva-
poracion que tienen. La provincia, escasa
de pantanos, deberia quiza tener mas,
pero si no llueve —ni nieva —, el proble-
ma jamas acaba de resolverse.

Las recolecciones agricolas apenas si
reducen los niveles de paro, dada la me-
canizacion. El campo, decididamente, ni
absorbe mas mano de obra en épocas
otrora propicias, ni puede mantener si-
quiera la habitual en épocas normales.
Cada ano, pues, vomitara gente, que en
los momentos actuales no emigra (porque
todo esta igual de mal por ahi) y que
queda en el paro, con o sin seguro de
desempleo, dado que las industrias no
surgen asi como asi. El recuento de nunca
acabar.

Se esta al aguardo del Catastro Vitivini-
cola, que podria ultimarse para 1983. En
La Mancha se tiene mucho iriterés en ello.

En algunas zonas se recuerda lo de no
quemar ni destruir rastrojos hasta el 15de
septiembre, para que lo aprovechen los
ganados. Hay quien los quema con de-
masiada urgencia, y para ellos el aviso.

Juan DE LOS LLANOS

FERIAS Mes Periodicided Lugar Nombre
DE £noro Bianuat Pastrana {Gusdaisisra) Feria Apicates
CASTILLA-LA MANCHA  Mavo Anust Albacate Rerie Region de gans
0 Ovino
Junio Anual Albscete Feria internacionai Cenl
na
Jutio Anual Manzanares (Cludad Feria Regional del Cam-
Real) PO y Muestras de Casti-
ita-La Mancha
Saptiembre- Anual Las Padrofieras Fiesta Intarnacional del
{Cuenca) Ajo
Septiembre Anusl Ocafia {Toledo) F.1.C.A. (Feria Industrial
i ; y Comarcial Agraria)
Septiembre Anual Telavera de 1a Reins F.LLA.G.A. (Feria Indus-
{Tolsdo} . trial Agricola y Ganade-
rs de San Mateo)

#
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FERIAS...

| JORNADAS
LACTOLOGICAS

Madrid, 29-30 Sep-
tiembre, 1982

La permanente evolucion tecnologica
del sector lacteo, asi como los problemas
planteados en el desarrollo de su actividad
especifica, han llevado al Comité Nacional
Lechero a considerar de sumo interés la
organizaciéon anual de unas Jornadas
Lactoldgica, a nivel nacional, que permi-
tan a todos los responsables, gerentes,
empresarios, directivos, técnicos, etc.,
una puesta al dia de conocimientos y
técnicas y un analisis en profundidad de
los problemas del sector, tanto generales
como de tipo especial.

En esta primera edicién de las Jornadas
lactoldgicas, se han seleccionado temas
de gran actualidad, que seran desarrolla-
dos, en forma de ponencia, por especia-
listas de reconocida autoridad y de la
misma manera se convoca una mesa re-
donda sobre la problematica de la indus-
tria lactea espanola.

La mayoria de edad alcanzada por la
industria nacional, asi como la importan-
cia economica y social del sector justifican
plenamente la oportunidad y la necesidad
de las Jornadas.

Lugar y fecha:

Las “Primeras Jornadas Lactoldgicas'”
se celebraran en Madrid, en los locales de
la C.E.O.E., calle de Diego de Ledn, 50,
durante los dias 29 y 30 de septiembre de
1982.

Inscripcion:

Las inscripciones se realizaran por es-
crito, utilizando el boletin adjunto, que se
dirigirad al Secretario del Comité Nacional
Lechero (Ayala num. 10 - Madrid), siendo
la fecha limite de recepcion el 15 de sep-
tiembre de 1982.

Derechos de inscripcion:

Los derechos de inscripcion para las
Jornadas se fijan en:

—25.000,- ptas. Por participante.

PONENCIAS

® Calidad de la leche.

® | 3 ultrafiltracion

® Reglamentaciones y normas
® Nuevas técnicas para analisis
® Ahorro energético

lll CURSO
INTERNACIONAL DE
REPRODUCCION
ANIMAL

Madrid, del 1 al 27 de
noviembre 1982

La mejora ganadera a lo largo de su
pasada historia y futuro previsible, se
apoya en la reproduccién como funcion
indiscutible de la permanencia y subsis-
tencia de los seres vivos. Esta capacidad
de respuesta natural ha llevado a los in-
vestigadores a estudiar el complejo meca-
nismo que rige estas funciones y el modo
de intervenir en ellas. Gracias a los avan-
ces conseguidos en la endocrinologia in-
munologica, citologia, asi como fusiopa-
tologia e inseminacidon artificial, es per-
mitido conjugar una serie de factores que
abren un nuevo camino para el incre-
mento y conservacién de las distintas
especies animales.

La complejidad de estos estudios lleva
consigo un alto grado de especializacién
de técnicos titulados superiores tal y como
se ha venido realizando durante muchos
anos por el Ministerio de Agricultura al
celebrar cursos para especialistas en
inseminacion artificial ganadera.

El interés de estos cursos tuvo gran eco
en los paises de habla hispana, por lo que
el antiguo Patronato de Biologia Animal
en colaboracién con el Instituto de Cultura
Hispana, celebr6 un curso de especializa-
cion en reproduccién animal, cuyo interés
se vio plasmado por la amplia participa-
cién de titulados superiores procedentes
de los paises Iberoamericanos. Igualmen-
te fue acogido con extraordinario interés
el | Curso Internacional de Reproduccion
Animal viéndose totalmente desbordado
el INIA ante la cantidad de peticiones.

Para mayor informacion pueden dirigir-
se a:
Instituto Nacional de Investigaciones
Agrarias
Departamento de Reproduccion Animal
Avda. Puerta de Hierro, esquina con De-
hesa de la Villa
Madrid-3

QUOJEN

Paris, del 26 al 29 de
septiembre de 1982

Se va a celebrar en Paris, durante los
dias del 26 al 29 de septiembre de 1982, el
““Salon Internacional de la Ferreteria, Bri-
colage, Jardineria, Menaje y Drogeria.
“QUOJEM'82".

SECTORES

El QUOJEM esta dividido en nueve sec-
tores:

— HERRAMIENTAS (maquinas-
herramientas, de mano y para toda clase
de materiales y oficios...)

— FERRETERIA (para ia construcciéon o
el hogar).

—MADERA Y CONSTRUCCION (pane-
les, molduras, puertas, aislamientos...).

— SANITARIOS (fontaneria, griferia,
accesorios y muebles...).

— ELECTRICIDAD (todo para la instala-
cion, empalmes, alumbrado...).

—MANTENIMIENTO (pinturas, barni-
ces, papeles pintados, revestimientos...).

— JARDINERIA (herramientas para
horticultura, motocuitivo, semillas, barba-
coas, muebles de jardin...).

— ESTANTERIAS (de todas las clases y
para todos los usos...).

— MENAJE (cuchilleria, cacerolas, apa-
ratos para el hogar, tablas de plancha...).

Para cualquier informacién pueden di-
rigirse a:
QUOJEM
42, rue du Louvre
75001, Paris.

MATIC
(Industria y Comercio de
la Carne)

Paris, del 15 al 22 de
rvviembre de 1982

Del 15 al 22 de noviembre de 1982 se
celebrara, en el Parque de Exposiciones de
la Porte de Versailles de Paris, MATIC - el
IX Salon Internacional del Material y las
Técnicas para la Industria y el Comercio
de la Carne.

MATIC forma parte de INTERAL, la VIl
Bienal Internacional de la Alimentacién y
Técnicas, que en el mismo recinto g con
un espacio cubierto de 230.000 m- rea-
grupa cuatro Salones Internacionales re-
lacionados conlas industrias alimentarias:

—G.LLA. (El Salon Internacional de la
Ingenieria Alimentaria)

—S.ILA.L. (El Salon Internacional de la
Alimentacion)

— EI Salon Internacional del EMBALA-
JE, Acondicionamiento y Presentacion.

Los materiales expuestos se refieren a:

—Mataderos
—Industria
—Comercio
—Transporte
—Equipos generales
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LEGISLACION

CAMPANA DE
PRODUCCION Y
COMERCIALIZACION
DE HUEVOS 1982-83

REAL DECRETO 1228/1982, de 30 de abril,
por el que se regula la produccién y comerciali-
zacion de huevos para la campana 1982-83.
(B.O.E. 17 de junio 1982).

El Consejo de Ministros, en su reunién del dia
diecisiete de marzo de mil novecientos ochenta
y dos, adopté el acuerdo de fijacion de precios
agrarios sometidos a regulacion en la campana
mil novecientos ochenta y dos/mil novecientos
ochenta y tres, asi como las correspondientes
medidas de apoyo al sector agrario.

El Real Decreto tres mil quinientos catorce/-
mil novecientos ochenta y uno, de veintinueve
de diciembre, aprueba el Reglamento del Sector
Huevos. No obstante su entrada en vigor, pre-
vista en la disposicion transitoria segunda, aun
no ha tenido efecto, ya que todavia estan en
fase de estudio las disposiciones por las cuales
se ha de desarrollar el Reglamento Sectorial.

Teniendo en cuenta la no contemplacién de
este sector en el cuadro de precios de regula-
cidn, y la incidencia que ha de tener sobre el
mismo la elevacion de los precios instituciona-
les de algunos productos que constituyen ma-
terias primas para el mismo, se considera
conveniente, no sélo proseguir por el momento
con la regulacion actualmente vigente, sino
ademas modificar, para adaptarlos a las actua-
les circunstancias, los niveles de precios de la
campana todavia en vigor.

La produccién y comercializacion de huevos
estara regulada por el Real Decreto mil nove-
cientos sesenta y tres/mil novecientos setenta
y nueve, a excepcion del articulo catorce del
mismo, hasta la entrada en vigor de lo dis-
puesto en el Reglamento del Sector Huevos,
aprobado por el Real Decreto tres mil quinien-
tos catorce/mil novecientos ochenta y uno, de
veintinueve de diciembre.

El precio testigo quedara definido tal como se
dispone en ¢l articulo segundo del Real Decreto
dos mil cuatrocientos treinta y dos/mil nove-
cientos ochenta.

Los niveles de precios, de huevos para la
presente campana seran los siguientes:

— Precio de proteccion al consumo: Ciento
una pesetas.

— Precio de orientacion a la produccion o
indicativo: Ochenta y cinco pesetas.

— Precio de intervencion: Setenta y tres
pesetas.

— Precio base de intervencion: Sesenta y seis
pesetas.

CAMPANA ARROCERA
1982-83

REAL DECRETO 124371982, de 4 de junio,
por el que se regula la campana arrocera
1982-83. (B.O.E. 18 de junio 1982).

Ei Consejo de Ministros en su reunion del dia
diecisiete de marzo de mil novecientos ochenta
y dos aprobo la fijacion de precios y medidas
complementarias para productos agrarios re-
gulados durante la campaia mil novecientos
ochenta y dos-mil novecientos ochenta y tres,
culminando de esta manera las negociaciones
que se vinieron manteniendo con las Organiza-

clones de agricultores, comerciantes, industria-
les y consumidores.

Dentro del mercado del arroz, una vez apro-
bado el precio basico de garantia en la regula-
cion de la campana, procede desarrollar la
normativa correspondiente, recogiendo tam-
bién los acuerdos especificos que se adoptaron
en la negociacién citada respecto a este pro-
ducto.

En tal sentido, el presente Real Decreto
regula el mercado del arroz en la linea de
campanas anteriores, pero suprimiendo el in-
cremento de derivacion para las distintas zonas
y manteniendo, no obstante, las bandas de
intervencion superior en la misma proporcion
que en campanas anteriores mediante la co-
rreccion del coeficiente correspondiente.

TIPIFICACION

Los arroces se clasificaran en uno de los tipos
sigutentes:

Arroces largos. — Tipo L. Este tipo comprende
los arroces denominados targos y se incluyen
las variedades "'Arborio”, "Razza 77", *‘Rinaldo
Barsani”, “Blue Belle”, “ltalpatna’, "“Ritello™,
“Ribe" y otros, siempre que la longitud media
de sus granos elaborados enteros sea igual o
superior a seis milimetros.

Arroces redondos y semilargos. — Tipo Il. En
este tipo se incluyen los arroces de las varieda-
des “Estirpe 136", "'Bombodn’’, “Sollana"",
“Nano x Sollana’’, "'Bolilla x Sollana™, ""Giro-
na'’, “Bahia"”, "Sequial”’, “‘Francés’”, “'Jucar” y
“Nova'', asi como las variedades de arroces
largos que no cumplan las exigencias sefaladas
a estos otros, siempre que la longitud media de
sus granos elaborados enteros esté compren-
dida entre 5,2 y seis milimetros.

Tipo Ill. En este tipo se incluyen los arroces
de las variedades “‘Bombilla”, ""Liso™, ' Peladi-
lla" y “"Pegonil”.

Tipo IV. En este tipo se incluyen los arroces
de las variedades “‘Balilla’", *Benlloch™, **Ame-
ricano 1.600", “Colusa’’, “Matusaka" y simila-
res.

Las variedades no incluidas en la tipificacion
anterior que se ofrezcan en venta al Servicio
Nacional de Productos Agrarios seran objeto de
clasificacién por este Servicio, previo dictamen
del Departamento del Arroz del INI.

ESPECIFICACIONES DEL ARROZ CASCARA

El arroz cascara normal debera cumplir las
siguientes especificaciones:
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Mezcla de variedades. — Una partida de arroz
se calificara como mezcla, sujeta a depreciacion
por este concepto, cuando contenga en peso
mas del 3,4 por 100 para los arroces largos y
del 7 por 100 para los tipos (I y Il de los
redondos o semilargos. Las partidas de arroz
que sobrepasen los porcentajes indicados se
clasificaran en el tipo inferior que admite dicho
porcentaje.

Rendimiento. — Se considera arroz cascara de
rendimiento industnal normal el que produzca
por cada 100 kilogramos, elaborado al tipo |,
lonja de Valencia, los siguientes rendimientos:
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ANEXO

Normas para la determinacion de los precios
testigos del arroz cascara y del arroz “extra”
ARROZ CASCARA

Se fijan como mercados mas representativos
los de las provincias siguientes: Sevilla, Valen-
cia, Tarragona y Badajoz.

Los precios registrados en los mercados de
cada una de las provincias se recogeran sema-
nalmente por personal técnico de las corres
pondientes Direcciones Provinciales del Minis-
terio de Agricultura, Pesca y Alimentacion. que
obtendran el precio meido provincial.

El precio testigo se determinara como media
ponderada de los precios medios provinciales
utilizando las ponderaciones siguientes:

Sevila .......... . 0.43
Valencia ...... ... ... 0.24
Tarragona ... ... 0.26
Badajoz ... ... ool 0.07

ARROZ EXTRA

Precio testigo del arroz blanco clase “extra”
es el que esta clase de arroz alcance en las
zonas industriales mas representativas del pais
en posicion a granel sobre vehiculo en industna
elaboradora.

Se definen como zonas industriales mas
representativas del pais para la obtencion del
precio testigo del arroz blanco, clase “extra™,
las siguientes provincias: Valencia, Sevilla y
Tarragona.

Los precios registrados en las industrias
elaboradoras que se tomaran como base seran
recogidos semanalmente por la Secretaria Ge-
neral Técnica del Ministerio de Agricultura,
Pesca y Alimentacion, y de ellos se obtendra el
precio medio provincial.

El precio testigo del arroz blanco clase
“extra” a granel, sobre vehiculo en industria
elaboradora, se confeccionara como media
ponderada de los precios medios provinciales,
calculados segun la base anterior, utiizando
como ponderaciones las siguientes (en aten
cion al numero de industrias y su volumen de
elaboracion):

valencia ........ ... ... 0,55
Sevillta ... ... ... 0,35
Tarragona ... 0,10
Total ... . 1,00
ANEXO IV
PRECIOS DE GARANTIA A LA
PRODUCCION
Pracioy
Ciem Ypo  pwaky

1 3076
" 78.00
" 24,80

% 24.10
INCREMENTOS MENSUALES
Ps/Qm
yoew  Diiisag

Da noviembre a
Junio. smbos In
clusive

Por tinanolacion .. 13
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La revista del hombre dei campo

Agricultura

TARIFAS Y CONDICIONES
DE SUSCRIPCION

Tiempo minimo de suscripcion: Un aho.
Fecha de pago de toda suscripcion: Dentro del mes siguiente a la recepcion del primer numero

Forma de hacer el pago: Por giro postal; transferencia a la cuenta corriente que en el Banco Es-
panol de Crédito o Hispano Americano (oficinas principales) tiene abierta, en Madrid, Edi-
torial Agricola Espafiola, S. A., o domiciliando el pago en su Banco.

Prorroga tacita del contrato: Siempre que no se avise un mes antes de acabada la suscripcidn,
entendiéndose que se prorroga en igualdad de condiciones.

Tarifa de suscripcion para Espafia ......... 1.400 ptas./afio
Portugal.....ccooooiiieiei e 2.000
Restantes Paises ...oooccoeevevvieeeie e 2.500
Nimeros sueltos: Espafa ............ccoce. 150

DRENAJE MANUAL DE LA REAUI-
AGRICOLA Y ELAIO- DAD INDUS-
Recuperacién TECNIA MM%W:.)
DE SUELOS utores i
SALINOS Autores varios ESPAROLA
(en colabora-
Fdo. Pizarro cién con FAO) Jalme Pulgar
428 pAgs. 166 pags. 184 pags.
950 ptas. 450 ptas. 400 Wﬂmhw
ESPANA OLIVAR COMERCIALIZACION
Y LA EUROPA INTENSIVO DE PRODUCTOS
VERDE Juan Antonio AGRARIOS
Martin

24 autores Gallego Pedro CALDENTEY
676 pags. 66 pags. 232 paginas
1.450 pts. 350 ptas. 900 pts.
ASOCIACIO- OLIVI- RELATOS
NES AGRA- CULTURA DE UN
RIAS DE MODERNA CAZADOR
COMERCIA- Autores varios .
LIZACION (en colabora- Francisco
Pedro Cruz ¢ién con FAO) mcon,w

. . 180 péags.
262 pags. 374 pags. 350 ptas.
480 ptas. 850 ptas.

DESCUENTO A SUSCRIPTORES
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LIBROS Y REVISTAS

sductos
Carnicos

Veibsszie Sadend

TECNOLOGIA DE LOS
SUBPRODUCTOS CARNI-
COS, de A. Madrid, Calle Al-
mansa, 94. Madrid-20. Un vo-
lumen con 162 paginas, 140

ilustraciones en color y blan-
co y negro, dimensiones 23 x
16,5 cms. Técnica Offset. Cu-
bierta plastificada en color.
Papel couché mate.

Antonio Madrid es un es-
pecialista en temas técnicos
carnicos por todos conocido,
que ahora nos presenta su
nueva obra Tecnologia de los
Subproductos Céarnicos como continuacion de su anterior libro
sobre este mismo tema, abordando las ultimas técnicas surgidas
en la transformacion de subproductos carnicos para su utiliza-
cion no sdlo como piensos sino también para alimentacion
humana en la preparacion de diversos productos (gelatinas,
embutidos, conservas carnicas).

En esta obra se nos presentan modernos sistemas y equipos
para el manejo higiénico de los subproductos, de forma que las
proteinas, grasas, hidratos de carbono, etc. que éstos contienen
pueden ser utilizados para enriquecer alimentos destinados al
consumo humano.

Se describe un sistema totalmente revolucionario para la
transformacion de subproductos carnicos con dos ventajas cla-
ve:

—Alta calidad de los productos finales obtenidos (proteinas,
grasas, gelatinas).

—Muy bajo consumo energético (50 por ciento inferior res-
pecto de los sistemas tradicionales).

La obra, muy rica en ilustraciones {fundamentales para la
comprension de las explicaciones tedricas), nos presenta tam-
bién una serie de maquinas y equipos, de utilizacion corriente
en mataderos, salas de despiece y fabrica de embutidos.

FITOTECNIA GENERAL, de
R. Diehl, J.M. Mateo Box.
(245 x 165 cm), 814 pags.
238 edicién. Mundi-Prensa.
Madrid, 1982.

" FITOTECNIR
GENERAL |

Un libro importante que
viene a rellenar un hueco en
la cada vez mas amplia y cua-
lificada bibliografia agricola
en lengua castellana, que sin
embargo, tiene escasez de tra-
tados sobre temas agricolas
de caracter general, siendo
importante la demanda de los
mismos por parte de agricul-
tores, estudiantes e incluso técnicos y profesionales de la agro-
nomia.

Esta segunda edicion ha sido cuidadosamente revisada y
puesta al dia y deseamos obtenga el mismo éxito que la prime-
ra.

R. DIEHL * J. M. MATEO BOX

UNA COMARCA CON SED
(1), de Francisco Montoro
Ruiz {21 x 15 cm), 75 pags.
Editorial Agricola Espafiola,
S.A.

En 1979 esta Editorial re-
copilé doce articulos de Fran-

¥ CUOADES PROSCIIPTAS . ... . .

. UNA COMARCA cisco Montoro en una sencilla
_ gmNﬂl) publicacion ‘una comarca

i3 2 VERASIOAD,ANME) con sed”’. Ahora aparecen en

I prncieng MOKTONG REE

esta segunda publicacion tre-
ce nuevos articulos del autor,
editados recientemente en dis-
tintos medios, y dos escritos
de solicitud a los poderes

Q) SOTAAL AL ESRAA S

publicos.

Pero el denominador comin de toda esta labor articulista
sigue siendo la sed de un pueblo que se extingue y las razones
de la reivindicacién que proclama.

Desde hace siglos se han gastado, por lo visto, energias dia-
lécticas y negociadoras mas que suficientes como para que la
comarca almeriense del Bajo Almanzora tuviera resuelto ya el
problema de sus aguas.

Sin embargo queremos dejar constancia de nuestra admira-
cion a la perseverancia del autor que no decae ante pruebas de
abstencionismo y de egoismos vecinales.

Si algin lector desea un ejemplar de esta publicacion puede
solicitarlo a esta Editorial que lo remitira con mucho gusto.

ECOSISTEMA DEL SUBDE-
SIERTO DE TABERNAS, de
Francisco Rueda Cassinello
(15,5 x 22 cm), 88 paginas.
Fotos color. Junta de Andalu-
cia (Consejeria de Agricultura
y Pesca), Sevilla, 1982.

ECOSISTEMA DEL SUBDESIERTO
TE TABERNAS

Recoge la publicacién, da-
tos e informacion directas del
autor sobre el ecosistema del
Campo de Tabernas, en Alme-
ria.

S AN Supone una contribucion

al conocimiento de la flora y

fauna de la comarca y sus po-

sibilidades de conservacion, ante una situacion actual de degra-
dacién.

Se anuncia el trabajo, y posterior publicacidén, de otros tres
ecosistemas almerienses.

Un trabajo inicial sobre esta comarca de Tabernas, del mis-
mo autor, fue publicado en AGRICULTURA en diciembre de
1980.
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ANUNCIOS BREVES

EQUIPOS
AGRICOLAS

MAQUINARIA
AGRICOLA

“1SMOCA”, CABINAS MI-
TALICAS PARA TRACTORIS.
Apartado 26. Teléfono 200. BI-
NEFAR (Huesca).

CABINAS MLTALICAS PARA
TRACTORLS “JOMOCA”. Léri-
da, 61. BINLI'AR (Huesca).

Cosechadoras de algodon BEN
PILARSON. Diversos modelos pa-
ra riego y secano. Servicio de pie-
zas de recambio y mantenimiento.
BN PEARSON IBERICA, S.A.
General Gallegos, 1. MADRID-16
y Pérez de Castro, 14. CORDO-
BA.

VARIOS

SEMILLAS

LIBRIERIA AGRICOLA. Fun-
dada en 1918: el mas completo
surtido de libros nacionales y ex-
tranjeros. ternando VI, 2. Teléfs:
419.09.40 y 419.13.79. Madrid-4.

CLRCADOS REQUIS. Cerca-
dos de fincas. Todo tipo de alam-
bradas. [nstalaciones garantizadas.
Montajes en todo el pais. Teléfo-
no: 136. FULENTIEMILANOS (Se-
govia).

EL TIRO DI PICHON.
Autor: Guzman Zamorano.
Libro distribuido por IBI-RTIRO,
S.A.
¢/ Lagasca, 55. Madrid-1.
Tels: 431.47.82 -431.42.55.

I'orrajeras y pratenses, especia-
lidad en alfalfa variedad Aragony
San Isidro. Pida informacion de
pratenses subvencionadas por Je-
faturas Agronomicas. 690 hecta-
reas cultivos propios ZULUI'TA.
Teléfono 82.00.24. Apartado 22.
TUDUE LA (Navarra).

RAMIRO ARNIEDO. Produc-
tor de semillas numero 23. Lspe-
cialidad semillas horticolas. kn
vanguardia en el cmpleo de hibri-
dos. Apartado 21. Teléfoncs:
13.23.46 y 13.12.50. Telegramas
**Semillas”, CALAHORRA (Lo-
grono).

PRODUCTORLS DI SLMI-
LLA, S.A. PRODES. Maices y
Sorgos Hibridos - TRUDAN - Ce-
badas, Avenas, Remolacha, Azu-
carera y Forrajera, Horticolas y
Pratenses. Camino Viejo de Si-
mancas, s/n. Teléfono: 23.48.00.
VALLADOLID.

URIBLER, S.A. PRODUCTO-
RA DL SEMILLAS nimero 10.
Horticolas, leguminosas, forraje-
ras y pratenses. Predicadores, 10.
Tel: 22.20.97. ZARAGOZA.

SERVICIO AGRICOLA CO-
MUERCIAL PICO. Productores de
semillas de cereales, especialmente
cebada de variedades de dos carre-
ras, aptas para malterias. Comer-
cializacion de semillas nacionales
y de importacion de trigos, mai-
ces, sorgos, horticolas, forrajeras,
pratenses, semillas de flores, bul-
bos de Hores, patatas de siembra.
Domicilio: Avda. Cataluna, 42.
Teléfono: 29.25.01. ZARAGO-
ZA.

VIVERISTAS

VIVEROS VAL. Frutales, va-
riedades de gran produccion, or-
namentales y jardineria. Telétono
23. SABINAN (Zaragoza).

VIVI:ROS SINFOROSO ACH-
RITHE JOVLEN. Lkspecialidad en
arboles frutales de variedadces se-
lectas. SABINAN (Zaragoza). Te-
1éfs. 49 y 51.

VIVIEROS CATALUNA. Ar
boles frutales, nuevas varicdades
en melocotoncros, nectarinas, al-
mendros floracion tardia y fresas.
LI.RIDA y BALAGUIR. Solici-
ten catalogos pratis.

VIVIEROS JUAN SISO CA-
SALS de arboles frutales y almen-
dros de toda clase. San Jaime, 4.
LA BORDI'TA (Lérida). Tcléfo-
no: 20.19.98.

VIVI'ROS ARAGON. Nombre

registrado.  I'rutales. Ornamenta-
lcs. Semillas. Vitosanitarios BA-
YIR. Tel. 10, BINIF'IFAR (Hues-
ca).

P
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““Todos los esfuerzos tienen
su compensacion: LA
MANCHA

embotelladora en origen’’

RELACION DE EMBOTELLADORES ACOGIDOS A LA
DENOMINACION DE ORIGEN ‘LA MANCHA"

coomnvammsaqom g

DE LAS NIEVES ...
SANTIAL

GO _. ,'.'.',.'.','. i
% DE INVERSIONES, S.A .0 L

COOPERATIVA NUESTRA SEHORA
DEL SOCORRO

MANUEL SALCEDO B )

é‘i’fs% VICENTE RAMIRES oA
IO VICENTE RAMIREZ CANO
SOCIEDAD. AG ION%; o
FELIZ VINUESA JARENO .
SDAD. COOP. cmS'ro DE LA VEGA |
EDUARDO %J ORRES

HNOS. ALHAMERA MAROTQ
HNos. N.HAMBRA smros

ALCAZAR DE SAN JUAN
ALCAZAR DE SAN JUAN
ALVESINA

BOLANOS DE CALATRAVA
CALZADA DE CALATRAVA
‘CAMPO DE CRIFTANA
CAMPO DE CRIPTANA
TELLAR DE SANTIAGO

. CIUDAD REAL
vy COZAR
COZAR

. COZAR
DAIMIEL

— . HERENCIA
MANZANARES
MANZANARES
MANZANARES

MANZANARES -

MANZANARES
MANZANARES
MIGUELTURRA
MIGUELTURRA

MURNOZ

- PEDRO
F’OZUELO DE CALATRAVA
S0C

WELLAMOS
JELLAMOS

AMNGEL PEREZ MO
JUAN P. ALHAMBRA G.ARCIA DE TOMAS |,

TORRALBA DE CALATRAVA
TORRALBA DE CALATRAVA
VILLANUEVA DE LOS INFANTES

VILLANUEVA DE LOS INFANTES

SAN
UNIONVINIGDLADE
INFANTES, SA .. oioriens

Provincis de )
VINGS MOR. YUNTA . FUENTE DE PEDRO NAHARRO
EXPLOTACIONES AGRO!NDUSTRIALE
CUARTERO, S.A. .

CLV.I.NASA

Provincia de

LIS GARCIA BURGOS

JOSE O MOY A
ISDORC SANCHEZoP&CHEOO

MANUEL GALAN LARGO .

BIENVENIDO CAI\MJFlAS LOPEZ

VINOS REGIONALES, S

ADELAIDO RODRIGUEZ ESOOBAR

FELIX CANADAS HUERTAS

! i . NOBLEJAS
ANTONIO SANCHEZ SANCHEZ. RODA

. NOBLEJAS

OCANA

F'UEELA DE ALMORADIEL
LA ORDEN

" GLLANUEVAGE pl BADEe
VILLANUEVA DE ALCARDETE
VILLARRUBIA DE SANTIAGD
VILLARRUBIA DE SANTIAGO
VILLARRLUBIA DE SANTIAGO

LOS YEBENES
Los YEBMS

RVl 'ELPRQVENCIO
VILLARRUBIA DE LOS 0J0S

COBACHO
FEHNANIZ'X) SANCHEZ- ESCRIBANO

AZCOMNA
BIBIANG MARTINEZ CARRASCO
MANUEL SORIA VILLEGAS




Repuestos Originales

hechos por quien ha hecho su tractor.

Los ‘Repuestos Originales SAME
nacen en la misma fabrica donde
ha sido estudiado y construido
su tractor.

Los mismos controles rigurosos,
la misma calidad, la experiencia
de los 50 anos SAME en

cada Repuesto Original.

Para mantener siempre sano

y nuevo su tractor.

por este emblema

ﬁ) La calidad del Repuesto Original
SAME esta garantizada

No dé pasos

Adeléntesé
con SAME.

Con su tractor SAME esta
siempre mas adelante: no dé
pasos atras, poniendo en peligro
Su inversion con repuestos que
no conoce.

Cada pieza de repuesto tiene la
marca SAME y sobre cada
confeccion esta siempre escrito:
Repuestos Originales SAME.

De quien ha hecho su tractor.

ag*fré-‘f !
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