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Valtra Valmet quiere estar
más cerca de su red ibérica.

Con este objetivo organizó en
las oficinas centrales, situadas

en Madrid, dos jornadas de
trabajo para analizar la

situación actual de la
empresa y del mercado,

repasar el desarrollo de la
marca y sus productos en los

nueve primeros meses de este año, presentar las novedades para la
próxima campaña y buscar nuevas estrategias de

venta, entre las que destaca el nacimiento de
'Valtra Finance'.

as citus sirvieron
también para que
algunos de los dis-

tribuidores recién incorporados
de la marca visitaran por primera vez

PRESENTACIONES PERSONALES

unque su experiencia en la fabricación de tractores se remonta varias
Adécadas, Valtra Valmet es una marca aún muy novel en el mercado es-
pañol, con apenas diez años de presencia ininterrumpida. Su red comercial
es joven y en constante crecimiento, por lo que antes de comenzar cada una
de las jornadas de trabajo, Pilar Villarreal solicitó a cada uno de los asisten-
tes que se presentara ante sus `compañeros'. Todos, desde los que distribu-
yen la marca desde su aterrizaje en España, hasta los que se han incorporado
al proyecto recientemente, expresaron su confianza en Valtra y ofrecieron su
apoyo y colaboración.
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las instalariones centrales ^lc la cc^m-
pañía en la Península. "Hc^nrc,s./'c^r;.u-

clc^ lu 'nrúc/ninn' /^ui'u yuc^ tucln.e i^i-

nic rcut ^', suhrc^ ^nclc^, c^r^nc^;.run u lu.^^

per^scmus yue h^uhcrjcnnn.^^ dc^.cdr

nyur"', dijo Pilar Vill^u-rcal, Consc.je-
ra Delegada de la filial ihérica.

La primera jorn^icl^i ^e desarrollcí

con los representantr^ dc la mita^l

Norte peninsular: el rrsto fuerun con-

vocados al día si^uiente. En amho^

casos, los responsahles c1e la comp^i-

ñía se encargarcm ^ir ^1^u^ Ia hicnvrni-

da, agradecer la asistencia y, h^as drs-

^losar el in[enso progr^imn, prcuntar

a los representantes dc la c mprrsa yuc

ha comenzado ^i col^ihorar con V^ilU^a

Valmet en la t^innnciación de sus opc-

raciones comerciales.
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Valtra convocó a toclos
sus clistribuidores en
dos intensas jornadas
de trabajo. En la
primer^ reunió a los
representantes de la
zona Norte.

"SO M OS U NA MARCA CON POSI B ILI DADES D E
CR ECI M IENTO, A P ESAR D E LA CAÍDA D EL M E R CAD O"

El nrercndo est^í trernendo. Estcí difícil, tio se
lo vcw ct decir y^o n ustedes porque lo esta-

mus st^friertdn todos". Pilar Villarreal no pre-

tendió ser alarmista, pero desveló a su red co-

mercial que, según sus datos, correspondientes

a los ocho primeros meses de este año, la caída

del mercado de tractores de ruedas alcanza el

l2%. "Era evidente yue habíatnos vivido uttos

años espléndidos, porqt^e veícuylos tndos yue

nuestrc^s ^^entas subíart cor^ cierta `ulegrín', pe-

ro sabíamos que el tamufro de ese mercaclo rto

eru real, que 25 000 t^tiidades de tractores ernn

demasiadu.l^. Estcíf^urnos vi ^^iendo al^^o , ficticio,

el año pasado caíamos u 22 000 i' en éste, po-

demos llegar a duras penas n lus 21 000".

Todos estos datos no impidieron a la Con-
sejera Delegada de Valtra Valmet en la Penínsu-
la Ibérica mostrarse optimista sobre las pers-
pectivas de futuro y enviar un mensaje
alentador a los representantes de la red de dis-
tribuidores. "Snmos utlm m^rcn con posibilida-
des dc^ rrecimiento, u pesar de la caída del
mercado ", afirmó.

EL PRECIO

Uno de los caballos de batalla contra los que debe pelear
Valtra es el precio. Algunos consideran que son muy eleva-

dos, lo que no es compartido desde la compañía, ya que consi-
deran que están ofreciendo alta tecnología, que en algunos ca-
sos llega a ser exclusiva. Bellostas puso un ejemplo gráfico:
- Transmisión convencional 12+12 la ofrecen Valtra y sus

competidores.
- Transmisión convencional con DPS la ofrecen Valtra y

algunos competidores.
- Transmisión convencional con HiTrol la ofrecen Valtra y un

competidor.
- Transmisión convencional con HiTrol y DPS, sólo la ofrece

Valtra.
- Transmisión HiTech con turboembrague, DPS e inversor

con programador, sólo en Valtra.
"En los dos últinzos cnsos tios estamos diferenciando total-

mente de la competenc•ia. Entonces, no vale que digan que
nuestro trc^ctor es barato o caro, porque no existe otro para

„comparar .
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'VALTRA FINANCE ', UNA NUEVA
ALTERNATIVA DE FINANCIACIÓN

Una de las grandes
novedades presentadas por
Valtra Valmet se refiere a la

financiación. Gracias al

acuerdo alcanzado con la
empresa UFB,

perteneciente al grupo
BNP-Paribas, la red de

distribuidores de Valtra
Valmet podrá ofrecer a sus

clientes la posibilidad de
financiar la adquisición de

cualquier tractor de la
marca en unas condiciones

muy interesantes.

La colaboración iniciada por am-
bas empresas ha dado como re-

sultado ` Valtra Finance', cuyo naci-

miento coincide con el lanzamiento
de una primera campaña bonificada,

que comenzó el 1 de octubre hasta el
31 de diciembre.

Jesús Pozo Lorano, Direct(^r
Comercial de UFB, present6 1(^s
pormenores de dicha campaña, en la
que se ofrecen distintas fónnulas cle
financiación, con un interés nominal
preferencial que depende del mode-
lo de tractor, la cantidad que se pre-
tende aplarar y el plaro dc dev(^lu-
ción. De este modo, cuando el
distribuidor esté a punto de cerrar
una operación, un representante de
'Valtra Finance' visitará al cliente
para ofrecerle la posibilidad de fi-
nanciar la compra en unas condicio-
nes ventajosas.

Los distribuidores, aunque en un
principio se mostraron al^^o escépti-
cos, terminaron mostrando ^u con-
fianza en este novedoso argumento
de venta.

UFB pertenece al grupo BNP los cliente^ ^fe Valtra Valmet, r(^n^(^

Paribas, y dentro de él a su empresa son un se^ur(i para U^.^rtur y(^tr(^ ^le-
de leasing y financiación. "[.le^^u- numinad(i "^lr inrapari^lacl lah(^ral".

< < La primera
campaña

promocional se
prolongará hasta

e131 de
diciembre> >

tnos mcís de 40 ai`̂ os en tudu Et[r[tpu

ett la.fittctncinciólt de sert[^res/^rufé-

sioltctle.ti^, cor»o c/ ct,^^rírolct, nhru.c

/^úblicus, i^c^hículos inc/nsh^ict/c.ti^, ctc^.

/VO flll(tt1ClU/NO,S Oh'OJ' ,4e('t[7re.S, /It U

otrns personcts cli.ctitttn.c, sinu yue

creutnos redes cuntercinles, cnn

ctnctlistus de ries^^^ns /^arn sc ctures

profesiunctli;,ctclo.c", dijo Jesús Por(^.

Junto a la campaña de financiaci(ín,

presentó también otr(^s dos produr-

tos de los que pueden beneficiarse
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"Nuestra mejor arma es que podemos hacer el
tractor a la medida del cliente "

"Tenemos producto para
poder competir". Con estas

palabras, los responsables de
Valtra Valmet trasladaron su

confianza a la red de
distribuidores, a quienes
recordaron que "nuestra
mejor arma para poder

compefir es que podemos
hacer el tracfor a la medida

del cliente", que escoge
individualmente las opciones
deseadas, accesorios, palas y

colores. Del desglose de estas
armas, que conforman una

amplia línea de tractores, se
encargó Jaime Bellostas, Jefe

de Servicio Nacional,
dependiente directamente de

Joao Pimenta, Director
Comercial de Valtra Valmet.

agror^cr^ica

n AgriUp

Tres modelos (convencional, frutero y viñero) con transmisión 24+24 con
duplicador, tracción a las cuatro ruedas con conexión electrohidráulica, inversor
sincronizado, doble bomba hidráulica (27+37 L) y un diseño más moderno y
menos agresivo en cultivos cerrados.

n M100

Gama formada por cua-
tro modelos polivalentes que
llegan con una nueva cone-
xión suave de la toma de
fuerza. Sistema electrohi-
dráulico con cuatro posicio-
nes y nuevo freno en el eje
delantero combinado con el
freno de remolque. EI mode-
l0 900, de 90 CV, aumenta el
par de 330 a 350 Nm.

n Mezzo/Mega

Son las gamas de tractores que Valtra denomina "convencionales". Modelos
de diseño moderno, fiabilidad probada, fabricados en la misma cadena y bajo
tecnología HiTech, con las mismas características mecánicas que las series Hi-
Tech (todos los tipos de toma de fuerza, Delta PowerShift (DPS), DPS+HiTrol
en 4 cilindros, HiShift... Tienen la posibilidad de montar TwinTrac y elevador
electrónico.

Las novedades en la gama Mezzo varían en función del modelo. El 6200, de 80
CV, aumenta el par de 320 a 360 Nm; el 6300 aumenta la potencia de motor de 85
a 90 CV y el par de 330 a 360 Nm; y e16400 pasa de 95 a 100 CV y de 390 a 415
Nm.

El 8400 Mega, hasta ahora de 140 CV/520 Nm, llega a 150 CV/625 Nm, con
puente delantero industrial y escape lateral.
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^ HiTech
(Segunda generación)

Valtra avanza otro paso en el capí-

tulo de transmisiones. Las modifica-

cione^ introducidas hacen que los pro-

gramas Auto 1(campo) y Auto 2

(transporte), pasen a ser ahora: Auto 1

(campo y transporte) y Auto 2(progra-

mable por el usuario en función de las

necesidades). Los modelos HiTech

contarán también con `Auto Traction',

un nuevo autocontrol con funciona-

miento tipo Vario. Además, el pedal

del embrague será aún más suave y se

añaden diferentes ajustes en cualquie-

ra de los embragues en función de la

utilización. Otras características im-

portantes son un arranque más sencillo

de la toma de fuerza, mayor seguridad

DPS en altas velocidades, autocalibra-

ción, acumulación de códigos de error

y uso de tecnología `Can Bus'.

n Sigma Power HiTech
Es un tractor de bajo peso, con po-

tencia de motor de 160 CV y en la to-
ma de fuerza alcanza hasta los 200 CV.

n 8350
Un modelo especítico de Valtra, ca-

racterístico por sus bajas revoluciones.

Equipa motor SisuDiesel de 6.6 litros

intercooler, con una potencia máxima

de 140 CV a 1 600 rev/min. Según ex-

plicó el Jefe de Servicio Nacional, "este

tractor tie^ie lu ^^^itnd de resen^u de pur,

^^ern dispnne de ui^ 30% m^is de /^ur

yue cualyuier otro motor".

ESTUDIO COMPARATIVO ENTRN; 5 MODF.LOS

El amplio dossier que Valtra Valmet entregó a cada uno de los represen-
tantes de su red de distribuidores incluye un estudio comparativo, efec-

tuado en 1999 en Dinamarca, con cinco tractores de similares prestaciones
pertenecientes a los más importantes fabricantes del Sector.

Se trata de un informe que, a juicio de Valtra, "sirve c!e referencin" aun-
que "los valores no soi2 objetivos". En la prueba tomaron parte 12 grupos de
clientes de varias marcas que durante 10 horas pudieron evaluar cada uno
de los modelos, sin considerar factores como distribución de peso, superfi-
cie lisa inferior, TwinTrac y embrague hidráulico.

Suspensión AiRes

EQUIPAMIENTOS

• DPS+HiTrol, en modelos de 4 cilindros
• 4 ruedas motrices con HiLork o

HeavyDuty
• Mandos a distancia
• Escape central o lateral
• Elevador y toma de fuerza delanteros

con amortiguador
° Freno remolque hidráulico o neumático
• Agrodata, Caretel, FieldMaster
• Control patinaje
• TwinTrac
• Cabina forestal
• Ejes de salida tdf (20, 21, 6 y 8 estríati)
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HiTECH

DRIVE CONTROL:

Inversor a derecha o izquierda.

Conducción hacia adelante y

hacia atrás
Posición neutral
Freno estacionamiento
DPS preprogramación

CONTROL CAM13I0 VEI,OCIDADF.S

CONTROL DE^TA POWERSHIFr (DPS) / CON'I'ROL HISHIFC

Palanca velocidades y grupos (3 x 4)
Interruptores cambio DPS para aumentar o disminuir velo-
cidad
Interruptores HiShift para cambio de funciones principales

n SERIE X

os articulados de Valtra, que los define como el
L"multitractor polivalente", para uso en muy distin-
tas aplicaciones. Tres modelos con transmisión HiTech
(^6+i6), h^acción a las cuatro ruedas y puente delantero
Heavy Duty. Hasta seis opciones de toma de fuerza, el
caudal de los hidráulicos es de 73 L/min y tienen una
capacidad de elevación de 5 600 y 7 000 kg. Con un án-
gulo de giro de ±42°, el cambio de dirección en esqui-
nas o giros muy cerrados es sencillo. Entre las numero-
sas opciones que permite esta serie, se encuentran todas
las de HiTech, además lu pala frontal y el freno de osci-
lación del puente delantero.

TOMA DE t' UERZA

Existen varias opciones disponibles tanto para los mode-
los convencionales o los equipados con HiTech. Todas ellas
son de fácil utilización y reparación, los ejes son intercam-
biables, tienen parada de seguridad; en los HiTech, además,
ofrecen la posibilidad de controlar la conexión/desconexión
desde las aletas.

Las opciones de toma de fuerza van incluyen las habitua-
les 540/1 000, 540/540 económica y 1 000/540 económica.
Una alternativa específica es la denominada 1 000 Heavy
duty, con embrague reforzado que sólo trabaja a 1 000 revo-
luciones. Además, el modelo 8350 monta la 1 000/540 am-
bas económicas, que trabaja a 1 750 rev/min.

PUENTE DELANTERO

Otra de las últimas novedades de Valtra fue el puente de-
lantero neumático `Aires', cuyas reacciones son más rápidas
que en los puentes hidráulicos, sin influir en el control de es-
fuerzo. Disponible para 4 y 6 cilindros, combina mecánica e
hidráulica, no electrónica.

n PRIMEROS DATOS DE LA SERIE S

EI prototipo pudo observarse en la última Agritechnica, celebrada en

el mes de noviembre en Hannover. Semanas después, en la Conven-

ción de concesionarios Valtra en la Península, celebrada en Portugal, Pi-

lar Villarreal ya anunció que será la gran apuesta de la marca para el año

2001. En esta nueva cita con los distribuidores, no podía faltar una alu-

sión a la Serie S.

Se ofrecieron los primeros datos de estos tractores. de alto par, bajas
emisiones y cuya potencia está comprendida entre 200 y 260 CV. Tanto
el control de la inyección como el puente delantero suspendido son elec-
trónicos. La transmisión incluye 4 velocidades DPS, embrague principal
central, inversor, 6 velocidades mecánicas, creeper en estándar (0.5
km/h) y HiTrol.

La Serie S montará la cabina con suspensión `Top Class'. con gran
visibilidad y bajo nivel sonoro. Dispondrá de tres paneles de control (ca-
rretera, aperos e inversor) y una generación de TwinTrac.^^
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