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Estimacion de los efectos estaticos
derivados de un proceso de integracién
econdmica a partir de funciones

de demanda «AIDS»: una aplicaciéon

a la industria alimentaria espaifiola (1)

1. INTRODUCCION

Este articulo presenta algunos de los resultados obtenidos a
partir de un amplio trabajo de investigacién encaminado a es-
timar el impacto de la liberalizacién comercial derivada de la
incorporacién de Espana a la Comunidad Europea y de la
constitucion del Mercado Interior sobre la industria alimenta-
ria. En este sector industrial, de especial relevancia para la
economia espanola, era posible, a priori, vaticinar un intenso
efecto, dado el elevado grado de proteccién arancelaria v,
sobre todo, extra-arancelaria del que habia disfrutado, asi
como la fragilidad de sus posibilidades competitivas, debida a
sus debilidades estructurales frente al potente y concentrado
sistema productivo propio de los principales paises producto-
res. En definitiva, se trata de una aproximacion a los efectos
estaticos, para cuyo calculo se ha utilizado un método analiti-
co, consistente en la estimacion de funciones de demanda
AIDS (Almost Ideal Demand System), las cuales pretenden re-
coger los factores explicativos de la evolucion de las participa-
ciones de cada grupo de proveedores (nacionales y extranje-

(*) Profesor Doctor T.EU. de Economia Aplicada. Departamento de Estructura Econé-
mica (Economia Aplicada IT), Universitat de Valéncia.

(1) En este articulo se presentan parte de los resultados de la tesis doctoral de 1a autora.
En su realizacidn fue decisiva la estancia en la Universidad de Birmingham (1991}, por lo que
se agradece la valiosa colaboracidn prestada por los profesores Alan Winters y Paul Brenton.

Trabajo presentado al [I Congreso Nacional de Economia y Sociologia Agrarias. Universi-
dad Politécnica de Valencia, 1995.
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ros) en el consumo aparente de cada producto analizado, du-
rante el periodo comprendido entre 1974y 1991.

En efecto, de la mera observacion del comportamiento se-
guido por los flujos comerciales en el periodo analizado, se
desprenden unos intensos cambios en la balanza comercial de
los subsectores seleccionados, con una caida abrupta de las
tasas de cobertura (COB) y de los indices de ventaja compara-
tiva revelada (VCR) (véase cuadro 1y graficos 1 y 2), asi como
en la especializacion geografica y sectorial. No obstante, para
estimar los efectos de la integracion hay que deslindar la in-
fluencia que, en los cambios observados, hayan podido ejer-
cer otras variables ajenas al propio proceso liberalizador (evo-
lucion de la renta, precios relativos, factores de oferta), con el
fin de construir un «antimundo» plausible. Asimismo, los
efectos de creacién y desviaciéon no pueden obtenerse si se
parte Gnicamente de los datos de comercio, ya que hay que
contar con la evolucién de la produccién interna a fin de ob-
tener las participaciones de los distintos proveedores en el
consumo aparente total.

El método seguido es altamente desagregado, dada la hete-
rogeneidad de las producciones alimentarias, la cual se mani-
fiesta en las caracteristicas de sus intercambios exteriores y en
el grado y modalidades de proteccion exterior, asl como en la
evolucion de la produccion y precios internos. No obstante, la
cobertura de bienes analizados se cine a los subsectores citados
en el Anexo, habiéndose excluido algunas producciones por
problemas metodologicos y de tratamiento de datos (falta de
compatibilidad de clasificaciones de comercio exterior con las
de produccién y precios industriales nacionales, enlace de se-
ries de comercio NIMEXE y TARIC). No obstante, la cobertura
es amplia, pues el grupo de subsectores seleccionado represen-
ta el 54 por ciento del valor anadido generado por el sector de
alimentacion y bebidas y el 70 por ciento del empleo total.

Si bien el punto de partida comtn a todas las estimaciones
es la construccion de un modelo para los flujos exteriores a
través de funciones de demanda AIDS individualizado para
cada uno de los subsectores integrantes de la industria alimen-
taria, se han realizado dos grandes grupos de estimaciones (ex-ante
y ex-post). Esta dualidad obedece a la confluencia, en el caso
espanol, de dos procesos: a) la fase transitoria derivada de la
adhesion formal de Espafia a la CE y, b) la apertura adicional,




Cuadro 1

COMERCIO EXTERIOR DE PRODUCTOS ALIMENTICIOS ELABORADOS
TOTALES GENERALES

VCR VCR | %Imp. | %Exp.
CE Row CE CE

1974 214,34 0,36] 260,05 | 180,11 0.44 0,20 | 42,82 51,95
1975 234,16 0,40 173,68 | 32293 0,27 0,53 1 59,48 4,11
1976 329,86 0,53{ 257,17 | 450,34 0,44 0,64 | 62,37 48,62
. 1977 238,92 0,411 193,42 | 308,05 0,32 0,51 | 60,31 48,82
1978 225,83 0.39] 138,48 | 405,32 0.16 0,60 | 67,27 41,25
1979 173,03 027| 97,99 | 336,38 -0,01 0,541 68,52 38,80
1980 136,79 0,16 73,34 | 25497 -0,15 0,44 { 65,07 34,89
1981 176,45 028} 82,15 | 328,67 -0,10 0,53 | 61,66 28,71
1982 148,55 020F 7117 | 27831 -0,17 0,47 | 62,64 30,01
1983 168,77 026 8333 | 341,05 -0,09 0,55 | 66,85 330
1984 208,04 0,35] 113,70 | 391,45 0,06 0,59 | 66,03 36,09
1985 190,74 0,31] 108,96 | 340,47 0,04 065 | 64,68 36,95
1986 106,57 0,03| 7071 | 167,65 -0.17 0,251 63,01 41,81
1987 109,59 0,06 78,65 | 18332 -0.12 0,29 | 70.44 50,55
1988 96,06 0,02} 75,48 | 146,68 0,14 0,191 71,09 55,85
1989 100,34 0,00f 79,85 | 150,19 -0.11 0,20 | 70,86 56,39
1990 88,88 0,061 75,60 | 120,75 -0,14 0,09 | 70,58 60,03
1991 80,39 -0,11] 6717 | 113,69 -0,20 0,06 | 71,59 59,83

Variaciéon
1991/741 -6250 | 12989 74,17 | 36,88 | -144,18 | -77,60 | 67,19 15,15
1980/74| -36,181 -57,29] -71,80 41,56 | -134,60 5265 | 51,95 | -32,84
1985/80 39,4b 100,901 48,56 33,53 | -127,89 2506 | -0.61 5,89
1991/85 | -57,86 | -134,84{ -38,35 | -66,6]1 | -5357,90 | 88,27 10,70 61,93

TMAA
1991/74 -5,61 -6,86| -7.65 -2,67 -4,69 -8,43 3,07 0,83
1985/74 -1,65 -1,38| -7,60 596 | -19,15 6,05 3,82 -3,05
1991/85| -1341 | -16,12| 776 | -16,71 | -28,86 | -30,03 1,71 8,36

Cobert.| VCR | COBCE| Cobrow

Nota: Solamente sectores incluidos en nuestro estudio. «Row» equivale a «resto del mundos.
Fuente: Etaboracion propia a partir de los datos de la Direccion General de Aduanas

—que se quiere definitiva—, derivada de la culminacion del Merca-
do Interior en 1993. Dichas estimaciones se concretan en los si-
guientes ejercicios:

1) En el primer caso (estimaciones ex-post relativas a los
efectos de la adhesion espanola a la Comunidad Euro-
pea durante el periodo 1986-1991) se ha utilizado un
enfoque analitico, estimando el modelo AIDS para la to-
talidad del periodo muestral (1974-1991), al que se in-
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corporan vanables ficticias (con diversas modalidades)
que recogen diferenciadamente el impacto causado |
por la integracidon (2). No obstante, de forma colate-
ral, se han realizado estimaciones de dichos efectos a
partir de un procedimiento de imputacidn residual, es-
timando el modelo para el periodo 1974-1985 y utili-
zando los parametros obtenidos para extrapolar la par-
ticipacion de cada bloque comercial (variable depen- i
diente) al periodo posterior a la integraciéon (1986-91),
obteniéndose asi el «<antimonde» que permite calcular
por diferencia con las participaciones efectivamente
observadas, los presuntos efectos de creacion y desvia-
cion de comercio (3).

2) En el enfoque ex-ante se ha realizado un ejercicio de
simulacién acerca de los efectos previsibles del Merca-
do Interior, a partir del cdlculo de elasticidades y ob-
tencion de la variacion compensadora. En efecto, la ob-
tencion de las elasticidades relativas a los flujos comercia-
les proporciona un «input» basico para la evaluaciéon
de las consecuencias de un proceso de liberalizacion
comercial, siendo necesaria su obtencién de forma de-
sagregada, dado lo inapropiado de aplicar a nuestras
predicciones elasticidades calculadas en otros estudios
de corte agregado. Por consiguiente, la estimacién «ex-
novo» de elasticidades precio (tanto compensadas como
no compensadas) y gasto (4) para cada uno de los pro-
ductos y subsectores de la industria alimentaria consi-
derados, se convierte en nuestro caso en un objetivo
prioritario, tanto para profundizar en los factores que
han determinado el comportamiento del comercio ex-
terior a un nivel desagregado como para predecir los
efectos potenciales derivados de la culminacién del
mercado interior (5).

(2) Los resultados de este ejercicio se presentan en el apartado 3 del articulo.

(3) Los resultados de este ejercicio resicdual se encuentran en la tesis Doctoral de la autora.

(4) Pardcularmente interesante resulta el analisis de los efectos renta a partir de los coefi-
cientes B, Por ejemplo, comprobar si, igual que sucede en el caso britinico, los proveedores
espafioles pierden participacion en el abastecimiento del mercado interno no solamente debi-
do a efectos precio derivados de la adhesién, sino también al propio crecimiento de la renta
(aproximado mediante ¢l crecimiento en el consumo aparente del producto en cuestién).

(5) Los resultados se presentan en el punto 4.1 de este articulo.
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2. EL MODELO

El método seguido para las estimaciones ex-post se inspira
en parte en el utilizado por Winters (1984) para analizar el
comportamiento agregado de las importaciones de manufactu-
ras britanicas tras la adhesion de Gran Bretana a la Comunidad
Europea, autor pionero en la aplicacién de funciones AIDS a
los modelos de comercio internacional. En la prediccion de
efectos ex-ante derivados de la culminacién del Mercado Inte-
rior hemos adaptado a la realidad espanola los supuestos utili-
zados por Brenton y Winters (1992) en su andlisis de las impor-
taciones alemanas e italianas, lo que facilita las comparaciones
entre el caso espanol y el de los paises mencionados.

La estimacion de sistemas de demanda de importacion
AIDS, desagregadas por productos o, al menos, subsectores,
permite recoger la influencia de las diversas variables microe-
condémicas sobre las participaciones relativas de varios bloques
de pafses proveedores —incluyendo el nacional-, en el consu-
mo aparente del producto en cuestion registrado en un ano
dado. El modelo AIDS ha sido elegido para tal fin por ser uno
de los que mejor incorpora las restricciones impuestas por el
comportamiento maxirizador del consumidor, asi como por
adaptarse a la naturaleza de la informacion estadistica disponi-
ble para el caso espanol. En el modelo AIDS aplicado al sector
alimentario se han introducido las siguientes hipotesis basicas:

1. El modelo recoge exclusivamente los factores determi-
nantes de la demanda del bien importable objeto de es-
tudio. Dicho bien, aunque sea homogéneo, se conside-
ra que es percibido de forma diferente por los consumidores
segun su procedencia, €s decir, aceptamos la hipétesis arg-
mintoniana (6) de «bienes diferenciados por su origen» y,
por consiguiente, necesitamos un modelo que permita
asignar las importaciones entre los diferentes grupos de
proveedores, y no un modelo que determine de forma
global el montante total de importaciones que realiza
un pais de un determinado producto.

2. Con el fin de podernos concentrar en el lado de la de-
manda sin que ello conduzca a estimaciones sesgadas,

(6) Véase Argminton, P. (1969).




suponemos (al igual que en la mayor parte de modelos
de asignacion de importaciones), que los precios vienen
dados exégenamente. Tal supuesto es aceptable por lo
que respecta a los precios de importacién, ya que para
la gran mayoria de productos alimenticios elaborados la
demanda de importaciones ejercida por los consumido-
res nacionales representa una parte muy pequeia del
consumo y de la oferta total de importables, de forma
que no es irrealista suponer que, dada su estrechez, sea
incapaz de afectar a los precios mundiales y, por consi-
guiente, la curva de oferta de cada proveedor extranje-
ro presente una elasticidad infinita (7).

3. El consumo total de cada uno de los bienes se supone determi-
nado a priori. Es decir, se parte de la hipotesis de que un
mecanismo de asignacién presupuestaria de orden su-
perior determina la composicion del gasto total realiza-
do por el conjunto de consumidores entre diferentes
grupos de bienes, llegandose al modelo de asignacion
de importaciones con el conocimiento previo del con-
sumo total ejercido sobre el bien importable a tratar.

4. No esta determinada a priori la proporcion de ese con-
sumo total que se satisface con produccién interna res-
pecto a la proporcién abastecida por diferentes fuentes
de importacién. Es decir, a diferencia de Argminton
(1969), no aceptamos el supuesto de separabilidad entre de-
manda de importaciones y demanda ejercida sobre produccion
interna, basandonos para ello en la solidez de las argu-
mentaciones (y contrastes econométricos) efectuados
por Winters al respecto (8). Por consiguiente, no se trata
de asignar un montante dado de importaciones totales
entre diferentes fuentes de aprovisionamiento, sino de
determinar conjuntamente la participaciéon de cada una
de dichas fuentes y de la produccién interna en el con-
sumo total. Esta asignacién simultinea de la produccién

(7) Este caracter exégeno de los precios, si bien permite analizar el comportamiento del
comercio exterior centrandose exclusivamente en la demanda de importaciones, presenta el
inconveniente de impedir Ia evaluacion de los posibles efectos sobre los términos de inter-
cambio ocasionados por el propio proceso de integracion. En efecto, al aceptar el supuesto
de «pais pequeno», las variaciones en los términos de intercambio provendran Unicamente
de las fluctuaciones de la demanda de nuestros bienes exportables.

(8) Winters, L. A. (1984b).
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interna, si bien presenta ventajas metodolodgicas, ha
complicado notablemente el proceso de tratamiento de
los datos. al requerirse series de produccién y precios
internos compatibles con las disponibles para el comercio
exterior con los diversos paises y areas geograficas. De
esta exigencia deriva una restriccion adicional: el acor-
tamiento sustancial de la serie a estimar. En efecto, aun-
que disponemos de informacién detallada de los flujos
| comerciales desde 1964, lo que hubiese permitido esti-

' mar un modelo con 28 observaciones (1964-1991), el

| rechazo de la separabilidad y consiguiente inclusiéon de

los flujos internos ha restringido la serie a 18 observa-
ciones (1974-1991), ya que solamente desde 1974 conta-
mos con indices de precios y produccion industrial fia-
bles con el grado de desagregacién requerido.

5. La escasez de observaciones y el elevado namero de pa-
rametros que conlleva la estimacién de un sistema AIDS
completo, nos obliga a adoptar un enfoque jerarquico en
el tratamiento de la distribucién geografica. Dado que

la inclusion de un pais proveedor se traduce en una

ecuacién mais en el sistema, es inviable proceder a la de-
" terminacién simultinea de las participaciones de todos

, los paises relevantes (incluido el propio), pues resulta-

i ria un sistema de al menos diez o quince ecuaciones. De

’ ahi que se haya procedido a agregar dichas fuentes de abas-

tecimiento en sélo tres bloques: produccion interna, paises CE y
resto del mundo. Asi pues, las variables dependientes del
sistema son: WSPAIN, es decir, participacion de la pro-
duccién espanola en el consumo aparente total del bien
en cuestion, WEEC (participacién del conjunto de

; paises comunitarios, excluyendo a Espana, por supues-

| to) y WIROW (participacién del «resto del mundo»).

Este tipo de asignacién requiere construir un sistema

AIDS con tres ecuaciones, 1as cuales, en realidad, se redu-

cen a dos a la hora de la estimacion.

: En efecto, la restriccién de aditividad, inherente al propio
modelo —puesto que el consumo aparente total no es sino la
% suma del gasto que se efectiia con cada uno de los proveedo-
‘ res (incluyendo los nacionales)—, hace, en un sistema como el
i que estamos proponiendo, que una de las ecuaciones sea re-
dundante, ya que todos sus parimetros pueden obtenerse a




partir del conocimiento de los estimadores obtenidos para las
ecuaciones restantes. De este modo, si se aborda la estimacion
del modelo incluyendo todas las ecuaciones, el intento resul-
tara fallido, lo que se manifestara a través de una matriz de va-
rianzas-covarianzas de las perturbaciones singular. Para evitar este
problema, la solucién mas sencilla es eliminar una ecuacion y
estimar las (m — 1) ecuaciones restantes. En nuestro caso,
dado que esta fehacientemente demostrado que los estimado-
res obtenidos son invariantes a la ecuacién que se decida eli-
minar, hemos optado por suprimir, a efectos estrictamente de
estimacién, la ecuacién que recoge los determinantes de la
participacion del resto del mundo (WROW), por lo que el sis-
tema se reduce a las dos ecuaciones relativas a WSPAIN y
WEEC (9).

Junto a la restriccion de aditividad, se han impuesto en todo
momento las restricciones de homogeneidad y simeiria. La restric-
cién de homogeneidad por si misma no impide la estimacion
ecuacién por ecuacién, pero, sin embargo, tal cosa ya no es
posible cuando imponemos también la propiedad de sime-
tria, ya que conlleva restricciones cruzadas que involucran a
los parameiros de varias ecuaciones (Y; = ¥;). Se ha buscado,
por consiguiente, mantener la mayor fidelidad posible al es-
piritu del modelo original, a fin de que nuestro sistema fuese
capaz de incorporar los requerimientos exigidos por un ver-
dadero modelo de demanda, aunque ello impidiese una esti-
macion uniecuacional.

La unica simplificacién llevada a cabo respecto al modelo
inicialmente propuesto por Deaton es la sustitucion de la formu-
lacion del indice de precios original, por la formula de Stone, que
elimina la Ginica fuente de no linealidad del modelo y convier-
te por tanto al AIDS en un sistema de ecuaciones lineales que
puede ser estimado sin necesidad de recurrir a métodos de
maxima verosimilitud. Las caracteristicas del modelo a utilizar,
es decir, aproximacién lineal del AIDS pero imponiendo si-
multineamente las restricciones de aditividad, homogeneidad
y simetria, permiten identificarlo con lo que desde el punto

(9) En esta eleccion ha contado, sin duda, el peso marginal que, en muchas de las pro-
ducciones, representan los proveedores de paises terceros, prefiriéndose atorgar el maxi-
mo protagonismo a los flujos comunitarios y obtener directamente los coeficientes que les
atanen.
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de vista econométrico se denomina un modelo «SURE»(See-
mingly Unrelated Regression Equations). Por consiguiente, ha po-
dido estimarse segin la técnica ideada para este tipo de mode-
los por Zellner, A. (1962).

Cuando se utiliza un enfoque analitico se requiere la esti-
macién del sistema AIDS para el conjunto completo de observacio-
nes (1974-1991). De este modo, el impacto de la integracién
de Espana en el 4rea comunitaria sobre las participaciones de
cada uno de los paises proveedores viene recogido en el coefi-
ciente (Sj) de una variable ficticia D, que se introduce en cada
una de las ecuaciones del modelo, representativa del proceso
transitorio asociado a la integracion.

Al incorporar la variable ficticia, el sistema de ecuaciones
realmente estimado adopta la siguiente formulacion:

Wiy =0+ Bi log(Mt/Pr) + Ej"fij 108 pj + SiDt + Wy (1)

siendo w;, la participacion del proveedor 1 en M, durante el
ano t; M, es el consumo aparente total; D, es la variable ficti-
cia; o, B, ¥y 0 son parametros, y log P, = Zw, log p;, (el indice
de Stone), en el cual p; es el precio del bien procedente del
proveedor j.

Dada la heterogeneidad de los productos alimenticios in-
cluidos en nuestro estudio hemos considerado necesario intro-
ducir diversas modalidades de variables ficticias, lo que nos ha lle-
vado a estimar, para cada uno de los productos tratados, tantas
versiones del modelo AIDS como tipos de variables ficticias
hemos introducido. De este medo, en la seleccion del modelo
finalmente utilizado para la cuantificacion de los efectos esta-
ticos, ha desempenado un papel crucial, ademas de los crite-
rios econométricos habituales para determinar la «bondad»
del ajuste, la significatividad mostrada por cada una de las va-
riables ficticias alternativas.

El cuadro 2 presenta el contenido de las series correspon-
dientes a las variables ficticias. Cada una de ellas recoge una
hipotesis diferente sobre la dinamica temporal seguida por el
proceso transitorio:

La variable DUMMYladopta valor cero hasta 1985 y valor
uno desde 1986 inclusive, suponiendo un impacto repentino y
total en los flujos comerciales, impacto generado en el mismo
ano en que tuvo lugar la integracién. No obstante, dado el




Cuadro 2

VARIABLES FICTICIAS UTILIZADAS EN LA ESTIMAGION
DE LOS EFECTOS ESTATICOS

DUMMY! | DUMMY2 | DUMMY3 | DUMMY4{ DUMMY3{ DUMMY6 [DUMY185 | DUMY285 [ DUMY385
1974-84] © 0 0 0 0 0 0 0 0
1985 0 0 0 0 0 0 1 1 1
1986 1 1 2 3 0 1 1 2 2
1087 1 2 3 4 1 1 1 3 2
1988 1 3 4 5 2 2 1 4 2
1989 1 4 5 6 3 3 i 5 2
1990 1 5 6 7 4 4 1 6 2
1991 1 6 7 8 5 5 1 7 2

Fuente: Elaboracion propia.

gradualismo implicito en el proceso transitorio, tiene mas sen-
tido suponer que, para muchos productos la significatividad
conjunta del modelo puede mejorar si se utiliza una variable
ficticia que recoja ese escalonamiento en la liberalizacién v,
consiguientemente, en la materializacién de los efectos de la
integracién: asi pues, el segundo experimento consistira en susti-
tuir DUMMY1 por DUMMY?2, tomando esta Gltima valor cero
hasta 1985 y valores crecientes a partir de 1986.

Aun admitiendo el caracter gradual y progresivo de la fase
transitoria, hemos considerado una hipodtesis que, para un
buen namero de sectores, puede aproximarse mejor a los
cambios efectivamente ocurridos. Dado que, en la construc-
ciéon de los precios de importacién, se ha excluido el efecto
protector inherente al Impuesto de Compensacion de Grava-
menes Interiores (10), es presumible que, en el primer ano
posterior a la integracion, el impacto liberalizador sea supe-
rior al de anos futuros. En efecto, en 1986, al inicio del desman-
telamiento arancelario se unio la implantacion del IVA, lo que supuso
la eliminacion del ICGI y por tanto de la proteccion encubierta que
emanaba de dicho impuesto.

Por esta razon hemos construido una variable ficticia,
DUMMYS3, que busca sintetizar tanto el cardcter gradual del proceso
ltberalizador como la «virulencia» del shock inicial, por lo que

{10) Recordaremos que tal impuesto queda excluido al trabajar con precios industriales.
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toma valor cero hasta 1985, pasando a un valor 2 en 1986, 3
en 1987 y asi sucesivamente. Variantes de este tdltimo supuesto
son: a) DUMMY4, que combina igualmente un salto inicial
con la progresiva liberalizacion subsiguiente, pero suponien-
do una mayor intensidad en dicho impacto inicial y b)
DUMMYb, que acentia el caracter gradual de dicho proceso
de apertura, con un impacto modesto en 1986 y anos inme-
diatamente consecutivos (hasta 1988), fruto de las cortapisas a
la liberalizacion impuestas por las autoridades espanolas ante
el recelo que suscitaba una repentina liberalizacién de impor-
taciones en algunas producciones hasta entonces fuertemente
protegidas (11). Solamente en 1989 la apertura se intensifica,
lo que trasladamos al modelo dando a la variable ficticia valor
2.5 para ese ano, 3.5 en 1990y 4.5 en 1991.

Todavia dentro de este enfoque «gradualista» en la genera-
cién de los efectos de la integracion, hemos considerado la
posibilidad de que los efectos se hayan empezado a hacer
notar en un ano distinto al «oficial». A ello responden dos va-
riables ficticias: por un lado, la variable que hemos denomina-
do DUMMY5, la cual toma valor cero hasta 1986 inclusive,
aplazando los primeros efectos de la integracion a 1987. Por
otro lado, la variable DUMMY285 supone que, tal vez, puedan
haber intervenido efectos anticipatorios ya en 1985, por lo
que en dicho ano la variable ficticia tomara ya valor unitario,
procediéndose para los anos sucesivos del mismo modo que
en DUMMY2, hasta llegar a 1991 en que adoptara valor 7. Por
altimo, se introducen dos variables ficticias mas, las cuales re-
flejan un impacto de la integracion ya en 1985, pero suponien-
do que en los anos sucesivos no se iba a producir una progre-
si6én intensificadora de los efectos iniciales: DUMMYI85 y
DUMMY385.

La variable ficticia, en cualquiera de las variantes definidas
hasta ahora, esta recogiendo todo el impacto del conjunto de
medidas liberalizadoras que puedan haber incidido sobre las
participaciones, incluidos, por supuesto, los efectos precio oca-
sionados por las reducciones arancelarias. De este modo se ha
aislado en una nOnica variable (la variable ficticia), el impacto

(11) Un ejemplo paradigmitico de esta politica lo ofrece el sector de productos cirnicos,
con cldusulas de salvaguardia y contingentacion de las importaciones que afectaron particu-
larmente a los tres afios subsiguientes a la integracién en la CE.
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total causado por el proceso de integracién sobre las participa-
ciones respectivas con el fin de llegar a las estimaciones de
creacion y desviacion de comercio (12).

El modelo se ha estimado, dada la amplia gama de varia-
bles ficticias posibles, con nueve versiones diferentes para
cada uno de los productos, mas una décima versidn corres-
pondiente al modelo AIDS con restriciones pero sin variable
ficticia, el cual, como era de esperar, presenta un ajuste muy
mediocre a nuestros datos en la inmensa mayoria de los casos.

3. RESULTADOS: EFECTOS ESTATICOS DE LA INTEGRACION

3.1. Seleccion de modelos: dinamica seguida
por los efectos de la integraciéon

Los primeros resultados relevantes se obtienen directa-
mente de la fase de selecciébn de modelos, ya que al detectar
cuales son las variables ficticias mas significativas y seleccionar
el modelo con mejores propiedades econométricas se obtie-
ne en primer lugar el tipo de evolucion temporal seguido por el
proceso de integracién en un subsector determinado. No se
entra todavia en esta etapa en la cuantificacion del efecto ni en el
calculo de la magnitud de creacion o desviacion de comercio. Las
conclusiones que, de modo general, pueden extraerse al
tomar en consideracion todos los analisis subsectoriales son
las siguientes:

— Ll efecto integracion se detecta de forma inequivoca en 13 de
los 16 sectores somelidns a estimacion econométrica. Tan
sOlo los subsectores de leche en conserva, carnicos y
salazones han presentado malos ajustes en cualquiera
de las variantes del modelo, con independencia de la
variable ficticia utilizada. (No obstante, en el sector
carnico, el ajuste del modelo ha mejorado sensible-
mente al dinamizarlo e incluir la variable ficticia
«DUMMYG6»).

i
H
H
H
H
3
H
:
H
H
H
H
H
H
H
H
:
i
i
H
H
H

(12) La intervencion de variables ficticias hace aumentar el niimero de parimetros en
dos {uno adicional por cada ecuacién), pero el efecto negativo que este incremento produce
sobre los grados de libertad se ve parcialrnente atenuado por la imposicion de las restriccio-
nes inherentes a la demanda del consumidor.
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— Constatada la existencia mayoritaria de un efecto inte-
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gracion, las diferencias entre sectores se plantean en el
patrén temporal que ha seguido la manifestacion de
dicho efecto. En ¢l cuadro 3 aparecen clasificados los
sectores segun la variable ficticia que ha logrado un

mejor ajuste en el modelo. Del mismo, se deduce que la
manifestacion de los efectos estaticos ha adoptado un cardcter
gradual y progresivo en la gran mayoria de sectores. Solamen-

te en ¢l de pastas alimenticias, la variable ficticia mas

Cuadro

3

SELECCION DE MODELOS:

DINAMICA TEMPORAL EN LOS EFECTOS ESTATICOS

_

A) Impacto constante.

Desde 1986: DUMMY]. Pastas alimenticias

Desde 1983

B) Gradualismo.

DUMMY 185

DUMMY 385

Desde 1985 DUMMY 285. Cacao y Chocolate; Chocolate; bebidas

Desde 1986:

analcohdlicas.

rEstindar DUMMY2. ¢ Sopas preparadas y alimentos
infantiles.

» Merladas; conservas de
hortalizas al natural,

I-Combinado con

impaco inicial |: Moderado DUMMY 3
Intenso DUMMY4  » Vegetales congelados.

¢ Conscrvas de pescado.

* Mantequilla.

¢ Bolleria.

“ Gradualismo matizado

en dos fases: l: (1986-88) Crecimiento }

moderado. DUMMY 6 * Confiteria.

+ Productos
carnicos
(dindmico}

(1989-91) Crecimiento
intenso.

Fuente: Elaboracién propia.




apropiada es la que supone un impacto «once for all» en
1986, rechazando dicho caracter gradual.

— Ahora bien, dentro de la «progresion» en la generacion
de los efectos, podemos distinguir al menos dos grupos
de sectores: a) el mas numeroso esta integrado por aque-
llos que, sin menoscabo del caracter creciente en la ge-
neracién de los efectos, presentan un impacto inicial sus-
tancial, sea adelantando los primeros efectos a 1985
(cacao y chocolate, bebidas analcohdlicas), sea senalan-
do un claro corte en 1986 respecto a la situacion ante-
rior (derivados de la pesca, bolleria, congelados vegeta-
les, mantequilla); b) los efectos se han hecho sentir
mucho mas suavemente en el segundo grupo de secto-
res, hasta el punto que, en el caso de productos de confi-
teria, los efectos mas claros se han aplazado hasta 1988-
1989. En este grupo incluimos, por lo tanto, a aquellos
sectores que, en el cuadro 3, aparecen catalogados como
«gradualismo estandar~: todos ellos coinciden en que su
mejor modelo AIDS es aquél que incorpora la variable
ficticia DUMMY2 (mermeladas, conservas de hortalizas
al natural y sopas preparadas y alimentos infantiles).

3.2. Cuantificacion de los efectos estaticos:
comparaciones subsectoriales

Una vez estimados y seleccionados aquellos modelos que
recogen con mayor fiabilidad los factores determinantes de la
evolucion de las participaciones en el consumo aparente, pa-
samos a cuantificar el impacto de la integracién sobre las par-
ticipaciones de cada grupo de proveedores, para lo cual, de
acuerdo con nuestro enfoque analitico, se procede del modo
siguiente:

Para cada ano t posterior a la integracion, los coeficientes
estimados correspondientes a las variables ficticias, que reco-
gen el impacto de la misma, deben multiplicarse por el consumo
aparente registrado en dicho afo y por el valor que toma la va-
riable ficticia en el mismo afio. De esta forma se obtiene el im-
pacto sobre los flujos comerciales ario a aro, valorado en millo-
nes de pesetas corrientes, impacto que aparece reflejado en
los gréficos 3y 4.
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En el caso de suponer un impacto uniforme, tal y COMO Su-
cedia en el modelo «DUMMY] », la variable ficticia toma siem-
pre valor unitario, por lo que bastara tinicamente multiplicar
el coeficiente estimado por el consumo aparente. En las
demas situaciones, sin embargo, se aprecia en los efectos par-
ciales el caricter creciente del proceso, por lo que la variable
ficticia no siempre adopta valor uno, sino que varia en fun-
cion del ano. Por ejemplo, en el modelo «DUMMY3», la varia-
ble ficticia toma valor 2 ya en 1986, por lo que el efecto sobre
la participacion de las ventas de los productores espanoles
(WSPAIN) sera dos veces el producto del coeficiente estimado
asociado a la variable ficticia de la primera ecuacion del siste-
ma por el consumo aparente total registrado en dicho afio. En
1987 seria tres veces dicho producto, y asi sucesivamente hasta
llegar a 1991, en el cual el efecto seria siete veces el producto
del coeficiente de la variable ficticia por el consumo aparente
de ese ano, puesto que en 1991, la variable ficticia DUMMY3
tiene valor siete.

Efecto sobre VSPAIN en el ano t = § *DUMMY,* CONSAP, (2)

Sin detenerse en un analisis subsectorial pormenorizado, los
principales resultados globales son:

1. Respecto al tipo de efectos estaticos que predomina, se constata
que las dos combinaciones mas usuales (creacion interna
mas desviaciéon de comercio o creacién de comercio in-
terna mas externa) aparecen con una frecuencia similar
entre los casos estimados: de los trece sectores para los
que hemos podido extraer resultados concluyentes, seis
presentaron creacion interna de comercio combinada
con una leve desviacion, mientras que en siete se detectd
exclusivamente creaciéon de comercio, tanto en la moda-
lidad de creacion interna como externa (13).

2. No obstante, si nos referimos a la importancia cuantita-
tiva de cada efecto, en vez de a la frecuencia de apari-
cion, agregando los efectos subsectoriales a fin de obte-

(13) En los graficos 3 y 4 se detecta desviacion cuando la barra correspondiente a la par-
ticipaci6n del resto del mundo (ROW) refleja valores negativos, mientras que existe creacion
externa de comercio en el caso contrario.
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ner una cifra que sintetice el efecto predominante en el
conjunto de sectores analizados, dicha aparente igualdad
entre ambas combinaciones de efectos se rompe ante la
evidencia del predominio absoluto del efecio creacion de comer-
cio, interno y externo, frente al efecto desviacion. Por ejemplo,
para 1991 se obtiene que la creacion de comercio ha su-
puesto un 4,2 por ciento del consumo aparente del total
de bienes incluidos, es decir, la participacién de los pro-
veedores nacionales en dicho consumo aparente ha sido
4,2 puntos inferior a la que se hubiese registrado en au-
sencia de integracién. De este porcentaje, 3,2 puntos co-
rresponden a la creacién interna de comercio y 0,9 al in-
cremento neto de la participacién de los proveedores ex-
tracomunitarios por encima de la que se hubiese produ-
cido en el «antimonde», es decir, al efecto de creacion
externa descontada la desviacion de comercio (14).
Si, en vez de ceftirnos a 1991, tomamos el promedio del
periodo, se obtiene un impacto inferior, nada extrano si
se tiene en cuenta el gradualismo que ha estado presen-
te en la mayor parte de sectores, de manera que el im-
pacto estimado para los wltimos anos es superior al de los pri-
ge meros. Se constata en este caso un efecto total de crea-
cion de comercio del 2,7 por ciento del consumo apa-
rente, correspondiendo un 2,1 por ciento a creacion in-
ternay 0,6 por ciento a creacion externa.

3. Este resultado global esconde diferencias muy acusadas
entre los sectores analizados, de manera que, en al menos
seis de ellos, el impacto de la integracién, teniendo en
cuenta exclusivamente los efectos estaticos, ha sido muy
elevado: la contraccion de los proveedores nacionales en
el consumo aparente ha sido superior a cinco puntos en
el caso de cacao y chocolates, sopas preparadas y alimen-
tacién infantil y en conservas de hortalizas, superandose
los diez puntos en los subsectores de derivados de la pesca
(conservas y salazones), asi como, sobre todo, en el de
congelados vegetales, que ha sobresalido del resto al de-
tectarse un efecto promedio cercano al 30 por ciento del

(14) En realidad, la creacién externa total ha sido superior a dicho porcentaje, pero al
agregar los sectores, la cifra final aparece minorada por la contraccién en la participacion de
terceros ocurrida en aquellos sectores que han presentado desviacion.




consumo aparente (40,7 por ciento si nos referimos ex-

clusivamente a 1991). En un segundo grupo, tampoco ha

sido desdenable el efecto sobre el consumo aparente de-
tectado en los productos lacteos (la mantequilla, unico
producto representativo para el que hemos podido obte-

ner estimaciones concluyentes, registréo un efecto del 4

por ciento del consumo aparente promedio (5,5 por cien-

to en 1991), asi como en confiteria sin cacao (2,73 por

ciento del consumo aparente promedio del periodo, 5

por ciento en 1991). A un tercer grupo quedan relegadas

aquellas producciones que no han alcanzado el efecto
creacion de comercio promedio para la industria alimen-
ticia aqui abordada, es decir, con un efecto en la partici-
pacion de los proveedores nacionales inferior al 2,6 por

ciento del consumo aparente del periodo: mermeladas y

confituras (1,5 por ciento del consumo aparente), bolle-

ria (1,57 por ciento), pastas alimenticias (1,13 por ciento)

y bebidas analcohdélicas (0,8 por ciento).

. Hay que distinguir la intensidad del impacto de la aper-
tura sobre cada uno de los sectores, de la contribucién
que cada uno de ellos ha realizado a los efectos totales:
hay varios sectores que se han visto muy afectados por la
integracion, a juzgar por el impacto sobre su consumo
aparente (congelados vegetales, sopas y alimentos pre-
parados), pero que, por su escaso peso especifico en el
conjunto, han contribuido modestamente a los efectos
totales. Por el contrario, hay sectores, como el de bebi-
das analcohélicas o el de bolleria, con elevado peso es-
pecifico en el conjunto de sectores que, sin embargo,
han registrado efectos de la integracion débiles respec-
to a su propio consumo aparente. De este modo, los sec-
tores que, cuantitativamente, mas han contribuido a
formar los resultados finales han sido, en primer lugar,
los derivados de la pesca (con una contribucién espe-
cialmente notable no sdéle en creacidn interna sino,
sobre todo, en creacion externa de comercio), seguidos
de bolleria, cacao vy chocolate y conservas de hortalizas.

. La comparacién de los resultados obtenidos por nues-
tro método analitico y aquéllos que se habrian logrado
a partir de procedimientos de imputacion residual
muestra, para los sectores en los que ha sido posible uti-
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lizar ambos métodos, que, en general: a) cualquiera de
los dos métodos diagnostica el mismo tipo y direccion de los
efectos en un sector determinado, por lo que, de haberse
podido obtener resultados agregados, mediante imputa-
cion residual, éste, probablemente, habria generado
como resultado global una combinacién de creacion in-
terna y creacion externa de comercio, con escasa pre-
sencia de desviacion de comercio; b) existen divergen-
cias en los resultados cuantitativos correspondientes a
cada efecto y sector, siendo perceptible una tendencia
de la imputacion residual a la infravaloracién de los efec-
tos respecto a los obtenidos por el método analitico.

4. APROXIMACION EX-ANTE A LOS EFECTOS
DE LA IMPLANTACION DEL MERCADO INTERIOR

4.1. Caracterizacién estructural para la estimacién
de los efectos ex-ante: calculo de elasticidades
precio y gasto

La obtencién de las elasticidades relativas a la demanda de
cada uno de los productos, diferenciadas por fuentes de apro-
visionamiento, constituye el requisito previo e indispensable
para intentar cualquier acercamiento a los potenciales efectos
de bienestar derivados de instauracion del Mercado Interior,
dado que la supresién de barreras no arancelarias se traduce,
generalmente, en efectos precio.

Aunque hemos obtenido todo tipo de elasticidades precio,
compensadas (Hicksianas) y no compensadas (Marshallianas),
propias y cruzadas, asi como elasticidades gasto, las mas rele-
vantes para nuestra finalidad predictiva son las elasticidades
propias no compensadas y la elasticidad gasto.

Respecto a las elasticidades precio, como el modelo estima-
do por nosotros ha sido la aproximacion lineal al AIDS, ya que
se ha utilizado el indice de precios de Stone en lugar de la for-
mula original planteada por Deaton, habra que utilizar unas
formulas especificas para dicha aproximacion lineal. En efecto,
Green y Alston (1990) demuestran las inexactitudes que se co-
meten si se utiliza la férmula de la elasticidad precio no com-
pensada derivada del AIDS original. Por esta razon, proponen




la siguiente formulacién general de la elasticidad precio no
compensada, disenada expresamente para el AIDS lineal:

Ny + _Bij Yi/ Wi — B* wi/w — B/ wF [ZwilnP* (M + 8] (3)

Esta formula tiene el inconveniente de presentar la elastici-
dad objeto de célculo en funcién de ella misma y de todas las
demas elasticidades cruzadas, lo que conlleva una mayor difi-
cultad operativa, al exigir la resolucion de un sistema para n
bienes (o proveedores en nuestro caso), de n? ecuaciones si-
multaneas. Con el fin de subsanar estos inconvenientes, distin-
tos autores han disenado y utilizado formulaciones alternati-
vas, de las cuales hemos seleccionado una de las mas utilizadas
por ofrecer un mayor grado de fiabilidad. Se trata de la expre-
sion de la elasticidad precio que se obtiene cuando se toma
como supuesto que dlnP/dInPj = wj; (véase, por ejemplo,
Chalfant, J. (1987) o Fuijii, E. T., M. Khaled y ]. Mak (1985):

My = =0y + ¥/ Wi — B * W/ w; (4)
donde §; es la funcion Kronecker (§; =1 parai=jy 8;= 0 para
i distinto de j) (15).

— Por lo que respecta a las elasticidades precio compensa-
das, se obtienen de forma inmediata aplicando la for-
mula:

M€ =Ny + wi¥ (1 + Bi/wy) (5)

— Las elasticidades gasto las calculamos a partir de los pa-
rametros f;, tomando las participaciones w; en su valor
medio:

Ni=1+B/w (6)

Al calcular las elasticidades precio para los tipos de pro-
ductos que estamos considerando, nos encontramos con una

(15) Esta formulacion presenta la ventaja, frente a otras alternativas, de que el valor de
las elasticidades asi obtenidas es practicamente idéntico al que se obtiene utilizando la formu-
la completa, es decir, la que no impone ningin tipo de supuesto restrictivo (Green y Alston,
1990).




limitacién que es preciso hacer explicita, con el fin de tener
presentes los posibles sesgos que la misma puede introducir
en los valores hallados. Nos referimos a la baja significatividad
mostrada por los coeficientes precio (Y;) en algunos modelos
estimados, asi como por algun coeficiente renta (. Esta baja
significatividad se sigue produciendo aunque estimemos el
modelo sin introducir variables ficticias para el periodo 1974-
1985, es decir, el modelo que se hubiese utilizado en el méto-
do de imputacion residual. Ante este problema, los sectores
que presentaban una significatividad insuficiente de los coefi-
cientes precio se han eliminado del célculo de las elasticida-
des precio, aunque si hayamos obtenido para los mismos las
elasticidades gasto: éste ha sido el caso de los sectores de leche
en conserva, conservas de hortalizas al natural, pastas alimen-
ticias, bolleria, confiteria y sopas preparadas y alimentos infan-
tiles. Esta imposibilidad de llegar a conclusiones relevantes
sobre la elasticidad precio no es un hecho tan intrecuente. El
estudio de Paul Brenton y Alan Winters (1992), principal
punto de comparacion para nuestro experimento ex-ante,
muestra que, en el caso de Alemania, casi una lercera parte de
las industrias analizadas no ofrecen estimadores satisfactorios de la
mairiz de coeficientes precio, a pesar de ensayar con diversas verstones
del AIDS.

Hechas estas reservas, presentamos en el grafico 5 las elas-
ticidades precio no compensadas (16), obtenidas a partir del
mejor modelo seleccionado para cada sector en el analisis ex-
post, es decir, a partir del modelo AIDS con variables ficticias
estimado para la totalidad del periodo 1974-1991. Dados los
problemas de significacién comentados, la elasticidad precio
se ha calculado Ginicamente para aquellos sectores cuyo mejor
modelo daba signiticativos al menos dos de los tres coeficien-
tes precio estimados directamente (Y, Yoy Y Y19), sectores que
son los anicos que se han incluido en dicho grafico:

— En general, las elasticidades obtenidas no son demasiado ele-
vadas, lo que indudablemente condiciona la amplitud y trans-
cendencia de los efectos précio que pudiesen generarse con la cul-
minacion del Mercado Interior; siendo ya indicio de que las

{16) Calculada a partir de la férmula de Chalfant, J. (1987) —ver ecuacion 4-, tomando el
promedio de las participaciones estimadas w;.




Grdfice 5

Elasticidad precio
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ganancias de bienestar derivadas de efectos puramente
asignativos no van a alcanzar excesiva transcendencia,
como tendremos ocasién de corroborar al calcular la va-
riacion compensadora en el préximo epigrafe.

En promedio, las elasticidades mayores las ofrecen los
efectos precio propios, mientras que las elasticidades cruza-
das son de escasa magnitud. Entre las elasticidades pre-
cio propias solamente es superior a la unidad la corres-
pondiente a los productos de procedencia extracomuni-
taria (Ns3 = 1,625). La elasticidad precio ante los bienes
de origen nacional se aproxima, en promedio, a la uni-
dad (n;, = 0,999), mientras que la sensibilidad mostrada
por los compradores espanoles de productos comunita-
nos ante las variaciones en los propios precios de impor-
tacion de la CE se ha revelado algo inferior (14, = 0,886).

— No obstante, estos valores medios esconden diferencias

sectoriales que es necesario hacer explicitas, sobre todo
en el caso de Ny, ¥ N33 En efecto, las elasticidades corres-
pondientes a los bienes de procedencia nacional 1n,; se




han situado, por lo general, cerca del promedio (muy b-
geramente por encima de la unidad en conservas de pes-
cado, mantequilla y mermeladas, un poco por debajo en
productos cérnicos y bebidas analcohdlicas). Los anicos
valores de 1, algo mas lejanos del promedio se registra-
ron, exclusivamente, en chocolates y en congelados ve-
getales.

Por el contrario, las elasticidades promedio Mgy T35 €scon-
den diferencias intersectoriales mas acusadas que las mostra-
das por M. Las elasticidades precio de los bienes de origen
comunitario (T)y) han sido, para los tres sectores en los que
los coeficientes precio alcanzan la significatividad mas alta,
claramente superiores a Ia unidad (carnicos, conservas de pes-
cado, cacao y chocolate), por lo que las reducciones adiciona-
les en los precios provocadas por la culminacién del Mercado
Interior deberian tener una repercusién mayor sobre los flu-
jos comerciales que las reducciones que recayesen en otros
sectores de menor elasticidad Ny, (mantequilla, mermeladas vy,
sobre todo, bebidas analcohélicas, sector con una elasticidad
de tan sélo 0,125).

La elasticidad precio de la demanda de bienes de proce-
dencia extracomunitaria ha sido, en promedio, la mas eleva-
da, pero esconde una gran variabilidad intersectorial, que va
desde un 0,42 en conservas de pescado hasta el 2,7 en mante-
quilla, pasando por valores cercanos a 2 en bebidas analcohé-
licas o mermeladas.

— Las elastiadades cruzadas relativas a la reaccion de la de-
manda de productos de fabricacién nacional ante varia-
ciones en los precios tanto de las importaciones comuni-
tarias como extracomunitarias (Mo y M;3) son, en cam-
bio, muy pequenas. Este hecho se explica, en buena me-
dida, por el gran peso que tiene el aprovisionamiento in-
terno en el consumo aparente total. De las restantes elas-
ticidades cruzadas, la {inica que presenta un valor desta-
cado es Ny, = 1.024. Se constata, por consiguiente, la sensibili-
dad existente de la demanda de importaciones de origen comu-
nitario ante las variaciones de los precios espanoles, por lo que
cualquier repunte de la inflacién tendria sin duda, una reper-
cusion negativa en la balanza comercial agroalimentaria con
los paises de la Comunidad Europea.




— Las elasticidades cruzadas de los proveedores extranjeros
entre si son reducidas y poco significativas. Su signo ne-
gativo parece indicar un cierto grado de complementa-
riedad entre los proveedores comunitarios y extracomu-
nitarios en el abastecimiento a nuestro pais.

Los resultados obtenidos para las elasticidades renta se resu-
men en el grafico 6. Un examen detenido permite extraer
conclusiones relevantes sobre la posicion futura de los diferenies
proveedores en el mercado nacional en funcion de la evolucion del
consumo aparente. De este modo, se puede establecer una tipo-
logia clasificando a los bienes en interiores, normales o nece-
sarios y bienes superiores segiin su origen geografico y res-
puesta de la demanda ante incrementos en el consumo apa-
rente total.

— Bienes inferiores (N; < 0): es el caso mas infrecuente, signi-
ficando que un incremento en el consumo aparente pro-
voca una caida en términos absolutos de la demanda del
bien procedente de la zona en la cual dicho bien mani-
fiesta dicho caracter inferior. La mantequilla de proce-
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dencia comunitaria y extra comunitaria presenta leves in-
dicios de comportarse como bien inferior (N, = -0,0379 y
N; = —0,0266), al igual que las conservas de pescado de
origen comunitario (N, = -0,5) y las mermeladas de pro-
cedencia extracomunitaria (N; = -0,1131).

Bienes necesarios (0 < N; < 1): La mayor parte de los productos
de origen nacional se comportan como bienes normales, ya que
tienen una elasticidad gasto que, aunque se aproxima a
la unidad, es inferior a este valor (en torno a 0,9, salvo el
chocolate, cuya elasticidad gasto es atn menor, 0,79).
Por el contrario, una importante proporcién de los bie-
nes procedentes de importaciones comunitarias asi
como extracomunitarias se comportan, en general,
como <«bienes superiores». Esta situacion implicara que,
al margen del proceso de integracion en el area comuni-
taria, el mero crecimiento en el consumo tolal de este tipo de bie-
nes llevard a una intensificacion de la participacion de las tm-
portaciones de ambos tipos de proveedores, y a una gradual per-
dida de cuota de mercado interno para los, hasta ahora, omni-
presentes productores nacionales. Los inicos productos na-
cionales que han mostrado una elasticidad gasto ligera-
mente superior a la unidad, aunque por muy estrecho
margen han sido: mantequilla, conservas de pescado y
derivados vegetales, incluyendo a los productos congela-
dos, mermeladas y conservas de hortalizas al natural.
También han habido algunos productos de origen co-
munitario que se han comportado como bienes necesa-
rios (conservas vegetales), asi como otros tres que, sin
llegar a ser inferiores, han mostrado elasticidades gasto
muy bajas, sin alcanzar el 0,6: mermeladas, conservas de
hortalizas al natural y carnicos.

Bienes superiores (N; > 1). La mitad de los bienes analiza-
dos tienen el caricter de superiores cuando su lugar de
origen es la Comunidad Europea, con elasticidades gasto
(Ny) comprendidas entre uno y dos. La mas elevada co-
rresponde a bebidas analcohélicas, seguidas de cacao y
chocolate, confiteria, bolleria, sopas preparadas y ali-
mentos infantiles y, por Gltimo, pastas alimenticias. Se
trata, por lo tanto, de sectores para los cuales, siempre
que continie incrementandose su consumo aparente, €s
previsible que prosiga aumentando la participacion de




los proveedores comunitarios en detrimento de los na-
cionales, aun suponiendo que el Mercado Unico no generase
ningun efecto creador de comercio adicional.

— Nueve de las doce producciones analizadas pueden cata-
logarse entre los «bienes superiores» cuando se suminis-
tran por paises terceros. De hecho, solamente con los
proveedores extracomunitarios se alcanzan elasticidades
superiores a dos, sobresaliendo la detectada para produc-
tos carnicos (N3 = 8,07), seguida de chocolate (N; = 3,54)
y pastas alimenticias (N3 = 2,24). Ante esta situacion, es
previsible en los anos futuros, si permanece invariable la
estructura protectora frente a terceros, que continide au-
mentando la participacion de los proveedores extraco-
munitarios, incremento que, si no se tuviese en cuenta esta
elevada elasticidad gasto, podria confundirse con un efecto de
creacion externa de comercio tipico de un proceso de integracion.

¢Qué conclusiones pueden extraerse de este analisis de la
elasticidad gasto diferenciada por fuentes de importacion?

Si se toman las elasticidades promedio correspondientes a
cada una de dichas fuentes se aprecia que, para el conjunto
de sectores analizados, los bienes de procedencia espanola se
comportan como bienes normales (N; = 1,01), por lo que la
participacién espanola (w;) no tendria por qué verse sustan-
cialmente afectada por sucesivos incrementos en el consumo
aparente total. Los productos de origen comunitario se mani-
fiestan globalmente como bienes necesarios, sin llegar a superio-
res (N, = 0,858), por lo que, manteniendo constantes otros
factores determinantes de los intercambios intracomunitarios,
se podria llegar a concluir precipitadamente que, si se incre-
mentase el gasto total dedicado a esta cesta de bienes, se pro-
duciria una contraccién en la participacién de la CE (wy). No
obstante, a estas cifras agregadas no hay que darles una rele-
vancia excesiva, va que ha quedado demosirado el cardcter de bien
superior para un buen numero de productos de origen comunitario,
con elasticidades significativamente por encima de la unidad.
De este modo, siempre que aumente el consumo aparente de
estos productos, es de esperar un incremento de la participacion co-
munitaria en el aprovisionamiento de los mismos, adicional a la crea-
cion de comercio que ya ha generado la integracion de Esparia en la
CE vy a la que pudiese seguir generando la culminacion del Mercado
Interior. Se confirma, por lo tanto, que una parte sustancial de
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las importaciones actiia como bien superior, lo que contrasta
con el caso aleman analizado por Brenton y Winters (1992), en el
cual la mayor parte de sus importaciones de manufacturas son
bienes necesarios ~algunos inferiores- mientras la gran mayo-
ria de su produccion interna se comporta como bien superior.

4.2. Efectos de bienestar del Mercado Interior:
Variacién Compensadora

Tras la obtencién de los efectos estaticos ex-post, y partien-
do de los parametros y elasticidades estimados en el modelo
AIDS completo —es decir, el que cubre el periodo 1974-1991—,
hemos realizado un ejercicio de simulacion de equilibrio parcial,
centrado en los efectos de la culminaciéon del Mercado Inte-
rior en 1993, con el fin de obtener los efectos sobre el bienestar,
valorados mediante ¢l calculo de la variacion compensadora de
los cambios en los precios que conlleva la supresion de barre-
ras. Tal variacion compensadora (CV) puede calcularse a par-
tir de la funcioén de coste del sistema AIDS segtn la expresion:

CV=c(ul, pl) —c(u?, p¥) (7

donde 0 denota el estado inicial y 1 la situacién posterior a la
climinacioén de toda barrera a partir de 1993.

Recordemos que, segin la definicién de Hicks (1956), la
variaci6on compensadora indica el aporte monetario minimo
que un consumidor deberia recibir como compensacion tras
una variacion en los precios, a fin de mantenerse en el mismo
nivel de bienestar que antes de producirse dicha modificacién.

En el cilculo de los efectos de bienestar derivados de la re-
alizacion del Mercado Interior, la variaciéon compensadora
tendra signo negativo (CV < 0), ya que en realidad el impacto
inicial consiste en una reduccion y no un aumento de precios
(p! < p%, por lo que los consumidores necesitarian realizar un
menor nivel de gasto para mantenerse en el nivel inicial de
utilidad.

Para llegar a tales estimaciones hay que introducir aprioris-
ticamente la variacién de precios que la supresion de barreras
no arancelarias traera consigo. Para ello nos basamos en las
estimaciones realizadas por Brenton (1992), por lo que intro-
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ducimos en el ejercicio dos variantes bastante conservadoras
en lo que a reduccion de precios se refiere (17):

a) En la primera variante suponemos una reduccion en los
precios de las importaciones intracomunitarias del 2,5
por ciento y, simultineamente, una reduccién en el
precio de las importaciones procedentes de terceros
paises del 1 por ciento. Esta reducciéon en el coste de las
importaciones procedentes de terceros se justifica por
el hecho de que algunas de las medidas liberalizadoras
necesarias para el mercado tinico benefician también a
proveedores procedentes de terceros paises —por ejem-
plo, la armonizacién de normativas técnicas—.

b) En el segundo experimento, a las reducciones apunta-
das en la primera variante se anade un descenso gene-
ralizado en los costes para el conjunto de la CE -y, por
lo tanto, recayente también en los precios de los prove-
edores espanoles—, en un montante del 2,5 por ciento
adicional, atribuible a la accion de efectos dinamicos
como la disminucién de la ineficiencia X o el mejor
aprovechamiento de las economias de escala (18).

Por consiguiente, en esta segunda variante, los «shocks» a
introducir en los precios son:

— precio de los proveedores internos ...........c..o.e.... -25%
- precio de las importaciones intracomunitarias .... -5%
— precio de las importaciones extracomunitarias ... -1%

La expresion utilizada para el calculo de la variacion com-
pensadora (CV en lo sucesivo) la hemos derivado a partir de
la funcion de coste de la familia de funciones P1GLOG, a la
cual pertenece el sistema de demanda AIDS:

CV = (1 -u} *log a(p,)/a(py) +u *log b(p,) /log b(py) (8)

(17) Aunque estos supuestos estan basados en los utilizados por brenton y Winters
(1992) para el conjunto de la Unién Europea, nos parecen acertados para nuestro ejercicio
de simulacién, ya que se aproximan bastaate a las reducciones de precios estimadas por el
equipo de Collado, J. C. (1992) referidas al caso espanol. En concreto, la reduccion d epre-
cios internos en un 2,5 por ciento se corresponde con la prediccion realizada por Collado
para 1995 en el sectr de la alimentacién.

(18) No obstante, en €l caso de las indusirias alimenticias, la mayor parte de las ecanomias de
escala protenciales no se presentan internamente al proceso productivo sino relacionadas con las
actividades de distribucién y marketing. Véase al respecto el estudio efectuado por Pratten (1987).
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Esta es la formula general para calcular la variacion com-
pensadora en una PIGLOG, pero, a fin de ser operativa, nece-
sitamos sustituir la utilidad v, no mensurable, poniéndola en
funcién de x y de p, es decir, sustuirla por la funcién indirecta
de utilidad u = (x, p). Esta funcién indirecta de utilidad se ob-
tiene al invertir la funcién de coste, resultando:

u = [log x —log a(p)]/[log b - log a(p)] (9)

La expresion de la variacién compensadora (ecuacion 8)
aplicada a una funcién de demanda AIDS se concreta en:

CV =log a(p,) - log a(p,) + u (B, pB— B, peBk) (10)

expresion que, tras sustituir u y simplificar términos, se con-
vierte en la formula efectivamente utilizada en nuestro caso
para obtener la variacion compensadora:

CV=loga (py) - log x, + nkp B/ mpeB* [log x4 —log a(pg)]  (11)

siempre teniendo en cuenta que log a(p) lo sustituimos por el
indice de Stone, en vez de utilizar la expresiéon no lineal del
indice de precios de un AIDS.

Todas las estimaciones las hemos realizado tomando como
vector de precios py a los correspondientes a 1991, Giltimo ano
de nuestras series que sirve de ano base. A partir de él se ha
obtenido el vector p,, aplicando los supuestos sobre reduccién
de precios tras la culminacién del Mercado Interior (Experi-
mentos 1y 2).

Presentamos en el cuadro 4 los resultados obtenidos para los
sectores en los que ha sico posible obtener dicha variacion com-
pensadora. Si nos cenimos al experimento 1, el efecto es relati-
vamente pequenio, con porcentajes que no alcanzan en muchos
casos el 1 por ciento del gasto total; la tinica excepcién la consti-
tuye el subsector chocolate, que incluso en esta primera simula-
cion alcanza una CV de -4,46 por ciento del gasto total. El pano-
rama cambia si partimos de unos supuestos como los propugna-
dos por el experimento 2, obteniéndose unos efectos de bienes-
tar sustancialmente mayores, aunque con una gama mucho mas
amplia de matices entre sectores que en el caso del experimento
1, donde la Ginica nota disonante la daba el subsector chocolate.
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Cuadro 4 3
!
EFECTOS DE BIENESTAR DEL. MERCADO INTERIOR. ;
VARIACION COMPENSADORA f
Experimento 1 Experimento 2 %
Productos carnicos -0,527% -321%
Mantequilla .............. 2,433% -1,284%
Congelados Vegetales -0,49% -2,605%
Mermeladas ......ococvrvecievienenen 0,234% —-2,638%
Conservas de pescado . 0,96% -1,246%
Cacao y Chocolate ................. -1,592% -3.26%
Chocolate .......ccooovveeeveeee. —4,46% -6,286%
Bebidas Analcohélicas ............ -0,11% -2,639%
Los porcentajes estin expresados respecto al nivel de gasto correspondiente a 1991,
Fuente: Elaboracién propia.
EXPERIMENTO 1
Precio de las importaciones intra-CE ... . —25%
Precio de las importaciones extra-CE __.. -1% i
EXPERIMENTO 2 i
Precio de las importaciones intra-GE . 5%
Precio de las importaciones extra-CE ... -1%
Precio de los bienes de provision interna .. . =2,5%
La conclusion principal que se extrae de estas simulacio-
nes es que el efecto directo del Mercado Interior sobre el bie-
nestar sera de pequena cuantia si opera exclusivamente a tra-
vés de reducciones en los precios de importacién, es decir, si
los supuestos del experimento primero son los mas verosimi-
les. Por el contrario, las repercusiones sobre el bienestar se
amplificardn si, como consecuencia del aumento en el tama-

no del mercado y de la intensificaciéon de la competencia, los
efectos dinamicos provocan reducciones adicionales de pre-
cios también para la produccién nacional, como sucede en el
experimento segundo. Dicha conclusién se ve reforzada por
el hecho de que la produccién de origen interno, a pesar de
todos los procesos de liberalizacién, sigue siendo la protago-
nista indiscutible en el abastecimiento de productos alimenti-
cios. Asi pues, cualquier reduccion en los precios de los bienes
producidos internamente, por modesta que sea, tendra una
repercusion mayor que un descenso de mayor envergadura en
los precios de los bienes importados que se haya producido al
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eliminar barreras no arancelarias. De ahi la importancia que
adquiere, en una industria como la alimentaria, estructural-
mente caracterizada por un escaso grado de apertura externa,
la generacién de efectos dinamicos tendentes a la compresion
de los precios internos y al aumento de la competencia. En
esta cuestion, somos particularmente escépticos sobre la even-
tualidad de una reduccion significativa de los precios internos
a los que se enfrenta el consumidor, debido, por un lado, a la
tendencia a la concentracion manifestada en los sectores mas
afectados por la inversiéon extranjera directa y, por otro, a las
caracteristicas de la distribucion y comercializacion, de mane-
ra que, aunque se consiguiese la compresiéon de los margenes
precio-coste en el nivel estrictamente productivo -fenémeno
que ya se ha detectado ¢n la década de los ochenta—, la inter-
posicién de las cada vez mas potentes redes de distribucion
harian poco probable unos efectos de bienestar significativa-
mente elevados para el consumidor.

En nuestro ejercicio de simulacion, los resultados que se
obtienen, incluso en ¢l experimento 2, distan de ser especial-
mente intensos. Ahora bien, es muy posible que los mismos se
encuentren infravalorados debido a un factor que también es-
taba presente en las estimaciones ex-post que realizamos para
cuantificar los efectos estaticos de la adhesion de Espana en
1986: en ambos casos estamos ante un analisis de equilibrio
parcial, ya que se parte de una determinacion exégena del
gasto total que se dedica a cada producto.

Aunque, debido al elevado grado de desagregacion con el
que trabajamos, este supuesto no es inapropiado, lo cierto es
que, en realidad, los efectos estimados por nosotros tenderdn a ser
menores que los que efectivamente pueden generarse, ya que cualquier
crecimiento en la renta impulsado por la culminacién del Mercado In-
terior afectard a la demanda de cada producto a través de su elastici-
dad renta.

5. CONCLUSIONES

La adhesiéon de Espana a la Comunidad Europea ha afecta-
do inequivocamente a la mayor parte de sectores analizados,
como se desprende de las estimaciones y simulaciones efectua-
das. La inspeccion de las series de comercio exterior muestra ya




unos efectos comerciales importantes, no sélo en términos ab-
solutos sino en comparacién con el escaso grado de apertura
que ha caracterizado tradicionalmente al sector. Los cambios
en los flujos comerciales se han traducido en una intensa re-
duccion de la tasa de cobertura, asi como en un empeora-
miento también indiscutible en los indices de ventaja compa-
rativa revelada, los cuales, como es sabido, ademas de reflejar
las tendencias de la competitividad, mostraban antes de la in-
tegracion valores elevados que, en realidad, eran fruto del alto
nivel de proteccion aplicado a la mayoria de subsectores, mas
que de la existencia de una genuina ventaja comparativa que
hiciese presagiar un incremento de la especializaciéon de Espa-
na en dichos productos una vez se produjese la liberalizacién
comercial.

El intenso descenso de la tasa de cobertura y del indice de
VCR a partir de 1986 no debe llevar a concluir que se ha pro-
ducido un vuelco total respecto a una situacion anterior carac-
terizada por una industria alimentaria hipotéticamente com-
petitiva en los mercados internos y externos y generadora de
abultados superavits comerciales. En realidad, ya antes de la
integraciéon se detectaban situaciones muy heterogéneas
segun productos y zonas geograficas: a) incluso en los anos en
los que el indice de VCR presentaba valores mas elevados,
éstos se concentraban en un namero muy reducido de secto-
res; b) desde 1979, el indice de VCR registraba valores negati-
vos respecto al conjunto de paises comunitarios.

A pesar de la matizacién anterior, que va en la direccién de
restar transcendencia al impacto ocurrido, éste resulta espe-
cialmente preocupante si se tiene en cuenta que, salvo alguna
excepcion subsectorial, todos los sectores, tanito los que preseniaban
una situacion aparentemente favorable antes de la integracion como
los que partian de bajos tndices de VCR se han visto afectados, por lo
que la debilidad competitiva se ha puesto de manifiesto en el mercado
tnterno asi como en los mercados exteriores: a) Los sectores mas ex-
portadores han perdido su tradicional ventaja comparativa, al
ralentizarse sus ventas al exterior (paises terceros sobre todo),
perdiendo al mismo tiempo participacion en el mercado in-
terno, al penetrar simultineamente importaciones de deter-
minadas variedades con el fin de satisfacer segmentos de alto
valor anadido que la produccién interna ha continuado desa-
tendiendo tras la integraciéon. b) En productos que, con ante-
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rioridad, nunca habian destacado por su indice de VCR, ¢ in-
cluso éste era ya negativo, se ha acentuado la caida en dicho
indice, con una notable penetracion de importaciones en el
hasta entonces fuertemente protegido mercado interno.

Si se desciende al andlisis econométrico, y, por lo tanto, se
toman en consideracion las participaciones en el consumo
aparente y no solamente en los flujos comerciales, las estima-
ciones reflejan en casi todos los casos (con tan s6lo una o dos
excepciones) una innegable presencia de los efectos estaticos
establecidos en la teoria tradicional de las uniones aduaneras.
Ahora bien, la intensificacion de los intercambios comercia-
les, si se pone en relacioén no con los volimenes comerciados
con anterioridad a la integracion, que eran sin duda exiguos
en muchos sectores, sino con lo que representa en el consu-
mo aparente total de cada sector, no ha supuesto, en general,
una variacioén tan intensa en los patrones de aprovisionamien-
to tradicionales, aunque tampoco cabe calificar a los efectos
de desdenables.

La creacion de comercio representdé en promedio un 2,6
por ciento del consumo aparente del total de sectores consi-
derados en nuestro estudio. De este efecto creacion, las tres
cuartas partes correspondieron a creacién interna, mientras
que la creacién externa tuvo también una presencia notable
al significar aproximadamente el 25 por ciento de la creacion
total. En cambio, la desviacién de comercio fue insignificante,
correspondiéndole tan solo el 2,2 por ciento de los efectos to-
tales (0,06 por ciento del consumo aparente).

Estos resultados sitian al sector de alimentacién en linea
con lo sucedido en el comercio de manufacturas espanol, en
el que el efecto predominante ha sido la creacién de comer-
cio en sus dos vertientes, v lo separa de los efectos habitual-
mente detectados para los productos agrarios en el contexto
europeo, caracterizados por una intensa presencia de la des-
viacion de comercio. Ello nos muestra que las estimaciones
obtenidas son plenamente congruentes con la teoria de las
uniones aduaneras, cuvas predicciones varian segin cudles
sean las circunstancias concretas en las que se haya llevado a
cabo el proceso de integracién: si la apertura intracomunita-
ria va acompafiada de un mantenimiento del nivel de protec-
cién frente a terceros (situacion experimentada en muchos
productos agricolas, sometidos a los férreos sistemas protecto-




res de la PAC), los efectos mas probables seran los de creacién
de comercio combinada con desviacién de comercio a costa
de terceros. Y tal ha sido el caso, precisamente, de la mantequi-
lla, producto cuyo comercio se encuentra totalmente condicio-
nado por la PAC. Por el contrario, en un gran niimero de pro-
ductos analizados, la liberalizacién «erga intra» se ha comple-
mentado con una progresiva apertura frente a terceros, dada
la necesidad de adoptar no sélo el Arancel Exterior Comiin ge-
neral, sino también todos los tratamientos preferenciales que
el mismo incorpora en aplicaciéon de la compleja politica co-
mercial convencional de la Comunidad configurada segin la
«jerarquia de preferencias» o «piramide de privilegios».

Los factores explicativos de este impacto moderado en un
sector que, a priori, se caracterizaba por ser uno de los de
menor apertura exterior pueden girar en torno a tres ejes: 1)
la pervivencia de barreras no arancelarias en un elevado nu-
mero de productos muy vinculados a la produccién agraria y,
por consiguiente, involucrados en los mecanismos protectores
propios de los productos primarios. Este factor es el que ofre-
ce perspectivas de irse superando mas tempranamente, dado
lo avanzado de la construccidén del Mercado Interior. 2) La
propia naturaleza del sector, muy ligado a las preferencias y
habitos de consumo de los mercados finales, sobre todo en al-
gunos productos menos estandarizados. En definitiva, han ac-
tuado lo que podriamos denominar las «barreras culturales»
ligadas a la inexistencia de una «dieta» europea. Pero, al igual
que la supresion de barreras no arancelarias, técnicas o admi-
nistrativas, éste es un factor que, a medio plazo, va perdiendo
importancia, dada la tendencia hacia la uniformizacién de la
dieta y a la difusidon de variedades hasta ahora nacionales. 3)
Sin embargo, hay un tercer factor que ha desempenado un
papel decisivo en la explicacion del moderado impacto de la
integracién para los proveedores nacionales y que, incluso
con el pleno funcionamiento del Mercado Interior va a seguir
influyendo, de manera que no creemos previsible que éste
cause un impacto comercial mas intenso del que hemos ya
comprobado en el caso de la adhesién de 1986. Se trata del
intenso proceso de internacionalizacién via inversion extran-
jera directa experimentado por el sector en la década de los
ochenta, protagonizado por las grandes empresas mas solida-
mente implantadas a escala europea y motivado en gran medi-
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da por los dos factores antes mencionados: deseo de «saltar la
barrera» impuesta tanto por razones técnicas o administrativas
como por razones socio-culturales, en un intento de acoplarse
a las limitaciones impuestas por las peculiaridades locales.

El método seguido, al utilizar diversos ensayos con distin-
tos tipos de variables ficticias nos ha permitido, ademas de
identificar y cuantificar los efectos estaticos, clasificar a los sec-
tores en funcién del patrén temporal seguido en la genera-
cion de los mismos: la manifestacion de los efectos estiticos
ha adoptado un caracter gradual y progresivo en la mayoria
de ellos, siendo por tanto rechazable (excepto en el subsector
de pastas alimenticias), la hip6tesis de un impacto repentino y
anico («once for all»),

Los valores de las elasticidades precio no son demasiado
elevados, por lo que no hay que exagerar la trascendencia y
amplitud de los efectos comerciales que puedan derivarse di-
rectamente de modificaciones en los precios que se originen
con la supresion de barreras no arancelarias. No obstante,
existen sectores (conservas de pescado, cacao y chocolate, car-
nicos) que muestran una elasticidad precio ante los bienes de
origen comunitario claramente superior a la unidad, por lo
que la afirmacién anterior debe matizarse en estos casos. Las
elasticidades gasto de las participaciones de cada bloque co-
mercial revelan que la mayor parte de los productos de origen
nacional se comportan como bienes normales, mientras que
una parte importante de bienes de origen extranjero se com-
portan como bienes superiores. Por lo tanto, para dichos bie-
nes es previsible un crecimiento de la penetraciéon de las im-
portaciones, con la consiguiente retraccion de la participa-
cion de los proveedores nacionales en el consumo aparente,
aunque el Mercado Unico no genere efectos creadores de co-
mercio relevantes, siempre que el consumo aparente total de dichos
productos continiie aumeniando.

Los efectos de bienestar, aproximados mediante el calculo
de la variacién compensadora, no son de excesiva magnitud,
si bien es muy probable que se encuentren infravalorados,
dadas las razones ya expuestas en el epigrafe anterior. No obs-
tante, ante el elevado peso que, pese a las sucesivas «oleadas»
liberalizadoras, siguen poseyendo los proveedores nacionales
en el consumo total, los efectos de bienestar seran mayores,
tal como muestra el experimento segundo, cuanto mas reper-




cuta la apertura definitiva del mercado sobre los precios inter-
nos, adicionalmente a la repercusién sobre los precios de im-
portacion.

La comparacion con los resultados hallados en el estudio
de Brenton y Winters (1992) que utiliza una metodologia si-
milar a la nuestra, aplicandola al caso aleman, presenta pun-
tos en comun: las elasticidades precio que hemos obtenido,
aunque levemente superiores a las calculadas por ellos, son
muy bajas, por lo que debemos concluir que los efectos del
Mercado Interior que actiien exclusivamente via precios no
van a causar cambios significativos respecto a la situacion pre-
cedente. También en la magnitud de la variacion compensa-
dora hay sintonia entre el caso espanol (que se circunscribe a
los productos de alimentacion) y el aleman (que comprende
todo el sector manufacturerc): los efectos de bienestar deriva-
dos de reducciones de precios no van a ser muy elevados, aun-
que, como es légico, seran mayores cuanto mas afectados por
la reduccion se vean los precios internos, dado el peso pre-
ponderante que, pese a la liberalizacion ya realizada, sigue te-
niendo el abastecimiento realizado por proveedores «naciona-
les» (dejando al margen la titularidad juridica, por supuesto).
En este sentido, las estimaciones de reduccion de precios rea-
lizadas por el equipo de Collado, J. C. (1993) no permitian es-
perar un gran impacto a corto plazo (reducciones en torno al
2,5 por ciento hacia 1995), pero los efectos de bienestar, y por
tanto, el valor de la variacion compensadora, se multiplicarian
si efectivamente se cumpliesen las previsiones anunciadas
para el ano 2000 (reducciones en los precios internos superio-
res al 10 por ciento).

Por el contrario, el impacto del Mercado Interior sera su-
perior si actia a través del efecto renta, produciéndose, en
este caso, un claro distanciamiento de los resultados obteni-
dos para Alemania: las elasticidades renta obtenidas en algu-
nos de los sectores que mas intensamente han sufrido el dete-
rioro en sus indicadores de ventaja comparativa revelada
muestran que los bienes importados se comportan como su-
periores, por lo que la participaciéon de los proveedores ex-
tranjeros en el consumo de dichos productos puede seguir au-
mentando en la medida en que el Mercado Interior actie via
efectos dindmicos estimulando el crecimiento de la renta y del
consumo aparente de dichos bienes alimenticios. Esta via indi-




recta continuara operando mientras no se alteren los parame-
tros de la elasticidad renta a favor de la produccion nacional,
lo que se conseguiria si las empresas espanolas emprendiesen
un ajuste estructural mucho mas intenso del realizado hasta
ahora, ofreciendo aquellos productos de alto valor anadido
que ahora satisfacen las importaciones. 0

ANEXO
Subsectores con tratamiento econométrico
individualizado
CNBS
— Conservas y preparaciones de carne
de todas clases ....ooooeieiiiniiiiiiee e, 4132
— Leche en conserva ....cocoeevviveveviiinnnnn. 4142.10
— Mantequilla ..o 4143.02
- Frutas, legumbres y hortalizas
congeladas ... 4150.12
: — Conservas de hortalizas y legumbres
o al NAUTAl e, 4150.13
— Mermeladas, pastas, purés, pulpas
y jaleas de frutas ... 4150.16
— Conservas de pescado y otros pro-
AdUCtOs MATINO ..eueeniineiecaea 4160.1
— Salazones y ahumados ...........cccoueueeee 4160.14
- Conservas de pescado (sin salazones)4160.15, 16, 17y 4160.19
— Pastas alimenticias sin cocer ............ 4181.01
— Bolleria, pasteleria y galletas ........... 4192
— Cacao y chololate ... 4211
— Chocolate ..ocovivverviriiniireireeeeneeeeieeneenen, 4211.02
— Productos de confiteria ................... 4212
— Sopasy salsas preparadas ................. 4232.1
— Productos dietéticos v de régimen .. 4233

— Bebidas analcohdlicas ..ooovvevveeivvvnnnnen 428
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RESUMEN

Se presenta parte de los resultados de un estudio encami-
nado a cuantificar, desde una perspectiva de Economia Apli-
cada, el impacto de la incorporacién de Espana a la Comuni-
dad Europea y de la parelela puesta en marcha del Mercado
Unico sobre la industria de transformacién alimentaria, cen-
trandose en los «efecios estdticos». La evaluacion es desagregaday
ex-post, utilizdndose, en vez del método de imputacion resi-
dual, un enfoque analitico, basado en la estimacion de funcio-
nes de demanda de importacién que siguen el modelo
«AIDS> (Abmost Ideal Demand System). La obtencion de elastici-
dades precio y gasto desagregadas por subsectores completa




los resultados permitiendo aproximarse a la evolucion futura
del sector.

PALABRAS CLAVE: Industria alimentaria, efectos estati-
cos, demanda de importaciones, elasticidad precio, elasticidad
gasto, Mercado Interior.

RESUME

Dans cet article, il est présenté une partie des résultats
d’une étude destinée a quantifier, selon une approche d’éco-
nomie appliquée, les répercussions de I'entrée de I’Espagne
dans la Communauté européenne et de la mise en fonction-
nement parallele du marché unique sur I'agro-industrie, en y
soulignant les «effects statiques». 1.'évaluation est désagrégée et
ex-post, et il y est utilisé, au lieu de la méthode d’imputation
résiduelle, un point de vue analytique fondé sur I'estimation
des fonctions de demande d’importation selon le modele
«AIDS» (Almost Ideal Demand System). L'obtention d’élasticités
prix et dépense désagrégées par sous-secteurs complete les ré-
sultats et permet une prévision approximative de 1’évolution
future du secteur.

SUMMARY

Some of the results are presented of a study designed to
quantify the impact of Spains accesion to the European Com-
munity and the simultaneous start-up of the Single Market on
the food processing industry from the viewpoint of Applied
Economics and focusing on the «static effects». The evalua-
tion is disintegrated and ex post facto, taking an analytical ap-
proach, based on the estimation of import demand functions
as per the «AIDS» (Almost [deal Demand System) model, rat-
her than using the residual application method. The obten-
tion of price and expense elasticities, broken down by subsec-
tors, completes the results, providing for an approximation of
the future development of the sector.




