ALGUNAS NOTAS SOBRE LA PRODUCCION
IDEAL (*)

Este articulo cs un ejercicio en una rama dc la economia dei
biencstar. Se basa en el trato que da el profesor Pigou a la ma-
nera con que una redistribucion de los recursos puede clevar el
dividendo nacional por encima del nivel alcanzado en las condi-
ciones de laissez-faire (1). La primera parte se dedica a la cuestién
de las economias y descconomias cxternas; la segunda, a la cues-
tion de la competencia imperfecta.

Seguira al profesor Pigou, en Economics of Welfare, al supo-
ner que sicmpre s¢ mantienen totalmente empleados los factores
dec la produccion. Es inneccsario hoy dia senalar que todas las
argumentaciones padecen ampliamente en el momento en que recina
el paro (2). El significado preciso del pleno empleo o total esta
menos claro. Es suficientemente ohvio que la existencia de tierra
sin cultivar no invalida los métodos y conclusiones del libro Eco-

(°) Arnticulo publicado en “The Economic Journal”, marzo 1935.

{1) Los metodos empleados son los del profesor Pigou. Por la extensién
del tema me he inspirado ampliamente en Jlas ensefianzas de Shove (una
pequeia porcién de la cual se encuentra en su articulo “Varying Costs and
Marginal Net Produots”, Economic Journal, junio 1928, pags. 258 y sig., aun-
que la ampliacion posterior de la cuestion, demorada para “otra ocasién”
(ibid., piag. 265), nunca se ha llegado a publicar), y en el capitulo de Mrs, Ro-
binson “A World of Monopolies” (Economics of Imperfecct Competition, ca-
pitulo 27), también me ha sido muy util la respuesta de Mrs. Robinson
a Mr. Fraser, Review of Economic Studies, febrero 1934, pags. 137 y sig.

(2) Cif. A, C. Pigou en una carta a The Times, 6 de junio de 1930.
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nomics of Welfare. Es igualmente obvio que la existencia de mano
de obra parada trasiorna todos esos argumentos. Pero no esta com-
pletamente claro en qué se diferencia la mano de ohra de la tie-
rra. Sin cmnbargo, ¢sta es una cuestion para una discusion indepen-
dicnte. Supondremos ¢l empleo total o pleno sin investizar mas en
¢l sentido o significade de tal suposicién.

Supondremos, ademas, que el dinero se puede emplear como
medida dc la utilidad, que ¢l precio de cualquier articulo denota
la utilidad marginal para la comunidad consumidora y que el
precio de cualquier factor de la produccion indica la desutilidad
marginal para aquellos que suministran el servicio. Dicho en otras
palabras, nuestra discusién se llevara a cabo como si la renta estu-
viera distribuida por igual. En realidad la renta no esta distribuida
equitativamente y la utilidad marginal del dinero es difcrente para
individuos distintos. La consideracién que origina esta desigualdad
y las clases dc interferencia quc justifica, corresponden a un com-
partimiento distinto de la economia del bienestar, del que no nos
ocuparcmos cn esta discusion. Se llevara a cabo la discusién como
si todos Jos individuos fueran iguales y la utilidad marginal del
dinero fuera la misma para todo ¢l mundo o, para ser mas preciso
y ‘menos riguroso, para cl consumidor medio (3) de todos los ar-
ticuos. Creo que es solamente en estc sentido en el que es posible
aprciar la distincién del profesor Pigou entre el volumen del divi-
dendo nacional y su distribucion {4). No ¢xiste una cosa tal como
el dividendo fisico, que nosotros podamos tratar de maximizar. Cual-
quier método de pesar los diversos clementos del dividendo naciona!
tiene que recurrir al dinero como medida del precio y por implica-
cion de la utilidad. Lo que se entiende por maximizar ¢l volumen
del dividendo nacional sin referencia a su distribucion es maxi-
mizar la satisfacciéon que se habria obtenido si “las diferencias en

(3) Este no es un promedio matematico. Tiene que prestar atencion a la
importancia econémica de los articulos, asi como a las cantidades fisicas con-
sumidas.

(4) Economics of Welfare, pig. 123. A menos que se exprese otra cosa, las
referencias a Economics of Welfure son de la cuarta edicion (1932).
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la utilidad marginal del dinero para personas diferentes” (5) no
existieran (6).

Incluso en estc sentido, un aumento en el volumen del divi-
dendo nacional no es nccesariamente equivalente a un aumento
del hiencstar econémico. Como indica ¢l profesor Pigou, si *toda
la comunidad fuera ohlizada por la ley a trabajar dieciocho ho-
ras diarias”, el dividendo nacional podria aumentarse, pero *es
practicamente cierto que la satisfaccion obtenida por ¢l producto
adicional seria cnormemente mecnor que la insatisfaccion cauzada
pot ¢l trabhajo e¢xtra” (7). En la mayor parte, el profesor Pigou
se limita a la suposiciéon de que “una cantidad dada de recursos
productivos sc csta empleando” (8), y de esta forma puede, como
ha senialado Fraser (9), evitar toda dificultad. Sera lo mas :encillo
de momento conservar la cuposicién del profesor Pigou —que lu
oferta para la sociedad de todos los factores de Ja produccién es

(3) 1Ibid., pag. 802.

(6) Muchos compartirain la sospecha de [oss “"que luchar después de
tal maximo es muy probablemente buscar en una habitacién oscura un som-
brero negro, que puede ser completamente subjetive después de todo” (Econo-
mic Journal, diciembre 1933, pig. 594; véuse también, en particular, ibid., pai-
gina 591). Por supuesto, LERNFR esta equivorado «] suponer que ‘“no pue-
de haber duda sobre la naturaleza objetiva del maximo™ (Review of Economic
Studies, octubre 1934, pag. 57). “Si la productividud marginal —dice el autor—
de diferentes factores no guarda Ja misma relacion en la produccion de dife-
rentes articulos, sera po:zible mezelando los factores de nuevo para producir
mas de algunos o todos los articulos producidos, sin producir menos de nin-
guno o aplicando mds recursos o energia a la produccion”. Eso es perfecta-
mente verdad e importante, pero la relacion de las produciividades margi-
nales de los factores no e¢s de ninguna manera la unica consideracion que hay
que tener en cuenta. “Demasiado poco” de un articulo sc puede producir con
la ayuda de "demac<iado poco” de todos los factores, combinados en tales pro-
porciones que las relaciones de sus productividades marginales sean las mis-
mz3 que en otres usos. Entonces, el standard “objctivo™ de Lesner se viene
abajo completamente. El standard “objetivo™ de Lerner falla, pues, totalmente.
En casos mas ordinarios es capaz de una aplicacién estrictamente limitada,
mientras que solo en casos extraordinariamente peculiarc:, en que la “falta™
recae enteramente en las proporciones de los factores y no en absoluto en
su cantidad acumulada, csta campletamente ausente el elemento “subjetive™.

(1) Economics of Welfare, pig. 85.

(8) Ibid., pag. 136.

(9) Review of Economic Studies, octubre 1933, pag. 50.
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perfcctamente inelastica en tériminos de unidades naturales (10) —,
ulteriormente se prescindiria de esta hipétesis (11).

Para definir el producte marginal privado y el social de cual-
gquier factor A cn una ocupacién particular, imaginemos la can-
tidad total en existencia del factor A que se ha de aumentar en
una unidad, y que tal unidad adiciona] se ha de emplear por
una cmpresa particular, X, dedicada a esta ocupacion. Las canti-
dades totales en existencia en forma de unidades naturales de to-
dos los otros factores distintos a A se supone (ue permanccen cons-
tuntes y que el total de pagos hechos por la empresa X a los
ctros factores distintos de A, s¢c supone que permanecen cons-
tantes. El aumento del valor de la produccion de Ja empresa X,
que resulta del aumento de su empleo del factor A en una unidad.
se denomina la productividud marginal privada del factor A para la
empresa X. El aumento en la cantidad de la produccién de la empre-
sa X se denomina el producto fisico marginal privado. E] aumento
total ¢n la producciéon de la comunidad (incluyendo el aumento en
la produccién de la empresa X) se denomina producto fisico social.
En general, e} producio social marginal (fisico) (12) no es suscep-
tihle de medicién cuantitativa. Es una magnitud compleja consis-
tente en “el producto... total de cosas fisicas o servicios objetivos
debidos al incremento marvinal de recursos en un sitio o uso dado,
con independencia del lugar en el que este aumento de la produc-
¢ién haya ocmrrido” (13). Pero el valor de esta magnitud com-
pleja es una cosa definida; cada elemento csta valorado a su pre-
cio del mercado, y de esa forma oblencmos ¢l valor del producto
marginal social. Midiéndose la utilidad en términos de dinero,

precio es ignal a utilidad marginal y, por lo tanto, el valor del

(10) Asi suponemos la exisiencia de un nimero fijo de hombres con pul-
mones muy fuertes, pero no un nimero fijo de sopladores de vidrio o toca-
dores del trombén.

(11) Véase pag. 599 y pag. 619 mas adelante.

{12) En lo que sigue la palabra “producto” se tomara en sentido de “pro-
ducto fisico” frente a “productividad”, que s el “valor del producto™

(13) Economics of Welfare, pag. 134.
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producto marginal social es igual a la suma de la satisfaccién to-
ta] que resulta de aumentar la cantidad total del factor A en una
unidad y aplicar esa unidad a la emrpresa X. “Por lo tanto, siem-
pre que el valor del producto... marginal social (14) de un factor
€8 menor en un uso que en otro, la satisfaccion en términos mo-
nctarios del agregado se puede aumentar transfiriendo (el factor)
del uso en que el valor del producto marginal social es menor al
uso en que es mayor” (15). La cantidad de un factor en cualquier
uso sera ideal cuando el valor del producto marginal social de
cada unidad marginal (unidad situada en margen de transferencia)
sea el mismo en aquel uso que en la ocupacién alternativa (16).

Si el aumento de la produccién de la empresa X no ticne
efecto sobre la eficiencia de una combinacion dada cualquicra de
factores ajenos a la cmpresa X, ¢l producto marginal social cs
idéntico al producto marginal privado (17). Si el aumento de la

(14) Véase Principles of Wages, de W. L. VaLk, pag. 36, citada por
). H. RoBerrsoN en Economic Fragments, pag. 47, nota.

(15) Economics of Welfare, pag. 136.

(16) Se supone, con alguna razén, que en tal situacién una unidad infra-
marginal tendré un producto marginal social mayor en la ocupacion dada que
en cnalquier otra.

(17) Esta declaracion no es ni enteramente obvia ni enteramente exacta.
Al definir los productos marginales hemos tenido, por una razén obvia,
que -postular que “el total de pagos hechos por la empresa X a todos los
otros factores distintos de A~ ha de permanecer constante, no que la camidad
de cada factor distinto de A empleado por la empresa X ha de permamecer
constante (cf. D. H. RoBeartson, loc. cit., y Joax RoOBINSON, op. cit.,, pag. 237).
En general, habrd una diversién de algunos de esos factores separandose de la
cmpresa X para ir a otras empresas y de otros factores hacia la empresa X pro-
cedentes de otras empresa:. El producto murginal social no es, por lo tanto,
idéntico al producto marginal privado. Pero en condiciones de competencia
perfecta el precio de cada factor es igual al valor del producto marginal privado
en el uwso del que seria desviado o desde el que se desviaria. Puesto que el
coste total para la empresu X de todos los factores distintos de A .perma-
nece constantes, los valores de los incrementos y disminuciones de las pro-
ducciones de todas las demas empresas, producidos como resultado de esta
desviacion, tienen que sumar algebraicamente cero. Se deduce que si reinarz
la competencia perfecta en todas partes, el valor del producto marginal so-
cial es igual al valor del producto marginal privado. Eso es todo lo que
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produccién tuviera un efecto favorable sobre Ja eficiencia en al-
gun sector productivo el aumento de la produccion se acompaiia
de economias externas. Entonces el producto marginal social com-
prende, ademas, del producto marginal privado, los aumcntos de
produccién conseguidos por otras empresas distintas a la X; y el
valor del producto marginal social excede al valor del producto
marginal privado. En el caso inverso, cuando la produccién va
acompaiada por deseconomias externas, el valor del producto mar-
ginal social no llega al valor del producto marginal privado.

La naturalcza de la asignacién de las cconomias externas (o
deseconomias) sobre el campo de la industria no es aplicable
para nuestros fines presentes —su cantidad total es todo lo que
interesa. Fin un caso, un aumento de la producciéon de una empre.
sa puede conducir a economias para las empresas de la misma in-
dustria; en otros casos, el grado de cconoinia puede ser mucho
menor, pero pucde extendersc sobre un campo mucho mas am-
plio—, sobrc un grupo de industrias, cn una localidad particular
o sobre todas las industrias. Si el total de las economias origina-
das ¢s igual en los dos casos, la divergencia entre los valores de
los productos marginales privado y social es la misma. La conve-
niencia de este método para definir las cconomias y deseconomias
externas es hastante obvio. Si se restringieran los ténninos a las
economias y deseconomias acumuladas a las otras cmpresas de la
misma industria, estariamos en peligro de pasar por alto los efec-
tos, que con frecuencia pueden ser mas considerables, producidos
en las otras industrias. Ademas, nuestra definicion dependerd de
lo que entendamos por una industria, cuestion que siempre se de-
terminara en forma algo arbitraria, con la excepcidn, quizas, del
caso fle competencia perfecta (aunque incluso en ese cazo la cues-
tion se complica por la existencia de productos conjuntos y em-
presas subsidiarias). No mos interesamos de momento con una in-
dustria particular cualquiera. Nucstra atencion se concentra en la
empresa particular v en las repercusiones de su comportamiento
sobre la indusiria como un todo.

se necesita para dar validez al argumento del testo. Si la compelencia no
fuera perfecta, la proposicién 20 es necesariamente cierta; pero la discre-
pancia, que no hay razén de que sea grande, mo e dirigira consistentemente
en una direccién o en otra, y, por lo tanto, podra ser descartada.
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Comenzamos suponiendo que reinan por todas partes las con-
diciones dc competencia perfecta. Entonces el precio de una uni-
dad cualquiera de un factor es igual al valor de su producto mar-
ginal privado. Cada unidad de cada factor encontrara su caminc
cn aquella industria en que el valor de su producto marginal pri-
vado sea el mayor. Cada unidad marginal tiene iguales valores de
producto marginal privado. (En las dos industrias separadas por el
margen.) Hemos visto que la produccién es idea] cuando sus va-
lores marginale: son tales que los valores del producto mar-
ginal social son iguales. Se deduce que la produccién ideal de
cualquier industria e3 aquella quec hacc que los valores de los
productos marginales sociales de las unidades marginales de cada
factor tengan las mismas relaciones con los valores de sus pro-
ductos marginales privados como tendrian en las industrias de las
que han sido sacado:. Si, por cada factor tomado a su vez, cada
cmpresa cn cada industria cs responsable por la misma cantidad
total de economia o deseconomia externa —de forma que la rela-
cion del valor del producte marginal social de cada factor con
¢l valor de su producto marginal privado es en todas partes la
misma— la produccién de cada industria es ideal. En general,
necesitariamos rcducir aqucllas industrias en las que un aumento
dado de la produccién por parte de una sola empresa da lugar a
un aumento de la suma de economia externa que mo llega a al-
canzar la cantidad de aquella suministrada en las industrias con
las que se compara para el uso de sus factores de produccion;
mientras que debhiéramos ampliar aquellas industrias que propor-
cionan mds economias que las industrias de las que toman sus
factores. Suponiendo que toda industria compite por sus factores
con un grupo de industrias que no esti relacionado con ella en
naturaleza y volumen, de forma que s¢ puede mirar como una
muestra de la industria en su conjunto €s conveniente ohtener
factores de produccién de aquellas industrias que estan asociadas
con menos que la cantidad mecdia de economia externa (aumento
por unidad de empleo) para aquellas que cstan asociadas con mas
que ¢l promedio. Esta suposicion debe ser frecuentemente muy
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amplia y ¢n disparidad con los hechos (18), pero es conveniente
hacerla en orden a simplificar la exposicion. La retendremos en
el acuerdo de que cualquier declaracién que se haga con su ayuda
puede ser traducida de nuevo, por una obvia modificacion, en la
version mas complicada a la que habriamos llegado, si no se hu-
biera adoptado la referida hipétesis. Entonces “el dividendo na-
cional se habria claramente aumentado transfiriendo recursos de
industrias en que... las economias netas externas (son) grandes” (19).
Podemos ordenar todas las industrias en un orden descendente de
magnitud respecto a las economias externas asociadas con ellas
(considerando las deseconomias como cconomias negativas). A un
cierto nivel, representado por la indusiria “media”, se puede tra-
zar una linea. Luego todas las industrias que estén por encima de
la linea tienen que ampliarse para alcanzar sus producciones idea-
les y todas las que estan por debajo de la linea tienen que con-
traerse, variando directamente por la distancia a la linea, la ex-
tension de la expansion o contraceion socialmente deseable. La di-
recciéon y extension de la desviacion de una industria desde la
norma con respecto a las cconomias y deseconomias externas, de-
termina la direccién y extensién en que es socialmente deseable
alterar su produccion (20). No es la naturaleza de las industrias
e¢n un sentido absoluto, sino sus idiosincrasias, las que proporcio-
nan un argumento para la intervencién. Si todas las industrias

(18) Especi:lmente si nuestra “industria” es simplemente una subdivision
de lo que normalmente se¢ llama industria; por ejemplo, ¢l hilado de una
partida particular de hilaza de algodén. En tales casos la suposicién con-
ducira a conclusiones particularmente absurdas.

(19) G. F. Suove, loc. cit., pag. 266. Véase también F. H. KnicHt, Some
Lallacies in the Interpretation of Social Cost. “Quarterly Journal of Econo-
mics”, agosto 1924, pag. 392, y Joan RoBiNson, Review of Fconomic Studies,
febrero 1934, pag. 140.

(20) La extension, pero no la direccién, naturalmente, depende también
de las formas de sus curvas de oferta y demanda, lo que determina cuan ra-
pidamente un cambio en la produccién reaccionara sobre el precio del pro-
ducto y asi sobre los valores de los productos marginales. Frasgr esta
claramente equivocado al sugerir que el anilisis del profesor Picou “no con-
tiene sugerencias de que las condiciones de la demanda tengan relacién con
la cuestion en estudio” (Review of Economic Studies, octubre 1933, pag. 50,
nota; cf. Economics of Welfare, pags. 803, 804). Como cjemplo de la in-
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fueran iguales, la intervencion no podria hacer ningtin bien. Se.
gun las palabras del profesor Pigou “si en todas las industrias los
valores del producto neto marginal social v marginal privado di-
firicran exactamente en la misma cantidad, la distribucién optime
de los recursos se alcanzaria siempre y, en estas condiciones, no
cstarian justificadas intervenciones fiscales” (21).

Pcro si las economias externas, aunque universales, fucran mas
ligeras en algunas industrias que en otras, entonces “seria posible
—en todos los casos en teoria— aumentar el dividendo nacional,
desviando los recursos de un grupo de industrias a otro* (22).
Mientras la atencion s¢ concentra en ecste parrafo de Economics
of Welfare, no hay diferencia en las conclusiones sugeridas en
este articulo de las del profesor Pigou. Sin embargo. esta bastante
claro que hay una auscncia completa de armonia entre este parra-
fo particular, que aparecié por primera vez en la tercera edi-
cion (1929) (23) y el resto del tratamiento del profesor Pigou, que
llega a la conclusion de que *“‘si en cualquier industria el valor del
producto neto marginal social de una inversion es mayor que el va-
lor del producto neto marginal privado, esto implica que la produc-
vion obtenida es inferior a la ideal; si el valor del producto neto
marginal social es menor que el valor del producto neto marginal
privado, esto implica quc la produccién ohtenida es mayor que
la ideal (24)". En otras palabras, s¢ podria interpretar al profe-
sor Pigou como si dijera que todas aquellas industrias en que hay
unas economias externas positivas —por pequeiia que sea su can-
tidad-- es deseable socialmente aumentar su produccion; y sola-
mente cn aquellas en las que existen deseconomias externas —y no
simplemente un conjunto de economias que sea inferior a la me-

fluencia de las condiciones de la oferta, se puede hacer notar que mien-
tras quc el hecho de “escasez” de factores de produccién —el hecho de que
no todos los factores de produccion son en oferta perfectamente elastica
para la industria— no tiene nada que ver con la cuestién de si es socialmen-
tc deseable alterar la produccion de la industria, afecta a la cantidad de la
alteracion, que es eocialmente la mas deseable producir.

(21} Economics of Welfare, pag. 225.

(22) Ibid.

(23) Pag. 226.

(24) Economics of Welfare, pag. 224.
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dia— scria socialmente deseable reducir la producciéon. La fuente
de la discrepancia se revela facilmente, y verdaderamente es el
mismo profesor Pigou quien la dilucida en el curso del mismo pa-
rrafo, que es el causante de la contradiccion. Sc ha *supuesto”, ex-
plica, que en ¢l conjunto principal de industrias —los valores de
los productos marginal social y marginal privado— son iguales ¥y,
por lo tanto, que hay margen para aumentar e] dividendo nacional.
desviando recursos entre... este conjunto de industrias” y una indus-
tria particular en la que “el valor del producto marginal social
ncto... difiera del valor del producto marginal privado neto” (25).
Se suponc, en otras palabras, que las economias y descconomias ex-
ternas son fenémenos raros; que en la mayor parte de las industrias
no ocurre, de forma que solamente tenemos que tratar con al-
gunas pocas excepciones. Si las economias y deseconomias ex-
ternas son suficientcmente raras, su cantidad media es aproxi-
madamente cero (26). Se deduce de ello que i las economias ex-
ternas son apreciables en algin sitio, tienen que cxceder, necesa-
riamcnte, al promedio, mientras que no alcanzaran al promedio
en forma de deseconomias externas verdaderas. Una vez que esta
suposicion se admite, deja de haber conflicto entre mi version de
las conclusiones del profesor Pigou y las suyas propias.

Esta suposicion se vera que corre a casi todo lo largo de Eco-
nomics of Welfure. Solamente si los productos marginal privado y
marginal social son idénticos cn todos los casoz, excepto en unos po-
cos excepcionales, c:ta claro que el auto-interés, que “tendera a pro-
ducir igualdad en los valores de los productos marginal privado
neto de recursos invertidos en formas distintas... no tenderan a pro-
ducir la igualdad de los valores de los productos marginal cocial
neto, excepto cuando los productos marginal privado neto y el
producto marginal social neto, scan idénticos” (27).

(25) Ibid., pag. 225.

(26) También seria cero si las economias y deseconomias externas, to-
madas sobre la totalidad del campo de la industria, resultaran en el pro-
medio estar equilibradas. Pero claramente se ve que seria una hipétesis absur-
da, mientras gue la suposicién en el texto representa una aproximacion al-
tamente razonable.

(27) Economics of Welfare, pag. 1712. Cf. ibid., pag. 250. La cuestién se
plantea mas claramente atn en el siguiente pasaje de la segunda edicion
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Completamente aparte del hecho de que no se base en nin-
suna suposicion especial en cuanto a la rareza de las economias
y deseconomias externas, el método sugerido en este articulo tiene
otra ventaja mas, que es que no acarrea ningun llamamiento a la
distincién, algo confusa, entre el precio de oferta creciente (cons-
tante o decreciente) desde el punto de vista de la industria y pre-
cio de la oferta creciente (constante o decreciente) desde el punto

(1924) (pag. 152), que aparece en lu misma forma sustancialmente en la pri-
mera edicion (1920) (pig. 150), y en Wealth and Welfare (1912) (pag. 149):
“El valor del producto iarginal social neto, en una industria cualquiera es-
cogida, excedera o no llegera al valor del producto marginal social neto
producido en la generalidad de las industrias, en la cantidad por la que ex-
cede o no llega al valor del producto marginal privado neto en la indus-
tria escogida.” Cf. también la siguiente declaracién del Apéndice III de
la primera edicién (pag. 937). “En el promedio de las ‘industrias en general’
podemos suponer que las ganancias por unidad de recursos productivos tien-
den a ser iguales al valor del producto neto de su aumento marginal.”

En el capitulo sobre “Oferta a precios crecientes y decrecientes (Increa-
sing and Decrecasing Supply Price) se expresa la suposicion, en una forma
mas bien implicita, por el artificio de una “industria arquetipo”. Se mos dice
“imaginemos que existe una industria prototipo en la que los valores del
producto marginal privado neto y del marginal social neto de la inversion
son ambos iguales entre si y también se hallan en una especie de nivel cen-
tral repmscnu‘nivo de las industrias en general” (pig. 213). Esto se tiene
que tomar en sentido de que en industrias en general los valores de los pro-
ductos marginales privado y social son iguales, siendo fenémeno raro lus
divergencias, aunque <e dice en una nota al pie que “no es necesario su-
poner que este valor central se alcance verdaderamente en cualquier indus-
tria; mas bien se ha de concebir como el nivel que se alcanzaria en condi-
ciones de competencia simple en una industria de precio de oferta cons-
tante”. Se podria sugerir que seria mejor decir que es el nivel que en
realidad se supone :e alcanza en la mayor parte de las industrias cn las
condiciones que se producen verduderamente en el mundo como le cono-
cemos. En las ediciones anteriores, la nota al pie terminaba con las si-
guientes palabras: “o como el promedio de los niveles que se alcanzarian
en todas las indastrias bajo esas condiciones, si sus desviaciones del precio
constante de oferta en ambas direcciones se equilibraran una con otra™
(tercera edicién, pag. 215; con ligeras modificaciones en la segunda edicién,
pagina 192, ¥ primera edicién, piz. 189). Esta frase se deberia haber inter-
pretado asi: tomando el promedio como un todo, economias y desecono-
mias externas casi cquilibradas; cf. mi adltima nota al pie, y P. Srarry,
Fconomic Journal, diciembre 1926, pag. 541, nota.
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de vista de¢ la comunidad (28). Seria conveniente, al llegar a este
punto, resumir las diversas razones (29) por las cuales hay ausencia
de todo, excepto un ligero grado de correlacién entre ¢l hecho de que
una industria esté produciendo en condiciones de precio de oferta
decreciente y la existencia de una razon para dar subsidig a su pro-
duccién (y entre la pendiente dc su curva de oferta (30) y la can-
tidad de subsidio 6ptimo, si lo hubiera) (31).

a) La caida en la curva de oferta puede no ser debida a las
economias (32) (o no completamente). La curva de oferta de un

(28) Economcis of Welfare, pags. 217, 218. Pero este articulo puedc
reivindicar lu sancién de la tradicién, porque en este respecto marca un re-
torno al método empleado en las ediciones primera y segunda de Economics
o} Welfare, donde, aparie del tralamiento en el apendice 111 de la primera
cdicion (pags. 931 y siguientes) toda la cuestién se cstudia sin ninguna men-
cion del concepto de precio de oferta, que, sin embargo, habia formado
la base del tratamiento previo en Wealth und Welfare (pags. 173 y siguien-
tes: la distincion entre precio privado de oferta y precio social de ofertn
trazada en la pagina 172, no se debe confundir con la distincion senaladu
en las ediciones posteriores de Economics of Welfare entre el punto de vistn
de la industria y el punto de vista de lo comunidad), y que condujo a la obhser-
vacion de ALLYN Younc (Quarterly Journal of Economics, agosto 1913, pa-
gina 684; citado por el profesor RosBins, Economic Journal, marzo 1934,
pagina 11) que “el problema como un todo, me parece que e&s uno al cual
Ia teoria general de la productividad decreciente de los factores individuales
esta mas indicado que la curva de precios marginales de oferta™.

Ademis, este articulo cigue una tradicion anterior en estar libre de todu
referencia al concepto de elementos de transferencia (Economics of Welfare,
pagina 218), que tuvieron que ser introducidos en la segunda y siguicntes
ediciones como resultado de las criticas de AnLyn Younc (loc. cit., pagi-
na 683; véase también la primera edicion de Economics of Welfare, pagi-
nas 934 y 935, y segunda edicién, pag. 194).

(29) Las dos otras razones se deben demorar hastu mas adelante; véase
notas paginasz 592 y 593.

(30) La pendiente de la curva de demanda es, naturalmente, también
un factor; cf. mas arriba nota de la pagina 582,

(31) Es facil demostrar la aplicabilidad de las mismas condiciones a
la linea de ataque, iniciada por MarsuaLL (Principles, pags. 467 y signientes)
y corregidas y ampliadas por FRraser (loc. cit., pags. 45 y siguientes), quc se
basa en el uso del concepto de excedente de los consumidores.

{32) Economias externas, puesto que no son posibles las internas cuando
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producto puede descender si se le suminietra.a la industria un
factor de produccion en condiciones de precio de oferta decrecien-
te) (33). (El *tipo raro” de Mrs. Robinson de rendimiento cre-
ciente) (34). Pero es muy improbable que esto ocurra.

b) La existencia de las economias pueden no llegar a revelar-
se {0 revelarse completamente) en una curva de oferta descendente,
debido a la existenciu de factores ‘*‘escasos”, que se suministran
a la industria en condiciones de precio de oferta creciente (35).

¢) Las economias pueden acumularse, en gran parte, a otras
industrias en vez de hacerlo (o asi como) a la industria en es-
tudio (36). Solamente aquella parte de las economias externas que

la competencia es perfecta; pero se vera mas tarde que la disponibilidad
de economias inlernas en condiciones de competencia imperfecta ofrece una
razén similar para un subsidio.

(33) *“Descendente hacia adelante”, naturalmente, no ‘“subiendo hacia
atris”; véase Review of Economic Studies, octubre 1933, pags. 51 y 175, y
febrero 1934, pag. 138. Qurisiera dar las gracias a FRraser (y también a Kar-
por, ibid., pig. 131, motz) por la frase “descendente hacia adelante” que
sustituye correctamente (ibid., pig. 142) a ‘“descendente hacia atras”, sin
sentido, aunque lamento que mi nota “no le ayude (ibid.) a decidirse defini-
tivamente en contra de su sospecha (Review of Economic Studies, octubre
1933, pag. 51), que “las persomas trabajarin mas cuanto mas bajo el tipo de
calarios... entonces un aumento en la demanda de recursos ira asociada pro-
hablemente con una caida en su precio unitario”.

El prof. Viner (“Curvas de costo y de oferta”, Zeitsckrift fiir Nationalo~
konomie, vol. 1II, nium. 1, pag. 39) que los costes seran descendentes de
una manera mas ortodoxa “si los trabajadores tuvieran una preferencia, racio-
nal o irracional por trabajar en una industria importamte en vez de hacerlo
en una de pequefia importancia y, por lo tanto, estuvieran dispuestos a
aceptar sueldos menores a medida que la industria se amplia™.

(34) Economics of Imperfect Competition, pag. 348.

{35) Esto fué seiialado por Suove, loc. cit. El profesor Picou habia
estado muy cerca de reconocer la cuestién, pero su factor “escaso” estaba
especificamente confinado a ser una materia prima (Economics of Welfare,
segunda edicién, pags. 195, 196).

(36) Cf. MarsHaLL: “Las economias de produccién en una gran escala
raramente se pueden asignar exactamente a una industria cualquiera; en gran
medida van unidas a grupos, con frecuencia grandes, de industrias relacio-
nadas" (Industry and Trade, pag. 188; citado por Smaffa. loc. cit., pa-
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se disfrutan por la industria particular, es la reflejada en la cur-
va de la oferta.

d) Las economias pueden ser menores en magnitud que aque-
llas que rcinan en el promedio de la industria como un todo, de
forma que la industria en estudio esta produciendo mas, y no
menos, de la produccién ideal. Incluso si las condiciones a), b)
¥ ¢) no se produjeran, una curva de oferta descendente propor-
cionaria una razén para un subsidio, solamente si el fenémeno de
precio de oferta descendente se limitara a un nimero muy pe-
queio de industrias. Si fuese un fenémeno muy extendido, serian
aquellas industrias con las curvas de oferta descendentes mas
rapidamente que el promedio las que se deberian ampliar (hasta
un pumto que varia directamente con la desviacién de la elastici-
dad de la curva de oferta de la media), mientras que otras de-
berian contraerse.

e) Si las economias son la excepcion y no la regla, de forma
que son las producciones de un mimero pequeiio, solamente de in-
dustrias, las que tienen que ser intervenidas, a fin de llevarlas
al nivel ideal, un plan de subvenciones ofrece claramente el mé-
todo mas sencillo para conseguir la diversiéon necesaria de los re-
cursos, obteniéndose los fondos para la subvenciéon por impuestos
sobre todas las demas industrias en que no hay economias (y gra-
vando mas fuertemente aquellas industrias, si las hay, en que haya
deseconomias). Pero si las economias reinasen en un gran namero
de industrias, aunque en grado diverso, no podemos estar seguros
de que un plan completo de subsidios y subvenciones, uno pagado
por el otro, destinado a llevar la producciéon de cada industria
a su nivel socialmente deseable, implicara subsidiar (en opo-
sicién a gravar) a todas las industrias cuya produccion ha de ser
ampliada (37). La produccién de una industria particular puede
ampliarse, sencillamente, como resultado de la imposicion de gra-

gina 540); y F. H. Kniut: “El objetivo practico es maximizar el produc-
to de unos recursos dados y no reducir al minimo el gasto de recurso para
producir un producto dado” (loe. cit., pag. 587).

(37) ([Esta incertidumbre reinara incluso si no hubiera correlacion entre la
elasticidad de la demanda de un articulo y la cantidad de economias exter-
nas dadas por su produccion; a fortiori si existiera tal relacidn.
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vimenes en un numero importante de otras industrias, a pesar del
hecho de que aun otras industrias estan siendo subsidiadas al
mismo tiempo: y si esa expansién llevara la produccion de la in-
dustria mas alla del punto ideal, es un impuesto y no un subsidio
lo que necesita.

Hasta ahora hemos ‘estado suponiendo que reinaban universal-
mente las condiciones de competencia perfecta. Al hacerlo asi,
hemos estado corriendo el serio riesgo de lanzar al nifio con el
agua del baito; porque las economias externas tienen que tomar
usualmente su origen en las economias internas de alguna industria
subsidiaria (38). Estas solamente existen si da industria subsidia-
ria esta produciendo en condiciones de competencia imperfecta,
si, por ejemplo, consiste en una sola empresa o si una sola em-
presa subsidiaria esta a punto de cristalizar como resultado de la
“desintegracion” de los procesos (39). Por lo tanto, debemos re-
ducir nuestra hipétesis de competencia perfecta lo suficiente para
permitir la utilizacién de unidades indivisibles por debajo de su
capacidad 6ptima. El producto marginal social todavia excede al
margina] privado y esta divergencia todavia se puede expresar por
lus palabras de economia externa, a pesar del hecho de que la eco-
nomia externa se puede atribuir a la economia interna de alguna
empresa subsidiaria (40).

Habiendo admitido ahora un cierto elemento de competencia
imperfecta en nuestro sistema imaginario, légicamente estaremos
obligados a diferir todo nuevo tratamiento de esta parte de nues-
tro estudio, hasta que hayamos tratado de la competencia imper-
fecta en una parte mas avanzada de este articulo. Pero el princi-
pio que necesitamos es suficientemente obvio y es bien conocido
para poderse establecer sin pruebas. En un mundo en que la compe-
tencia perfecta es la regla general, cualquier elemento de momopolio
reducira la aplicacion de los recursos sobre el campo, al que se

(38) Vease E. A. G. RosiNson, Structure of Competitive Industry, pa-
sina 138.

(39) Ibid., pag. 111.

(40) La economia externa toma la forma de una redistribucion vertical
de los factores desde las etapas “inferiores” a las “superiores” de la pro-
duccién, de forma que mejore su eficacia.

12
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aplica por debajo de la cantidad socialmente deseable (41). Lo
que eso significa es que nuestras empresas subsidiarias, que estan
produciendo en condiciones de coste decrecientc (42), produciran,
sin Ja intervencién estatal, menos que las producciones ideales.
Esta es, en realidad, la Dase para una sugerencia de Mrs. Ro-
binson (43). El complicado sistema de impuestos y subvenciones
eshozado mas arriba, tendria el efecto —que, verdaderamente, se-
ria su modus operandi— de Hevar la producciéon de cada empresa
subsidiaria a su nivel socialmente deseahle. En tanto que, por
ejemplo, el transporte ferroviario es una fuente de econowmnia ex-
terna, las cmpresas que hacen mas uso de esc medio de transporte,
serian ampliadas, mientras que las otras serian contraidas, hasta
que el uso de las lineas férreas hubicra aumentado, hasta el mo-
mento en que los precios de sus fletes no fueran mayores que cl
coste marginal del transporte (44). “Pero seria mnas sencillo —dice
Mrs. Robinson— entregar ¢l subsidio directamente al ferrocarril,
de manera que el (precio cargado por el transporte) se hiciera
igual al coste marginal del ferrocarril”. Por este sencillo artificio
se puede obtener la distribucién ideal de recursos con muy pocas
dificultades (45). Aquellas industrias que hacen mas uso que el
promedio de los ferrocarriles y otras fuentes de economias exter-
nas, se ampliaran automaticamente, como resultado del abarata-
miento de los productos de esas industrias subsidiadas, mientras

{41) Ver pag. 603.
(42) Pero véasc mas adelante la pag. 593.
(43) Review of Economic Studies, febrero 1934, pag. 140.

(M) Gobre la hipétesis de que todos los factores de produccién son
de oferta perfectamente elastica para el ferrocarril, pues sélo es entonces
cuando el “coste macginal para la sociedad” es igual al coste marginal para
el ferrocarril. Cualquier elemento de monopsenio eleva ¢l coste marginal
del ferrocarril por encima del “coste marginal para la sociedad”. En lo que
sigue se descarta la situacién de monopsenio.

(45) El dinero para los subsidios, si no se recauda por tributacién or-
dinaria, podria obtenerse por medio de un pequeiio impuesto uniforme so-
bre la industria en su totalidad. Se originaria alguna mala desviacion de
recursos <on tal impuesto uniforme, pero eeria demasiado pequena para
ser grave.
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que las otras industrias se contraeran automaticamente, llevindo-
s¢ la produccion en cada caso al punto ideal. Las cajas econémicas
del doctor Clapham (46) ya no mecesitan quedar vacias. Valorar
la extension de las ecomomias externas prescntes en cada indus-
tria, comparar esto con el promedio, decidir a la luz de este cono-
cimiento y de algunos calculos de las elasticidades de la oferta y
demanda, qué tipo de impuesto o subvencién requicre —todo eso
puede resultar una mision imposible; y la maquinaria de hacer
ladrillos del profesor Pigou (47), podria permanecer eternamente
ooiosa por falta de la clase de materia prima justa. Pero esa mate-
ria prima, requerida para la nueva clase de ladrillos, se obtiene
con menos dificultad; y asi la maquinaria puede algin dia resul-
tar wiil. Es faoil reconocer unidades indivisibles que estan siendo
trabajadas por debajo de su capacidad 6ptima: ferrocarriles y ser-
vicios publicos constituyen ejemplos obvios y muy importantes. En
tales casos cualquier subsidio beneficiaria a la sociedad, siempre quc
po sea demasiado grande, y no es dificil hacer un caleulo aproxi-
mado del subsidio necesario para igualar el coste y el precio mar-
ginales. Es conocido el hecho de que el monopolio reduce la pro-
duccién por debajo de la cantidad ideal. También es bien conocido
el hecho de quec es descable intervenir en los monepolios para
inducirlos a producir mas. Todo el problema se resuelve asi en un
ejercicio del control de los servicios publicos. Las cajas econémi-
cas del doctor Clapham estaban llenas en todo momento, pero los
economistas estaban mirando el anaquel equivocado.

Se debe senalar un error en el analisis de Mrs. Robinson. Ella
toma como ejemplo de una industria subsidiada que proporciona
economias externas “un sistema ferroviario que esta trabajando
a coste medio deccreciente y que esta limitada a cargar precios
que cubren exuctamente los costes”. Me parece innecsaria csa frase
que he subrayado. La unica condicién es que el precio cargado por
el ferrocarril exceda a su coste marginal. Lo que pensaba clara-
mente la sefiora Robinson es que un aumento de la demanda de
los servicios del ferrocarril podria conducir a una subida del pre-

(46) Economic Journa!l, septiembre 1922,

{47) Economics of Welfare, pig. 228.
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cio del transporte, aunque deriva en una disminucién del coste
medio del ferrocarril. Esa es obviamente una posibilidad muy de-
finida. Las economias que s¢ producen por una expansiéon en la
produccion de la industria principal pueden no revelarse en un
descenso del precio del producto de la industria subsidiada, puesto
que ex hypothesi la industria subsidiada no es de la dlase en
que el precio se mantiene siempre bajo del costc medio por la
llegada de nuevas empresas; pero las economias estan, sin embargo,
presentss, en tanto que ¢l coste marginal no alcanza a la utilidad
marginal, medida por el precio (48). Verdaderamente la empresa
subsidiada puede estar trabajando a un coste medio creciente y
¢odavia dar lugar a economias externas, si cs libre para maximi-
zar sus ganancias, porque los precios cargados excederan todavia
al coste marginal. Solamente, si s¢ absticne o no se le permite ga-
nar el beneficio méximo, su precio puede ser inferior a su costo
marginal. Pero si su precio es menos que el coste marginal es causa
de deseconomias externas. Por do tanto, si el precio cargado por
un ferrocarril o servicio publico se fijara por una ley a su coste
medio, se proporcionaran economias externas en la forma ordi-
naria, en tanto que éste, trabajando a coste medio decreciente,
pero si su produccién llegara a ser tan grande que estuviera tra-
hajando a costc ‘medio crecicnte, incurre en deseconomias exter-
nas. Por e¢llo tenemos una nueva clase de deseconomia externa (49)
para colocarla junto a los terratenientes ausentes (50) y las mate-
rias primas quc suben de precio a medida que se importan mas (51)
y asi aliviar algo la rareza del “tipo raro” de Mrs. Robinson de

(48) [Esto proporciona otra razén por la «cual la razén para una subven-
<ién puede no llegar a expresarse en la pendiente de la curva de oferta
de una industria. Una indusria subsidiada puede suministrar su produocto
a la industria principal en condiciones de precio creciente de oferta, aun-
que esté asociada con economias externas.

(49) Pero mo de importancia suficiente para inducir a alguien a diferir
seriamente de ROBERTSON, quien, como dijo EocEwoRTH, “en su graciosa
forma niega que exista alguno de tales fenémenos” (“The Revised Doctrine
of Marginal Social Product”, Economic Journal, marzo 1925, pag. 34).

(50) EoceworrH, ibid., pag. 35.
{51) Economics of Welfare, pag. 22l.
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rendimientos decrecientes (52). Tiene su origen en la “indivisibi-
lidad”, lo mismo que el tipo ordinario de economia externa. Por-
que ez la indivisibilidad lo que hace que el coste medio de una
empresa suba, y es la indivisibilidad la que impide que entren
nuevos competidores en la industria subsidiada y la conviertan
en una industria de empresas 6ptimas, cada una de ellas producien-
do a un costec medio constante. Lo mismo que las economias ex-
ternas ordinarias se explotan mejor dando subsidios a las unidades
indivisibles de las que toman su origen, asi este tipo particular
dc deseconomia necesita un impuesto sobre tales empresas subsi-
diadas que estén produciendo a un precio que no alcance el coste
marginal.

Parecia, en una etapa anterior de este estudio, que en un
sistema que consistia en industrias idénticas, cualquier diversion
de los recursos no podria mas que causar daios, Podria haber
economias externas, pero estarian presentes en todas partes en un
grado igual y no habria desviacién de la norma tal que propor-
cionase una razén para la diversién. Esa conclusion se tiene que
revisar ahora. Si las economias tienen eu origen em industrias sub-
sidiadas, el caso para ampliar esas industrias se signe mantenien-
do. No se requiere ninguna diversiéon horizontal de recursos, pero
en interés social convienc distraer recursos en una direcciom ver-
tical desde las etapas mas “bajas” a las mas “altas” de la pro-
duccion. Se puede obtener una mayor eficiencia alterando la tée-
nica de la produccion.

Un caso semcjante es ilustrado por el ejemplo del humo. Si
una industria lanzara una cantidad excepcional de humo seria
deseable socialmente distraer recursos de esa industria hacia
otras (53). Si todas las industrias produjeran igualmente mucho

(52) Economics of Imperfect Competition, pags. 347, 348.

(53) La naturaleza del humo es que dafia menos a aquellos que obtienen
mayor bencficio de ¢él. En otras palabras, la deseconomia externa se eufre
casi enteramente por las demas industrins en vez de la que lo produce. Poco
humo del de una industria alcanza la curva de oferta de ella. Pero eso no
altera el razonamiento.
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humo, no estaria indicada la diversion emtre las industrias (54).
Poro seria absurdo suporer que ninguna clase de intervencién
aumentaria €l dividendo nacional. Las restricciones sobre el lan-
zamiento de humo y el estimulo de métodos que impidan Ja sa-
Iida de aquél (55) tendrian atin papeles importantes que des-
empenar. El hecho es que hasta ahora nuestra atemcién sc¢ ha
confinado a la cantidad ideal de la produccién de una industria.
No ‘hemos prestado atencion al método de produccion. Las dos
cosas’ son completamente distintas ¢ igualmente importantes. El
dividendo nacional se lleva al maximo solamente cuando el valor
de] producto marginal social de cada unidad natural independien-
te de un faotor es igual en todos los usos posibles, tanto poten-
ciales como reales. No es suficiente que ¢l valor del producto mar-
ginal social del capital emplcado en chimeneas de fabricas sea
igual en todas las industrias. El capital se tienec que transformar
desde otras formas en chimeneas de fabricas hasta que éstas scan
tan altas que el valor del producto marginal social del capital
cmpleado en las chimeneas de fabricas se reduzca al nivel que
se suma a todos los demas emplcos de capital. Esto nos lleva
a la clase de “Divergencias entre productos marginales social
neto y privado” {56) que el profesor Pigou trata antes de Hegar
a las divergencias relacionadas con ¢l fenémeno de “Precios de
oferta creciente y decreciente” (57) y que no estin abiertos a la
critica, presentada mnas arriba, de que si todas las industrias fueran

(54) Estamos despreciando aqui la distincién fundamental de Mr. Rosin-
SON entre economias “méviles” e “inmoéviles” (op. cit, pig. 142) y las im-
portantes cuestiones de¢ la localizacién que se plantea con ello.

(55) Cf. Economics of Welfare, pag. 184,

(36) Ibid., part. 11, capitulo IX. Aqui deja de hasber relacion alguna
entre la razéon para intervencion y la forma de la curva de oferta de la in-
dustria. El efecto de “tipo primitivo de contratos de posesion e inguilinato”
(ibid., pag. 177) al que el profesor Picou dedica una parte considerable del
capitulo, es elevar el valor del producto marginal social de los recursos
aplicados a clases particulares de propicdad con la finalidad de conservacion
y mejora por encima del valor reinante generzlmente del producto marginal
cocial; el exceso sc acumula para la posteridad y arranca del hecho que el
propietario temporal de la propiedad no cosecha el beneficio normal ni eufre
el castigo normal de sus acciones.

(51) Economics of W elfare, parte II, capitulo XI.
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iguales, no podria haber una razén para la intervencién de] Estado,
aunque e] producto marginal social no fuera siempre idéntico al
producto marginal privado.

Se hace ya bastante evidente que en lugar de pensar en térmi-
nos de economias y deseconomias externas, se nos abre oira ruta
alternativa. En todos estos casos el fracaso del laissez-faire al in-
tentar conseguir el mejor de los mundos posibles puede atribuirse
a la imperfeccién del sistema de precios. En un mundo ideal, el
precio sicmpre deberia ser igual al coste marginal para la socie-
dad y todo iria bien. Las unidades “indivisibles” se emplearian a
la capacidad ideal y todas las fabricas, teniendo que pagar por el
dafio que su propio humo causara a las demds, emitirian la can-
tidad ideal de humo. El estimulo que proporciona un crecimiento
de la escala de la industria para el ingenio inventivo y la habili-
dad del trabajo también se¢ pueden forzar bajo las mismas hipé-
lesis. Pero en este caso, el esfuerzo implicado es considerable y
tiene pocas ventajas incurrir en él, en contra del caso de unidades
“indivisibles”, que hemos visto que ceden al tratamiento con la
mayor facilidad y simplicidad, si se miran desde el punto de vista
de divergencia entre precio y coste marginal, que si se enfocan des-
dc e] punto de vista de economias y deseconomias externas. En cada
caso aquel método de analisis que se debe scleccionar ha de ser el
mas andlogo con ¢l objetivo que se considere. De esta forma, en el
caso del humo, si estamos pensando en un impuesto destinado a
desanimar la emisién de humo, es mas conveniente tratar el pro-
blema en términos de sistema de precios; pero, si estamos pensan-
do en un suhsidio para fomentar el empleo de métodos eliminado-
res del humo, lo mejor es pensar en términos de economias ex-
ternas.,

E| lanzamiento de huwmo se puede decir que transtorna el sis-
tema ideal de precios, no solamente porque el individuo no tiene
que pagar por el dafio que hace a los otros, sino porque el indi-
viduo no tieme que pagar un precio econémico por el aire que.
utiliza. Ahora bien, no es ni practico poner precio al aire ni con-
veniente imaginar tal procedimiento. La contaminacién de la at-
mosfera se puede contrastar con el acto de congestionar un paso
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de vehiculos. Las carreteras se pueden construir a un coste de-
terminado y se puede implantar un canon por su utilizacién. Una
linea diferente dc ataque se recomienda por lo tanto. Es verdad
que se suele decir corrientemente que la construccién del transporte
por carretera va acompaiiada de deseconomias externas (58), pues
Ia ampliacion de una empresa dedicada a esta industria eleva el cos-
te de las otras empresas. En tanto que las carreteras estan conside-
radas como si tuvieran los atributos del aire, no hay necesidad de
discutir este criterio; lo mismo que el humo contamina el aire, los
vehiculos a motor se puede decir que contaminan las carreteras; y el
caso para las intervenciones estatales se puede basar en la existencia
de deseconomias externas; pero la analogia con el aire no es muy
convincente. Las carreteras, a diferencia del aire, se consideran me-
jor como si estuvieran compuestas de varios factores de produc-
cion (39). Cuando una empresa de transporte aumenta su utilizacién
de las carreteras, eleva los costes de oiras empresas sencillamente
porque le resta tierra y otros factores de ellas: el aumento de los cos-
tes se debe a la cxistencia de un factor “escaso”, no a las desecono-
mias externas. Al examinar la aplicacién de todos los demas fac-
tores, considerados como un factor compuesto, al factor “carretera”
nuestra definicion de producto marginal social —y por deduccidn
de descconomias externas, que se dice existen cuando el producto
social marginal es menor que el producto marginal privado— requie-
re que la cantidad de espacio de carretera utilizado por la empresa
que aumenta su produccién permanezca constante. Se deduce de
eso que la cantidad de espacio de carretera disponible para todas
las demas empresas también permanece constante. Su produccidn,
por consiguiente, no sc¢ altera; y el producto marginal social no
difierc del producto marginal privado. La razén para la interven-
cién tiene que contar con una base diferente; no es preciso bus-

(58) Cf. J. ViInER, loc. cit., pag. 41, y N. Karoor, Economic Journal,
marzo 1934, pag. 66.

(59) Una alternativa seria considerar el uso de las carreteras como un
factor suministrado por zlguna industria subsidiaria. Las deseconomias exter-
nzs3 entonces se podria decir bastante adecuadamente que reinaban, de acuer-
do con el razonamiento de la pag. 591, en tanto que el precio cargado por el
uso de lag carreteras no llegue al coste marginal de usarlas. Esta forma de
enfoque debe conducir a las mismas conclusiones que las indicadas en el texto.
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car mucho. Incluso en ausencia de economias o deseconomias
externas, la situacion es “ideal” solamente si cada factor de la
produccién cobra su “rendimiento econémico”, i. e., el valor de
su producto marginal. En el caso de las carrcteras esto exigiria un
canon igual al que se percibiria si las carreteras fueran de pro-
piedad partiovlar repartidas entre un gran nimero de terrate-
nientes competidores (60). Si el pago cobrado por el uso de las
carreteras —en forma de licencia, impuesto sobre la gasolina w
otros— no llegara a ese “rendimiento econémico” la proporcién
de vehiculos a espacio de carretera es mayor de lo que es social-
mente deseable. En otras palabras, las carreteras se estan constru-
yondo demasiado intensivamente; mas alla del punto en que el
valor del producto marginal de un vehiculo a motor es igual a
su costo. El mismo argumenio se aplica, como ha senaladoe el
profesor Viner (61), “en las industrias de pastos, caza y pesca, en
que no se cobra ninguna renta por el uso dc valiosas oportunidades
naturales y tienden, por lo tanto, a ser sobreexplotadas con el
despilfarro resultante (y) en la perforacién competidora de pozos
en un “pool” comun de petréleo™.

Hay, pues, una buena razén para infligir sobre el transporte por
carretera un gravamen igual al que se habria de pagar bajo un
sistema de peaje percibido por un cierto nimero de propietarios
en competencia. Pero en este sistema ideal, que e¢e ha sugerido
como un modelo de comparacién, se terdria que confiar en que
la competencia habria sido verdaderamente perfecla —es decir,
que tendria que haber habido un cierto nimero de rutas alter-
nativas entrc dos puntos cualquiera: si cada una de las carrete-
ras cxistentes cayera en ianos particulares y ec asegurara el in-
greso maximo a cada propietario por medio de un peaje, el precio
cargado cxcederia al valor del producto marginal del espacio de

(60) Ci. F. H. KNicHT: “Si se supone que las carreteras estam sujetas a
la apropiacién y explotacion privadas, precisamente la situacién ideal que ee
originaria por un impuesto imaginario se¢ efectuaria mediante el funcionamien-
to de motivos econémicos ordinarios (loc. cit., pags. 586, 587).

(61) “The dootrine of comparative costs”, W eltwirtsschaftliches Archiv,
octubre 1032, pag. 397, nota.



598 R, F. KAHN (R. E. P, XI-2

carretera y el nimero de vehiculos se contraeria a menos del ép-
timo social.

Esto no es todo. Los intereses del dividendo nacional deman.
dan que cada factor cobre un precio que sea igual al valor de su
producto marginal, no solamente en su ocupacién presente, sino tam-
bién en su ocupacién alternativa. Eso significa que la construccion
de carreteras se deberia llevar hasta €l punto en quc no compensara
a un particular, confiando en que los peajes le reembolsarian cons-
truir una carretera adicional en competencia con las existentes (62).
Si toméaramos ¢l nimero presente de carreteras como dado, sin duda
hay demasiados vehiculos de motor; pero parece hastante proba-
ble que haya demasiado pocas carretcras (63), e incluso es po-
sible que, dado el numero ideal de carreteras, el numero ideal
de vehiculos superara al nimero aotual.

Consideraciones practicas obligan a imponer una carga wuni-
forme a los vehiculos, sin tener en cuenta ¢l valor cconomico del
servicio particular de carretera de que disfrutan. Se ha de buscar
alglin compromiso entre cl tipo de impuesto apropiado para dis-
tritos diferentes y las carreteras congestionadas estaran necesaria-
mente mas congestionadas .de lo que dictan los intcreses sociales,
mientras que las no congestionadas estarin demasiado descon-
gestionadas. Pero el criterio de lo deseable, que seria consiruir
carreteras adicionales en distritos congestionados, se hace mas li-
beral que antes: el hecho de que la renta economica plena no
s¢ cobre por cl uso de las carreteras en esos distritos significa
que es deseable hasta un punto construir carreteras en que el
coste excede verdaderamente al rendimiento que se habria per-
cibido si sc hubiera cobrado la renta cconémica plena,

Hemos estado basando nuestro tratamiento en la suposicién
de una oferta de factores de produccion fija en 1érminos de uni-
dades naturales. Queda por saber si la oferta de factores, en tfan.
to que es variable, sera tal que lleve al maximo el bienestar cco-

(62) Si el numero de¢ carreteras entrc dos puntos cualesquiera no fuera
va grande —claramente no lo es— no scria socialmente deseable aumentar el
nimero de aquellas hasta el punto indicado por esa condicién.

(63) Incluso con la hipétesis, a la que nos estamos adhiriendo siempre,
que el trabajo esta completamente empleado.
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némico (64). La igualdad entre la desutilidad marginal y ganan-
cias, si éstas son menores que la productividad marginal social,
tiene que significar que la desutilidad marginal no llega a la
productividad marginal social. Por lo tanto, si las economias ex-
ternas son apreciables sobre el campo de la industria en general,
es socialmente deseable estimular la oferta de los factores de pro-
duccién (65).

Apenas si se necesita observar que la aplicacién de tal forma
de pensar a la cuestion de la oferta de poblacién solamente seria
apropiada si es el bienestar acumulado, obtenido sumando los
bienestares individuales de todos los iniembros de la sociedad y
no el bienestar medio por cubeza, ¢l que se considera deseahle
lievar al maximo (66).

11

Al legar a este punto pienso abandonar la suposicién de la
competencia perfecta. Esto simplificard mi tratamiento, si puedo
despreciar la posibilidad de economias y dc:economias externas,
excepto para aquellas economias cxternas, asociadas a la existen.
cia dc unidades indivisibles, que se puede decir que toman su
origen en la imperfeccion de la competencia. El fracaso del sis-
tema de precio se atribuyc ahora a la divergencia entre el precio
¢ ingreso marginal para la empresa particular: el coste marginal es
igual al ingreso marginal y no al precio. Para evitar una compli-
cacién indebida, no tendré en cuenta ningiin elemento de mo-
nopsonio (sic), e¢s decir, supondré que los factores de produccion
se¢ compran siempre en condiciones de competencia perfecta, aun-
que ya no supondré que el producto terminado se vende en con-
diciones de competencia perfecta. Supondré, ademais, que las condi-

(64) Cf. L. M. Frasen, loc. cit.,, pig. 51.

(65) Cf. Economics of Welfare, pag. 225.

(66) Cf. ibid., pag. 99, nota. “Una poblacién, que en condiciones dadas
maximiza este quantum (de felicidad}, parece tener wna reivindicacion mucho
mayor a ser llamada la poblacién optima que una poblacién que maximiza la
reata real por cabeza.
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ciones de monopolio simple siempre reinan, i. e., que mninguna
empresa hace discriminaciones, cargando precios diferentes a por-
ciones distintas de¢ su produccién. Es bien sabido que en ciertos
casos la discriminacion conducira a una situacién socialmente mas
deseable que aquella que se ha de alcanzar en condiciones de mo-
nopolio simple; pero esta posibhilidad solamente se¢ considerara de
pasada.

Se entiende que la frase imperfeccion de competencia no lleva
consigo ninguna de aquellas implicaciones con las que por tradi-
ciéon se asocia la palabra monopolio. Yo supongo que cualquier
empresario es libre de entrar en aquella industria en la que las
ganancias son mas altas y alli llevar al maximo sus ganancias
y no discutiré ningin tipo de intervencion que se refiera a esta
hipétesis. La competencia es imperfecta si ¢l precio que se puede
obtener por una empresa particular no es independiente de su pro-
pia produccion o, dicho con otras palabras, si la demanda para la
cmpresa particular no es perfectamente elastica. La elasticidad de
aquélla para la empresa individual se puede emplear como una
medida ordinal inversa del grado de imperfeccion de la compe-
tencia.

Supondré también que la imperfeccion de la competencia es
algo inevitable y que no sc puede reducir por medio de la interven-
cién estatal. Sin embargo, es obvio que en tanto que el fracaso
del laissez-faire se ha de atribuir a la ignorancia e inercia por
parte de los consumidores, la educacién de éste proporciona un
medio mas practico para avanzar hacia la situacion ideal que las
medidas que se citan en las paginas que siguen.

Sera conveniente recurrir una vez mas a la suposicién que la
oferta de los factores de la produccién es completamente inelas-
tica en términos de unidades naturales. Esla suposicién se¢ aban-
donara en el parrafo final del articulo.

El abandono de la suposicion de competencia perfecta no
arrastra ninguna alteracién en la condicién para Ja maximizacion
del dividendo naciomal. “La cantidad de un factor en cualquier
uso sera ideal cuando el valor del producto... marginal (67) de

(67) La palabra “:ocial” se ha hecho ociosa.
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cada unidad marginal (unidad situada en el margen de transfe-
rencia) es el mismo en aquel uso que en la ocupacién dterma-
tiva” (68), sicndo el valor del producto marginal igual al pro-
ducto fisico marginal multiplicado por el precio del articulo pro-
ducido. Pero ahora cada factor recibe menos del valor de su pro-
ducto marginal fisico. Bajo las condiciones de laissez-faire cada
unidad encuentra su camino para el uso en que su productividad
marginal, que es igual a su producto marginal fisico multiplicado
por el ingreso marginal para la empresa que lo emplea, es un maxi-
mo: el margen de transferencia consiste en unidades para las
cuales el producto marginal fisico multiplicado por el ingreso mar-
ginal es la misma en los dos usos. Se sigue que la extension y di-
reccién en que la cantidad de factor empleado en cualquier uso
difiere de la cantidad ideal; varia directamente con la divergen-
cia entre la fraccion

ingreso marginal de la empresa individual

precio

en el uso particular que se considerc y en la utilizacién alternativa
de la que del factor ha de obtenerse. Ahora bien, la fracciéon

ingreso marginal de la empresa individual

precio

¢s igual a

clasticidad de la demanda para la empresa individual menos uno

elasticidad de la demanda para la empresa individual

y la magnitud de la elasticidad de la demanda es una medida in-
versa del grado de imperfeccion de la competencia. Podemos lle-
gar a la conclusion de que es socialmente deseable ampliar aque-
llas industrias (69) en que la competencia es mas imperfecta que

(68) Pag. 579.
(69) Se¢ 1liene que observar, como ha seitalado recientemente KaLpor
tEconomica, agosto 1934, pag. 339), que el uso del concepto de una “indus-
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las industrias con las que compiten por sus factores de produc-
cion y coniraer aquellas en que reina una situacién opuesta. La
analogia con el tipo de interferencia que se requiere por la exis-
tencia de economias externas es completa: el grado de imperfec-
cion de la competencia ocupa el puesto de las economias externas.
Hacicndo la misma suposicién que hemos hecho arriba (70) al tra-
tar de las economias externas —que cada industria extrac sus facto-
res de produccion de “la industria en general”— y rescrvando los
mismos dercchos de variacion en el empleo de recursos, podemos
desarrollar un plan similar. Todas las industrias se han de or-
denar por orden descendente dc grado de imporfeccién de la com-
petencia. Entonces es socialmentc descable ampliar aquellas in.
dustrias que estén por encima de Ja industria “media” y contraer
las que se cncuentren por debajo. No es el grado absoluto de im.
porfeccion de la competencia (de “monopolio”™}, sino la desvia-
cion de lo normal lo que determina la direccion y magnitud de
la desviacion de la produccion ideal (71). Si da competencia fuera
por todas partes igualmente imperfecta no habria razén para inter-
venir. Cuando el profesor Pigou discute ¢l efecto del monopo-
lio al hacer que la produccién sc desvic de la ideal (72), esta
concibiendo ¢l grado de monopolio que cxcede al promedio. O,
mas bien, los monopolios del profesor Pigou son fenémenos raros

en un mundo en ¢! que la competencia es generalmente per-
fecta (73).

tria” suele llevar consigo la suposicion implicita de que la demanda del pre-
ducto de cada una de las empresss que la componsen es igualmente elastica. Lo
irreal de esta suposicién es mwenos aparente que el peligro de no tener en
cucnta su existencia v, en beueficio de la sencillez, supondré que sobre el
campo de cualquier induztria la competencia €5 unifermemente imperfecta.

(70) Ver pag. 6.

(71) El mismo punto de vista ha sido expuesto recientemento por Ler-
NEw, Review of Economic Studies, junio 1934, pag. 172; siguiendo a Rosinsox,
Economics of Imperfect Competition, pig. 310.

(712) Economics of Welfare, pag. 270.

(73) Su “industria prototipo” lejos de describir Jo que “sc¢ clcanzaria en
condiciones de competencia eimple” (ibid., pig. 213, nota; el subrayado mio),
s¢ tiene que considerar como verdaderamente “reprosentativa de industrias en
general” (ibid., pag. 213).
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En este punto se hace esencial examinar la distincién entre
e] factor contratanic —el empresario— y los factores de produc-
ciéon contratados. El producto marginal privado y fisico de un
empresario es un concepto al que no se le puede atribuir util-
mente ningun significado. Hablaré del producto marginal fisico de
un empresario en el sentido de aumento fisico de la produccién
que la sociedad obtiene como resultado de la aplicacion de un
empresario adicional a un tipo particular de produccién, perma-
neciendo como antes las unidades naturales de todos los demas
factorcs empleados por la industria. Este producto marginal fisico
de un empresario, a diferencia del producto marginal privado
fisico (pero como el producto marginal social fisico en presencia
de economias o descconomias externas) de un factor ordinario
contratado, pucde ser una mescolanza, compuesta de un incremen-
to de produccién en un uso particular y disminuciones de la
produccién en otros usos, de los que los factores contratados pue-
den ser distraidos para ¢l nuevo empresario; de forma que, en
general, el producto marginal fisico de un cmpresario no puedc
medirse. Pero el valor del producto marginal fisico de un em-
presario se¢ expresa en términos dec dinero. No s¢ han tocado
dos cuestiones: primero, la relacién entre el salario del empresa-
rio y el valor de su producto marginal fisico; y segundo, la re-
lacién entre el valor de su producto marginal fisico y su produc-
tividad marginal social, por la que entiendo el incremento del bien-
estar econémico que resulta de la adicion de un empresario.

En tanto que se supone que la competencia es perfecta, la
distincion entre el empresario y los factores de producciéon con-
tratados, aunque puede ser importante, resulta ser irrelevante.
Porque bajo las condiciones de competencia perfecta universal-
mente, las ganancias de un empresario en cualquier ocupacién no
llezan al valor de su producto marginal fisico, faltdndole la can-
tidad de economias externas a que €l da lugar cuando se coloca
en tal ocupacion (74) micntras que esta claro que el valor de su

(74) Véase Joan RosinsoNn, “Euler’s theorem and the problem of distribu-
tion", Economic Journal, septiembre 1934, pags. 409, 410. La sefiora ROmiNnson
limita su tratamiento al producto marginal fisico del emprcsario para la in-
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producto marginal fisico es igual a su productividad marginal
social. De esta forma, el esquema de ideas que se aplica a los
factores de produccion contratados se puede aplicar igualmente
al empresario.

Cuando la competencia es imperfecta, sin embargo, la distin-
cion se hace fundamental (75). Como ha demostrado Mrs. Ro-
binson (76), la cantidad con la que el empresario recompensa a
ios factores contratados no llega al valor de sus productos mar-
ginales fisicos, las ganancias del empresario exceden al valor de
su producto marginal fisico. En otras palabras, el empresario ob-
tiene mas del valor de su producto marginal fisico, en la medida
en la que la competcencia es imperfecta en los usos de los que él saca
e los factores de produccion contratados. Sera util hacer la dis-
tincion de dos casos extremos, entre los cuales cualquier caso reai
debe encontrarse.

Por una parte, podemos suponer que cada empresario compile
por sus factores de produccidn con otros empresarios en la mis-
ma industria o similar, sujetas al mismo grado de imperfeccién
de competencia como a los que él mismo esta sujeto. Entonces el
exceso de sus ganancias sobre el valor de su producto marginal
fisico depende de la imperfeocion de la competencia en la in-
dustria particular en que él opera, Esto es probablemente el
mismo caso en cualguier industria en la que el nimero de em-
presarios en una localidad dada es bastante considerable.

En ¢l otro extremo tenemos el caso en que el empresario adi-
cional saca sus factores de producciéon de la industria en general.
Entonces el exceso de sus ganancias sobre el valor de su producto
marginal fisico, depende de la imperfeccion de la competencia
en la industria en general. Este sera, probablemente, el caso de
una empresa que funciona cn una zona o region en donde no
hay otras empresas que produzcan el mismo tipo de producto;

dustria en que esta colocado; pero esto se generaliza facilmente, de manera
que se aplique a su producto marginal fisico para la sociedad.

{75) Desde que yo desarrollé la base de este articulo, Karoor ha reve-
lado claramente {(loc. cit., pag. 337 y, especialmente, la nota de la pag. 338) que
él esta trabajando en unas lineas muy similares.

(76) Loc. cit., pag. 413.
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pero no es asi invariablemente: un ferrocarril recientemente cons-
truido, puede sacar su personal de las filas de empleados ferrovia-
rias de otras partes del pais, en vez de hacerlo de la poblacién
local. En el caso especial en que la competencia en la industria en
general es perfecta, el empresario quc saca sus factores dc la in-
dustria en general, recibe el valor de su producto marginal, y nada
mas, con independencia de cuan imperfecia, por via de excepcion,
cs la competencia que reina en su propia industria particular (77).

Queda por examinar la relacion entre ¢l valor del producto
marginal fisico de un empresario y su productividad marginal, su
contribucion al dividendo nacional. En el caso de factores de pro-
duccién contratados no hay que discutir, porque una adiciéon de
una unidad de un factor contratado supone una adicién igual en
cantidad al producto marginal fisico del factor a la produccion
de una empresa particular. El incremento a la produccién de la
empresa es, en todos los aspectos, indistinguible de la produccién
que ya se cstaba obteniendo. La utilidad marginal de esta produc-
cién se amide por su precio; y se¢ deduce que la productividad mar-
zinal social del factor, es igual al valor de su producto marginal
fisico. Pero da creacion de una ¢mpre:za adicional puede significar
la produccion de lo que ¢35 un nuevo producto, que difiere de cual-
quier cosa que se estuviera produciendo ya (78). Se tienen que
distinguir varios casos. Si la nueva empresa se monta en una in.
dustria, en la que la competencia es perfecta y sigue siendo per-
fecta, no sc produce ningun problema: su produccién toma la for-
ma de un articulo pre-existente. Lo mismo ocurre si la imperfec-

(17)  El tratumiento de la Sra. RoBiNsON se basa en la suposicion que cada
empresario compite por sus factores con empresarios similares. Es desafortu-
nado que como un ejemplo de la percepcion de WicksTeep del “hecho de que
bajo competencia imperfecta, los empresarios obtienen mas que su productivi-
dad marginal fisica”, ella se refiera a su ejemplo de “un gran monopolio o
trust” (loc. cit., pag. 414); porque es par excellendz el tipo de empresario que
3¢ ha de encontrar en el llamado “monopolio o tru:t”, quien debe sacar su
factor de produccion de la industria en general y quien, por lo tanto, no recibe
mas que el valor de su producto marginal fisico, si la competencia es, hablan-
do en términos generales, perfecta (y verdaderamente oltiene menos, como ce
vera en breve —pig. 609— que :u productividad marginal social).

(78) Cf. A. P. Lerner, loc. cit., pag. 167.

13
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cion de la competencia se debe puramente al oligopolio, siendo
perfecto el mercado, pero pequeiio el nimero de empresas. La
productividad marginal social del empresario en estos dos casoe,
es aun igual al valor de su producto marginal fisico. Cuando lle-
vamos a la imperfeccion del mercado, es el momento en que
empiezan las dificultades. El queso manufacturado por una empre-
sa difiecre ahora de otras clases de quesos. La cuestiéon que tcnemos
ante nosotros es saber si esta diferencia es de la misma clase, aun-
que no quizas en grado, que la que hay entre queso y yeso. Es
necesario distinguir entre dos tipos extremos de imperfeecion del
mercado {79). la puramente racional y la puramente irracional.
En la prictica, generalmente encontramos una mezela de las dos
y la determinacién de la composicion de Ja mezcla es, con fre-
cuencia, una cuestion de una valoracién algo arbitraria.

La imperfecciéon del mercado es puramente irracional, si tu-
vicra su origen en prefercncias que no tienen justificacién, cuando
son satisfechas, en gozo rcal y cuya frustracién no causa nin-
suna pérdida de satisfaccion. “Pueden necesitarse miles de hecta-
reas de papel y una prolongada y considerable diferencia de pre-
cio, para penetrar en mi conciencia y enseiar al viejo loro un nuevo
grito. Pero una vez que lo he aprendido, estoy tan probablemente
wmejor como peor” (80). La irracionalidad de la imperfeccion se
ha de descubrir, imaginandose que cada consumidor, a su vez, ¢s
climinado forzosamente de la empresa con la que estd acostum-
brade a tratar, llevandolo a otras ompresas quc atiende la misma
necesidad a un coste que, scgiin el consenso general del mercado,
es la misma que en ¢l que incurria hasta ahora. La imperfeccion
es irracional hasta el punio en que el consumidor no sufre una
pérdida ‘de satisfaccion como consecucucia de tal desviacion y
experimenta el mismo grado de preferencia hacia el producto de
la nueva empresa a aquel de las otras empresas, como el que an-
teriormente experimentaba por el producto de la antigua cmpre-
sa. Las preferencias que son el resultado de ignorancia o inercia,
son casi enteramente irracionales, aunque la molestia e inconve-
niente momentancos que un cambio de costumbre inevitablemen-

(79) Véase E. A. G. Rosinson, op. cit., pag. 173.
(80) E. A. G. Roeixson, loc. cit.
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te suponc, leva consizo un elemento de racionalidad, cuya
magnitud €3 menor cuanio menor sea el porcentaje al que el
futuro se debera descontar desde el punto de vista de la socicdad.
Cuando ¢] habito y aun mas la tradicidn, forman la base de la im-
perfeccion, el elemento de racionalidad se¢ tiene que mirar como
mas considerable. La resistencia al cambio puede persistir por
algin tiempo considerable, después de que el cambio haya ocurri-
do. La extension en que la imperfeccion es irracional, depende de
la longitud de esc retraso de tiempo y del tipo al que ¢l futuro
sera descontado.

Cuando la imperfeccion del mercado es puramente irvacional.
¢l producto de una empresa adicional no representa nada mas que
una adicion a la produccién de un “articulo” definido. E] incre-
mento de la utilidad dado a la sociedad, ¢s igual a la utilidad
marginal de este anticulo, medido por su precio, por cada unidad
extra producida. La productividad marginal social del empresario
entonces cs igual al valor de su producto marginal fisico, lo mismo
que cn el caso de competencia perfecta vy de oligopolio en un mer-
cado perfecto.

La imperfecciéon dcl mercado es puramente racional, si tiene
la basc en preferencias quec corresponden a satisfacciones verdade-
ras. En tanto que la transferencia forzosa de un consumidor dc
una cmpre:a a otra no tenga efecto en su escala de preferencia de
los pproductos de las distintas empresas, se puede decir que la im-
perfeccion es racional. En tal caso, “hay una justificacién econémi-
«a adecuada para la prefcrencia mostrada por el consumidor y
su relacion de clientela solamente puede transferirse a un produc-
tor menos convenicnte o a un comerciante con pérdidas para el
consumidor” (81). El ejemplo mas obvio de imperfeccion racional
dc la competencia ¢s ¢l que da Jo que sc llama ordinariamente un
“mmonopolio”, donde la totalidad de la produccién de un “articulo”
s¢ encuentra en manos de un solo empresario, aunquc aqui la dis-
tincién de Manshall (82) entre clasticidad a corto y a largo plazo
nos recucrda *“como si se hubicra producido el aumento de apetito

(81) E. A. G. Rominson, loc. cit.
(82) Principles, pag. 110.
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por lo que sc come”, un elemento de irracionalidad casi siempre
presente. Cuando ¢l mercado es imperfecto, como resultado del cos-
tc del transporte, la imperfeccion es puramente racional. Pcro in-
cluso cuando la imperfeccion cs debida a preferencias de los clien-
tes, hay presenie, con frecuencia, un considerable elemento de ra-
cionalidad. El hecho de Ja idiosincrasia no debe ser estigmnatizado
como irracional, siempre que tenga alguna base permanente que
sobreviva a un camhio de costumbre:, La distincion entre pref--
rencias racional e irracional, no nos compromete a ningin crite-
rio en cuanto a la descahilidad d¢ “intimidar al consumidor”. Si
uos gusziara ir detras de la espalda del consumidor y decidir por
¢i, en vez de dejarle que decida por su cuenta, el valor que se
ha de atribuir a sus gustos individuales, podeinos, si nos interesa.
clasificar como irracional la mayor parte o todas sus preferencias.
Pero nada en este articulo necesita llevarnos a tales recursos tan
despiadados. Sin duda es verdad que “es el antagonico cliente in-
¢lés quien ha heoho lo mas para hacer la antagénica empresa in-
glesa™ (83); pero atribuimos libremente a la con‘rariedad o anta-
eonismo todas las virtudes que lc pueden ser debidas (84). Pode-
mos dejar al consumidor que decida por si solo, mirando como
irracional solamente aquellas preferencias que tras la investiga-
cién resultaran ser efimeras. Pero esta suficientemente claro que
ni una actitud tan liberal nos dejaria un elemento muy considera-
ble de racionalidad —aparte, como se ha dicho, de las preferen-
cias entre lo que cominmente se llaman “articulos” y las preferen-
cias que van asociadas con los costes del transporte.

Cuando la imperfeccion de la competencia cs totalmente ra-
cional, un cmpresario adicional hace algo mas que ailadir simple-
mente un cierto incremento fisico a una corriente de produccion
cxistente previamente de un articulo. Satizface ciertas preferencias
quc estaban siendo frustradas previamente. Su productividad mar-

(83) E. A. G. Rosinson, pig. 176.

(84) La naturaleza algo arbitraria de la distincién entre imperfeccion ra-
cional e irracional esta asocisda con un elemento arbitrario en la medicion del
dividendo nacional; cf. Economics of Welfare, pig. 69: “En tanto... que “nue-
vos articulos” se introducen entre -dos periodos que se estain comparando las
medidas (del dividendo nacional), son imperfectas”™.
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ginal social excede cl valor de su producto marginal fisico. Si la
imperfeccion es puramente racional, su productividad marginal so-
cial es igual a la produccion fisica de su empresa, multiplicada por
la utilidad media menos la pérdida de utilidad ocasionada en algu-
na parte por la desviacién de sus faclores contratados a su empleo.
Sc sigue inmediatamente que su productividad mnarginal social, cx-
cede al valor de su producio marginal fisico en ¢l ¢xceso de la uti-
Jidad media de su producto sobwre su precio o utilidad marginal),
multiplicado por la cantidad de su produccion (85). En otras pala-
bras, cuando la imperfeccién de la competencia es puramente racio-
nal, la productividad marginal social de un empresario excede al
valor de su producto marginal fisico en la renta adicional que él
podria ganar vendiendo su producto cn condiciones ds monopo-
lio perfectamente discriminado, ¢n vez de simple.

Alora es posible hacer una sintesis. Cualquicr cmpresario dado
esta representado por dos pavametros, su tipo estd determinado
por un punto cn un diagrama de dos dimensiones. Un parame-
tro depende de la cextension con que el empresario comnpite por
sus factores con cmpresarios similarc:, trabajando con ¢l mismo
grado dc imperfeccion de competencia que él y de la cxtensidn,
por otra parte, con que compite por sus factores con “la indus-
tria en gencral”. El otro parimetro depende de la extension con
que la imperfeccion de la competencia a que esta sujeto es racio-
nal y hasta qué punto es irracional. Hasta ahora hemos tratado
de los dos valores extremos dc cada uno de esos dos parametros
¢xaminados por scparado. Dc cstos extremos, el nimero posible
de combinaciones ¢s cuatro. Alora examinaremos cada una de
esas cuatro combinaciones; asi habrcmos examinado los cuatro
puntos extremos que determinan el rectangulo, dentro del cual el
tipo de cualquicr empresario sc pucde clasificar. Sera suficiente cs-
tudiar cstos cuatro casos cxtrcmos, porque cualquier caso inter-
medio puedc ajustarsc facilmente a cse esquema.

Se tieme que recordar que los cambios que hay que proclamar
sc rcfieren solamentc a la distribuciéon entre un uso y otro de los
cmprezarios. La cucstion de la distribucién de los factores contra-

(85) Il.c. por cl excedente de los consumidore: dudo por la produccion de
su empresa.
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tados ya se ha discutido y lo que se ha dicho mads arriba todavia
se manticne: el dividendo nacional se puede aumentar por enci-
mna del nivel alcanzado ¢n condiciones de luissez-faire, desviando
factores dc produccion contratados de aquellos usos en que la
imperfeecién de la competencia no llega al promedio y atrayéndo-
los a aquellos usos en que lu imperfeecion de la competencia
vxcede el promedio.

Podemos empczar con el extremo cn que cada cmpresario en
Ia industria particular compite por su factores de produccion con
los otros cmipresarios de la misma industria y cuando la imper-
feccién de la competencia es totalmente irracional. Entonces la re-
tribucion del empresario excede al valor de su producto margi-
val fisico ¢n una cantidad quc varia con cl grado dc imperfeecion
de la competencia en aquella industria y el valor de su producto
fisico marginal es idéntico a la productividad marginal social. Cada
empresario entrara en la industria en que su recompensa sea la
mas alta, pero su productividad marginal social no llega a su
recompensa por faltar una cantidad que varia con la imperfeccion
de la competencia. Se deduce que el dividendo macional se puede
aumentar llevando al empresario desde una industria en que la
imperfeccion de la competencia sca mayor que el promedio y ha-
ciéndoles entrar en una industria en que la imperfeccion de la
competencia no alcance el promedio. En efecto, ¢l tratamiento
que sc aplicaria a los empresarios es precisamente el contrario al
que esta indicado para los factores contratados. De csta forma, to-
mando la venta al por menor como un ejemplo de una industria
en que la competencia es cxcepeionalmente imperfecta, podemos
Hegar a la conclusion de que, lo mismo que es de desear aumen-
tar la cantidad de factores contratados empenados en la venta al
por menor, a:i ¢3 de¢ desear disminuir ¢l nimero de tiendas. Cual-
quier cambio por si solo esta calculado para aumentar ¢l dividen.
do nacional (86): en el caso primero la produccion total del ser-

(86) Nuevamente sc tienc que subravar que yo estoy discutiendo solamente
s suma del dividendo nacional y no su distribucién. Una reduccion en el ni-
mcro de tiendas de venta al por menor, efectvado por alguna clase de inter-
vencidn estalal, probablemente conducird a una subida de los procios de venta.
l.os propietarios de tiendas supervivicnies entoncos obtendrin una parte des-
preporcionada del aumento de la renta de la nacién, en realidad, es bastante
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vicio de venta al por menor se aumentara; en el otro caso, dis-
minuira (87). Pero lo mas descable de todo es efectuar ambos cam-
bios, de tal forma que se comsiga una produccién sumada mayor
de una suma mayor de los factores contratados y una suma menor
de empresarios. La situacion ideal de una industria se alcanza
cuando su volumen y organizacion son cxactamente tales como las
que reinarian si estuviera sometida a condiciones de laissez-faire.
hasta aquel grado de imperfeccion de competencia que existe en
la media de la industria.

Aunquc es de desear en el caso de industrias quc la competen-
cia es anormalmente imperfecta, aumentar el volumen de la em-
presa —elevarla mas cerca del optimo— esta indicado el procedi-
uiiento contrario en las industrias en que la competencia sca sub-
normalmente imperfecta. Una produccion demasiado grande se ob-
tiene por demasiado pocas empresas en ausencia de intervencion es-
tatal, y es socialmente descable tener mas empresas, producicndo
cada una de cllas en una escala menor. “Reproducir las condicio-
nes de compctencia perfecta” no es el grito de batalla correcto para
este tipo de “racionalizacién”, a menos que la regla general sobre
la parte principal de la industria sea la competencia perfecta.

La reproduccién de las condiciones del grado medio de imper-
feecion de competencia es lo que se requicre. Esto se puede alcan-
zar por un simple método. La cantidad de factores coniratados en
una industria cualquiera se puede regular por medio de un subsi-
dio (o impucsto). El nimero de empresarios se puede regular por
medio de un impuesto (o subsidio), aplicado (0 pagado) a cada em-
presario. Si cada tipo de regulacién se lleva al punto ideszl, el im-
puesto (o el subsidio) asignado a cada empresario sera igual a la
cantidad del subsidio total (o impuesto) asignado a los factores de
produccién que aquél emplea. Porque la produccién de la indus-

posible que obtengan la totalidad del aumento y un poco mas. Estas cuestiones
distributivas caen fuera de los limites de esta discusion. Sin embargo, se
puede senalar que si Ja restriccion del nimero de comerciantes se conciguiera
por algin sistema de tributacion y no por un sistema, digamos de autorizacio-
nes, y las gapancias de la tributacion estan a disposicion de la totalidad de
la nacidn, esas anomalias serian menos importantes.

(87) Suponiendo que el valor del producto marginal fisico de un comer-
ciante marginal no es negativo como bien podria ser (ver pagina 615).
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tria y, por lo tanto, el precio, y por lo mismo el coste medio han
de ser los mismos que serian si reinara ¢l grado medio de imper-
feccion. Pero la industria ha de ser un facsimil de lo que seria &i
¢l grado medio de imperfeccion de competencia reinara. Por lo
tanto, el coste real realizado, después de descontar para el subsidio
y el impuecsto, debe ser igual al coste exclusivo de cualquier subsi-
dio ¢ impuecsto. Se deduce que el subsidio debe pagar exactamenie
¢l impuesto. Cada industria puede tratarse como un compartimien-
10 cstanco y no hay necesidad de que se dé el caso de gravar a una
industria en beneficio dc otra.

Este scncillo resultado exige algunas condiciones. Es facil ver
que:

La productividad marginal social de un empresario es igual a
sus ganancias.

coste de los factores contratados

e — 1

en donde ¢ ¢s, en algun sentido, la elasticidad media de la deman-
da de las cmpresas individuales en la industria de que se tra-
tc (88). Por lo tanto, la divergencia e¢ntre la productividad margi-
nal social de un empresario y sus ganancias, decpende no solamente
del grado de competencia imperfecta, sino también de la magnitud
de los costes sumados de la empresa (excluyendo los beneficios) o,
como podriamos decirlo, del tamaito de la empresa. Ahora bicn,
¢l tamaiio de una empre:a depende de dos juegos de factores: a)

(88) Imugincmos el empresario que se ha de quitar, llevandoze los fac-
tores que ¢l contrataba a otras empresas. El valor del aumento en la produc-
cién de exs otras empresas, es igual al coste de los factores contratades, mul-

e e precio
triplicado por ——— (puesto qu¢ ——— = ——————}).
e—1 e—1 ingreso marginal
De aqui la productividad social marginal del empresario = valor de :n
e
produccion — ————— (coste de los factores contratados) = sus ganancias —
e—1

coste de los factores contratadoes

e — 1
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depende de las condiciones técnicas de produccién, expresadas por
su curva de coste, y b) dependen del grado de imperfeccién de la
competencia, expresada por la curva de demanda de su producto.
En tanto que las variaciones en el tamafo de las empresas se deba
a variaciones cn la imperfeccion de la competencia, ya hemos tra-
tado del caso para la intervencion que establecen, pues la ope-
racién de reproducir las condiciones del grado promedio de im-
perfeccion lleva a las empresas a la escala en que funcionarian
frente al grado medio de imperfeccién. Quedan otras variaciones
en el tamafio de las emprezas que se deben, no a diferencias en
¢l tamaiio de sus mercados individuales, sino a diferencias en las
condiciones técnicas de la produccion —diferencias que podria-
mos Hamar naturales—. La ecuacién anterior expone claramente
que el tipo de desviacion que se neccsita cuando las empresas son
naturalmente grandes, es la misma en direccién que aquella otra
que sc necesitaba cuando es grande la imperfeccion de la compe-
tencia. Es decir, ademas de] nipo de diversién y encima de aquel,
que ahora se ha examinado, es socialmente deseable quitar em-
presarios de las indusirias en quc las empresas son naturalmente
mayores que el promedio de la industria como un todo y atraer-
los hacia indusirias en que las cinpresas sean naturalmente infe-
vicres al promedio de tamaiio. En el caso de que las empresas scan
ya maturalmente grandes en condiciones de laissez-faire, el inte-
rés de la sociedad es que sean atin mayores; cuando son natural-
mente pequenas, €l interés de la sociedad requiere (ue sean ain
menorcs. Este tipo de desviacion seria necesario aunque la compe-
tencia fuera igualmente imperfecta en todas las industrias (y en-
tonces scria el unico tipo requerido). La extension en que es mas
dcseable llevarla a efecto es cuanto menos imperfecta sea la com-
petencia, mcnor extensién; en condiciones de competencia uni-
versalmente perfecta deja de ser deseable, naturalmente, siendo
¢l denominador de la ecuacién anterior igual a infinito.

Todo esto tiene una sencilla interpretacién en términos de sen.
tido comun. La imperfeccion de la competencia implica la exis-
tencia de economias internas. Ahora bien, las economias internas,
no menos que las economias exteérnas examinadas en una parte an-
terior dc cste articulo, proporcionan las hbases para una intervencion
esitatal. Si las economias internas son en todas partes iguales, no se
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necesita ninguna desviacion. Cuando el grado de economia interna
es distinto en diferentes usos es cuando se calcula que la desvia-
cién de factores de producciéon aumentaran el dividendo nacional
Las economias internas son maximas cuando las empresas son na.
turalmente las mayores y, por lo tanto, es deseable socialmente
hacer que esas empresas sean aiin mayores a expensas de reducir
todavia mds el volumen de las empresas que son naturahnente pe-
queiias. Esto seria el unico tipo de desviacién que se necesitaria
+i Ja competencia fuera por todas partes igualmente imperfecta.
Pero cuando es anormalmente imperfecta, las empresas estan anor-
malmente por debajo de su éptimo en cuanto a volumen y las
economias internas son anormalmente grandes. Por lo tanto, es
deseable aumentar el tamaiio de tales empresas, a expensas de re-
ducir ¢l tamaiio de aqucllas otras que se enfrentan con un grado
menor que el promedio de imperfecciéon de la competencia.

Ahora podemos volver al caso extremo en (ue cada empresa-
rio, siendo la imperfeccion de la competencia completamente irra-
cional, compite por sus factores de produccion con la industria
en general. Podemos seguir diciendo:

La productividad marginal social de un empresario es igual
a sus ganancias.

coste dc los factores contratados

e— 1

pero ¢ es ahora la clasticidad media de la demanda de las em-
presas individuales tomada sobre la industria como un todo. Pues-
to quc e es igual ahora en todos los usos, el iltimo término de esta
ccuacion solamente puede variar segun los usos en que ¢l tama-
o de la empresa, medida por el coste sumado (excluyendo bene-
ficios), es diferente. Una vez mas es deseable socialmente desviar
a empresarios de los uszos en que las empresas son grandes a usos
en que las empresas son pequeiias —hacer las ompresas grandes
mayores, y las pequeiias, menores—. Esta vez la proposicion es de
una aplicacion general: no son solamente las empresas que son na-
turalmente pequeiias las que se deben hacer aiin menores por con-
veniencia social, eino igualmente las empresas que son pequeiias,
porque sus mercados individuales estan tan limitados; y similar-
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mente para las grandes. Sin embargo, se tiene que recordar que
si la competencia no fuera uniformemente imperfecta en todas
partes, la desviacién de los empresarios no es solamente la clase
de desviaciéon que requiere c¢] interés social. La desviacion de los
factores contratados desde puntos en que da competencia es menos
imperfecta u Jlugares en que es mas imperfecta se calcula, tomada
sola, para hacer las empresas pequeiias mayores, y las grandes, me-
nores. La practica simultdnea de ambos tipos de desviacion dara
por resultado un cambio de empresarios en la misma direccién
yue los factores contratados, y parece imposible fijar un principio
general sobre el efecto en el tamaiio de las empresas.

Hasta estc momento se ha supuesto tacitamente que ¢l empre-
savio siempre es capaz de hacer una contribucién positiva al bien-
cstar de la sociedad, de dorma que es simplemente una cuestion
de donde se puede emplear con mas venlaja a cada empresario.
Queda la posibilidad de que la sociedad estuviera mejor si se
impidiera que algunos empresarios ofrecieran sus servicios, i. e.,
<1 se redujera a la fuerza ¢l nimero de empresas. En tanto que la
competencia sea perfecta en todas partes, la productividad mar-
ainal cooial de cada empresario es igual a sus ganancias. Con la
condicion de que los empresarios puedan ser dignos de confianza
en que se negaran a trabajar por un rendimiento negativo, pode-
mos estar seguros de que su productividad marginal social ¢n con-
diciones de competencia perfecta scra positiva. Pero, ei la compe-
tencia es suftcientemente imperfecta, siendo del tipo irracional,
entonces, como indica la ecnacion anterior, la productividad mar-
zinal cocial de un empresario puede ser negativa, incluso si sus
wanancias son positivas. En tal caso, la sociedad estaria mejor sin
«l, cosechando una ganancia neta, concentrando los factores que
¢l habia estado comiratando en las otras empresas. El criterio para
tal redundancia es sencillo. Si lus empresas en una industria parti-
cular estan produciendo en condiciones de coste medio decrecien-
de de factores contratados (coste medio decreciente excluyendo be-
neficios) —si, es decir, un aumento en el tamaiio de una empresa
cualquiera fucra acompainado por verdaderas economias técnicas—
entonces el valor del producto marginal fisico del empresario vy,
por lo tanto, su productividad marginal social seria negativa. Por-
que si el coste medio de los factores contratados csti disminu-
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yendo para cada cmpresa, la suma obtenida acumulando para la
cnwpresa el producto de la cantidad de cada factor contratado por
el valor de su producto marginal fisico cxcedera al valor del pro-
ducto. Pero, puesto que estamos suponiendo quc no hay economias
o deseconomias externas, la suma ohtenida acumulando para la in.
vustria ¢l producto de la cantidad de cada factor, incluyendo el
cmpresario, por el valor de su producio marginal ficico es igual
al valor de la produccién. Por ello el valor del producio marginal
fisico de los emprezarios es negativo. si el coste medio de los fac-
tores contratados es decreciente para cada empresa. Cuando se cum-
ple esta condicion hay demasiadas empresas desde el punto de
vista de la sociedad y la produccién es innccesariamente ineficiente.
Cuando se ha reducido ¢l numero de empresas a la cantidad ideal.
las cconomias internas seran debidas entcramente a la difusion del
heneficio del empresario sobre una produccién mayor.

Si el emprcsario es capaz de servir a la socicdad con algun
otro caracter, por ejemplo, como funcionario asalariado, el criterio
para la redundancia es correspondicntementc mas riguroso. Un
cmpresario estara mejor empleado en algin otro papel, si el valor
de su producto marginal fisico como empresario, aunque positivo,
cs menor que el valor de su producto marginal fisico en la otra
ocupacién. Las empresas pueden, puecs, ser socialmente redundan.
tes, aunque scan de tal tamaiio quc las economias técnicas de una
gran escala se havan agotado ya.

Quedan Jos dos escasos exiremos de imperfeecién puramente ra-
cional. Ahora la férmmula se convierte en:

La productividad social marginal de un empre:ario es igual a

Coste de factores contraiados

sus ganancias — 4+ adicion a los
e — 1

ingresos catisada por una diseriminaciéon perfecta (89), en la que ¢
es ¢l promedio de la elasticidad de la demanda de las empresas indi-

(89) Es la adicion a lo: ingresos que se obtendria discriminando perfecia-
mente al vender la misma produccién que realmente se esta vendiendo, no Ia
produccién que se venderiu, si la empresa estuviera practicando la diserimira-
(ién perfeeta.
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viduales con que compite él por sus factores de produccién. En
cl caso especial en que e = @, cl segundo término del segundo
miembro desaparece y tenemos la bien conocida regla de que
la productividad marginal social de un empresario en un mundo
de competencia porfecta se mide por la ganancia total que podria
obtener si €] discriminase perfectamente. Un ferrocarri] (siempre
que las prefercncias de sus clientes hacia él fueran puramente ra-
cionales) ¢s deseable socialmente siempre que pudiera cubrir sus
costes (90) discriminando perfectamente, no importando si en rea-
lidad discrimina o no.

Hasta ¢l punto en que el ferrocarril saca sus factorcs de pro-
duccion de empresas en las que la competencia es imperfecta, las
razones para su defensa social se debilitan. Es facil ver que en
Ja practica, la ‘magnitud del segundo término del segundo miem-
bro de la ccuacién anterier, con frecuencia sera muy consi-
derable. ’or lo tanto, :i ignalamos ¢ a 2 —lo que no es ningiin
absurdo para, por ejemplo, una compaiia ferroviaria que obtiene
la mayor parte de su mano de obra de otras compaiias ferro-
viarias situadas en otras partes del pais— la productividad mar-
ginal social e: igual al beneficio total que se podria obtener,
si la empresa estuviera vendiendo su produccién bajo discrimi-
nacién perfecta, menos el coste de los factores contratados. Asi,
la posibilidad de una productividad marginal social negativa,
aunque mucho mdis remota que en el caso de preferencias irra-
cionales, no se puede ignorar enteramente. En relacion con esto
se tiene que observar que un alto grado de imperfeccion de la com-
petencia, aunque eleva el valor del segundo término de] segundo
miembro de la ecuacion anterior, también aumenta el del tercer
término. Puede, en efecto, demostrarse que es muy improbable
que una cmpresa, con una ganancia positiva tenga una producti-
vidad narginal social negativa en ese caso extremo de imperfec-
«ién racional ¢n el que cada empresa compite por su factores de
produccién con empresas similares, sujetas al mizmo grado de im-
perfeccion de competencia como aquella bajo Ja cual vende su
propia produccién. En el caso cxtremo contrario, en el que cada

(90) Ademas, la produccién que produciria, si estuviera diseriminando per-
fectamente, es su produccién ideal.
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empresa compite por su factores con la industria en gencral, la
posibilidad de redundancia social estd algo mas extendida. Si su-
ponemos que en la industria en general la competencia es mas
hien imperfecta, de forma que ¢ — 1 es pequeiio y el segundo tér-
mino es, por lo tanto, grande, mientras la empresa particular pro-
duzca en condiciones de competencia bastante perfecta, de forma
que el tercer término sea pequeiio, la productividad marginal fo-
cial puede ser negaliva, aunque la empresa esté ganando un be-
neficio positivo. En tal caso, la existencia de la empresa lleva con-
sigo un sacrificio de economias internas en alguna parte, que no
llega a ser compensado por ¢l cxcedente algo escaso dc los consu-
midores que proporciona su propio producto particular. Segun el
criterio de que la competencia en la industria en general es has.
tante perfecta, es muy improhable que sc presente ese caso.

Volviendo a la hipétesis de que todos los cinpresarios son utiles
socialmente —hipélesis que consideramos mas plausible en el
caso de imperfeeeion racional que en la irracional—, podemos exa-
minar ahora hrevemente el arreglo 6ptimo de los empresarios cuan-
do la imperfeccion es puramente racional. Empezaremos por el
caso extremo, en el que cada empresario compite por sus factores
de produccién con empresarios similares. Entonces pareceria pro-
bable, pero de ninguna manera cierto, que el exceso de producti-
vidad marginal social sobre sus ganancias, sera la mayor cuando
la competencia sea lo mas imperfecta. La ganancia respecto al ex-
cedente de los consumidores sobropasara, generalmente, a las pér-
didas respecto a la explotaciéon y es deseable socialmente, por lo
tanto, desviar a empresarios de aquellas industrias en que Ia
competencia ¢s subnormalmente imperfecta hacia aquellas otras
industrias en que la competencia es normalmente imperfecta, i. e.
una vez mas a desviar empresarios en la misma direccion es que
¢s deseahle socialmente desviar a los factores contratados.

Para el otro caso exiremo, en que cada empresario compite
por sus factores con la industria en general, se cumple la isma
conclusién con ‘mucha mayor fuerza. El factor de explotacion,
medido inversamente por e, ¢s ahora una constante, y nos queda-
mos scncillamente con el deseo obvio de desviar empresarios ha-
cia aquellos campos en que los excedentes de los consumidores pro-
norcionados por las empresas individuales, son grandes.
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Una vez mas es necesario hacer caso omiso de la suposicion de
que los factores de¢ la produccion son de oferta completamente
inelastica en términos de unidades naturales. El efecto de la im-
perfeccion de la competencia es deprimir las ganancias de cual-
quier factor contratado por debajo de su productividad marginal
social. Asi, la oferta de unidades naturales en general, serd menor
hajo condiciones de laissez-fuire que lo calculado para Hevar a] ma-
ximo el bienestar econémico, y es socialmente deseable algin é-
todo para estimular la oferta. Pero cualquier clase de unidad natu-
ral de la que hasta un punto preponderante se reclutan las filas de
los empresarios, si la imperfeccion es, en la totalidad, irracional, en
vez de ser racional, se ofreceran cn condiciones de¢ laissez-faire en
una escala que excede al éptimo social.

R. F. Kaun

King's College
Cambridge



PERSPECTIVA HISTORICA DEL
PENSAMIENTO ECONOMICO

Como todos nuestros lectores saben, la Seccion Perspec-
tiva Historica del Pensamiento Econémico viene ofrecien-
do la semblanza de un pensudor o de un conjunto de pen-
sadores, que, formando escuela, han influido decisivamen-
te sobre la formacion del pensamiento economico. La elec-
cion que en este numero ha hecho la REVISTA DE ECO-
NOMIA POLITICA, apenas si necesita justificacion, porque
tratar de presentar las razones que justifican el repaso a
la biografia y al trabajo de Joseph Alois Schumpeter no
seria otra cosa que perder el tiempo. Precisamente el me-
jor historiador del pensamiento economico ha sido Schum-
peter y nada mds justo que una historia del pensamiento
cconomico considere la gran figura de su histortador. Son
muchas las semblanzas que sobre Schumpeter se han escri-
to y muchas seran las que se escribiran en un futuro. La
dificultad de eleccion que planteaban lus biografias dispo-
nibles se han considerado resueltas al optar por la escrita
por Arthur Smithies, que formé parte de la obra conme-
morativa que a Schumpeter dedicé la Universidad de Har-
vard en 1951, bajo la direccion de Seymur Harris.

La especial aproximacion schumpeteriana que Smithies
realiza a Schumpeter tiene un gran atractivo: esa union
sutil que requiere vocacion y modos literarios para llevar-
se a cabo, y que reside en ligar el mundo circunstancial e
ideologico del personaje que se trata con sus escritos estric-
tumente cientificos para formar esa trama unida sin salto,
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plena de armonia, que se cencuentra siempre en todos los
repasos biogrificos que Schumpeter ha cfectuado en la ga-
leria de los grandes economistas. Smithies copia este estilo
de Schumpeter para trazar la gran biogrefia del maestro
custriaco y lo hace con singular acierto. Pocos escritos exis-
ten cn los que se expongan las grandes motivaciones perso-
nales de Schumpeter, que se entrelazan con sus opiniones,
y muy pocos esquemas trazados del pensamiento schumpe-
teriano ofrecen con tanta claridad la seleccion de sus prin-
cipales ideas.

La REVISTA DE ECONOMIA POLITICA al publicar
la biografia de Schumpeter, que ha realizado Smithies, cree
cumplir, ademds de con una obligacion de cultura econé-
mica, con un servicio a la verdad cientifica, especialmente
necesaria en Espaiia, donde Schummpeter ha sido ten mal
entendido por lectores superficiales de su obra, llegando-
sele a presentar como un encmigo acendrado de la organi-
zacion capitalista y acusando a alguna publicacion al servi-
cio de los intereses capitalistas espafioles por insertar un
trabajo excelente, por otra parte, del gran maestro de la
Ciencia Economica. Estos hechos pintorescos suelen ser ti-
picos del desgraciadammente bajo indice cultural economico
que en Espaiia hay que vivir y soportar. El unico remedio
de estos dislates es el estudio, la informacion y la labor

clentifica scrias. Al servicio de estos objetivos nobles se
ofrece el siguiente trabajo.



